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«نيسان» تنجح في تنفيذ أول محاكاة 
ديناميكية هوائية للسيارات في العالم

أعلنت شركة عبد المحسن 
الوكيل  البابطين،  عبدالعزيز 
الحصري لسيارات نيسان في 
الكويت، نقلا عن نيسان موتور 
أبحاث  المحدودة عــــن تنفيذ 
متخصصة في تحليل الديناميكا 
الهوائية للسيارات باستخدام 
الكمومية بالتعاون  الحوسبة 

مع شركة «كيو ميكس».
ونجحت الشركتان، ضمن 
هذا البحث المشــــترك، ولأول 
العالم، في  مرة على مستوى 
إثبات إمكانية تطبيق خوارزمية 
كمومية على محاكاة الديناميكا 
الهوائية للسيارات، مع تأكيد 
فعاليتها. وتشير النتائج إلى 
إمكانية تقليص زمن المعالجة 
من نحو يوم كامل باستخدام 
الأساليب التقليدية إلى بضع 

دقائق فقط.
وطورت نيســــان و«كيو 
ميكس» خلال هذه الدراســــة 

الكفاءة الإجمالية للمعالجة. 
وباستخدام هذه الخوارزمية، 
تم تنفيــــذ عمليــــات محاكاة 
للديناميكا الهوائية لأشــــكال 
هندسية معقدة عبر محاكي 
حاسوب كمومي، حيث تم التأكد 
من إمكانية إعادة إنتاج سلوك 
تدفق الموائع بدقة تضاهي دقة 
الأساليب المعتمدة حاليا على 

الحوسبة التقليدية.

ويعتمد تحليل الديناميكا 
الهوائيــــة اليوم في كثير من 
الأحيان على أســــاليب مثل 
الشبكية»،  «طريقة بولتزمان 
إلا أن طول زمن المعالجة لا يزال 
يمثل تحديا رئيسيا. وبذلك، 
البحث نهجا عمليا  يمثل هذا 
لمعالجة هذه التحديات. كما أن 
تطبيق الحوسبة الكمومية في 
هذا المجال كان مقيدا بعدد من 
التحديات التقنية، بما في ذلك 
عدم إمكانية تطبيق الأساليب 

الحالية بشكل مباشر.
الذي تواصل  الوقت  وفي 
فيه نيسان تســــريع رقمنة 
عمليات التطوير لديها، فإنها 
تستكشــــف أيضــــا إمكانات 
استخدام الحوسبة الكمومية في 
مجموعة واسعة من المجالات، 
المواد وخدمات  تشمل تطوير 
الطاقة  إدارة  التنقل وتحسين 
باستخدام السيارات الكهربائية.

باستخدام الحوسبة الكمومية بالتعاون مع «كيو ميكس»

خوارزمية هجينــــة جديدة 
تجمع بين الحاسوبين التقليدي 
والكمومي لإجراء حســــابات 
ديناميكا الموائع حول السيارات. 
النمــــوذج، يتولى  وفي هذا 
الكمومي تنفيذ  الحاســــوب 
العمليات الحسابية الأساسية، 
بينما يتولى الحاسوب التقليدي 
الحسابات المساندة. ويسهم 
هذا التوزيع للمهام في تحسين 

«العملية للطاقة» تعينّ «الكويتية للاستثمار» صانعاً للسوق
العملية  أعلنت الشركة 
للطاقة المدرجة في السوق 
الكويــت  الأول لبورصــة 
تحت رمــز (ألــف طاقة - 
ALFTAQA)، وهي الشــريك 
المحلــي الأول والرائــد في 
خدمــات التنقيب والإنتاج 
المتكاملة في الكويت، والمالكة 
والمشــغلة لأحدث أسطول 
حفــارات فــي المنطقة، عن 
صانــع  اتفاقيــة  توقيــع 
سوق مع الشركة الكويتية 
للاســتثمار، وتأتــي هــذه 
الخطوة استكمالا للاستقبال 
القوي من المستثمرين الذي 
حظي به الطرح العام الأولي 
للشــركة العمليــة للطاقة، 
وتعزيزا للسيولة التداولية 

لصالح المساهمين.

مقترنة على ســهم الشركة 
العملية للطاقة خلال جلسات 
التداول، ضمن نطاق سعري 

محــدد وحد أدنــى للأوامر، 
وبما لا يقل عن نسبة معينة 
من إجمالي قيمة التداولات 

الشهرية على السهم. 
ومن المتوقع أن تسهم هذه 
الترتيبات في تعزيز سيولة 
التداول ودعم توازن العرض 
والطلــب على ســهم «ألف 
طاقــة» بما يخــدم مصلحة 

المستثمرين.
تجــدر الإشــارة إلى أن 
الشــركة العمليــة للطاقــة 
كانت قد أبرمت اتفاقية صانع 
سوق مع شركة الاستثمارات 
الوطنية في مايو ٢٠٢٦، في 
إطار التزام الشركة المستمر 
بتعزيز سيولة السهم ودعم 
انتظام التداول على ســهم 

«ألف طاقة».

لتعزيز السيولة التداولية لصالح المساهمين

أحمد العجلان الرئيس التنفيذي للشركة العملية للطاقة وفواز الأحمد الرئيس 
التنفيذي للشركة الكويتية للاستثمار بعد توقيع الاتفاقية

وبموجب الاتفاقية، تلتزم 
الشركة الكويتية للاستثمار 
بإدخــال أوامر بيع وشــراء 

«الكويتية للاستثمار» تصدر تقرير الاستدامة ٢٠٢٥
الكويتية  الشركة  أعلنت 
للاستثمار عن إصدار تقرير 
الاستدامة لعام ٢٠٢٥، والذي 
يســــلط الضوء علــــى نهج 
الشــــركة في دمج اعتبارات 
الممارسات البيئية والاجتماعية 
 (ESG) الشــــركات وحوكمة 
ضمن استراتيجيتها المؤسسية 
وأنشــــطتها الاســــتثمارية 
والتشغيلية، بما يعزز قدرتها 
على تحقيق قيمة مســــتدامة 
طويلة الأمد، ويرسخ مستويات 
الشــــفافية والمســــاءلة تجاه 

مختلف أصحاب المصلحة.
وفي هذا السياق، قالت مها 
الرفاعي نائب رئيس مساعد 
وحدة علاقات المستثمرين إن 
تقرير الاســــتدامة لعام ٢٠٢٥
يجســــد التقدم النوعي الذي 
أحرزته الشــــركة في ترسيخ 
الاستدامة كعنصر محوري في 
نموذج أعمالها، حيث لم تعد 
اعتبارات الاستدامة مقتصرة 
على المبــــادرات، بل أصبحت 
مدمجة بصــــورة منهجية في 
القرار، وإدارة  عمليات اتخاذ 
المخاطر، وتخصيص رأس المال، 
وتحليل الفرص الاستثمارية.
الرفاعي أن هذا  وأضافت 

(GRI)، وتحديد الموضوعات 
الجوهرية بنــــاء على تقييم 
شامل يأخذ في الاعتبار توقعات 
أصحاب المصلحة والمتطلبات 
التنظيمية وأفضل الممارسات 
العالمية، بمــــا يضمن توجيه 
الجهود نحو المجالات الأكثر 
تأثيرا علــــى الأداء والقيمة 
الرفاعي  طويلة الأمد. وبينت 
أن اســــتراتيجية الاستدامة 
الشــــركة ترتكــــز على  في 
ثلاثة محاور رئيسية تشمل: 
القدرة على التكيف مع المناخ، 
ورفاه الإنســــان، والإشراف 
الأخلاقــــي، حيــــث يتم من 
خلالها دمج الاعتبارات البيئية 
والاجتماعية والحوكمية ضمن 
التشغيلية  العمليات  مختلف 
والاستثمارية، بما يدعم تعزيز 
المرونة المؤسسية والاستجابة 

الفعالة للمتغيرات.
الشــركة  أن  وأضافــت 
الكويتية للاســتثمار تحرص 
علــى تبنــي نهج اســتثماري 
مســؤول يوازن بــين تحقيق 
العوائد وإدارة المخاطر، حيث 
يتم دمج عوامل الاستدامة ضمن 
تحليل الاستثمارات والإشراف 
على المحافظ، بما يعزز جودة 

القرارات الاستثمارية ويضمن 
استمرارية الأداء عبر مختلف 

دورات السوق.
وأشارت إلى أن التقرير يبرز 
كذلك التقدم المحقق في مجال 
الحوكمة، حيث حافظت الشركة 
على سجل خال من أي حالات 
فســاد أو مخالفات أخلاقية أو 
اختراقات للبيانــات، مدعوما 
بإطار حوكمة متكامل يتضمن 
سياسات واضحة وآليات رقابية 
فعالة، بالإضافة إلى دور مجلس 
الإدارة ولجانه في الإشراف على 
إدارة المخاطر وتعزيز الالتزام 

المؤسسي.
وفيمــا يتعلــق بالتحــول 
الرفاعــي أن  أكــدت  الرقمــي، 
الشركة واصلت تطوير بنيتها 
التقنيــة وتعزيــز مرونتهــا 
الرقمية، من خلال تبني حلول 
سحابية وأنظمة متقدمة تدعم 
كفاءة العمليات وتحسن جودة 
البيانات وتدعم اتخاذ القرار، 
إلــى جانــب تطبيــق ضوابط 
الســيبراني  متقدمــة للأمــن 
وضمــان اســتمرارية الأعمال 
دون تسجيل أي حوادث اختراق 
أو فقــدان بيانات خلال الفترة 

المشمولة بالتقرير.

تؤكد دمج الاستدامة في صميم نموذج أعمالها

مها الرفاعي

النهج المتكامل انعكس بشكل 
مباشر على الأداء المالي للشركة، 
حيث سجلت نموا في الإيرادات 
بنسبة ٣٩٪، وارتفاعا في الأرباح 
بنسبة ٥٧٪، إلى جانب زيادة 
إجمالي الأصول بنســــبة ٢١٪ 
وارتفاع حقوق الملكية بنسبة 
١٠٪ خلال عام ٢٠٢٥، وهو ما 
يعكس كفاءة نموذج الأعمال 
التوازن  وقدرته على تحقيق 

بين الأداء المالي والاستدامة.
وأوضحــــت أن التقريــــر 
يســــتعرض الأطر المؤسسية 
التي تعتمدها الشــــركة لدمج 
الاستدامة، بما في ذلك تطبيق 
معايير المبادرة العالمية للتقارير 

«أبيات» تطلق حملة «٠٪ أرباح» مع «مرن» على الأثاث
أعلنت شركة أبيات عن 
إطلاق حملة تمويل جديدة 
عبر خدمة التقسيط المباشر 
«مرن»، تتيح للعملاء شراء 
الأثــاث والاســتفادة مــن 
تمويــل بنســبة ٠٪ أرباح 
علــى المشــتريات المؤهلة، 
في إطار التزامها المســتمر 
بتوفيــر حلــول تمويليــة 
مبتكــرة ومرنــة تجعــل 
تأثيث المنازل أكثر سهولة 
وتمنــح العملاء قدرة أكبر 
على التخطيط لمشترياتهم 

دون أعباء إضافية.
وتشمل الحملة مشتريات 
الأثاث المؤهلة بقيمة تتراوح 
بين ٥٠٠ و٥٠٠٠ دينار، مع 
إمكانية الاستفادة من تمويل 
دون أرباح وخيارات سداد 
مريحة تساعد العملاء على 
الحصول على احتياجاتهم 
المنزلية اليوم والدفع على 
فترات تناسب ميزانياتهم.

وتوفر خدمة مرن تجربة 
تمويل مباشــرة وسريعة 

٣ و٦ و١٢ و١٨ و٢٤ شــهرا. 
علــى  العــرض  ويطبــق 
مشتريات الأثاث المؤهلة التي 
تبدأ قيمتها من ٥٠٠ دينار، 
ولا يشمل خطط التقسيط 
لمدة ٣٦ شهرا أو المشتريات 
التي تقــل قيمتها عن ٥٠٠
دينار، كمــا لا يمكن الجمع 
بين هذا العرض وأي عروض 
أو مزايــا ترويجية أخرى، 
بما في ذلك مكافآت برنامج 
عامــر، أو أكواد الخصم، أو 

عروض الاسترداد النقدي، 
أو أي مزايــا تمويليــة أو 
ترويجية أخرى. وتخضع 
التمويــل  جميــع طلبــات 
للتقييم الائتماني وشروط 
الموافقة المعتمدة لدى مرن.
المناســبة، قال  وبهــذه 
ســامر الحجــار، مدير أول 
التمويل الاستهلاكي  إدارة 
في أبيات: نسعى في أبيات 
إلى تطوير حلول تمويلية 
تمنــح عملاءنــا مرونــة 
أكبر وتمكنهــم من تأثيث 
منازلهــم والاســتثمار في 
مســاحاتهم المعيشية بكل 
راحة وثقــة. وتأتي حملة 
مرن ٠٪ أرباح على الأثاث 
لتوفر قيمة إضافية حقيقية 
للعملاء من خــلال تمويل 
ميســر دون أي أرباح، بما 
يســاعدهم فــي الحصول 
على احتياجاتهم اليوم مع 
خطط سداد مرنة تتناسب 
مع ظروفهم واحتياجاتهم 

المختلفة.

سامر الحجار

دون الحاجــة إلى التعامل 
أو الجهــات  البنــوك  مــع 
التمويليــة الأخرى، حيث 
التقــديم  يمكــن للعمــلاء 
والحصــول علــى الموافقة 
خلال نحو ٣٠ دقيقة، وفقا 
لشروط وسياسات التمويل 
المعتمــدة، مما يتيــح لهم 
استكمال عملية الشراء بكل 
سهولة خلال الزيارة نفسها.
وتشمل خيارات السداد 
المتاحة ضمــن الحملة مدد 

«لاند مارك» تنضم لعائلة العلامات التجارية في «جابر مول»
أعلنــــت شــــركة جي 
العامة  تــــو للمقــــاولات 
للمباني، الناتجة عن تحالف 
«الأرجان العالمية العقارية» 
المشــــتركة  و«المجموعة 
للمقــــاولات»، عن توقيع 
استراتيجية  شراكة  عقد 
مع «مجموعة لاند مارك»، 
مجموعات  أكبــــر  إحدى 
البيع بالتجزئة في منطقة 
الشــــرق الأوسط وشمال 
أفريقيــــا والهنــــد، وذلك 
بهدف تقديم أحدث مفاهيم 
التســــوق ضمــــن بيئة 
متطورة للبيع بالتجزئة 
في «جابــــر مول» الوجهة 
الرائدة للتسوق والترفيه 

في الكويت.
الرئيس  أكد  من جهته، 
التنفيــــذي لـــــ «جي تو» 
العامة للمباني  للمقاولات 
العمليات  علي خاجة، أن 
التشغيلية لـ «جابر مول» 
تسير بخطى حثيثة، متوقعا 
الافتتاح الرسمي للمشروع 
خــــلال النصف الثاني من 
العام الحالي، وأن يستقبل 
زواره للاستمتاع بتجربة 
تسوق جديدة واستثنائية.
إلى أن  ولفت خاجــــة 
التعاون الاستراتيجي مع 
مجموعة لاند مارك سيوفر 
بيئة تفاعلية غير مسبوقة 
لزوار جابر مول تجمع بين 
العصرية والابتكار في عالم 

تجارة التجزئة.
وأوضــــح خاجــــة أن 
الشراكة الاستراتيجية بين 
«جابر مول» و«مجموعة 
لاند مارك» خطوة نوعية 

التجارية  العلامات  وأرقى 
التي تشملها مجموعة لاند 

مارك.
التعـــــاقد  ويشـمــــــل 
علامات بارزة من محفظة 
Max Fashion المجموعة مثل
الواسعة من  بمجموعتها 
Splashالأزياء العصرية، و
بآخر صيحات  المعروفة 
Centrepointالموضــــة، و
كوجهة متكاملة للأسرة، 
أثاث،  التي تقدم تشكيلة 
ديكورات وإكسســــوارات 
منزليــــة ترضــــي جميع 
Shoemart الأذواق. كما تضم
العصريــــة،  للأحذيــــة 
وLifestyle التــــي توفــــر 
أنيقة وعصرية  منتجات 
للمنزل والعناية الشخصية.

واختتم خاجة بالتأكيد 
المميز  التصميم  على أن 
لجابر مول سيتيح لزوار 
المباشر  المجمع الوصول 
والسهل إلى متاجر مجموعة 
لاند مــــارك، بالإضافة إلى 
أنه سيكون أقرب لسكان 
المدن الجديدة في شمال 
الكويت من المواقع الأخرى 
للمجموعة، حيث سيمكنهم 
مــــن استكشــــاف أحدث 
المنتجات والعروض من 
مجموعة لاند مارك ضمن 
أجواء راقية ومتميزة تحاكي 
في مفرداتها النهج العصري 
وتعزز تفاصيلها الاستدامة 
بمفهومها الشامل والمتكامل.

ويعــــد «جابــــر مول» 
صرحا تجاريا ضخما يجري 
تشييده حاليا في قلب مدينة 
جابر الأحمد السكنية، ومن 
المرتقب أن يتم تدشينه 
رســــميا خلال عام ٢٠٢٦. 
المجمع  وسيحتضن هذا 
تشكيلة واسعة من المتاجر، 
إلى  والمطاعم، والمقاهي، 
جانب مساحات خارجية 
تزدان بالخضرة والنوافير 

المائية. 
إلى  المشروع  ويهدف 
إيجاد نمط تسوق وترفيه 
غير مسبوق لخدمة شريحة 
واســــعة من سكان شمال 
الكويت، وبخاصة مدينة 
جابر الأحمــــد والمناطق 
المجاورة لهــــا، مثل مدن 
الجهراء والمطلاع وسعد 
العبداالله، كما يمثل «جابر 
مول» نموذجا للمشاريع 

المجتمعية المستدامة.

بهدف تقديم أحدث مفاهيم التسوق ضمن بيئة متطورة للبيع بالتجزئة

علي خاجة

تعكس قوة وريادة الطرفين، 
فــــي مجالــــه، حيث  كل 
سيحظى عشاق التسوق 
بتجربة استثنائية ومتكاملة 
تواكب تطلعاتهم وترضي 
المنتجات  شغفهم لأحدث 

«الوطني»: ٥٠ ديناراً وفرصة لتصبح مليونيراً مع «الجوهرة»
الكويــت  أطلــق بنــك 
الوطنــي عرضــاً مميــزاً 
العملاء الجدد،  يســتهدف 
ويتيــح لهم فتح حســاب 
«الجوهرة» إلكترونياً بكل 
ســهولة من خلال برنامج 
خدمة الوطني عبر الموبايل، 
دون الحاجــة إلــى زيــارة 
الفروع، إضافة إلى الحصول 

على ٥٠ ديناراً.
ويعكــس هــذا العرض 
الكويــت  بنــك  التــزام 
الوطنــي بتقــديم تجربــة 
مصرفية رقميــة متطورة 
وسلسة تتيح لغير العملاء 
الانضمام إلى أسرة عملاء 
البنك وبدء الاســتفادة من 
مزايــا «الجوهــرة» خلال 
دقائق معدودة، في خطوة 
تعزز سهولة الوصول إلى 
المنتجات الادخارية المبتكرة 
وتواكــب تطلعات العملاء 
وأنماط حياتهم المتسارعة. 
يســتمر العرض حتى ٣٠
يونيــو ٢٠٢٦، مع تطبيق 

الشروط والأحكام.
المناســبة، قالت  وبهذه 
منتجــات  إدارة  مديــرة 
أبــو  الحســابات أشــواق 
حديــدة: «نســعى في بنك 
الكويت الوطني إلى إتاحة 
الفرصة أمام شريحة أوسع 
من الجمهور للاستفادة من 
حســاب «الجوهرة»، الذي 

المالية عبر دخول السحوبات 
على جوائز نقدية مجزية 

تصل إلى مليون دينار».
وأضافت: «يجســد هذا 
العــرض حرصنــا علــى 
تقديم قيمة مضافة حقيقية 
للعملاء منذ اللحظة الأولى، 
إذ أصبح بإمكان غير العملاء 
الانضمام إلى البنك وفتح 
حساب «الجوهرة» من خلال 
برنامج خدمة الوطني عبر 
الموبايل بسهولة تامة ودون 
الفروع،  الحاجــة لزيــارة 
إضافــة إلى الحصول على 
٥٠ دينــاراً تمنــح العميل 
الجديد فرصة في سحوبات 

«الجوهرة»، ما يعزز ثقافة 
الادخار».

ويؤكــد بنــك الكويــت 
الوطنــي مــن خــلال هــذا 
العــرض التزامه المســتمر 
بتقــديم حلــول مصرفيــة 
تعــزز تجربــة  مبتكــرة 
العملاء وتدعم طموحاتهم 
المالية، مع مواصلة تطوير 
خدماتــه الرقميــة لتوفير 
تجربة مصرفية أكثر كفاءة 

وسهولة.
جدير بالذكر أن القيمة 
الإجمالية لجوائز سحوبات 
حساب الجوهرة ٥ ملايين 
دينار سنوياً، إذ تبلغ قيمة 
الجائزة الأسبوعية ٢٠ ألف 
دينار، والجائزة الشهرية 
١٢٥ ألف دينار، بينما تبلغ 
قيمة الجائزة الكبرى مليون 
دينار تقام سحوباتها ثلاث 

مرات سنوياً.
أما بالنسبة لسحوبات 
الجوهرة جونيور المخصص 
للعملاء الذين تقل أعمارهم 
عن ٢١ عاماً، فيتم السحب 
شــهرياً علــى ٧ جوائــز 
نقدية (١٠٠٠ دينار لثلاثة 
فائزين، و٥٠٠ دينار لأربعة 
فائزيــن)، إضافة إلى فائز 
واحد بجائزة نقدية قيمتها 
١٠ آلاف دينار مع كل سحب 
من سحوبات الجوهرة على 

الجائزة الكبرى.

عند فتح الحساب إلكترونياً حتى ٣٠ يونيو الجاري

أشواق أبو حديدة

يجمع بين الادخار وفرص 
العمــلاء  الفــوز، ويمنــح 
إمكانية تحقيق طموحاتهم 


