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«ABK Build» الأهلي» يوقّع شراكة مع «الكاظمي لتكييف الهواء» ضمن»
وقّع البنك الأهلي الكويتي 
اتفاقية شراكة استراتيجية 
مع شركة الكاظمي لتكييف 
الهــواء، ليواصل رحلة ضم 
المزيد من الشركاء إلى منصة 
«ABK Build» المبتكرة الأولى 
من نوعها في القطاع المصرفي 
فــي الكويت، من أجل تلبية 
احتياجات عملائه المقبلين على 
بناء بيت العمر من التخطيط 
وحتــى التنفيذ عبر منحهم 
الــلازم والعروض  التمويل 
الحصريــة والخاصة ضمن 
دوره كمؤسســة مصرفيــة 
مسؤولة في السوق المحلي.
الاتفاقيــة  توقيــع  وتم 
بحضور رئيس إدارة الخدمات 
المصرفية الشخصية في البنك 
محمد القطان، ونائب الرئيس 
التنفيذي في شركة الكاظمي 
الهــواء عبدالرزاق  لتكييف 
الكاظمــي، ومجموعــة مــن 

مسؤولي الطرفين.
وشــهدت الفعالية تقديم 
أبــرز مميــزات  نبــذة عــن 
الشــراكة وآليــة اســتفادة 
العمــلاء مــن الخصومــات 

والعروض الخاصة.
قــال  المناســبة،  وبهــذه 
القطان: تأتي هذه الشــراكة 
انطلاقا من التزامنا المستمر 
بتوفير قيمة مضافة لعملائنا 
وتلبية احتياجاتهم بأفضل 
الطرق الممكنة، ونحن نسعى 
من خلال التعاون مع شركة 

التقليديــة لتصــل إلى دعم 
نمــط حيــاة العمــلاء على 
مختلــف المســتويات، لافتا 
إلى أن هذه الشراكة تكتسب 
أهمية خاصة وتمثل نموذجا 
للتحالفات التي تضع مصلحة 
العميل فــي قلب أولوياتها، 
وتخفيف الأعباء المالية عن 
كاهــل المســتهلكين، وتقديم 
تتســم  تمويليــة  حلــول 

بالسهولة والابتكار.
وشــدد القطــان على أن 

يضمن له الاســتدامة المالية 
دون تحميله التزامات إضافية 

مرهقة.
القطــان: نحن  واختتــم 
نؤمن بأن الشراكات الناجحة 
هي التي تخلق أثرا ملموسا 
فــي حياة العمــلاء، وهذا ما 
نســعى إلى تحقيقــه اليوم 
بتوفيــر الراحــة والرفاهية 
ABK لهــم من خــلال منصة
Build التــي نواصــل عبرها 
عقــد المزيــد من الشــراكات 

تبــدأ من التمويــل وتنتهي 
بخدمة ما بعد البيع.

واعتبر أن هــذا التعاون 
يبــرز أهميــة الشــراكة بين 
مختلــف  فــي  الشــركات 
القطاعــات، ما يســاعد على 
تنشيط الحركة الاقتصادية 
في الكويت، وتوفير الحلول 
العملاء  المناســبة لإرضــاء 
وتلبية جميع احتياجاتهم.

الكاظمــي:  واختتــم 
جاهزون لتلبية احتياجات 

أهميــة هذه الشــراكة تكمن 
في ٣ محاور رئيســية وهي 
تعزيز القوة الشرائية لعملاء 
البنك عبر توفير خصومات 
حصرية وخاصة، ودعم قطاع 
الأعمال المحلي والشــركات 
الرائــدة مــا يســهم في دفع 
الوطني،  عجلــة الاقتصــاد 
وترســيخ مفهــوم التمويل 
المســؤول مــن خــلال منح 
العميل فرصة اقتناء أفضل 
المنتجات الأساســية بشكل 

لنكــون الخيــار المثالي في 
القطاع المصرفي بما يتعلق 

بالتمويل الإسكاني.
من جهته، قال الكاظمي: 
نعتز بهذه الاتفاقية مع البنك 
الأهلي الكويتي التي تعكس 
القيــم المشــتركة بيننا، من 
أجل تقديم عروض حصرية 
للعملاء الراغبين في الحصول 
على أفضل أنظمة التكييف 
والتبريد في السوق المحلي، 
وتوفير تجربة اســتثنائية 

عملاء البنك الأهلي الكويتي 
وتوفير أحدث وأفضل وحدات 
التكييف بمختلــف أنواعها 
سواء الوحدات المنفصلة أو 
التكييــف المركزي وغيرها، 
وتقــديم خدمــات التصميم 
الهندســي من خلال تصميم 
المخططات وتوزيع الهواء بما 
يتناسب مع المباني والمنازل 
والفلل، إلى جانب الصيانة 
والدعم الفني بشــكل دوري 
وإصلاح الأعطال وتوفير قطع 
الغيار الأصلية بالتعاون مع 
العديد من العلامات العالمية 

الرائدة في السوق.
ويأتي ذلك في وقت تتميز 
 «ABK Build» فيــه منصــة
مــن البنك الأهلــي الكويتي 
بالسهولة والسرعة في خدمة 
العملاء، عبر منحهم العديد 
من الخيارات لتوفير أفضل 
المزايا والمنتجات والحلول، 
بالتعــاون مــع نخبــة مــن 
الشــركاء المتخصصــين في 
السوق المحلي، ما يتيح لهم 
تجربة سلسة ومتكاملة في 
بنــاء بيت الأحــلام بدءا من 

التصميم حتى التنفيذ.
وســيواصل البنــك عقد 
المزيد من الشراكات في الفترة 
المقبلة بهدف تطوير منصة 
«ABK Build» وجذب المزيد من 
العملاء إلى عائلته المتنامية 
باستمرار وتلبية احتياجاتهم 
التمويلية على المدى الطويل.

يشكّل الخيار الأمثل لأصحاب الطلبات الإسكانية

محمد القطان وعبدالرزاق الكاظمي خلال توقيع الاتفاقيةمحمد القطان

تبادل الاتفاقية بين محمد القطان وعبدالرزاق الكاظميمحمد القطان وعبدالرزاق الكاظمي وجهير معرفي في لقطة جماعية على هامش إعلان الشراكة

الكاظمــي لتكييــف الهــواء 
إلــى تقديم حلــول تمويلية 
تضمــن رضا العميل وتزيد 
 «ABK Build» ثقتــه بمنصة
والتي ترافقه في رحلة بناء 
بيت العمر الخاصة به وفق 

أعلى المعايير.
وأضاف أن هذه الخطوة 
تعكس رؤية البنك في بناء 
شراكات محلية قوية تسهم 
في تقديم تجربــة مصرفية 
متكاملة تتجــاوز الخدمات 

محمـد القطان: نواصل عقد شـراكات إسـتراتيجية تضع مصلحة العمـلاء في مقدمة الأولويات لتقـديم حلول تمويلية وعروض سـهلة ومبتكرة
عبدالـرزاق الكاظمي: الاتفاقيـة تعكس القيم المشـتركة بيننا وبين البنك وسـنوفر خصومات حصريـة وخاصة للعملاء في رحلـة بناء منازلهم


