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«بودستور موتورز» تطلق جيتور G٧٠٠ الفاخرة في الكويت
في خطوة تعكس ريادتها 
في قطاع الســيارات بدولة 
الكويت، أعلنت «بودستور 
موتورز»، الوكيل الحصري 
لعلامــة جيتور فــي دولة 
الكويت، عن الإطلاق الرسمي 
لأحدث سياراتها الفاخرة من 
فئة SUV، ســيارة جيتور 
G٧٠٠، وذلــك خلال فعالية 
مميزة أقيمــت في معرض 

الكويت الدولي.
ومنذ تأسيسها، رسخت 
«بودستور موتورز» مكانتها 
كإحدى الشركات الرائدة في 
قطاع السيارات في الكويت، 
بالتزامها بتقديم  مدفوعــة 
أحــدث التقنيــات وأعلــى 
معايير الخدمة في السوق 

المحلي.
الشركــــة  وواصلـــــت 
الاســتراتيجي  توســعها 
من خــلال افتتاح معارض 
ومراكز صيانة جديدة في 
مختلف المناطق، بما يضمن 
تجربــة بيع وما بعد البيع 
وفق أعلى المعايير العالمية.
وقــد أصبحــت جيتور 
واحدة من العلامات المفضلة 
الكويتــي،  الســوق  فــي 
وتصدرت قائمــة مبيعات 
الســيارات الصينيــة فــي 
الكويــت لعــام ٢٠٢٥، مــا 
المســتهلك  ثقــة  يعكــس 
الكويتي وقوة أداء العلامة 

إلى جانب شاشــة وسطية 
قياس ١٥٫٦ بوصة، ونظام 
Lexicon صــوت فاخر مــن
يضــم ١٨ مكبــر صــوت، 
لتوفــر تجربة قيادة راقية 
تمزج بين الفخامة والراحة 
المتقدمــة.  والتكنولوجيــا 
وخلال حفل الإطلاق، صرح 
نجم بودستور رئيس مجلس 
إدارة مجموعة بودستور بأن 
ســيارة G٧٠٠ تمثل إنجازا 
جديدا من جيتور من شأنه 
أن يأسر عشاق سيارات الـ

SUV بفضل ما تتمتع به من 

افتتــاح معــارض ومراكز 
خدمة في منطقتي الأحمدي 
والجهراء، بما يضمن انتشار 
جيتور فــي مختلف أنحاء 
الدولة وتقديم خدمات قريبة 

من عملائها.
من جانبه، صرح ياسر 
بودستور، مدير المبيعات، 
بــأن مبيعات جيتــور في 
الكويــت واصلــت نموهــا 
بشــكل مطرد منــذ إطلاق 
العلامة في عام ٢٠١٨، محققة 
أرقاما قياسية، لتحتل المركز 
الأول بــين جميع العلامات 

حيــث توفــر مســتويات 
عالية من الأداء والاعتمادية 
والراحة حتــى في أصعب 

البيئات.
وصــول  أن  وأضــاف 
جيتــور إلى مليوني عميل 
عالميا خلال ســبع سنوات 
فقــط يؤكــد ثقــة العملاء 
ويعزز مكانة العلامة كأكثر 
الماركات الصينية مبيعا في 

الكويت.
كما أشار إلى أن الشراكة 
الاســتراتيجية مع هواوي 
Gأســهمت في تزويــد ٧٠٠

قوة وأداء استثنائيين، كما 
أعلن عن إنشاء مركز صيانة 
جديــد ومتكامل مخصص 
لســيارة G٧٠٠ في منطقة 

الري.
وأشــار إلــى أن مركــز 
الصيانــة في الــري قد تم 
توســيعه بالفعل تماشــيا 
مع تنامــي حضور جيتور 
في الكويت، ولضمان أعلى 

مستويات خدمة العملاء.
كما كشــف عــن خطط 
لإنشاء مركز صيانة متكامل 
إضافي في الري، إلى جانب 

الصينية في الكويت.
بــدوره، قــال يوســف 
العلاقات  بودســتور مدير 
بودســتور  فــي  العامــة 
موتورز، إن الإطلاق الرسمي 
لســيارة جيتور G٧٠٠ في 
الكويت يعــد محطة مهمة 
في مسيرة العلامة، ويعكس 
توجهها نحو تقديم سيارات 
تجمــع بــين القــوة والأداء 

والتقنيات الذكية.
وأوضح أن G٧٠٠ صممت 
خصيصا لتناسب ظروف 
الطــرق فــي دول الخليج، 

بتقنيــات ذكيــة متقدمــة 
تعزز مســتويات السلامة 
وسلاســة القيــادة، مؤكدا 
التزام بودســتور موتورز 
بتعزيز حضور جيتور في 
الســوق الكويتي من خلال 
منتجــات وخدمــات تلبي 

تطلعات العملاء.
وخلال الفعالية، وصف 
ريكســزي ويليامز، المدير 
التجارية  العام للعلامــات 
السيارات)، سيارة  (قطاع 
G٧٠٠ بأنهــا «نقلة نوعية 
في فئة السيارات الهجينة 
الفاخــرة، تجمع بين القوة 
والذكاء والتصميم العصري، 
مع الحفاظ على كفاءة الطاقة 
التي تميز جيتور»، مضيفا 
أن سيارة G٧٠٠ بقوة ٩٠٤

أحصنــة ســتعيد تعريف 
تجربة القيادة على الطرق 

الوعرة.
كما أشــار ليو تيانتيان 
مديــر العمليات فــي دولة 
Gالكويت، إلى أن إطلاق ٧٠٠
يعــد محطة مهمــة جديدة 
في تعزيز حضور جيتور 
والتزامها طويل الأمد تجاه 
المنطقة، مؤكدا أن الشــركة 
ســتواصل الاســتثمار في 
تطويــر ســيارات هجينة 
متقدمــة مخصصة للطرق 
الوعــرة، توفــر أداء قويــا 

وقدرات قيادة محسنة.

العلامة الصينية الفاخرة تدخل مرحلة جديدة من التطور والتوسع في السوق الكويتي

ليو تيانتيان ريكسزي ويليامزيوسف بودستورنجم بودستور

ً لحظة الكشف عن جيتور G٧٠٠ الجديدة كليا Gنجم بودستور وإداريو «بودستور موتورز» ووفد من السفارة الصينية بالكويت في صورة جماعية بعد الكشف عن جيتور ٧٠٠

وابتكاراتها.
Gوتمثــل جيتــور ٧٠٠
أحدث إضافــة إلى محفظة 
العلامة في فئة الســيارات 
الهجينــة الفاخرة من نوع 
SUV، حيث تجمع بين الأداء 
الذكية،  القوي، والتقنيات 

والتصميم العصري.
وتتميز السيارة بمحرك 
هجين مــزدوج يولــد قوة 
مذهلــة تبلغ ٩٠٤ أحصنة، 
ومدى قيادة يصل إلى ٩٠٠

كيلومتر، ونظام قيادة ذكي 
 ،(L٢) من المســتوى الثاني

«المنزل» من «الوطني» أكبر برنامج لتوفير حلول تمويلية
يعد برنامــج المنزل، الذي 
أطلقــه بنك الكويــت الوطني 
مؤخرا، أكبر برنامج متخصص 
فــي توفيــر حلــول تمويلية 

لترميم وتجديد المنازل.
ويأتي إطلاق هذا البرنامج 
في إطار استراتيجية «الوطني» 
الهادفــة إلــى تقــديم خدمات 
مصرفية مبتكرة تلبي تطلعات 
العمــلاء وتواكب احتياجاتهم 
المتغيــرة فــي مختلف مراحل 
حياتهم، وكجزء من التزام البنك 
بدعم عملائه، سواء في بناء أو 
تجديد وترميــم منازلهم، من 
خلال توفير حلــول تمويلية 

مرنة وشاملة.
ويهــدف «الوطنــي» مــن 
برنامــج المنــزل إلى ترســيخ 
التمويــل  مكانتــه كشــريك 
المفضــل في الســوق المحلية، 
عبر تقديم تجربة متكاملة تبدأ 
من التخطيط وحتى التنفيذ، 
وتشمل خيارات تمويل مصممة 
خصيصا لتناسب احتياجات 
العملاء الفردية، ســواء كانوا 
يســعون الى تجديد منازلهم، 

٭ فترة سماح لغاية ١٢ شهرا.
الإجــراءات  فــي  ســرعة  ٭ 

ومعالجة الطلبات.
ويؤمن بنك الكويت الوطني 
بأن امتلاك منــزل الأحلام هو 
أكثر من مجرد هدف مالي، فهو 
محطة محوريــة في حياة كل 
فرد، تعكس تطلعاته وأسلوب 
حياته. ومن هذا المنطلق، صمم 

«الوطني» برنامج المنزل لتكون 
تجربة متكاملة تبدأ من الفكرة 
وتنتهي بتحقيق الحلم، مدعومة 
بحلول تمويلية مرنة وشراكات 
اســتراتيجية مــع نخبــة من 
العلامات التجارية الرائدة في 

السوق المحلي.
كما يحرص البنك على أن 
يكون جزءا من رحلة عملائه 
نحو تحقيق أحلامهم السكنية، 
سواء عبر القروض السكنية أو 
برنامج المنزل، تأكيدا لالتزامه 
الراســخ بمواصلــة الابتكار 

وتقديم الأفضل دائما.
وفي هذا الإطار، لا يكتفي 
«الوطنــي» بتقــديم مجــرد 
تمويــل، بــل يوفــر لعملائه 
منظومة متكاملة من الخدمات 
التي تجعل رحلتهم نحو بيت 
العمر أكثر سلاســة وراحة، 
الأمر الــذي يعكــس التزامه 
العميق بتعزيز جودة حياة 
عملائــه، ويؤكــد ريادته في 
تقديم حلول مصرفية مبتكرة 
ترتكز على الشــراكة والثقة 

والقيمة المضافة.

لتمكين العملاء من بناء وترميم وتجديد منازلهم والحصول على بيت الأحلام

تأثيثها، ترميمها أو حتى البدء 
في بنائها من الصفر.

٭ قــروض شــخصية لغاية 
٩٥ ألف دينار مصممة حسب 
احتياجــات العميل الســكنية 
لبناء بيت الأحلام وشراء جميع 

مستلزمات المنزل.
٭ شروط سداد مرنة تتناسب 
مع دخل العميل وظروفه المالية.

«أسيكو» و«الوطني» شراكة إستراتيجية لتقديم 
حلول تمويلية وعروض حصرية لأصحاب البيوت

في خطوة تجســد التزامها 
الدائم بدورها كمجموعة صناعية 
وطنيــة تعمل لخدمــة المجتمع 
الكويتي عن طريق تقديم مواد 
وخدمــات البنــاء وفــق أعلــى 
معايير الجودة، أعلنت «أسيكو 
المجموعة» عن توقيع شــراكة 
اســتراتيجية مع بنــك الكويت 
الوطني لتقديم حلول متكاملة 
لعملاء البنك تسهل رحلة بناء 
«بيت العمر» عبر حزمة من المزايا 
التمويلية والتسويقية المتكاملة 
التي تجمع بين مرونة التمويل 
وجودة التنفيذ والقيمة المضافة 
ما بعد البناء. وبهذه المناســبة، 
صرحت رئيس قطاع التسويق 
والعلاقات العامة وخدمة العملاء 
لــدى أســيكو المجموعــة رزان 
الروضان: «إن هذه الشراكة مع 
بنك الكويت الوطني تمثل لحظة 
فخر في مسيرة إنجازات المجموعة 
وتعد من المبادرات التي نحرص 
دائما عليها للمساهمة في تحقيق 
حلم كل مواطن في تسهيل عملية 
بناء بيت العمر، إذ نؤمن بأهمية 
مثل هذه الشراكات الاستراتيجية 

عصام الصقر مكرما «أسيكو» على شراكتها الإستراتيجية مع «الوطني» لتقديم حلول متكاملة للعملاء

مع مؤسســات رائــدة مثل بنك 
الكويــت الوطني الــذي يجمع 
بين الريادة المصرفية والالتزام 
بخدمة المجتمع». وتابعت: «إن هذا 
التعاون ليس وليد اللحظة، بل 
يستند إلى محطات نجاح عديدة 
تعكس الثقة المتبادلة والتميز». 
وأضافت أن «أسيكو» بصدد إبرام 
شراكات اســتراتيجية مع عدد 
من البنــوك المحلية، الأمر الذي 
يؤكد حرص الشركة على وضع 
معايير جديدة في تقديم حلول 
متكاملة وأنظمة متنوعة لبناء 

البيوت، تجمع بين الجودة العالية 
من ناحية والتمويل الميسر من 
ناحية أخرى. ومن بين المزايا التي 
تقدمها هذه الشراكة لعملاء «بنك 
الكويت الوطني» الذين يوقعون 
عقد بناء مع «أسيكو» استرداد 
نقدي بقيمة ٢٥٠٠ دينار و١٥٠٠
دينار حسب قيمة العقد مقدمة 
من شركة أسيكو. بالإضافة إلى 
ذلك، يحصل عملاء «بنك الكويت 
الوطني» على الخصومات التي 
توفرها «أسيكو» لدى شركائها 
لمســاعدة أصحــاب البيوت في 

مرحلــة التشــطيبات. أما على 
صعيــد التمويــل، فيقــدم بنك 
الكويت الوطني تمويلا يصل إلى 
٧٠ ألف دينار بفترة سداد تمتد 
حتى ١٥ ســنة، مع فترة سماح 
تصــل إلى ١٢ شــهرا. كما يوفر 
البنك قرضا استهلاكيا يصل إلى 
٢٥ ألف دينار بصفر أرباح ولفترة 
سداد تصل إلى ٣ سنوات. إضافة 
إلى ذلك، سيستفيد عملاء أسيكو 
من جميع المزايا والخدمات التي 
يقدمهــا الوطني ضمن برنامج 

«المنزل».

أكبر ٥ حاملين للسندات الأميركية: 
اليابان تتصدر.. والصين تتراجع إلى الثالث

شهدت خريطة المستثمرين في سندات 
الخزانــة الأميركية تغيرات بارزة خلال 
الفتــرة الأخيرة، مــع تراجع الصين إلى 
المرتبــة الثالثة بين أكبــر حاملي الدين 
الســيادي للولايات المتحــدة، في تطور 
يعكــس تداعيات السياســات التجارية 

الأميركية. 
وبحسب بيانات رسمية صادرة عن 
وزارة الخزانة الأميركية، جاء هذا التحول 
في ظل تصاعد التوترات التجارية التي 
أعقبت فرض واشنطن رسوما جمركية 
مرتفعة على الــواردات الصينية ضمن 
سياسة تجارية توسعية تبنتها الإدارة 

الأميركية.
وأظهرت البيانات أن استثمارات الصين 
في سندات الخزانة الأميركية انخفضت 

خلال أكتوبر الماضي إلى نحو ٦٨٨٫٧ مليار 
دولار، ما أفقدها المركز الثاني الذي انتقلت 
ملكيته إلى المملكة المتحدة، التي رفعت 

حيازتها إلى نحو ٨٧٧٫٩ مليار دولار. 
في المقابل، واصلــت اليابان الحفاظ 
على صدارتها كأكبر مستثمر أجنبي في 
الدين الأميركي، بإجمالي استثمارات بلغ 

حوالي ١٫٢ تريليون دولار.
كما سجلت دول أخرى حضورا مهما 
فــي قائمة كبار المســتثمرين، من بينها 
بلجيــكا وكندا، ما يعكس تنوع مصادر 

تمويل الدين الأمريكي. 
وتشير هذه الأرقام إلى إعادة تموضع 
تدريجية في إســتراتيجيات الاستثمار 
العالميــة، مدفوعة بعوامل تجاريـــــــة 

واقتصاديــة وجيوسياسية متشابكة.


