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«الملا» تشارك في معرض «وظيفتي» لدعم تمكين الكوادر الوطنية
في إطار التزامها المستمر 
الكويتي  الشــباب  بتمكــين 
وتعزيز قدرات القوى العاملة 
الوطنية في القطاع الخاص، 
شاركت مجموعة الملا بفخر 
فــي معــرض «وظيفتــي» 
للعام الرابع علــى التوالي، 
وأقيم المعرض الوظيفي في 
«الأرينا» مجمع ٣٦٠ بتنظيم 
الهيئة العامة للقوى العاملة 
في الكويت، حيث جمع أبرز 
الشركات والمؤسسات الرائدة 
في القطاع الخاص الكويتي، 
موفرا فرصة مثالية للتواصل 
المباشر مع الشباب الكويتي 
الطموح وعــرض مجموعة 
متنوعة من الفرص الوظيفية 

الواعدة لهم.
العــام، عكســت  وهــذا 
مشــاركة عدد من القطاعات 
الرئيسية في المجموعة التي 
شملت قطاع السيارات وقطاع 
الاستئجار والتأجير وقطاع 
المركزية  الهندســة والإدارة 
للمــوارد البشــرية التــزام 
الفعال بالمشاركة  المجموعة 
في تطوير المواهب الشــابة 
وتعزيز فرص تمكين الكوادر 
الوطنية، حيث تفاعل ممثلو 
هذه الأقسام مع زوار المعرض 
وعــدد كبيــر مــن الشــباب 
الكويتــي الــذي زار جنــاح 
المجموعة، مقدمين لهم لمحة 

وفي تعليق له على الحدث، 
قال الرئيس الإداري وعضو 
مجلــس الإدارة في مجموعة 
المــلا عبــداالله نجيــب الملا: 
تعكس مشاركة مجموعة الملا 
في معرض «وظيفتي» للسنة 
الرابعة على التوالي التزامنا 
الشــباب  المســتمر بتمكــين 
الكويتي ودعم نموهم المهني. 
وأضــاف: نفخــر بتقديم 
فرص وظيفية متنوعة وواعدة 
عبر مختلف أقسام المجموعة، 
حيث يمكن للشباب الكويتي 
الطموح تطوير مهاراته وبناء 
مســيرة مهنيــة مجزية، إن 

الاستثمار في الكوادر الوطنية 
كان دائما حجــر الزاوية في 
رؤيتنا للنمو المستدام، ومن 
خــلال تعاوننا المســتمر مع 
الهيئة العامة للقوى العاملة 
والشركاء الرئيسيين الآخرين، 
نواصل التزامنا بخلق فرص 
تمكن الشــباب الكويتي من 
التميــز والنجاح في القطاع 

الخاص.
واستكمالا لإطار المسؤولية 
الاجتماعية للشــركات، تؤكد 
هذه المبــادرة التزام مجموعة 
الملا الدائم باستقطاب وتدريب 
الوطنيــة  الكــوادر  وتمكــين 
الشــابة، ومن خلال شراكات 
مســتمرة مع الجهات العامة 
والخاصــة، تقــدم المجموعة 
برامــج تدريبيــة متكاملــة، 
وفرص تدريب عملي، وبرامج 
تطوير مهني تهدف إلى تمكين 
الشــباب الكويتــي وتعزيــز 
قدراتهم وبناء مستقبل مهني 

ناجح وواعد.
وبصفتها مجموعة أعمال 
رائدة في الكويت تســتقطب 
العديد من الشــباب الكويتي 
الطموح، تواصــل المجموعة 
حرصها والتزامها بدعم الأجيال 
القادمة في مسيرتهم التعليمية 
والمهنية، مسهمة بذلك في النمو 
المســتدام وازدهــار اقتصــاد 

الدولة.

للعام الرابع على التوالي.. وبمشاركة عدد من القطاعات الرئيسية في المجموعة شملت قطاع السيارات وقطاع الاستئجار والتأجير وقطاع الهندسة والإدارة المركزية للموارد البشرية

وزير الإعلام والثقافة ووزير الدولة لشــؤون الشــباب عبدالرحمن المطيري في جنــاح مجموعة الملا خلال افتتاحه 
معرض وظيفتي

فريق عمل الملا في جناح المجموعة المشارك في المعرض

فريق عمل الملا قدم للزوار لمحة شاملة عن تنوع قطاعات أعمال المجموعة

شــاملة عن تنــوع قطاعات 
أعمال المجموعة ومســلطين 
الضوء على الفرص الوظيفية 
التــي  المتنوعــة والواعــدة 
توفرها المجموعة في مختلف 

قطاعاتها.
وقد تم افتتــاح المعرض 
التنفيذي  الرئيس  بحضور 
وعضو مجلس إدارة مجموعة 
الملا طلال أنور الملا، والرئيس 
الإداري فــي مجموعــة الملا 
عبــداالله نجيــب المــلا، إلى 
جانب ممثلــي إدارة الموارد 
البشرية في المجموعة وعدد 

من موظفي المجموعة. 

«التجاري» يكشف عن تصاميم جديدة لبطاقاته الائتمانية

أعلن البنك التجاري الكويتي عن إطلاق التصاميم الجديدة 
لبطاقاته الائتمانية، في إطار استراتيجية متكاملة تهدف إلى 
تطوير الهوية المؤسســية وتعزيز تجربة العملاء من خلال 
حلول مبتكرة تجمع بين التصميم العصري والتقنيات المتقدمة.

وقد صرح ياســر مظفر المدير التنفيذي لمركز البطاقات 
فــي البنك التجاري الكويتي بأن الجانب الأمني كان محورا 
أساسيا في تطوير البطاقات الجديدة، مشيرا إلى أن البطاقات 
تأتي مزودة بأحدث التقنيات والمعايير الأمنية لضمان حماية 

بيانات العملاء وسهولة الاستخدام في الوقت ذاته.
ويأتــي التصميم الجديد للبطاقات بشــكل عمودي، بما 
يتماشى مع أحدث التوجهات العالمية في تصميم البطاقات 
المصرفيــة، ويعكس الطابع العصــري والديناميكي للبنك. 
وتميزت التصاميم الجديدة بمزيج فني يجمع بين الخطوط 
الحادة والانســيابية، لإبراز التوازن بين الدقة والأناقة. كما 
تم دمج رمز النجمة المســتوحى من شــعار البنك التجاري 
الكويتي كعنصر تصميمي رئيســي في الجانب الجديد من 
البطاقــة، ليكون بمثابة توقيع بصري يرمــز إلى الابتكار، 

التطور والثقة.
وفي سياق متصل، صرحت بدور بوخمسين رئيس إدارة 
التسويق في البنك التجاري الكويتي قائلة: التصاميم الجديدة 
تعكس هوية البنك المتجددة وتترجم رؤيتنا في تقديم منتجات 
ترتقي بذوق العميل وتلامس تطلعاته. لقد حرصنا على أن 
تكــون كل بطاقة بتصميم فريــد ضمن إطار بصري موحد، 
يعزز من تميزها ويجسد شخصية العلامة التجارية للبنك 

بطريقة حديثة تواكب التطور.
واختتم ياســر مظفر حديثه مؤكدا أن بطاقات التجاري 
الائتمانية هي الرفيــق الأمثل للعملاء في الحال والترحال، 
لا سيما أنها توفر للعملاء امكانية الدخول لقاعات الانتظار 
في المطارات الدوليــة والإقليمية بالإضافة إلى الخصومات 
التي يحصل عليها عملاء التجاري عند التســوق باستخدام 
بطاقاتهــم الائتمانية لدي العديد مــن المتاجر ومنافذ البيع 
ضمن سلسلة شركاء التجاري التجاريين، فضلا عن امكانية 
الاســترداد النقدي والمكافآت التي توفرها بطاقات التجاري 
الائتمانية لأصحابها، داعيا العملاء إلى متابعة حسابات البنك 
على مواقع التواصل الاجتماعي ومواقع البنك على شــبكة 
الانترنت للاطلاع على كل الخدمات والمنتجات المتطورة التي 

يوفرها التجاري للعملاء.

بدور بوخمسينياسر مظفر

«بوبيان» يُطلق «Split Bill» لعملاء المصرفية للأعمال والشركات
في تأكيد جديد على ريادته 
فــي تطوير الحلــول المصرفية 
الرقميــة، أعلــن بنــك بوبيــان 
 ،«Split Bill» عــن إطلاق خدمــة
بالتعــاون مع شــركة الخدمات 
المصرفية الآلية المشتركة «كي 
نت» الرائدة فــي خدمات الدفع 
الرقمــي، كأحدث إضافة نوعية 
لمنظومة حلول الدفع المتكاملة 
التي يقدمها لعمــلاء المصرفية 

للأعمال والشركات.
ومــع هذه الخدمــة، يصبح 
«بوبيــان» أول بنك في الكويت 
يطرح هــذه التجربة المتطورة، 
والتي تتيح تقسيم الفاتورة بين 
مجموعة من الأفراد بشكل فوري 
 ،(POS) عبر جهــاز نقاط البيع
بحيث يمكن لكل شــخص دفع 
حصتــه أو نســبته مــن المبلغ 
مباشــرة باســتخدام بطاقتــه 
المصرفية (الائتمانية، السحب 
الآلي، أو المســبقة الدفع)، دون 

مصرفيــة تطــرح لأول مرة في 
السوق الكويتي، لتواكب الحياة 
العصرية وتلبي احتياجات قطاع 
الأعمال على اختلاف أنشطته. 
هي ليست مجرد خاصية تقنية، 
بل ابتكار لمفهوم الدفع الجماعي، 
ويجعــل تجربــة الأفــراد أكثر 
ســهولة ومرونة، وفــي الوقت 
نفســه يضيف قيمة مباشــرة 

تعكس فهما لاحتياجات السوق. 
نحــن في بوبيــان نضع عملاء 
المصرفيــة للأعمــال في صميم 
أولوياتنــا، ونؤمــن أن تمكــين 
الشركات الناشئة ورواد الأعمال 
يمثــل ركيــزة أساســية لدعم 
الاقتصاد الوطني وتعزيز نموه». 
وأضاف «حرصنا على أن تشمل 
مزايا الخدمة جميع الأطراف، فهي 
تدعم أصحاب الأنشطة التجارية 
من خلال معاملات دقيقة منفصلة 
تسجل على حدة بأرقام مرجعية 
واضحــة، مــا يســهل المطابقة 
والتسويات اليومية دون الحاجة 
لأي تجهيزات إضافية، مع الحفاظ 
على أعلــى معايير الأمان. وفي 
الوقت نفسه تمنح الأفراد تجربة 
تغير أســلوب الدفع الجماعي، 
حيث يمكن لكل شخص معرفة 
حصته بدقة ودفعها بالطريقة 
التي تناســبه والحصول على 
إيصال مستقل يؤكد العملية».

لأصحــاب الأنشــطة التجارية 
من خــلال دعم كفــاءة أعمالهم 

التشغيلية».
وأضــاف «نعتــز بالتعاون 
مع شركة كي نت في تقديم هذه 
الخدمة، فهــذا التعاون يعكس 
حرصنا المشــترك على تطوير 
قطــاع المدفوعات فــي الكويت، 
وتعزيــز الاعتماد على الحلول 
الرقميــة المتطورة تدعم الأفراد 
والشركات، وتتيح المجال أمام 
إطلاق العديد من الخدمات التي 
تواكب تطلعات السوق وتلبي 
احتياجات عملائنا المتجددة وفق 
أعلى مستويات الأمان والكفاءة».

من جانبه، قال مساعد المدير 
العــام لإدارة المصرفية للأعمال 
للشركات الصغيرة والمتوسطة، 
Split زيد السعدون «إطلاق خدمة

Bill يأتي في إطار استراتيجيتنا 
المتكاملة لدعم نمو قطاع الأعمال 
وتزويده بحلول مصرفية مبتكرة 

لأول مرة على مستوى الكويت عبر أجهزة نقاط البيع

زيد السعدونخالد الشمري

الحاجــة إلى جمــع المبلغ على 
بطاقة واحدة أو استخدام الروابط 

الإلكترونية التقليدية.
وبهذه المناســبة، قال المدير 
العام للقنوات المصرفية المباشرة 
في بنك بوبيان، خالد الشمري 
«خدمة Split Bill تشــكل فصلا 
جديــدا فــي مســيرة بوبيــان 
نحــو ابتكار منتجــات وحلول 


