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فيصل الحمد: «الوطني للثروات» تبتكر إستراتيجية لإدارة ثروة كل عميل

شــارك الرئيــس التنفيذي 
لمجموعة «الوطنــي للثروات» 
فيصل الحمد في حلقة نقاشية 
أقيمت ضمــن فعاليات مؤتمر 
«مســتقبل إدارة الأصــول فــي 
الشرق الأوسط»، الذي نظمته 
مجموعــة «فايننشــال تايمز» 

العالمية في أبوظبي.
وجمع المؤتمر كبار المسؤولين 
التنفيذيــين من شــركات إدارة 
الأصول الكبرى وصناديق الثروة 
السيادية والشركات العائلية في 
منطقة الشرق الأوسط وخارجها، 
حيث احتضن المؤتمر العديد من 
الندوات والجلســات النقاشية 
واجتماعات الطاولة المستديرة، 
لبحث فرص نمو إدارة الأصول 
في هــذه المنطقــة الديناميكية 
وســط التحــولات الاقتصادية 
والسياســية العالمية. وســلط 
المشاركون الضوء على ما تشهده 
منطقــة الشــرق الأوســط من 
تدفق للثروات، مدفوعا بهجرة 
كبيرة للمليونيرات إلى المنطقة، 
تغذيهــا الأنظمــة الضريبيــة 
المواتيــة ومزايــا نمــط الحياة 
فيها، إضافة إلى عدم الاستقرار 
الجيوسياسي والاقتصادي في 
مناطق أخرى من العالم، الأمر 
الذي جعل المؤسسات وشركات 
إدارة الأصول تتدفق إلى المنطقة 
للاســتفادة من تجمــع الثروة 

المتنامي فيها.
جذب الاستثمارات للخليج

النقاشــات خــلال  وأكــدت 
المؤتمر أن دول الخليج أظهرت 
مرونة ملحوظــة بالتعامل مع 
الجيوسياســية،  التحديــات 
حيث عززت نموها الاقتصادي 
واســتمرت بجــذب معــدلات 
اســتثمار أعلــى من المتوســط 
العالمي، لافتة إلى أنه مع دخول 

عصر جديد من الاستثمار.
وتمضي دول مجلس التعاون 
الخليجي، مدفوعــة بصناديق 
القويــة  الســيادية  الثــروة 
والمشــاريع التنموية العملاقة 

التنفيــذي لمجموعة  الرئيــس 
الوطني للثروات فيصل الحمد 
بأن التكنولوجيا لم تعد ميزة، 
بــل أصبحــت ضــرورة، ومــع 
ذلك فإن عمليــة انتقال الثروة 
تتباين بين الأجيــال المختلفة، 
فأصحاب الثروات ليســوا من 
شريحة واحدة، فهناك شريحة 
من العملاء تعتمد على العلاقات 
والتعامــل المباشــر فــي إدارة 
ثرواتهم واستثماراتهم، وأخرى 
تعتمد على التكنولوجيا بشكل 
كبير، ما يوجب على شــركات 
إدارة الأصول تلبية احتياجات 

عملائها المختلفة.
وفيما يتعلق بتأثير هجرة 

علاقات قوية وطويلة الأمد مع 
عملائنا».

ولفــت الحمد إلى الخبرات 
المتراكمة التي يتمتع بها فريق 
عمــل «الوطنــي للثــروات»، 
قائلا «نقدم لعملائنا مجموعة 
مــن المزايا الاســتثنائية التي 
تضمن لهم تجربة لا مثيل لها 
وتتضمــن خدمات شــخصية 
مصممة خصيصا لتتناسب مع 
احتياجاتهم الفردية وأهدافهم 
المالية، يقدمها فريق متخصص 

من خبراء إدارة الثروات».
وأكد أن «الوطني للثروات» 
تهــدف الى أن تكون الشــريك 
الأمثل لعملائها والخيار الأول 
إدارة  والموثــوق فــي مجــال 
الثروات، من خلال تقديم حلول 
متخصصة وشاملة تخلق قيمة 
مضافــة وتترك أثــرا إيجابيا 
وتبنــي إرثــا للعمــلاء يدوم 
لأجيال متعاقبة، مشــيرا إلى 
أن المجموعة تســاعد عملاءها 
علــى التعامل مــع التحديات 
اتبــاع إســتراتيجيات  عبــر 
اســتثمارية محكمــة وتنويع 
محافظهم الماليــة، إضافة إلى 
تقديم نصائح استثمارية بناء 
علــى تحليل دقيــق للظروف 

الاقتصادية القائمة.
وأفاد بأن «الوطني للثروات» 
تقدم خدمات متنوعة لعملائها 
تشمل إدارة الأصول والتداول 

الثــروات إلــى المنطقــة علــى 
قطاع إدارة الأصول والخدمات 
المصرفية الخاصة في الشــرق 
الأوسط بشكل عام، ودول مجلس 
التعاون الخليجي تحديدا، أكد 
الحمــد أن من شــأن تدفق هذه 
الثروات بالإضافة إلى الثروات 
إيجابــا  المحليــة أن ينعكــس 
على حجم الأصــول المدارة من 
قبل شركات إدارة الثروات في 
المنطقــة، كمــا أن الكثيــر منها 
ســتعمل على تطوير خدماتها 
في ظل المنافسة المتوقعة لكسب 
عملاء جدد، لاسيما أن شركات 
إدارة أصول عالمية تسعى أيضا 
لتكون لها حصة في إدارة تلك 

الثروات الموجودة والوافدة إلى 
المنطقة.

وأفاد بــأن الشــركات التي 
تمتلك إرثا من الخبرات في إدارة 
الثروات وكفــاءات متميزة في 
هذا المجال وتنوعا في الخدمات 
يلبي احتياجات العملاء المختلفة، 
وتتمتع بحضور عالمي وشركات 
إستراتيجية مع كيانات عالمية 
متخصصــة، هــي الأقــدر على 
اســتقطاب العمــلاء الجدد من 
أصحــاب الثــروات الوافدة إلى 

المنطقة.
أكبر كيان لإدارة الثروات

وقال الحمد «بالنســبة لنا 

في مجموعة الوطني للثروات، 
فإن علامتنا التجارية تســتمد 
قوتها من اسم وعلامة مجموعة 
بنك الكويت الوطني الرائدة في 
المنطقة العالم، لتشكل حاليا أكبر 
كيان لإدارة الثروات على مستوى 
الكويت وأحد أكبر الكيانات في 

هذا القطاع إقليميا».
وأضاف «نحن لا نقدم حلولا 
جاهزة، بل نؤمــن بأهمية فهم 
احتياجــات كل عميــل وأهدافه 
لنبتكــر  الخاصــة  الماليــة 
إستراتيجية إدارة ثروات مصممة 
خصيصا له، حيث تقوم فلسفتنا 
الأساسية على وضع العميل في 
صميم اهتماماتنا، ونسعى لبناء 

والإقراض والودائع وغيرها من 
الخدمات المخصصة والمبتكرة 
للأفراد من ذوي الملاءة المالية 
العالية والعملاء المؤسساتيين، 
مبينا أن المجموعة استطاعت 
تعزيز حضورهــا عالميا عبر 
شــبكة واســعة من العمليات 
المتكاملــة تتواجــد في ٩ مدن 
تتوزع على ٥ دول حول العالم 
إضافة إلى امتلاكها شــراكات 
قيمة مع كبرى شــركات إدارة 
الأصول فــي العالم مثل «جي 
بي مورغــان» لإدارة الأصول 
و«إنترفيست»، حيث تنعكس 
هــذه الشــراكات إيجابــا على 
جوانــب مختلفــة مــن بينها 
الخدمات الاستشارية وتطوير 
الحلول الاستثمارية الجديدة.

تدفق الثروات للمنطقة

تضمنت الموضوعات التي 
ناقشــتها الحلقــة النقاشــية، 
والتي شــارك فيها إضافة إلى 
الحمــد كلا مــن: مــن الرئيس 
التنفيــذي لبنــك باركليز في 
الإمارات رشــا بدوي، ورئيس 
CMC المجموعة المؤسسية في

Connect ريتشــارد إليستون، 
ورئيس وحدة الشرق الأوسط 
الدولية في بنك لومبارد أودييه 
السويسري عامر مالك، وأدارها 
FT مديــر تحريــر المجموعــة

Specialist US بابتيست أبوليان، 
مدى تأثير تدفق الثروات إلى 
منطقة الشــرق الأوسط على 
مشــهد الثروة عالميــا، وكيف 
تعمل الحلول الرقمية، بما في 
ذلك خدمات الاستشارات الآلية 
على تحول الخدمات المصرفية 

الخاصة في المنطقة.
كما ناقش المشــاركون في 
الحلقــة كيــف يمكــن للبنوك 
الخاصة في الشرق الأوسط دمج 
العوامل الثقافية والدينية في 
خدمات إدارة الثروات الخاصة 
بها لتلبية الخصائص الفريدة 
للأعمال الخيرية في المنطقة، بما 
في ذلك ممارسات مثل الوقف.

ضمن مشاركته بحلقة نقاشية خلال مؤتمر «مستقبل إدارة الأصول في الشرق الأوسط» في أبوظبي.. بتنظيم «فايننشال تايمز»

فيصل الحمد ورشا بدوي وريتشارد إليستون وعامر مالك وبابتيست أبوليان خلال الحلقة النقاشية ضمن مؤتمر «مستقبل إدارة الأصول بالشرق الأوسط» في أبوظبي ً فيصل الحمد متحدثا

الداعمة،  والمبادرات الحكومية 
مثــل رؤيــة المملكــة العربيــة 
السعودية ٢٠٣٠، ورؤية أبوظبي 
الاقتصادية ٢٠٣٠، وأجندة دبي 
الاقتصاديــة D٣٣، فــي نموها 
الاقتصــادي وتؤســس لوضع 
المنطقة ضمن وجهات الاستثمار 

الرئيسية.
وأوضحت أنه مع ما توفره 
دول مجلس التعاون الخليجي 
من مزايــا لا مثيل لها للتجارة 
العالميــين، وعلى  والاســتثمار 
الرغم من إمكانــات النمو التي 
تتمتــع بهــا، فإن ذلــك يفرض 
تحديــات علــى شــركات إدارة 
الأصول في المنطقة، بما في ذلك 
ندرة العمالة الفنية الماهرة بهذا 
المجال، والمنافسة الشرسة في 

هذه الصناعة.
وتناولــت النقاشــات كيف 
يمكــن أن يضع مديرو الأصول 
المحليون والدوليون موقع قدم 
إســتراتيجيا لهم فــي المنطقة 
للاســتفادة مــن فــرص النمو 
التــي  التحديــات  ومعالجــة 
تواجههــم، فــي ظــل تشــجيع 
حكومات المنطقة بشكل متزايد 

لإعادة الأصول إلى الداخل.
الحلقة النقاشية

وخلال مشاركته في جلسة 
نقاشية حملت عنوان «الاستفادة 
من هجرة الثروات الكبرى»، أفاد 

نقدم لعملائنا مزايا استثنائية تضمن لهم خدمات تناسب احتياجاتهم الفردية وأهدافهم الماليةنشكّل حالياً أكبر كيان لإدارة الثروات  على مستوى الكويت.. وضمن الأكبر إقليمياً
الكثير من مديري الأصول يستهدفون المستثمرين متوسطي الثروة ومجموعة الثروات المحليةالتكنولوجيا لم تعد ميزة في مجال إدارة الثروات بل ضرورة.. نظراً لاختلاف شرائح العملاء

الرؤية المستقبلية لمجموعة الوطني للثروات
تحدث الرئيس التنفيــذي لمجموعة الوطني للثروات فيصل 
الحمد عن الرؤية المســتقبلية للمجموعــة، حيث قال «ندرك أن 
التغيير هو السمة المستمرة للسوق، وأن احتياجات العملاء تتطور 
باســتمرار. لذا، نؤمن بأهمية التكيف مع هذه التغيرات وتقديم 

حلول استثمارية مبتكرة تلبي تطلعات عملائنا في المستقبل».
وأوضح الحمد أن الثروات العالمية القادمة إلى المنطقة تحتاج 
إلى الخبرات المحلية حيث إنها الأقدر على فهم أســواق المنطقة 
وإدارة الثروات فيها، لاســيما أن دول مجلس التعاون الخليجي 

تظل سوقا يعتمد على العلاقات أكثر من أي أمر آخر.
وأكد أهمية عقد الشراكات المحلية، مبينا أنه يجب على شركات 
إدارة الأصول العالمية التي تريد الدخول إلى أسواق دول مجلس 

التعاون الخليجي أن تعمل مع شــركاء إستراتيجيين من المنطقة 
في مجالات إدارة الأصول والائتمان الخاص والاستثمار العقاري.
وذكــر الحمد أن على الوافدين الجدد إلى المنطقة من مديري 
الأصول أن تكون لهم إستراتيجية واضحة، وأن يستهدفوا قاعدة 
عملاء محددة ويتمتعوا بأســاس محلي قوي قبل إقدامهم على 
التوسع في أعمالهم داخل المنطقة. وأشار إلى أن المليارديرات من 
خارج منطقة الشرق الأوسط ممن يتمتعون بوجود هياكل مالية 
راسخة قد لا يكون ضمن أولوياتهم إقامة علاقات مالية جديدة في 
المنطقة، مشيرا إلى أن مديري الأصول يختلفون في قاعدة العملاء 
التي يستهدفونها، في حين يرى الكثير منهم فرصتهم الحقيقية 
في المستثمرين متوسطي الثروة، وكذلك مجموعة الثروات المحلية.


