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«KIB» يعلن رابح «فتح حساب الدروازة إلكترونياً»

«التجاري» يضيف خدمة فتح الوديعة وتحويل فوائدها

«stc» تفتتح أحدث فروعها في «العاصمة مول»

«الأهلي» يعلن فائز السحب ربع السنوي لحملة الراتب

«الاستثمارات الوطنية» مديراً لعملية شراء جزئي 
في «راسيات القابضة» لصالح «رواسي الكويت»

«الوطني» ينظم محاضرة حول القيادة والتأثير
مريم النصراالله: الاستثمار في موظفينا أحد أهم الركائز الاستراتيجية لتحقيق النمو المستدام

«مينزيز للطيران» تتوسع بأفريقيا وتؤسس «مينزيز أنغولا»

أعلن بنك الكويت الدولي 
(KIB) اسم العميل الرابح في 
ســحب حملة «فتح حساب 
الــدروازة إلكترونيا» خلال 
شــهر ديسمبر ٢٠٢٣، حيث 
فاز العميل يعقوب يوسف 
السلخدي. ويأتي هذا السحب 
في إطار الحملة المســتمرة 
والمصممــة لتوفيــر تجربة 
مصرفية رقمية مميزة، من 
أجــل مكافــأة عملائــه ممن 
فتحــوا حســاب الــدروازة 
إلكترونيــا عبــر منصاتــه 
الرقمية، ســواء مــن خلال 
«KIB أونلايــن» أو تطبيق 

«KIB موبايل».
وفي هــذا الصدد، صرح 

يستمر البنك التجاري 
الكويتي في تحديث خدماته 
الرقميــة وفقــا لأحدث ما 
توصلت إليه التكنولوجيا 
المصرفية بهدف التيســير 
على عملائه لإتمام وإنجاز 
عملياتهــم المصرفية بكل 
ســهولة وأمــان، ومن هذا 
المنطلق قام البنك بإضافة 
خدمــة جديــدة إلــى باقة 
خدمات تطبيق البنك على 
CBK» الذكيــة الهواتــف 

Mobile» وهــي خدمة فتح 
الوديعة وتحويل فوائدها 
في أي وقت ومن أي مكان.

وتتيــح هــذه الخدمــة 
لعمــلاء البنــك التجــاري 
الاســتفادة من العديد من 
المزايا، حيث أصبح بإمكان 
العملاء تنميــة مدخراتهم 
بالشــكل الآمن والصحيح 
عــن طريــق تقــديم طلب 
فتح وديعة عبــر تطبيق 
 ،«CBK Mobile» البنــك 
وبمجــرد فتــح الوديعــة 

افتتحت شركة الاتصالات الكويتية 
stc، أحدث فرع رئيسي لها في «العاصمة 
مــول» بمدينة الكويت، ويهدف الفرع 
الجديد في «العاصمة مول» إلى خدمة 
عمــلاء المنطقة وأن يظــل دوما بقرب 
العملاء في مختلف مناطق الكويت بهدف 
عرض المنتجات والخدمات المتنوعة التي 
تقدمها stc، للعملاء الحاليين والجدد. 
وتماشــيا مع رؤيتها الاســتراتيجية 
لتمكين التحول الرقمي، تهدف stc إلى 
مزج التكنولوجيــا مع الخدمات التي 
تركز على إثراء تجربة العملاء، وتقديم 

تجربة فريدة في جميع فروعها.
وتم تصميم فــرع «العاصمة مول»، 
ليقدم تجربة عملاء سلسة وفعالة تجمع 
بــين الميزات المبتكرة والحلول الســهلة 
والمريحــة للعملاء. ومن خــلال الفرع، 
سيتمكن العملاء من الوصول إلى مجموعة 
واســعة من الخدمات يقدمها فريق عمل 
متخصــص في خدمة العملاء فضلا عن 
الشاشات التفاعلية المتواجدة في الفرع.
stc لـــ الفــرع الجديــد  ويتميــز 
بمساحات عرض أنيقة ورحبة تمنح 
فرصة للعمــلاء من أجل استكشــاف 
أحدث الهواتف الذكية وأجهزة الترفيه، 
وتزويدهم بتجربة تســوق حصرية. 

الأهلــي  البنــك  أعلــن 
الكويتي فوز نبيل محســن 
المصــري بســيارة «جي إم 
ســي يوكون» في الســحب 
ربع السنوي لحملة تحويل 
الراتب «حــول راتبك وإخذ 
البشارة!» الذي أجراه تحت 
التجــارة  وزارة  إشــراف 

والصناعة.
وبهــذه المناســبة، قالت 
جهير معرفي مدير عام إدارة 
الخدمــات المصرفية للأفراد 
في البنك: أهنــئ الفائز في 
حملة حساب الراتب وسعيدة 
الكبيــر والإقبال  بالنجــاح 
العالــي مــن العمــلاء على 
الاستفادة من الميزات العديدة 

التي تضمنتها الحملة.
ويأتي ذلك في وقت يمنح 
البنك العملاء الذين يقومون 
بتحويل الراتب إليه مجموعة 
من المزايا ومنها هدية نقدية 
حتــى ١٠٠٠ دينــار وبطاقة 
الأهلي Visa Signature طيران 

أعلنت شركة الاستثمارات 
الوطنيــة عــن نجــاح إتمام 
دورها مديرا لعملية الشراء 
شــركة  لصالــح  الجزئــي 
رواســي الكويــت القابضــة 
في أســهم رأســمال شــركة 
راســيات القابضة، علما بأن 
هذه العملية تعد الثانية في 
السوق الكويتي وفقا لأحكام 
الكتاب التاســع من اللائحة 
التنفيذية للقانون رقم ٧ لسنة 
٢٠١٠ في إنشاء هيئة أسواق 
المال وتنظيم نشاط الأوراق 

المالية وتعديلاتهما.
وفي هذا السياق، قال نائب 
التنفيــذي لقطاع  الرئيــس 
الاســتثمارات المصرفية في 
شركة الاستثمارات الوطنية 
بشــار خان: «يســرنا نجاح 
الشــركة فــي إتمــام دورها 
مديرا لعملية الشراء الجزئي 
لصالح شركة رواسي الكويت 
القابضة، حيث تســهم هذه 
الصفقة في زيادة خبرة شركة 
الاستثمارات الوطنية الواسعة 
وســعيها لتقــديم خدمــات 

يؤمن بنــك الكويت الوطنــي إيمانا 
راســخا بأن موظفيه هــم أغلى أصوله، 
لذلك يحرص دائما على تطويرهم ورفع 
كفاءتهم بأفضل برامج التدريب والتطوير 
بالتعاون مع أبرز المؤسسات التعليمية 
والخبراء حــول العالم، وفي هذا الإطار 
نظم البنك محاضرة لموظفيه حول القيادة 
والتأثير بعنوان «تحقيق تأثير وصدى 
أكبر بجهد أقل»، بالتعاون مع كلية إدارة 

.«IE Business School» الأعمال
وتعتبر هذه المحاضرة هي الأخيرة في 
سلسلة مكونة من ٦ محاضرات، شملت 
عــدة مواضيع مهمــة، أبرزهــا الابتكار 
والقيادة وكذلك مهارات التواصل الفعال 

والتفاوض.
وشــارك فــي هــذه المحاضــرة ٤٠

مــن القياديــين بالبنــك، وحاضــر فيها 
البروفيســور مــارك فريتــز أحــد أبرز 
الخبراء المتخصصين في القيادة، وعضو 
IE» هيئة تدريس في كلية إدارة الأعمال

.«Business School
واســتعرض مارك خــلال المحاضرة 
إطار عمل يتضمن كيفية توسيع نطاق 

تأثير القائد ليشمل المناطق التي لا يمكن 
الوصول إليها بنفسه، ومن خلال توسيع 
نطاق تأثير القائد سيتعزز نطاق النجاح 

للقائد وفريق عمله.
وقدم مارك الدعم للعديد من القادة في 
أكثــر من ٥٠ دولة حول العالم، كما قدم 
برامج تنمية المهارات القيادية لشركات 
وبنوك ومؤسسات مرموقة، إضافة إلى 
تدريــس دورات حول الملكيــة والقيادة 
والتأثير في كليات إدارة الأعمال بجميع 

أنحاء أوروبا.
وبهذه المناســبة، قالــت مديرة إدارة 
المواهــب في الموارد البشــرية لمجموعة 
بنك الكويت الوطنــي مريم النصراالله: 
نعمل باســتمرار على تعزيــز الكفاءات 
والمهارات الفنية للموظفين، بما في ذلك 
القدرات القيادية والمهارات الشــخصية 
والمهنية، حيث يؤمن الوطني بأن كفاءة 
فريق العمل تضمن جودة ما يقدمه من 
خدمــات مصرفية بشــتى أنواعها، وأن 
التدريــب المســتمر يعزز إلمــام الموظف 
بتفاصيــل المتغيرات والتطــورات التي 

تشهدها الصناعة المصرفية.

وأضافت: الاستثمار في موظفينا يشكل 
أحد أهم الركائز الاستراتيجية لتحقيق 
النمــو المســتدام وضمان تفــوق البنك 
وترسيخ ريادته، ولذلك يسعى الوطني 
لمواكبة أحدث التطورات في مجال التدريب 
والتطوير، وذلك في إطار الدعم المستمر 
الــذي يقدمه لموظفيه مــن أجل تمكينهم 
وتأهيلهم من خلال البرامج المتخصصة.
وأكــدت النصراالله أن بنــك الكويت 
الوطني يتمتــع بثقافة بيئة عمل فريدة 
من نوعها تضاهي المؤسســات العالمية، 
كما أنه يسخر كافة الإمكانات للمساهمة 
في تطوير موظفيه ويسعى دائما لتحفيز 
الطاقات الإبداعية داخلهم، وهو ما ينعكس 
إيجابا على أدائهم، ويضع البنك في مكانة 
رائدة على المستويين المحلي والإقليمي.
IE Madrid وتعد كليــة إدارة الأعمال

التي تأسســت في عــام ١٩٧٣ واحدة من 
أكبر كليات إدارة الأعمال في العالم، حيث 
تحل بشكل دائم في قمة التصنيف العالمي 
المعترف به مــن قبل المجلات والصحف 
العالمية مثل فوربس وذي إيكونوميست 

وفايننشال تايمز وبلومبيرغ.

أعلنــت مينزيز للطيران، 
الرائــد  الخدمــات  شــريك 
الطيران  للمطارات وشركات 
حول العالم، عن توسعها في 
وسط قارة أفريقيا بتأسيسها 
«شــركة مينزيز أنغولا» مع 
شــركة «سوســياد جستورا 
 (SGA-SA) «أيربورتس دي 
لإدارة المطارات التابعة لوزارة 
النقل الأنغولية لتقديم خدمات 
وإدارة  والشــحن  المناولــة 
صالات انتظار المسافرين في 

.(LAD) مطار لواندا الدولي
وبفضــل هــذه الشــراكة 
المثمرة، سيتسع المجال أمام 
«شركة مينزيز أنغولا» لتقديم 
خدمات المناولة والشحن لأكثر 
من ٣٠ ألف طن من البضائع 
كل عــام، فضــلا عــن تقديم 
خدماتها إلى مجموعة واسعة 
مــن العمــلاء تشــمل كلا من 
«الخطوط الجوية الأنغولية 
(Taag)»، و«الخطوط الجوية 
الفرنســية»، و«طيــران تاب 
 ،«(TAP Air) البرتغالــي 
و«الخطوط الجوية الإثيوبية».
الشــركة  ســتقوم  كمــا 
الجديدة بإدارة صالة انتظار 

المســافرين في مطــار لواندا 
الدولــي (LAD) وهــو المطار 
الرئيســي في أنغولا، والتي 
تســتقبل أكثــر مــن ٤٥٫٠٠٠

مسافر كل عام.
وبهذه المناسبة، قال رئيس 
مجلس إدارة شــركة مينزيز 
للطيــران حســن الحــوري: 
«يسعدنا الإعلان عن تأسيس 
مينزيز أنغولا بالشــراكة مع 

شــركة سوســياد جســتورا 
 (SGA-SA) أيربورتــس دي 
التابعــة  المطــارات  لإدارة 
النقــل الأنغوليــة،  لــوزارة 
ونتطلع إلــى تقديم خدماتنا 
الآمنة والموثوقة لعملائنا من 
شركات الطيران في المنطقة، 
فصناعــة الطيران في أنغولا 
تشــهد نموا ملحوظا ولديها 
مســتقبل واعد، لهذا نرى أن 

اتفاقية الشراكة الاستراتيجية 
مع شركة سوسياد جستورا 
 (SGA-SA) أيربورتــس دي 
أتت في الوقت المناســب. كما 
نتطلع إلى العمل مع شركائنا 
لتقــديم خدماتنــا الرائدة في 
مطــار لواندا الدولــي ودعم 
عمليــات الانتقــال إلى مطار 
أنغولا الدولــي الجديد الذي 

لايزال قيد الإنشاء حاليا».

أن أتقدم بالتهنئة، بالنيابة 
عن البنك، من عميلنا الفائز 
في السحب الشهري ضمن 
حملتنا المتواصلة والمصممة 
لمكافــأة المزيد مــن العملاء، 
وتوفيــر فــرص أكثــر لهم 
للتمتــع بالمزايــا والمكافآت 
التي تناسب أسلوب حياتهم 
العصري، مقابل فتح حساب 
الادخــار إلكترونيا، إضافة 
إلــى ابتكار أحــدث الحلول 
المصرفية الرقمية المبتكرة. 
ولا يزال حســاب الدروازة، 
الأقــوى مــن نوعــه فــي 
الكويت، يواصل استقطاب 
المزيد من العمــلاء المهتمين 
بالتوفير والادخار والربح، 

وتقدم هذه الخدمة عبر 
تطبيق البنك التجاري فقط 
ولا تتطلب حضور العميل 
للفرع، ويمكن من خلالها 
تحصيــل فائــدة الوديعة 
الذكية  الثابتــة والوديعة 
علــى مدار الســاعة طوال 
أيــام الأســبوع بخطوات 
سهلة وسريعة عند تسجيل 
العميل الدخول على تطبيق 
البنك «CBK Mobile» سوف 
يتمكن من فتــح الوديعة 
والاطلاع على تفاصيلها مع 
إمكانية اختيار مبلغ الفائدة 
والحساب الذي يرغب في 
تحويل فائدة الوديعة إليه.

وفي هــذا الصــدد، قال 
التحــول  قطــاع  رئيــس 
الرقمي والابتكار في البنك 
التجاري الكويتي محمد آل 
هيد: يسعى البنك التجاري 
من خــلال هذه الخدمة إلى 
تعزيز خطة التحول الرقمي 
العمــلاء  بإثــراء تجربــة 
ودراســة متطلباتهــم من 

العملاء ومنحهم مجموعة من 
المزايا الحصرية التي تشكل 
صفقة متكاملة تناسب جميع 

احتياجاتهم.
وتابعت معرفي: سيستمر 
«الأهلي» بإطلاق العديد من 
الحملات الترويجية حرصا 
منه علــى تلبية احتياجات 
عملائــه المتنوعــة وجــذب 

مــن أســهم رأســمال شــركة 
القابضة وحصلت  راســيات 
«الاستثمارات الوطنية» على 
موافقة الهيئة في ١٦ نوفمبر 
٢٠٢٣ لتحويل ملكية النسبة 
المحققــة مــن عرض الشــراء 
الجزئــي وهــي ٦٫٠٨٧٪ إلــى 
شركة رواسي الكويت القابضة.
الاســتثمارات  وتمتلــك 
الوطنية سجلا من النجاحات 
الســنوات الماضيــة  خــلال 
تضمنــت إتمــام عمليــات 
متنوعة منها زيادة رأسمال 
الشــركات وعمليــات الدمج 
والاســتحواذ والنجــاح في 
العديد من الاكتتابات الخاصة 

في الوقت ذاته، وذلك بفضل 
الجهود الدؤوبة التي يبذلها 
موظفــو البنــك، إلى جانب 
الثقة والدعم الدائم من قبل 

العملاء.
وأضاف: إن هذه الحملة الفريدة 
والمســتمرة للشــهر الثانــي 
عشــر على التوالي، تعكس 
التــزام KIB باســتراتيجيته 
الهادفــة إلى مواكبــة أحدث 
معايير الابتكار في التجربة 
التــي  المتكاملــة  المصرفيــة 
يقدمها لكل شــرائح عملائه، 
وذلك من خلال توفير المزايا 
المتجــددة، والتركيــز علــى 
العميــل وضرورة  أولويــة 

تلبية كافة احتياجاته.

خــلال توفيــر العديــد من 
الحلــول والعمليــات التي 
تسهل على عملاء البنك إدارة 
أموالهم وإنجاز معاملاتهم 
المصرفية من خلال تطبيق 
البنك «CBK Mobile» بأمان 

وبمنتهى السهولة.
البنــك  أن  وأضــاف 
التجــاري يحــرص دائمــا 
على تطوير مختلف قنوات 
تقديم الخدمات بالبنك عن 
طريق توفير أدوات وميزات 
إضافيــة لتحســين تجربة 
العملاء المصرفية وتعزيزها 
بمثــل هذه الخدمــات التي 
تســهم فــي توفيــر وقت 
العملاء الثمين والاستمتاع 
بتجربــة مصرفية متقدمة 
وآمنــة. وبذلــك يصبــح 
تطبيــق البنــك التجــاري 
الشــريك   «CBK Mobile»
المصرفي الذكي الذي يضع 
الســيطرة والراحة في يد 
العملاء ويســهم في إدارة 

أموالهم واستثماراتهم.

يقدم خدماته للمقيمين والموظفين في 
منطقة مدينة الكويت بالإضافة إلى زوار 
مول العاصمة. ومن خلال هذه الفروع 
الرئيسية، تهدف stc إلى تقديم تجربة 
تسوق مميزة وشخصية، حيث يتيح 
ذلك للعملاء إدارة حساباتهم بشكل فعال 
واستكشاف أحدث العروض الترويجية 

بمساعدة موظفين الفرع.
وفــي بيــان لهــا، أشــارت stc إلى 
أنها تلتزم باســتمرار بتقديم تجارب 
استثنائية للعملاء عبر مختلف القنوات، 
بما في ذلك الفروع والمنصات الرقمية 
ومراكز الاتصال. ويتماشى هذا الالتزام 
مع استراتيجية الشركة، التي تركز على 
العروض الحصرية الفريدة والمتجددة، 
مدعومة بشــبكة واســعة النطاق من 
الجيل الخامس ٥G، وتوفير مجموعة 
واسعة من الحلول للأفراد والمؤسسات 

بأسعار تنافسية.
ومن خلال التفاعل مع العملاء عبر 
قنوات التواصل ومراكز البيع، تسعى 
stc إلى تلبية خيارات أسلوب حياتهم 
بشــكل أفضــل، وبالتالي منــح قيمة 
مضافــة إلى تمط حياتهم اليومية من 
خلال عروض مميزة ومناسبة لجميع 

احتياجاتهم.

عملاء جدد لفتح حســابات 
لديــه، ضمن حرصــه على 
تعزيــز موقعــه كواحد من 
أبــرز اللاعبين فــي القطاع 
الكويتي، وجميع  المصرفي 
هــذه الحمــلات تأتي ضمن 
هدفنــا المتمثل فــي إرضاء 
طموحــات جميــع أصحاب 

الحسابات لدينا.

النوعيــة فــي  والإدراجــات 
بورصــة الكويــت، ويعمــل 
المالية  فريــق الاستشــارات 
علــى مجموعــة متنوعة من 
الصفقات والتــي تؤكد على 
قدرتنــا علــى تقــديم أفضل 
الخدمــات بنــاء علــى أعلى 

المعايير في الكويت.
وفــي ختــام حديثه، قدم 
خــان شــكر «الاســتثمارات 
الوطنية» لكل من هيئة أسواق 
المال وبورصة الكويت للأوراق 
الماليــة والشــركة الكويتية 
للمقاصــة علــى تعاونهــم 
ومساهمتهم الفعالة في نجاح 

هذه الصفقة.

تعد العملية الثانية بالسوق الكويتي وفقاً لأحكام اللائحة التنفيذية لـ «أسواق المال» بالتعاون مع «IE Madrid».. وفي إطار سعيه الدؤوب لتنمية مهارات وقدرات كوادره البشرية

بالتعاون مع شركة تابعة لوزارة النقل الأنغولية
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نــواف الخريف: يســعدني 

الكويتي ســوف  بالدينار 
يتمكــن العملاء مــن إدارة 
بــكل  الوديعــة  حســاب 
ســهولة، وذلــك من خلال 
تحديد مدة الوديعة بفترة 
اســتحقاق مرنة وبســعر 
فائدة تنافسية وثابتة حتى 
تاريخ استحقاقها، يضاف 
إلــى ذلك إمكانية تحصيل 
فائــدة الوديعة لمرات غير 
محدودة خلال مدة الوديعة.

عــلاوة علــى ذلــك، تم تجهيــز الفرع 
بمنطقة خدمة ذاتية مخصصة تعمل 
على مدار الساعة طوال أيام الأسبوع، 
وتم تصميمها بعناية لتلبية احتياجات 
ومتطلبــات العملاء فــي أي وقت، ما 
يضمن تلبية طلباتهم بكفاءة وسهولة.

ويمثل افتتاح فرع «العاصمة مول» 
خطوة استراتيجية إضافية في سبيل 
خدمة العملاء في مدينة الكويت، وبهدف 
تلبيــة أي احتياجات تتعلق بخدمات 
الاتصالات والحلول الرقمية. ومن ناحية 
الموقع، فــإن الفرع الجديــد هو الأول 
الذي يتم افتتاحه في مدينة الكويت، 
بالإضافة إلى فرع ســوق شرق، الذي 

الإمارات مدى الحياة مجانا، 
بالإضافة إلى فرصة الدخول 
في الســحب ربع الســنوي 
المقبل للفوز بســيارة «جي 

إم سي يوكون».
وأضافت: حملة تحويل 
الراتــب تعتبــر واحدة من 
أهــم الحمــلات الترويجية 
التي أطلقناها بهدف مكافأة 

استشارية مبتكرة وتستوفي 
احتياجات عملائها».

ولفت خان إلى المجهودات 
التي يبذلها الفريق في شركة 
الاستثمارات الوطنية، والعمل 
بشــكل وثيــق مع مســاهم 
رئيســي بشــركة راســيات 
لضمان تنفيذ العملية بشكل 

سلس وسريع.
وقد وافقت «أسواق المال» 
فــي ٢٩ أغســطس ٢٠٢٣ على 
نشــر مســتند عرض الشراء 
الجزئــي المقــدم من رواســي 
الكويت القابضة لشــراء ٧٪ 


