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«EXEED» تطلق سيارتها الفاخرة «RX» في معرض جنيڤ الدولي للسيارات في الدوحة
العاصـــمة  استضـــــافت 
القطرية الدوحة معرض جنيڤ 
الدولــي للســيارات المرمــوق 
والشــهير والذي يقــام خارج 
سويسرا لأول مرة على الإطلاق 
خــلال الفتــرة ما بــين ٥ و ١٤

أكتوبر الجاري، حيث يجمع هذا 
المعرض كبرى الشركات العالمية 
بهدف عرض أحدث التكنولوجيا 
والابتكارات في قطاع صناعة 
السيارات، بالإضافة إلى الكشف 
عن مختلف طرازات السيارات 
الفارهة، والرياضية، ونادرة، 

والكلاسيكية. 
وفــي ســياق هــذا الحدث 
البــارز، تم تســليط  العالمــي 
الضوء على «RX» كأحدث سيارة 
ضمن أسطول العلامة التجارية 
«EXEED»، والتي ومن المتوقع 
أن تكــون عنصرا جديدا بارزا 
وفارقا في أســواق الســيارات 
في منطقة الشــرق الأوســط، 
فهــي تجمــع مــا بين أســلوب 
جديد فــي التصميــم وأحدث 
مــا توصلت إليــه تكنولوجيا 
أنظمــة التحكــم المســتمر في 
Continuous Damping) التخميد
Control)، ممــا يتيح للســائق 
رؤية وإحســاس هذه الكفاءة 
والإبــداع من الخــارج وخلف 

المقود.
علــى مــدى أكثر مــن قرن 
معــرض  كان  الزمــن،  مــن 

فــي قطــر، إقامــة العديــد من 
فعاليــات المعــرض المتنوعــة 
وعــرض مختلــف الســيارات 
الفاخــرة والرياضية والنادرة 
والكلاسيكية، كما تمكن زوار 
المعرض من قيادة السيارات في 

فــي كل تفاصيــل تصميــم الـ 
«RX»وخصوصــا في مظهرها 
الخارجي الــذي يدمج الجمال 

مع الذكاء التكنولوجي.
ونظير استثنائية وريادة 
 «EXEED RX» تصميمها، حازت
الجائزة الذهبية في حفل توزيع 
جوائــز التصميم الدولي لعام 
٢٠٢٢، حيث تؤكد هذه الجائزة 
دور مفهوم «فــن الضوء» في 
ترسيخ مكانة «EXEED» كعلامة 
تجاريــة ســباقة فــي تحديــد 
التوجهات المستقبلية في قطاع 

صناعة السيارات.
 «RX» يقدم المظهر الجانبي لـ
بخطوطه الانسيابية وأبعاده 
المدروسة بدقة، إعادة لتعريف 
مفهوم الجمال في سيارات الدفع 

استضافته الدوحة خلال الفترة 
من ٦ إلى ٨ أكتوبر، ليرسخ بذلك 
مكانــة المعرض كالحدث الأهم 
في عالم السيارات في الشرق 

الأوسط في ٢٠٢٣.
شهد معرض جنيڤ الدولي 

العديد من الأماكن المختلفة في 
قطر كحلبات السباق والكثبان 
الصحراوية، علما بأن المعرض 
تزامــن أيضا مع إقامة ســباق 
جائزة الخطوط الجوية القطرية 
الكبرى للفورمولا ٢٠٢٣، والذي 

 «RX» للسيارات في قطر، عرض
والتي تعد أيقونة وتحفة فنية 
تجسد فلسفة «EXEED» الرائدة 
في التصميم والتي تدعى «فن 
الضوء»، الذي يمزج بين براعة 
التميــز  التكنولوجيــا وروح 

الرباعــي التقليديــة، ويضفي 
التصميــم المنحنــي للســقف 
أناقــة وفخامــة لهــا، في حين 
يمكن للسيارة تحقيق تصاعد 
فائق لسرعتها نتيجة لأبعادها 
النســبية الهندســية ولهياكل 
التعليــق الأماميــة والخلفية 
القصيــرة، ويســهم تصميــم 
محــاور العجــلات بقياس ٢٠

بوصة في تقليل مقاومة الرياح 
وزيادة راحة السائق وقدرته 

على التحكم أثناء القيادة.
العلامــة  وتؤكــد ريــادة 
التجاريــة «EXEED» التــزام 
الغــانم أوتوموبيــل، إحدى 
الغــانم  شــركات صناعــات 
الغانم)،  (مجموعــة قتيبــة 
الراســخ بالتعاون  وإيمانها 
مع كبرى العلامات التجارية 
العالمية وتقديم أفضل معايير 
الجودة والتطور التكنولوجي 
في عالم الســيارات وتوفير 
تجربة قيادة فاخرة وفريدة 
مــن نوعهــا لعملائهــا فــي 

الكويت.
تضمن الغــانم أوتوموبيل 
لعملائهــا راحــة البــال علــى 
مدى ســبع سنوات عند شراء 
ســيارات «EXEED»، وذلك من 
خلال ضمان المصنع الشامل لمدة 
٧ سنوات، و٧ خدمات صيانة 
مجانية، و٧ سنوات من المساعدة 

على الطريق.

جنيڤ الدولي للســيارات في 
طليعة المعــارض المتخصصة 
بالسيارات، حيث مهد الطريق 
للكشف عن العديد من السيارات 
الرائدة، وعبر السنوات، تطور 
دور المعرض الذي تم تدشينه 
في عــام ١٩٠٥، ليصبح منصة 
لإطلاق أكثر السيارات فخامة 
وتطورا وابتكارا في الأسواق 
العالمية. يذكر أن معرض جنيڤ 
الدولي للسيارات استضاف هذا 
العام أكثر من ٣٠ علامة تجارية 

عالمية في الدوحة.
تجــاوز هذا الحــدث الرائد 
دوره كمعرض ســنوي، حيث 
شهد مركز الدوحة للمعارض 
جانــب  إلــى  والمؤتمــرات، 
العديــد مــن الأماكــن البارزة 

«KIB» يواصل تقديم عرض التمويل الأقوى
أعلن بنك الكويت الدولي 
(KIB) تمديد عرض التمويل 
الأقوى في فئته على سيارات 
SIERRA من GMC، ويتضمن 
العرض منح تمويل مساومة 
مــع فترة ســداد ٥ ســنوات 
بأرباح ٣ ســنوات فقط، مع 
إضافة كفالة على الســيارة 
مدتها ٣ سنوات أو ١٠٠٫٠٠٠

كم. وتأتي مثل هذه العروض 
KIB التمويلية المميــزة من
في إطار تعزيز شراكته مع 
الوكيــل المحلــي لســيارات 

«جنرال موتورز»، شركة «محمد صالح ورضا 
يوسف بهبهاني».

وبهذه المناســبة، قــال رئيــس المبيعات 
المركزية في KIB، عبدالعزيز الشمري: «نواصل 
اليوم توفير عروض تمويل السيارات الأقوى 
مــن نوعها، انطلاقــا من حرصنا فــي البنك 
على ترسيخ علاقاتنا القوية مع شركائنا من 
نخبة وكلاء وشركات السيارات في الكويت، 
وبهدف الاستمرار بتقديم العروض التمويلية 
الفريدة والمميزة لعملاء KIB ومنحهم فرصة 
امتلاك أفخم السيارات، بمزايا حصرية تواكب 

توقعاتهم وتناسب أسلوب 
حياتهم العصري».

وأكد الشمري أن مواصلة 
هــذا العرض مــن KIB يأتي 
بسبب الإقبال الواسع الذي 
شهده من قبل العملاء خلال 
الفتــرة الســابقة، ولما قدمه 
مــن مزايــا حصريــة لاقت 
استحســانهم وزادت مــن 
ثقتهم، وكان العرض قد صمم 
ضمن اتفاقية اســتراتيجية 
وقعها البنك مؤخرا مع شركة 
«محمد صالح ورضا يوسف 
بهبهاني»، الوكيل المحلي لســيارات «جنرال 
موتــورز»، والتي تعتبر من أشــهر الماركات 
العالمية، وأكثرها مبيعا في الكويت ومنطقة 

الخليج العربي.
وتحــت مظلــة شــعاره المؤسســي «بنك 
للحياة»، لا يدخر KIB جهدا من أجل تطوير 
خدمات ومنتجات مصرفية وتمويلية مبتكرة، 
وإطلاقها عبر حلول وتسهيلات تلبي احتياجات 
عملائه المتنامية، لا سيما فيما يتعلق بتحقيق 
رغباتهــم بالحصــول على أحــدث موديلات 

.GMC السيارات، وخصوصا سيارات

PayTally مع خدمة GMC من SIERRA على فئات

عبدالعزيز الشمري

«stc» توقع شراكة إستراتيجية مع «بيتك» لخدمة كبار العملاء
وقعــت شــركة الاتصالات 
الكويتية stc، الرائدة في تمكين 
عمليــة التحــول الرقمــي في 
الكويت شراكة استراتيجية مع 
بيت التمويل الكويتي «بيتك»، 
أكبر بنك في الكويت، والمؤسسة 
المالية الإسلامية الرائدة عالميا 
لخدمة كبار العمــلاء من كلتا 

المؤسستين.
وتهدف هذه الشراكة، التي 
تربط برنامج الخدمات المالية 
الخاصة والرواد من «بيتك» مع 
برنامج تميز من stc، إلى تزويد 
كبار العملاء بمجموعة واسعة 
من الخدمات والعروض والمزايا 
الحصرية ذات القيمة المضافة 

والمصممة خصيصا لهم.
الإدارة  زيــارة  وخــلال 
التنفيذية لـ «بيتك» فرع تميز 
في مقر شركة stc الرئيسي، تم 
الإعلان عن توقيع الشراكة بين 
«بيتك» وstc رسميا، ما يجسد 
نجاح جهود كلتا المؤسســتين 
نحو تقديم حلول قيمة ومبتكرة 
وخدمــات رقميــة ومصرفيــة 

الاســتراتيجية، قــال الرئيس 
التنفيذي لـ «بيتك» - الكويت، 
خالد يوســف الشــملان: «إن 
شــراكتنا الاســتراتيجية مع 
stc، الشركة الرائدة في مجال 
الرقمية،  الاتصالات والحلول 
تدعم جهودنــا بتزويد عملاء 
الماليــة الخاصــة  الخدمــات 
الــرواد بإمكانيــة  وشــريحة 

عروضنــا وخدماتنا لعملائنا 
فحسب، بل نمهد الطريق أيضا 
لمستقبل تتكامل فيه خدماتنا 
بسلاســة، مــا يوفــر تجربــة 
مصرفيــة مميــزة ذات قيمــة 

مضافة للعملاء».
وأضاف الشملان ان تقديم 
مميــزات وعــروض خاصــة 
وحصريــة مصممة خصيصا 

لمختلف شرائح العملاء بشكل 
متــوازن يناســب طبيعة كل 
شريحة ليبقى «بيتك» الخيار 
الأول للعمــلاء بفضــل تميــز 
خدماته وشموليتها وسهولة 
الرقميــة  اســتخدام خدماتــه 

وحلوله المصرفية المختلفة.
من جانبــه، أعرب م.مزيد 
بــن ناصر الحربــي، الرئيس 
التنفيــذي لشــركة stc، عــن 
تفاؤله بالشراكة مع «بيتك»، 
قائلا: «يسر stc الانطلاق في 
هذه الرحلة مع بيت التمويل 
الكويتي، أكبر بنك في الكويت 
وأحد أكبر المؤسسات في القطاع 
المصرفــي العالمي. وســتعمل 
الشراكة الإستراتيجية الجديدة 
على تعزيز التعاون بين قطاعي 
الاتصالات والمصارف، ما يؤدي 
في المقابل إلــى تحقيق قيمة 
غير مسبوقة للعملاء المتميزين 
في كلتا المؤسستين. فضلا عن 
ذلك، فإن تعاوننا هو في الواقع 
شراكة استراتيجية تهدف إلى 
التعــاون مع جميع شــرائح 

الوصول إلى المزايا الحصرية 
والعروض المخصصة حصريا 
لهــم، ومــن خــلال الجمع بين 
خبرتنا فــي مجــال الخدمات 
المصرفيــة وتميزنــا في طرح 
الحلول والخدمات الرقمية، من 
stc جهة وبين الفكر الابداعي لـ

في مجال الاتصالات والحلول 
الرقمية، فإننــا لا نعزز قيمة 

لعملاء الطرفين يعزز المساهمة 
بتحقيــق المصالح المشــتركة، 
ويندرج ضمن إطار تعزيز رضا 

العملاء وتحقيق تطلعاتهم.
وأعرب الشملان عن سعادته 
بالتعاون مع شركة الاتصالات 
stc الرائدة، مبينا ان هذا التعاون 
يأتي أيضا ضمن إطار اهتمام 
«بيتك» بتعزيز عمل الشركات 
العاملة في الســوق الكويتي، 
لتقــديم أفضل خدمــة ممكنة 
للعملاء على أرقى المستويات. 
ان  إلــى  الشــملان  ولفــت 
«بيتك» يقدم منتجات مصرفية 
البطاقــات  وتجاريــة مثــل: 
الائتمانية والحسابات المصرفية 
والخدمــات التجاريــة لعملاء 
stc التــي تقــدم بدورها مزايا 
وخدمــات ومنتجــات ومزايا 
حصرية في مجال الاتصالات 

لعملاء «بيتك».
وأكد الشــملان ان «بيتك» 
يواصــل جهــوده فــي تقــديم 
العــروض والمزايــا وطــرح 
المنتجــات والخدمات المبتكرة 

عملاء الطرفين من خلال الدمج 
بين أفضل خدمات الاتصالات 
والخدمات المصرفية مستقبلا». 
 ،stc وتابــع الحربي: «في
يدفعنا الابتكار وإثراء تجربة 
العملاء نحو الســعي الدائم 
لتحقيــق التميز فيما نقدمه 
من خدمات متكاملة، كما أن 
التوافــق مع عملاء الخدمات 
الماليــة الخاصة وشــريحة 
الــرواد مــن بيــت التمويل 
الكويتي يســمح لنــا بدمج 
نقــاط قوتنــا، بما يســهم، 
ليس فقط بتعزيز مجموعة 
العروض المتاحة لعملائنا من 
تميز، ولكن أيضا بما يضمن 
توفيــر العــروض المصممة 
خصيصا لهم، ويضيف قيمة 
حقيقيــة إلى خيــارات نمط 
حياة عملائنــا. لذا تعد هذه 
الشراكة شهادة على التزامنا 
بالتطور والابتكار المستمر من 
أجل تلبية توقعات عملائنا 
وتجاوزها في العالم الرقمي 

دائم التغيير..».

لتزويد عملاء «الخدمات الخاصة وشريحة الرواد» من «بيتك» وعملاء «تميز» من «stc» بتجربة حصرية

stc م.مزيد الحربي وخالد الشملان خلال زيارة فرع تميز في مقر شركة

صورة جماعية تجمع الإدارة التنفيذية لشركة الاتصالات الكويتية والإدارة التنفيذية لـ «بيتك» الكويت

متكاملة لعملائهما.
وتضمنت الشراكة مجموعة 
واسعة من الخدمات والمنتجات 
والمزايا، ما يضمن رحلة عملاء 
سلسة ومتميزة لكلا الطرفين، 
حيث سيقوم «بيتك» بموجب 
الشــراكة بتقــديم منتجــات 
مصرفية وتجارية لعملاء تميز، 
فيما ستقوم شركة الاتصالات 
الكويتيــة بدورها بتقديم باقة 
متنوعة مــن المزايا والخدمات 
والمنتجات في مجال الاتصالات 
لعملاء «بيتك» من شــريحتي 
الخاصــة  الماليــة  الخدمــات 

و«الرواد».
وفي الوقت الذي يتميز فيه 
البرنامجان بعروضهما المتميزة 
المنفردة، إلا أنهما يتقاربان حول 
هدف مشترك يتمثل في إضفاء 
قيمــة إلــى تجربــة عملائهما، 
وتشــجيعهم على استكشاف 
والاستفادة من العديد من المزايا 
المتاحة من خلال برنامج متكامل 
وحصري لتعزيز ولاء العملاء.

وعلى هامش توقيع الشراكة 

خالد الشملان وم.مزيد الحربي خلال توقيع عقد الشراكة

مزيد الحربي: الشراكة تعزز التعاون بين قطاعي الاتصالات والمصارف وتحقيق قيمة للعملاء المتميزينخالد الشملان: «بيتك» يواصل جهوده في تقديم العروض والمزايا وطرح المنتجات والخدمات المبتكرة للعملاء

الذهب عند أعلى مستوى في أسبوعين
ارتفعت أسعار  رويترز: 
الذهــب إلى أعلى مســتوى 
في نحو أسبوعين أمس مع 
استمرار تراجع عوائد سندات 
الخزانــة الأميركيــة بعد أن 
أشارت تصريحات تميل إلى 
التيسير من جانب مسؤولين 
في البنوك المركزية الأميركية 
إلى أن أسعار الفائدة بلغت 

الذروة على الأرجح.
وزاد الذهب في المعاملات 
الفوريــة ٠٫٦٪ إلى ١٨٧١٫٩٠

دولارا للأوقيــة، وهو أعلى 
مســتوى منذ ٢٩ ســبتمبر 
أيلــول. كما ارتفعت العقود 
الآجلة الأميركية للذهب ٠٫٦٪ 

إلى ١٨٨٦٫٣٠ دولارا.
وقال أولي هانسن، مدير 
السلع الأولية  استراتيجية 
في بنك ساكسو «التعليقات 
الصادرة عن عدد من مسؤولي 
البنوك المركزية التي تقول 

كنــا قد شــهدنا الــذروة في 
أسعار الفائدة الأميركية».

وقال رافائيل بوســتيك 
رئيــس بنــك الاحتياطــي 
الاتحــادي فــي أتلانتــا، إن 

منيابوليس «من الممكن» ألا 
تكون هناك حاجة لمزيد من 

الزيادات.
وتراجعت عوائد سندات 
الخزانة الأميركية القياسية 
لأجــل عشــر ســنوات إلــى 
أكثــر  ، مبتعــدة   ٪٤٫٥٥٨٢
عن أعلى مســتوى منذ عام 
٢٠٠٧ الذي سجلته الأسبوع 

الماضي.
ومن شأن انخفاض أسعار 
الفائدة الضغط على الدولار 
وعوائد الســندات مع زيادة 
الإقبال على المعدن النفيس 

الذي لا يدر عائدا.
للمعــادن  وبالنســبة 
ارتفعت  النفيســة الأخرى، 
الفضة في المعاملات الفورية 
١٫٣٪ إلى ٢٣ دولارا للأوقية 
بينما تراجع البلاتين ٠٫١٪ إلى 
٨٧٩٫٩٥ دولارا، والبلاديوم 

٠٫٧٪ إلى ١١٦١٫٤٤ دولارا.

البنــك المركــزي الأميركــي 
لا يحتــاج إلى رفع أســعار 
الفائــدة أكثر من ذلك، بينما 
قــال نيل كاشــكاري رئيس 
بنك الاحتياطي الاتحادي في 

مع تراجع عوائد سندات الخزانة الأميركية

إن السوق ربما تكون قوية 
بما فيه الكفاية نظرا لارتفاع 
عوائــد الســندات في الآونة 
الأخيرة تثير بشكل أساسي 
بعض التكهنات حول ما إذا 


