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«الوطني» يوعّي عملاءه بضرورة 
OTP عدم مشاركة رمز التأكيد لمرة واحدة

في إطار حرصــه على تعزيز الثقافة 
المالية وزيادة الوعي لدى مختلف شرائح 
المجتمع، يطلق بنك الكويت الوطني حملة 
لتوعية العملاء بطرق الاحتيال المختلفة 
وكيفية تفاديها، يؤكد خلالها على أن أفضل 
طريقة للحفاظ على سرية الحسابات هي 
الحفاظ على سرية رمز التأكيد لمرة واحدة 
(OTP)، والتي تعد معلومة سرية للغاية 
يجب عدم مشاركتها مع أي شخص. وتأتي 
الحملة ضمن مساعي بنك الكويت الوطني 
المتواصلة من أجل تكثيف جهوده لدعم 
حملة التوعية المصرفية «لنكن على دراية» 
التي أطلقها بنك الكويت المركزي بالتعاون 
مع البنوك المحلية واتحاد مصارف الكويت.
ويعمد بنك الكويت الوطني من خلال 
صفحاته على مواقع التواصل الاجتماعي 
وكل قنــوات التواصل الرقمية إلى دعوة 
العمــلاء والمتابعــين، إلى ضــرورة عدم 
مشــاركة رمز التأكيد لمرة واحدة مع أي 
شــخص، والتشــديد على العملاء في أن 
البنك لــن يطلب على الإطلاق مشــاركة 

رمز التأكيد لمرة واحدة.
وبــين «الوطنــي» مــن خــلال المــواد 
التوعويــة التي ينشــرها عبــر منصاته 
المختلفــة الأســاليب التــي يســتخدمها 

المحتالون لسرقة الحســابات والبيانات 
المصرفيــة ســواء باســتخدام الرســائل 
النصيــة أو البريــد الإلكتروني أو حتى 
المكالمات الهاتفية، مثل إبلاغ العميل عبر 
رسالة نصية بإيقاف بطاقة السحب الآلي 
الخاصة به لعدم قيامه بتحديث بياناته، ثم 
يطلب منه التواصل مع رقم هاتف للقيام 
بتحديثها، الأمر الذي يتيح لهم التعرف 
على بيانات العميل، وبالتالي سرقة أمواله 
عن طريق إجراء معاملات على الإنترنت 
أو تحويل إلى حسابات وسيطة، لتمرير 
تلك الأموال داخل وخــارج الكويت، مما 

يصعب تعقبها واستردادها.
ويحرص بنــك الكويت الوطني على 

تحذيــر العمــلاء من كل طــرق الاحتيال 
ومشاركة الرسائل النصية والمصورة عبر 
قنواته الإلكترونية وإعادة نشر رسائل 
الحملــة وبنك الكويــت المركزي في ذلك 
الصدد، بهدف زيادة وعي العملاء بكيفية 

تفادي عمليات الاحتيال.
وتتضمــن تلــك الرســائل التوعوية 
التأكيد على أن البنك لن يطلب معلومات 
شــخصية عن طريق البريد الإلكتروني 
أو الرسائل النصية أو المكالمات الهاتفية 
وتحذير العملاء من الرد على تلك الرسائل 
التي تمثل محاولات احتيال الهدف منها 
الحصول على معلوماتك المصرفية لسرقة 

أموالك أو سرقة بياناتك.

في إطار دعمه لحملة «لنكن على دراية»

 «Udemy» بوبيان» يعلن شراكته الإستراتيجية مع»
لتطوير كفاءات كوادره البشرية

أعلن بنك بوبيان عن توقيع 
شراكة استراتيجية مع شركة 
التدريبية باعتبارها   Udemy
واحدة من أهم منصات التعليم 
الرقمــي فــي العالــم، وذلــك 
لتعزيز ثقافة التدريب الرقمي 
لدى موظفيه وصقل مهاراتهم 
القياديــة لمواكبــة التطورات 
والتحديات في المرحلة الحالية 
والمقبلة والتي تتماشــى مع 

التوجه الرقمي لبوبيان.
وقال مديــر عام مجموعة 
المــوارد البشــرية فــي بنــك 
بوبيان عــادل الحماد تعليقا 
على ذلــك: نســعى دائما في 
بنــك بوبيان إلــى خلق بيئة 
تدريبيــة متطــورة تســاعد 
كوادرنا البشرية على تحقيق 
الأهداف الوظيفية الشخصية 
الاســتراتيجية  والأهــداف 
للمؤسسة بشكل عام، بالإضافة 
إلى تعزيــز الابتكار والابداع 
والتفكير خــارج الصندوق، 
مــا ينعكــس إيجابيــا علــى 

إلى دورات تدريبية وشهادات 
تخصصية يشارك في تقديمها 
نخبــة مــن افضــل الخبــراء 
والمحاضرين فــي العالم، كل 

في مجاله.
وأوضح أن هــذا التعاون 
جاء تنفيذا للخارطة التدريبية 
عالية المستوى والمتوافقة مع 
معاييــر اســتراتيجية النمو 
التي ينتهجهــا بوبيان تجاه 
تأهيــل كوادره البشــرية في 
جميع القطاعــات والمنتجات 

المصرفيــة لاســيما الرقميــة 
والمهــارات القياديــة وقواعد 
الكمبيوتر  البيانات وعلــوم 
والبرمجة والذكاء الاصطناعي 
والمحاسبة والتمويل وتنمية 
المهارات الشخصية وأيضا في 
مجال المبيعات وخدمة العملاء 
والعمليات المصرفية وغيرها.
مــن جانبــه، قــال المدير 
الموارد  التنفيــذي بمجموعة 
البشرية عبدالعزيز الرومي: 
نهــدف باســتمرار فــي بنــك 
بوبيان إلى ضمان عملنا وفقا 
للممارسات الرائدة عالميا والتي 
تضمن مواصلة رحلتنا نحو 
الاستثمار الجيد تجاه العنصر 
البشري لاسيما في ظل المشهد 
المصرفــي الحالي الذي يمتاز 
بالتنافسية، ومن المهم للغاية 
أن نظل متقدمين على منافسينا 
وذلك عبر التنبؤ بالمتطلبات 
المســتقبلية وتبنــي أحــدث 
التوجهات التي حققت نتائج 

في إدارات البنك المختلفة.

عبدالعزيز الرومي
الخدمــات والمنتجــات التــي 

يقدمها للعملاء.
وأضــاف أنــه مــن خلال 
الشراكة مع Udemy سنساهم 
في الارتقاء بالقدرات المهنية 
لموظفي بنك بوبيان لتزويدهم 
الأعمــال  ريــادة  بمهــارات 
والمهارات الرقميــة والتقنية 
وتنمية قدرات الموارد البشرية 
اللازمــة للازدهــار في عصر 
الاقتصاد الرقمــي، وذلك من 
خلال تمكينهــم من الوصول 

عادل الحماد

«برقان» يعلن تولي فاضل عبداالله مهام
الرئيس التنفيذي في الكويت بالوكالة

تماشــيا مع استراتيجية 
بنك برقان في تعزيز المناصب 
القيادية من الكفاءات الوطنية، 
أعلن البنك عن تولي فاضل 
الرئيــس  مهــام  عبــداالله 
التنفيذي - الكويت بالوكالة. 
ولكونه من أبرز القياديين 
في البنك، فإن عبداالله يلعب 
دورا حيويا وبارزا في تشكيل 
وتنفيذ التوجه الإستراتيجي 
الجديد للبنك لمدة السنوات 
الخمس المقبلة، كخطة التوسع 
في شــبكة الفروع والتركيز 
على القطاع المصرفي الكويتي 
لتعزيز الحصة السوقية في 
الكويت بشكل أكبر وتحقيق 
معدلات ربحية أفضل، وذلك 
مــن أجــل تلبيــة متطلبات 
البنــك  وتطلعــات عمــلاء 
والوصول إلى أكبر شريحة 
ممكنة في المجتمع الكويتي.

ويهدف البنــك من خلال 
هــذه الخطوة، إلــى تحقيق 
أهدافه بعيدة المدى بالاستثمار 
في الكوادر الوطنية كأولوية 
قصوى، من خــلال البرامج 

وظيفية مستدامة لهم. 
وبهــذه المناســبة، صرح 
رئيــس مجلــس إدارة بنــك 
برقان، الشيخ عبداالله ناصر 
صباح الأحمد الصباح قائلا: 
يسرني تهنئة فاضل عبداالله 
على تولــي مهامــه القيادية 
الجديــدة إضافة إلــى مهامه 
الحالية في البنك، وكلنا ثقة 
بخبراته المصرفيــة والمالية 
وســجله الحافل في السوق 
المحلــي، كمــا أود الإشــادة 
بمؤهلاتــه الملائمــة لقيــادة 
عمليــات البنك فــي الكويت 
خلال المرحلة القادمة، ونحن 
متأكدون من استمرارية الأداء 
القوي لــكل عمليــات البنك 
تحت قيادته، من خلال اغتنام 
الفرص الاستثنائية في الفترة 
المقبلة. وبالأصالة عن نفسي 
وبالنيابة عن أعضاء مجلس 
الإدارة نتمنى له كل التوفيق 
والنجاح ونتطلع إلى مواصلة 

العمل معا.
مــن جهتــه، قــال فاضل 
عبــداالله: أعتز بالثقــة التي 

منحني إياها رئيس وأعضاء 
مجلس إدارة البنك، وأتطلع 
إلى مواصلة الإنجازات خلال 
المقبلة من مسيرتي  المرحلة 
المهنية. وبتوجيه من مجلس 
الإدارة ودعم الفريق التنفيذي 
وبجهد والتزام موظفينا، فإنني 
على ثقة تامة بأن بنك برقان 
سيســتمر في نهجه الحالي 
محققا نتائج إيجابية بما يعود 
بالفائدة على أصحاب المصلحة 
والمســتثمرين، تماشــيا مع 

تطلعات عملائنا الكرام.
تجدر الإشارة إلى أن فاضل 
عبداالله يتمتع بخبرة واسعة 
تمتد لأكثر من ٢٥ عاما في بنك 
برقان و٣٤ ســنة في القطاع 
المصرفي بشــكل عــام، حيث 
انضــم إلى البنــك  عام ١٩٩٨

وشغل مناصب قيادية مختلفة 
منذ ذلك الحين أبرزها كرئيس 
مديــري الخدمــات المصرفية 
للشركات، وهو حاصل على 
بكالوريوس من كلية العلوم 
- قسم الرياضيات في جامعة 

الكويت.

فاضل عبداالله

ذات  المختلفــة  التدريبيــة 
العالمــي- ومــن  المســتوى 
«رؤيــة»  برنامــج  خــلال 
المصمــم لتأهيلهــم وتعزيز 
مســتوى تطورهــم المهنــي 
لتولــي مناصــب قيادية في 
المســتقبل ضمن مؤسسات 
القطاع المالي والمصرفي، إلى 
جانب الاستثمار في الشباب 
حديثي التخرج لإعداد جيل 
الشــباب من  من المصرفيين 
خــلال أكاديمية بنــك برقان 
ومواصلــة توفيــر فــرص 

«Ooredoo» و«زين» و«TASC» تتفاوض
لإنشاء أكبر شركة أبراج اتصالات بالشرق الأوسط

أعلنت مجموعــة «Ooredoo»، عن 
دخولها مفاوضات حصرية مع شركة 
الاتصــالات المتنقلــة (زين) وشــركة 
«TASC Towers Holding» التي تتخذ من 
الإمارات مقرا لها، لدمج ما يقرب من ٣٠

ألفا من أصول أبراج الاتصالات في قطر 
والكويت والجزائر وتونس والعراق 
والأردن في شركة أبراج مستقلة مملوكة 
بحصص نقدية وأســهم بين الأطراف 

الثلاثة.
وستشكل هذه الشراكة الجديدة أكبر 
شركة أبراج اتصالات في منطقة الشرق 
الأوسط وشمال أفريقيا، وستعمل شركة 
الأبراج الجديدة ككيان مستقل وقائم 
بذاتــه يوفر البنيــة التحتية الخاملة 
كخدمــة في جميع أنحــاء المنطقة مع 

التركيز على الكفاءة التشغيلية والتآزر 
والحد من البصمة الكربونية.

وستحتفظ كل من Ooredoo وزين 
ببنيتهما التحتية النشطة، بما في ذلك 
هوائيات الاتصالات اللاسلكية والبرامج 
الذكية والملكيــة الفكرية فيما يتعلق 
بــإدارة شــبكات الاتصــالات الخاصة 
بهما، وستؤدي هذه الصفقة إلى زيادة 
محتملة في القيمة للمساهمين في كل 
من مجموعة Ooredoo ومجموعة زين 

من خلال هيكل رأسمال أكثر كفاءة.
وســيلتزم كلا المشــغلين بتنفيــذ 
اســتراتيجيات النمــو الخاصــة بكل 
منهما لتوفير رأســمال كبير وتعزيز 
القيمة للمساهمين مع تقليل البصمة 
الكربونية في منطقة الشرق الأوسط 

وشمال افريقيا في الوقت نفسه.
وستواصل الأطراف إجراء المفاوضات 
على أســاس حصــري بهــدف توقيع 
اتفاقيــات نهائية في الربع الثالث من 
عام ٢٠٢٣، علما أن شبكة أبراج اتصالات 
Ooredoo في سلطنة عمان تتبع إجراءات 

مستقلة.
ولاتزال الصفقة المحتملة خاضعة 
للاتفاق على الشروط النهائية، وتوقيع 
الاتفاقيــات النهائية، والحصول على 
جميع الموافقات المؤسسية والتنظيمية 
المطلوبة، إلى جانب عوامل أخرى. ومن 
المتوقع أن يتم تنفيذ هذه الصفقة وفق 
جدول زمني مخصص لكل ســوق مع 
مراعاة البيئة التنظيمية وضمان انتقال 

العمليات بشكل انسيابي.

تضم ٣٠ ألف برج تقع في قطر والكويت والجزائر وتونس والعراق والأردن

نموذج التشغيل يعزز القيمة للمساهمين والكفاءة التشغيلية ويقلل البصمة الكربونية
الصفقة المحتملة لاتزال خاضعة للاتفاق على الشروط النهائية والحصول على جميع الموافقات

«جايكو ٧» مركبة الـ SUV الذكية.. قريباً في الكويت
مع التسارع الكبير في حيوية الحياة 
التي تتوق للخروج خارج المدن المزدحمة 
نحو المناطق الخارجية الأكثر هدوءا وإثارة 
وجاذبية، تزداد الحاجة لمركبات من فئة 
SUV والتــي تســتجيب بعمليــة تطوير 
مستمرة لمزاياها ومواصفاتها. ويتم هنا 
الأخذ بعين الاعتبار رغبات العملاء حول 
العالم بالحصول على سيارات متطورة من 
الناحية التكنولوجية، وغنية بالرفاهية من 
ناحية التصميم والخدمات، ولهذا جاءت 
سيارة جايكو ٧ لتعبر عن جوهر الاهتمام 
بما يطمح إليــه العميل ويفكر باقتنائه، 
حيث عبرت هذه المركبة الجديدة عن تلك 
الرغبة لدى العملاء وقدمت لهم مقصورة 
قيادة ذكية لتكون بانتظار عشــاق هذه 
المزايا مع إطلاقها الرســمي في ســبتمبر 
المقبل. وتعتبر جايكو ٧ أول مركبة ذكية 
من فئة SUV يتم تطويرها من قبل العلامة 
التجارية الشهيرة جايكو، وذلك سعيا منها 
لسد حاجة السوق العالمية لسيارة ذكية 
من هذا الحجــم والمواصفات قادرة على 
الســير في الطرقات الوعرة مع حصول 
قائدها على تكنولوجيا حديثة ورفاهية 
فريدة. وظهرت جايكــو نتيجة التعاون 
بين شركة شيري وكل من شركتي جاغوار 
ولاندروڤــر لتجمع خصــال وعراقة هذه 
الشــركات الثلاث وتقدم سيارة رائدة تم 
تصميمها من قبل أشهر المتخصصين من 

بريطانيا وألمانيا.
وبشــكلها الخارجــي، تبــدو جايكو 
العريقــة  ٧ وريثــة شــرعية للمســات 
والكلاســيكية لســيارات SUV، مع دمج 
ذكي وحيوي بأحدث الخطوط الجمالية 
العصرية لهيكل السيارة من جهاته الأربع 
لينتهي الشكل الكامل كعمل فني مدهش 
وجــذاب، أما عند الحديث عن الأداء، فإن 
التحدي يصبح لصالح جايكو بامتياز مع 
ما توفره من ريادة تظهر بداية الأمر مع 
نظام ARDIS (القيادة الذكية على مختلف 
أشكال الطرق الوعرة)، مما يجعلها قادرة 
على منح قائدهــا كل الثقة مهما تنوعت 
الطرق الوعرة والبرية أمام السائق لينعم 

بالأمان والمتعة والسلامة في القيادة.
ولا تكتفي جايكو ٧ بتحقيق التفوق في 
مجال أدائها على الطرق الوعرة فقط، بل 

يمتد تميزها إلى تجربة مقصورة القيادة 
الذكية بوجود شاشــة كبيرة ١٤٫٨ إنشــا 
والتي تزود قائد المركبة بتجربة غنية من 
المعلومات والترفيه والتواصل اللحظي، 
Qualcomm كما أن الأداء القوي لشريحة

٨١٥٥ والتصميــم التفاعلي المدمج يعزز 
المتعــة أثنــاء القيادة ما يحظــى به قائد 
الســيارة ومرافقوه من خدمــات ومزايا 
تكنولوجية، وتأتي تقنية W-HUD لتعزز 
ســهولة الوصول إلــى جميــع البيانات 
والمعلومــات التي يحتاج اليها الســائق 
مع وجود تطبيقــات وبرمجيات محدثة 

كنظام الملاحة وغيره.
وباعتبارها أيقونة العلامة التجارية 
جايكو، فإن الســيارة الجديدة جايكو ٧

تحافظ على اهتمامها بكسب رضا وقبول 
عملائهــا وهو ما نتوقع تحقيقه، إعجاب 
وإقبال في أوروبا الشرقية عند إطلاقها، 
وكذلــك في الإطــلاق اللاحق فــي أميركا 

الشمالية والوســطى، والشرق الأوسط 
واســتراليا وغيرها مــن الدول والمناطق 
حول العالم. وسيكتشف جمهورنا وعشاق 
السيارات في الكويت ما تحمله لهم هذه 
المركبة الجديدة من تجربة شائقة ممتعة 
حيث من المتوقع أن يكون الإطلاق الرسمي 
لهذه الســيارة في الربع الأخير من العام 

الحالي ٢٠٢٣.
وإضافة لما حققته هذه الأيقونة القوية 
من رضا العملاء وتجاوز توقعاتهم، فإنها 
أيضــا تلبــي حاجة الســوق المحلية في 
الكويــت إلى مركبة دفع رباعي تناســب 
أسلوب حياة الناس هنا وخاصة في رحلات 
البر والقيادة على الطرق السريعة باتجاه 
المخيمات والشــاليهات، وتؤكــد جايكو 
هنا حرصها الكبيــر على تقديم الأفضل 
لعملائها بطريقة تدهشهم وتسعدهم وتلبي 
متطلبات حياتهم الشخصية والعملية عند 
التفكير بسيارة SUV مميزة ورائدة وذكية.

من المتوقع إطلاقها في الربع الأخير من العام الحالي
VSAT كيمز زاجل» تحصل على رخصة»

لتوسيع خدمات الاتصالات
أعلنت شركة شبكة الخليج الدولية 
«كيمز زاجل» المزودة لحلول الاتصالات 
المتقدمة، عن حصولها من الهيئة العامة 
 (CITRA) للاتصالات وتقنية المعلومات
على ترخيص تشــغيل وإدارة المحطات 
الطرفية متناهية الصغر (VSAT) داخل 
الكويــت، حيث يمثل هذا الإنجاز علامة 
فارقة لشــركة كيمز زاجــل للاتصالات 
ومن شأنه توسيع محفظتها من خدمات 
الاتصالات المتطورة. ففي الوقت الحالي 
تتبوأ شركة كيمز زاجل للاتصالات مكانها 
في الســوق كمزودة للحلــول الرقمية، 
وقدرتهــا بتزويد مجموعة واســعة من 
حلول التكنولوجيا المتطورة في سوق 

الاتصالات والحلول الرقمية. بالكويت
ومن خلال خدمة VSAT يمكن إنشاء 
اتصال سلس وآمن عبر الأقمار الصناعية 
يمكــن الاعتمــاد عليه لســد الفجوة في 
توصيل الخدمــة للمناطق النائية التي 
لا تغطيها شــبكات الاتصال التقليدية، 
وتمكن الشركات والقطاع الحكومي من 
الوصول إلــى خدمــات الإنترنت عالية 
السرعة وخدمات نقل الصوت والبيانات 
والفيديو، بغض النظر عن موقعها. الأمر 
الــذي يضمــن الاتصــال غيــر المنقطع، 
وتستطيع معه الشركات توسيع عملياتها 
والوصول إلى أسواق جديدة والتواصل 
مع العملاء والشركاء والموظفين في جميع 

أنحاء العالم.
VSAT وتشــمل مجموعة خدمات الـ

المقدمــة مــن قبــل شــركة كيمــز زاجل 
للاتصالات على حلول متكاملة، بما في 
ذلك خدمات تصميــم النظام والتركيب 
والصيانة ودعم العملاء على مدار الساعة.

مع هذا التطور الاستراتيجي وبفضل 
خبرتهــا الواســعة وبنيتهــا التحتيــة 
الحديثة، ســتمكن شــركة كيمــز زاجل 
للاتصــالات مــن اتاحة الفرصــة لكافة 
القطاعات من اســتغلال إمكانات جديدة 
وتعزيــز التعــاون والابتــكار من خلال 
الاتصال السلس عبر الأقمار الصناعية.

وقال وليد القلاف، الرئيس التنفيذي 
لشــركة كيمز زاجل للاتصــالات: نحن 
سعداء بالحصول على رخصة المحطات 
 ،CITRA من VSAT الطرفية متناهية الصغر
وهو إنجاز محــوري يفتح آفاقا جديدة 

لشــركتنا وعملائنا الكرام، وتؤكد هذه 
الرخصــة التزامنا بتقديم حلول اتصال 
بمعايير عالمية وبتمكين عملائنا بقدرات 
اتصال استثنائية، بغض النظر عن مكان 

تواجدهم.
وتتميز كيمز زاجل للاتصالات بنهجها 
المرتكز على العملاء والتركيز الثابت على 
الجودة والموثوقية والتقدم التكنولوجي. 
بفضــل إضافة رخصة الـــ VSAT، تعزز 
كيمز زاجــل للاتصالات التزامها بتلبية 
احتياجات العمــلاء المتطورة والحفاظ 
على موقعها الرائد في صناعة الاتصالات. 
ونظرا لتوسع نطاق انتشارها وتعزيز 
وجودها في السوق، فمن المتوقع إنشاء 
الشراكات والتعاون استراتيجي مع رواد 
الأعمال المحليين والدوليين، وتعزيز النمو 
الاجتماعي والاقتصادي، ولعب دور حيوي 

في دفع مبادرات الشمول الرقمي.

CITRA من الهيئة العامة للاتصالات وتقنية المعلومات

النفط يرتفع وسط شح الإمدادات
ارتفعت أسعار النفط أمس الثلاثاء 
مواصلــة المكاســب التــي حققتها في 
الجلســة الســابقة، إذ أدت مؤشــرات 
على تراجع الإمدادات وتعهد السلطات 
الصينيــة بدعم ثاني أكبر اقتصاد في 

العالم إلى رفع المعنويات.
ارتفعت العقود الآجلة لخام برنت ٧
سنتات إلى ٨٢٫٨١ دولارا للبرميل، في 
حين صعد خام غرب تكساس الوسيط 

الأميركي ١١ سنتا إلى ٧٨٫٨٥ دولارا.
وارتفع كلا الخامين القياسيين بأكثر 
من ٢٪ في اليوم السابق، وبلغا أعلى 
إغلاق لهما منــذ أبريل، وفق ما نقلته 

«رويترز».
وصعدا بالفعل لـ ٤ أسابيع متتالية 
مع توقعات بتقلص الإمدادات بسبب 
تخفيضات الإنتــاج التي أعلنت عنها 
منظمــة البلــدان المصــدرة للبتــرول 
(أوپيــك) وحلفاء مثل روســيا، وهي 

المجموعة المعروفة باسم «أوپيك+».
وفــي الصين، ثاني أكبر مســتهلك 
للنفط في العالم، تعهد القادة بتكثيف 
سياسات دعم الاقتصاد وسط انتعاش 
متذبذب بعد «كوفيد-١٩»، مع التركيز 

على تعزيز الطلب المحلي.
ومع ذلك، أكــدت البيانات المخيبة 

للآمــال في منطقة اليــورو والولايات 
المتحــدة الضعــف فــي جميــع أنحاء 

الاقتصاد العالمي.
فقد أظهر مسح أن النشاط التجاري 
في منطقة اليورو انكمش أكثر بكثير 
مما كان متوقعا في يوليو، مع انخفاض 
الطلب في صناعــة الخدمات المهيمنة 
بالكتلة، بينما انخفض إنتاج المصانع 
بأسرع وتيرة منذ ظهور «كوفيد-١٩».

وفي الولايات المتحدة، تباطأ النشاط 
التجــاري إلى أدنى مســتوى له في ٥
أشــهر في يوليو، متأثرا بتراجع نمو 

قطاع الخدمات.


