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«الأهلي» يعلن الفائز بسيارة «فيات ٥٠٠»«برقان»: فتح حساب «الراتب» عبر الإنترنت في ٤٥ ثانية
في خطوة متقدمة وفريدة 
من نوعها، أعلن بنك برقان 
تمكين كافة عملائه من فتح 
حســاب «الراتــب» بمنتهى 
الســهولة وفي غضون ٤٥
ثانيــة فقــط، عبــر تطبيق 
برقــان الهاتفي. وتأتي هذه 
الخدمة تأكيــدا على التزام 
البنــك بمواصلــة جهــوده 
الشــاملة فــي إطــار تعزيز 
الرقمــي  التحــول  تجربــة 
للخدمات المصرفية، والتي 
تهدف إلى ضمان السهولة، 
السرعة والكفاءة في كل جزء 
من تجربة العملاء المصرفية.

ويعتبر حساب «الراتب» 
مــن بنك برقــان - الذي تم 
إطلاقــه في ســبتمبر ٢٠٢٢
مصممــا لتلبيــة أســلوب 
حياة العملاء واحتياجاتهم 
المصرفيــة والمالية بطريقة 
إذ يوفر مجموعة  عصرية، 
من المزايا الخاصة، على غرار 
تمكــين العملاء مــن التمتع 
بهديــة نقدية تصــل لغاية 
٢٠٠٠ دينــار عنــد تحويل 
الراتب في حســاب الراتب، 
وغيرها الكثير. سواء كنت 
محترفا متمرسا أو بدأت للتو 
حياتك المهنية، فإن رحلتك 

تبدأ بحساب الراتب.
وفي ضوء هذه الخطوة 

أعلــن البنك الأهلــي الكويتي فوز 
فاطمة عبداالله محمد الموسوي بسيارة 
«فيات ٥٠٠» في السحب الخاص بحملة 
حســاب الطالب A+ الــذي تم إجراؤه 
تحت إشراف وزارة التجارة والصناعة.
وبهذه المناســبة، هنــأت مدير عام 
الخدمات المصرفية للأفراد بالإنابة في 
البنك الأهلــي الكويتي جهير معرفي، 
الفائزة بســيارة «فيــات ٥٠٠» قائلة: 
سعيدة بنجاح البنك في تقديم خدمات 
ومنتجات تلبي احتياجات جميع عملائه 
وترضي طموحاتهم بما يمنحهم تجربة 
مصرفية اســتثنائية مــع البنك على 

مدار الوقت. 
وصمم البنك الأهلي الكويتي حساب 
الطالــب A+ للعمــلاء الشــباب الذين 

تتراوح أعمارهم بين ١٦ و٢٥ عاما، ويقدم 
لهــم باقة متنوعة مــن الامتيازات بما 
فيها الحصول على هدية نقدية فورية 
بقيمة ٥٠ دينــارا عند تحويل المكافأة 
الطلابية، وبطاقة مسبقة الدفع مجانا 
للاستخدام في العديد من المتاجر وعند 
التسوق عبر الإنترنت، بالإضافة إلى 
خصومات خاصة من مطاعم ومحلات 

في الكويت. 
وأضافت معرفي: «الأهلي» حريص 
على تقديم جوائز قيمة تزيد ثقة العملاء 
بخدماته ومنتجاته، وتشجعهم على بدء 
تجربتهم المصرفية المميزة معه وفتح 
حسابات متنوعة بمزايا تناسب جميع 
المناسبات وتقديم خصومات وعروض 

مثمرة في العديد من القطاعات.

وتابعت: حساب الطالب A+ يعكس 
الاهتمام الكبير الذي يوليه البنك الأهلي 
الكويتي للشباب وسعيه المستمر لجذب 
الطلبة لإيداع مكافأتهم الطلابية لديه، 
ومنحهــم عروضا وخصومات مغرية 
بالتعــاون مــع العديــد من الشــركاء 
والعلامات التجارية وتلبية احتياجاتهم 
بأفضل طريقة ممكنة للاستمتاع بتجربة 

مصرفية حصرية.
وذكــرت أن البنــك يواصــل تقديم 
خدمــات ومنتجات ماليــة ومصرفية 
تناسب جميع فئات المجتمع الكويتي، 
وقد صممــت بهدف الترويــج لثقافة 
الادخار لدى جميع الفئات المستهدفة بما 
يناسب خططه وأهدافه لتقديم تجربة 

مصرفية مميزة في السوق المحلي.

قائــلا: فــي ظــل التحديات 
التي تنشأ بشكل مستمر في 
الســوق، يطمح بنك برقان 
دائما إلى الحفاظ على مكانته 
الريادية المتقدمة، وذلك من 
خلال ابتكار وإطلاق المنتجات 
والخدمات التي تحقق أهدافه 
الاســتراتيجية فــي تلبيــة 
احتياجات العملاء المتنامية، 
ونحن نعمل باستمرار على 
إنجاز هــذا الأمر مع مراعاة 
التنوع الكبير في شــرائح 

العملاء ومتطلباتهم.
جانــب ضمــان  وإلــى 
فــي  والكفــاءة  الســهولة 
التجربــة المصرفيــة، تأتي 
رحلــة التحــول الرقمي في 
بنك برقان، كجزء من التزامه 
بممارسات الحوكمة البيئية 

وحوكمــة  والاجتماعيــة 
الشــركات، من خلال تمكين 
العملاء من الوصول عن بعد 
إلى الخدمات المصرفية التي 
تلبــي احتياجاتهم. إما عبر 
تطبيــق الهاتف المحمول أو 
البوابة الإلكترونية ومن دون 
الحاجــة إلى زيارة الفروع، 
كما يواصل بنك برقان سعيه 
الدؤوب إلــى تعزيز مفهوم 

الاستدامة والوعي البيئي.
تجدر الإشارة إلى أن بنك 
برقــان، انطلاقا مــن دوره 
الأساسي كمؤسسة وطنية 
رائــدة ومتفوقة في القطاع 
المصرفــي والمالــي، يواصل 
المنتجات والخدمات  ابتكار 
التــي تضمــن تلبيــة كافة 
احتياجات العملاء المصرفية 
بســهولة وراحــة وكفــاءة 
عالية. ومن بين تلك المنتجات 
حســاب «الراتب» وحساب 
«كنز». وإضافة إلى ذلك، لا 
يدخر البنك جهدا في تطوير 
نظام بيئي مصرفي متوازن 
لعملائــه من خــلال تعزيز 
المزايا المصرفية  وتحســين 
الرقمية، مثل خدمة الإنفاق، 
التي تمنح عملاء بنك برقان 
ليتحكمــوا فــي مصاريفهم 
لضمان مستقبل اقتصادي 

أفضل.

في سحب حساب الطالب A+خطوة متقدمة في القطاع المصرفي لتجربة أكثر سلاسة وسرعة

دنيز جنكيزناصر القيسي

حنين الرميحي تسلم مفاتيح السيارة للفائزةجهير معرفي
المتميزة، قــال دنيز جنكيز 
الخدمــات  إدارة  رئيــس 
المصرفية الرقمية للمجموعة 
في بنك برقان: نعاصر اليوم 
عالما متغيرا ومتسارعا، حيث 
يكون هناك فرق كبير ومهم 
فــي كل دقيقة تمــر. ولهذا 
الســبب، نرى مــن الأهمية 
أن نقــدم خدمات ومنتجات 
رقميــة تمكــن عملاءنا من 
مواكبة هذا التسارع وتضمن 
تلبية احتياجاتهم بأسلوب 
عصري ومتناغم، بما يوفر 
لهم الراحة ويختصر الوقت 

والجهد».
بــدوره، أوضــح ناصر 
القيســي - رئيــس مــدراء 
المصرفيــة  الخدمــات 
الشــخصية في بنك برقان، 

«ريم العقارية» تحوّل مواقف أسواق «الزل» و«البشوت» 
والأسواق التراثية في «المباركية» إلى «ذكية»

أعلنت شركة ريم العقارية 
عن تدشين مواقف سيارات 
ذكيــة، وتحويــل مواقــف 
سيارات سوق الزل والبشوت 
والأسواق التراثية (المباركية) 
إلــى مواقــف ذكيــة، وذلك 
بالتعــاون مع شــركة باس، 
ليكون هذا التحول بديلا عن 
التقليدية  مواقف السيارات 
وينقل مشاريع الشركة إلى 
تقديم خدمات ذكية آلية وفق 
أعلى المعاييــر العالمية بهذا 

الجانب.
وقد تم توقيع عقد خاص 
بتوريد وتركيب وتشــغيل 
الســيارات  معدات ومواقف 
الــزل والبشــوت  لســوق 
(المباركية) مع شــركة باس 
مواقــع  وإدارة  لتصميــم 
الانترنت، حيث وقع العقد عن 
شركة ريم الرئيس التنفيذي 
خالد الصغير، فيما وقعه عن 
شركة باس الرئيس التنفيذي 

ضاري الزايد.
أكــد  المناســبة،  وبهــذه 
التنفيذي بشــركة  الرئيس 
ريم العقارية خالد الصغير 
أن الهدف من وراء تقديم تلك 
الخدمــة هــو إدارة المواقف 
بشكل أوتوماتيكي بالكامل 
الوسائل  باســتخدام أحدث 
التكنولوجية المتطورة التي 
تهــدف إلى تســهيل دخول 

الخليجية لزوار الكويت من 
دول مجلس التعاون، والذي 
يعتبر سوق المباركية المقصد 
الأول لهم عند زيارة دولتنا 
الحبيبة الكويت، كما يمكن 
للعميل كذلك الدفع من خلال 
المحفظة الإلكترونية الخاصة 
بشــركة بــاس، الأمــر الذي 
يسهم في انســيابية حركة 
الدخول والخروج من وإلى 
المواقف، للحفاظ على راحة 
المستخدمين وضمان خدمتهم 

على أفضل وجه.
مــن جانبه، قال الرئيس 
التنفيــذي لشــركة بــاس 
ضــاري الزايد: «تفخر باس 
بتقــديم خدماتهــا المتميــزة 
لشركة ريم العقارية، وذلك 
من خلال تطوير هذا المرفق 
التاريخي السياحي الكويتي 
لجعله مكان معاصر ومواكب 
للتكنولوجيا، والذي يعمل 
علــى اعطاء تجربــة مميزة 
للزائريــن ســواء كانوا من 
أهــل الكويــت أو مــن زوار 
البلدان المختلفة. كما أشــار 
الســيد ضــاري الــى أهمية 
الدعــم الــذي تقدمه شــركة 
ريم، والذي ساهم في بروز 
الشــركات الكويتية المحلية 
وأن مثل هذا الدعم يسهم في 
تطوير الخدمــات والأنظمة 

التي تقدمها شركة باس».

بالتعاون مع «باس» لتصميم وإدارة مواقع الإنترنت

خالد الصغير

وخروج مستخدمي المواقف 
بكل سهولة ويسر.

وأشــار إلــى أن اختيــار 
شركة باس لتصميم وإدارة 
مواقع الانترنت جاء بسبب 
الخبرة التي تمتلكها الشركة 
في مجال تطوير نظام مواقف 
السيارات من خلال ابتكارات 
حديثة، ومنها النظام المتكامل 
لإدارة دخول وخروج الأفراد 
طريــق  عــن  بســياراتهم 
استخدام منظومة كاميرات 
مثبتة على مداخل ومخارج 

مواقف السيارات.
الكاميــرات  أن  وأضــاف 
تعمل علــى تصوير وقراءة 
الســيارات  أرقــام لوحــات 
أثناء  وتســجيلها بالنظــام 
دخولهــم إلــى المرفق، ويتم 
لــكل الســيارات  الســماح 

إلى  بالدخــول أوتوماتيكيا 
الموقف دون الحاجة لسحب 
تذاكر يدوية ما يسهل عملية 
انســيابية دخــول وخروج 
الســيارات بطريقة سلسلة 
وسريعة بدون أخذ أي تذكرة 
ورقيــة معتمدا علــى قراءة 
لوحة السيارة بطريقة أنظمة 
الذكاء الاصطناعي ومعرفة 
الوقت الذي استغرقه مكوث 

السيارات بمواقف السوق.
وأوضح الصغير أن النظام 

الذكي الذي تطبقه الشــركة 
الوقــت  يقــوم باحتســاب 
المستغرق في الموقف وإنشاء 
فاتورة دفع آلي إلكترونية، 
وعنــد الوصول إلــى نقطة 
الخروج يقوم العميل بدفع 
رسوم استخدام الموقف بكل 
يسر وســهولة بطرق الدفع 
المختلفة سواء بالدفع النقدي، 
البطاقــات  أو عــن طريــق 
البنكية عن طريق شبكة كي 
نت، أو عن طريق الشــبكة 

«ريفيان أوتوموتيف» تفقد ٩٣٪ من قيمتها
وكالات: واصل ســهم شركة السيارات 
الكهربائية الناشئة، «ريفيان أوتوموتيف» 
تراجعــه الذي لا هوادة فيه، ليكشــف عن 
حقيقة مرة تفيد بأن المســتثمرين لم تعد 
لديهم ثقة كبيرة في قدرة الشركة المدعومة 
من «أمازون» على المنافسة في سوق مزدحم 

للسيارات الكهربائية.
وتجاوزت القيمة السوقية لشركة ريفيان 
١٥٠ مليــار دولار بعد ظهورها العام لأول 
مرة في أواخر عام ٢٠٢١، وحاليا تراجعت 
القيمة السوقية إلى أقل من ١٢ مليار دولار 
بعد هبوط ٩٣٪ في سعر السهم، مما يعكس 
عدم وجود أي قيمة تقريبا تتجاوز مخزون 

الشركة النقدي.
ومثل الشــركات الناشــئة الأخرى في 
مجال السيارات الكهربائية، تفتقر «ريفيان» 
إلى مزايا وفــورات التكلفة التي تأتي من 
الإنتاج على نطاق واسع في وقت تندفع فيه 
شركات السيارات القديمة بقوة إلى السوق 
وتضغط تخفيضات أسعار شركة «تسلا» 
على المنافسين لتحذو حذوها. وقد أصبحت 
زيادة رأس المال لتمويل هذا النطاق الأكبر 
صعبة بشكل متزايد مع استمرار الاحتياطي 

الفيدرالي في تشديد السياسة النقدية.
مــن جانبهــا، قالــت كبيرة مســؤولي 
الاســتثمار فــي «SPEAR Invest»، إيفانــا 
ديليفســكا: السوق في الوقت الحالي غير 
مســتعد لتخصيص أي قيمــة لآفاق نمو 
ريفيان. وأضافت أن الشــركة، التي تبلغ 
قيمتها النقديــة وما في حكمها ١١٫٦ مليار 

دولار وديون تبلغ ١٫٦ مليار دولار، «لاتزال 
بحاجــة إلــى اســتثمار عدة مليــارات من 

الدولارات لإثبات نموذج أعمالها.
وبدأ محللو وول ستريت في الابتعاد عن 
توقعاتهم الصعودية للسهم. وفي الشهر 
الماضــي، خفض توم نارايــان المحلل لدى 
«آر بي ســي كابيتــال ماركتس» تصنيفه 
لأداء القطاع من الأداء المتفوق، مشيرا إلى 

احتمالات باهتة لهوامش الربح.
وعلى الرغم من هذا لايزال لدى «ريفيا» 
نحــو ١٣ تصنيفــا للشــراء، و٧ احتفاظ، 
وتوصيــات بالبيع، وفقــا للبيانات التي 

جمعتها «بلومبيرغ».
وانخفضت توقعات الإيرادات للربع الأول 
بأكثــر من ٢٥٪ منذ نهاية ديســمبر، وفقا 
للبيانات التي جمعتها «بلومبيرغ». ويتوقع 
المحللون الآن مبيعات تبلغ نحو ٦٥٠ مليون 
دولار عندما تقدم الشركة تقاريرها في ٩

مايو، بزيادة من ٩٥ مليون دولار في نفس 
الفترة من العام الماضي.

ويعد الوقت الحالي صعب لبيع شاحنات 
بيك آب كهربائية باهظة الثمن أو سيارات 
رياضية متعــددة الأغراض مثل تلك التي 
تصنعها «ريفيان»، لاسيما مع ارتفاع أسعار 
الفائدة مما يجعل قروض الســيارات أقل 
 «R١T» جاذبية. ويبدأ سعر شاحنة بيك أب
التابعة للشــركة حاليا من ٧٣٠٠٠ دولار، 
مقارنــة بإصدار فورد الكهربائي من طراز 
«F-١٥٠» المشهور للغاية والذي يبدأ بنحو 

٦٠ ألف دولار.

«تسلا» تصعّب مهمة النجاة على المنافسين الصغار

«التجارة» تحذّر من التواصل مع 
الأرقام التي تنتحل صفة الوزارة

«المركزي» يخصص إصدار
سندات وتورق بقيمة

إجمالية ٢٠٠ مليون دينار

حــذرت وزارة التجــارة 
التواصل  والصناعــة، مــن 
مــع بعــض الهواتــف التي 
تنتحل صفة وزارة التجارة 
والصناعة وتضع شعارها.

وأهابت بالجميع التواصل 
حال وجود أي شكوى برقم 
حمايــة المســتهلك ١٣٥ أو 

وتساب حماية المستهلك: ٥٥١٣٥١٣٥.

أعلن بنك الكويت المركــزي امس الاثنين عن تخصيص 
اصدار سندات وتورق بقيمة بلغت ٢٠٠ مليون دينار، وقال 
«المركزي» في بيان له إن الاصدار لأجل ثلاثة اشهر وبمعدل 

عائد ٤٫٢٥٠٪.
وكان بنــك الكويــت المركزي قــام فــي ١٧ ابريل الماضي 
بإصــدار ســندات وتــورق بقيمة بلغــت ٢٤٠ مليون دينار 

لأجل ستة اشهر.


