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«زين» تُطلق «Z - HUB».. منصة متكاملة لخدمة الشركات الناشئة
أعلنت شركة زين عن إطلاقها 
لـ «Z-HUB»، المنصــة المتكاملة 
الجديدة كليا لخدمة كل احتياجات 
الشــركات الناشــئة في الســوق 
الكويتي، والتــي تقدم مجموعة 
شاملة من الحلول والخدمات في 
أكثر من ســتة مجالات رئيســية 
تساعد أصحاب الشركات الصغيرة 
والمتوسطة على تأسيس أعمالهم 
والأخذ بها نحو النجاح لتمكنها 

من تخطي المنافسة.
وقالت الشركة في بيان صحافي 
إن منصــة «Z-HUB» المتكاملــة 
تجمــع الخدمات والحلــول التي 
تخدم احتياجات الشركات الناشئة 
والصغيرة والمتوســطة، عبر ٦ 
مجالات رئيسية، تشمل: خدمات 
المواقع الإلكترونية والتســويق 
والموارد البشرية وخدمات الموقع 
والتأمين والمناقصــات وخدمات 
«زين أعمــال» وغيرهــا الكثير، 
والتي تقدمها زين بالأسعار الأكثر 

تنافسية في السوق.
وتأتــي «Z-HUB» بالتعاون 
مع مجموعة شركاء من الشركات 
الصغيرة والمتوسطة المتخصصة 
بالمجالات أعلاه، بحيث ستقوم زين 
بتصميم عروض خاصة وحصرية 
لعملائها تلائم طبيعة كل عميل 
بنــاء علــى احتياجات شــركته 
وعملائــه الفريدة من نوعها، بما 
يرفع مستويات الكفاءة والإنتاجية 
ومعدلات رضــا العملاء، وتقليل 
الوقــت المطلوب لإتمــام الأعمال 

وتخفيض التكاليف والمزيد.
الطاقات الواعدة

وفــي تعليقه علــى الإطلاق، 
التنفيــذي للأعمال  الرئيس  قال 
والحلول بشركة زين الكويت حمد 
المرزوق: «فخورون اليوم بالإعلان 
عــن إطــلاق Z-HUB منصتنــا 
المتكاملة الجديدة كليا لخدمة سوق 
الأعمال الناشئة الكويتي، والتي 
نجمع من خلالها كل ما لدينا من 
خدمات وحلــول ذات المواصفات 
العالمية الأكثر تطورا لنقدمها بين 
يدي أصحاب الشركات الصغيرة 
والمتوســطة، لندعمهم بناء بنية 

تحتية رقمية لشركاتهم تساعدهم 
على خدمة عملائهم بكفاءة عالية».
وأضاف: «إن السوق الكويتي 
مليء بالطاقــات الواعدة، ونحن 
في زين ندرك جيدا دور الشركات 
الصغيرة والمتوسطة في تحقيق 
التنمية الاقتصادية والاجتماعية، 
الناشــئة تمثل جزءا  فالشركات 
كبيرا من قنوات الإنتاج في الدولة، 
بل ونعتبرها لاعبا أساســيا في 
العمليــة التنمويــة لاقتصادنــا 
الوطني، ولهــذا فنحن ملتزمون 
دائما بتقــديم الحلول والخدمات 
الأكثــر تطورا لهــم كوننا المزود 
الرائد للخدمات الرقمية في الكويت 
والمنطقــة، ونأمــل أن تفتح هذه 

الخطــوة آفاقا جديــدة أمام رواد 
الأعمال الكويتيين».

شراكات إستراتيجية 
وأشــار المرزوق إلــى أن زين 
تتمتــع منــذ نشــأتها بمنظومة 
شراكات اســتراتيجية مع كبرى 

شــركات التكنولوجيــا العالمية، 
وهو ما يؤهلنا لأن نكون الوجهة 
الأولى لخدمة الاحتياجات التقنية 
بــكل  والمؤسســات  للشــركات 
أحجامها، واليوم قمنا بالتوســع 
في هذه المنظومة من خلال عقدنا 
لشراكات جديدة مع مجموعة من 

الشــركات الصغيرة والمتوسطة 
المتخصصة كل في مجالها، فخدمات 
منصة زين الجديدة يقدمها رواد 
الأعمال لرواد الأعمال، مما يسهم 
في تحفيز بيئة التعاون المشترك 
وتطوير قطاع الأعمال الناشــئة 

والصغيرة».
واختتــم المــرزوق تصريحه، 
 Z-HUB قائلا: «يأتي إطلاقنا لمنصة
ليعكــس جهودنا المســتمرة في 
تطوير خدماتنا وحلولنا الذكية 
الموجهــة لأصحــاب الشــركات 
الصغيرة والمتوسطة في الكويت، 
والذين يمثلون جــزءا كبيرا من 
قاعدة عملاء الهيئات والشــركات 
لدينا، ولهذا فنحن ملتزمون بتقديم 

مثل هذه الحلول المتجددة في إطار 
خططنا الاستراتيجية التي نسعى 
من خلالها إلــى تعزيز توجهاتنا 
المستقبلية نحو مجالات التحول 
الرقمي وتمكين قطاع أعمال أكثر 

كفاءة في السوق الكويتي». 
حلول شاملة 

وتشمل المنصة مجموعة شاملة 
من الحلول والخدمات في أكثر من 
٦ مجالات رئيسية، منها خدمات 
المواقــع الإلكترونيــة التي تقدم 
منصة متكاملة تمكن العميل من 
إدارة منتجاته بسهولة، وخدمات 
التســويق التي تقدم التحليلات 
العميل  والاستراتيجيات لشركة 
التجاريــة،  وتصميــم علامتــه 
وخدمــات الموارد البشــرية التي 
تســاعد الشــركات علــى الإدارة 

الصحيحة لموظفيها.
كما تشمل خدمات الموقع التي 
تظهر موقع شركة العميل على 
خرائط Google لسهولة إيجادها 
عبر الإنترنت، وخدمات التأمين 
والاستشــارة وتقييم المخاطر، 
المناقصــات  وتســهيل عمليــة 
فــي كل الأقســام، بالإضافة إلى 
مجموعة كبيرة من خدمات «زين 
أعمال»، وتشمل منظومة شركاء 
«Z-HUB» مجموعة من الشركات 
الصغيرة والمتوســطة المتميزة 

في مجالاتها، وهي:
 UPayments

منصة دفــع إلكترونية تلبي 
احتياجــات جميع الأعمال وتقدم 
 UStore، العديد من الخدمات مثل

.Uinterfaceو ،Upay
zyda

منصــة للطلــب المباشــر عبــر 
الانترنــت تمكن المطاعــم والأعمال 
المتخصصــة فــي مجــال الأطعمة 
والمشــروبات مــن بنــاء منصاتها 
الخاصة للطلب المباشر عبر الإنترنت 

من غير تحمل أعباء العمولات.
ExpandCart

تقــدم أدوات وحلــولا وخططا 

متكاملــة للتجــارة الإلكترونيــة 
ExpandCart Professional تشــمل 

 ExpandCartو ExpandCart Ultimateو
.Enterprise

مركز المناقصات
يقدم مركز المناقصات خطة 
مناقصة لمدة عام وإشــعارات 
عمليــة  لتســهيل  مصممــة 
المناقصــات وتجربــة مقدمي 

العطاءات.
Chrysalis Digital

تســاعد شــركة كريساليس 
للتجــارة العامة فــي الحصول 
على مصادقة من Google للأعمال 
بالإضافة إلــى جولة افتراضية 
شــاملة، والمزيد مــن الخدمات 

الأخرى.
MENAITECH

تقدم خدمات استشارية مثل 
 MenaLite HRو MenaLite Core
إلــى  وMenaTracks بالإضافــة 
MenaCRM التــي تســاعد على 

تطوير الابتكار.
شركة لآلئ العثمان 

 تساعد في إنشاء باقات تأمين 
شاملة لشــركة العميل بأسعار 

تنافسية.
Totals

تقدم باقات متعددة للتسويق 
والإعــلان وصنــع المحتــوى 
بناء علــى احتياجات العميل، 
Growthو Total باقــات  مثــل 

وEnterpris الخاصة بالشركات، 
وتؤمن زين إيمانا شديدا بأهمية 
دور مؤسسات القطاع الخاص 
فــي دعــم مجالات الاســتدامة 
الاجتماعية والاقتصادية وريادة 
الأعمال، وانطلاقا من التزامها 
المتنامي نحو الممارسة السليمة 
لمسؤوليتها الاجتماعية، فإنها 
تلتــزم بإحداث آثــار إيجابية 
في كل نشاطاتها، ومنها تقديم 
الدعــم اللازم لتطويــر ريادة 

الأعمال والإبداع في الدولة.

تقدم مجموعة شاملة من الحلول في أكثر من ٦ مجالات رئيسية

حمد المرزوق

المنصة تقدم خدمات المواقع الإلكترونية والتسويق والموارد البشرية وخدمات الموقع والتأمينحمد المرزوق: المنصة الجديدة ستعزز من محفظة حلولنا الذكية لأصحاب الشركات الصغيرة 

عهد جديد في «الكويتية».. التعادل في الموازنة
والتحول إلى الربحية قبل ٢٠٢٦

علي إبراهيم

كشفت الخطوط الجوية الكويتية، 
أمس، عن نقلة نوعية جديدة في خططها 
الاستراتيجية، ترتكز فيها على تحقيق 
عامل المرونة بأسطول متناسق لجهة 
حجم الطائرات، يمكنها من التشغيل 
برحلات متكررة على وجهات أبعد وذات 
جدوى تجارية، لتعجل بتاريخ التعادل 
في الموازنة والتحول إلى الربحية إلى 

أقرب من عام 2026.
ودفع استهداف الشركة لتحقيق 
المرونة فــي العمليات التشــغيلية 
والتوســع في الوجهــات إلى إعادة 
هيكلــة صفقة طائراتها مع شــركة 
«إيرباص» ليرتفع عدد الطائرات من 
28 طائرة في عقد 2018 إلى 31 طائرة 
بعد الهيكلة الأخيرة التي وفرت فيها 
الشــركة ما يقارب الـــ 200 مليون 
دولار، ليزيد معها إجمالي عدد طائرات 
الأســطول بحلول الـــ 2030 إلى 41 
طائرة بعد احتســاب الـ 10 طائرات 

.B777 من طراز
وفــي هذا الصدد، كشــف رئيس 
إدارة الخطــوط الجويــة  مجلــس 
الكويتيــة الكابتن علــي الدخان عن 
أن الصفقــة التبادليــة تضمنت 59 
طائــرة تصل قيمتها إلى 6 مليارات 
دولار، مبينا أنه بعد عملية الهيكلة 
فإن ســعر الـ 31 طائرة يصل إلى 3 

مليارات دولار تقريبا.
وذكر أن الصفقة القديمة المعدلة 
فــي 2018 تضمنــت 28 طائــرة من 
 ،A320 neo بينها 15 طائرة من طراز
 ،A330-800 و8 طائرات مــن طراز
 A350-900 و5 طائرات من طــراز

الهيكلة الأخيرة، كما سيبدأ وصول 
بقية الصفقــة من عام 2023 تباعا، 
وفــي 2026 ســيكون وصــل أغلب 
الطائــرات وســتبقى 3 طائرات إلى 

2027 و2028.
وذكر الدخان أن «الكويتية» من 
الشركات الحكومية النادرة في العالم 
التي لــم تدفع لها الحكومة شــيئا، 
الناس تعتقد أن الحساب مفتوح لنا 
ولم نتسلم دينارا واحدا خلال هذه 
الجائحة القاسية، ومع ذلك حاولنا 
بكل جهد الاستمرار ومواصلة العمل، 
أما التحول إلى الربحية فإن الدراسة 
القديمة وفقا للأسطول الماضي كان 
التعادل متوقعا في ميزانيتنا بعام 
2026، ومع الأسطول الجديد سنقوم 
بدراســة جديــدة وســيكون تاريخ 

التعادل أقرب من 2026.
بــدوره، قال الرئيــس التنفيذي 
في الخطوط الجوية الكويتية، معن 

رزوقــي، إن تعديــل صفقة طائرات 
إيرباص حقق وفرا على الشركة بنحو 
200 مليون دولار، مشيرا في الوقت 
ذاته إلى أن قانون خصخصة الشركة 
مازال قائما، وســيتم تفعيله تحت 
شــروط ومعاييــر وننتظر لتفعيل 
القانــون فــي الوقت المناســب كون 
تفعيله من اســتراتيجية الشــركة 

وتوجيهات مجلس الإدارة.
وأشــار رزوقي إلى أن أســطول 
الشركة خلال الفترة من 2022 حتى 
2030 ســيتكون من نحو 41 طائرة 
منهــا 31 طائرة إيربــاص بطرازات 
مختلفة، و10 طائرات بوينغ من طراز 
B777-300 ER من بينها 5 مملوكة 
للشــركة و5 أخرى مستأجرة، وفي 
الوقت نفسه لدينا بعض الطائرات 

مؤجرة.
وقال أعلنا خلال الفترة السابقة 
عــن 17 وجهة جديدة تشــغل إليها 
الكويتية، وخلال الســنوات المقبلة 
نســتهدف الوصول إلى 100 وجهة، 
واليوم سنصل إلى 57 وجهة مباشرة 
من الكويت في 2022، مبينا أن هناك 
20 وجهة عن طريق شركاء، مشيرا 
في الوقت ذاته، الى ان الصفقة أعطتنا 
زيادة في القدرة الاستيعابية بأكثر 
من %15 وســتعطينا المجال لطرح 
أسعار منافسة ترفع معدلات الأشغال.
وذكــر أن التطــور التكنولوجي 
الكبيــر الذي حدث علــى الطائرات 
الصغيرة أعطاها قدرة على الوصول 
إلى مناطق أبعد مثل مانشستر بدلا 
مــن لندن، مؤكــدا ان تلك الخاصية 
أعطت الكويتية القدرة على على أن 

تكون منافسة لعدد من الشركات.

عدلت صفقة «إيرباص» بوفر في قيمتها وزيادة عدد طائراتها من ٢٨ إلى ٣١ ورفع السعة المقعدية ١٥٪

(أحمد علي) علي الدخان متوسطاً معن رزوقي إلى اليسار وفايز العنزي على اليمين 

بمجموع 28 طائرة، وكانت نســبة 
الطائرات عريضة البدن إلى الصغيرة 
60 للأولى و40 للأخيرة وهو ما يحد 

من مرونة الشركة.
وأضاف أنه بعد الهيكلة الأخيرة 
باتت النســبة 50:50 مثلما جاء في 
دراسة «ماكينزي» سابقا، كما سترفع 
السعة المقعدية لطائرات الشركة بـ 
%15، ويزيد مدى الطيران ما يعطي 
مرونة أكبر ومجالا أبعد ومســتوى 
راحــة أعلى للــركاب، إذ بــات عدد 
أســطول إيرباص 31 طائــرة بواقع 
9 طائــرات A320 neo، و6 طائرات 
 A321 neo LRl و3 طائرات ،A321 neo
و4 طائرات A330-800 وصل منها 
اثنتان إلى الكويت واثنتان في خط 
 NEO التصنيع، وأضفنا 7 طائرات من
.A350- 900 وطائرتين ،A330-900

وقال الدخان إن صفقة 2014 وصل 
منها 6 طائرات A320 وتبقت 3 بعد 

 ..A330-800 تخفيض الـ
وتمويلات الصفقة متقاربة

كفاءة تشغيل رغم ارتفاعنجاح لـ ١٥ عاماً مقبلة
أسعار النفط

حول تخفيض طلبية الطائرات A330-800 من 8 إلى 4 
طائرات، قال الدخان ان A330-900 تلبي حاجات الشركة 
أكثر لارتفاع عدد مقاعدها، فيما تظل تكلفتها متقاربة 
مع الأولى، مبينا أن طائرتي A330-800 وصلتا بالفعل 
وتبقى اثنتان على خط التصنيع حاولنا تعديلهما ولكن 
لا يمكن ذلك كونهما في مرحلة الإنتاج فيما ستصل 

الأولى منهما في يونيو المقبل والثانية آخر العام.
وحول تمويل الصفقة، قال انه كما هو بلا جديد، 
%40 تم سداده كدفعات مقدمة والأمور المالية لا تزال 

كما هي والصفقة متقاربة في التكاليف.

قال الدخان: «دخلنا لمدة ٤ أشهر في 
مفاوضات جادة ومهنية، ومن أجل الحفاظ 
على أعلى درجة من الشفافية والاحتراف، 
 Seabury قررنا منذ البداية إشراك شركة
المفاوضات،  الاستشارية لمساعدتنا في 
عندمــا بدأنا المفاوضات، كنا في موقف 
ضعف حيث تم دفع ٤٠٪ من قيمة الصفقة، 
ولكن تمكنا من الاتفاق على إعادة هيكلة 
ضخمة من شأنها أن تضع الكويتية على 
جادة الصواب لتهيئها للنجاح على مدار 

الـ ١٥ عاما المقبلة».

حول تأثير أسعار النفط على مصروفات التشغيل 
في الشركة، قال معن رزوقي إن ارتفاع الأسعار يؤثر 
على ســعر الوقود وهو أمر معروف تتعرض له كل 
الشركات، ولكن الكويتية تمتلك أسطولا حديثا عمرة 
٥ ســنوات. وذكر أن الأســطول يعطي مرونة أيضا 
في تكلفة التشــغيل خصوصا أنه يوفر نحو ١٥٪ في 
استهلاك الوقود الذي سيمثل جزءا كبيرا من التكلفة 
التشغيلية، وهو ما يحقق كفاءة أكثر في التشغيل لجهة 
وتقليل اســتهلاك الوقود ولكن هناك تأثيرا لارتفاع 
أسعار النفط ونحن نتعامل معه مثل باقي الشركات.

«كيبك»: استكمال التشغيل الكامل لمشروع 
استيراد الغاز المسال في «مجمع الزور»

أعلنت الشركة الكويتية 
البتروليــة  للصناعــات 
المتكاملة (كيبك) عن استكمال 
التشــغيل الكامل لمشــروع 
المرافق الدائمة لاستيراد الغاز 
الطبيعي المســال في مجمع 
الزور النفطي بنجاح كبير. 
وفي هــذا الســياق، قال 
التنفيذي بالوكالة  الرئيس 
البــدر، إن  للشــركة وليــد 
استكمال تشــغيل المشروع 
يعــد إنجــازا اســتراتيجيا 
للكويت بشكل عام وللقطاع 

النفطي بشــكل خاص، والذي يعد الأول من 
نوعــه في الكويت والأكبر بالعالم من حيث 
السعة التخزينية يتم بناؤه في مرحلة واحدة.

وأوضح أن المشروع يتكون من ٨ خزانات 
ســعة كل خزان ٢٢٥ ألف متــر مكعب، وهو 
جزء من التوجهات الاســتراتيجيات طويلة 
المدى لمؤسسة البترول الكويتية حتى العام 
٢٠٤٠ والتــي تهــدف إلى توفيــر احتياجات 
البلاد اللازمة من الطاقة الحالية والمستقبلية 

عبــر توفير الوقــود الأمثل 
اقتصاديــا وبيئيا ما يحقق 
قيمة مضافة لمراحل العمليات 

المتكاملة.
المشــروع  يوفــر  كمــا 
مســتهلكين  احتياجــات 
الطبيعــي  آخريــن للغــاز 
كمصافي النفط ومشــاريع 
البتروكيماوية،  الصناعات 
حيث للمشــروع قدرة على 
تزويد الشبكة المحلية بالغاز 
الطبيعي بطاقة قصوى تبلغ 
٣٠٠٠ مليــار وحــدة طاقــة 

حرارية بريطانية باليوم.
وتوجه البدر بالشكر للقائمين على المشروع 
وتشــغيله، لمــا بذلوه من جهــود جبارة مع 
التحالف الكوري لتحقيق هذا الإنجاز، وتجدر 
الإشارة أن أعمال تشغيل المرحلة الأولى بدأت 
في يوليو ٢٠٢١ بإيصال الغاز الطبيعي للشبكة 
المحلية للغاز وصــولا لمحطات الكهرباء في 
البــلاد، كما تم الانتهاء من تشــغيل المرحلة 

الثانية للمشروع في يناير الماضي.

المشروع يمد محطات توليد الكهرباء بالطاقة النظيفة

وليد البدر

عت مذكرة مع المعهد العربي للتخطيط «النفط» وقَّ
وقعــت وزارة النفط 
مذكرة تفاهــم مع المعهد 
العربي للتخطيط أمس، 
وذلــك بحضــور وكيــل 
الشــيخ  النفــط  وزارة 
د.نمر الصباح، ومدير عام 
المعهد العربي للتخطيط 
د.بــدر مــال االله، وذلك 
بهــدف تعزيــز التعاون 
العلمــي والبحثــي بــين 
الطرفين وتطوير المشاريع 
المعرفية المشتركة ورفع 

كفاءات الكوادر البشرية ودعم عملية اتخاذ 
القرار.

وقالت وزارة النفط في بيان صحافي، إن 
مذكرة التفاهم مع المعهد العربي للتخطيط 
تأتي ضمن سلســلة من مذكرات التفاهم 
التي وقعتهــا وزارة النفط مع العديد من 
الجهات خلال الفترة الماضية، مشيرة إلى 
أن المذكرة تهدف إلى تعزيز أطر التعاون 
الإنمائي والارتقاء بمســتوى العاملين من 
خلال تقديم سلسلة متنوعة من خدمات بناء 
القدرات والتدريب والخدمات الاستشارية 
وخدمات الدعم المؤسســي بكافة أشكالها 

وخدمات البحوث التنموية والنشر.
وفي هذا السياق، قال وكيل وزارة النفط 
الشــيخ د.نمر الصبــاح، إن وزارة النفط 
حريصــة على اســتغلال وتطوير الثروة 

البتروليــة في البلاد وفق أفضل الســبل 
وبما يكفــل تنمية مــوارد الدولة وزيادة 
دخلهــا القومي وتؤمين ســلامة العاملين 
والبيئة والمنشــآت، ومذكــرة التفاهم من 
شأنها تعزيز التنمية الاقتصادية من خلال 
استخدام التكنولوجيات والتقنيات المبتكرة 
وتشــجيع وتفعيل دور الــوزارة في دعم 
الصناعات النفطية اللاحقة والتحول الرقمي 

في القطاع النفطي.
وأوضح ان مذكرة التفاهم تأتي من خبرة 
وزارة النفــط والمعهــد العربي للتخطيط 
في بناء القدرات البشــرية والمؤسســية، 
وما يتوافر لديهما من كوادر فنية وإدارية 
فــي مجــالات بنــاء القــدرات والتدريــب 
والاستشارات والدعم المؤسسي والدراسات 
والملتقيات ومختلف الفعاليات التنموية.

الشيخ د.نمر الصباح ود.بدر مال االله خلال توقيع الاتفاقية


