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انطلاقاً من استراتيجية التوسع 
المستمر، قامت شركة عبدالمحسن 
عبدالعزيز البابطين، الوكيل المعتمد 
لسيارات نيسان في الكويت، مؤخرا 
بافتتاح معرضها الثالث، وذلك 
المتنامي على  استجابة للطلب 
سيارات نيسان من قبل العملاء 
الموجودين في محافظة الجهراء 
- الواحة، ومع وجود معرضين 
آخرين في الري والأحمدي، فإن 
المعرض الجديد في تلك المنطقة 
سيوفر للعملاء والزوار راحة أكثر 
في الوصول إلى المعرض القريب 
إليهم لمشاهدة جميع موديلات 
سيارات نيسان والاستفادة من 
الخدمات والعروض المقدمة لاختيار 

ما يحبونه بكل سهولة.
حيث سيكون معرض الجهراء 
الجديد إحدى منصات الإطلاق 
والكشف عن أحدث السيارات وآخر 
العروض المقدمة من شركة نيسان 
البابطين مما يتيح لعملاء نيسان 
البقاء على تواصل دائم ومعرفة 
متجددة بكل ما يتعلق بسيارات 
نيسان والعروض المقدمة عليها 
من شركة عبد المحسن عبدالعزيز 
البابطين الوكيل المعتمد لسيارات 

نيسان في الكويت.
وتم افتتاح المعرض الجديد في 
الجهراء وقص شريط الافتتاح 
بحضور صالح البابطين الرئيس 
التنفيذي لمجموعة البابطين وعدد 

من كبار مديري الشركة.
المناسبة، قال صالح  وبهذه 
البابطين، الرئيس التنفيذي لمجموعة 
البابطين: بينما نمضي قدما في 
استراتيجيتنا للتوسع واحتضان 
فرص النمو الجديدة، يسعدنا أن 
نفتتح أول معرض للسيارات 
الجديدة مع هوية نيسان الحديثة 
في الكويت والتي انطلقت عالميا 
في العام الماضي، ولتعزيز تواجد 
نيسان البابطين والتزاما منا تجاه 
تلبية التوقعات والمتطلبات في 
السوق المحلي، وقع اختيارنا على 
محافظة الجهراء لنكون أقرب 
إلى جميع عملائنا ولكي نمنحهم 
تجربة مثالية لاكتشاف أحدث 
الموديلات من نيسان التي تناسب 

جميع أفراد العائلة.
ومع هذا الافتتاح الجديد، تدعو 
العملاء  البابطين جميع  نيسان 
ومحبي سيارات نيسان من منطقة 
الجهراء لزيارة معرضها الكائن في 

الجهراء - الواحة، قطعة ٤، شارع 
٤، (مقابل مديرية أمن الجهراء 
وبلدية الجهراء) في مجمع سدف، 
وذلك للتعرف على عالم ومفهوم 
جديد لصالات العرض التي تقدم 
خدماتها الشاملة ابتداء من اقتناء 

السيارات المفضلة للعملاء، ومرورا 
بتجربة القيادة. ويستقبل المعرض 
زواره من السبت للخميس من 
الساعة ٨:٣٠ صباحا ولغاية الساعة 
٨:٣٠ مساء ما عدا يوم الجمعة 

حيث يكون المعرض مغلقا.

إضافة لذلك، فإن حرص نيسان 
وسلامة  صحة  على  البابطين 
عملائها، ينعكس في توفيرها 
لخدمة توصيل وتسلم السيارة 
في البيت لتضمن للعملاء الراحة 

والطمأنينة.

صالح البابطين لحظة قص شريط الافتتاح

نمو مستمر يعكس أعلى مستويات رضا العملاء وتجربة غنية مع افتتاح المعرض الثالث لنيسان البابطين

«نيسان البابطين» تعزز توسعها
بافتتاح معرضها الجديد في الجهراء

البابطين: علاقتنا وطيدة مع علامة نيسان العالمية
قال صالح البابطين الرئيس التنفيذي لمجموعة 
أكثر من ٧ عقود قمنا  انه وعلى مدى  البابطين 
بترسيخ علاقة وطيدة مع علامة نيسان العالمية 
التي توفر اختيارا وأسلوبا مبتكرا للسيارات 
وحلولا استراتيجية للتقدم في سوق سريع النمو 
وتلبية جميع متطلبات العملاء مع أسطول متنوع 

من سيارات السيدان إلى سيارات الكروس أوفر 
وسيارات الدفع الرباعي وأفضل حلول الخدمة في 
اليوم جميع عملائنا في محافظة  فئتها، وندعو 
الجهراء لزيارة أحدث معارضنا كي يتسنى لهم 
الفرصة لتجربة فريدة واكتشاف كل ما يناسب 

متطلباتهم.

«الخليج» يشجع عملاءه على تبني ثقافة الادخار والاستثمار
يواصل بنك الخليج دعمه 
لحملة «لنكن على دراية»، وهي 
حملة توعوية بمبادرة من بنك 
الكويت المركزي واتحاد مصارف 
الكويت، حيث يعمل بنك الخليج 
بجهد على توعية العملاء بكل 
ما يخصهم ويلزمهم معرفته 
بالنسبة للقطاع المصرفي، وذلك 
ضمن جهوده لنشر ثقافة الأمن 
السيبراني، والفرص المتاحة 
للعملاء لتحسين جودة المعيشة.
وتتطرق الحملة إلى عدة 
مواضيع، كالادخار والاستثمار، 
وعملية الاقتراض والبطاقات 
المصرفية، والتوعية بحقوق 
العملاء من ذوي الاحتياجات 
الخاصة، كما تتناول النصائح 
السيبراني  بالأمن  المتعلقة 
وحماية الحسابات المصرفية، 
آليات  وصولا إلى توضيح 
تقديم الشكوى وحماية حقوق 
التعريف بمهام  العملاء، مع 
القطاع المصرفي ودوره في 

تحفيز الاقتصاد وتنميته.
ــذه الحــمــلــة،  ــول هـ ــ وح
إدارة الخدمات  قالت رئيس 

الودائع الاستثمارية المختلفة: 
الوديعة الاستثمارية هي مبلغ 
مالي يودعه العميل في حساب 
لدى البنك بحيث يحتفظ به 
البنك ويقوم باستثماره لتحقيق 
عوائد للعميل على ذلك المبلغ 
خلال فترات زمنية معينة. ويحق 
للعميل استرداد مبلغ الوديعة 
بعد مرور الفترة المحددة في 

العقد.
الصناديق الاستثمارية: صندوق 
أداة استثمار  الاستثمار هو 
مشترك، تتيح استثمار أموال 

واستثمارها لتحقيق العوائد.
خدمة  هي  للاستثمار:  «وايز» 
استثمارية رقمية سلسة توفر 
فرصا استثمارية خاضعة لرقابة 
بنك الكويت المركزي، ومخصصة 
حسب قابلية العميل للمخاطرة. 
وتتيح «وايز» لعملائها فرصة 
الاستثمار في محفظة متنوعة 
عالميا ذات نهج طويل الأجل. 
من خلال ملء استبيان بسيط، 
المالية  تحدد «وايز» الأهداف 
للعملاء، وقابليتهم للمخاطرة، 
وأفق الاستثمار التي يفضلونها، 
ليوصي بمحفظة مخصصة حسب 
احتياجاتهم ومستوى المخاطر 
المقبول بالنسبة لهم. كما يقدم 
بنك الخليج للعملاء من النساء، 
منتجات استثمارية منخفضة 
المخاطر ومدرة للدخل لن تدعم 
فقط الأهداف المالية للعميلات، 
بل ستمكنهم أيضا من تحقيق 
مصادر دخل إضافية. على مدار 
فترة الاستثمار، يقوم مديرو 
الاستثمار في بنك الخليج بمراقبة 
ومراجعة محافظ عملائهم بشكل 
مستمر، لحماية ثرواتهم وزيادتها.

المشاركين بهدف تحقيق الأرباح 
لهم، ويدير الصندوق مدير 
مختص بهذا الدور مقابل رسوم 
محددة. وتتنوع مجالات استثمار 
هذه الصناديق، لتشمل الأسهم 
والسندات والبضائع والصناديق 
الاستثمارية المتداولة في البورصة 

وغيرها.
الاستثمارية:  التوفير  حسابات 
التوفير هو حساب  حساب 
يودع فيه العميل المبالغ التي 
يرغب بادخارها ويقوم البنك 
باستثمارها وإيداع العوائد في 
ذات الحساب خلال فترات زمنية 
محددة، ويختلف عن الوديعة 
في إمكانية السحب من الحساب 

والإيداع فيه بأي وقت.
خطط الاستثمار قصيرة وطويلة 
هي  الاستثمار  خطط  الأجل: 
وسيلة للاستعداد لاحتياجات 
المستقبل مثل تعليم الأبناء أو 
بناء ثروة شخصية أو الحصول 
على مصدر دخل إضافي أو التقاعد 
أو غير ذلك، حيث تساعد هذه 
الخطط على ادخار الأموال في 
حساب مصرفي بشكل منتظم 

داعماً لحملة «لنكن على دراية»

داليا القاسم

الاستثمارية في بنك الخليج 
القاسم: نعمل في بنك  داليا 
الخليج على توعية العملاء 
حول المعاملات المصرفية عن 
طريق جميع القنوات المتاحة 
للتواصل مع الجمهور، ونهدف 
إلى نشر الثقافة المالية وثقافة 
الادخار والاستثمار، إضافة 
العملاء بخدمات  إلى توعية 
وكيفية  البنوك  ومنتجات 
التزاما منا  الاستفادة منها، 
بالاستدامة الاقتصادية في البلاد. 
مبادرة «لنكن على دراية» من 
بنك الكويت المركزي واتحاد 
مصارف الكويت لها أثر كبير 
في توعية المجتمع بالخدمات 
المالية والمعاملات المصرفية، 
وشرح المفاهيم الأساسية التي 
قد تغيب عن العميل وتكون 
فيها مخاطر كبيرة على أمنه 

السيبراني.
ويقدم بنك الخليج مجموعة 
من الخدمات والمنتجات المختلفة 
للاستثمار الآمن، لتساعد العملاء 
على إدارة استثماراتهم وزيادة 

عوائدهم. ومنها:

«بوبيان تكافل» تطلق وثيقة «صحة»
للتأمين الصحي للأفراد والعائلات

أعلنت شركة بوبيان للتأمين 
التكافلي عن طرح وثيقة 
الصحي  للتأمين  «صحة» 
للأفراد والعائلات والتي تمنح 
لعملائها تأمينا صحيا شاملا 
سنويا يتميز بمجموعة من 
العروض والتغطيات المميزة 
وذلك في إطار العمل على 
في  التوسع  استراتيجية 
طرح الجديد من المنتجات 

والخدمات للعملاء.
وقال الرئيس التنفيذي 
لشركة بوبيان تكافل إبراهيم 

الخزام: تعتمد خطة توسعنا لمنتجات بوبيان 
تكافل على طرح الجديد والمميز لعملائنا 
والتي تستهدف مختلف الشرائح سواء 
للأفراد او العائلات بهدف الوصول إلى اعلى 

مستوى من رضا العملاء.
وحول خدمات وثيقة «صحة»، قال الخزام 
ان الوثيقة تمنح عملاءها تأمينا شاملا لمدة ١٢ 
شهرا لتصل تغطيتها الى ١٠٠٠٠ دينار سنويا، 
باشتراك سنوي ابتداء من ١٤٠ دينارا، حيث 
تشمل التغطيات العديد من الخدمات مثل 
الاستشارات، العلاجات، فحوصات العيادات 
العمليات الجراحية، الأمراض  الخارجية، 
المزمنة، الحمل والولادة، الأسنان وغيرها.
انها  وأضاف ان اهم ما يميز «صحة» 

من  واسعة  تغطي شبكة 
المنتشرة  الطبية  المرافق 
بالكويت سواء كانت كبيرة 
او  كالمستشفيات الخاصة 
حتى مراكز صحية بجانب 
أكثر من ٢٠٠ عيادة وصيدلية.

وقال الخزام إن أبرز ما 
يميز شركة بوبيان للتأمين 
التكافلي هو خدمة العملاء 
المميزة سواء من حيث السرعة 
أو الإتقان في  في الإنجاز 
جميع الخطوات والإجراءات 
العميل تجربة  التي تمنح 
مميزة، وأشار: عند رغبة العميل في التعاقد 
للحصول على وثيقة «صحة» يتم إنجاز 
المعاملة بكل سهولة، فلا يستلزم الامر تقديم 
اي تقارير طبية او فحوصات سابقة، هو 
ما يبحث عنه العميل وما نسعى نحن الى 

تقديمه والانفراد به.
من ناحية اخرى، أوضح الخزام ان الفترة 
الأخيرة شهدت طرح منتجات مواكبة لتطورات 
الذي يشمل  أبرزها تأمين السفر  السوق 
تغطية الإصابة بڤيروس كوفيد ١٩ حيث 
تشمل التغطية المصاريف الطبية الطارئة 
في حالة الإصابة بڤيروس كورونا حتى 
استقرار الحالة لغاية ٣٠ ألف يورو، وتشمل 

التغطية كبار السن لعمر ٨٥ سنة.

إبراهيم الخزام


