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الملا: قطاع الصرافة يواجه تحديات تتمثل 
في رفض البنوك فتح حسابات جديدة

اســتقبل رئيس غرفة تجــارة وصناعة 
الكويــت محمد الصقــر بمكتبه أمس رئيس 
مجلس إدارة الاتحاد الكويتي لشركات الصرافة 
عبداالله الملا، وجهــاد التقي، وذلك بحضور 

مدير عام الغرفة رباح الرباح.
في بداية اللقاء، أشاد الصقر بالدور الذي 
يقوم به الاتحاد لتنمية وتطوير قطاع الصرافة 
باستخدام أفضل الإمكانات والخبرات المتاحة 
لنشر الوعي بأعمال الصرافة وفق متطلبات 
وأهداف السوق المالي في الكويت، وكذلك إجراء 
البحوث والدراسات الخاصة في أعمال الصرافة 
وإصدار النشــرات، مشــيدا كذلك بالتعاون 
المســتمر بين «الغرفة» والاتحــاد لعديد من 
القضايا التي تهم قطاع الأعمال. وأكد الصقر 
أن الغرفة ستقوم ببحث التحديات التي تؤثر 
على هــذا القطاع المهــم، وبمخاطبة الجهات 

المختصة لإيجاد الحلول المناسبة لذلك.
مــن جانبه، عبر الملا عــن خالص تقدير 
الاتحــاد للجهود التي تقوم بهــا الغرفة من 
أجل دعم الشــركات فــي مختلف القطاعات، 

مبينا أن شركات الصرافة العاملة بالكويت 
هي ٣٨ شــركة خاضعة لرقابة بنك الكويت 
المركزي، مشــيرا الى أن هــذا القطاع يواجه 
تحديا صعبا في الوقت الراهن والذي يتمثل 
في رفض العديد من البنوك العاملة في البلاد 
فتح حسابات جديدة أو استمرار علاقة العمل 
مع تلك الشركات دون إبداء أسباب، مؤكدا أن 
الحساب البنكي للشركة هو أساس التعاملات 
لأي شــركة صرافة، مضيفــا أن هذا التحدي 
يمثل مشكلة جوهرية لقطاع شركات الصرافة 
بالكويت، حيث سيؤدي هذا القرار إلى عدم 
إمكانية قيام هذه الشركات بإجراء التحويلات 
الماليــة التي لا غنى عنها ســواء للمواطنين 
أو المقيمين على حد ســواء. وأضاف الملا أن 
قطاع الصرافة يواجه مؤخرا قرارات نتجت 
عنها تحديات جديدة تهدد اســتمرار القطاع 
بالكامل، ما يؤثر على بيئة الأعمال والتوجهات 
المســتقبلية نحو تحويل الكويت إلى مركز 
مالي واقتصادي دولي، وذلك لارتباط أعمال 

الصرافة بحرية تدفق الأموال.

محمد الصقر خلال استقباله عبداالله الملا

هيئة الأسواق: اختبارات موسعة من بداية العام 
«MCSI» لضمان كفاءة البورصة للترقية على

نظــم «ســيتي بنــك» 
هيئــة  مــع  بالتنســيق 
أســواق المال لقــاء خاص 
مع المســتثمرين الأجانب 
من خلال وسائل التواصل 
الإلكترونــي أمــس الأول، 
وذلــك ضمن سلســلة من 
اللقاءات التي تعقدها الهيئة 
مــع المؤسســات العالميــة 
والمســتثمرين الأجانــب 

تمهيــدا لتنفيــذ ترقية MSCI إلى الأســواق 
الناشئة.

وقد أدار اللقــاء رئيس المبيعات وتداول 
الأسهم بمنطقة الشرق الأوسط وشمال أفريقيا 
- ســيتي بنــك دبي نيكــولاس ويلز، ومثل 
جانب الهيئة كل من مدير دائرة التداول خالد 
السهلي، ومشاعل النفيسي من إدارة تنظيم 
الأسواق، وشــارك في اللقاء شركة بورصة 
 ،MSCIالكويت، والشركة الكويتية للمقاصة، و

وسيتي بنك. 
هــذا، وقامت الهيئة باســتعراض مراحل 
تطوير سوق المال الكويتي التي أشرفت الهيئة 
على تنفيذهــا، وكان أبرزها برنامج تطوير 
السوق والمراحل التي مر بها المشروع وبيان 
آخر مستجدات البرنامج وخططه المستقبلية، 
كما تم استعراض دور الهيئة في الإشراف على 
تنفيذ الخطوات والاستعدادات اللازمة لترقية 
الكويت ضمن مؤشرات MSCI للأسواق الناشئة 
والمرتقبة في نهاية الشهر الجاري والتي تقوم 
بها شركة بورصة الكويت والشركة الكويتية 

للمقاصة والأطراف المشاركة في السوق، وقد 
تم تنفيذ عدة اختبارات موسعة للسوق منذ 
بداية هذا العام وذلك لضمان كفاءة وجاهزية 
الأنظمــة التقنية للأطراف المعنية مع تقديم 
خدمة حساب التخصيص والتي دخلت حيز 

التنفيذ في ٨ نوفمبر ٢٠٢٠.
وأعقب هذا اللقاء جلسة خاصة للرد على 

جميع التساؤلات والاستفسارات.
وأكــدت الهيئــة على مواصلــة وتكثيف 
هذه الجهود في سبيل تعريف أكبر شريحة 
ممكنة من المستثمرين ومدراء الأصول العالمية 
بالسوق الكويتي وتطوراته، والاستفادة من 
خبراتهم في الاســتثمار بالأســواق العالمية 
والتنسيق معهم بما يحقق مصلحة السوق 
وتعزيز مكانته. الجدير بالذكر أن هذه الترقية 
لها فوائد كبيرة من تنويع قاعدة المستثمرين 
في جذب الاستثمارات المؤسسية والأجنبية إلى 
بورصة الكويت، مما يعزز مستوى السيولة 
في الســوق، بالإضافة إلــى دور العلاقة بين 

الشركات المدرجة والمستثمرين.

شاركت في منتدى نظمه «سيتي بنك»

الصقر: «الغرفة» ستسعى لتذليل العقبات أمام القطاع

استثمر بفخامة.. مع «مازدا 
الشايع والصقر»
أعلنــت الشــركة الكويتية 
لاســتيراد الســيارات «كايكو 
المــوزع  الشــايع والصقــر» 
الحصري لســيارات مازدا في 
الكويت، عــن توقيعها اتفاقية 
تعاون جديدة بالتعاون مع بنك 
الكويت الدولي «KIB» وذلك في 
إطار حرصها على تقديم أفضل 
التمويلية  الخدمات والحلــول 
التي تناسب  والعروض المميزة 
احتياجات عملائها الذين يرغبون 
في شراء سيارة جديدة. وبهذه 
المناسبة، قال الرئيس التنفيذي 
للشــركة الكويتية لاســتيراد 
السيارات يوسف الشايع: نسعى 
الكويتية لاستيراد  الشركة  في 

الســيارات الى تقديم أقوى عروض السيارات للعام ٢٠٢٠، ومنها 
هذا العرض المقدم حصريا لعملاء «KIB» على سيارات مازدا التي 
تتميز بمتانتها وقوتها كونها يابانيــة الصنع ١٠٠٪. وتعليقا على 
هذا التعاون، قال المدير العام للخدمات المصرفية للأفراد في البنك، 
عثمان توفيقي: يسعى «KIB» خلال الفترة الأخيرة إلى طرح خدمات 
وعــروض جديدة تقدم للعملاء حلولا تمويلية ومزايا عديدة تلبي 
مختلف احتياجاتهم الاستهلاكية وذلك بالتعاون مع أهم الشركات 
ومنها وكالات السيارات العريقة في الكويت. وصرح أشيش تندون 
المدير العام لشركة كايكو قائلا: لطالما كانت كايكو سباقة في تقديم 
أقوى العروض والتسهيلات في السوق الكويتي التي تأتي ضمن 
استراتيجية الشركة والقائمة على التعاون مع افضل البنوك المحلية 
الرائدة مثل «KIB». وأضاف نادر ســالمه مدير تنفيذي أول قطاع 
السيارات: نحرص على إرضاء عملائنا بتقديم العروض المميزة ومن 
ضمنها العرض الحالي الذي يعتبر الأقوى والأفضل في الســوق 
المحلي. ومع هذا العــرض الفريد الذي يتيح للعملاء فرصة اقتناء 
احدى طرازات CX-٩، وCX-٥، والسيدان الأنيقة مازدا ٦، سيحظى 
العميل بهدية نقدية تصــل لغاية ١٤٠٠ دينار، مع تأمين ضد الغير 
وتسجيل مجاني، إلى جانب تمويل السيارة لمدة ٥ سنوات بأرباح 
٣ سنوات، وتأمين شامل لمدة سنة، بالإضافة إلى صيانة مجانية لمدة 
سنتين أو ٤٠ ألف كلم، مع ٥٠٪ ضمان إعادة الشراء بعد ٥ سنوات.

بدر الخرافي: ٥٫٥ ملايين دينار أرباح
«الخليج للكابلات» في ٩ أشهر.. بنمو ٢٥٪

أعلن رئيس مجلس إدارة شركة الخليج 
الكهربائية م.بدر  للكابلات والصناعات 
ناصر الخرافي عن نتائج الشركة لفترة 
التسعة أشــهر من ٢٠٢٠ والتي سجلت 
ارتفاعا ملحوظا وبنسبة ٢٥٪ في أرباحها 
الصافية، حيــث بلغت نحو ٥٫٥ ملايين 
دينار، وبربحية سهم ٢٦٫٢ فلسا مقارنة 
بصافي ربح بلغ ٤٫٤ ملايين دينار وبربحية 

٢٠٫٩ فلسا للسهم لنفس الفترة من العام 
السابق.

وقال الخرافي ان هذا الارتفاع في صافي 
الأرباح جاء نتيجة نمو المبيعات الشركة 
بنســبة ٢٥٪، حيــث ارتفعــت إلى نحو 
٥٧٫٤ مليون دينار لفترة التسعة أشهر 
من العام الحالــي مقارنة بـ٤٥٫٨ مليون 

م.بدر ناصر الخرافيدينار لنفس الفترة من العام السابق.

٢٦٫٢ فلساً ربحية السهم

«كانون» توسع نطاق شراكتها مع «مجموعة البحر»
باهي أحمد 

أعلنــت شــركة «كانون 
الشرق الأوســط»، الشركة 
الرائــدة في مجــال تقنيات 
التصويــر، عــن  وخدمــات 
توســيع نطاق شراكتها مع 
مجموعــة شــركات محمــد 
عبدالرحمن البحر (مجموعة 
البحر)، إحــدى المجموعات 
التجارية الرائدة في منطقة 
الخليج، لتشمل بذلك توفير 
باقــة متنوعة مــن منتجات 
وحلول التصويــر المبتكرة 
المخصصة لقطاع الأعمال في 

الكويت.
وجاء الإعلان عن تمديد 
الشراكة خلال جلسة حوار 
افتراضية شارك فيها المدير 
التنفيــذي لشــركة كانون 
الشــرق الأوســط وتركيا 
أغــراوال، وممثلا  أنــوراغ 
عــن مجموعــة شــركات 
البحر العائلية القابضة في 
الكويــت عبداللطيف حمد 
محمــد عبدالرحمن البحر، 
التجارية  الوحدة  ورئيس 
في «كانون الشرق الأوسط» 
شــادي بخور، ومدير عام 
البحر  مجموعــة شــركات 
القابضة في الكويت إيهاب 

الخطيب.
وتناولت الجلســة بيئة 
الأعمال التي تشهد تغيرات 
متزايدة وتوجها متســارعا 
نحــو التحــول الرقمــي في 
العديــد من الجهــات العامة 
وشــركات القطــاع الخاص 

في الكويت. 
وعلى وجه الخصوص، 
فــي  الشــراكة  ستســهم 
تلبية الطلــب المتنامي على 
خدمــات الطباعــة المــدارة، 
والرقمنة وحلــول الطباعة 
والأرشفة للشركات الصغيرة 
والمتوســطة والمؤسســات 
قطاعــات  ضمــن  العامــة 
متنوعــة تشــمل التعليــم، 
والنفط والغــاز، والخدمات 
المصرفية، والرعاية الصحية، 
والتصنيــع، والاتصــالات، 

والحكومة.
وفي هــذا الســياق، قال 
أنوراغ أغراوال: «تعد السوق 
الكويتية من أهم الأســواق 
بالنســبة لشــركة كانــون، 
ومن هنا تأتي أهمية توسيع 

شــراكتنا مع شــركة كانون 
الشــرق الأوســط وتوسيع 
نطــاق وصــول منتجاتهــا 
الكويت،  المبتكرة في سوق 
فمن شــأن هذه الخطوة أن 
تتيــح لنــا تزويــد عملائنا 
بمجموعــة متنوعــة مــن 
حلــول الطباعة والأرشــفة 
الرائــدة ضمن  والتصويــر 
فئتها. ونحــن على ثقة بأن 
التقنيات والحلول الجديدة 
من «كانون» ستمكن مختلف 
قطاعات الأعمال في الكويت 
مــن تعزيز مرونتها وكفاءة 
أعمالهــا بمــا يعــود بفوائد 

كبيرة على أرباحها».
الخطيــب:  وأضــاف 
«تتمتــع علامــة ومنتجات 
شركة كانون برواج وإقبال 
كبيرين في السوق الكويتية، 
لذلك فإن توســيع شراكتنا 
مع (كانــون) يعتبر إنجازا 
متميزا ودليلا على الجهود 
الحثيثة التي بذلتها فرق عمل 

وتسريع وتيرة الانتقال نحو 
تبنــي منظومة أعمال قائمة 
الأدوات والخدمــات  علــى 

الرقمية.
عمــل  فــرق  وســتدعم 
المجموعــة عاليــة التدريب 
الكفــاءة عمــلاء  ورفيعــة 
«كانون» وستمدهم بخبراتها 
العميقة في مزاولة الأعمال 
ضمــن قطــاع الطباعة، مع 
تركيز كبير على عمليات ما 
بعد البيع، وسبل تعزيز رضا 

العملاء.
وبحسب تقرير ممارسة 
 ٢٠٢٠ الأعمــال  أنشــطة 
الصادر عن مجموعة البنك 
الدولــي، تعد الكويت ضمن 
قائمة الدول العشــر الأكثر 
تحســنا في مؤشــر سهولة 
ممارسة الأعمال من بين ١٩٠ 
اقتصادا. وقد ساهم تطبيق 
الحكومــة وإقرارها لقوانين 
وتشريعات وسياسات أكثر 
مواءمة لممارسة الأعمال، في 
الارتقاء بتصنيف البلاد من 
المرتبــة ٩٧ في ٢٠١٩ إلى ٨٣ 
هذا العــام. وتؤمن «كانون 
الشرق الأوسط» بقدرتها على 
المساهمة بدور إيجابي ضمن 
مختلف القطاعات الاقتصادية 
في الكويت عبر دعم جهود 
تطوير بيئة الأعمال في البلاد 
وأهداف التنمية الاقتصادية 
من خلال شــراكتها الجديدة 
مع مجموعة شركات محمد 

عبدالرحمن البحر.

كلتا الشركتين سعيا لتلبية 
تطلعات العملاء في الكويت. 
ويسعدنا في مجموعة محمد 
عبدالرحمن البحر توســيع 
هذه الشــراكة ونتطلع قدما 
للارتقاء بتعاوننا مع كانون 
الشرق الأوســط نحو آفاق 

أكثر رحابة».
يشار إلى أن الشراكة بين 
«كانون» و«مجموعة البحر» 
كانت قد انطلقت بهدف رفد 
العمــلاء في الكويت بحلول 
التنســيقات  الطباعــة ذات 
العريضة مــن كانون. ومع 
وتوســيعها،  اســتمرارها 
ســتتمكن مجموعــة البحر 
من رفد عملائها في الكويت 
بمجموعة واســعة من أرقى 
حلول ومنتجــات «كانون» 
فئتهــا،  ضمــن  الأفضــل 
والمخصصــة للمؤسســات 
والأعمال التجارية لتساعدهم 
فــي تحقيــق وفــورات في 
التكاليف وتيسير العمليات 

لتوفير باقة متنوعة من منتجات وحلول التصوير المبتكرة المخصصة لقطاع الأعمال بالكويت

ممثلو مجموعة شركات البحر وشركة كانون الشرق الأوسط وتركيا خلال جلسة الحوار الافتراضية

إيهاب الخطيب وأنوراغ أغراوال

شراكتنا مع مجموعة البحر 
للتواجد بالقرب من عملائنا 
ومســاعدتهم علــى تحقيق 
أهــداف أعمالهــم المتغيرة. 
وباعتبارها شــريكا راسخا 
الســوق،  فــي  للشــركات 
علــى  (كانــون)  تحــرص 
دعــم رؤية (كويــت جديدة 
٢٠٣٥) وأهدافهــا التنمويــة 
عبر توفيــر البنية التحتية 
والتقنيات الرقمية المتطورة 
التي تســاعد الشركات على 
الارتقاء بعملياتها وخدماتها 
المقدمة للعملاء والحفاظ على 
تطور السوق وترسيخ مزاياه 
المنافســة انسجاما مع أرقى 
المعاييــر العالميــة. وتؤكــد 
هــذه الشــراكة علــى التزام 
(كانــون) الجاد والمســتمر 
بفلســفة (كيوســي) والتي 
تعني العيــش والعمل معا 

من أجل الصالح العام».
مــن جهتــه، قــال إيهاب 
الخطيــب: «نفخــر بتعزيز 


