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«مركز عبدالعزيز الصقر»: تقديم برامج 
تتماشى مع الظروف الراهنة

عقد مجلس أمناء مركز عبدالعزيز حمد 
الصقر للتنمية والتطوير التابع لغرفة تجارة 
وصناعة الكويت اجتماعه الثالث لعام ٢٠٢٠، 
حيث ناقش عددا من المواضيع التي تضمنت 
اســتعراض برامج المركــز وحالة المبتعثين 

والمنح الدراسية لعام ٢٠٢٠.
كما استعرض المجلس متابعة المشاريع 
المختلفة التــي يقوم المركز بتنفيذها والتي 
اشتملت على عدد من الأنشطة، مثل البرامج 
التدريبية القصيرة والبرامج الموجهة وبرامج 
التدريب المهني المتخصصة والإشراف على 
المنح الدراســية التي تقدمهــا غرفة تجارة 
وصناعــة الكويت لطلبة الدراســات العليا 

من الكويتيين.
كذلك تمت مناقشــة أساليب عمل المركز 
في ظل الظروف الاستثنائية الراهنة بسبب 
تفشي وباء كورونا، حيث تم تطبيق أساليب 
بديلة مثل التواصل والتعليم عن بعد لتقديم 

برامج تتماشى مع الظروف الحالية.
وأكد مجلس أمناء المركز أنه برغم جائحة 
كورونا والقيود التي يشكلها على الأنشطة 

العامة، إلا أن المركز مستمر في تقديم برامجه 
عــن بعد عبر المنصــات الالكترونية، وذلك 
تعزيــزا لــدوره في خدمة القطــاع الخاص 
ومنتسبيه، وقد تنوعت برامج المركز حيث 
يتــم تقديم البعض محليا، بينما يتم تقديم 
برامج أخرى بالتعاون مع مؤسسات وجامعات 
عالمية مرموقة عبر منصات التعليم عن بُعد.
وفي هــذا الصدد، أشــار رئيس مجلس 
أمناء مركز عبدالعزيز حمد الصقر للتنمية 
والتطويــر عبداالله الحميضي إلى أن غرفة 
تجارة وصناعــة الكويت تواكب المتغيرات 
التي تشهدها الدولة والعالم في ظل الظروف 
الراهنة وتتطلع إلى أن تكون للبرامج التي 
يقدمها مركز عبدالعزيز حمد الصقر للتنمية 
والتطوير مساهمة مباشرة في تعزيز المهارات 
الأكاديمية والمهنية للعاملين بالدولة سواء 
القطاع الخاص أو القطاع الحكومي من خلال 
اكتســابهم للمعرفة المتقدمــة التي تقدم في 
برامــج التدريب وبرامج الدراســات العليا، 
وبما يسهم في تحسين بيئة الأعمال وتعزيز 

الاقتصاد الوطني.

جانب من اجتماع مركز أمناء عبدالعزيز الصقر

عة مشاريع رقمية في الكويت إطلاق «وجود».. أول مُسرِّ
بتقديم الإرشــاد والتوجيه في تمكين 
المشــاريع الرقميــة من حيــث توفير 
شــتى الحلول التقنيــة، وغيرها من 
الأنشطة المرغوبة في الكويت، بالإضافة 
إلــى توفير الدعم الفني والتســويقي 
والتدريبــي لأصحاب المشــاريع، إلى 
جانب البحث عن الفرص الاستثمارية 
للمشاريع الواعدة مع عدد من الشركاء.
وأوضحــت الناهض أن المســرعة 
«وجــود» تهتم كذلــك بتوفير فرص 
استشــارية يقدمها فريق من الخبراء 
والاختصاصيين في مجالات متنوعة 
منها التسويق الرقمي، ومجال تطوير 
الأعمــال، والدعــم الفني، مــع توفير 
فرص تمويلية للمشــاريع، وتحويل 
كامل الأعمال إلى «أون لاين»، وتقديم 
كافــة الحلول الذكيــة، وهو ما يجعل 

من «وجود» مسرعة أعمال متكاملة.
يذكر أن شــركة «مواقــع» المطلقة 
لمســرعة الأعمال «وجود» تعتبر من 
الشــركات الرائدة في ســوق الكويت 
والمنطقة لتصميم المواقع الإلكترونية 
والتطبيقات الذكية منذ ٢٠٠٢، وتتواجد 
في الكويت والإمارات العربية المتحدة 

دبي.
وتأسست «مواقع» في عام ٢٠٠٢، 
وهــي شــركة رائدة في تقــديم حلول 
للمواقــع الالكترونيــة على مــدار ١٩ 
عاما مع إنجازات مثمرة لأكثر من ٩٧٠ 
مشروعا من قبل ١٣٠ موظفا متخصصا 
في الكويت ودبي والهند، حيث أطلقت 
بنجاح مشــاريع من مختلف المجالات 
والشركات، من المؤسسات الحكومية 
والعامــة، والــوزارات، والبتــرول، 
والتجارة الإلكترونية، والمستشفيات، 
والتجارة العامة، والاتصالات، والتسوق 

والترفيه، وغيرها الكثير.
وتتبــع «مواقع» منهجيــة عملية 
تعتمد على أحدث التقنيات والبرامج 

والتحديثات عالية المستوى.

الأول، لجهل أصحابها بالخطوات التي 
تتبع عملية البدء بإطلاق المشروع من 
نواح متعددة، وهنا يكمن دور «وجود» 
بتمكينهم والأخذ بأيدي أصحاب تلك 
الشــركات إلى بر الأمان، إذ ســتكون 
المسرعة شريكا رقميا لهم، وستوصلهم 
لأفضل الفرص الاستثمارية الواعدة.

وأشــارت إلى أن خدمات «وجود» 
ستركز على متطلبات السوق المحلي، 

سواء في بيع التجزئة أو المتاجر غير 
الرقمية بشكل عام، توفرها لأصحاب 
المشاريع ورواد الأعمال في وقت قياسي 
لتســريع مــن دورة حياة شــركاتهم 
الرقميــة، بالتركيــز علــى المقومــات 
والمؤهــلات التي يمكــن أن تمنح هذه 
الشــركات الدفعة الكبيرة نحو الأمام 
للنمو وتحقيق هامش ربح أكبر، لاسيما 
أن ٨٠٪ من المشاريع تفشل في عامها 

أطلقــت شــركة «مواقــع» لتقنية 
المعلومات والتطبيقات الذكية، مبادرة 
أول مسرعة مشاريع رقمية في الكويت، 
تحت اسم «وجود»، وذلك لتسريع نمو 
الأعمال الناشئة في مراحلها الأولى من 
خلال تقديم عدد من البرامج التدريبية 
المتخصصة واستشــارات التســويق 
الالكتروني والبيعــي وغيرها الكثير 
من الخدمات لتتطور الى شراكة رقمية 

واستراتيجية.
وفــي هــذا الســياق، قالــت المدير 
التنفيــذي لمســرعة الأعمــال الرقمية 
«وجود»، ورئيس النادي العالمي للإعلام 
الإلكترونــي، هند الناهض، إن إطلاق 
«وجود» في الفترة الحالية جاء تجاوبا 
مع طلبات السوق الإلكتروني المتزايدة 
في الكويت، والتــي ارتفعت بنحو ٤ 
أضعاف منذ بداية العام الحالي ٢٠٢٠.
وفي حــين أوضحــت الناهض أن 
الطلــب على المتاجــر الإلكترونية في 
الكويــت ارتفع بأكثر مــن ٥٠٪ خلال 
جائحة «كورونا»، توقعت أن يستمر 
٦٦٪ من العملاء بالطلب «أونلاين» بعد 
انتهاء أزمة الجائحة، لاسيما أن حجم 
التجــارة الإلكترونية في الكويت بلغ 
أخيــرا ٣٣٦٫٨ مليون دينار (ما يعادل 
١٫١ مليــار دولار)، في حين وصل عدد 
الحسابات النشطة في هذا المجال إلى 
نحــو ٢٫٤ مليون حســاب، ٨٠٪ منهم 
يملكون حسابات مصرفية، بينهم نحو 
٦٦٪ من الشباب الكويتيين، مبينة أن 
٣٦٪ من سكان الكويت يعتمدون على 
الشراء عبر الإنترنت، ما يؤكد أهمية 
إطلاق «وجود» كأول مسرعة مشاريع 
رقمية لإيجاد حلول ملائمة لأصحاب 

تلك المشاريع.
ولفتت الناهض إلــى أن «وجود» 
تسعى لتسخير الخبرة العميقة التي 
يتمتع بها فريق من الخبراء في اطلاق 
وتطوير المشــاريع المختلفة المجالات 

٣٣٦٫٨ مليون دينار حجم التجارة الإلكترونية بالبلاد

هند الناهض

الناهض: الإطلاق جاء تجاوباً مع تزايد طلبات 
السوق الإلكتروني بالكويت

٥٠٪ ارتفاع الطلب على المتاجر الإلكترونية 
في البلاد خلال «كورونا»

لدينا خبرة ١٨ عاماً في السوق سنضعها 
بين أيدي أصحاب المشاريع ورواد الأعمال

«كورونا» يدفع الوافدين في الخليج لتغيير سكنهم.. 
وتخفيض تكلفة الإيجارات

الإغلاق، بــدأ الناس تدريجيا يتبنون 
معايير جديد للحياة والعمل والتعامل 
مع تخفيف الإغلاقات في جميع أنحاء 
المنطقــة. وعلــى الرغم مــن انتعاش 
مستوى النشــاطات، حتى مع بقائها 
دون مســتويات ما قبل الجائحة، فان 
التوجه العام لقضاء المزيد من الوقت 
في المنزل أدى بدوره إلى إعادة الناس 
إلى مساحاتهم السكنية الحالية، وهذا 
يعنــي إما إعادة النظر في منشــآتهم 
الســكنية الحالية وإجراء التحديثات 
اللازمــة، أو التفكير فــي الانتقال الى 
مكان يناسب نمط حياتهم الجديد. وقد 
أدى ذلك إلى تحول ملحوظ في كيفية 

النظر للمساحات السكنية».
وتقول شركة سافيلاس إن أسواق 
العقارات في بعض دول المنطقة مثل 
أبوظبــي ودبي والشــارقة والرياض 
والقاهرة كانت قبل الوباء تشهد تحسنا 
تدريجيــا في الطلب علــى العقارات. 
ومع أن معظم هذه الأســواق شــهدت 
زيادة كبيرة في المعروض خلال فصول 
دورية سابقة ولديها مجموعة كبيرة من 
المشاريع القادمة، إلا أن نشاط الصفقات 
كان يزداد تدريجيا على أساس سنوي.

سكنية وبنسبة ٢٣٪، ويليه المساحة 
أو الحجــم بنســبة ١٩٪، ثــم المرافــق 
المجتمعية ١٨٪، والقرب من مقر العمل 
١٥٪، والقرب من المدرسة ٦٪، وأخيرا 
المساحة بالنسبة للمكاتب المنزلية ٥٪.

معايير جديدة للحياة 
وفي تعقيبه على نتائج المسح، قال 
رئيس الخدمات والاستشارات المهنية 
في شــركة سافيلاس الشرق الأوسط 
ريتشــارد بول «بعد فترة طويلة من 

الاجتماعي والاقتصــادي خلال الـ ١٢ 
شهرا المقبلة، حيث قال حوالي ٢١٪ من 
المستجيبين إنهم سينتقلون من سكناهم 
خلال الـ ١٢ شهرا القادمة لتوفير المال، 
بينمــا يتوجه ١٥٪ آخــرون لتقليص 

المساحات المستأجرة بهدف التوفير.
مــن ناحية أخــرى، قــال ٢٨٪ من 
المستطلعين إنهم سيفكرون في الانتقال 
لتحسين نمط حياتهم بشكل ما، وأظهرت 
النتائج أن الســعر يتربع على قائمة 
الأولويات الحالية عند اختيار مساحة 

محمود عيسى

أرابيان  استعــرضــــت صحيفــة 
بيزنس نتائج استطلاع جديد أجرته 
شــركة ســافيلاس الشــرق الأوســط 
المتخصصة بالاستشارات والخدمات 
العقارية، للوقوف على توجهات وخطط 
الوافديــن المقيمــين فــي دول الخليج 
لاستئجار أو شراء العقارات في الدول 
التي يعملون فيها لمعرفة كيفية تأثير 

ڤيروس كورونا على قراراتهم.
وأظهرت النتائج أن أسباب انتقال 
عــدد كبير من المغتربــين المقيمين في 
الخليج من أماكن إقامتهم خلال الأشهر 
الـ ١٢ المقبلــة نتيجة جائحة كورونا، 
ستتمثل في النواحي المالية والتوجه 
لتقليص مساحة العقارات التي يرغبون 
في شرائها أو استئجارها عند البحث 
عن عقار جديد، حيث تبين أن حوالي 
٤٧٪ من المشاركين اتخذوا قرارا بالانتقال 

بسبب الوباء.
وقــال غالبيتهــم إنهــم يفضلون 
الاســتئجار بدلا من التملك، وذلك في 
موقف ينــم عن الرغبة فــي الانتظار 
والترقــب لفهم كيفية تطور المشــهد 

«أرابيان بيزنس»: انتقال المغتربين بدول المنطقة لمكان إقامة جديد خلال الـ ١٢ شهراً المقبلة بسبب التداعيات السلبية للجائحة

بيلاي: رواج «الإقامة غير المفروشة»

فرصة تأجير العقارات بسهولة

 قال المدير المساعد للبحوث في الشركة سوابنيل 
بيــلاي: «لقد أدى هذا أيضا إلى مســتوى عائد جيد 
وعزز النشاطات الاستثمارية. أما بالنسبة للمطورين 
فقد توافرت أمامهم مجموعة كبيرة من السكان الذين 
يمكن استهدافهم للمشاريع القادمة، فضلا عن قاعدة 
المستثمرين القوية». وقد نجح عدد قليل من المطورين 
في فعل الشيء نفسه مع إطلاق مشاريع وخطط دفع 
مبتكرة مثل «الإيجار بغــرض التملك» وتبين لنا أن 
٦٨٪ من المستطلعين يســتأجرون حاليا أماكن إقامة 
غير مفروشة في المنطقة، في حين أن حصة العقارات 
التي يشغلها المالك، سواء المرهونة أو غير ذلك، تبلغ 
حوالي ١٨٪. وانتهت الصحيفة الى القول بانه لما كانت 
غالبية المستطلعين من المستأجرين، فإن الأسعار تصبح 
العامل المحدد الرئيســي عند اختيار مساحة سكنية، 
كما دفعت تخفيضات الرواتب والتســريح من العمل 

الوافدين لمزيد من ترشيد المصروفات.
على المســتوى العالمي، قالت سافيلاس إن النتائج 
كانت واعدة، حيث قال ٧٨٪ من المستطلعين إن معظم 
أو جميع المشــترين تقريبا في المناطق التي يغطونها 
مازالوا يبحثون عن عقار جديد، وأن هذا المســتوى 
المستمر من الاهتمام من كل من المشترين والبائعين 
يبشر بالخير لاستئناف المعاملات، حيث تستمر القيود 

في التراجع.

أجري هذا المسح خلال فصل الصيف بهدف التعرف 
على ميول الأفراد تجاه الوحدات السكنية قبل الإغلاق 
وبعده. ونظرا لنسبة الوافدين المرتفعة في معظم دول 
المنطقة، فإن المشاركين في المسح كانوا ينتمون أساسا 
إلى هذه الفئة، ما يعني أن نسبة كبيرة منهم يفضلون 
استئجار العقارات، وقد أتاح ذلك للمستثمرين فرصة 

تأجير العقارات بسهولة.


