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»Zain Great Idea«.. رحلة عبور المبادرين من الكويت للعالمية

سان فرانسيسكو ـ أحمد بومرعي

علــى مدار أســبوعين عــاش المبادرون 
المتأهلــون فــي برنامــج مجموعــة زيــن 
 ،Zain Great Idea المتنقلــة للاتصــالات 
واحــدة من أهم تجاربهم العملية في وادي 
السيليكون في ولاية كاليفورنيا الأميركية، 
حيث تمكنوا من عرض مشاريعهم الناشئة 
على كبرى الشركات العالمية، بينها »غوغل« 
و»مايكروسوفت«، كما تلقوا تدريبا مكثفا 
 Mind The عبر شريك في البرنامج مؤسسة
Bridge الاستشــارية العالميــة، ومقرها في 
ســان فرانسيسكو.  ويعتبر هذا البرنامج 
أحد ابتكارات مجموعة »زين« لدعم الأفكار 
الكويتية الرائدة والمشاريع التكنولوجية 
الناشئة، بحيث يتيح للمبادرين المؤسسين 
لهذه المشاريع فرصة التدريب المكثف على 
تطويــر أفكارهم وكيفية توســعها خارج 
الحدود الكويتية، إضافة الى فرصة للمجيء 
الى وادي السيليكون، التي تعتبر مقر أغلب 
الشــركات التكنولوجيــة العالميــة اليوم، 
والتعرف على كيفية أعمال هذه الشركات 
ولقائهم مسؤولين فيها لعرض مشاريعهم، 
وإعطائهم النصائح على كيفية تحويلها من 

المحلية او الإقليمية الى العالمية.

فترة تاريخية لشركات التكنولوجيا
وتأتي زيارة المبادرين، الذين يقودون ١٠ 
شركات كويتية ناشئة، في فترة تاريخية 
تعيشها السيليكون فالي او وادي السيليكون، 
حيث تنشأ بشكل شبه يومي شركات جديدة 
لتقديم خدمة متطورة، تنتقل بشكل سريع 
من أميركا الى كافة أنحاء العالم، ثم تدرج 
في البورصات محققة المليارات من المكاسب، 
وهو ما حصل هذه السنة مع إدراج »أوبر« 
و»ليفت« و»بينرست« و»سلاك« و»زووم«. 
 Zain وهذه هي النسخة الخامسة من برنامج
Great Idea الذي يأتي بالتعاون مع شركة 
 Mind The الكويتية ومؤسسة Brilliant Lab
Bridge، وهي شركة استشارية كانت خلف 
ظهور قصص نجاح في السيليكون فالي، 
 twilioو Mashableمن بينها »انستغرام« و

وغيرها.

»زين« تقود التحول
ويقــول الرئيــس التنفيــذي للعلاقات 
والاتصالات في شــركة زين الكويت وليد 
 Zain الخشــتي انه: »عندما أطلقنا برنامج
Great Idea للمرة الأولى في عام 2010، كانت 
سوق المشــاريع الناشــئة والتكنولوجية 
صغيرة وبسيطة، لكن كانت لدينا طموحات 
في »زين« بأن نأخذ هذه المشاريع الى آفاق 
جديدة وعالمية«. ويضيف أنه »اليوم أصبح 
هنــاك تطور كبير في هذه الســوق، وكان 
لمبادرتنا مساهمة فعالة في تحقيق طموحات 
الشباب وتحويل أحلامهم في ريادة الأعمال 
الى حقيقة«.  ويقول الخشتي ان »زين لديها 
اهتمام حاليا في تطوير مشاريع التكنولوجيا 
والإنترنت لأن تعتبر ذلك من مسؤوليتها 
الاجتماعية لما لهذه المشاريع من عائد كبير 

على المجتمع الكويتي«.
وبعــد قرابــة 10 أعوام مــن إطلاق هذه 
المبادرة، تمكنت »زين« من تأهيل أكثر من 
500 مبادر، سافروا إلى 4 دول حول العالم، 
ومساعدة ما يقارب 70 مبادرا كويتيا لتحويل 

مشاريعهم الى آفاق إقليمية وعالمية.
ويقول الخشتي ان »البرنامج سيستمر 
في الســنوات المقبلة والشركة تفتخر بأن 
10 مشــاريع وصلت الى مقر التكنولوجيا 
العالمي في سان فرانسيسكو، وهي تطمح 
 Mind ومؤسسة Brilliant Lab مع شركائها
The Bridge الى مواصلــة الدعم والتدعيم 
والفرص الإضافية للمبادرين وشركاتهم«.

المشاريع الكويتية تحت مجهر عالمي
ومنذ وصولهم إلى سان فرانسيسكو، 

عرض المبادرون مشــاريعهم أمــام الإدارة 
العليا في مؤسسة Mind The Bridge. ويشرح 
مؤسس الشركة ورئيسها التنفيذي ماركو 
مارينوشي لـ »الأنباء« نموذج عمل الشركة 
قائــا: نحن شــركة استشــارية في مجال 
الابتكار، نعمل عند تقاطع عالم الشــركات 
من جهة، وعالم الحلول الابتكارية من جهة 
أخرى، وبالذات مع الشركات الناشئة الأكثر 
نضجا، وهذا مــا نفعله على مدى 12 عاما، 
منــذ أن أخــذت هذا الاتجاه منــذ أن تركت 

شركة »غوغل«.
ويقول عن تجربته مع مجموعة زين في 
برنامج Zain Great Idea: »نحن عملنا على 
هذا البرنامج مع »زين« في السنوات الخمس 
الماضية، ومن الرائع ان نرى كيف ان بيئة في 
مراحلها الأولية، أصبحت تظهر اليوم دلائل 
على النضج، وذلك على مستوى مفهومها 

للأعمال وعلى مستوى تطور أعمالها«.
وعــن رأيــه فــي المشــاريع المشــاركة 
وتقييمه للترجمة منذ بدايته لليوم، يقول 
مارينوشــي إنه يلاحظ وجود: »مشــاركة 
لرساميل مخاطرة بشكل أكثر نضجا سواء 
من الشــركات او من أموال المســتثمرين«. 

ويضيف أنه »لدي انطباع بأن نوعية نتائج 
هذه الأنشطة تقترب أكثر مما نراه في مناطق 

عالمية أكثر نضجا«.

ما الفرق بين هذه السنة وسابقاتها
وماذا عن هذه السنة مقارنة مع السنوات 
الماضية؟ يجيب مارينوشي »ما أراه مقارنة 
بالسنوات الماضية هو ازدياد عدد المشاريع 
الأكثر نضجا، حيث يحقق عددا من الشركات 
إيرادات تزيد على مليون دولار، إضافة إلى 

ان رواد الأعمال باتوا أكثر نضجا«.
ويقدم مارينوشي بعض النصائح لرواد 
الأعمال الكويتيين، اذ يقول انه: »عليهم أن 
يفكروا أكبر بعشــر مــرات عندما يريدون 
التركيز على الأسواق المحتملة للتوسع في 
أعمالهم«. ويعطي أمثلة بأن »غوغل« بدأت 
بشــخصين لكن الطموح والرؤية هي التي 
حركت الشركة نحو العالمية والى ما وصلت 
إليه الآن، وكذلك الشــيء في »فيســبوك« 
و»تويتر«. وهناك درسان يقول مارينوشي 
ان على الشــركات الناشــئة دائما أن تعمل 
ضمنها، الدرس الأول »التفكير بشكل أكبر 
من المحلية والإقليمية«. أما الدرس الثاني 

فهــو عندما تصبح في ســوق أكثر تطورا 
وأكبر من المحلية والإقليمية، فعليك ان تفكر 
بعمق بما يجعلك مختلفا ومميزا عن باقي 
المتنافسين في السوق«. ويعتقد مارينوشي 
بأن هذا الاختلاف سيجتذب شريكا جديدا 
إليك سواء كان مستثمرا او موظفين جددا«.

في »غوغل« و»مايكروسوفت« 
وتقول مديرة الاســتدامة والابتكار في 
شــركة زين الكويت هيا المانع »كان هناك 
جدول كثيف هذه السنة للمبادرين في سان 
فرانسيسكو، حيث تمكنا من تدريبهم على 
تطوير أعمالهمم وإتاحة معلومات ضخمة 
لكيفية عمل نماذج عالمية شبيهة«. وتضيف 
المانع »ان الجدول تضمن أيضا إجراء زيارات 
عــدة لشــركات عالمية من بينهــا »غوغل« 
و»مايكروســوفت« و»بينترست«، وأيضا 
زيارة خاصة الى جامعة ســتانفورد التي 
تعتبر أحد أهم جامعات أميركا الرائدة في 
تعليم الأعمال والتكنولوجيا، إضافة الى لقاء 
.Marc Tarpenning مع مؤسس شركة تسلا

الاستفادة القصوى
ويقول مؤسس Brilliant Lab ندا الديحاني 

انه »على مدى سبع سنوات طورنا ودربنا 
أكثر من 500 مبادر تكنولوجي في الكويت، 
ومــن هنــا يأتي دورنــا فــي البرنامج في 
تقديم الاستشــارات للبرنامج والمشــاريع 
التكنولوجية المشاركة فيه، حيث يبدأ ذلك 
من التدريب الذي يجري بداية في الكويت، 
ثم في المرحلة اللاحقة عندما يأتون الى سان 
فرانسيســكو، حيث نقربهم من الشركات 
ونرتب اللقاءات معها، ونحرص ان يتلقى 
المبــادرون المشــاركون فــي البرنامج اكبر 
قــدر مــن المعلومــات والخبرات من ســان 

فرانسيسكو«.

اختيار المشاريع
وعملــت لجنة تحكيم ضمت 9 حكام 
مــن مختلف التخصصات والخبرات في 
مجالات ريادة الأعمال على التحكيم بين 
ما يقارب 100 مشروعا تقدمت للبرنامج، 
حيث اختارت 10 مشــاريع نهائية، وهم: 
 Mezan فيصل البصري صاحب مشروع
 Baims ويوسف الحسيني صاحب مشروع
وعبدالوهاب الرفاعي صاحب مشــروع 
Cybersys وريم الفرحان صاحبة مشروع 

CTC وروان الصبــاح صاحبة مشــروع 
The Capital ومشــاري الكندري صاحب 
مشــروع Touch Point ونور أسد ودلال 
 That Designs القطان صاحبتا مشــروع
 The Wish وفهد البغلي صاحب مشروع
 Blue وماجد الهملان صاحب مشروع List
Outdoors ومحمد الرقم صاحب مشروع 

.WellbiiON

لقاءات متفرقة مع المبادرين 
وكانت لـ »الأنباء« لقاءات مع المبادرين 
العشرة في سان فرانسيسكو، حيث يقول 
البغلي ان: »هناك استفادة كبيرة من هذا 
البرنامج، ففي ســان فرانسيسكو تمكنا 
من عرض نموذج عمل مشاريعنا وأفكارنا 
على مسؤولين وخبراء ومتخصصين في 
التكنولوجيا، وسمعنا ردود فعل مباشرة 
على كيفية تطوير مشاريعنا في المرحلة 

المقبلة«.
ويقول الحسيني إنه عرض مشروعه 
Baims وهــو منصــة تعليميــة علــى 
الاونلاين للطلاب على شركات »غوغل« 
و»مايكروسوفت«، وبفضل وجود اختلاف 
في الطرق التعليمية، فقد تلقى الكثير من 

النصائح لتطوير منصته.
ويشير الرفاعي إلى أنه »تمكن بفضل 
البرنامــج من الدخول الى مقر شــركات 
مثل »غوغل« ورؤيتــه لطبيعة الأعمال 
والإنتاجية فيها التي تختلف عن بيئتنا 
فــي الكويت، من ناحية التعاون والفرق 

بوجود اخر التكنولوجيا الحديثة«.
وتقول الفرحان إن البرنامج أتاح لها 
معرفة كيفية تطوير الأفكار ونقلها بشكل 
ســلس من رؤية يطمح مجلــس الإدارة 
لتحقيقهــا الى فكرة قابلــة للتنفيذ لدى 
المبرمجين. وتعتبر الصباح أن البرنامج 
منحها فرصة لمعرفة ما هي الأسئلة التي 
يطرحها المستثمرون او المستخدمون عندما 

يتم عرض مشروعها أمامهم.
 Zain Great ويقول البصري أن برنامج
Idea فاق توقعاته لما يمكن أن يحقق في 
فترة قصيــرة من معرفــة وخبرات، ان 
كان ذلــك في الفترة الأولى للبرنامج في 
الكويت او لاحقا في سان فرانسيسكو.

ويــرى الهمــان ان أهميــة البرنامج 
هــو الالتقــاء الــذي حدث مع أشــخاص 
التكنولوجيا. والأعمال  متخصصين في 
في ســان فرانسيسكو، حيث بدأنا نفكر 
بشكل أكبر وخارج حدود السوق الكويتية.
ويتفــق الرقم مع ما يقولــه الهملان 
ويقول ان الخبــرة التي حصلها من هذا 
البرنامج ســتفيده كثيرا في الســنوات 

المقبلة.
وتقول الشــريكتان المؤسستان أسد 
والقطان أن هذه التجربة علمتهما كيفية 
أخذ مشــروعهما الى مجال أكبر وتوسع 
آخــر، خصوصا انهمــا قابلتا العديد من 

المسؤولين الذين مدوهما بأفكار كثيرة.
ويقــول الكندري ان البرنامج فرصة 
تعليمية لكيفية مخاطبة المستثمرين وما 
هــي النقاط التي يفترض التركيز عليها 
وما أبرز الأمور التي يريد المســتثمرون 

رؤيتها عند عرض مشروعك.

10 مشاريع مبتكرة لشباب كويتيين بدأوا من الصفر فاحتضنتهم »زين« وأخذتهم لمقر التكنولوجيا العالمي في سان فرانسيسكو

»Zain Great Idea« لقطة جماعية للمبادرين خلال مشاركتهم في برنامج

مؤسس »Mind The Bridge« ورئيسها التنفيذي ماركو مارينوشي خلال المحاضرات وليد الخشتي

فريق »زين« مع المبادرين المشاركين في برنامج »Zain Great Idea« خلال رحلتهم إلى مدينة سان فرانسيسكو الأميركية

النسخة الخامسة من برنامج »زين« تأتي في توقيت النمو التاريخي لشركات التكنولوجيا
الخشتي: »زين« ساهمت بتحويل سوق المشاريع الناشئة الكويتية نحو الآفاق العالمية
رئيس Mind The Bridge: المشاريع الكويتية الناشئة أصبحت أكثر نضجاً اليوم 

دروس من البرنامج: فكّر بشكل أكبر من المحلية.. وعندما تكبر فكر بالتميز عالمياً
المانع: المبادرون الـ ١٠ اكتسبوا خبرات بزيارة »غوغل« و»مايكروسوفت« و»بينترست«
الديحاني: دور Brilliant Lab يبدأ بنقل الخبرة في الكويت وسان فرانسيسكو 

المبادرون: البرنامج ساعدنا على كيفية الخروج من المحلية للإقليمية فالعالمية.. وعلمنا أين سنكون في المستقبل

لمشاهدة الڤيديولمشاهدة الڤيديو

شاهد  بتقنية الواقع المعزز 

 Zappar حمل تطبيق

لأول مرة في الكويت
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فكرة زين العظيمة »ZGI«.. مبادرة تحتضن الشباب المبدع
برنامج »Zain Great Idea« لتسريع وتطوير المشاريع 
التكنولوجية الناشئة، هو عبارة عن مبادرة أنشأتها 
زين بالتعاون مع »Brilliant Lab«، وهي المسرعة الخاصة 
بالمشــاريع التكنولوجية لمســاعدة الشركات الناشئة 
من الكويت، و»Mind The Bridge«، وهي شركة عالمية 
تعمل على تجسير العالم من خلال تعليم ريادة الأعمال 
للشــركات الناشئة والشركات والمستثمرين، لتحقيق 
 Mind The النجاح في الأسواق العالمية. وتتخذ شركة
Bridge من وادي السيلكون )سيلكون فالي( مقرا لها، 
بالإضافــة إلى مكاتب في ســان فرانسيســكو ولندن 

وإيطاليا وإسبانيا.
وتعد مبادرة »ZGI« واحدة من أنجح المبادرات التي 
أطلقتها زين في السوق الكويتية كجزء من استراتيجية 
الشركة للابتكار وريادة الأعمال الشاملة. ومن خلال أربعة 
مواســم ناجحة أصدرتها زين في الأعوام 2010 و2013 
و2015 و2017، قامت ZGI بتمكين وتدريب والاستثمار 

في مئات من الشــباب الكويتيين المبدعين المتحمسين، 
والــذي يمتلك الكثير منهم اليوم مؤسســات صغيرة 

ومتوسطة الحجم مزدهرة ونشطة حتى يومنا هذا.
ويعتبر تشــجيع وتوفير الموارد المناسبة لمجتمع 
رواد الأعمال المحلي أولوية قصوى لشركة زين. حيث 
تحرص الشركة على المساهمة في المزيد من التقدم في 

التنمية الاقتصادية والوطنية في الكويت.

»Brilliant Lab«
تأسست في العام 2012، وهي شركة تعنى بتسريع بدء 
نشاط الشركات الناشئة ومقرها في الكويت والبحرين. 
وحتى الآن، دخلت بريليانت لاب في شراكة مع لاعبين 
رئيســيين في قطاعي الاتصالات والبنوك في الكويت 
مثل شــركة الاتصالات المتنقلة )زين( ومجموعة بيت 

التمويل الكويتي.
وقامت الشــركة بتســريع نشــاط أكثر من 100 

شــركة ناشــئة من الكويت ودول مجلس التعاون 
الخليجي الأخرى في مناطق مختلفة لدخول وادي 
السيلكون، سان فرانسيسكو، وفي الفترة بين عامي 
 KISP« 2018 و2019، تعاونــت »بريليانت لاب« مع
Ventures«، وهو صندوق برأسمال قدره 30 مليون 
دولار، لفتــح مجالات عمل خاصة بها في البحرين 
بهدف تســريع دخول الشركات الناشئة من جميع 
أنحــاء العالم في المراحل المبكــرة إلى منطقة دول 

مجلس التعاون الخليجي.

كيف تستفيد الشركات الناشئة من »Brilliant Lab«؟
٭ الحصول على تمويل يصل إلى 40 ألف دولار.

٭ رخصة بدء التشغيل التي تسمح للشركة بالعمل 
في دول مجلس التعاون الخليجي.

٭ مساحات مكتبية للمشاركة والعمل في البحرين 
والكويت.

٭ الدعم القانوني لبدء التشغيل في الخارج.
٭ مستثمر قوي وشبكات الشركات. 

»Mind the Bridge«
هي شركة عالمية تقدم خدمات استشارية حول 
الابتكار للمؤسسات والشركات الناشئة. ومن مقرها 
في ســيلكون فالي ـ وادي السيلكون بالإضافة إلى 
مكاتبهــا في ســان فرانسيســكو ولنــدن وإيطاليا 
وإسبانيا، عملت الشركة منذ تأسيسها كجسر دولي 
يســاعد على التقاء الشركات الناشــئة بالشركات 

القائمة.
وتأسست »Mind the Bridge« في العام 2007 من 
قبل ماركو مارينوتشي الذي كان نشطا مع جوجل، 
ويشغل ماركو الآن منصب الرئيس التنفيذي للشركة، 
فيما يشغل البروفسور ألبرتو أونيتي من الجامعة 

الإيطالية منصب رئيس مجلس الإدارة.

»Mind The Bridge«و »Brilliant Lab« أنشأتها »زين« بالتعاون مع

شاهد  بتقنية الواقع المعزز 

 Zappar حمل تطبيق
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»Circle« تطبيق

»Mezan« منصة

»The Wish List« منصة

»Cybersys« منصة

»Wellbii« منصة

»Design« تطبيق»Baims« شركة»TouchPoint« منصة

»The Capital« منصة

»Blue outdoors« منصة

»Circle«، هو عبارة عن تطبيق يتعلق بالسوق يساعدك على بيع منتجاتك 
مع توفير الأموال باســتخدام منصة Circle، ويمكنك كشف ما لديك من سلع 
وزيادة مشاركة العملاء والوصول إلى المبيعات والتحليلات لفهم سلوك العملاء 
وأتمتة الخدمات اللوجستية لتقديم منتجاتك. وحول الدافع وراء تأسيس التطبيق، 

يقول المؤسسون: »كان التحدي مثيرا للغاية«.

تعتبر ميزان أول منصة رقمية تقدم حلولا ودورات حصرية تتعلق بالصحة 
واللياقة والرفاهية باللغة العربية فقط، وحول الدافع وراء تأســيس التطبيق، 
يقول المؤسس »على الجانب الشخصي، أردت إنشاء قصة نجاح تحفز الناس 

من حولي«.

»The Wish List«، أو قائمة الأماني، هي ســوق علــى الإنترنت مقره في 
الكويــت يوفر للعملاء مجموعة متنوعة من منتجات الأزياء من ماركات عالمية 
شهيرة بأســعار مخفضة، ويمكن للعملاء تصفح مجموعة متنوعة من القطع 
المتاحة بدءا من الملابس والحقائب والأحذية والاكسسوارات من خلال موقعنا 
على الويب وعبر تطبيق الهاتف المحمول. وحول الدافع وراء تأسيس التطبيق، 

يقول المؤسسان »لقد أحببت الموضوع وأردت الاعتماد على الذات«.

هو تطبيق أثاث واقعي معزز ســهل الاســتخدام ويسمح لك باختيار 
الأثاث من علامات تجارية متعددة وتجميعها وعرضها جميعا في المساحات 
المتوفرة لديك. وقد وضع التطبيق للمستخدمين أصحاب المنازل والمصممين 
على حد ســواء، ويمكنهم الاطلاع والمقارنة والاختبار والشراء من مكتبة 
واسعة من عناصر الأثاث المتوفرة بســهولة داخل التطبيق، حيث يمكنك 
الآن بسهولة تحويل مســاحتك إلى منزل أحلامك من خلال اختبار مئات 

القطع بنقرة بسيطة.
وحول الدافع وراء تأســيس التطبيق، يقول المؤسسون »خلال تجربة 
العمل لدينا في صناعة التصميم، وجدنا مشكلة متكررة للأشخاص الذين 
يبذلون جهودا لتصور وعرض الأثاث في مساحاتهم. وجدنا أن أساس المشكلة 
هو الحلقة المفقودة بين الناس وسوق الأثاث الذي يعاني من التشرذم ولم 
تتــم معالجته. ومن خلال تطوير تقنية الواقع المعزز، يمكننا وصل الرابط 
لتزويــد الناس بالقدرة على تصور الأثاث في منازلهم وكذلك التواصل مع 
المحترفــن ومقارنة علامات تجارية متعددة بما يتناســب مع راحتهم في 

منزلهم بنقرة زر واحدة«.

»Wellbii«، هو ملاذ افتراضي صحي شامل يجمع كل شيء في مكان واحد، 
للباحثين والممارسين، ويوفر طريقة سهلة للبحث وشراء وعرض ورش العمل 
المسجلة مسبقا، والجلسات الحية، والدروس التي يقوم بها أفضل الممارسين 

والمعالجين وعلماء النفس، من الكويت والمنطقة العربية.
وحول الدافع وراء تأسيس التطبيق، يقول المؤسس: »أردت أن أسهل لمعلمي 
التنمية الشخصية والعافية، سبل التواصل مع زبائنهم ومستخدميهم. وكنت 
أرغب دائما في أن يتمكن الناس من الوصول إلى مصادر التنمية الشــخصية 

والعافية بأصابع أيديهم وداخل منازلهم«.

»Cybersys POS«، هو نقطة بيع شاملة وغنية بالميزات ويمكن تنفيذها على 
مجموعة متنوعة من الأعمال التجارية الصغيرة بما في ذلك متاجر البيع بالتجزئة 
والمطاعم والمقاهي ومحلات المجوهرات وأماكن ممارسة الرياضة وكثير غير ذلك.
 Cybersys وحول الدافع وراء تأســيس التطبيق، يقول المؤسس »تم إنشاء
Point of Sale فــي الأصل كمتجر صغير للعطور من أجل المســاعدة في تتبع 
المبيعات في العام 2011. واستنادا إلى ما تحقق من نجاح واعتمادا على التعليقات 
المشجعة تم إنشاء نظام مستقر، واستمرت Cybersys Point of Sale في النمو، 
حتى أصبح يستخدم الآن في جميع أنحاء البلاد والعالم على مستوى الشركات 
الصغيرة/ المتوسطة. ونشكر جميع عملائنا للمساعدة في نجاح هذا المشروع«.

»Baims« هي شــركة متخصصــة في تكنولوجيــات التعليم وتركز على 
توفيــر دروس تعليمية عالية الجودة، مصممة خصيصا لتجربة كل طالب في 
الجامعات ومؤسسات التعليم العالي. وحول الدافع وراء تأسيس التطبيق، يقول 
المؤسسون »الدافع هو حل مشكلة خطيرة في قطاع التعليم والتي تؤرق طلاب 
الجامعــات والمدارس الثانوية لأن صناعة التعليم الخاص تعاني من المشــاكل 
ويصعب الوصول إليها بالإضافة إلى كونها غير منظمة وبالغة الكلفة، لذا كان 
من الضروري ايجاد حل لجعل التعليم متاحا في أي مكان وفي أي وقت دون 

عوائق تحد من الحصول عليه«.

»Touchpoint«، أو نقطة اتصال، هي سوق مباشر للفن يحتوي على مجموعة 
متنوعة من المنتجات اليدوية والفريدة والإبداعية التي تناسب جميع الجلسات 
خلال العام. وحول الدافع وراء تأســيس التطبيق، يقول المؤسســان »الحافز 

للتأسيس هو الإيمان بما نقوم به«.

»The Capital«، هي عبارة عن منصة تربط الشــركات الناشئة التي تسعى 
للحصول على تمويل من المستثمرين الراغبين في الاستثمار في أعمال مماثلة. 
تسمح كابيتال للأفراد بالاستثمار في الشركات الناشئة، والتي كانت مقصورة 
على المؤسســات والأفراد الذين أبدعوها وحدهم. وهي تمكن المستثمرين من 

الاستثمار بأقل من 100 دينار!
وحول الدافع وراء تأســيس التطبيق، تقول المؤسسة »كنت دوما متحمسا 
للاســتثمار في الشركات الناشئة الجديدة، لذلك بدا من الصواب إنشاء منصة 
من توصيل الشركات الناشئة التي تسعى للحصول على تمويل للمستثمرين 

المهتمين«.

هو سوق على الإنترنت 
المنتجات  متخصــص فــي 
الترفيهية البحرية والخارجية، 
وحول الدافع وراء تأســيس 
التطبيق، يقول المؤسس »حافز 
التأسيس هو شغف بالأنشطة 

البحرية والهواء الطلق«.

البطاقة التعريفية
٭ رئيس قسم التصميم: نور أسد.

٭ المدير المالي: دلال القطان.
٭ اهتمامات: الهندسة المعمارية والتصميم الداخلي بالطبع.
٭ نصائح: إذا كانت لديكم أفكار رائعة، فلتتوقفوا عن 

انتظار »الوقت المثالي« وتصرفوا الآن.
٭ شــهادة: برنامج »ZGI« ذو قيمة عالية استفدنا منه 
بوضع إستراتيجية أعمالنا وغير تفكيرنا الاستثماري.

البطاقة التعريفية
٭ المؤسسة والرئيسة التنفيذية: ألطاف الذكير.

٭ الاهتمامات: القراءة والسفر والعمل التطوعي والذكاء الاصطناعي.
٭ نصائح: ليكن عقلك على الدوام منفتحا

٭ شهادة: برنامج »ZGI« رائع ومثمر.
@trycircle :٭ التواصل

البطاقة التعريفية
٭ مؤسس التطبيق: فيصل البصري.

٭ الاهتمامات: ريادة الأعمال ـ التسويق.
٭ نصائح: خذ الأمر على محمل الجد، حيث انه يستحق 

منك استثمار وقتك.
٭ شــهادة: تجربــة »ZGI« رائعة للغاية، تعلم أشــياء 

جديدة يوميا وتحصل على معرفة وتجارب أفضل.

البطاقة التعريفية
٭ المؤسسان: فهد البغلي وروان بوخمسين.

٭ الاهتمامات: القراءة والسفر.
٭ نصائح: ابتكر فريق »ZGI« برنامجا يتيح توســيع 

معرفتك، فعليك الاستفادة منه.
٭ شــهادة: »ZGI« برنامج رائع! لقد اكتسبنا معرفة لا 

تقدر بثمن.
@shop.twl :٭ التواصل

البطاقة التعريفية
٭ استشاري تكنولوجيا المعلومات: محمد الراجوم.

٭ الاهتمامــات: ركــوب الخيل والغــوص والتجديف، 
اختبار الأجهزة المتقدمة الجديدة.

٭ نصائح: استفد بجميع الموارد المعطاة لك، وانطلق 
بعمق أكبر حتى تحقق أقصى استفادة من البرنامج.

٭ شهادة: »ZGI« برنامج رائع يتماشى تماما مع احتياجات 
رائد الأعمال التقني.

@Wellbii :٭ التواصل

البطاقة التعريفية
٭ مؤسس مشارك وشريك: عبد الوهاب الرفاعي.

٭ الاهتمامات: برمجة، تطوير الأعمال، المحاسبة، مسك 
الدفاتر، الفواتير، التقارير.

٭ نصائــح: إذا كانــت لديك شــركة ناشــئة في مجال 
التكنولوجيا، فكن صبورا ولا تعد اختراع العجلة التقنية.
٭ شــهادة: »ZGI« البرنامج الوحيد الهادف لتســريع 

الأعمال واكتسبت الكثير منه.
@cybersyskw :٭ التواصل

البطاقة التعريفية
٭ الاهتمامات: تكنولوجيا التعليم وريادة الأعمال.

٭ نصائح: تعلم دائما وقم بالتنفيذ.
٭ شهادة: بغض النظر عن مدى جودتك هناك دائما أشخاص 
أفضل يمكنك التعلم منهم، و»ZGI« يقدم لك هذه الخبرات.

البطاقة التعريفية
٭ المؤسس المشارك والرئيس التنفيذي: مشاري أمين.
٭ المؤسس المشارك ومدير العمليات: محمد عبدالله.

٭ الاهتمامات: نتعلم من قراءة الكتب، والتفاعل مع الناس، 
وقضاء الوقت مع عائلتنا.

٭ نصائح: احلم كما لو كنت ستعيش إلى الأبد، عش كما 
لو كنت ستموت غدا.

٭ شــهادة: »ZGI« يساعدني على التواصل مع المزيد من 
الأشخاص والتعلم من تجاربهم.

@touchpointkw :٭ التواصل

البطاقة التعريفية
٭ مؤسس مشارك: روان الصباح.
٭ الاهتمامات: رياضة الإسكواش.

٭ نصائــح: أنصح بالمشــاركة ببرنامجــي »ZGI« في 
الكويت وسان فرانسيسكو.

٭ شــهادة: تجربــة »ZGI« رائعــة، لم أكــن أتوقع هذا 
التطور من البرنامج.

@Thecapital.me :٭ التواصل

البطاقة التعريفية
٭ شريك إداري: ماجد الهملان.

٭ الاهتمامات: الصيد والإبحار 
الدراجــات والتخييم  وركــوب 

والطبخ.
٭ شهادة: »ZGI« أفضل تجربة 
واجهتها فيما يتعلق بالحصول 

على المعرفة الأساسية.
@blueoutdoors.kw :٭ التواصل

لمشاهدة الڤيديو

»Central Tenders Co« منصة
هي منصة تضم قاعدة بيانات على الإنترنت لجميع العطاءات المقدمة في مدينة 
الكويت من القطاعين العام والخاص في مختلف المجالات. يتم جمع المعلومات 
على أســاس يومي من خلال مصادر موثوقة، بما في ذلك موضوع المناقصة، 
وقطاع المناقصات ونوع المناقصة )المناقصات، والممارسات، والمزادات، وفرص 
الاستثمار، والتأهيل، والاستدراج، والخدمات الاستشارية، والتعاقد المباشر(. 
موقع الاجتماع التمهيدي ومكان التسليم والاستقبال والسعر والتأمين، نحن 
نقدم خدمة متكاملة بسهولة وسرعة ودقة. للحصول على المعلومات والتطورات 
لكل محاولة لمساعدتك في تحديد فرص جديدة في الأعمال التجارية للحصول 
على فرصة للتقدم بطلب للمشــاركة فــي المناقصات الحكومية والخاصة في 

جميع المجالات.
وحول الدافع وراء تأسيس التطبيق، تقول المؤسسة »بصفتي سيدة أعمال، 
فإن حافزي يكمن في إضافة قيمة إلى مجتمعي بطريقة إيجابية ومربحة، وأبدأ 
هذا المشروع الفني لتقديم فرص المناقصات بطريقة سريعة وسهلة ودقيقة«.

البطاقة التعريفية
٭ المؤسس المشارك والرئيس التنفيذي: ريم الفرحان.

٭ الاهتمامات: مشاريع للمقاولين والبائعين.
٭ نصائح: عمل عظيم.. حظ سعيد.

٭ شهادة: »ZGI« فرصة رائعة حقا مع مجموعة محترفة 
لتطوير شبكة للرؤساء التنفيذيين.

@Centraltenderskw :٭ التواصل


