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»بيتك« يطرح سيارات »أكيورا« بمنتجات التأجير
التنفيــذي  المديــر  قــال 
لمنتجــات تمويــل وتأجير 
السيارات في بيت التمويل 
الكويتــي )بيتــك( عاهــد 
العيســى إن »بيتــك« يوفر 
الآن عبــر منتجات التأجير 
اكيــورا الجديدة  ســيارات 
2019بموديلات 2019بموديلات 2019 والتي تضمن 
جميع الفئات بما فيها سيارة 
TLX-Advance صالــون 

الجديدة كليا، بأجرة شهرية 
غير مسبوقة، وذلك تأكيدا 
على حرصه على تقديم افضل 
الخدمات واحدث موديلات 
الســيارات بنظــام التأجير 

التشغيلي والتمويلي.
ان  العيســى  واضــاف 
»بيتك« ينفــرد بتقديم هذا 
النــوع من الســيارات ذات 
الشــكل والتصميم الجديد 
بنظام التأجير التشــغيلي 
والتمويلــي لعملائــه لاول 
مرة محرزا بذلك ســبقا في 
مجال التأجير، حيث واكب 
احدث التطورات في سوق 
السيارات، وحرصه على أن 
يقدم لعملائه معظم الماركات 
التي تناســب  لاوالموديــلاوالموديــلات 

مختلف شرائح العملاء.

استضــــــافت »زيــــن« 
الكويــت، جلســة حواريــة 
التكنولوجي  الإبــداع  حول 
والعلمي قدمتها وكالة الفضاء 
الأميركية )ناسا( بالتعاون 
مع سفارة الولايات المتحدة 
الكويــت،  لــدى  الأميركيــة 
وذلك في مركز زين للإبداع 
ZINC بمقر الشركة الرئيسي 
فــي الشــويخ. وأوضحــت 
الشــركة في بيــان صحافي 
أن استضافتها لهذه الجلسة 
أتــى مــن منطلــق حرصها 
المستمر على توفير البرامج 
التخصصية ذات المســتوى 
العالمــي للمهتمــن بشــتى 
المجالات الإبداعية، وخاصة 
التــي تعتمــد علــى  تلــك 
التكنولوجيا الحديثة وتسهم 
في تطور وتقدم العلم والإبداع 
التكنولوجــي، حيث تؤمن 
زيــن بأهمية تعزيز العلاقة 
نبنبن الشــركة والمجتمع الذي 
تعمل فيه كونها إحدى أكبر 
الشركات الرائدة في القطاع 
الخاص الكويتي. وبينت زين 
أن الجلسة الحوارية الخاصة 
أقيمت في مركز زين للإبداع 
ZINC بمقر الشركة الرئيسي 
في الشويخ، وكانت من تقديم 
زينــب ناغــن كوكس وهي 

ومرونتها، ومدة عقد التأجير 
التــي تتــراوح بــن ســنة 
وخمس ســنوات مما يعزز 
دور »بيتك« ومساهماته في 
خدمة عملائه ودعم ســوق 

السيارات.
وأشــار إلى أنــه بفضل 
تفــرد »بيتــك« بالعديد من 
العــروض المقدمة للعملاء، 
وتقديم خصومات وعروض 
خاصــة للقطــاع الحكومي 
والشركات الكبرى، بالإضافة 
إلى الحملات التسويقية مع 
نالوكلاء المحلينالوكلاء المحلين للسيارات 
في اطار التعاون المشترك، 

التابــع لمختبــر  العمليــات 
والمركبــة  المريــخ،  علــوم 
التي  الجوالة كيريوســيتي 
هبطــت على ســطح المريخ 
2012في أغسطس 2012في أغسطس 2012، وبفضلها 
يتم استكشــاف المريخ منذ 
نذلــك الحنذلــك الحن. ويعتبــر مركز 
ZINCزيــن للإبــداع ZINCزيــن للإبــداع ZINC مركــزا 
لرواد الأعمال والاستثمارات 
الرقميــة، حيــث تم إطلاقه 
منصــة  بمنزلــة  ليكــون 

انعكــس هذا علــى الحصة 
السوقية لـ »بيتك« في سوق 
التأجير للأفراد والشركات 
التــي هــي ولله الحمد في 
نمــو مســتمر، مشــيرا الى 
ان منتجــات التأجير تمنح 
العميل مزايا عديده وجاذبة، 
والتي منها على سبيل المثال 
نالصيانة الشــاملة والتأمنالصيانة الشــاملة والتأمن
التكافلي الشــامل، وسيارة 
بديلة، وخدمة المساعدة على 
الطرق على مدار الســاعة، 
وإمكانيــة الســفر بالمركبة 
الشــروط  المؤجــرة وفــق 

والأحكام.

الطلبة  لابتكارات وإبداعات 
والشــباب ورواد الأعمــال، 
ويعمل على تشجيع العقول 
المميــزة علــى التفكيــر في 
بيئة عمــل تفاعلية تتســم 
بالابتكار والحداثة من خلال 
تهيئة مناخ العمل المناســب 
الــرؤى والأفكار  لأصحــاب 
ومساعدتهم على تطويرها 
إلى مشــاريع حقيقية قابلة 

للتنفيذ والتطبيق.

ًحصرياً على مستوى السوق ًحصريا

ان  العيســى  وقــال 
منتجات التأجير التشغيلي 
والتمويلي في »بيتك« يوفر 
تشكيلة واسعة تشمل معظم 
العلامــات المهمة الواســعة 
80الانتشار بما يقارب 80الانتشار بما يقارب 80 موديلا 
من انواع السيارات المختلفة، 
ويتميز »بيتك« بتقديم افضل 
الخدمات لعملائــه )الأفراد 
والشركات( بأعلى مستويات 
الجودة في الخدمة، ويمنحهم 
فرصة اختيار السيارة التي 
تناسبهم بسهولة ومن خلال 
أحدث أنواع الســيارات مع 
القيمــة الإيجاريــة  تميــز 

كبير المهندســن في مختبر 
الدفع النفــاث التابع لوكالة 
الفضاء الأميركية - ناســا، 
حيث تحدثت حول مهام ناسا 
مثل مهمة تلســكوب كيبلر 
للبحث عن الكواكب الشبيهة 
بالأرض حول النجوم الأخرى، 
والعديد من المواضيع الأخرى 
ذات الصلة بالإبداع العلمي 
والتكنولوجــي، حيث تقود 
ناغــن حاليــا بعثــة فريق 

NASA زين« تستضيف وكالة الفضاء الأميركية«NASA زين« تستضيف وكالة الفضاء الأميركية«NASA
في مركز »ZINC« للإبداع 

أكيورا TLXعاهد العيسى

ناغين كوكس مع مسؤولي »زين« في مركز زين للإبداع 
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شــركة  احتفلــت 
عبدالعزيــز  عبدالمحســن 
البابطــن، الوكيــل المعتمد 
لسيارات نيسان في الكويت، 
مع كبار عملائها، بالشراكة 
المتنامية بينهما كونها إحدى 
التجارية  العلامــات  أكثــر 
الرائدة فــي الكويت، وذلك 
خلال حفل »نيسان« السنوي 
العاشر لجوائز خدمة ما بعد 
البيع والذي أقيم في فندق 
كراون بلازا، في 27 مارس 

.2019
وشــهد الحدث السنوي 
هذا العام احتفالا كبيرا بعقد 
التميز وتكريم العملاء  من 
الذين شــاركوا فــي تعزيز 

)NGF( ســوراندرا أشاريا، 
والمديــر العــام لخدمات ما 
بعد البيع في شركة نيسان 
 )NMEF( الشرق الأوســط
سانجيف أجاروال، إضافة 
إلى كبار مديري المجموعة 
في قطاع المبيعات وخدمات 
ما بعد البيع وكبار مسؤولي 
الصناعيــة  القطاعــات 
والحكومية، ومجموعة من 
لاالعمــلاالعمــلاء ومالكي ســيارات 

»نيسان«.
وأوضح لوران بيرنيه، 
خلال الحفل: يتمثل التزامنا 
مع نيســان بتقديم الأفضل 
على مســتوى خدمة قاعدة 
لاعمــلاعمــلاء نيســان المتناميــة 

مضــى بفضــل اجتماعنــا 
بشــركائنا الأوفياء احتفاء 
بشــراكاتنا طويلــة الأجل. 
ويسرني بصفة خاصة أن 
أكون هنــا معكم في الحفل 
السنوي العاشر، الذي يجمع 
العملاء من مختلف قطاعات 
السوق، وخاصة من قطاع 
البيــع بالجملــة، الهيئــات 
نالحكومية، شركات التأمنالحكومية، شركات التأمن

العاديــة  البيــع  لاومحــلاومحــلات 
وغيرها من الجهات.

وأضاف قائلا: مجموعة 
نالبابطنالبابطن تعد رائدة السوق، 
ولذلــك نحــن أول من نظم 
حفــل توزيــع جوائــز من 
هــذا النوع في دول مجلس 

الشــركات العالمية الكبرى 
في العالم وتوزع مجموعة 
المنتجــات  مــن  واســعة 
والخدمات. وبمناسبة عامها 
نالسبعنالسبعن، حظيت المجموعة 
دوما بتقدير الجميع، بفضل 
إدارتهــا  مرونــة أســلوب 
وتطورها ورؤية المجموعة 
على المــدى البعيد. وقد تم 
تحقيــق النتائــج المذهلــة 
نتيجة لصيغة استراتيجية 
متعددة الجوانب تركز على 
نالنمو بنالنمو بن مجال أنشــطتها، 
بمــا فــي ذلــك الســيارات 
والتكنولوجيا والاستثمار 
وتكنولوجيــا المعلومــات 

والصناعات والمالية.

فــي الكويــت. ويتمثل أحد 
مجالاتنا الرئيسية في توفير 
خدمات ما بعد البيع بأسعار 
تنافسية ومناسبة وبجودة 
عالية لضمــان راحة البال 
لعملائنا. لقد عملت مجموعة 
70 طوال 70 طوال 70 عاما، على  نالبابطنالبابطن
تمثيل »نيسان« في الكويت 
وتطويرهــا لتصبح علامة 
تجارية استثنائية كتقدير 
للولاء والتفاني والثقة، وهذا 
يشمل علامات »إنفينيتي« 

و»رينو« العالمية أيضا. 
ورغم تقدمنا في السوق، 
فإننا نستمر في دفع الأعمال 
إلى الأمام، واليوم يملؤني 
الحمــاس أكثر من أي وقت 

التعــاون الخليجي، والذي 
بات عــادة ســنوية مميزة 
لشركة نيسان. نشكر شركاء 
نالأعمال والعملاء المخلصنالأعمال والعملاء المخلصن
بمنتجــات  ثقتهــم  علــى 
مجموعتنا الفريدة وخدماتها 
وموظفيها. وتجدر الإشارة 
إلــى أن مــن بــن الأســماء 
البارزة في جميع القطاعات 
فــي الكويت، فــإن ما يقود 
نمجموعة البابطنمجموعة البابطن هو تفانيها 
الكامــل في تقــديم خدمات 
مخصصة حسب الطلب، مما 
ساهم في ترسيخ سمعتها 
الطيبة على صعيدي السوق 
المحلية والإقليمية. وتمثل 
نمجموعة البابطنمجموعة البابطن الآن بعض 

وتمتلـــــك »نيســــــان 
نالبابطنالبابطن« حاليا أكبر شبكة 
محلية لخدمات ما بعد البيع 
من مراكز خدمة وقطع غيار، 
عبر 8 مراكز خدمة سريعة 
و3 مراكــز خدمة رئيســية 
ومركزين للصبغ والحدادة 
و13 منفذا لبيع قطع الغيار 
الأصلية، لتكون على مقربة 
مــن جميــع عملائهــا فــي 
جميع المناطق. وقد عززت 
شبكة خدمات ما بعد البيع 
حضورهــا بمركــز خدمــة 
ســريعة حصري لسيارات 
»نيسان باترول« فقط، وذلك 
بهدف تغطية الطلب المتنامي 

لعملائها في الكويت.

موقع »نيسان« الريادي في 
الســوق الكويتي وتحقيق 
النمو الذي تطمح إليه إضافة 
70إلى 70إلى 70 عاما من النجاح الذي 
حققته المجموعة في الكويت. 
وتم مكافأة العملاء وإتاحة 
الفرصة أمامهم للدخول في 
الســحب على عشر جوائز 

قيمة.
وحضر الحفل السنوي 
العاشر لعملاء خدمة ما بعد 
البيــع من نيســان كل من 
المدير العام لقطاع السيارات 
البابطــن  فــي مجموعــة 
لــوران بيرنيــه، والمديــر 
العام لخدمات ما بعد البيع 
في شــركة نيسان الخليج 

»SMS« وثاق« تطلق خدمة دفع أقساط التأمين عبر«
أعلنــت شــركة »وثاق« 
نللتأمنللتأمن التكافلي عن إطلاقها 
خدمة »SMS« الجديدة التي 
تســهل علــى عملائهــا مــن 
نأمنأمن سداد  أمأصحاب وثائق التأمأصحاب وثائق الت
أقساطهم عبر روابط آمنة من 
خلال هواتفهم النقالة، وذلك 
انطلاقــا من رغبة الشــركة 
في تقديم التسهيلات المرنة 
لعملائها، حيث تنقلهم هذه 
الخدمة الجديــدة إلى موقع 
الشــركة لتقدم لهم خدمات 
اختيار السداد عن طريق الـ 
»كي نت« أو بطاقات الائتمان 
المعروفة بشكل آمن وسريع. 
الرئيس  وأوضــح مســاعد 
التنفيذي للإدارة وتكنولوجيا 
المعلومات في الشركة، بهاء 
معروف فــي بيان صحافي، 

»وثاق« المستمر على تطوير 
خدماتهــا، وذلــك لأن واقع 
نالمنافسة في صناعة التأمنالمنافسة في صناعة التأمن
يدعو إلى ضــرورة التفكير 
جديــا في كيفية دخول هذه 
الصناعة عالم التكنولوجيا 
الرقمية حتى تغير أبعادها 
بشكل أساســي، لاسيما في 
ظل احتدام المنافسة، فضلا 
عــن التغيــر الحاصــل في 
لاســلوكيات العمــلاســلوكيات العمــلاء جــراء 
الطفرة التكنولوجية الكبيرة 
وظهور العديد من الابتكارات 

في فترة زمنية قصيرة.
ولفت إلى أن للتكنولوجيا 
الرقمية منافع عديدة تخدم 
صناعــة التأمــن وتحــدث 
تغيرا ملموسا على أعمالها 
وصناعتهــا، أبرزهــا تلبية 

احتياجات العملاء بسرعة، 
إنجــاز  فــي  والتبســيط 

المعاملات.
بــأن اســتخدام  وأفــاد 
التكنولوجيــا الرقميــة في 
تقــديم الخدمــات التأمينية 
هو استراتيجية تسعى لها 
»وثاق« في المرحلة المقبلة من 
أجل خدمة العميل، وتوفير 
الوقت، وتقديم خدمة أفضل، 
باعتبار أن الحلول الرقمية 
إحدى أهم وسائل جذب عميل 
التأمــن، حيث يحصل على 
الخدمة دون قطع مســافات 
كبيــرة، فضلا عــن أن تلك 
نالحلول تمكن شركات التأمنالحلول تمكن شركات التأمن

مــن تحقيــق أهدافهــا عبر 
التسويق الرقمي إلى جانب 

قنوات التوزيع الأخرى.

بهاء معروف

أنه تم تطوير آلية الدفع عن 
طريق رسالة )SMS( يتلقاها 
نصاحب وثيقة التأمنصاحب وثيقة التأمن، مبينا 
أنه يتم تأكيد الإرســال بأن 
يقوم النظام بإرسال الرسالة.

وأشار معروف إلى حرص 

ً»بوبيان« يختار رئيساً»بوبيان« يختار رئيساً لإدارة التخطيط الإستراتيجي
أعلــن بنك بوبيــان عن 
ســليمان  نــورة  اختيــار 
الفصام لمنصب رئيس إدارة 
التخطيــط الاســتراتيجي 
التابــع مباشــرة للرئيــس 
التنفيذي للبنــك وذلك في 
إطار خطط التطوير الإداري 
للبنــك وتلبيــة لمتطلبــات 
المرحلة المقبلة والتي يسعى 
من خلالها البنك نحو المزيد 
من التطور والانتشــار في 

السوق المحلي.
الفصــام خبرة  وتمتلك 
عملية تقتــرب من 20 عاما 
قضتها اولا في بنك الكويت 
الوطنــي في إدارة الخدمات 
المصرفية الاســتثمارية ثم 

الشركة وتدرجت في مختلف 
المناصــب حتى وصلت إلى 
منصب نائب رئيس تنفيذي 
حيث أتمت صفقات الاكتتاب 
1.3الخاص بقيمة تفوق 1.3الخاص بقيمة تفوق 1.3 مليار 
دولار بالإضافة إلى إدارة أهم 
الصفقات الاستشارية المالية 
من أهمها صفقة الاستحواذ 
الالزامي على أســهم شركة 
امريكانــا مــن قبل شــركة 
أديبتيــو بقيمة 941 مليون 

دولار.
الفصام  وشــغلت نورة 
منصب مستشــارة لرئيس 
لشــركة  الإدارة  مجلــس 
الاستثمارات الوطنية حيث 
تولت مســؤولية الإشراف 

على وضع الاستراتيجيات 
التخطيـــــط  وتطويـــــــر 
الاســتراتيجي بالتنســيق 
مع مجلس الإدارة وتطوير 
العلاقــات الاســتراتيجية 
مــع العملاء لتقــديم أفضل 

الخدمات المالية.
والفصــام حاصلة على 
شهادة الماجستير في إدارة 
الأعمال من جامعة الكويت 
وشــهادة بكالوريــــــوس 
الهندسة الصناعية والنظم 
مع مرتبة الشرف من جامعة 
الكويت. وقد كانت عضوا في 
مجالس إدارات عدة شركات 
اســتثمارية وقابضــة فــي 

مختلف القطاعات.

نورة الفصام

شركة الاستثمارات الوطنية 
15والتي قضت فيها نحو 15والتي قضت فيها نحو 15 عاما 
أسست فيها قطاع الخدمات 
المصرفية الاســتثمارية في 




