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تماشياً مع التزامه بتعليمات بنك الكويت المركزي

خلال الربع الثالث على مستوى جميع محافظات الكويت

»KIB« ينهي دورة مكافحة غسيل الأموال و»الإرهاب«

.. وفي تقريره: 3.3 آلاف دينار سعر متر الأراضي التجارية
قال تقرير بيت التمويل الكويتي 
)بيتك( إن مستويات أسعار الأراضي 
التجارية بلغت بنهايــة الربع الثالث 
3388 دينارا للمتر المربع على مستوى 
المحافظــات مقابل متوســط 3392 
 دينارا للمتر في الربع الثاني، وبرغم 
اتجــاه معدل التغير الســنوي نحو 
التحسن لكن تسير مستويات الأسعار 
تنازلي، وعلى أساس سنوي  باتجاه 
أيضا تحسنت الأسعار بحدود %0.5، 
بالتالي يستمر التحسن الطفيف في 
متوسط ســعر المتر بعدما سجلت 
الأسعار تراجعا 1.8% في الربع الثالث 

.2017
التقرير أن مســتويات  وأضاف 
الأسعار استقرت بنهاية الربع الثالث 
في أغلب المحافظات عن الربع السابق 
له، وتراجعت بنحو طفيف في محافظات 
أخرى، حيث اســتقرت الأسعار في 
محافظــات الأحمــدي والجهــراء 
والفروانيــة، في حين انخفضت في 
محافظة العاصمة بشكل طفيف وفي 
محافظة الأحمدي بحدود أقل من %0.5 

عن الربع الثاني.

محافظة العاصمة
بلغ متوسط سعر المتر في محافظة 
العاصمة 6000 دينار مقابل 6011 دينارا 
في نهاية الربع الثاني، أي بانخفاض 
نحو 0.25% في الربع الثالث، وسجلت 
مستويات الأسعار ارتفاعا على أساس 
سنوي 1% وهو ثاني أعلى ارتفاع بين 

المحافظات في العقار التجاري.
وقد حافظت مســتويات الأسعار 
بنهاية الربع الثالث في مناطق العقارات 
التجاريــة بمحافظــة العاصمة على 
مستوياتها في الربع السابق له، منها 
المناطق التي تعد الأعلى أسعارا مثل 
المدينة ويصل فيها  منطقة وســط 
متوسط السعر 7350 دينارا كما في 
شارع مبارك الكبير »بجوار البورصة«، 
فيما لم يتجاوز متوسط السعر 6400 
في مواقع أخرى من الشارع منها منطقة 
بوطة البلوكات، واستقر متوسط السعر 
عند 6250 دينارا كما في مواقع من 
شارع عبدالعزيز الصقر »الشهداء«، 
وسجل أقل من ذلك بقليل في مواقع 

من شارع علي السالم، كذلك استقرت 
مستويات الأسعار في بعض شوارع 
منطقة وسط المدينة مثل شارع السور 
بأقل من 6000 دينار وتصل في مواقع 

أخرى منه 4150 دينارا.

محافظة حولي
المتر من  سجل متوسط ســعر 
الأراضي التجارية في محافظة حولي 
3200 دينار بنهاية الربع الثالث مخفضا 
بنسبة 0.5% على أساس ربع سنوي 
للمرة الثانية. بعد حالة استقرار طوال 
العام الماضي. وعلى أســاس سنوي 
فقد شهد متوسط السعر انخفاضا %1 
وقد استقر متوسط السعر في أغلب 
المناطق التجارية بالمحافظة باستثناء 
بعضها الذي ســجل تراجعا طفيفا، 
التجارية أسعارا  المناطق  أعلى  ففي 
بالمحافظة مثل منطقة السالمية وبعض 
الأماكن في شارع سالم المبارك حافظ 
سعر المتر على 3700 دينار، وتراجعت 
مستويات الأسعار بنحو طفيف 1% في 
مواقع من شارع حمد المبارك متجاوزة 
3100 دينار للمتر، بينما استقرت في 
المواقع التجارية من شارع البحرين 

عند 2700 دينار للمتر. 

محافظة الأحمدي 
سجلت مســتويات الأسعار في 
محافظة الأحمدي 2808 دنانير بنهاية 
الربع الثالث، وتشهد تحسنا بمعدلات 
طفيفة كما سجلت تحسنا على أساس 

سنوي. 
واستقرت الأسعار في معظم المواقع 
التجاريــة بالمحافظة، أماكن الطريق 
الســاحلي في منطقة الفحيحيل وما 
زالت متخطية 4200 دينار للمتر لتكون 

بذلك الأعلى أسعارا في المحافظة.
كما اســتقر متوسط سعر المتر 
في الفنطاس في الشوارع الرئيسية 
عند 3400 دينار وفي شارع العزيزية 
بالمنقف عند 1950 دينارا للمتر، كذلك 
لؤلؤة الخيران التي مازالت أسعارها 
الأقل على مســتوى المحافظة برغم 
تحسنها في مواقع من شارع المارينا 
لنحو 1200 دينار في بنسبة 2.9% عن 
الثاني، واستقر متوسط سعر  الربع 

المتر في الأماكــن داخلية عند 900  
دينار.

محافظة الفروانية
استقرت مســتويات الأسعار في 
محافظــة الفروانية عند 2317 دينارا 
للمتــر بنهاية الربــع الثالث، وتتجه 
معدلات التغير ربع السنوي في الأسعار 

بالمحافظة نحو التحسن.
واستقر متوسط السعر في المناطق 
الأعلى أسعارا بالمحافظة في شارع 
حبيب مناور مسجلا 4800 دينار للمتر 

للأماكن 750 م2.
أما خيطان، فقد انخفض متوسط 
السعر فيها بنسبة محدودة عن الربع 
الثاني، كما في المواقع المقابلة للمركز 
التجاري والإداري لأقل من 3800 دينار 
للمتر منخفضة 1.3%، وارتفعت الأسعار 
في بعض مواقع جليب الشيوخ مثل 
تلك الواقعة في شارع الجمعية %2.2 
واســتقرت في الشــوارع الداخلية 

بالمنطقة عند 2000 دينار للمتر.

العائد السنوي على العقارات التجارية
وأوضح التقرير أن معدلات العوائد 
التجارية تحسنت في  العقارات  على 
بالمحافظات  التجارية  المواقع  بعض 
بنهاية الربع الثالث، لكنها اســتقرت 
على مستوى المحافظات مقارنة بها 
في الربع الثانــي، ومازالت تعد في 
بعض المحافظات أدنى نســبيا من 
عوائد العقارات الاستثمارية باستثناء 
محافظة حولي التي مازال معدل العائد 
على العقارات التجارية يزيد فيها عن 
معدله في العقارات الاستثمارية، حيث 
استقر متوسط عائد العقار التجاري 
فــي محافظة العاصمة مســجلا %7 
الثالث والثاني مقابل  الربعين  بنهاية 
عائــد أكبر قليلا نســبته 7.3% على 
بالمحافظة،  العقارات الاســتثمارية 
في حين ســجلت تلك المعدلات في 
محافظة حولــي 7.89% متفوقة على 
عائد العقار الاستثماري البالغ %7.85، 
ويبلغ متوسط العائد في بعض المناطق 
المتميزة بالمحافظة 8% مثل مواقع من 
السالمية ويتراوح بين 7.7% و7.9% في 

مناطق أخرى من حولي.

الدائم بتدريب أعضاء مجلس 
الإدارة لتحقيق الفهم الكامل 
اللازمة  والإلمام بالمتطلبــات 
الدولية  القوانــن  لتطبيــق 
العالميــة في  والتشــريعات 
مجال مكافحة غسيل الأموال 
وتمويل الإرهاب، مضيفا أن 
هذه الدورة تعتبر استكمالا 
لسلســلة البرامج التدريبية 
التــي ســبق ونظمهــا البنك 
لأعضاء مجلس إدارته لتشكل 
قيمة مضافــة على الخبرات 
التي يتمتع بها أعضاء مجلس 
إدارة البنك ما يعزز تعليمات 
الأمن وحماية البيانات التي 

يطبقها البنك.

إلــى العلاقــة مــع المصارف 
المراسلة وغيرها من المواضيع 

ذات الصلة.
هــذه  أن   »KIB« وذكــر 
الــدورة التدريبيــة تأتي في 
التزامه بتعليمات بنك  إطار 
الكويــت المركزي التي تحث 
علــى تعميــم ونشــر ثقافة 
الامتثال علــى نطاق داخلي 
واســع في البنوك وذلك من 
خلال تدريب وتوعية العاملين 
فيها بمــا في ذلــك القيادات 
وأعضاء مجلس الإدارة، إلى 
جانــب حرصه علــى تنفيذ 
تعليمــات الجهــات الرقابية 
التــي تحــث علــى الاهتمام 

أمانة سر مجلس الإدارة ومدى 
قيامها بمهامها على أكمل وجه 

ممكن.
ولقد تطرقت الدورة إلى 
تحديات المصارف في مكافحة 
غسيل الأموال وتمويل الإرهاب 
والالتزام الضريبي، والقوانين 
والتشريعات والأنظمة المطبقة 
في هذا المجال، إلى جانب طرق 
الوقاية واعتماد أقصى درجات 
الدقــة والحيطة والحذر، مع 
تســليط الضوء على أفضل 
والإجــراءات  الممارســات 
التصحيحيــة، والشــفافية 
فــي التعامــل، والرقابة على 
العمليات المصرفية، بالإضافة 

قامت إدارة شؤون مجلس 
الإدارة وأمانة الســر في بنك 
»KIB« مؤخرا بتنظيم دورة 
تدريبيــة خاصــة بمكافحة 
غســيل الأمــوال وتمويــل 
الإرهاب والالتزام الضريبي 
)Fatca/ CRS(، والتي قدمها 
مديــر مجموعــة أخلاقيــات 
المهنــة ومخاطــر الاحتيــال 
فــي بنــك بيبلــوس الخبير 
أنطــوان داغــر،  المصرفــي، 
فــي المقــر الرئيســي للبنك، 
بحضور أعضاء مجلس الإدارة 
يترأسهم رئيس مجلس الإدارة 
الشيخ محمد جراح الصباح، 
ونائب رئيس مجلس الإدارة 
والرئيس التنفيذي رائد جواد 
بوخمســن، وذلك فــي إطار 
تنفيذ البنك لخططه الرامية 
لتدريــب وتوعيــة أعضــاء 
مجلــس الإدارة، وتماشــيا 
مــع التزامــه بتعليمات بنك 
الكويت المركزي والتي تتعلق 
بالعديد من القضايا المصرفية 
والموضوعات التي تهم البنوك 
وتطوراتها المتلاحقة على كل 
الأصعــدة، وانطلاقــا من أن 
نجــاح عمل مجلــس الإدارة 
وفاعليته يعتمدان بشكل كبير 
على الدور الذي تضطلع به 

الشيخ محمد الجراح ورائد جواد بوخمسين في لقطة جماعية مع أعضاء مجلس إدارة البنك

alabdulj@رأي
د.نواف العبدالجادر - دكتور ريادة أعمال في جامعة الكويت

شريك النجاح
»صاحبي واعرفه من عمر«، »محتاج محاسب وواحد يمسك 
التسويق«. أي من الاثنين أهم في اختيار شريك لإنشاء مشروع؟ 
في الواقع، هو الاختيار الأول. أكدت عدة دراســات أن معظم 
المبادرين يختارون شريكا بناء على معرفة شخصية مسبقة 

لا على معرفة مهنية.
 والجدير بالذكر ان أحدث الدراســات بينت ان الشراكات 
المبنية على معرفة شخصية وحميمية، أي ان يكون بين المبادرين 
ارتباط شخصي قبل إنشاء المشروع، لها فرص نجاح أكبر من 

تلك الشراكات المبنية على معرفة مهنية فقط.
ورغم أن الإعلام يســلط الضوء على مبادر اســتطاع أن 
يتحدى العالم وينجح، لكن في الواقع فإن الدراســات تبين ان 
معظم الشركات تؤسس من قبل فريق وليس شخصا واحدا، 
وأن نســبة نجاح الفريق أكثر من نجاح الفرد الواحد، فوراء 
كل من ستيف جوبز وبيل غيتس ومارك زوكربيرغ، فريق من 
المؤسسين، وكذلك هو الحال في الشركات الناجحة في الكويت، 
مثل: طلبات وكاريدج وبوتيكات وبيك وغسيل وأمنية، وغيره. 
لذلك فإن أسس اختيار الشــركاء له تأثير مباشر على نجاح 

المشروع، ولكن ما دور العلاقات الشخصية في ذلك؟
خلال مقابلاتي مع المبادرين الكويتيين ذكر الكثير منهم أن 
الشراكة في إنشاء مشروع كالزواج، حيث إن إنشاء مشروع له 
صعوبات كثيرة ومتطلبات شاقة ويتطلب عملا لساعات طويلة، 
فالثقة ومعرفة التعامل مع الشريك والاستمتاع بتمضية وقت مع 
الشريك شيء أساسي لأنه يحافظ على عدم انفصال الشراكة 
عند الاختلاف، ويساعد على تحفيز الشريك في الأوقات الشاقة. 
وهنا ينبغي التأكيد ان اختيار الشريك لا يتم باعتباره صديقا 
فقط، وإنما تأتي أهمية الصداقة والعلاقة الشخصية كونها باب 
يمكن المبادر من اختيار الشريك الذي يعلم مسبقا انه تتوفر فيه 
الصفات الإيجابية كحب العمل والتعلم والمثابرة والاستباقية. 
وأن اختيار شريك بناء على صفاته الشخصية تساهم في بناء 
ثقة والتزام وخلق علاقة شراكة تساعد المبادرين على مواجهة 
الصعوبات أكثر من اختيار شــريك بناء على مهنته أو درجة 
شهادته التعليمية أو الموارد التي يمتلكها دون النظر لصفاته. 
وأذكر في هذا الشــأن مقابلتي مع مبادر لإحدى الشركات 
الكويتيــة التي لاقت نجاحا كبيــرا وتعتبر مثالا لقصة نجاح 

شركة جديدة، فعند سؤالي لمؤسس الشركة عن سبب اختياره 
لشريكه ذكر لي: »العنصر الأول كان الصداقة، والعنصر الثاني 
كان ما يتميز بــه صديقي من اجتهاد. ومن خلال معرفتي به 
كنت اعلم عدد الساعات التي كان يمضيها في عمله وإخلاصه 
تجاه وظيفته، لذلك تأكدت انه قادر على العمل بجهد ومواجهة 
التحديات. الاجتهاد يتغلــب على الخبرة أو التخصص، لأنك 

تستطيع ان تتعلم من خلال العمل«.
الكثير من المبادرين يقعون في خطأ اختيار شريك لكونه 
يمتلك موارد مهمة للمشروع )مثل العلاقات/ تمويل/ أرض( دون 
النظر في الصفات الشخصية، ليتفاجأوا لاحقا ان الشريك لا 
يساهم في العمل، أو ان هدفه هو أن يستقطع من أرباح الشركة 
على حساب جودة العمل ونمو المشروع، ومن ثم يتسبب هذا 

الخطأ في اختيار الشريك في فشل المشروع. 
كما ينبغي التأكيد ان اختيار الصديق كشريك لا يغني عن 

أهمية وجود »اتفاق المؤسسين«. 
فعند حديثي مع المبادرين الذين دخلوا في شراكات لم تنجح، 
أشار معظمهم الى عدم وجود »اتفاق المؤسسين« كسبب أساسي 
في الخلافات وفشــل المشروع. و»اتفاق المؤسسين« مهم جدا 
حيث إنه يمثل مرجعا لحل الخلافات، ويوضح للمبادرين كيفية 
اتخاذ القرارات ومسؤوليات الشركاء من خلال، على سبيل المثال:
- توضيح ان كانت نســبة كل شريك في المشروع ثابتة أو 

مبنية على أداء الشريك.
- توضيح حقوق الشريك، كحقه في إنشاء مشروع منافس، 

وفي عدم الرغبة في الاستمرار في المشروع. 
- توضيح رؤية الشركة والهدف من المشروع، كبيع المشروع 

أو خطة التوسع أو ما إلى ذلك.
فنصيحتي لمبادر يبحث عن شريك هو التركيز على الصفات 
الشخصية لمن هم قريبون له من أهل وأصدقاء، والتحدث مع 
الشــريك عن أهدافه الشخصية وتوقعات العمل، وتوقيع عقد 
»اتفاق المؤسسين« للحفاظ على العلاقة بينهم. وفي النهاية أود 
أن أذكر أن في عام 2017 أكدت دراسة لأكثر من 8000 فريق أن 
صفات الفريق لها تأثير أساسي ومباشر في نجاح المشروع، 
لذلك فإن اختيار الشريك المناسب قد يكون أهم قرار في نجاح 

أو فشل المشروع.

»بيتك«: جيل جديد من الخدمات المصرفية 
على أجهزة السحب الآلي

أطلق بيت التمويل الكويتي 
)بيتك( ضمن جهود تطوير 
النقــدي  أجهزتــه للســحب 
والإيداع 7 خدمــات جديدة، 
تمثل جيلا جديدا من الخدمات 
المصرفية بعضها يقدم لأول 
مرة على مستوى الكويت، مما 
يوفر لعملاء »بيتك« تجربة 
مصرفيــة جديدة، تغني عن 
اســتخدام البطاقات وزيارة 
الفروع، وتضفــي مزيدا من 
الراحــة وتحقــق المتطلبات 
والاحتياجــات العملية على 
مدار الساعة، والخدمات هي: 
الســحب النقــدي مــن دون 
الحاجة إلى بطاقة الســحب 
الآلــي، وذلك من خلال الرمز 
التعريفــي QR code، وايضا 
السحب باســتخدام البطاقة 
المدنية أورقم الهاتف النقال، 
مع إمكانية تحديث معلومات 
المدنيــة، وخدمات  البطاقــة 
تفعيل بطاقات السحب الآلي 
الجديدة والمجــددة، وتغيير 
الرقم السري الخاص ببطاقة 

الصرف الآلي.
وتتطلب الخدمات تفاعل 
العميل وتواصله مع »بيتك« 
وحسابه عبر الإنترنت وخدمة 
الرســائل القصيرة، للتأكيد 
ولتحقيق الاســتخدام الآمن 
والاستفادة من الخدمات بيسر 
وسلاسة، حيث يقدم »بيتك« 
المتكاملــة  هــذه المجموعــة 
الخدمــات  مــن  والشــاملة 

وفــور الاختيــار وبعــد ان 
يقوم العميل بتصويره، فإنه 
يتسلم المبلغ المطلوب سحبه 
من الجهاز مباشرة، علما انه 
يمكن للعميل السحب بحدود 
10 الى 500 دينار يوميا بهذه 

الطريقة.
العميل الخطوات  ويكرر 
نفسها عند رغبته في السحب 
من خــال البطاقة المدنية او 
النقال،  الهاتــف  باســتخدام 
حيث يقوم باختيار الخدمة 
عبر تطبيــق kfhonline على 
الهواتــف الذكيــة أو موقــع 
»بيتك« الإلكتروني، ثم يتبع 
الخطوات حتــى يصله رمز 
التفعيل على هاتفه النقال ثم 
يقوم بإدخاله بجهاز السحب 
الآلي، ليتسلم العميل بعد ذلك 

المبلغ المطلوب.
وتتم الاستفادة من خدمات 

الجديــدة بأعلى مســتويات 
الأمان، معززا توجهه الدائم 
لتوفير أفضل وأسرع الحلول 
المصرفيــة والاســتفادة من 
البنية التحتية للتكنولوجية 

المتميزة التي يتمتع بها.
ومن أبرز هــذه الخدمات 
وأكثرها تطورا خدمة السحب 
النقدي من دون الحاجة إلى 
بطاقــة الســحب الآلــي، من 
 QR« خلال الرمــز التعريفي
code« التي تتطلب من العميل 
الدخــول علــى حســابه عبر 
 ،kfhonline الموبايــل تطبيق 
ويختار خدمة الرمز التعريفي 
»QR code«، ثــم يحدد المبلغ 
ويتوجه الى أقرب جهاز سحب 
آلي من خلال فروعنا المصرفية، 
ومن ثم يختار السحب النقدي 
باســتخدام الرمــز التعريفي 
الــذي يظهــر على الشاشــة، 

تفعيل البطاقــة الجديدة أو 
المجددة، بإدخال البطاقة الى 
أحــد أجهــزة الســحب الآلي 
التفعيــل، ليتلقــى  وطلــب 
العميل بعد ذلك رمز التفعيل 
علــى هاتفه النقال، ثم يقوم 
بإدخال الرمز بجهاز السحب 
الآلي من خلال فروع »بيتك« 
المصرفيــة، ليتــم التفعيــل 
مباشــرة، وتتكرر الخطوات 
في حالة الرغبــة في تغيير 
الرقم السري من خلال أجهزة 
السحب الآلي، كما تم تشغيل 
إيداع نقدي يســتقبل  جهاز 
280 ورقة نقدية في العملية 
الواحدة، ويتاح اســتخدامه 
للأفراد وكذلك الشركات التي 
تستخرج بطاقة المندوب يتم 
من خلالها الإيداع، حيث يتم 
إيداع المبالــغ على الفور في 

حساباتهم.

ملصق عن مجموعة الخدمات الجديدة

هذه خطوات توثيق علامتك التجارية في الكويت
فــي خطــوة رائــدة، عملــت وزارة التجارة 
والصناعة على توثيــق العلامات التجارية في 
الكويت إلكترونيا وذلك عبر موقع تم تخصيصه 
لهذه الغاية، حيث حددت الوزارة خطوات يجب 
اتباعها متمثلة في البداية بإيداع طلب تسجيل 
علامة تجاريــة من خلال الدخــول على الرابط 
https://ifta.gov.kw، وتسجيل البيانات بطلب إيداع 
علامة تجاريــة )بيانات المالك، بيانات الاتصال 
بالمالــك، بيانات العلامــة وتفاصيلها والمرفقات 
التي تثبت ملكية للعلامة المراد تســجيلها(، ثم 
تحميل البيانات المطلوبة، وتسديد رسوم الطلب 
عن طريق كي نــت، وأخيرا تبقى متابعة حالة 
الطلب عن طريق البوابة الإلكترونية للوزارة.

وحــددت وزارة التجارة والصناعة رســوم 
تسجيل العلامة التجارية كالتالي: رسوم إيداع 
العلامة التجارية 45 دينارا يتم سدادها من خلال 
البوابة الإلكترونية، وعند قبول العلامة التجارية 
يتم سداد رسوم النشر البالغة 25 دينارا، أما في 
حالة انتهاء فترة المعارضة )60 يوما من تاريخ 
النشر( فيتم ســداد مبلغ 240 دينارا لتسجيل 

علامة تجاريةشهادة العلامة التجارية.

معرفي: البيئة 
الاقتصادية 

في الكويت 
مثالية لإقامة 

المشاريع الصغيرة 
والمتوسطة

.. ويرعى ملتقى التبادل التجاري للمشاريع الصغيرة

الكويت تعتبر مثالية لإقامة 
الشركات الناشئة والمشاريع 
الصغيرة والمتوسطة، وذلك 
لأن الرؤية الأميرية تشجع 
الاستثمار بالقطاع الخاص، 
حيــث تحمــل الحكومــة 
الكويتيــة على عاتقها دعم 
هذه المشاريع ماديا من خلال 
تأسيسها الصندوق الوطني 
لرعاية وتنمية المشروعات 
الصغيرة والمتوســطة إلى 
جانب توفيرها الأراضي لهذه 
المشــاريع، كما أن الخبرات 
العريقــة والوضــع المالــي 
للبنوك الكويتية يساعدها 
على تعزيز دعمها للمشاريع 

الصغيرة والمتوسطة.

والمتوسطة في البنك أنور 
معرفــي، خــال المؤتمــر 
الصحافــي، بــأن المبادرين 
الكويتيــن قــادرون علــى 
تأسيس مشــاريع متميزة 
على مستوى الخليج العربي 
ككل ما يســاهم في تحقيق 
رؤية الكويت الجديدة لعام 
2035 عبــر تحويــل البلاد 
لمركز مالي وتجاري جاذب 
للاستثمارات، ما يشجعهم 
التفكيــر والابتــكار  علــى 
ويســاعد في خلق مجتمع 
ريادي يقضي على البطالة 
ويخفــف الضغــط علــى 
الوظائف الحكومية، مضيفا 
أن البيئــة الاقتصادية في 

أعلن »KIB« عن رعايته 
لفعاليــات ملتقــى التبادل 
التجاري للمشاريع الصغيرة 
 »B2B4SME« والمتوســطة
الــذي تنظمــه الجمعيــة 
للمشــروعات  الكويتيــة 
الصغيرة والمتوسطة، وذلك 
خلال المؤتمر الصحافي الذي 
عقد مؤخــرا بهدف الإعلان 
عن فعاليــات الملتقى الذي 
ســينطلق يوم 5 ديسمبر 
المقبل في حديقة الشهيد 2.
 »KIB« وتأتــي رعايــة
لهذا الملتقــى، للعام الثاني 
علــى التوالــي، التزاما منه 
بمســؤوليته الاجتماعيــة 
خاصة تجــاه المبادرين من 
رجال الأعمــال، إلى جانب 
حرصه على دعم الفعاليات 
التــي توفر بيئة مناســبة 
لدعــم أصحــاب المشــاريع 
والمتوســطة  الصغيــرة 
وتضمن تواصلهم وتبادل 
تجاربهم ومشاركة خبراتهم، 
وذلك إيمانا منه بأهمية هذه 
المشاريع في تحسين تركيبة 
الكويتي من  العمل  ســوق 
خــال تفعيــل دور القطاع 
الخاص ومشاركة الشباب 
فــي دفــع عجلــة التنميــة 

الاقتصادية.
وصـــرح مــديــــر أول 
قســم الشــركات الصغيرة 

ممثلو الجهات والشركات الراعية خلال المؤتمر الصحافي


