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بجائزة الـ 250 ألف دينار

»الوطني« يعلن الفائز في سحب »الجوهرة«
أعلن بنك الكويت الوطني 
عن اسم الفائز بجائزة 250 
ألف دينار في سحب حساب 
الجوهرة ربع السنوي، حيث 
حصل محمد أمين نســيمي 
علــى هذه الجائــزة القيمة 
في هذا السحب الذي يعتبر 
الأكبر ضمن جوائز حساب 
الجوهرة. وتم إجراء السحب 
بحضــور ممثل عــن وزارة 
التجارة والصناعة إلى جانب 
ممثلي بنك الكويت الوطني، 
كما تم إعلان اسم الفائز في 
السحب مباشرة على الهواء 
عبر إذاعة »نبض الكويت« 
FM 88.8 يوم الثلاثاء الموافق 
26 يونيــو 2018 فــي تمام 
الســاعة الواحدة والنصف 

مساء. 
ويســعى بنــك الكويت 
الوطني من خلال السحوبات 
الأسبوعية والشهرية وربع 
السنوية لحساب الجوهرة 
إلى مكافأة عملائه، بجوائز 
سنوية تبلغ قيمتها الإجمالية 
2.200.000 دينــار ســنويا 

وذلك منذ العام 2012. 
وما زالت الفرصة متاحة 
العمــاء لمضاعفــة  أمــام 
فرصهــم والفــوز بجوائــز 
حساب الجوهرة المتعددة، 
كلمــا حافظــوا على رصيد 
حسابهم. ومنذ بداية شهر 
يونيــو عمد بنــك الكويت 
الوطني إلى تقــديم جوائز 
أسبوعية بقيمة 5 آلاف دينار 
للفائزين بالسحب الأسبوعي 
لحساب الجوهرة وهم: فواز 
ناصر الشطي، عبدالله أحمد 
المسري، حامد حسين الحامد.
وفي إطار تعقيبها على 
الإعلان عن الفائز بالسحب، 
قالــت فــوز الطخيــم مــن 
إدارة الخدمــات المصرفيــة 
الشخصية في بنك الكويت 
الوطني: نحرص دوما على 

تقديم خدمة مصرفية مميزة 
تتبع أعلى معاييــر الأمان 
والجودة، فضلا عن اعتماد 
أحدث الوسائل التكنولوجية 
المصرفية. وفي الوقت عينه 
نسعى إلى مكافآت عملائنا 
وتقديم الجوائز القيمة لهم، 
ويعتبــر ســحب الجوهرة 
ربع السنوي الأكثر تميزا، 
حيث يمنح العميل فرصة 
للحصــول علــى مبلغ 250 

ألف دينار. 
وتابعت الطخيم قائلة: 
فتح حساب الجوهرة سهل 
للغاية، حيث يمكن لعملاء 
البنك الكويت الوطني فتح 
حساب الجوهرة بكل أمان 
 NBK Online and عن طريق
Mobile Banking، علمــا أن 
فرص الربح تتضاعف مقابل 
كل 50 دينارا في الحساب في 
حال عدم قيام العميل بعملية 

سحب نقدي أو تحويل من 
حســاب الجوهــرة خــال 
الفترة المطلوبة. لذا نشجع 
العملاء دومــا في المحافظة 
على حساباتهم ومضاعفة 

فرصهم بالفوز.
ويتم إجراء السحب على 
أســماء الفائزين بالجوائز 
الأسبوعية والشهرية وربع 
السنوية التي يقدمها البنك 
الوطنــي لعمــاء حســاب 
الجوهــرة تحــت إشــراف 
مسؤولي الوزارة، كما يتم 
الإعــان عن الاســم الكامل 
للفائزين. هذا ويحرص بنك 
الكويت الوطني على مكافأة 
عملائــه الأوفيــاء وإجــراء 
الســحوبات والإعــان عن 
الجوائز بمنتهى الشفافية، 
كجزء من استراتيجية طويلة 
الأمد لبناء علاقة مستدامة مع 
العملاء قوامها الثقة والأمان.

الطخيم: نحرص 
دوماً على تقديم 

خدمة مصرفية 
مميزة تتبع أعلى 

معايير الأمان 
والجودة

خلال موسم الصيف 2018

ر رحلات مباشرة بين »بودروم« و»لندن« »التركية« تسُيِّ
بعــد زيــادة إضافة عدد 
مــن الوجهــات الجديــد إلى 
قائمتها لموسم الصيف، يمكن 
للمسافرين على متن الخطوط 
الجوية التركية الآن السفر 
مباشــرة بين بودروم إحدى 
الوجهات السياحية المشهورة 

في تركيا ولندن. 
وتم إطلاق هذه الرحلات 
الجوية نظرا لتفضيل السياح 
البريطانيين قضاء إجازتهم 
في تركيا والاستمتاع بأشعة 
الشــمس والبحــر والرمــل 
والبيئة الآمنة في عام 2018.
الرحــات  وانطلقــت 
المباشرة بين بودروم ولندن 
اعتبــارا من 13 يونيو 2018، 
وســتكون بمعــدل مرتــن 
في الأســبوع أيــام الأربعاء 
والسبت خلال موسم الصيف. 
وتقوم الخطوط الجوية 

التركية، التــي أطلقت أولى 
رحلاتها إلى لندن في المملكة 
المتحدة في 9 سبتمبر 1961، 
حاليا بتشغيل ما مجموعه 
90 رحلة أسبوعيا إلى المملكة 
المتحــدة بمــا فيهــا لنــدن، 

ومانشســتر وبرمينغهــام 
وإدنبرة.

وتبدأ أسعار التذاكر ذهابا 
وإيابا من لندن إلى بودروم 
من 235 جنيها إسترلينيا بما 
في ذلك الضرائب والرسوم.

طائرة التركية

خمسة طرازات تنال أعلى درجات التقدير

الخيار الأمثل للراغبين بتوفير الأموال وتحقيق عوائد مالية ثابتة

»فورد« تحقق أفضل نتيجة لها 
في دراسة الجودة الأولية 2018

»وربة« يجري سحب »السنبلة« الأسبوعي اليوم

سجلت شركة فورد موتور 
كومباني أفضل نتائج لها ضمن 
دراسة الجودة الأولية لسنة 
 J.D. 2018 التي تجريها شركة
Power، بفضل التحســينات 
الإجماليــة في الجــودة التي 
تسبق نظيراتها في القطاع، 
لاســيما فــي نظــام الصوت 
المتطور، وميــزات الاتصال، 
وتكنولوجيا الترفيه والملاحة. 
 J.D. Power تتولــى دراســة
قيــاس جــودة المركبــة عبر 
تحليل الأيام التسعين الأولى 
مــن ملكيتها، وفــي العام 32 
من صدور تقاريرها، صنفت 
شركة فورد موتور كومباني 
في المركــز الثاني بين جميع 
شركات تصنيع السيارات. وقد 
ساهمت التحسينات الهائلة في 
جودة التكنولوجيا بحصول 
فورد على هذه النتائج. فكل 
مركبة فورد ولينكون مجهزة 
 SYNC3 بتكنولوجيا الاتصال
تتفــوق فــي فئــات الجودة 
بنتائج أعلى من المعدل بكثير.

ويقول جيم فانسلامبروك، 
مديــر قســم الجــودة لــدى 
فورد فــي الأميركيتين: يريد 
العملاء مركبــة تبقيهم على 
اتصال أكانوا يقصدون مكانا 
معينــا أو يتمتعون بالقيادة 
فحسب. وتظهر نتائج الجودة 
المتحسنة لدينا أننا نقدم لعالم 
ذكــي مركبــات ذكية ســهلة 

الاستعمال.

أعلن بنك وربة عن إجرائه 
ســحب الســنبلة الأسبوعي 
الثانــي والعشــرين اليــوم، 
وســيتم ذلك بحضور ممثل 
عن وزارة التجارة والصناعة 

وموظفي بنك وربة.
الســنبلة  يمثل حســاب 
الخيار الأمثــل لكل الراغبين 
بتوفير الأموال وتحقيق عوائد 
مالية ثابتة على أرصدتهم في 
الوقت نفســه بالإضافة إلى 
فرص شهرية للفوز بجوائز 
نقديــة طوال العــام، ونظرا 
للإقبال الكبير الذي لاقاه هذا 
الحســاب من قبل العملاء لما 
يؤمنه من فرص كبيرة للربح، 
عمل بنك وربــة على إضافة 
تطورات نوعية على حساب 
الســنبلة لاقت استحســان 

فــورد  أظهــرت  كمــا 
تحســينات فــي التصميــم 
والمقاعــد،  الخارجــي، 
القيادة، وشاشات  وتجربة 
عــرض التحكــم بالميــزات، 
وفئات تصميــم المقصورة 
والتكييف. وكســبت فورد 
موتور كومباني نتيجة لذلك، 
جوائز عن فئــات المركبات 
أكثــر من أي شــركة 
تصنيع سيارات 

العملاء، وتشــمل التطورات 
إلــى  التــي تمــت إضافتهــا 
حساب السنبلة، زيادة عدد 

أخــرى. وحلــت تســع من 
مركبات الشركة في المراكز 
الثلاثــة الأولى عــن فئاتها 
- بما فــي ذلك أعلى المراكز 
لفورد إكسبيديشن، وفورد 
موستانج، وفورد أف-سيريز 
ســوبر ديوتــي، ولينكون 
.MKC كونتيننتال، ولينكون
كمــا أظهرت علامة فورد 
تحسنا للسنة الخامسة على 
التوالي وبوتيرة أسرع من 
القطــاع، حيث أظهــرت 81 
مشــكلة في كل 100 مركبة، 
مسجلة انخفاضا من 86 عام 
2017. أما لينكون فقد ارتقت 
إلى المركز الثالث بين الماركات 
الفاخرة، حيــث أظهرت 83 
مشــكلة في كل 100 مركبة، 
مسجلة انخفاضا من 92 عام 

.2017

الرابحين عبر إضافة ســحب 
أسبوعي بالإضافة إلى السحب 
الشهري، وذلك لإتاحة فرص 
أكبــر للعملاء للفوز بجوائز 
ماليــة أســبوعية قيمــة كل 
منها ألف دينار كويتي تذهب 
إلى 5 رابحين ويتم الســحب 
عليها فــي يوم الخميس من 
كل أســبوع. بالإضافــة إلى 
ذلك، يستمر سحب السنبلة 
الشــهري في بداية كل شهر 
الكبرى والتي  على الجوائز 
يبلــغ إجمالها 30 ألف دينار 
موزعة كالتالي على 4 رابحين: 
الجائزة الكبرى بقيمة 10 آلاف 
دينار ســتكون مــن نصيب 
رابحين اثنين والجائزة الثانية 
بقيمة 5 آلاف دينار من نصيب 

رابحين اثنين أيضا.

 فورد موستانج

جودة فورد تتحسن 
للعام الخامس 

على التوالي

خلال حفل أقامته في مبناها الرئيسي

Ooredoo تكرم نقاط البيع 
ومحلات التجزئة المتميزة

أقامــت Ooredoo الكويت 
حفل تكريم خاص لنقاط البيع 
ومحــات التجزئة المتميزة، 
 Smart وذلك ضمــن برنامج
2.0 الــذي أطلقته الشــركة 
بدايــة العــام والــذي يعــد 
برنامجــا تحفيزيــا متكاملا 
مخصصا لمحــات التجزئة. 
وكرمت الشركة خلال الحفل 
نقاط البيع ومحلات التجزئة 
المتميــزة الذين حققوا أعلى 
مبيعات للنصف الأول من عام 
2018 الجاري وذلك في مبنى 
الرئيسي، بحضور  الشركة 
البيع  ممثلي محلات نقــاط 
ومحــات التجزئة المتميزة. 
وكرمت الشركة خلال الحفل 
ممثلي نقاط البيع ومحلات 

التجزئة المميزين، وعدد من 
ممثلــي قطــاع المبيعات في 
الشــركة، وذلك عن النجاح 
الذي حققوه فــي منذ بداية 

العام. 
وقــدم كل مــن مدير أول 
إدارة مبيعات الأفرع والامتياز 
أحمد درداب ومدير أول إدارة 
تطوير المبيعات غير المباشرة 
ســمير شــهاب خلال الحفل 
جوائز تحفيزية بقيمة 100 
ألف دولار ودروعا تذكارية 
الشــركاء  لممثلــي 60 مــن 
المميزيــن مــن نقــاط البيع 
ومحــات التجزئــة والذين 
حققوا أعلى نسبة مبيعات 
الدفــع المســبق  لمنتجــات 
الحديثــة والتــي تم طرحها 

منــذ بدايــة العــام. وقد تم 
توزيع جوائــز قيمة أخرى 

خلال الحفل.
وحول ذلــك، قــال مدير 
أول إدارة مبيعــات الأفــرع 
والامتياز أحمد درداب: نحن 
نؤمن بالدور الفعال لشبكة 
الفرعيــن في بيع  الموزعين 
وتسويق منتجات الشركة، 
خاصة في ظل التحديات التي 
يشهدها القطاع. وسنستمر 
في تطوير وتفعيل البرامج 
التي تهــدف لضمان الحافز 
المشــجع للجميع مــن دون 
استثناء، واضعين في اعتبارنا 
ان شركاءنا هم مركز خدمة 
متكامــل يمثلنــا فــي تلبية 

احتياجات العملاء.
وأضاف مديــر أول إدارة 
تطوير المبيعات غير المباشرة 
ســمير شــهاب: يســرنا أن 
نســتضيف شــركاءنا فــي 
النجاح وتكريمهم خلال هذا 
الحفــل الذي نقيمــه تقديرا 
لجهودهــم وعرفانــا لهــم 
لمساهمتهم الفاعلة في نجاح 
خطة مبيعات منتجات الشركة 
على عملائنا في الكويت وهذا 
لم يكــن ليتحقق لولا علاقة 
الشراكة المتميزة مع محلات 
نقاط البيع ومحلات التجزئة، 
الذين طالما ربطتنا بهم علاقات 
وطيدة ولقد أثبتوا لنا على مر 
السنين قدرتهم على المساهمة 
معنا في تنفيذ خطط المبيعات 
والتقدم على منافسينا وخلق 

الفرق في تجربة العملاء.

سمير شهاب تامر شبل ومجبل الأيوبأحمد درداب

صورة جماعية للمكرمين 

فوز الطخيم

الترحيب بالمسافرين

جانب من احتفالية تسيير الرحلات المباشرة بين »بودروم« و»لندن«

إكسبيديشن

درداب: نؤمن 
بالدور الفعال 

لشبكة الموزعين 
الفرعيين في بيع 
وتسويق منتجات 

الشركة


