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ممثلو X-سايت وسيتي سنتر لحظة قص شريط الافتتاح

جولة داخل المعرض

افتتحت مؤخراً 4 معارض جديدة في فروع سيتي

إطلاق مفهوم البرغر الأميركي الشهير داخل »الكوت مول« نهاية يونيو المقبل

»مجموعة التمدين« تستعد لافتتاح أول فروع 
سلسلة مطاعم »بلاك تاب« في الكويت

قفزة نوعية تحققها X - سايت بالتعاون مع مجموعة »سيتي سنتر«

بسمعة راســخة في تقديم 
العلامات التجارية العالمية 
الرائدة إلى السوق الكويتي. 
يسرنا دائما إتاحة خيارات 
اســتثنائية، لذلــك قمنــا 
بطــرح مطعــم بــاك تاب 
لعشاق البرغر في الكويت، 
ويعد افتتاح هــذه العلامة 
التجاريــة دليــا آخر على 
التزام المجموعة بتقديم كل 
ما هو جديد ومميز ليفوق 

علامتنــا التجاريــة: عروض 
متكاملة، راحة وسهولة، وتميز 

في خدمة العملاء.
وتعمــل X-ســايت علــى 
واضحــة  اســتراتيجية 
المرتكزات، حيث تعتبر تجربة 
التســوق المميزة هي الغاية 
القصوى التــي تعمل لأجلها 
شــركة إلكترونيــات الغانم. 

للأغذيــة«، إحدى شــركات 
»مجموعة التمدين«، نتطلع 
لافتتاح فــرع بلاك تاب في 
الكوت مــول بالكويت بعد 
النجــاح الذي حققه المطعم 
فــي نيويــورك، وفيغاس، 
نحــن  ودبــي.  وجنيــڤ، 
متحمســون لتقديم تجربة 
تذوق شهية للبرغر الأميركي 
وطعم الميلك شيك الرائع في 

الكويت«.

منتجات العناية الشــخصية 
والإلكترونيــات  واللياقــة 
المكتبيــة وغيرهــا. ومن أهم 
مزايا معظم معارض X-سايت 
هي القدرة على التفاعل الحي 
للعملاء مع المنتجات المعروضة 
ممــا يتيح لهم اختبار المنتج 
وتجربته والتعرف إلى مزاياه 
بطريقــة عملية. ولم تتوقف 

التوصيل والتركيب والتسوق 
براحة من خلال تطبيق على 
الهواتف الذكية أو عبر الموقع 
 ،www.xcite.com الإلكتروني
إضافــة لوجــود أكبــر مركز 
صيانة مؤهــل يضمن راحة 
البال للعمــاء ويمنكم أيضا 
الاســتفادة من خدمة الشراء 
اونلاين والاستلام من المعرض.

تطلعات المجتمع الكويتي من 
مرتادي المطاعم والمتسوقين 

على حد سواء«.
من جهتــه، قال الرئيس 
التنفيذي لمجموعة صنسيت 
أنطونيو غونزالس: »يرتكز 
مطعم بلاك تاب على أصالة 
الطعم الأميركي، والمكونات 
الطازجة والمتعة في التجربة. 
من خلال هذه الشراكة المبرمة 
بيننا وبين »شركة التمدين 

وهو ما جعل زيارة أي معرض 
X-ســايت تجربــة لطيفــة 
ومشوقة وممتعة سواء لمتابعي 
الإلكترونية  أحدث الأجهــزة 
الشخصية والترفيهية، أو من 
يبحث عــن الأجهزة المنزلية 
الكهربائيــة والإلكترونيــة، 
إضافة إلى باقة واســعة من 
المنتجــات التي تتــراوح بين 

X-سايت عن عملية التوسع 
التــي تعتبرهــا أهــم خدمة 
تقدمها لعملائها لتوفر عليهم 
فــي الوقــت والجهــد وتلبي 
احتياجاتهم بطريقة ميسرة 
بوجــود فريــق عمــل مؤهل 
وخدمات مساندة عديدة تشمل 
الأقســاط الميســرة والكفالة 
الإضافيــة X-Care وخدمات 

وتدير شركة سيتي سنتر 
أكبــر الأســواق المركزية في 
الكويت من حيث المســاحات 
التي تشغلها بالمتر المربع، ومن 
خلال ما تقدمــه لزبائنها من 
اختيارات عديدة متنوعة من 
مختلف السلع بأفضل الأسعار.
وتضــم أســواق ســيتي 
سنتر كل ما يمكن تقديمه من 
منتجات تشمل لوازم العائلة 
من مواد غذائية وغيرها، بما 
يشــمل منتجات مســتوردة 
من بريطانيا وأوروبا. وهذه 
التشكيلة من المنتجات والسلع 
تضم كذلك الملابس، الأحذية، 
الأجهــزة المنزليــة، الألعاب، 
القرطاســية،  الأقمشــــــة، 
حقائــب الســفر، العطورات 

والمكياج.
ومن شأن هذا التعاون بين 
سيتي ســنتر وX-سايت أن 
يعزز تجربة التسوق من خلال 
عرض وتوفير تشكيلة واسعة 
من الأجهــزة والإلكترونيات 

الرقمية وغير الرقمية.

الرومي:
افتتاح العلامة 

التجارية الجديدة 
دليل على التزامنا 
بتقديم كل جديد 

ومميز لعملائنا

أعلنت »شــركة التمدين 
للأغذيــة«، إحدى شــركات 
»مجموعــة التمديــن«، عن 
افتتــاح أول فــروع  قــرب 
سلســلة المطاعم الشــهيرة 
»بــاك تــاب«، المتخصصة 
بالبرغر والشــيك الأميركي 
في الكويت في نهاية الشهر 
الجاري في »الكوت مول«، 
أكبر مركز تســوق وترفيه 
في جنوب الكويت، وأحدث 
تجارب »مشــروع الكوت«، 
وقــد أحــدث »بــاك تاب« 
ثورة في طريقة إعداد برغر 
نيويورك ومخفوق الحليب 
»الميلك شــيك« لذا حرصت 
»شركة التمدين للأغذية«على 
جلب هذا المطعم الذي يحتفي 
بالبرغر الأميركي المميز إلى 

الكويت.
جــو  الشــيف  وقــام 
المالك لسلسة  إيســيدوري 
تــاب«  »بــاك  مطاعــم 
بتطوير مفهوم فريد يدمج 
التقليــدي  بــن الأســلوب 
والمبتكــر لتقــديم البرغــر 
والشــيك. كما صرح قائلا: 
»بلاك تاب ســينقل مفهوم 
المطاعم الأميركية السريعة 
والكلاســيكية إلى مستوى 
جديد عبر وضع لمسة مبتكرة 
ومكونــات عاليــة الجودة، 
وأجــواء فريدة مســتوحاة 

من فترة التسعينيات«.
ويقف كريــس باريش، 
صاحب مطعم بلاك تاب وراء 
توســع مطعم »بلاك تاب« 
في منطقة الشرق الأوسط، 
بالشــراكة مــع »مجموعــة 
و»مجموعــة  التمديــن« 
صنســيت«. وصــرح قائلا 
»كانت الاستجابة استثنائية 
في الشرق الأوسط، ونحن 
نشــعر بالحمــاس لتقــديم 
تجربــة »بــاك تــاب« فــي 
مــول  بالكــوت  الكويــت 

الجديد«.
من جانبه، قال مدير عام 
إدارة التسويق بـ»مجموعة 
التمديــن« معــاذ الرومــي: 
»تتمتــع مجموعة التمدين 

أعلنــت X-ســايت مــن 
أكبــر  الغــانم،  إلكترونيــات 
سلســلة متاجر إلكترونيات 
في الكويت، عن إنجاز خطوة 
توســعية رائــدة بشــراكتها 
الجديــدة التــي تم التوصــل 
إليها مع أسواق سيتي سنتر 
بحيث تكون معارض X-سايت 
هــي متاجــر الإلكترونيــات 
الحصرية داخل هذه الأسواق 
المنتشرة في الكويت. ويأتي 
هذا الاتفاق تتويجا لمســيرة 
النجاح المستمر الذي تحققها 
X-سايت في السوق المحلية.
وقامــت X-ســايت لهــذا 
الغرض، بالاتفاق مع شــركة 
ســيتي ســنتر العملاقة في 
الكويــت، باختيــار الأماكــن 
المناسبة داخل السوق المركزي 
لتكون مواقع المعارض الجديدة 
X-ســايت.  لإلكترونيــات 
أربعــة  افتتــاح  وفعــا، تم 
معــارض جديدة فــي فروع 
ســيتي ســنتر في السالمية، 
الضجيج، الجهراء والدسمة. 
وتتميز هذه المعارض الجديدة 
بأنهــا تقلل الوقت والمســافة 
اللازمة لزيارة أي منها، حيث 
تم اختيار أهم فروع ســيتي 
سنتر مع الحرص على الحفاظ 
على هوية التصميم الخاص 
بالمعــارض، وكذلــك نفــس 
الخدمــات والمنتجــات التــي 
تتوافــر في جميــع معارض 
X-ســايت الأخــرى، وهو ما 
يؤكــد ريادتهــا في الســوق 
المحليــة، وكذلــك حضورها 
المســتوى  وتميزهــا علــى 
الإقليمــي. وتوفــر المعارض 
الجديدة تشــكيلة كاملة من 
منتجات X-سايت على مساحة 

تزيد على 1000 متر مربع.
افتتــاح فرع  وبمناســبة 
الســالمية، تحــدث فرنانــدو 
لوبيــز، نائــب الرئيــس في 
إنــه مــن  X-ســايت فقــال: 
دواعي فخرنا أن نتعاون مع 
شركات ومؤسسات مرموقة 
مثل سيتي سنتر، ونؤمن بأن 
هذه الشراكة الجديدة تلعب 
دورا محوريــا فــي خططنــا 
للتوســع والنمو. وإنها فعلا 
فرصة مثاليــة لتعزيز القيم 
والركائــز التي بنينــا عليها 

جاسم الفجي مشاركا في الدورة التدريبية

خلال الدورة التدريبية لموظفي قسم المبيعات

»الراية« تنظم دورات تدريبية لموظفيها

عقدت شــركة الراية للتطوير والتشغيل 
العقاري دورة تدريبية لموظفي قسم المبيعات 
في الشركة بحضور الرئيس التنفيذي جاسم 
الفجي، وتأتي هذه المبادرة من ضمن برنامج 

متكامل للتدريب تحرص الراية 
علــى تطبيقــه بشــكل دوري 
حرصا منها على تعزيز كفاءات 
المهنيــة واطلاعهم  موظفيهــا 
على آخر المستجدات في قطاع 
التشــغيل والتطوير العقاري 
مع التركيز على نمو متطلبات 
العملاء وبالتالي ضرورة الإيفاء 

بها.
وتأتي مبادرة الراية انطلاقا 
من مسؤوليتها لتنمية الكوادر 
لديهــا لاســيما أنهــم يلعبون 
دورا محوريا في نمو عمليات 
الشــركة، عبــر التواصــل مع 

العمــاء والإجابــة عن كل استفســاراتهم ما 
يؤسس الشــفافية في التعامل وتشكل ركنا 

أساسيا في دفع عمليات الشركة ونموها.
وفــي هذا الإطــار، تحدث جاســم الفجي، 
الرئيس التنفيذي في شركة الراية قائلا: منذ 

انطلاق عملياتها في السوق الكويتية، حرصت 
شركة الراية على استقطاب الكفاءات المهنية 
العالية وإخضاعها بشكل دوري للتدريب، وذلك 
التزامــا منها بتنمية هذه الكفاءات وتزويدها 
بثقافــة مهنيــة راقيــة عبر 
اطلاعها على أحدث الوسائل 
المعتمدة في الترويج للتطوير 
والتشغيل العقاري. وأضاف: 
هذه الــدورات التدريبية هي 
الأساس الذي نرتكز عليه في 
المحافظــة على ثقــة عملائنا 
آدائنــا ومــا نقدمه  بجــودة 
من خدمات هــي الأفضل في 

المنطقة.
وختم الفجي مشــيرا إلى 
أن شركة الراية مستمرة في 
نهجها التطويري، ولن تألو 
جهدا في الاســتثمار لتعزيز 
وتنميــة المهــارات المهنية لــدى فريق عمله، 
وذلك تبعا لاســتراتيجية الشــركة التنموية 
والتي ترتكز في بنودها الأساسية على دعم 
الموظفــن، وبالتالي توفيــر خدمات تضاهي 

أرقى المستويات العالمية.

الفجي: تطوير 
كفاءات موظفينا 

هو المحور 
الأساسي لنمو 

عملياتنا


