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بورسلي: التحالفات 
تساعدنا على توفير 
المعلومات لتمكين 

الشركات من الإلمام 
بظروف السوق

طالبتها بالتحقق من بيانات طالبي التراخيص

»غسيل الأموال« تناشد إدارات التجارة بتفعيل 
القرار 432 وإلا تعرضت للمساءلة القانونية

طارق عرابي

ناشدت إدارة مكافحة عمليات غسيل الاموال 
وتمويل الارهاب الادارات المعنية بوزارة التجارة 
وهي )إدارة التراخيص التجارية، إدارة المعادن 
الثمينة، إدارة الشركات المساهمة، إدارة شركات 
الاشخاص، إدارة العقار، إدارة العلامات التجارية 
الفكرية، إدارة  إدارة الملكية  وبراءة الاختراع، 
العلاقات الدولية، إدارة السجل التجاري وإدارة 
التأمين(، ناشدتها بضرورة تفعيل القرار الوزاري 
رقم 432 لعام 2016، والخاص بتنفيذ قرارات 
مجلس الأمن الصادرة بموجب الفصل السابع 
من ميثاق الأمم المتحدة المتعلقة بالارهاب وتمويل 

الارهاب.
وشددت إدارة مكافحة عمليات غسيل الاموال 
على ضرورة أن تقوم الادارات المعنية بواجباتها 
تجاه التحقق من البيانات والمعلومات الخاصة 
بالشركات والاشخاص الراغبين بالحصول على 

تراخيص تجارية من أي من هذه الإدارات.
وأكدت الادارة على ان القرار الوزاري رقم 
432 ينص على ضرورة تحديد كل إدارة وسيلة 
إلكترونية لاستقبال البيانات الخاصة المتعلقة 
بالاشخاص المدرجين على القوائم الصادرة من 
الادارة المختصة، وبضرورة أن تقوم الادارة 
المدرجين  بيانات الاشخاص  المختصة بإرسال 
على قوائم العقوبات، وذلك في حالتي الادراج 

أو رفــع البيانات عبر وســيلة إلكترونية إلى 
الادارة المعنية.

وشددت الإدارة على ضرورة ان تقوم كل 
إدارة عن تلقي طلبات تتعلق بالخدمة التي تقدمها، 
بالتحقق والاطلاع على بيانات الشخص والتأكد 
من عدم وجود اسمه بالقائمة الصادرة من ادارة 
مكافحة عمليات غسيل الأموال وتمويل الارهاب.
وقالت انه فــي حال تبين وجود بيانات أي 
شــخص من طالبي الخدمة من ضمن القائمة 
الصــادرة من الادارة المختصــة، يجب عليها 

اتباع الآتي:
1 - تعبئة النموذج المرفق من الادارة المعنية 
وإرســاله إلكترونيا إلى إدارة غسيل الاموال 

خلال يومي عمل كحد أقصى.
2 ـ ختم الطلب المقدم من الشــخص بختم 
يطبع عليه ما يلي )يراجع إدارة مكافحة غسيل 
الاموال وتمويل الارهاب(، على ان يبلغ بمراجعتها 

شخصيا بعد أسبوع.
وحثت إدارة غسيل الاموال الادارات المعنية 
بضرورة إرسال كشوفات إلكترونية إليها بصفة 
دورية ومســتمرة كل أسبوع، تتضمن ما تم 
تقديمه من خدمة إلى جمهور المتعاملين معها، 
ليتم التدقيق عليهــا والتأكد من تنفيذ أحكام 
القرار الوزاري، مشددة على أن كل من يخالف 
ما ورد في القرار من أحكام سيتعرض للمساءلة 

القانونية.

 »التجارة«: 145 ألف دينار 
رسوم وسم 3 أطنان معادن ثمينة

كونا: أعلنت وزارة التجارة والصناعة أن 
إجمالي وزن المعادن الثمينة الموســومة منها 
خلال مارس الماضي بلغ نحو 3 أطنان حصلت 

عنها رسوما تقدر بـ 145 ألف دينار.
وقالت »التجارة« أمس إن وزن الذهب المحلي 
والخارجي الموسوم منها بلغ نحو 1.97 كيلوغرام 
حصلت رسوما منها تقدر بنحو 99.8 ألف دينار.

وأوضحت أن كمية الذهب المحلي الموسومة 
مــن عيار 22 خلال مارس الماضي بلغت 217.1 
كيلوغراما في حين بلغت كمية الذهب الخارجي 

376.5 كيلوغراما.
وذكرت ان كمية الذهب المحلي الموسومة من 
عيار 21 بلغت في الشهر ذاته 686.9 كيلوغراما، 

فــي حين بلغــت كمية الذهــب الخارجي نحو 
247.2 كيلوغراما.

وبينت أن كمية الذهب المحلي الموسومة من 
عيار 18 بلغت نحــو 21.3 كيلوغراما في حين 
بلغت كمية الذهب الخارجي 238.4 كيلوغراما.

وعن كمية البلاتين الخارجي الموسومة من 
عيار 950 خلال الشــهر ذاتــه، أفادت الوزارة 
بأنها بلغت 1.1 كيلوغرام، في حين لم يتم وسم 

بلاتين محلي.
وفيمــا يخــص كميــة الســبائك الذهبية 
الموســومة، أشــارت إلــى أنهــا بلغــت 891.5 
كيلوغرامــا، وحصلت عنها الوزارة رســوما 

تقدر بنحو 44.5 ألف دينار.

التزاماً منهما بتقديم الدعم المستمر لأصحاب الأعمال والشركات الكويتية في الإمارات

»مارمور« و»الأعمال الكويتي« يوقعان مذكرة تفاهم
لتزويد قطاع الأعمال بالتقارير المتخصصة

أبرمت شــركة »مارمور 
إنتليجنــس«، وهي  مينــا 
شركة أبحاث تابعة للمركز 
الكويتــي )المركز(،  المالــي 
مذكــرة تفاهم مــع مجلس 
الأعمــال الكويتــي الكائــن 
في الإمــارات، وذلك ضمن 
المســاعي الراميــة لتعزيز 
علاقــات التعــاون المتبادل 
وتحقيــق أهــداف المجلس 
الاستراتيجيــــة كمــــزود 
للمعلومات والأدوات الداعمة 
لنمو مجتمع الأعمال الكويتي 

في الإمارات. 
وتقدم »مارمور« تقارير 
بحثية وخدمات استشارية 
لقــادة الأعمال والشــركات 
وصناع السياســات تشمل 
الســوق،  تقييــم  حلــول 
ودراسات الجدوى، ودراسات 

التقييم. 
وبهــذه المناســبة، قــال 
راغو مانداجولاتور، العضو 
المنتدب لشركة »مارمور«: 
»نحن فخورون بالشــراكة 
مع مجلس الأعمال الكويتي 
في الإمــارات، بهدف توفير 
المدعمة بالحقائق  البحوث 
أصحــاب  تســاعد  التــي 
الأعمــال والشــركات فــي 
البقاء على اطلاع دائم على 

أحدث الاتجاهات الإقليمية 
والعالمية«. 

ومــن جهتهــا، قالت لمى 
بورســلي، رئيسة مجلس 
الأعمــال الكويتــي في دبي 
والإمارات الشمالية: »نعيش 
اليوم في بيئــة اقتصادية 
تحكمها التحولات السريعة 
وتتســم بالتغير المستمر. 
وباعتبارنا مجتمع أعمال، 
فإننا نتفهــم الديناميكيات 
والتحديــات الحاليــة فــي 
قطــاع الأعمال الذي يتبنى 
نهج التحول المستمر من أجل 

التغلب على هذه التحديات 
والبقاء في مشهد المنافسة. 
ومن هذا المنطلق، تساعدنا 
التحالفات الاستراتيجية مع 
شــركاء أكفاء، مثل مارمور 
مينا إنتلجينس، على توفير 
المعلومات والدراسات التي 
تمكن الشــركات من الإلمام 
الكامــل بظــروف الســوق 
الراهنة، مما يتيح لها تحديد 
وإعادة توجيه أهدافها نحو 
تحقيق الربحيــة والكفاءة 
التشــغيلية، والذي بدوره 
يسهم في تطورها ونموها 

أعمــال عاليــة  فــي بيئــة 
التنافسية«. 

بورســلي:  وأضافــت 
»تنســجم شــراكتنا مــع 
»مارمــور« مع ســعينا إلى 
تســهيل تبــادل المعلومات 
والتقارير البحثية وتقييمات 
السوق مع أعضاء المجلس 
في مختلف قطاعات الأعمال 

بالمنطقة«. 
وتهــدف الاتفاقيــة إلى 
تزويــد أصحاب المشــاريع 
والمهنيــن ورواد الأعمــال 
الكويتيين بحلول استشارية 
معززة بالأبحاث المتخصصة 
لمساعدتهم على فهم ظروف 
الســوق، وتحديــد فــرص 
النمو، وتقييم ديناميكيات 
العرض والطلب، بالإضافة 
إلــى التعــاون فــي تنظيم 
مؤتمــرات  واســتضافة 
ومنتديــات متخصصة عن 
طريق وســائل التســويق 
الرقمي وقنــوات التواصل 
الاجتماعي والرابط المشترك 
علــى الموقــع الإلكترونــي 
الكويتي،  لمجلس الأعمــال 
وذلــك لتوفيــر الحقائــق 
والإحصاءات وضمان توافر 
البيانات والمعلومات اللازمة 

على نطاق واسع.

جانب من توقيع مذكرة التفاهم

يشهد انتعاشاً بدول الخليج ويعزز قطاع الإنشاءات

دول المنطقة في طريقها لتصدير كميات متزايدة من المشتقات المكررة

إعادة التدوير.. محرك جديد للنمو الاقتصادي

تزايد طاقة التكرير العالمية لقوة نمو الطلب على المشتقات

محمود عيسى

قالت شركة كونستراكشن 
ويك ان الاقتصادات القائمة 
على تدوير الموارد المستخدمة 
لأطــول فتــرة ممكنــة مــع 
القيمة القصوى  اســتخراج 
منهــا أثناء الاســتخدام، ثم 
اســترداد المنتجــات والمواد 
وتجديدها في نهاية كل فترة 
استخدام بدلا من استهلاكها 
ثم التخلص منها، تعتبر من 
العوامــل التي تعــزز قطاع 
الإنشاءات في الشرق الأوسط.

محمود عيسى

الشــرق  تواصــل دول 
الأوســط المصــدرة للنفط 
ومنها الكويت استراتيجياتها 
طويلــة الأمــد المتمثلة في 
إضافة قيمة إلى إنتاجها من 
الهيدروكربــون عن طريق 
تصدير كميات متزايدة من 
المشــتقات المكررة بدلا من 
النفــط الخام، حيث أعلنت 
الكويــت وإيــران  كل مــن 

مفهوم ان النفايــات التي لا 
تستطيع شركة ما تدويرها 
وإعادة استخدامها قد تجدها 
شركة أخرى سلعة حيوية.

فعلى سبيل المثال هناك 
التــي  الســائلة  النفايــات 
ســبقت معالجتهــا والتــي 
يمكن استخدامها في الزراعة 
العضوية أو الري، كما يمكن 
استخدام غبار الكربون، وهو 
منتج ثانوي لعمليات صهر 
الألمنيــوم، وقــودا بديلا في 

صناعة الأسمنت.
وقالت الشركة إن التحرك 

حيث مــن المتوقع أن تظل 
معدلات استخدام المشتقات 
النفطيــة مرتفعة. وأشــار 
الموقع الى انه من الآن وخلال 
عام 2023، مــن المتوقع أن 
تحتضن الصين أكبر مساهمة 
وطنية في خلق طاقة تكرير 
إضافية فــي ضوء الخطط 
الرامية لبناء سبع مصاف 
جديدة بطاقة تكرير إجمالية 
تبلــغ 2.5 مليــون برميــل 
يوميا، وفقا لشركة الأبحاث 

والعراق وعمان والسعودية 
والإمارات بشكل جماعي عن 
طاقة تكرير إضافية جديدة 
تبلــغ 2.7 مليــون برميــل 
يوميا، ومن المتوقع أن يتم 
تشغيل معظمها بحلول عام 

.2022
جاء ذلك في تحليل لموقع 
بتروليــوم ايكونوميســت 
الذي تنبأ بأن تسجل طاقة 
المصافي العالمية نموا مطردا 
من الآن وحتى أوائل 2020، 

وقالــــت الشركــــــة ان 
الاقتصاديــن يطلقون على 
النظام الذي تصبح بموجبه 
المنتجات الثانوية الصناعية 
أحد مدخــات الإنتاج الخام 
لصناعــة أخــرى مصطلــح 
التدوير«، وعندما  »اقتصاد 
يتعلق الأمر بإدارة النفايات، 
فإن الفوائد التجارية والبيئية 
لهــذا النظام تبــدو واضحة 
للعيان، حيث يمكن أن يؤدي 
تحسين فعالية استخدام المواد 
إلى خفض التكاليف وتقليص 
النفايات المولدة انطلاقا من 

نحو اقتصاد التدوير يعزز 
الربحية، وتدعو ثلاث شركات 
من أوروبا وأمريكا الشمالية 
والشــرق الأوسط عاملة في 
دول مجلس التعاون الخليجي 
إلى تعاون أكبر في هذا المجال، 
ومنها شركة ألمنيوم الإمارات 
العالميــة التي تعــد من أكبر 
الشركات الصناعية الإماراتية 
النفــط والغاز  خارج قطاع 
وتدعــم مبــادرات اقتصــاد 
التدوير فــي إدارة النفايات. 
وكانــت قد أعلنــت في وقت 
سابق من هذا العام أنها أعادت 

والاستشارات جلوبال داتا. 
بــان يتخلف  وتنبأ الموقع 
التوسع في القدرة الإنتاجية 
بنحو 300 ألف برميل يوميا 
عن توقعات معظم المحللين 
بشــأن النمــو فــي الطلب 
العالمي على النفط والبالغ 
1.3 مليون برميل يوميا حتى 
أوائل عــام 2020. ويجري 
تطوير معظم طاقات التكرير 
الجديدة في منطقتي آسيا - 
باسيفيك والشرق الأوسط. 

تدوير 96 ألــف طن في عام 
2017 بزيادة 25% عن 77 ألف 

طن في عام 2016.
وتخطط الشركة لمواصلة 
أبحــاث كيفيــة اســتخدام 
منتجاتهــا الثانوية من قبل 
الشركات الأخرى، كما تقوم 
الشــركة ببنــاء أول مصنع 
للألمنيوم في أبوظبي بتكلفة 
تبلــغ 3.3 مليــارات دولار، 
وســيقوم المصنــع بإنتــاج 
الألمنيوم اللازمة لمجمع الصهر 
التابع للشركة عند افتتاحه 

في عام 2019.

ويشير ارتفاع إنتاج النفط 
الخفيف في الولايات المتحدة 
إنتــاج المكثفات  إلى زيادة 
أن  حــن  فــي  الخفيفــة، 
الزيادة المتوقعة في الطلب 
المتوســطة  المكثفات  علــى 
ســتكون محكومة بلوائح 
وأحــكام المنظمــة البحرية 
الدولية الجديدة التي تقضي 
البحري  الوقود  باستخدام 
منخفض الكبريت ابتداء من 

عام 2020.

علامات على ضرورة الانفصال بين شركاء البيزنس
صغيرا. وليس معنى ذلك 
أنه يجب أن يكون الاثنان 
متفقين على كل شيء، فتنوع 
الآراء أمــر ضــروري، لكن 
عندمــا يصعب ذلك عملية 
اتخاذ القــرارات فيجب أن 

ينفصل الشريكان.

5 - انعدام الثقة
الشــركات  تتطلــب 
الناشــئة قائمــة طويلة 
مــن المهــام التــي يجــب 
إنجازها، ويحتــاج رائد 
الأعمال إلى شريك يمكن 
الوثوق بــه لتحمل جزء 
من هــذه المهــام. وإذا لم 
تكن لــدى رائــد الأعمال 
ثقة في إمكانية شــريكه 
لتحمل مسؤوليات معينة، 
بالشــكل الذي يؤدي إلى 
تحمله كل المســؤوليات 
فمن الضروري الانفصال 
عــن الشــريك فــي هذه 

الحالة.

6 - اختلاف الرؤية حول 
مستقبل الشركة

إذا كانت رؤية الشريكين 
حــول مســتقبل الشــركة 
مختلفــة مــن البداية فهذا 
مؤشــر على عدم الخوض 
في الشــراكة. أما إذا كانت 
رؤيتهما متوافقة من البداية، 
لكن تغيرت رؤية أحدهما 
فيما بعد فســوف يتسبب 

ذلك في نشوء المشكلات.

والمشكلات، فهذا مؤشر على 
ضرورة الانفصال.

4 - عدم الاتفاق
لــن تحقق الشــركة أي 
نجاح إذا لم يكن الشريكان 
قادرين علــى الاتفاق على 
أي أمر سواء كان كبيرا أو 

المشكلات الخاصة بالعمل، 
سواء كانت مشكلات مالية 
أو مشكلات خاصة بفريق 
العمل أو بسلسلة التوريد.

وإذا لم يكن شريك العمل 
يقــدم حلــولا للمشــكلات 
ويكتفــي فقــط بالتركيــز 
علــى الجوانــب الســلبية 

بســرعة. لذلــك فــإن عدم 
القدرة على التواصل علامة 
مهمة على ضرورة حدوث 

الانفصال بين الشريكين.

3 - عدم تقديم حلول
يجــب ان يتوقــع مالك 
الشركة مواجهة الكثير من 

يبدأ العمل بالمشروعات 
الصغيرة بحمــاس كبير 
وتوقعات عالية ســرعان 
ما يصطــدم بخلافات بين 
الشركاء ويوضح تقرير لـ 
»إنتربنور« 6 علامات يجب 
التوقف لفض الشراكة بين 
المؤسسين في حال ظهورها 
أو مراجعــة الأمر ووضع 
قواعــد واضحــة يذكرها 
تقرير نشره موقع أرقام 

والعلامات كما يلي:

1 - عدم التواجد
إذا كان شريك العمل لا 
يوجد بشــكل منتظم فإن 
ذلك يمثل علامة على أنه 
غير ملتزم تجاه الشركة 

بشكل كامل.
وإذا لم يكن الشريكان 
مســاهمين فــي الأعمــال 
والمهــام اللازمــة بشــكل 
يومــي، ويكتفــي أحدهما 
بالمشــاركة فــي الأمــور 
والفعاليــات غيــر المهمة 
فهذا مؤشــر علــى أهمية 

الانفصال عنه.

2- عدم التواصل
ضعف التواصل بين رائد 
الأعمال وشريكه لن يؤثر 
على الشراكة فحسب، لكنه 
يؤثر على الشركة كلها. فإذا 
لم يكن الشريكان يتواصلان 
ليتناقشا في المسائل المهمة 
فسوف تنهار العلاقة بينهما 


