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البنك يمنح عملاءه سيارة »نيسان باترول« كل شهر

كرّمت خلاله عدداً من الموظفين المتميزين

لجذب أنظار الزوار للتعرف على مميزات المركبة

عند شراء أي من سيارات »نيسان« و»إنفينيتي« و»رينو«

»برقان« يعلن عن الفائز الجديد
بسحب حساب »الثريا للراتب«

»كيا المطوع« تحتفي
بموظفي خدمة ما بعد البيع

رينو البابطين تعرض »كوليوس«
في »ذي جيت مول«

مجموعة البابطين تقدم
عرضاً حصرياً لعملاء »الوطني«

أعلــن بنــك برقــان عــن 
فوز محمود مصطفى بدوي 
حســن بســيارة »نيســان 
باترول« ذات الدفع الرباعي 
خلال سحب حساب »الثريا 
للراتب« الشهري، وقـد أعرب 
الفائز عن سعــادته بالفوز 

بالسيارة.
الســحب الشهري،  ومع 
يحصل العميل على فرصة 
لربح سيارة نيسان باترول 
ذات الدفع الرباعي كل شهر 
ومقابل كل 10 دنانير متوافرة 
في الحساب يحصل العميل 

على فرصة واحدة.
وأوضح البنك أنه يمكن 
فتح حساب »الثريا« للراتب 
بالدينار الكويتي، أو غيره من 
العملات، وأنه يمنح صاحبه 
العديد مــن المميزات، ومنها 
الحصول على قرض أو بطاقة 
ائتمانية تناسب احتياجاته، 
بالإضافة إلى ذلك، الاستفادة 

جريا على عادتها في هذا 
الوقــت من كل عــام، أقامت 
كيا المطــوع حفــا لموظفي 
قطــاع خدمة ما بعــد البيع 
)الخدمــة وقطع الغيار( في 
مجموعة الوكالات الوطنية، 
إحــدى شــركات مجموعــة 
عبدالعزيــز العلــي المطوع، 
الوكيل المعتمــد لعلامة كيا 
التجارية في الكويت، حيث 
وجهت الدعــوة الى مديري 
الأقسام في مختلف قطاعات 
المجموعة، وذلك للمشــاركة 
في فعاليات الحفل، والاطلاع 
على إنجازات قطاع خدمات ما 

بعد البيع في الشركة.
افتتح الحفل بكلمة  وقد 
ثامر الأيوب مدير عام خدمة 

تعرض شركة عبدالمحسن 
عبدالعزيز البابطين، الوكيل 
المعتمد لســيارات رينو في 
الكويت، سياراتها ذات الدفع 
الرباعي رينو كوليوس في 
ذي جيــت مــول ابتــدء من 
19 أبريــل وحتــى 21 أبريل. 
البابطــن  رينــو  وتدعــو 
الجميع لزيارتها والاستفادة 
مــن العــروض والامتيازات 

الأخرى.
وصممت »رينو كوليوس« 
المميزة لتناسب احتياجات 
الســوق، وتأتي المركبة مع 
تكنولوجيــا الدفع الرباعي، 
مع قدرة على مواجهة جميع 
تضاريس وظروف القيادة، 
ومتانة خارجية تعزز روح 
المغامــرة المتوقعــة في فئة 
ســيارات الدفع الرباعي في 

الكويت.
وتتمتــع ســيارة »رينو 
كوليــوس« بمزايــا قويــة 
وتصميم رياضي جذاب، مع 
قوالب واقية للأبواب، فضلا 
عن الواجهة المزينة بخطوط 

الكروم والفضة.
وتزود »رينو كوليوس« 
بمحرك رباعي الاسطوانات 
بســعة 2.5 ليتــر المطــور 
حديثــا، بقــوة 170 حصانا، 
مــع عــزم دوران يبلغ 233 
نيوتن في المتــر عند 4000 
لفــة في الدقيقة، وشاســيه 
قوية ومتينة، ما يؤدي إلى 

قوة وإثارة إضافية.
وعلى مستوى المقصورة، 
جهــزت »رينــو كوليوس« 
الجديدة كليا بأحدث الترقيات 
والتطــورات التكنولوجية، 
لرفع مســتوى الأداء، ومنح 
القدرة على تقديم أعلى قدر 
ممكن من وسائط المساعدة، 
فــي حــن تتمتــع بأفضــل 
مستويات الراحة في فئتها.
المقاعد بتصميم  وتتميز 
رحب يحيط بالراكب والسائق 
وأبعاد تجعلها من بين الأفضل 
فــي فئتهــا بالإضافــة إلــى 
تابلت مجهز بشاشــة تعمل 

أعلنت شــركة عبدالمحســن عبدالعزيز البابطين، الوكيل 
المعتمد الوحيد لسيارات نيسان، إنفينيتي ورينو في الكويت، 
عــن إطلاق حملة مشــتركة مع بنك الكويــت الوطني تتيح 
للعمــاء الكويتيــن الجدد ممن يحولــون رواتبهم إلى بنك 
الكويت الوطني فرصة الاستفادة من المزايا الحصرية التي 

توفرها لهم هذه الشراكة في معارض مجموعة البابطين.
وتتيح هذه الشــراكة عرضا حصريا للعملاء الكويتيين 
الجدد، من موظفي القطاعين الخاص والحكومي باقتناء احدث 
أنواع سيارات »نيســان«، »إنفينيتي«، و»رينو«، وذلك من 
خــال منح العميــل تمويلا مقدما مــن »مجموعة البابطين« 
يصــل إلى 15.000 دينــار بفائدة 0% لغاية 3 ســنوات على 

جميع موديلات هذه العلامات التجارية.
علما بأن العرض سارٍ حتى 31 مايو 2018، ويشترط فيه 
أن يقــوم العميل بزيارة أقرب فرع لبنك الكويت الوطني أو 
أي مــن معارض مجموعة البابطين، للاطلاع على الشــروط 

والأحكام والاستفادة من العرض.
ومرة أخرى تجمع كل من مجموعة البابطين وبنك الكويت 
الوطني شراكة مثمرة تنسجم مع متطلبات عملائهما وتلبي 
توقعاتهم وتكافئهم بالعروض ذات القيمة المضافة والفوائد 

المميزة وطويلة الأمد.

العروض والخصومات  من 
على مدار العام.

ويمكن للعملاء الراغبين 
بفتح حساب الثريا للراتب، 

ما بعد البيع في كيا المطوع، 
والذي أكــد الأهمية البالغة 
للجــودة فــي هــذا القطــاع 
الحيوي من الشركة، مشيدا 
بالدور الفاعــل الذي يلعبه 
فريق خدمة ما بعد البيع في 
تعزيز العلاقــة مع العملاء 
ودفع عجلة نمو الشركة نحو 

الأمام. 
ثــم قــدم نبيل شــحادة 
مدير خدمــة ما بعــد البيع 
لســيارات كيا كلمته، حيث 
سلط الضوء على قيم علامة 
التجاريــة، والأهميــة  كيــا 
الكبيرة للتعبير عنها محليا 
من خلال تقــديم درجة غير 
مسبوقة من الاهتمام بتلبية 
توقعات العملاء ضمن الوقت 

باللمس قياس 8.7 بوصات 
مع تكنولوجيــا »آر- لينك 
2« ونظــام الملاحة. ويتمتع 
ســائقي كوليــوس بأنظمة 
مساعدة السائق المتقدمة مثل 

زيارة أقــرب فرع من فروع 
بنــك برقان والحصول على 
المعلومات اللازمة، أو الاتصال 

بمركز خدمة العملاء.

والميزانيــة المقترحين خلال 
المركبة،  مرحلــة اســتقبال 
شــاكرا موظفي قطاع خدمة 
مــا بعد البيع على جهودهم 
المخلصــة فــي تقــديم أرقى 
التــي  مســتويات الخدمــة 
يستحقها عملاء كيا المطوع.
وجرى الحفل في أجواء 
عــرض  تخللهــا  بهيجــة 
لإنجــازات العــام الماضــي، 
ومناقشــة مختلف القضايا 
المتعلقة بخدمات ما بعد البيع 
وسبل تعزيزها والارتقاء بها، 
وذلك في إطار الجهد المتواصل 
الذي تبذله كيا المطوع لضمان 
أعلــى مســتويات الجــودة 
فــي كل نقــاط التفاعــل بين 
العملاء ومنتجات الشــركة 
للوصول إلى أقصى درجات 
رضا العملاء، هذا إلى جانب 
تقديم ملخص حول الخطط 
التوســعية لمراكــز الخدمة 
وقطــع الغيــار بمــا يوفــر 
للعملاء المزيد من راحة البال 

وسرعة الإنجاز.
وفــي الختــام، تم تكريم 
الموظفــن المتميزيــن الذين 
النتائج ضمن  قدموا أفضل 
ثــاث برامــج هــي: برنامج 
)Master Club( وهــو عبارة 
عــن مجموعة مــن الدورات 
التدريبية واختبارات الكفاءة 
يخوضها مستشارو الخدمة 
والفنيون، يحصل المتميزون 
بعدها على شــهادة معتمدة 
من كيا موتــورز، وبرنامج 
)Skills Competition( لأفضل 
فني وأفضل مستشار خدمة، 
وأخيــرا برنامــج اختبارات 
مركز قطــع الغيار الإقليمي 
لمستشــاري مبيعــات قطع 

الغيار.

نظام الصف السهل للسيارة 
والتحذير من النقاط العمياء 
التحكم  إلى جهاز  بالإضافة 
بالمحرك عن بعد، وغيرها من 

المميزات.

الفائز متسلما مفاتيح سيارة نيسان باترول

جانب من تكريم الموظفين المتميزين

الأيوب:
فريق خدمة

ما بعد البيع يعزز 
العلاقة مع العملاء 
ويدفع عجلة النمو 

نحو الأمام

مع اقتراب موعد التسليم النهائي للمشروع

»مزايا ريزيدانس« تقيم
اليوم المفتوح للملاك والعملاء

مع اقتراب موعد التسليم 
النهائي للمرحلة الأولى من 
مشــروع »مزايا ريزيدانس 
الموالح«، أعلنت شركة المزايا 
القابضة، المطور الرئيســي 
للمشــروع، عن إقامة اليوم 
المفتوح في موقع المشــروع 
بمنطقة الموالح، اســتقبلت 
خلاله عددا من ملاك الوحدات 
الســكنية والتجاريــة فــي 
المشروع، بالإضافة إلى الزوار 
الراغبــن في التملك في هذا 

المشروع المهم والواعد.
وقام الزوار بالاطلاع على 
آخر مستجدات المشروع على 
الصعيد الانشائي والمراحل 
النهائيــة التي وصلت اليها 
عمليــات التطوير للمرحلة 
الاولــى مــن المشــروع على 
الواقــع، كمــا قامــوا  أرض 
بعمــل جولــة فــي أرجــاء 
شــقة  وزيــارة  المشــروع 
العينــة التي تم تخصيصها 
لجمهــور الــزوار للاطــاع 
الشــكل والتصميــم  علــى 
النهائي للوحدات الســكنية 
والتعرف على التشــطيبات 
والمواد المســتخدمة في هذه 
اليوم  الوحدات.وفي أعقاب 
المفتوح، قال الشــيخ مبارك 
الصبــاح، المديــر التنفيذي 
للتســويق والمبيعــات فــي 
مجموعة المزايا: لقد سعدنا 
باستقبال واستضافة جميع 
الــزوار من المــاك الحاليين 
والمهتمين بالتملك في مشروع 
الموالح«،  »مزايا ريزيدانس 
والذي يعد بفرص تملك منزل 

العمــر لأي مواطــن عماني 
وخليجــي، إلى جانب كونه 
يعد فرصة استثمار عقاري 
مميــزة، حيث أبــدى جميع 
الحضور سعادتهم ورضاهم 
عما رأوه على أرض الواقع من 
إنجاز وجودة عمل. شوأضاف 
الصباح: يعد الالتزام بموعد 
التسليم المحدد لأي مشروع 
مــن أهــم عوامل نجــاح أي 
مطور عقاري، ومقياسا على 
مدى التزامــه بالوعود التي 
قطعهــا لعملائه عند إطلاق 
المشروع، واليوم تعد شركة 
المزايا القابضة واحدة من أهم 
العقاري  التطوير  شــركات 
على مستوى منطقة الشرق 
الأوسط، في ظل ما تزخر به 
من خبرات وكفاءات بشرية 
مكنتها من تســليم عشرات 
المشــاريع فــي مختلف دول 
التعــاون الخليجي  مجلس 

وتركيا.
ويعد »مزايا ريزيدانس 
الموالــح« مجمعــا ســكنيا 
متكامــا، وســيتم تســليم 
المرحلــة الاولــى منه خلال 
النصف الثاني من العام 2018، 
ويقع المشروع في أهم المناطق 
الحيوية في العاصمة مسقط، 
فــي ولاية الســيب بمنطقة 
الموالح، والمخصص بالدرجة 
الأولى للمواطن العماني، وكل 
أبنــاء دول مجلس التعاون 

الخليجي.
ويقــدم مشــروع »مزايا 
ريزيدانس الموالح« بمرحلته 
الأولى وحدات سكنية بنماذج 

متعددة ومساحات وتصاميم 
الأســر  مختلــف  تناســب 
الصغيــرة والكبيرة العدد، 
التوجهات  وتلبي مختلــف 
الســكنية  والتطلعــات 
والاستثمارية، ضمن مبنى 
على قسيمة تبلغ مساحتها 
6614 مترا مربعــا، ويتألف 
من 120 شقة سكنية متعددة 
المســاحات، عــاوة على 28 

محلا تجاريا.
ومع نجاح المشــروع في 
مرحلته الأولى أعلنت المزايا 
عن اطلاق العمليات الانشائية 
للمرحلــة الثانية والخاصة 
بالمنطقــة »B«، حيث بلغت 
نسبة الإنجاز 35%، والمتوقع 
لها أن تكتمل في الربع الرابع 
من العام 2018، والتي تشتمل 
على مبنى ســكني بمساحة 
بناء إجماليــة تبلغ 18.500 
متــر مربــع ويتكــون مــن 
سرداب، أرضي وثلاثة أدوار 
متكــررة، ويحتوي على 90 
وحدة سكنية ضمن مختلف 
المساحات و42 محلا تجاريا.

وعلى الصعيد التسويقي، 
قــال الصبــاح: لقــد عمدت 
شــركة المزايــا إلــى تقــديم 
أسعار تتناسب وكل شرائح 
المجتمــع في الســلطنة، مع 
الأخذ بعــن الاعتبار تقديم 
منتج عقاري بجودة عالية من 
حيث التصاميم والمساحات 
وباســتخدام أفضــل المــواد 
الإنشائية من حيث الجودة 
والكفاءة، إلى جانب توفير 

جميع المرافق الخدمية.

الشيخ مبارك الصباح

الصباح:
»المزايا« تسلم 
المرحلة الأولى
من المشروع 

حسب الموعد 
المحدد خلال 
النصف الثاني

من العام
الحالي


