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قيمة جائزة الحصاد الإسلامي الكبرى

»الأهلي المتحد« يعلن الرابح بربع مليون دينار

م وكالات السيارات في الكويت »الوطني« يكرِّ

أجرى البنك الأهلي المتحد 
في الثامن والعشرين من شهر 
مارس الماضي السحب على 
الجائزة ربع السنوية الكبرى 
)راتب مدى الحيــاة(، التي 
يقدمها البنك الأهلي المتحد من 
خلال برنامج جوائز الحصاد 
الإسلامي، حيث كانت لحظة 
فارقة في حياة مطلق حشف 
المطيري الذي ربح ربع مليون 
دينــار كويتــي كراتب مدى 

الحياة لمدة 250 شهرا. 
المناســبة، يتقدم  وبهذه 
البنك الأهلي المتحد بالتهنئة 
للفائز مطلق حشف المطيري 
الذي أصبــح بإمكانــه الآن 
تحقيــق الكثير مــن أحلامه 
المادية ســواء بامتلاك منزل 
العمــر او شــراء الســيارة 
الســفر  أو  المفضلــة لديــه 
للخارج أو تأسيس مشروع 
اســتثماري، أو غيرهــا من 
الأحلام والتطلعات، كما يؤكد 
البنك اعتزازه بنجاح برنامج 
جوائز الحصاد الإسلامي في 
تحقيــق أحــام وطموحات 
عملاء البنك الكرام من خلال 
أضخم برنامج للجوائز في 

أقام بنك الكويت الوطني 
حفل تكريم لوكالات السيارات 
في الكويت تعبيرا عن شكره 
وتقديره للجهــود الحثيثة 
لإداريــي وموظفي المعارض 
خــال العــام الماضي، حيث 
تمت دعوة القياديين ومديري 
المعارض ومسؤولي المبيعات 
لحفل عشــاء في مطعم دار 
حمد في السالمية، وتم خلاله 

توزيع الدروع التكريمية.
تم افتتــاح الحفل بكلمة 
ألقاها المدير العــام بالإنابة 
لمجموعة الخدمات المصرفية 
الشخصية في بنك الكويت 
الوطنــي محمد العثمان قال 
الكويت  فيهــا: يقــدر بنــك 
القويــة  الوطنــي شــراكته 
وكالات  مــع  والناجحــة 
الكويــت،  الســيارات فــي 
ويثني على جهود القياديين 
ومسؤولي المبيعات والموظفين 
في تعاونهم مع موظفي البنك 
لتقديم أفضل خدمة للعملاء. 
وتقدم العثمان بالشــكر 
للحضــور وأشــاد بعمــق 

البنك  الكويت. كذلك يتقدم 
الأهلي المتحد بالشكر لعملائه 
على ثقتهم المتنامية، والتي 
تضاعف من التزام البنك تجاه 
تقــديم المزيد مــن المنتجات 
والخدمات المصرفية المتميزة 
ويتمني للجميع الاستفادة 
من مميزات برنامج الحصاد 
الإســامي، الذي يقدم أعلى 
قيمــة مــن الجوائــز التــي 
تصــل إلى 3.4 ملايين دينار 
سنويا، بالإضافة إلى تقديمه 
26 جائزة أســبوعية، وهي 
أكبر عـــدد مـــــن الفائزين 

أسبوعيا.
وتتلخــــص شــــــروط 
الاســتفادة من الســحوبات 
على جوائز الحصاد للتوفير 

ومتانــة العلاقــات المميــزة 
التي تجمع بين بنك الكويت 
الوطني ووكالات ومعارض 
الســيارات المحلية. وأضاف 
قائــا: نتعــاون دائمــا مــع 
وكالات الســيارات لتوفيــر 
الحمــات المشــتركة بهدف 
تقديم أفضل تجربة للعملاء، 
فبفضل دعمكم الدائم نتمكن 
من توفير الخدمات المتنوعة 

والعروض الحصرية.
بعد ذلك تم توزيع الدروع 
التكريمية، حيث تسلم ممثل 
عن كل وكالة الدرع شــاكرا 
بنك الكويت الوطني على هذه 

المبادرة المميزة. 
ومن جانبــه أعرب مدير 
المباشــرة  المبيعــات  إدارة 
لمجموعة الخدمات المصرفية 
الشخصية في بنك الكويت 
الفرس،  الوطنــي عبــدالله 
والــذي شــارك فــي توزيع 

الإســامي في فتح حســاب 
توفيــر بقيمــة 100 دينــار، 
وتتيــح كل 50 دينــارا فــي 
حساب العميل فرصة واحدة 
للمشــاركة في السحب ربع 
السنوي بشــرط أن يحافظ 
على رصيده لمدة أســبوعين 
علــى الأقــل قبــل تاريــخ 
السحب، أما بالنسبة للسحب 
العميل  الأسبوعي فيحصل 
على فرصة واحدة للمشاركة 
في الســحب الأسبوعي عن 
إيداع مبلغ 50 دينارا، بشرط 
العميــل علــى  أن يحافــظ 
رصيده لمدة 7 أيام على الأقل 
قبل تاريخ الســحب. وكلما 
زاد المبلغ المودع، زادت فرص 

المشاركة والفوز.

المكرمــن،  علــى  الــدروع 
عــن ســعادته بهــذا الحدث 
وبالتعــاون الناجح والمثمر 
بين بنــك الكويــت الوطني 
الســيارات، حيث  ووكالات 
تمنــى المحافظــة دوما على 
علاقــة الثقــة والنجاح هذه 
وعلى تقديم أفضل العروض 

والمميزات للعملاء.
ويتواجــد ممثلــو بنــك 
الكويــت الوطني فــي أكثر 
من 30 وكالة للســيارات في 
الكويت وذلــك بهدف تقديم 
الدعــم والمســاندة لموظفــي 
المبيعات والعملاء، في إطار 
التعاون المشترك بين الطرفين 
لتقــديم خدمــة ترتكز على 
الاهتمام بالعملاء وتزويدهم 
بعروض حصرية، بما يجعل 
تجربة الشراء ميسرة وسهلة 
وفــي متنــاول كافــة عملاء 

البنك.

لقطة جماعية مع المكرمين

فليب بورلوك من شركة مؤسسة محمد ناصر الساير وأولادهعبدالمحسن بهبهاني من شركة بهبهاني للسيارات

أحمد الطويل من مجموعة البابطين

مطلق المطيري 
ربح ربع مليون 

دينار كراتب
مدى الحياة
لمدة 250

شهراً

على جائزة الـ 100 ألف دينار

»وربة« يعلن الرابحين بسحوبات »السنبلة« الأسبوعية

»التجاري«: سحب »النجمة« اليوم
على الهواء مباشرة عبر »الديوانية«

»هيونداي« تطلق باقة مذهلة من المزايا
على مجموعة مختارة من أحدث سياراتها

أجرى بنك وربة ســحب 
السنبلة الأسبوعي التاسع، 
وقــد تم إجراء الســحوبات 
بحضــور ممثل عــن وزارة 
التجارة والصناعة وموظفي 

بنك وربة.
وبالنسبة للعملاء الذين 
حالفهم الحظ خلال ســحب 
السنبلة الأسبوعي التاسع، 
فقــد فاز كل مــن عملاء بنك 
وربــة وحصــل كل منهــم 
على 1000 دينار وهم: طلال 
كنعان محمد العتيبي، غلام 
ريضا اوسكروتشــي، بشار 
عبدالله محمد العبدالهادي، 
احمد محمد مشعان الخشم 
المطيــري، ومفيــد محمــد 

خميس.
ويمثل حســاب السنبلة 
الخيــار الأمثل لكل الراغبين 
بتوفيــر الأمــوال وتحقيق 
عوائــد ماليــة ثابتــة علــى 
أرصدتهم في الوقت نفسه، 
بالإضافة الى فرص شهرية 
للفــوز بجوائز نقدية طوال 

أعلــن البنــك التجــاري 
الكويتي عن إجراء السحب 
على جائزة الـ 100 ألف دينار 
المقدمة من حساب النجمة يوم 
الأحد الموافق الأول من أبريل 
2018 والذي سوف يذاع على 
الهواء مباشرة عبر برنامج 
ديوانية الياقوت والأنصاري 
عبر أثير نبض الكويت 88.8 
فــي تمــام الســاعة 1 ظهرا. 
بالإضافة إلى ذلك، أعلن البنك 
أيضا عن إجراء ســحوبات 
علــى جوائــز حملة تحويل 
الراتــب »راتبــك وزووود« 
بحضــور ممثل مــن وزارة 
التجارة والصناعة للإشراف 
على آلية الســحوبات. وفي 
هذا الســياق، صــرح حميد 
إبراهيــم ســلمان مســاعد 
المدير العام لقطاع الخدمات 
المصرفيــة للأفراد في البنك 
التجــاري الكويتــي، والذي 
ســيحل ضيفا على برنامج 
ديوانية الياقوت والأنصاري 
قائلا: سوف يجري البنك 6 
ســحوبات متعلقة بحساب 
النجمــة وســحبين لحملــة 

عروضهــا  إطــار  فــي 
التــي  التوفيريــة المذهلــة 
اعتــادت »شــمال الخليــج« 
إطلاقهــا إرضــاء لعملائهــا 
وتقديرهــا لولائهم وثقتهم 
بســيارات هيونــداي ذات 
الجودة العالية والاعتمادية 
الطويلــة، أطلقت هيونداي 
»شمال الخليج«، باقة مذهلة 
من المزايا القيمة لدى شراء 
سيارة هيونداي من مجموعة 
مختارة مــن أحدث طرازات 
ســنتافي،  وتشــمل   2018

توسان، إلنترا وأكسنت.
وبموجب العرض، وإلى 
جانــب الأقســاط الشــهرية 
التوفيرية لدى شراء إحدى 
سيارات هيونداي المشمولة 
بالعــرض، وهــي أكســنت 
بمحرك 1.4 ليتر بقسط شهري 
69 دينارا، وإلنترا 1.6 ليتر بـ 
89 دينارا شــهريا، وتوسان 
2 ليتر بـ 109 دنانير شهريا، 
وستنافي 2.4 ليتر 129 دينارا 
شــهريا، وسيحصل العميل 
على باقة مــن المزايا القيمة 
الغير  وتشــمل تأمين ضــد 
مجانا، خدمة صيانة مجانية، 
تسجيل المرور مجانا، كفالة 4 
سنوات دون تحديد المسافة أو 
كفالة 5 سنوات/ 100 ألف كم 
أيهما قبل. وفي هذا السياق، 
قال مسؤول قسم التسويق 
في شمال الخليج: إنه لفخر 
كبير لنا أن نكرس جهودنا 
لدى كل فرصة للتعبير عن 

العام. ونظرا للإقبال الكبير 
الذي لاقاه هذا الحســاب من 
قبــل العملاء لمــا يؤمنه من 
فرص كبيرة للربح، عمل بنك 
وربة علــى إضافة تطورات 

وتابــع  الراتــب،  تحويــل 
ســلمان مبينا أنه بالنسبة 
لســحوبات النجمــة فإن 5 
منها ستكون على جائزة الـ 

تقديرنــا للعمــاء الأوفياء 
مــن خــال توفيــر باقة من 
المزايــا القيمــة التي تضفي 
اقتنائهــم  تجربــة  علــى 
لســيارة هيونــداي، فضلا 

نوعية على حساب السنبلة 
العملاء،  لاقــت استحســان 
التــي  التطــورات  وتشــمل 
تمــت إضافتها إلى حســاب 
السنبلة، زيادة عدد الرابحين 
عبر إضافة سحب أسبوعي 
الســحب  الــى  بالإضافــة 
الشهري، وذلك لإتاحة فرص 
أكبر للعملاء للفوز بجوائز 
ماليــة أســبوعية قيمة كل 
منها ألف دينار كويتي تذهب 
إلى 5 رابحين ويتم السحب 
عليها في يوم الخميس من 
كل أســبوع. بالإضافــة الى 
ذلك، يستمر سحب السنبلة 
الشــهري في بداية كل شهر 
على الجوائز الكبرى والتي 
يبلغ إجمالها 30 ألف دينار 
كويتي موزعة كالتالي على 
4 رابحــن: الجائزة الكبرى 
بقيمة 10 آلاف دينار ستكون 
مــن نصيــب رابحــن اثنين 
والجائــزة الثانيــة بقيمة 5 
آلاف دينار من نصيب رابحين 

اثنين أيضا.

7000 دينار، وهي أكبر جائزة 
يومية بالكويت وأما السحب 
السادس سيكون على جائزة 
الـ 100 ألف دينار، وهي جائزة 
الربع الأول من السنة وتزداد 
كل ربع سنة لتصل إلى 250 

ألف دينار في نهاية العام.
وأضاف قائلا: ســيكون 
هناك أيضا سحبين متعلقين 
بحملــة تحويل الراتب التي 
أطلقهــا البنك مؤخرا والتي 
توفر لعميلين فرصة الفوز 
بجائــزة مضاعفــة الراتب، 
إلــى أن الجوائــز  منوهــا 
المقدمــة ضمن هــذه الحملة 
لا تقتصــر علــى فرصــة 
مضاعفة الراتــب، بل تتيح 
للعميل أيضــا الاختيار بين 
الحصــول علــى 150 دينارا 
بالإضافة إلى سحب كوبون 
الربح فيه مضمون لغاية 10 
آلاف دينــار أو قرض بدون 
فائدة لخمسة أضعاف الراتب 
وبحد أقصى 10 آلاف دينار، 
فضلا عن دخول سحبين خلال 
الســنة على سيارتين رينج 

روفر فيلار.

عن التســهيلات والعروض 
التوفيريــة علــى الأقســاط 
الشــهرية المنخفضــة لــدى 
شرائهم لأي سيارة مختارة 
ضمن مجموعة من طرازات 
2018. هــذا وأكــد مواصلــة 
»شمال الخليج« تقديم أحدث 
العروض والأفكار الجديدة 
التي تستقطب اهتمام ورضا 

العملاء.
جديــر بالذكــر انــه إلى 
الكفاءة العالية والاعتمادية 
الطويلــة والأداء القوي الى 
التصميــم الخلاق،  جانــب 
الذي تتســم به كل ســيارة 
مــن ســيارات هيونــداي، 
تتمتــع بمواصفــات خاصة 
تمنح العميل مجال واســع 
لاختيار ما يناسب حاجاته 
وميزانيته، فضلا عن الخدمة 
القيمة  المميزة والاستشارة 
التي يفخر موظفو هيونداي 
بتقديمها لأي عميل لدى زيارة 
أي من صالات عرض هيونداي 
في الكويت لمســاعدته على 
اختيار السيارة الأنسب التي 
تلبي حاجته وتناسب ذوقه.
إلى جانــب اســتمرارها 
العــروض  أرقــى  بإطــاق 
والمزايــا عند كل مناســبة، 
تطرح »شمال الخليج« بشكل 
دوري باقــة متجــددة مــن 
العــروض التجاريــة بهدف 
إرضــاء العمــاء ومنحهــم 
فرصة لامتــاك هيونــداي 
بأسعار مميزة وأقساط سهلة.

بنفس ضمانات الشراء محلياً

»بيتك« يُطلق خدمة ادفع بالأقساط
وتسلم السيارة في مصر أو الأردن أو أميركا

أعلــن مديــر أول تمويل 
الســيارات في بيت التمويل 
وائــل  )بيتــك(  الكويتــي 
عبدالعزيز الخراز عن طرح 
خدمــة »ادفــع فــي الكويت 
وتسلم السيارة في مصر أو 
الأردن أو الولايات المتحدة« 
تلبيــة لاحتياجات شــرائح 
متعددة مــن العملاء، حيث 
توفــر الخدمــة الكثيــر من 
الجهد وتمكنهم مــن اقتناء 
الســيارات التــي تناســبهم 
أو  كانــت جديــدة  ســواء 
مستعملة، وتسلمها في أي 
من الــدول الثلاث بالتعاون 
مــع مورديــن معتمدين في 
الكويت وبشــروط ميسرة 

ومزايا تمويلية مناسبة.
فــي  وأوضــح الخــراز 
تصريــح صحافي انه يمكن 
للمقيمين المصريين والأردنيين 
أو  الدارســن  الطلبــة  أو 
الكويتيــن المقيمين في هذه 
البلــدان الاعتمــاد الآن على 
»بيتك« لتوفير السيارة التي 
يطمحون اليها، حيث يتسلم 
الســيارة مباشرة في الدول 
المذكورة، بينما يقوم بسداد 
أقساطها من خلال »بيتك« في 
الكويت، في خطوة تستهدف 
التيسير على العملاء بعد أن 
لمس »بيتــك« احتياجا لدى 

فئات كثيرة لهذه الخدمة التي 
تؤكد دور »بيتك« في سوق 
تمويل المســتهلك بالتعاون 
مــع شــركائه ومورديه في 
الســوق المحلي. وأضاف أن 
الخدمــة تشــمل الســيارات 
الجديدة والمستعملة، وتتم 
مورديــن  مــع  بالتعــاون 
معتمدين فــي الدول الثلاث 
وهي المركز التجاري المصري، 
العالميــة  المدينــة  وشــركة 
للسيارات للسوق الأردني، 
وشــركة ليبرتي للسيارات 
للســوق الأميركــي، ومــن 
المزايا التمويلية المقدمة على 
هذه الخدمــة، تمويل لغاية 
15 ألــف دينار واســتحقاق 
 6 خــال  الاول  القســط 
اشــهر وفترة سداد لغاية 5 
سنوات، بالإضافة إلى انه لا 
يشترط على العميل تحويل 
الراتب كما تطبق الضوابط 
والشروط الاخرى المعروفة.

وحول آلية الحصول على 
الخدمة، قال الخراز إن المورد 
فــي أي من الــدول المذكورة 
الســيارة  بتوفيــر  يقــوم 
المطلوبــة، ويصــدر عرض 
ســعر إلى »بيتك« بالدينار 
الكويتي يتضمن كل البيانات 
ومواصفات السيارة المطلوبة 
من العميل، ثم يقوم »بيتك« 

بشراء السيارة من المورد بناء 
على رغبة العميل، ومن ثم 
يتسلم العميل السيارة بعد ان 
يكون قد اشتراها من »بيتك« 
وفــق الأصــول والقواعــد 
المرابحــة  الشــرعية لبيــع 
والضوابط الائتمانية، مشيرا 
الى انه يمكن لمشتري السيارة 
تســلمها خالصــة الجمارك 
والرســوم بنفســه أو مــن 
يفوضه لتسلمها بعد إجراء 
معاملة الشراء عبر »بيتك« 

في الكويت.
وأكد الخــراز أن الخدمة 
تؤكــد الأهمية التــي يوليها 
»بيتك« لخدمة عملائه بأفضل 
وأيسر السبل وحرصه على 
ان يكون معهم اينما كانوا، 
بالنظر الى أهمية الســيارة 
ودورها في الحياة العصرية، 
مشيرا إلى أن متطلبات إنجاز 
المعاملة لا تختلف عن إنجاز 
أي معاملة شراء سيارة من 
داخــل الكويت، وان الخدمة 
تســهل على العميل شــراء 
سيارة وتسلمها في الخارج 
والسداد بالأقساط في الكويت 
بأيسر الشروط وفقا لضوابط 
شرعية وائتمانية يتميز بها 
»بيتــك«، وقد تكــون بداية 
لطرحهــا فــي بلــدان أخرى 

خلال الفترة المقبلة.

وائل الخراز

تمويل لغاية 
15 ألف دينار 

واستحقاق
القسط الأول 
خلال 6 أشهر


