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تؤسس لشراكة متينة في قطاع التجزئة إقليمياً

»الشايع« تستحوذ على حصة استراتيجية في »نون« للتجارة الإلكترونية
أعلنــت شــركة محمــد 
حمــود الشــايع، الشــركة 
المتخصصــة فــي مجــال 
التجزئة والوكيل لأشــهر 
العلامات التجارية العالمية، 
عن استحواذها على حصة 
اســتراتيجية فــي منصة 
»نون« للتجارة الإلكترونية، 
لتنضــم بذلــك إلــى قائمة 
المســتثمرين الخليجيــن 

في »نون«.
ويتيــح هــذا الاتفــاق 
الشــايع استخدام  لشركة 
الإلكترونيــة  المنصــة 
العلامات  لعرض منتجات 
التجاريــة العالميــة التــي 
تديرها فــي مجال الموضة 
والأزياء، والصحة والجمال، 
والمفروشات والأثاث المنزلي. 
وســتكون بذلــك أحــدث 
الكبرى  التجزئة  شــركات 
التي تــدرج منتجاتها عبر 
منصة »نون«، والتي تمثل 
إلكترونية  وجهة تســوق 

اليهــا من خــال تطبيقات 
على الهواتف المحمولة التي 
تصبح تدريجيا الوســيلة 
الأبرز والأهم لتفاعل الزبائن، 
فضــا عــن حرصهــا على 
تدريب وتطوير فريق خدمة 

الزبائن لديها.
وتوظف »نون« تقنياتها 
المتطورة، وبنيتها التحتية 
المتكاملــة، وبوابتها الآمنة 
للدفع الإلكتروني، وأنظمتها 
المتقدمــة لتوفيــر خدمــة 
توصيــل ترضــي جميــع 
الفئــات الاســتهلاكية مثل 
الرياضــة والموضة  هــواة 
والمطالعة والمغامرة وحتى 

الآباء والأمهات الجدد. 
وقــد تم اختيــار فئــات 
المنتجــات بعنايــة فائقــة 
لتلبيــة احتياجات الزبائن 
فــي المنطقــة مــع التركيز 
بشكل خاص على الشباب 
التطورات  المهتــم بأحــدث 

التكنولوجية.

العالمية التي تديرها الشــركة 
فــي المنطقــة. وتمثــل »نون« 
نمــوذج عمل جديــد في قطاع 
الإلكترونية، وتوفر  التجــارة 
حلولا وخيارات للشركات في 
المنطقة. كما سنستمر بالعمل 
مع أبــرز العلامــات التجارية 
وشركات التجزئة في المنطقة 
بغية توسيع رقعة أعمالها عبر 
»نون«. وستوفر منصة »نون« 
الإلكترونية المقرر إطلاقها لاحقا 
هذا العام مجموعة واسعة من 
العلامات التجارية العالمية التي 
تحظى بشــعبية واسعة لدى 
الشــباب والعائلات والأطفال 
وتتمتع بقاعدة زبائن قوية في 
المنطقة، وذلك من خلال تعاونها 

مع شركات التجزئة. 
ومن المتوقع أن تتحول هذه 
المنصة الإلكترونية إلى الوجهة 
المفضلة للتسوق عبر الإنترنت 
بفضل التشكيلة الواسعة من 
التــي  المنتجــات والخيــارات 
تقدمهــا، وســهولة الوصــول 

هــذه الخطــوة بالنســبة لنا 
استثمارا استراتيجيا وإضافة 
قيمــة لقنواتنــا الإلكترونية 
الأخــرى، كمــا أنهــا تعزز من 
استراتيجيتنا الهادفة إلى تقديم 
تجربة تسوق مميزة لزبائننا 
مــن خــال قنــوات تجاريــة 
متعــددة، وإلى توفيــر قيمة 
إضافيــة للعلامــات التجارية 
التي نديرها. وستتيح لنا هذه 
الشراكة أيضا الفرصة لتوسيع 
قاعــدة زبائننا والوصول إلى 
فئات استهلاكية جديدة، فضلا 
عن المســاهمة في نقل تجربة 
التجارة الإلكترونية في المنطقة 
إلى أفــق جديدة مــن التطور 

والنمو. 
مــن جهتــه، قــال محمــد 
العبار مؤسس شركة »نون«: 
يشــرفنا التعــاون مع شــركة 
الرائــدة عالميــا فــي  الشــايع 
مجال التجزئة والتي سنتمكن 
مــن خلالها أن نوفــر لزبائننا 
العديد من العلامات التجارية 

إتمام هذه الشراكة والحصول 
على حصة في شركة »نون«، 
فنحــن متحمســون للتعاون 
مع فريــق العمل بهدف تقديم 
خدمات متميزة للمتسوقين عبر 
الإنترنــت في المنطقة. وتمثل 

جديدة تساعد الشركات على 
الوصــول إلى قاعدة واســعة 
من الزبائن في منطقة الشرق 

الأوسط. 
وتوفر شــراكة »نون« مع 
شــركات التجزئة في المنطقة 

نموذجا جديدا وفريدا وفرصة 
مثالية للتطور والنمو، إذ تتيح 
لهم بيانات ومعلومات تعزز من 
معرفتهم بمتطلبات الســوق، 
كما أنها تشــكل وجهة مثالية 
للباحثين عن منتجاتهم المفضلة 

والأصلية، فضلا عن توفيرها 
لخدمة توصيل سريعة وعملية.

وفي هذا السياق، قال محمد 
الشــايع، رئيس  عبدالعزيــز 
مجلس الإدارة التنفيذي لشركة 
محمد حمود الشــايع: يسرنا 

محمد العبارمحمد الشايع

»الشايع« ستدرج 
منتجات العلامات 

التجارية التي تديرها 
عبر منصة »نون« 

التوجه يؤكد التزام 
»الشايع« بالاستثمار 

في التجارة 
الإلكترونية

17% انخفاض 
ديون الأسواق 
الناشئة

رويترز: أظهر مسح اقتصادي تراجع حجم 
تداول ديون الأســواق الناشئة في الربع الثاني 
من 2017 إلى 1.132 تريليون دولار بانخفاض %14 
عــن الربع الأول و17% عن الفترة ذاتها من 2016. 
ويعتبر هذا أول تراجع ربع سنوي في تداول تلك 
الديون منذ الربع الأخير من 2015 وأول انخفاض 

على أساس سنوي منذ الربع الثاني من ذلك العام، 
حسبما أظهرته نتائج المسح الذي أجرته رابطة )إي.
إم.تي.إيه(. وقال العضو المنتدب ومدير المحفظة 
لــدى فان إيك لإدارة الأصــول إريك فاين: »في 
حين أن تراجع الحجم في الربع الثاني كان حادا 
فإن الأحجام الإجمالية مــا زالت داخل نطاقات 

الأربــاع الأخيرة«. وأوضح فاين ان الإقبال على 
استراتيجيات صناديق المؤشرات الخاملة ربما يؤثر 
على التداولات، مضيفا: »لست متأكدا إن كان من 
الممكن تفسير الربع الثاني بالكامل اعتمادا على ذلك، 
لكن من المنطقي تراجع الأحجام مع تلقي الصناديق 
الخامة تدفقات على حساب الصناديق النشطة«.

»التجاري« يوفر خدماته 
المصرفية لعملائه خلال 

عطلة رأس السنة الهجرية

»الدولي«: خدماتنا مستمرة 
»إلكترونياً« خلال عطلة رأس 

السنة الهجرية

أعلن البنك التجاري الكويتي عن استمرار تقديم 
خدماته المصرفية للعملاء خلال عطلة رأس السنة 
الهجريــة، وذلك في فرعي »التجــاري« في مطار 
الكويت الدولي )القادمون والجمارك(، بالإضافة 
إلى الخدمــات المقدمة عن طريــق مركز الاتصال 
)888225-1( الذي يستقبل اتصالات العملاء على 
مدار الساعة ويقوم بإنجاز معاملاتهم، كما يوفر 
البنك أيضا فريق عمل مؤهلا للرد على استفساراتهم 
في أســرع وقت من خــال تواصلهم عبر صفحة 
البنك على مواقع التواصل الاجتماعي وكذلك على 

رقم خدمة الواتساب )50888225(. 
بالإضافة إلى ذلك، فإن أجهزة السحب والإيداع 
الآلي التابعة للبنك التجاري والتي تتواجد بمختلف 
مناطق الكويت تلبي احتياجات العملاء طوال الوقت. 
كما يمكن للعملاء إجراء معاملاتهم المصرفية عبر 
الموقع الإلكترونــي www.cbk-online.com وقتما 

وأينما شاءوا.

أعلن بنــك الكويت الدولي اســتمراره بتقديم 
خدماته المصرفية الإلكترونية المتنوعة لعملائه داخل 
وخارج الكويت خلال عطلة رأس السنة الهجرية، 
ســعيا منه للتواصل الدائم مــع عملائه، وتلبية 
طلباتهم في كافة الأوقات، تجاوبا مع احتياجات 
العملاء ووفاء بالتزاماتهم في هذه المناسبة. وقد 
أشار »الدولي« إلى أن خدماته المصرفية الإلكترونية 
ستكون متاحة على مدار الساعة ليتمكن العملاء من 
متابعة وإنجاز أعمالهم دون أي تأخير، والمتمثلة في 
خدمة »الدولي أونلاين«، وخدمة الرسائل القصيرة، 
وخدمة »الدولي دايركت« من أي هاتف نقال دون 
الحاجة إلى استخدام الإنترنت، إلى جانب خدمات 

.)www.KIB.com.kw( موقعه الإلكتروني
هذا بالإضافة إلى خدمة مركز الاتصال الهاتفية 
»الدولي وياك« على الرقم )1866866( لاســتمرار 
خدمــة العملاء، كعادتها دوما، في تقديم خدماتها 
المتنوعة على مدار الســاعة من خــال التواصل 
مع كوادر بشــرية مؤهلة ومتدربة على استخدام 
تقنية متقدمة تعزز جاهزيتهم للتعامل مع العملاء، 
خصوصا في مثل تلك المناسبات بشكل احترافي 

كما هو الحال على مدار العام.
كما صــرح »الدولي« أنه على أتم الاســتعداد 
لمواجهــة الطلب المتوقع بأن يتزايد على عمليات 
السحب خلال العطلة عن طريق توفيره السيولة 
الكافية في أجهزة السحب الآلي ATM التابعة للبنك، 
والتي تغطي مختلف المناطق الجغرافية في الكويت 
وتعمــل على مدار 24 ســاعة، وذلك حتى يتمكن 
العملاء من متابعــة أعمالهم المصرفية وإنجازها 

من دون أي تأجيل.


