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شاهين الغانم ومبارك الساير بعد توقيع الاتفاقية شاهين الغانم

..ولقطة جماعية مع موظفي الشركتين 

جانب من توقيع الاتفاقية 

قياديو »وربة« و»الساير« في لقطة تذكارية عقب توقيع الاتفاقية 

مبارك الساير مستضيفاً شاهين الغانم

مبارك الساير 

قيمتها 9.7 ملايين دينار

»وربة« و»الساير« يوقعان أكبر صفقة شراء سيارات »تويوتا«

محمد ناصر الساير وأولاده قد 
تجاوزت الـ 20 مليون دينار.
وحــول الصفقــة، تحدث 
الغــانم قائــا: »يســرنا أن 
نعلن عن توقيع أكبر صفقة 
نوعية مع مجموعة الســاير 
القابضة والتي تأتي لتعزيز 

من مختلف الموديلات تشهد 
اقبالا كثيفا بين أوساط المجتمع 
الكويتي حيث تتمتع بالقوة 
والمتانة وهــي تقدم خيارات 
وافية لعملائنا سواء من ذوي 
الدخــل المحــدود أو المرتفع، 
ممــا يجعلهــا الخيــار الأول 

الســيارات  قطــاع  تمويــل 
ونعتــز بشــراكتنا معه. لقد 
شهد تعاوننا السابق نجاحا 
مميزا مما يزيد من عزمنا على 
توثيــق علاقاتنا وشــراكتنا 
مــع بنك وربة الذي نرى فيه 
بنــكا طموحا ثابــت الخطى 
ونتوقع له تحقيق المزيد من 
الإنجازات واحداث عهد جديد 

في الصيرفة الإسلامية«. 
تجدر الإشارة الى أن بنك 
وربــة يتميز بتصميم حلول 
تمويلية مرنة لاسيما المتعلقة 
بشراء السيارات النوعية حيث 
كان قد أطلق سابقا العديد من 
العروض تحت »شعار قسطها 
بســعر الكاش«، من دون أية 
أرباح على العديد من موديلات 
الســيارات، وتســتمر هــذه 
العروض في جذب شــريحة 
كبرى من العملاء وغير العملاء 
الذي يجدون فيها حلا جذريا 
لرغبتهــم في اقتناء ســيارة 
أحلامهم وتسديد ثمنها وفق 

قدراتهم المالية. 
وبنــاء عليــه أصبح بنك 
وربة اليوم المؤسسة المصرفية 
الإســامية التي تحظى بثقة 
العمــاء وهو الخيــار الأول 
لهم للحصول على تسهيلات 

ائتمانية مرنة ونوعية.

التعاون المثمر بين بنك وربة 
القابضة  الســاير  ومجموعة 
لاســيما أن الصفقــات التــي 
سبقت قد حققت عوائد مجزية 
للبنك وساهمت بتعزيز قطاع 
تمويل الســيارات فيه، وذلك 
بالنظر الى أن سيارات تويوتا 

للمستهلك«.
بدوره، قال الساير: »نحن 
سعداء بالتعاون مع بنك وربة 
ونشــيد بجهــود البنك الذي 
أصبحــت بصماتــه واضحة 
في القطاع المصرفي الاسلامي 
لتقــديم حلــول تمويلية في 

الغانم: الصفقات 
السابقة حققت 

عوائد مجزية
للبنك

أعلــن بنــك وربــة، البنك 
الأفضل في الخدمات المصرفية 
الشــركات والخدمات  لقطاع 
المصرفية لقطاع الاستثمار في 
الكويت، عن تعاونه المثمر مع 
شركة مؤسسة محمد ناصر 
الساير وأولاده، أحدى شركات 
القابضة  الســاير  مجموعــة 
والوكيل الحصري لسيارات 
تويوتا في الكويت، بتوقيع 
الطرفين أكبر صفقة من نوعها 
منــذ انطــاق بنــك وربة في 
السوق الكويتي تبلغ قيمتها 
9.7 ملايين دينار، يقوم البنك 
بموجبها بشــراء مخـــــزون 
سيارات تويوتا-لاند كروزر. 
وتم توقيــع الصفقة يوم 
الثلاثاء الموافق في 8 أغسطس، 
فــي مقــر المبنــى الرئيســي 
القابضة  الســاير  لمجموعــة 
الكائن بالمنطقة الحرة بحضور 
الرئيس التنفيذي لبنك وربة 
شاهين حمد الغانم، والرئيس 
التنفيــذي لمجموعة الســاير 
القابضة مبارك ناصر الساير.

وتأتي هذه الصفقة لتعزز 
التعاون الناجح بين بنك وربة 
القابضة  الســاير  ومجموعة 
حيث تجدر الإشــارة الى أن 
اجمالي قيمة الصفقات لشراء 
مخزون سيارات تويوتا لاند 
كروزر من شــركة مؤسســة 

»BEC BONANZA« لمكافحة قطع الغيار المقلدة وضمان سلامة العملاءفي الحملة الترويجية

»نيسان البابطين« تطلق حملتها »ثق فقط بالأفضل«»البحرين للصيرفة« تعلن الفائز بسيارة »شيري«
البحرين  أعلنت شــركة 
إحــدى  وهــي  للصيرفــة 
الشركات الرائدة في الكويت 
لتحويل الأمــوال والصرافة 
عن الفائز في سحبها الثالث 
 BEC« في حملتهــا الأخيرة
BONANZA«، حيث قام نجم 
بودســتور رئيــس مجلس 
إدارة مجموعــة بودســتور 
في حضور ماثيو فارجيس 
المدير العام لشركة البحرين 
للصيرفة وأرشد ميرزا المدير 
العــام لمجموعة بودســتور 
وريكســزي ويليامــز مدير 
العلامة التجارية »شــيري« 
بتقديم الجائزة وهي سيارة 
Chery E5 إلــى محمد نافيد 

من باكستان.
وتتكــون الحملــة التــي 
تحمل شــعار سفير العلامة 
التجارية بوب »رفيق شركة 
البحريــن للصيرفة« من 5 
ســحوبات على الجوائز في 
18 يونيو 9 و27 يوليو و16 
أغسطس و5 سبتمبر 2017 
حيث يفــوز عميل محظوظ 
 Chery E5 واحــد بســيارة
بينما يفوز عشــرون عميلا 
محظوظون بعشرين عملة 
ذهبيــة وزن 4 غرامــات في 

كل عملية حسب. 
إلــى 5  ومــن 28 مايــو 
سبتمبر 2017، ستكون الحملة 
مفتوحة لجميع العملاء الذين 

في إطار سعيها المستمر 
لتوعية العملاء بأهمية شراء 
قطــع الغيــار الأصلية، من 
أجل الحفاظ على ســامتهم 
أعــادت شــركة  وراحتهــم، 
عبدالعزيــز  عبدالمحســن 
البابطــن، الوكيــل الوحيد 
المعتمد لســيارات نيســان 
الغيارالأصليــة في  وقطــع 
الكويــت، إطــاق حملتهــا 
فقــط  »ثــق  التوعويــة، 

بالأفضل«.
وتأتي هذه الحملة كجزء 
مــن مســؤولية »نيســان 
البابطــن« لضمان الجودة، 
من خــال تعزيز الســامة 
والموثوقيــة علــى الطريق، 
وتهــدف إلى رفع مســتوى 
الوعي حول مخاطر استخدام 
قطــع الغيار المقلــدة وغير 
الأصلية المنتشرة في السوق 
الكويتي، خصوصا وأن نسبة 
كبيــرة من حــوادث الطرق 
سببها استخدام قطع الغيار 
غير الأصلية وهي آخذة في 

الانتشار بقوة. 
وبينت الشركة أن القطع 
غير الأصليــة، رغم أنها قد 
تبدو مشابهة في المظهر، إلا 
أن اداءها وجودتها يختلفان 
كليا عن الأصلي وتؤثر بشكل 
ســلبي على قيمة الســيارة 

وسلامة العميل.
وتعكس حملة »ثق فقط 

يقومون بأي تحويلات نقدية 
أو معاملات صرف العملات 
مــن أحــد فروعهــا البالــغ 
عددها 40 فرعـــا، بالإضافة 
إلى العملاء الذين يرســلون 
الأمــوال عبــر الإنترنت من 
خلال خدمة شركة البحرين 
للصيرفــة لتحويل الأموال 
الآمنة عبــر الإنترنت الذين 
ســيكونوا مؤهلــن أيضــا 

للمشاركة. 
وسيتم إدخال العملاء في 
السحب للمعاملات التي تتم 
بين كل تواريخ السحب خلال 

فترة الحملة.
وفي تعليقه على فوزه، 
قال نافيد وهو عميل منتظم 
البحرين للصيرفة:  لشركة 
»أنا مســرور للغاية للفوز 

بالأفضــل« حــرص شــركة 
نيســان على ضمان وإطالة 
عمر المركبة وادائها وسلامتها، 
العوامــل  باعتبارهــا مــن 
الرئيسية التي تحرص عليها 
خلال عمليــة تصنيع قطع 

الغيار الأصلية.
ويعزز انتشــار نيســان 
الواسع في السوق الكويتي 
التزامهــا بضمــان الجــودة 
وإظهــار الآثــار المترتبة من 
مخاطر استخدام قطع الغيار 
المقلــدة علــى جــودة وعمر 

بهذه السيارة وسعدت بالفوز 
من خــال شــركة البحرين 
للصيرفة التي أقوم بتحويل 
الأموال من خلالها منذ سنوات 
عديدة وسأجرب حظي مرة 
أخــرى عــن طريق إرســال 
الأموال والمشاركة في عمليات 

السحب المتبقية«. 
قــال  الصــدد،  وبهــذا 
فارجيــس: »نحن ملتزمون 
في شركة البحرين للصيرفة 
باســتمرار بمكافأة عملائنا 
المخلصــن، فضلا عن جذب 
عملاء جدد لشركة البحرين 
للصيرفــة لتجربــة خدمــة 
العملاء وجودة المنتج التي 
تميزنا عن منافسينا، ونحن 
ســعداء أن تكــون الحملات 

مفيدة لعملائنا الأوفياء«.

السيارة والأهم على سلامة 
وأمان العملاء.

وكجزء من حملة »ثق فقط 
بالأفضل«، نظمت »نيســان 
البابطين« نــدوات تثقيفية 
لحمايــة وتعزيــز ســامة 
العملاء، من خــال الجهود 
الشاملة في مجال العلاقات 
العامة، والحملات الإلكترونية 
عبر الإنترنــت أو من خلال 
الندوات التعريفية بالتعاون 
المــرور والإدارة  إدارة  مــع 

العامة للجمارك.

الفائز متسلما جائزته 

فارجيس:
ملتزمون باستمرار 

مكافأة عملائنا 
القطع غير الأصلية المخلصين

أداؤها وجودتها 
يختلفان كلياً
عن الأصلي

الساير: البنك 
بصماته واضحة 

في تقديم حلول 
تمويلية للسيارات


