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أعلن عن الفائزين بالسحب التاسع من الحملة

»الدولي«: 90 رابحاً في حملة
حساب الراتب »امسح واربح«

أعلن بنك الكويت الدولي 
أن حملته الترويجية الجديدة 
لحساب الراتب »امسح واربح« 
توجت 90 فائزا محظوظا خلال 
90 يوما، حيث ربحوا نصف 
راتب شهري لغاية 500 دينار 
كويتي كحد أقصى، إلى جانب 
العمــاء الذين ربحوا جوائز 
نقديــة فورية تصــل قيمتها 
لغاية 12000 دينــار كويتي، 
مشــيرا إلــى أن فرصة الفوز 
بالجائزة الكبرى وهي سيارة 
لامبورجيني ما زالت بانتظار 

سعيد الحظ.
هذا، وقد فاز في الســحب 
التاســع من الحملــة كل من: 
سلطان محمد حسن الشامري، 
عبدالله دخين افريت الصليلي، 
محمد سعد عوض الرشيدي، 
طاهر هاني طاهر الهزيم، منال 
بــدر جاســم العثمــان، فرج 
ناصــر منير العجمــي، أنوار 
مطيران علي عــواد العنزي، 
راشد عايض راشد المري، عادل 

ســعيد رشيد القفيدي، سالم 
نايف سالم الحربي.

وقد صممــت هذه الحملة 
خصوصــا لعمــاء حســاب 
الكويتيــن، حيــث  الراتــب 
تمنحهم قسائم »امسح واربح« 
عند فتح الحساب، ما يؤهلهم 
لربــح جوائز نقديــة فورية 
بقيمة 150 دينارا، 200 دينار، 
300 دينار ولغاية 12000 دينار، 
كما شملت الحملة 9 سحوبات 
أسبوعية ربح فيها 90 فائزا 
راتب نصف شهر يصل بحد 
أقصى لغاية 500 دينار، فضلا 
عن دخول السحب النهائي على 
الجائزة الكبرى وهي سيارة 

لامبورجيني هوراكان.
قــال  المناســبة،  وبهــذه 
المديــر العام بالوكالة للإدارة 
المصرفية للأفــراد في البنك، 
يوجــن جاليجــان: ان حملة 
»امســح واربح« لاقت نجاحا 
كبيرا وحققت أصداء واسعة 
بــن عمــاء البنــك الحاليين 

والجدد، وذلك بفضل أهدافها 
الراميــة لمكافأتهــم ومنحهم 
جوائز قيمة تدعم التزاماتهم 
المالية على اختلافها، موضحا 
ان الحملة صممت لتمنح كل 
عميــل يفتــح حســاب راتب 
جديدا فرصة الاســتفادة من 
الحملــة فــورا، وذلك بمجرد 
فتح الحساب وتحويل راتبه 
إلى البنك خلال 3 أشهر، إلى 
جانب الاستمتاع بمزايا حساب 

الراتب المميزة.
وتشــمل مزايــا حســاب 
الراتب الاستثنائية الحصول 
علــى بطاقة ائتمــان مجانية 
للسنة الأولى، وقرض حسن 
لغاية 5000 دينار كويتي مع 
فترة سداد مرنة تصل إلى 3 
ســنوات، بالإضافة إلى ميزة 
استخدام بطاقة السحب الآلي 
محليــا وعالميا، وعدم وجود 
حــد أدنى لفتح الحســاب أو 
الرصيد، مع إمكانية الحصول 

على تسهيلات المرابحة.

 يوجين جاليجان

»الوطني« يقدم لعملائه فرصة حصرية
لشراء العقارات في الخارج

يقدم بنك الكويت الوطني 
فرصــة حصريــة للعمــاء 
الراغبين في شــراء العقارات 
في الخارج مــن خلال توفير 
لتحقيــق  الــازم  التمويــل 
أحلامهم. فبإمكان عملاء بنك 
الكويت الوطني الحصول على 
قرض عقاري لامتلاك عقارات 
في كل مــن المملكــة المتحدة، 
العربية  وفرنســا، والإمارات 
المتحــدة، ومصــر، ولبنــان، 

والأردن.
ويوفــر القــرض العقاري 
الدولي لبنك الكويت الوطني 
حدودا ائتمانية مرتفعة بالعملة 
المحلية ونســبة جيــدة للحد 
الأقصــى للتمويــل العقاري، 
الأمر الذي يجعل شراء مسكن 
في الخارج سهل المنال وبفترة 

سداد تصل إلى 20 سنة.
التقــدم بطلــب  ويســهل 
للحصول على التمويل العقاري 
مــن خلال عملية ميســرة في 
مركز المبيعات المخصص لهذا 
الغرض في فرع بنك الكويت 
الوطني الكائن في رأس السالمية 
أو من خلال الاتصال على أرقام 

5380-2253 أو 1801801.
ويوفــر مركــز مبيعــات 
القــروض العقاريــة للعملاء 
وســيلة مريحــة ومضمونة 
بالطلــب  للتقــدم  وســهلة 
للحصول على خدمة القرض 
العقــاري مــن الكويت بغض 
النظر عن مكان شراء المسكن.

ويقدم بنك الكويت الوطني 
خدمة عقارية متكاملة بالتعاون 

مع أكبر الوكلاء والمستشارين 
العقاريين في قطاعي العقارات 
الســكنية والتجاريــة بلندن 

وباريس.
ونظرا لاعتياد عملاء بنك 
الكويت الوطني السفر بصفة 
مستمرة وامتلاكهم في الأغلب 
لمساكن في أكثر من دولة، لذا 
يقوم البنك بتلبية الاحتياجات 
المتعددة للعملاء بما يناســب 
أنمــاط حياتهــم المختلفة من 
خــال مجموعــة متنوعة من 
التــي  المنتجــات والخدمــات 
تتضمن: البحث عن الأسواق 
المناسبة، والمساعدة في عملية 
بيع وشراء العقارات السكنية 
والتجاريــة، وخدمــة دفــع 

الفواتير، والتنسيق فيما يتعلق 
بتمديد فتــرات تملك الإيجار 
وعمليات التملك الحر، ترتيب 
الحصول على التقييم والمسح 
العقاري الــذي يقوم بإجرائه 
المساح العقاري المعتمد ليتم 
من خلاله تقييم قيمة العقار 
الذي يعتزم العميل شراءه أو 
بيعه، والتنســيق مــع وكيل 
الإيجــارات لإيجاد المســتأجر 
المناسب لعقار العميل، وتوفير 
التغطيــة التأمينيــة لحماية 
عقار العميل ومحتوياته. هذا 
بالإضافة للحفظ الآمن لعقود 
الملكية العقارية، وعقود تمديد 
تملــك الإيجــار والتملك الحر 

والخدمات الخارجية.

موظفة قيادية مخضرمة في الشركة وحائزة العديد من الجوائز

»جنرال موتورز« تعين مولي بيك
رئيساً تنفيذياً للتسويق في المنطقة

أعلنــت جنــرال موتــورز 
الشــرق الأوســط عن تعيين 
مولي بيــك، القيادية المميزة 
مع خبــرة تزيد على 20 عاما 
في شــركة جنــرال موتورز، 
في منصب الرئيس التنفيذي 
للتسويق. وستكون بيك من 
خلال منصبها الجديد مسؤولة 
عــن جميــع اســتراتيجيات 
وبرامــج التســويق وتجارب 
العملاء للعلامتين التجاريتين 
شــفروليه وجي إم ســي، في 
أسواق الشرق الأوسط العشرة 
التي تعمل فيها جنرال موتورز.
وجاء تعيــن بيك في هذا 
المنصــب الجديــد بعــد ثلاث 
ســنوات من توليهــا منصب 
مدير التسويق لعلامة بويك 
التجارية في أميركا الشمالية، 
القيادية  وهو أحد المناصــب 
العليا العديدة التي شغلتها في 

شركة جنرال موتورز.
وفي ســياق تعليقه على 
تعيينهــا بمنصبهــا الجديد، 
قال ماريو أ. ســبانجينبيرغ، 
الــإداري  الرئيــس والمديــر 
لشركة جنرال موتورز أفريقيا 
والشرق الأوسط: تمتلك مولي 
اطلاعا واسعا وخبرات كبيرة 
فــي مجــال عملها، ويســرنا 
انضمــام قياديــة قويــة إلى 
فريق قيادة جنــرال موتورز 

في منطقة الشرق الأوسط.
وأضاف: أنا على ثقة تامة 
بأنها الشخص المناسب والمثالي 
لدفع مشاريعنا للتواصل مع 
العملاء في هذا العام المهم من 

تاريخ شفروليه وجي إم سي.
وفــي تعليــق لهــا علــى 
تعيينهــا بالمنصــب الجديد، 
قالت مولي بيك: »مع التطورات 
التي نراها في مجال المنتجات 
والتكنولوجيا وجوانب خدمة 
العمــاء، فإن الوقــت الراهن 
هــو بالتأكيد مرحلــة مثيرة 
ومهمــة بالنســبة لجنــرال 
موتورز الشرق الأوسط. وأنا 
أتطلع قدمــا للعمل مع فرقنا 
العمــاء  ووكلائنــا لتزويــد 
بتجارب وسيارات مميزة عالمية 

المستوى«.
وتتمتع مولي بقدرات مميزة 
لقيادة أقسام اتصالات العلامة 

التجارية والإعلان والتسويق 
البيــع  الرقمــي، وعمليــات 
بالتجزئة، ومشاركة العملاء، 
مدعومــة بخبرتها الواســعة 
في جنــرال موتــورز أميركا 
الشمالية. وقبل توليها منصب 
مدير التسويق في شركة بويك، 
شــغلت مولي منصــب مدير 
الإعلان في شفروليه، ومدير 
الإعــان والترويج للمبيعات 
في كاديلاك، ومدير المبيعات 
والترويج المحلي لشفروليه. 
وشــغلت خــال مســيرتها 
المهنيــة عــددا مــن المناصب 
في مجال المبيعات والتحليل 
والتسويق. وتحمل بيك درجة 
البكالوريوس في التســويق 
من جامعة إنديانا، وشــهادة 
الماجســتير في إدارة الأعمال 

من جامعة ميتشيغن.
وفــازت »مولي« بعدد من 
الجوائز مثل حملة »هذه هي 
بويك«، والتــي أطلقت عليها 
شركة نيلسن لقب أفضل حملة 
إعلانيــة للســيارات الفاخرة 
لعامي 2014 و2015. كما فازت 
 ،EFFIE أيضا بجائزتي تسويق
 EFFIE بمــا في ذلــك جائــزة
الذهبية عن حملة إطلاق سيارة 
كاديــاك ATS في عــام 2012. 
وظهر اســم مولي بيك ضمن 
قائمة »بيلبورد باور« لأقوى 
100 شخصية لعام 2013، كما تم 
تكريمها في عام 2012 باعتبارها 
واحدة من »السيدات القدوة« 
 Advertising Age من قبل وكالة

الإعلامية.

مولي بيك

البرنامج الأوروبي لتقييم السيارات
يمنح  »أوبل انسيجنيا« أفضل تصنيف أمان

منــح البرنامــج الأوروبي 
 Euro NCAP لتقييم السيارات
ســيارتي انســيجنيا جرانــد 
سبورت وانسيجنيا سبورتس 
تورور تصنيف الخمس نجوم 
الأعلى من نوعه، ضمن أحدث 
تقييمات السلامة التي نشرت 
لهذا الشــهر. ومن المتوقع أن 
تصبــح ســيارة انســيجنيا 
متوافرة في صــالات العرض 
في الإمــارات والأردن ولبنان 

في وقت لاحق من هذا العام.
وســجلت ســيارة أوبــل 
الشــهيرة الجديدة كليا أعلى 
الدرجات ضمن كل واحدة من 
فئات التقييم، بما فيها حماية 
الركاب البالغين، وحماية الركاب 
الأطفال، وحماية المشاة وتقييم 

السلامة.
وفي تعليقه على أداء اختبار 
التصادم الجديد، أشار البرنامج 
الأوروبي لتقييم السيارات إلى 
اثنين من أنظمة السلامة المبتكرة 

في السيارة بشكل خاص، وهما 
غطاء المحرك النشــط الجديد 
كليا، الذي يعمل على رفع غطاء 
المحرك خلال أجــزاء معدودة 
من الثانية في حالة التصادم، 
ليعمل بذلك على زيادة المسافة 
عن المحرك وتوفير حماية أكبر 
للمشاة، ونظام الكبح الآلي عند 
الطوارئ، القادر على الكشف 
عن المشاة والمركبات الأخرى.

وقال بيتر كوسبرت، المدير 
الإداري للمبيعات وخدمة ما بعد 
البيع إن التقييم الرفيع الذي 
منحنا إياه البرنامج الأوروبي 
لتقييم السيارات هو دليل على 
أن مكونات الســامة المنفردة 
التي تتمتع بها سيارة انسيجنيا 
الجديدة هــي عبارة عن نظام 

متكامل.
وبالإضافــة لغطاء المحرك 
النشــط وميــزة الكبــح الآلي 
عنــد الطوارئ، تضم ســيارة 
انسيجنيا الجديدة العديد من 
أنظمة المساعدة الحديثة المميزة، 
بمــا في ذلك، شاشــة العرض 
الرأســية، ونظــام التحكم في 
الســرعة المجهز بميزة الكبح 
الآلــي عند الطــوارئ، ونظام 
المساعدة على البقاء في المسار 
مع ميزة تصحيح التوجيه آليا، 
 IntelliLux ومجموعة مصابيح
LED القابلة للتكيف، وغيرها 

الكثير.

 أوبل انسيجنيا

بيك ستتسلم 
قيادة عمليات 

التسويق وتجربة 
العملاء لسيارات 

شفروليه وجي إم 
سي

»راجان« حصل 
على الجائزة من 

بين 44 ألف فني 
على مستوى 

العالم

القرض العقاري 
الدولي يوفر 

حدوداً ائتمانية 
مرتفعة بالعملة 

المحلية

فرصة لدخول 
السحب النهائي 

على الجائزة الكبرى 
»لامبورجيني 

هوراكان«

للتميز في الخدمة والكفاءة العالمية

مجموعة البابطين تهنئ الفائز 
2016 NISTEC »بمسابقة »نيسان

أعربت مجموعة البابطين، 
عن فخرهــا بحصول راميش 
راجان الموظف في قسم خدمة 
ما بعد البيع على جائزة الكفاءة 
والتميــز في خدمات نيســان 
)NISTEC( 2015 -2016، حيث 
أشاد بذلك الرئيس التنفيذي 

لشركة نيسان. 
وأشــارت »البابطــن« في 
بيــان صحافي، إلى أن راجان 
قد حصــل علــى الجائزة من 
بين 44 ألف فني على مستوى 
العالم في دبي في شهر فبراير، 
لأدائه المتميز وجودة الخدمة 
ولتحقيقــه أفضــل أداء فــي 
تشخيص المشاكل الكهربائية 

والنظام وإصلاح الأعطال.
وقــد عقــد اجتمــاع فــي 
البابطــن بحضــور الرئيس 

التنفيــذي لمجموعة البابطين 
البابطــن، ورئيــس  صالــح 
عمليات المجموعة محمد شلبي، 
والرئيــس التنفيذي للموارد 
البشربة عبد المحسن البابطين 
وكبار الإداريين لتهنئة راجان. 
وبهذه المناسبة، قال صالح 
البابطين: إننا نفخر بـ  »راجان« 
لما أظهره من مهارات خاصة إلى 
جانب مواظبته على التطور 
وهو مــا تكلل بهــذا النجاح، 
نحن نســتثمر بشــكل كبير 
في فريق عملنا، ونســاعدهم 
علــى تنمية مهاراتهم وإظهار 
قدراتهــم الكاملــة، من خلال 
الدعــم والتدريــب المســتمر 
عليــه  يحصلــون  الــذي 
التشغيلية  لتحقيق الأهداف 

والاستراتيجية للشركة.

وقــد هنــأ محمد شــلبي، 
راميــش راجان علــى التزامه 
بالمبادئ الأساسية التي تقوم 
عليهــا مجموعــة البابطــن، 
والتي تشمل العاطفة والنزاهة 
والالتزام بتقديم أفضل الخدمات 
للعملاء. وأضاف: ان »البابطين« 
تؤمن بأن موظفيها هم أساس 
النجاح، لافتا إلى أنها تستثمر 
بشكل كبير في فريق عملها، 
لمساعدتهم على تنمية مهاراتهم 
وإظهــار قدراتهم الكاملة، من 
خلال الدعم والتدريب المستمر 
الذي يحصلون عليه، مشيرا 
أيضا الــى أن راجــان قد فاز 
بالجائزة الإقليمية سابقا، مما 
يدفعه للفخــر بقدراته ودعم 
نموه المتواصل، حتى تستمر 

بتجاوز توقعات العملاء.

فريق الإدارة العليا في مجموعة البابطين خلال تهنئة راميش راجان

على موديلات »باترول« و»التيما« و»سنترا« 2017

»نيسان البابطين« تطلق حملة »اشتر راحة بالك«
أطلقت شركة عبدالمحسن 
عبدالعزيــز البابطين، الوكيل 
الوحيــد المعتمــد لســيارات 
»نيسان« في الكويت، عروض 
»اشــتر راحة بالــك« حصريا 
على سيارات »نيسان باترول 
2017« و»التيما« و»ســنترا«، 
تتيــح للعملاء الحصول على 
مميزات مبهرة وإضافات قيمة.
ويتضمن العرض صيانة 
لمدة 3 سنوات، وتأمينا شاملا 
لمــدة عــام، وتظليــل النوافذ، 
الســيارة،  وحمايــة صبــغ 
وتســجيل المرور وتأمين ضد 
الغير عند شراء سيارة »نيسان 
باترول«. ولكل من يرغب في 
شراء سيارات نيسان »سنترا« 
و»التيما« سيحصل على صيانة 
مجانية لمدة عام واحد، وتسجيل 
المرور وتأمين ضد الغير، حتى 
يحظــى العميل براحــة البال 
القصــوى من خدمــة العملاء 
وخدمات ما بعد البيع إذ تحرص 
»نيسان البابطين« دائما على 
توفير أعلى مستويات الراحة 
لعملائها مؤكدة التزامها بتقديم 
أرقى معايير الخدمة في قطاع 
السيارات للعملاء في السوق 
المحلي، وتقديم العروض المميزة 

على مدار العام.
وبالإضافــة إلــى عروض 
»راحــة البال« تتيح نيســان 
البابطين في معارضها عروض 
إضافيــة لتناســب الجميــع 
وتضفي راحة الاختيار للعميل. 
فبالتعاون مــع بيت التمويل 
الكويتــي يمكــن الآن لعملاء 

نيسان امتلاك باترول، التيما 
أو ســنترا »بـ 0% أرباح« على 
الأقساط لغاية 5 سنوات، وبهذا 
أصبح لدى عميل نيسان حرية 
اختيار العرض الذي يناســب 

متطلباته.
وتحــت لقــب »بطــل كل 
عائلــة  تملــك  الــدروب«، 

»نيسان باترول« تاريخا غنيا 
بالإنجازات منــذ إطلاقها عام 
1951، بحيث تطورت لتصبح 
من أكثر السيارات النموذجية 
والأيقونية على الإطلاق. وفازت 
»باترول« بأكثر من 26 جائزة 
منذ العام 2014، ما جعلها أكثر 
سيارات الدفع الرباعي تتويجا 

في المنطقة.
وقد صممت »نيسان باترول 
V6« وتم اختبارها في المنطقة، 
لمواجهة جميع أنواع الطرقات 
وظــروف الطقــس والحرارة، 
ولتقدم الأداء الراقي نفسه على 
الطرقات الســريعة والوعرة، 
ولتقــدم أفضــل أداء فــي فئة 
المحركات سداسية الأسطوانات. 
أمــا »باتــرول V8« فتقدم من 
جهتها أداء عاليا، مع محرك 400 
حصان يعد الأقوى في فئته، 
وتعــد طرازا متطــورا للغاية 
بين سيارات الدفع الرباعي في 
الأســواق، وتتمتع بمقصورة 
جلدية فاخرة، ومزايا السلامة 
التي تشمل 4 كاميرات للرؤية 
الشــاملة، وشاشــة الرصــد، 
والتحكم الديناميكي بالقيادة 

وغيرها.
ولطالما اعتلت »التيما« قائمة 
سيارات السيدان الأعلى طلبا، 
نظــرا لإطلالتهــا التي تفيض 
بالقــوة وســهولة قيادتهــا 
ومقصورتهــا الفاخرة وأدائها 
المثيــر، وقيمتهــا العالية. أما 
»سنترا« فهي ســيارة مثالية 
بأســعارها المتناولة للجميع 

ومواصفاتها المميزة.


