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الفليج: الاتفاقية 
تعتبر خطوة مهمة 

في مجال الربط 
بين مخرجات 
التعليم وسوق 

العمل

الأثري: المبادرة 
تنبع من سياسة 
البنك الراسخة 
لخدمة المجتمع

في إطار جهود البنك المتواصلة في خدمة جميع شرائح المجتمع

»الوطني« و»التطبيقي« يوقعان اتفاقية تعاون 
لدعم وتطوير الأنشطة الطلابية

وقع بنك الكويت الوطني 
اتفاقيــة تعــاون حصــري 
العامــة للتعليم  الهيئة  مع 
التطبيقــي والتدريــب فــي 
الكويــت لدعــم وتطويــر 
الأنشطة والخدمات الطلابية 
لمدة عام كامل، حيث سيوفر 
الملتحقين  البنــك للشــباب 
بالهيئــة العديد من أشــكال 
الدعــم بمــا فــي ذلــك فتح 
حســابات بنكية مثــل باقة 
الشباب بهدف تسهيل إدارة 
بدلاتهم المالية بالإضافة إلى 
بطاقات الدفع المسبق، وعدد 
مــن الأدوات المالية والمزايا 

والعروض.
ويأتي ذلــك التعاون في 
إطار جهود البنك المتواصلة 
في خدمة المجتمع والمشاركة 
الفعاليــات  جميــع  فــي 
الاجتماعيــة  والأنشــطة 
المختلفــة والاهتمــام فــي 
خدمة جميع شرائح المجتمع، 
وحرصا منــه على دعم كل 
قضايا الشباب والطلبة في 
البلاد، وذلك إيمانا منه بالدور 
المهم الذي سيلعبه الشباب 

مستقبلا.
وجرى توقيع العقد في 
مبنــى الهيئــة بــن كل من 
الرئيــس التنفيــذي لبنــك 
الكويــت الوطني- الكويت 
صلاح الفليج والمدير العام 
العامــة للتعليــم  للهيئــة 
التطبيقي د.أحمــد الأثري، 
وبحضــور كل مــن نائــب 
مدير عام مجموعة الخدمات 
الشــخصية في  المصرفيــة 
بنك الكويت الوطني محمد 
العثمان وقيادات من البنك 

الوطني والهيئة.
ومن جهتــه، قال الفليج 
إن البنــك الوطنــي يحرص 
النهوض بمسؤولياته  على 

الاجتماعية والوطنية وتوفير 
كل ســبل الدعم والتشجيع 
الوطنية  الممكنــة للكــوادر 
الشــابة، والمساهمة الفعالة 
في تطوير وصقل مهاراتهم 
لكــي يقومــوا بدورهــم في 
عملية التنمية المتكاملة في 
البلاد معربا عن فخره بهذا 
التعاون مــع وزارة التربية 
والتعليــم والهيئــة العامة 
للتعليم التطبيقي والتدريب 

لدعم الشباب.
وأوضح الفليــج أن هذا 
التعاون مــع الهيئة العامة 
للتعليــم التطبيقــي يعتبر 
خطوة مهمة في مجال الربط 
بين مخرجات التعليم وسوق 
العمــل، وذلــك عبــر تأهيل 
وصقل مهارات طلاب المعهد 
التطبيقي والكليات والمعاهد 
التابعة للهيئة لخوض سوق 

العمل بنجاح والتميز به.
وأفــاد أن بنــك الكويت 
الوطني يقدم لعملاء حساب 
الشــباب مجموعة متكاملة 
من المزايا تتضمن الاستمتاع 
بخصومات أكثر من 600 من 

التجارية والمطاعم  المحلات 
والعديد من الاختيارات التي 
تناسب نمط حياتهم من خلال 

برنامج مكافآت الوطني. 
ومن جانبه أشاد الأثري 
بهذه المبادرة الطيبة والرائدة 
مــن مؤسســة عريقــة مثل 
بنــك الكويت الوطني وذلك 
لمــا يقــوم به من نشــاطات 
وجهــود مســتمرة لخدمــة 
العمل الاجتماعي والتعليمي 
في الكويت، والتي تنبع من 
سياسة البنك الراسخة لخدمة 

المجتمع الكويتي.
وأضاف أن هذه الاتفاقية 
تأتي في إطار حرص الهيئة 
التطبيقي  العامة للتعليــم 
النهوض  والتدريــب علــى 
بمســتوى طــاب المعهــد 
والكليــات والمعاهد التابعة 
للهيئة وتأهيلهم وإعدادهم 
من الناحية العلمية والثقافية 
والاجتماعية، وذلك تماشيا 
مع السعي الدائم للبنك في 
دعم فئــة الشــباب تحديدا 
ومســاعدتهم علــى تطوير 

وصقل مهاراتهم.

لقطة تذكارية لمسؤولي »الوطني« و»التطبيقي«

العيسى: تأجير مع 
صيانة على »تويوتا« 
فقط وأسعار خاصة 

بمناسبة الافتتاح

خبرة »بيتك« في 
التأجير وعمليات 

التمويل تخدم 
سوق السيارات

الأول من نوعه بإحدى الوكالات الكبرى

»بيتك« يفتتح مكتباً لتقديم التأجير
مع الصيانة داخل معرض الساير بالري

التمويــل  افتتــح بيــت 
الكويتــي »بيتــك« مكتبــا 
متخصصا بمنتــج التأجير 
مع الصيانة لسيارات تويوتا 
في معرض شــركة مؤسسة 
محمد ناصر الساير وأولاده 
في منطقة الري على الدائري 
الرابع، في خدمة جديدة من 
الخدمات التي يحرص »بيتك« 
دوما علــى تقديمها لعملائه 
الكــرام مع أحد أكبر وكالات 
الســيارات المرموقــة والتي 
تعتبر الأكثر إقبالا من العملاء 

على مستوى السوق.
وقــال المديــر التنفيــذي 
الســيارات  لمنتجــات 
والتأجيــر في »بيتك« عاهد 
العيســى ان مكتب التأجير 
التأجيــر  ســيقدم خدمــات 
مع الصيانة على ســيارات 
تويوتا فقط بالتعاون وكالة 
تويوتا، مقدما الشكر لإدارة 
الشركة على إتاحة الفرصة 
لخدمــة العمــاء والراغبين 
في اســتئجار السيارات من 
التجارية المشهورة  العلامة 
بأنواعها المختلفة من خلال 
مكتب متخصص في التأجير 
يعتبر الأول من نوعه على 
مســتوى وكالات السيارات 
بالكويت، ويقدم »بيتك« بهذه 
المناسبة وحصريا بهذا الموقع 
أســعار خاصة على تأجير 
ســيارات تويوتــا، احتفــاء 
بهذا الإنجاز وخدمة للعملاء، 
وكميزة إضافية للعديد من 
المزايا التي يتمتع بها عملاء 
تأجير السيارات في»بيتك«.
وأكد العيســى ان افتتاح 
المكتــب يمثــل نقلــة مهمة 
فــي حركــة منتــج التأجير 
التشــغيلي للســيارات في 
العلاقات  »بيتــك« ويعــزز 
الوطيــدة والمســتمرة مــع 
شركة مؤسسة محمد ناصر 
الســاير وأولاده، معربا عن 
اســتعداد »بيتك« وســعيه 
لتكــرار التجربة مع وكالات 
أخرى، حيث يستطيع »بيتك« 
ان يقدم قيمة مضافة لمنتج 
الســيارات لــدى الــوكالات 
مــن خلال خبرتــه الطويلة 

في التأجيــر على اعتبار ان 
المنتج احد الحلول البيعية، 
مشــيرا الــى ان ذلــك يخدم 
السوق بشكل عام ومبيعات 
الوكالات ويلبي احتياجات 
العمــاء وتطلعاتهــم، كمــا 
ينوع مصــادر التعامل على 
الســيارات بحيث لا يقتصر 
الأمر على عمليات التمويل 

فقط.
وأضــاف: أصبح »بيتك« 
يوفر عبــر منتــج التأجير 
بشكل عام، تشكيلة واسعة 
تشمل معظم العلامات المهمة 
الواســعة الانتشــار وبمــا 
يقــارب مــن 80 موديلا من 
الســيارات المختلفة،  أنواع 
ويتميز »بيتك« بتقديم أفضل 
الخدمــات لعملائــه )الأفراد 
والشركات( بأعلى مستويات 
الجودة في الخدمة، ويمنحهم 
فرصة اختيار السيارة التي 
تناسبهم بسهولة ومن خلال 
أحدث أنواع الســيارات مع 
القيمــة الإيجاريــة  تميــز 
ومرونتهــا والتــي تبدأ من 
69 دينارا شهريا حسب نوع 
السيارة ومدة عقد التأجير 
التــي تتراوح من ســنة إلى 
سنتين، مما يعمق دور»بيتك« 
ومساهماته في خدمة عملائه 

ودعم سوق السيارات.
الــى  العيســى  وأشــار 

ان التأجيــر التشــغيلي أو 
ما يعــرف بـــ »التأجير مع 
الصيانة« يمنح العميل مزايا 
جاذبة مثل الصيانة الشاملة 
والتأمين التكافلي الشــامل، 
وســيارة بديلــة، وخدمــة 
المساعدة على الطرق وإمكانية 
السفر بالمركبة المؤجرة وفق 

الشروط والأحكام.
وأكد ان الحصة السوقية 
لـ »بيتك« في سوق التأجير 
التشغيلي للأفراد والشركات 
تنمو بفضل تفــرد »بيتك« 
العــروض  مــن  بالعديــد 
للعملاء، وتقديم خصومات 
خاصــة للقطــاع الحكومي 
والشركات الكبرى، بالإضافة 
إلى الحملات التسويقية مع 
الوكلاء المحليين للســيارات 
في اطار التعاون المشــترك. 
كمــا تجدر الإشــارة الى أنه 
قد تم طرح فئات جديدة الى 
التأجيــر تناســب مختلــف 
شــرائح العمــاء، مثل فئة 
الفارهة »بورشه  السيارات 
- لكزس ـ انفينتي ـ جاكوار 
ـ مازيراتــي« بالإضافــة الى 
باقــي الســيارات بأنواعهــا 
المختلفة، ممــا يجعل خيار 
التأجير مناسبا للكثيرين، 
خاصة ان هنالك مرونة في 
مدة التأجير بما يلائم العملاء 

الأفراد والشركات.

مجموعة من مسؤولي »بيتك« و»تويوتا الساير« يتوسطهم عاهد العيسى

الخزام يباشر عمله رئيساً تنفيذياً في »الكويتية«
أعلنت الخطوط الجوية 
الكويتية، الناقل الوطني 

الرسمي للكويت، عن تعيين 
إبراهيم عبدالله الخزام 
رئيسا تنفيذيا للشركة. 
وباشر إبراهيم الخزام، 

والذي عين في الرابع من 
شهر أبريل الماضي ضمن 

أعضاء مجلس الإدارة 
الجديد للخطوط الجوية 
الكويتية، مهامه كرئيس 

تنفيذي للشركة اعتبارا من 
تاريخه.

ويتمتع إبراهيم الخزام 
والذي شغل سابقا منصب 

العضو المنتدب لمجموعة 
عارف الاستثمارية، 

بالإضافة إلى العديد من 
الشركات الاستثمارية 

والقابضة، والمدير العام 
لشركة زين الكويت، 

ومستشارا لرئيس مجلس 
إدارة بيت التمويل الكويتي، 

بالعديد من مهارات القيادة 
وسنوات من الخبرة 

في مجال الإدارة العليا 
مما يؤهله لقيادة الناقل 

الوطني الرسمي للكويت 
لمرحلة جديدة من النمو 

خلال الفترة المقبلة، 
ومتابعة تحقيق أهداف 

الإستراتيجية الشاملة والتي 
اطلقت في سبتمبر 2016. 

ومع تولي إبراهيم الخزام 
مهامه كرئيس تنفيذي، 

سيواصل عضويته ضمن 
مجلس الإدارة، وستكون 

من أبرز أولوياته إجراء 
تقييم شامل ومراجعة 
منظومة الأداء الإداري 

والتشغيلي للوقوف على 
المراحل التي قطعتها خطة 

التطوير الاستراتيجية 
للسنوات الخمس المقبلة.

وتهدف خطة التطوير 
للخطوط الكويتية إلى وضع 

استراتيجية لدعم استعادة 
مكانة الشركة كونها واحدة 

من أعرق الشركات في 
قطاع الطيران على مستوى 

المنطقة. وقد علق إبراهيم 
الخزام على اختياره في 

منصب الرئيس التنفيذي 
قائلا: »اتطلع للعمل مع 
فريق الخطوط الجوية 

الكويتية ومختلف الفرق 

العاملة للوصول إلى المكانة 
المنشودة للطائر الأزرق، 

وهنا أود أن أشيد بالجهود 
التي يبذلها الفريق الإداري 
وكل الموظفين خلال الفترة 

الماضية، في سبيل أن 
تستعيد الخطوط الكويتية 

الناقل الوطني الرسمي 
للكويت موقعها كواحدة من 

شركات الطيران المفضلة 
في المنطقة«. كما أضاف: 

»سأعمل مع الفريق الإداري 
على تقييم التقدم الذي 

تسجله الخطوط الجوية 
الكويتية على المستويين 

التجاري والتشغيلي، 
فيما يتعلق بمراحل خطة 

التطوير الاستراتيجية. 
كما أؤكد لجميع مسافرينا 

وأسرة موظفي الكويتية 
وشركائنا على أننا ماضون 

في عملية تطوير خدماتنا 
وتحديث أسطول الشركة.

إبراهيم الخزام

أعلى نسبة إيرادات منذ 2001

»سوني« تتوقع نمو أرباحها %73 
توقعــت ســوني زيادة 
أرباحها التشــغيلية بقيمة 
500 مليــار ين ياباني )4.5 
مليارات دولار( للسنة المالية 
2017 التي سوف تنتهي يوم 
31 مــارس 2018، أي بزيادة 
تقدر بـ 73.2% مقارنة بالسنة 
الماليــة 2016 المنتهية في 31 
مــارس 2017، وتعتبر هذه 
الزيادة المتوقعة الأعلى على 

مدار عقدين ماضيين. 
وقالت ســوني في بيان 
صحافــي إن تلك التوقعات 
القوية تستند إلى مواصلة 
ســيطرة ســوني في قطاع 
الألعاب إلى جانب الانتعاش 
القــوي فــي قطــاع أجهزة 
استشــعار الصــور، وذلك 
بعد الأضرار الكبيرة الناجمة 
عن الزلــزال، بالإضافة إلى 
ذلــك، قد مثل الطلب القوي 
على الهواتف الذكية من قبل 
البائعين عاملا مؤثرا في هذه 

التوقعات.
ومــن المتوقــع زيــادة 
الإجماليــة  المبيعــات 
والإيرادات التشغيلية للسنة 
المالية 2017 بنسبة 5% على 
إلى  أساس ســنوي لتصل 
8 تريليونــات يــن ياباني، 
نتيجــة للتحســن الكبيــر 
المتوقع في قطاعي أشــباه 

الموصلات والصور.
وعلــى صعيــد قطــاع 

الحلول ومنتجات التصوير، 
فمــن المتوقع نمو الإيرادات 
التشــغيلية والمبيعات إلى 
640 مليــار ين ياباني و60 
مليار ين ياباني على التوالي. 
التحســن  إلى  ويعزى ذلك 
في المنتجات المتنوعة، التي 
تعزز نماذج القيمة المضافة 
العالية، في مجال كاميرات 
الفيديو وكاميرات التصوير 

الفوتوغرافي. 
وتتوقع سوني توسيع 
حجم قطاع خدمات الألعاب 
والشــبكات محققة نســب 
مبيعــات قويــة تصــل إلى 
1.90 تريليــون يــن ياباني 
كذلك زيادة نمــو الإيرادات 
التشغيلية بقيمة 170 مليار 
ين في نفس الفترة. وتأتي 
هذه الزيادة الكبيرة السنوية 
إلى زيادة مبيعات الشبكة.

وفي الوقت نفســه، فإن 
من المتوقع أن التحسن الذي 
تشــهده المنتجات المتنوعة 
يحدث تحولا كبيرا في نماذج 
القيمــة المضافة العالية في 
الترفيــه المنزلي والمنتجات 
الصوتية، وســوف يســهم 
فــي زيادة نســبة المبيعات 
السنوية لتصل إلى ما قيمته 
1.12 تريليون ين ياباني. مع 
توقعات أن يظل حجم الدخل 
التشغيلي كما هو بقيمة 58 
مليار ين، وذلك نتيجة ارتفاع 

أسعار المكونات الرئيسية، 
ما يقابله التحســن الكبير 
المذكــور أعــاه على صعيد 

المنتجات المتنوعة.
وتهدف سوني إلى تعزيز 
حضورهــا الإقليمــي مــن 
خلال توسيع حجم أعمالها 
على صعيد منطقة الشرق 
الأوســط بنسبة 20% خلال 
الســنة المالية 2017، ويدعم 
ذلــك الزيــادة المتوقعة في 
مبيعات الأجهزة التلفزيونية 
التي تقدر بنسبة 26% وزيادة 
مبيعات المنتجات السمعية 
11% كذلــك نمــو مبيعــات 
الكاميــرات ذات العدســات 
القابلة للتبديل بنسبة %52 

خلال السنة المالة 2017.
كيمــورا  تــارو  وقــال 
المدير العام لسوني الشرق 
الأوسط وأفريقيا: »تتوافق 
اســتراتيجية النمــو لــدى 
ســوني في الشرق الأوسط 
وأفريقيا مع استراتيجيتنا 
العالمية. ونحن نعمل دوما 
على تنفيذ وتلبية متطلبات 
عملائنا مع التركيز على طرح 
باقة متطورة من المنتجات 
تعتمد على الابتكار وتقديم 
تجــارب متنوعــة والكفاءة 
المحســنة، بمــا يســهم في 
بمســتويات  النهــوض 
النمــو وتحقيــق أهدافنــا 

الإستراتيجية«.

تارو كيمورا

البورصة: 17 شركة موقوفة عن التداول
لعدم الإفصاح عن بيانات الربع الأول

أعلنت بورصــة الكويت، 
إيقاف تداول أسهم 17 شركة 
اعتبــارا مــن أمــس الثلاثاء، 
لعدم إعلانها البيانات المالية 
المرحلية الخاصة بالربع الأول 
مــن 2017، خلال 45 يوما من 

انتهاء الفترة المالية.
وطبقــا لبيــان البورصة 
موقعهــا  علــى  المنشــور 
التي  الإلكتروني، فالشركات 
تم إيقافها هي: البنك التجاري 
الكويتــي، وبيت الاســتثمار 
الخليجــي، والمــدار للتمويل 
والكويتيــة  والاســتثمار، 
البحرينية للصيرفة الدولية، 
وســنام  للتأمــن،  ووربــة 
العقاريــة، والصفاة العالمية 
القابضة، والكوت للمشاريع 

الصناعية.
كما شملت القائمة شركات، 
المعــدات القابضة، والوطنية 

القابضــة،  الاســتهلاكية 
والكويتية لصناعة وتجارة 
الوطنيــة  الجبــس، والــدار 
للعقارات، والوطنية للتنظيف، 
للاســتثمار  والخليجيــة 

البترولي، والوطنية للميادين، 
ومشرف للتجارة والمقاولات، 

وسند القابضة.
وكانت آخر مدة للإفصاح 
هــي امس بحلــول الســاعة 

الثامنــة والنصــف صباحا، 
وبعد هذا التوقيت أعلن بيت 
الاستثمار الخليجي، بيانات 
الربع الأول، إلا أنه لم يتم بعد 

إعادة التداول على السهم.

قطاعا أجهزة 
استشعار الصور 

والألعاب يسهمان 
في تعزيز الأداء 

المالي

في شراكة مع »البلاد العقارية« ومجموعة LEI الأميركية
»ديمه كابيتال« تستحوذ على فندقين

ومجمع رعاية مسنين في أميركا
قــال نائب الرئيــس لإدارة 
الاستثمارات البديلة في شركة 
ديمــة كابيتال وليــد محمد إن 
الشركة نجحت بجانب شركاء 
آخرين في الاســتحواذ على 3 
عقارات عبــارة عن فندقين في 
مدينتي فرامينغهام ونوروود، 
ماساتشوسيتس ومجمع لرعاية 
المســنين في مدينة تالاهاسي، 
فلوريدا بتكلفة 80 مليون دولار، 
بلغــت مســاهمة شــركة ديمة 
كابيتال بالمشــاركة مع شركة 
البــاد العقاريــة حوالي %26 
مــن رأس المال المطلوب والذي 
يقارب 32 مليون دولار، ويأتي 
المشــروع ضمن جهود تنويع 
فرص الاستثمار والاستفادة من 
تطور سوق العقار في الولايات 
المتحدة وإيجــاد مصادر دخل 
من خلال الاستثمار في عقارات 
ذات عوائــد مميزة ومســتوى 
مخاطر محدود نســبيا. وقال 

وليد محمد في تصريح صحافي، 
إن الاستثمار عبارة عن شراكة 
بــن ديمــه كابيتــال وعملائها 
 LEI) بنســبة 90% وشــركة 
Lowe Enterprise( بنسبة %10 
من إجمالي رأس المال المطلوب، 
ومــن المتوقــع أن يصل العائد 
النقدي من المشروع إلى %8.5 
سنويا يوزع شهريا فيما يتوقع 
أن يصل معدل العائد الداخلي 
إلى 13% على فترة الاســتثمار 
البالغــة 3 ســنوات مــع خيار 
التمديد لسنتين، مشيرا إلى أن 
اســتراتيجية الاستثمار تقوم 
على تشغيل وتطوير العقارات 
والاستفادة من التدفقات النقدية 
التأجير لتحقيــق أفضل  مــن 
العوائد الشهرية، وكذلك تعظيم 
الأرباح الرأسمالية عند التخارج 
في نهاية فترة الاستثمار، وأفاد 
بــأن العقارات تتميــز بجودة 
عالية نظرا لموقعها الاستراتيجي 

ولنسبة الإشغال العالية فيها 
والتي تصل إلى معدلات قياسية 
طوال العام، وذلك لكونها تقع 
في مدن تعد من المراكز التجارية 
والخدمية المهمة، وفي مناطق 
حيويــة بالقــرب مــن مراكــز 
تجاريــة والتــي تضــم مراكز 
رئيســية للعديد من الشركات 
الكبرى. وأكد نائب الرئيس أن 
الجهود مســتمرة للتوسع في 
الدولية  الاستثمار بالأســواق 
وفــق النظام الأساســي لعمل 
الشــركة القائم على المعاملات 
المالية المتوافقة مع الشــريعة 
الإســامية، وبالتعــاون مــع 
شركات محلية وعالمية تواكب 
استراتيجية الشركة وخططها 
الطموحــة لبنــاء محفظة من 
العقــارات الاســتثمارية فــي 
الأسواق الدولية المهمة خاصة 
في الولايات المتحدة الأميركية 

وأوروبا.

وليد محمد

محمد: مستمرون 
بالتوسع في 

الاستثمار بالأسواق 
الدولية


