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رئيس الخدمات المصرفية للشركات لمجموعة البنك في مقابلة مع »الأنباء«

الخرجي: »بيتك« يرفع تمويل
الشركات الصغيرة لأكثر من %7

أجرى الحوار: محمود فاروق

قال رئيس الخدمات المصرفية للشركات لمجموعة »بيتك« أحمد سعود الخرجي ان 
»بيتك« يسعى لبناء محفظة ائتمانية متوازنة من حيث التركزات في القطاعات 

الاقتصادية وعدم الاعتماد على قطاع أو قطاعين.
وأكد الخرجي في مقابلة مع »الأنباء« أن قطاع تمويل الشركات في البنك يركز 
على تنويع محفظته الائتمانية بين كل القطاعات الاقتصادية وحجم الشركات، 

كمــا أن »بيتك« لديه اســتراتيجية لزيادة حصة تمويل المشــروعات الصغيرة 
والمتوســطة التي وصلت الى 336 مليون دينــار العام الماضي لما بها من فرص 
مســتقبلية، وكذلك العمل على تمويل مشــروعات التنمية الحكومية الضخمة.  
وعلى صعيد تراجع تمويله للنشاط العقاري، أشار الخرجي إلى أن الأمر طبيعي 
ولا يرجع إلى انخفاض الأســعار وركود الســوق العقاري كذلك باقي القطاعات 
التجارية والصناعية فزيادة التمويل أو تراجعه يعكس طبيعة النشاط الاقتصادي 

)زين علام(وحجم الطلب على التمويل لكل قطاع. والتفاصيل جاءت على النحو التالي: أحمد سعود الخرجي متحدثا لـ »الأنباء« 	

أبطأ نمو سنوي للتضخم في 4 سنوات

»بيتك«: التضخم يواصل تراجعه.. سجل نمواً بـ 2.6% في مارس
قال تقرير صادر عن بيت 
التمويل الكويتي )بيتك( أن 
الرقم القياسي العام لأسعار 
المستهلك وتكاليف المعيشة 
قــد ســجل 144.4 نقطة في 
مارس بأقل زيادة ســنوية 
ونســبتها 2.6% خلال نحو 
4 سنوات مضت، حيث زاد 
هذا المؤشر بنسبة 3.2% في 
مارس العام الماضي، ويلاحظ 
اتجــاه تحركاتــه في اتجاه 
تنازلي منذ عدة أشهر. كما 

سجل المؤشر ارتفاعا شهريا 
نسبته 0.14% وهي رابع أعلى 
زيادة شهرية في عام مضى.

وأضاف تقرير »بيتك« أن 
مستويات الأسعار ارتفعت 
علــى أســاس ســنوي فــي 
بعض المكونات الرئيســية 
القياسي  الرقم  التي تشكل 
العام، ومازال الرقم القياسي 
لأسعار مجموعة النقل أعلاها 
ارتفاعا بزيــادة فاقت %12، 
تليها مستويات الأسعار في 

الفنادق والمطاعم  مجموعة 
التي سجلت زيادة نسبتها 
4.5%، ثم مجموعة خدمات 
المسكن بارتفاع سنوي %4.3، 
فيمــا زاد الرقــم القياســي 
لأسعار مجموعة المفروشات 
المنزلية ومعــدات الصيانة 
بنسبة 2.9%، وفي مجموعتي 
الصحــة والتعليم بنســبة 
قدرهــا 1.5% و1.2% علــى 
الترتيب مقارنة بمستويات 
الرقم القياسي لهما في مارس 

العام الماضي. في الوقت الذي 
انخفضــت فيه مســتويات 
الأسعار في مجموعة الغذاء 
والمشروبات وكذلك مجموعة 
الكساء والملبوسات بنسب 

طفيفة عن العام الماضي. 
ويأتــي ذلك فــي الوقت 
الــذي أغلــق فيه الــدولار 
بانخفاض شــهري طفيف 
بنهاية مارس مسجلا 305 
فلــوس وفق بيانــات بنك 
المركــزي بارتفاع  الكويت 

سنوي نسبته 1%، ويلاحظ 
مسار تصاعدي للتحركات 
المحسوبة على أساس سنوي 
لسعر الدولار، في حين زاد 
ســعر اليورو مسجلا 327 
فلسا في نهاية مارس بنسبة 
1% على أساس شهري فيما 
انخفض بأعلى نســبة في 
عام مضى وصلــت %4.6، 
ويلاحــظ اتجــاه تنازلــي 
للتحركات المحسوبة على 
أساس سنوي لسعر اليورو. 

نتفاوض لتمويل عدد من 
المشروعات الحكومية غير النفطية

336 مليون دينار منحها »بيتك« 
لقطاع الشركات الصغيرة 

والمتوسطة

نحرص على التنوع في محفظة 
التمويل لتوزيع المخاطر

هل يعود انخفاض الائتمان المخصص لقطاع الإنشاء 
والعقارات في العام الماضي بنسبة طفيفة إلى استراتيجية 

البنك أم لظروف السوق العقاري؟
٭ نســعى في »بيتك« الى بناء محفظة ائتمانية متوازنة من 
حيث التركزات في القطاعات الاقتصادية وعدم الاعتماد على 
قطاع أو قطاعين. وكما هو معلوم يعتبر قطاع العقار والإنشاء 
من القطاعات الأساســية في الاقتصاد الكويتي، لذلك يواصل 
»بيتــك« تقديم التمويــات العقارية للعمــاء وفق الضوابط 
الموضوعة والتي تحدد نسبة التمويل من إجمالي قيمة العقار 
ونسبة تغطية التدفقات النقدية لأعباء التمويل بما يتناسب 

مع حركة السوق.
ولا شــك أن التباطؤ في الســوق العقاري ونزول الأسعار في 
بعــض القطاعات العقاريــة يراه البعض ســببا للخروج من 
السوق ويراه الكثيرون فرصة استثمارية جيدة وحافزا للشراء، 

ويظل القرار بالاستثمار يخضع لتوجهات ورغبات العميل.

زيادة الائتمان
ما السبب وراء زيادة الائتمان الموجه للأنشطة التجارية 

لدى البنك وأين تتركز قطاعيا؟
٭ تأتي حصة قطاع التجارة من الائتمان الممنوح من القطاع 
المصرفي بالمرتبة الثالثة بعد التسهيلات الشخصية والقطاع 
العقــاري على التوالي وما من ســبب واضح أو ملموس وراء 
زيادة الائتمان الممنوح لقطاع التجارة كون الزيادة طفيفة وهي 
1% اذا مــا قارنا بين أرصدة نهاية ديســمبر 2016 و2015 وهي 
أقل من نســبة نمو إجمالي الائتمان الممنوح لجميع القطاعات 

الاقتصادية والتي بلغت 2.9% خلال نفس الفترة.
أما فيما يتعلق بالائتمان الممنوح من القطاع المصرفي للقطاع 
الصناعي فلم يشهد زيادة بل شهد انخفاضا بنسبة 7.2% اذا ما 
قارنا بين أرصدة نهاية ديسمبر 2016 و2015. ويعتبر التمويل 
الممنوح من القطاع المصرفي للقطاع الصناعي مكونا صغيرا 
نسبيا من مكونات المحفظة الائتمانية للقطاع المصرفي، ويعزى 
ســبب ذلــك لبطء النمــو والتطور في القطــاع المذكور وعلى 
الرغم من الجهود التي تبذلها الكويت في مجال تنمية القطاع 
الصناعــي فإن وجــود بعض المعوقات أمام هــذا القطاع حال 
دون رفع مساهمته في الناتج المحلي الإجمالي بشكل ملموس. 

الشركات الصغيرة والمتوسطة 
كم يبلغ حجم تمويل الشركات الصغيرة والمتوسطة؟ وما 

قال أحمد الخرجي إن »بيتك« يعمل حاليا على تعزيز العمل 
بمبدأ »نقطة اتصال واحدة« بحيث يقوم مســؤول حساب 
العميل )الشركة( بالتنسيق داخليا بين أقسام وإدارات البنك 
لخدمة وتلبية كل احتياجات العميل من دون اضطرار العميل 
للاتصال بعدة أطراف لإنجاز الخدمة المطلوبة كما كان يحدث 
بالسابق. وعلى صعيد تحسين جودة الخدمة ولاسيما الخدمات 
المصرفية للشركات، استمرت جودة الخدمة في نشر ثقافة 
الجــودة بين موظفي خدمة العملاء، والتغلب على تحديات 
العمل بكفاءة من خلال إنشاء عدة برامج للمتابعة وقياس 
الأداء، ومعرفة مستوى رضا العملاء وإعداد تقرير دوري 
يعرض مســتوى أداء العمل، وتنويع المنتجات والخدمات 

التي تناسب كل احتياجات العملاء.

رؤيتكم لمستقبل الإقبال على الائتمان الموجه لتلك الشركات؟
٭ يواصل »بيتك« نهجه في الاهتمام بخدمة وتمويل شريحة 
الشركات الصغيرة والمتوســطة من خلال إدارة مخصصة 
لتمويل تلك الشركات ونتيجة لذلك بلغت الحدود الائتمانية 
نحو 336 مليون دينار ممنوحة لأكثر من 2300 عميل بنهاية 
عــام 2016 إلا أن »بيتــك« يهدف إلى أن يصــل عدد العملاء 
من الشــركات الصغيرة والمتوســطة ممن لديهم تسهيلات 

ائتمانية الى اكثر من 2400 عميل في نهاية العام الحالي.
وبلغت نسبة نمو مبلغ الحدود الائتمانية الممنوحة للشركات 
الصغيرة والمتوســطة في عــام 2016 نحو 7% ومن المتوقع 
النمو بنهاية العام الحالي بمعدلات أكبر من المعدلات السائدة 

في القطاع.
أما بالنســبة للشق الثاني من الســؤال، فنحن في »بيتك« 
نولي اهتماما لهذه الشــريحة من الشركات لما تكتسبه من 
أهمية متزايدة كونها بدأت تأخذ أهمية أكبر في الاقتصادات 
الناشــئة وذلك لمساهمة تلك الشركات بدعم الناتج القومي 
لتلــك الاقتصادات. وتعتبر تلك الشــركات نواة لشــركات 
كبيرة في المستقبل، فكثير من الشركات بدأت نواتها تحت 
مظلة المشــروعات الصغيرة والمتوسطة ونجاحها أدى الى 

إيجاد كيانات كبيرة متطورة وناجحة. 

تمويل الشركات 
هل ينوي البنك ان يقوم بمبادرات لتمويل الشركات 

الصغيرة والمتوسطة للشباب المبادرين والذين يتقدمون 
للصندوق الوطني بطلبات تمويل؟

٭ يعمل »بيتك« كمستشــار للصنــدوق الوطني لرعاية وتنمية 
المشروعات الصغيرة والمتوسطة لتنفيذ سياسة الدولة لمساندة 
تلك الشريحة من خلال دراسة طلب المبادر وفقا لسياسة وشروط 
الصندوق ودراســة قدرة المبادر على سداد المديونية وما يتطلبه 

ذلك من تحليل مالي للشركة أو المشروع.
يمكن لبيتك أن يمول المبادر المتقدم للصندوق اذا كان طلب المبادر 
وقدرته على السداد يتســقان مع متطلبات وسياسات وضوابط 

»بيتك« الداخلية لمنح الائتمان. 
»بيتك« دائما سباق في دعم عملية التنمية وذلك انطلاقا وترسيخا 
لدوره في دعم الاقتصاد الوطني، هذا ويواصل »بيتك« تميزه لتلبية 
احتياجات وتطلعات شــريحة الشــركات الصغيرة والمتوسطة، 
حيث يقدم باقة متنوعة من المنتجات والخدمات ليظل في صدارة 

الحصة السوقية في هذا المجال.

مشروعات حكومية

ما المشروعات الحكومية التي يدرس البنك تمويلها 
والقطاعات التي يستهدف التركيز عليها؟

٭ في الوقت الراهن »بيتك« مستمر في التفاوض لتمويل عدد من 
المشــاريع التنموية الحكومية بالإضافة لمشاريع القطاع النفطي 

وسيتم الإعلان عن بعضها خلال العام الحالي 2017.
علمــا بأنه خلال عــام 2016 نجح »بيتك« في قيادة ترتيب تمويل 
إســامي مجمع بمبلغ 490 مليون دينار لصالح شــركة البترول 
الوطنية الكويتية من إجمالي قيمة مشروع الوقود البيئي البالغة 1.2 
مليار دينار وكذلك شارك في تمويل مشروع تطوير مطار الكويت 
الدولي. كما ســاهم »بيتك« في تمويل قطاع البتروكيماويات من 
خلال قيادة ترتيب تمويل صفقة استحواذ مجمعة لصالح شركة 
ايكويت للبتروكيماويات بقيمة إجمالية تصل إلى 5 مليارات دولار 
والتي تمت اعادة تمويلها من خلال قيام شــركة ايكويت بإصدار 
سندات تقليدية وصكوك إسلامية، حيث نجحت »بيتك-كابيتال« 
الذراع الاستثمارية لمجموعة »بيتك« بلعب دور فعال وناجح في 
ترتيب اصدار تلك الصكوك وتسويقها. أما على صعيد إصدارات 
الدين العام فقد شارك »بيتك« في قيادة الحصة السوقية للبنوك 
الاســامية وســاهم في برنامج إصدارات الدين العام الذي تمثل 

قيمته 700 مليون دينار. 

الخدمات المصرفية

ما التوزيع القطاعي لتمويل الشركات لدى البنك؟
٭ تنقســم الخدمات المصرفية للشركات في الكويت الى قسمين، 
تمويل الشركات والمشاريع وتمويل الشركات التجارية والأعمال.

ويندرج تحت تمويل الشركات والمشاريع كل من تمويل الشركات 
الكبرى وتمويل الشــركات وتمويل المشــاريع والتمويل المجمع، 
فيمــا يندرج تحت تمويل الشــركات التجاريــة والاعمال كل من 
تمويل الشركات التجارية وتمويل الشركات الصغيرة والمتوسطة 

وتمويل الأعمال. 
نهتم في »بيتك« بتمويل كل الشــركات والمشروعات التي تتسق 
مــع متطلبــات »بيتك« الداخلية لمنح الائتمــان من حيث الحفاظ 
على التنوع في محفظة التمويل لتوزيع المخاطر والوضع المالي 
للعميــل ومدى مقدرته على خدمــة الأعباء المترتبة على التمويل 
وسداد أصل المبلغ، كون الضمانات المقدمة لا تعد مسوغا أساسيا 
للحصــول علــى التمويل بل كضمان إضافي فــي حالة عدم قدرة 

العميل على سداد التزاماته.

»بيتك«.. و»نقطة اتصال واحدة«

»الدراسات المصرفية« شريكاً معتمداً لمعهد لندن المصرفي
أعلــن المدير العام لمعهد 
الدراسات المصرفية يعقوب 
الرفاعي، عن توقيع اتفاقية 
مع معهــد لنــدن المصرفي 
والمالــي LIBF لمنــح اعتماد 
رســمي للبرامج التدريبية 
التي يقدمها معهد الدراسات 
الكويــت،  المصرفيــة فــي 
وأصبح المعهد بموجب هذه 
الاتفاقية »الشريك المعتمد« 
لمعهد لندن، حيث يعد هذا 
الاعتماد هو الأعلى من نوعه 
والذي تمنحه مؤسسة تعليم 
مالــي عريقة مقرها المملكة 
المتحدة لشريك دولي. وأفاد 
الرفاعي بأنه للحصول على 
هذا الاعتماد، فقد تمت عملية 
المراجعــة الشــاملة لجودة 

لديه كل من معايير الجودة 
العالية في البرامج التدريبية 
المقدمة، والخبــرة الكبيرة 
التي يتمتع بها المحاضرين 
لديه، بالإضافة إلى المرافق 
والتسهيلات التدريبية التي 
تدعــم العمليــة التعليمية 
للطــاب والدارســن بمــا 
يتماشى مع المعايير العالية 
التي يعتمدهــا معهد لندن 

المصرفي والمالي.
كما أضــاف الرفاعي أن 
المعهد يفخر بأن تكون هذه 
الشراكة هي الأولى دوليا مع 
معهد لندن المصرفي والمالي، 
حيــث يمكنــه بموجبها أن 
يلعب دورا كبيرا في مساندة 
معهد الدراســات المصرفية 

لتحقيــق أهدافه في تعزيز 
التعليم المهني للعاملين في 
قطاع الخدمــات المالية في 
الكويت وكذلك دعم عملية 

التطوير الوظيفي.
توفــر  وســوف  هــذا، 
البرامج التدريبية المعتمدة 
إلــى  للطــاب بالإضافــة 
الاعتراف الخارجي، إمكانية 
التطوير الوظيفي من خلال 
تقديم المســار المناسب لهم 
للحصــول علــى المؤهلات 
المهنية التــي يقدمها معهد 
لندن، وكذلك تزويد موظفي 
البنوك الكويتية بالفرصة 
دراســاتهم  لاســتكمال 
للحصول على الماجســتير 

والشهادات القانونية.

يعقوب الرفاعي

التدريبية  البرامج  وأهمية 
التي يقدمها معهد الدراسات 
المصرفيــة، حيــث توافرت 

ضمن تقرير لـ »بي إم آي«.. ومرتفعاً من 235 مليار دولار في 2016

300 مليار دولار حجم سوق البناء بالمنطقة بحلول 2019
توقع تقرير حديث لشركة 
بي إم آي للأبحاث الاقتصادية، 
العــزل  أن تســاهم حلــول 
الحراري في تطوير وتنمية 
ســوق البناء والتشــييد في 
المنطقــة، لتبلــغ قيمتة 300 
مليــار دولار بحلــول 2019، 
حيث ســينمو بنســبة %43 
بارتفاع من 235 مليار دولار 
في 2016 إلى 336 مليار دولار 

بحلول 2020. 
وفي هذا الســياق، يقول 

مديــر المبيعات لدى شــركة 
هنتر دوغلاس الشرق الأوسط 
لاستشارات المشاريع العملاقة 
سانثوش فاليل: »ستستضيف 
مشــاريع البناء الضخمة في 
دول الخليــج ملايــن الناس 
بمرور الزمــن، ما يؤكد على 
الحاجــة لوجــود مســاحات 
داخليــة تعطــي الأولويــة 
للاستفادة من أرقى مستويات 
التصميم والجودة التي تساهم 
في الحد من التكاليف، وتوفير 

مســاحات مريحــة للعيــش 
والعمل وتحقيق الاســتدامة 
البيئية. وتعتبر حلول العزل 
الحراري المصنوعة من الألياف 
من عناصر البناء المهمة التي 
ستستخدم في كافة التصاميم 
الداخلية لهذه المشاريع بداية 
من محطات القطارات وصولا 
إلى الأبنية الشاهقة وناطحات 

السحاب«. 
العازل الحراري  ويصنع 
HeartFelt من ألياف البوليستر 

غيــر المنســوجة والمعالجة 
حراريــا لتلبــي متطلبــات 
الســامة الصارمــة للوقاية 
مــن الحرائــق. كمــا يتميــز 
العــازل الحــراري بمقاومته 
للغبار والأوســاخ، وسهولة 
الصيانة، ليوفــر نظام عزل 
فعال ومميز بشــكل كخاص 
للمناخــات الصحراويــة في 
الشرق الأوسط. ومن جانبه، 
قال بجارني هامر من شركة 
الهندســية  الاستشــارات 

الدنماركيــة شــميدت هامــر 
لاسين: »تصنع معظم أنظمة 
الأسقف الطولية العازلة من 
المعدن وغالبا من الألومنيوم، 
أمــا أســقف HeartFelt فهــي 
تعمــل على »كســر« الضوء 
لتوفــر لونا طبيعيــا جذابا، 
ولتوفر في الوقت ذاته عزلا 
طبيعيا للصوت ما يسهل على 
المهندسين تحقيق مستويات 
عــزل عاليــة للصــوت فــي 

المباني«.


