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بمناسبة عيد الأم بالتعاون مع كورلوف وأوميغا

»الخليج« يطلق حملة خاصة
لعملاء الخدمة المصرفية المميزة

م شركاء خدمات القيمة المضافة  »زين« تكرِّ
وتنظم الورشة التنويرية الثامنة

بمناســبة حلــول عيــد 
الأم، أعلــن بنك الخليج عن 
إطلاق حملة خاصة لعملاء 
المميزة،  الخدمة المصرفيــة 
والذين بإمكانهم تقديم الهدايا 
الاســتثنائية لأمهاتهــم من 
محلات كورلــوف وأوميغا 
الحملــة  تقــدم  الفاخــرة. 
الخاصة عروضــا حصرية 
لدى كل من بوتيك كورلوف 
وأوميغا، ويســري العرض 
مــن 15 مــارس ولغايــة 22 
مارس 2017. وبإمكان عملاء 
الخدمــة المصرفيــة المميزة 
لدى بنك الخليج الاستمتاع 
بمجموعة واسعة من أشهر 
العلامــات التجارية العالمية 
المرموقــة لتكــريم أمهاتهــم 
الكبيرة.  على تضحياتهــن 
ويتعين على العملاء استخدام 
احــدى بطاقات بنك الخليج 
التي تشــمل كلا مــن بطاقة 
انفينيت، ماســتركارد  فيزا 
ورلد، فيزا سيغنتشر، فيزا 
وماســتركارد  البلاتينيــة 
البلاتينية، وذلك للاستفادة 

كرمــت »زين«، الشــركة 
الرائــدة في تقــديم خدمات 
الاتصــالات المتنقلــة فــي 
المميزين  الكويت، شركاءها 
من مــزودي الخدمــات ذات 
القيمة المضافة، وذلك ضمن 
ربــع  »الأوائــل«  برنامــج 
الســنوي، وذلك لتســليط 
الضوء علــى أدائهم المتميز 
خــال الربع الرابــع والعام 
الماضــي 2016. وأوضحــت 
الشركة في بيان صحافي أنها 
قامت بتكريم شركائها خلال 
حفــل التكريم الــذي نظمته 
التنفيذي  المديــر  بحضــور 
لمبيعــات الجملــة وعلاقات 
الأعمال في زين الكويت مزمل 
شيخ ومسؤولي إدارة خدمات 
القيمــة المضافــة وممثلــي 

الشركات المكرمة.
وبينــت زيــن أن حفــل 
التكــريم قــد تخللــه إقامــة 
الورشــة التنويرية الثامنة 
للخدمات ذات القيمة المضافة، 
والتــي بحثت الشــركة من 
خلالهــا مــع شــركائها آخر 
التي  التطورات والتحديات 

مــن الامتيــازات الحصرية.
وبإمــكان عمــاء الخدمــة 
المصرفيــة المميزة لدى بنك 
الخليــج مــن خــال زيارة 
بوتيك كورلوف في مول 360 
وبوتيــك بهبهاني لاكجيري 
في الصالحية الاستفادة من 
الخصومات الحصرية على 
جميع المعروضات. كما يقدم 
بوتيك أوميغا الذي يقع في 

يشهدها قطاع خدمات القيمة 
المضافة، بالإضافة لمناقشــة 
الخطة الاستراتيجية المقبلة 
التي ســتضمن تقديم أعلى 
معايير الجودة لعملاء زين.
وأشادت الشركة بجهود 
وأداء شــركائها خلال الربع 
الرابــع وعلــى مــدار العام 
الماضــي 2016، حيث قدموا 
أعلى معايير الجودة لخدمات 
القيمة المضافة لعملائها الذين 
يشكلون أكبر عائلة مشتركين 
في الكويت، وحرصوا على 
تقــديم الخدمــات الأفضــل 
والأكثر تطــورا بما يعكس 
ريادتها في قطاع الاتصالات 
المتنقلــة.  وقامــت زين من 
خلال برنامج »الأوائل« للعام 
 Numbase 2016 بتكريم شركة
Limited على تحقيقها المركز 
الأول في إيرادات زين لخدمات 
 One القيمة المضافة، وشركة
Global على تحقيقها المركز 
الأول فــي الأداء العام وأقل 
نسبة شكاوى، بالإضافة إلى 
 Media Phone Plus شــركة
على تحقيقهــا المركز الأول 

مــول 360 ومجمع الاڤنيوز 
للعمــاء عروضــا حصرية 
بمجــرد اســتخدام بطاقات 
بنك الخليج الائتمانية. هذا، 
ويدعو بنــك الخليج عملاء 
الخدمة المصرفية المميزة إلى 
فرصــة التعبير عــن حبهم 
وتقديرهــم لأمهاتهم بتقديم 
الهدايا القيمة والمصممة لتلبي 

جميع الأذواق.

فــي إيرادات زين للرســائل 
القصيرة بالجملة، وشــركة 
تحقيقهــا  علــى   Qanwat
المركز الأول في الأداء لخدمة 
 Beecell سمعني«، وشركة«
عن أفضل مسؤول حساب.

أما عن الربــع الرابع من 
العام 2016، قامت زين بتكريم 
 Numbase Limited شــركة
عــن تحقيقها المركــز الأول 
في إيــرادات زيــن لخدمات 
القيمــة المضافــة، بالإضافة 
لتكريم شــركة Concept عن 
تحقيقها المركز الأول لأفضل 

فريق دعم فني. 
وتفخر الشركة بالشراكة 
الاستراتيجية التي تجمعها 
مــع شــركائها من مــزودي 
خدمــات القيمــة المضافــة، 
حيث تحرص الشــركة على 
تنظيــم برنامــج »الأوائل« 
بشكل ربع سنوي لتسليط 
الضوء على جهودهم وأدائهم، 
وذلك حرصا منها على تقديم 
كل ما هو جديد من العروض 
والمنتجات ذات القيمة المضافة 

لعملائها.

مزمل شيخ ومسؤولو إدارة خدمات القيمة المضافة مع ممثلي الشركات المكرمة

الشركة
احتفت بأدائهم 

المميز خلال الربع 
الرابع وعن العام 

2016

»برقان« يستعد للإعلان
»Youth«عن فائزي سحوبات حسابي »يومي« و

»تواصل تيليكوم« راعٍ ذهبي
2017 Capacity ME لمؤتمر

»الأهلي« يطلق عروضاً جديدة لحملة بطاقاته 
الائتمانية بالتعاون مع طيران الإمارات

أعلن بنك برقان أنه سيتم 
إجراء السحوبات الربع سنوية 
 Youthلحســابي »يومــي« و
للشــباب يوم الأحد الموافق 
19 مارس 2017 حيث سيربح 
الفائز في سحب حساب يومي 
جائزة قيمتها 125 ألف دينار 
كويتي، وسوف يحصل الفائز 
الأول فــي ســحب حســاب 
Youth علــى جائــزة نقديــة 
قيمتهــا 1000 دينــار، بينما 
يحصل كل من الفائز الثاني 
والثالــث على دخول مجاني 

قامــت تواصل تيليكوم، 
المزود لخدمــات الاتصالات 
 MPLS المرتكــزة على تقنية
في منطقة الخليج والشرق 
الأوســط، بتقــديم رعايتها 
الأهــم  للحــدث  الذهبيــة 
والأكبر في قطاع الاتصالات 
على مستوى منطقة الشرق 
الأوسط والذي جمع نخبة من 
مزودي الاتصالات من المنطقة 
 .2017 Capacity ME :والعالم
وقد عقد المؤتمر في نسخته 
الثانية عشــرة في دبي من 
7-9 مــارس بحضــور أكثر 
من 1600 مشارك من صناع 
القــرار والرياديين في قطاع 
الاتصالات الذين حضروا من 
أكثر من 75 دولة من مختلف 
أرجــاء العالم. هذا وقد ضم 
الحــدث عددا من الشــركات 
الريادية في قطاع الاتصالات: 

أعلــن البنك الأهلي الكويتي عــن عروض جديدة يقدمها 
لحملة بطاقاته الائتمانية، بالتعاون مع طيران الإمارات، تشمل 
خصم يصل إلى 10% عند استخدامهم بطاقات الأهلي مسبقة 
الدفع أو البطاقات الائتمانية وحجز تذاكرهم إلكترونيا، سواء 

على الدرجة السياحية أو درجة رجال الأعمال. 
وللاستفادة من العرض لجميع الوجهات يجب على عملاء 
http:// الأهلــــــي حجز تذاكرهـــــم عبر الموقــع الإلكتروني
emirates.com/ وإدخــال الكود الترويجي الخاص بالعرض 

.KWABK17
ويســتطيع العملاء إجــراء الحجوزات من الآن وحتى 19 

يونيو 2017 للسفر قبل 30 نوفمبر 2017.

وغيــر محــدود لشــخصين 
لجميع الأفلام المعروضة في 
جراند سينماز لمدة عام كامل.  
ويتعين على العملاء الراغبين 

الشــركات السحابية، مراكز 
البيانــات، OTTs، شــركات 
المحتوى، شــركات شبكات 
توصيل المحتوى، شــركات 
البائعين  البيانــات،  تحليل 
 Capacity والمنظمين. ويهدف
ME إلى توفير منصة للقاء 
المباشــر للشركات المشاركة 
تتيح لهم الفرصة لتسويق 
التواصــل مــع  شــركاتهم، 
شــركاء محتملين، شراء أو 
بيع البيانات الصوتية، عقد 
الشــراكات ما بين الشبكات 
السحابية المختلفة، أو مراكز 
البيانات ومــزودي خدمات 
المحتوى والرسائل القصيرة.
ونقلا عن ســالم المليفي، 
الرئيــس التنفيــذي لقطاع 
التسويق والاســتراتيجية 
في تواصل تيليكــوم، قال: 
نحــن فخورون بــأن نكون 

في الدخول الى الســحوبات 
الربع سنوية لحساب يومي الا 
تقل أرصدتهم عن 500 دينار 
لمدة شهرين كاملين قبل تاريخ 
السحب ولكل 10 دينار تمنح 
العميل فرصة للفوز. بالإضافة 
الــى ذلــك، للتأهل للســحب 
 Youth الربع سنوي لحساب
للشباب، يجب على العملاء 
تحويل مكافأتهــم الطلابية، 
حيــث إن كل 20 دينــارا في 
الحساب تمنح صاحبها فرصة 

للفوز.

جزءا مــن هذا الحدث المميز 
فــي قطاع الاتصالات والذي 
يتوافق مــع مكانتنا الرائدة 
بوصفنا المزود الأول لخدمات 
الاتصال المرتكزة على تقنية 
ال MPLS في منطقة الشرق 
الأوسط وشمال أفريقيا، الأمر 
الذي بدوره يضع على عاتقنا 
مسؤولية خلق الوعي على 
مســتوى عالمي حول قطاع 
الاتصالات المتنامي وهو ما 
نــراه ممكنا من خلال تقديم 
لهــذه المؤتمــرات  رعايتنــا 
المحورية في تطوير القطاع 
 Capacity مؤتمــر  ومنهــا 
ME 2017. وأضــاف المليفي: 
يعتبر المؤتمر مناسبة مهمة 
يلتقــي فيها قــادة الصناعة 
بغية تبادل الأفكار ومناقشة 
مختلــف الاتجاهات في هذه 

السوق النامية.

سالم المليفي

»رينو البابطين« تتألق في مؤتمر رينو الشرق الأوسط 
السنوي وتحصد 5 جوائز مرموقة

عادت شركة عبدالمحسن 
عبدالعزيز البابطين، الموزع 
المعتمد لســيارات رينو في 
الكويــت، بخمــس جوائــز 
مرموقة، مــن مؤتمر »رينو 
الشرق الأوسط«، الذي أقيم 

في دبي مؤخرا.
وقدمــت الجوائــز خلال 
الحفل من قبل كبار المديرين 
التنفيذيين في »رينو الشرق 
الأوســط«، خــال المؤتمــر 
الذي شــهد حضور مديري 
الإدارات في »رينو البابطين«، 
بالإضافة إلى الإدارة الإقليمية 
العليا لدى »رينو«. وقد فازت 
رينو البابطين على 12 دولة 
من إقليم الشرق الأوسط من 
الســعودية،  ضمنها مصر، 
العربيــة المتحدة  الإمــارات 

وقطر. 
البابطين  وحازت رينــو 
علــى جائزة رضــا العملاء، 
تقديــرا لكفاءتهــا والتزامها 
الصارم بخدمة العملاء، كما 
تم تقــديم جائزة أفضل أداء 
في كفالة السيارات وأيضا تم 
تكريم مدير خدمة الصيانة في 
شركة عبدالمحسن عبدالعزيز 
البابطين، بمنحه جائزة أفضل 
مدير خدمة، في حين تم تقدير 
الـــ »ايركوماتيــك«  خدمــة 
المقدمــة من رينــو البابطين 
كأفضــل مبــادرة لتطويــر 

الأعمال. 
كما حازت رينو البابطين 
- إدارة قطع الغيار، أفضل 
إدارة قطع غيار في الشــرق 
الأوسط خلال ما حققته من 

توفير قطــع الغيار وأفضل 
أداء.

وأعرب رئيس العمليات 
في مجموعة البابطين محمد 
شلبي عن ســعادته بالفوز 
بالجوائز المذكورة، التي تعد 
اعتــراف بالجهود  بمنزلــة 
الكبيــرة المبذولــة من قبل 
»رينــو البابطين« في جميع 
جوانب الأعمال، ولجهودها 
في ضمان رضا العملاء الذين 
يشكلون احدى أهم أولوياتها.

وأضاف أن خدمة العملاء 
وتطوير الأعمال، تشكل جزءا 
رئيســيا من اســتراتيجية 
»رينــو البابطين«، مبينا أن 
هــذه الجوائــز تســاهم في 
تعزيز التزام الشركة بالتميز 
فــي كل مــا تقوم بــه. وأكد 

شلبي أن العام 2017 سيشهد 
مواصلة التفــوق في خدمة 
العملاء لدى »رينو البابطين« 
التي تثبت مرارا وتكرارا أنها 
تعمل على الإيفاء بوعودها 

على أرض الواقع.
وذكــر شــلبي أن الإدارة 
العليا في »البابطين« حريصة 
علــى الاهتمــام بالموظفين، 
وتعمل على تعزيز مهاراتهم 
الوظيفية بشكل دائم، لتلبية 
متطلبــات العملاء. وأشــار 
إلــى أن »البابطين« تشــجع 
الموظفين علــى تعزيز روح 
العمل الجماعي فيما بينهم، 
وتعمــل علــى توفير أفضل 
خدمات الســيارات للعملاء، 
لتبقى »رينو« من العلامات 

الرائدة في السوق المحلي.

صالح البابطين وفريق الإدارة العليا مع المكرمين 

رينو البابطين 
تمكنت من الفوز 

على فرق 12 دولة 
من إقليم

الشرق الأوسط

»التجاري« يشارك في ملتقى
»كيف أحدد مستقبلي؟« السابع

شــارك البنــك التجاري 
الكويتي فــي ملتقى »كيف 
احدد مســتقبلي؟« السابع 
والذي اقيم في أرض المعارض 
تحت رعايــة وزير التربية 
العالــي  التعليــم  ووزيــر 
د.محمد الفارس، وقد تجاوز 
عدد زوار الملتقى 4 آلاف زائر، 
وكان هدف الملتقى هو توعية 
وتحضير الطلبة في المدارس 
الحكوميــة والخاصــة قبل 
دخولهم للجامعات وكذلك 
تعريفهم على التخصصات 
والبعثــــــات الداخليـــــــة 
والخارجيــة ومســاعدتهم 
علــى اختيــار مســتقبلهم 
الأكاديمي والمهني لمسايرة 
ركب التطور بجميع جوانبه 
العلمية والتنموية والمهنية 
والاقتصادية بما يتناسب مع 
ميولهم وقدراتهم بعد اتمام 

دراستهم الثانوية. 
وقد تواجد البنك التجاري 
الكويتي في هذا الحدث من 
خلال جنــاح ضم مجموعة 
مــن موظفي البنــك في كل 
من إدارة الموارد البشــرية 
وإدارة التسويق والمبيعات 
لتعريف الطلبة الدراســن 
على مزايا العمل في القطاع 
المصرفــي والمالــي وفرص 
الترقــي والتطــور المهنــي 
والوظيفــي التــي قد تكون 

بانتظارهــم عند اختيارهم 
لمجالات دراسية فــي المرحلة 
الجامعيــة ترتبط بطبيعة 

العمل المصرفي.
بالإضافة إلــى ذلك، قام 
موظفو المبيعات والتسويق 
بتعريف الطلبة والحضور 
 Tijari@ على مميزات حساب
المخصــص للشــباب الذين 
تتراوح أعمارهم من 14 حتى 
24 عاما، وهو حساب توفير 
يهدف إلى مساعدتهم في بناء 
مستقبلهم ومد يد العون لهم 

لتحقيق أهدافهم. ويمكن فتح 
هذا الحساب بإيداع مبلغ 10 
دينار كويتي، فضلا عن أن 
هذا الحســاب يقدم العديد 
من الخصومات لدى العديد 
من المطاعم ومتاجر التجزئة 
التي تتناسب مع احتياجات 
فئة الشباب ويقدم الحساب 
هدية مالية بقيمة 50 دينارا 
كويتيا عند تحويل المكافأة 
الاجتماعيــة التي يتحصل 
الجامعــة  طلبــة  عليهــا 

والتطبيقي الى البنك.

جناح »التجاري« في الملتقى

البنك عرف
الطلبة الدراسين 
على مزايا العمل 

في القطاع 
المصرفي
والمالي


