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»جي إف إتش« تعيّ المصرف الخليجي 
التجاري وكيلاً لمشروع »هاربر رو«

»أولى وقود«: بدأنا بالمرحلة الثانية من محطة الفنطاس

»التركية«: رحلات جديدة مباشرة إلى »سيشيل«

أعلنت أمس شركة جي إف 
إتش العقارية، الذراع العقارية 
لمجموعة جي إف إتش المالية، 
عن قيامها بتوقيع اتفاقية مع 
المصرف الخليجي التجاري فيما 
يتعلق بمشروعها »هاربر رو«.
وبموجــب هــذه الاتفاقية 
سوف يعين المصرف الخليجي 
التجاري وكيلا للمشروع، بما 
يتفــق مــع الأنظمــة الجديدة 
فــي مملكــة  بهــا  المعمــول 
البحريــن )القانــون رقــم 28 
لســنة 2014( والــذي يهــدف 
إلى تطبيق ممارسات قياسية 
عالميــة للتطويــر العقــاري 
والمبيعات والحفاظ على حقوق 
المشــترين وجميع مساهمينا 
بمشروع »هاربر رو« الذي تم 
تدشينه مؤخرا. وتعليقا على 
هــذا الإعلان، صــرح الرئيس 
التنفيذي لشركة جي إف إتش 
العقارية ماجــد الخان بقوله: 
»نعلــن اليوم عــن إنجاز هام 
لمشروعنا الجديد )هاربر رو(، 
ويسعدنا أيضا أن نكون من بين 
أوائل المطورين المشاركين في 
تحقيق رؤيــة الحكومة تجاه 
توفير منصة قوية للممارسات 
العقارية في البحرين، ونعتقد 
أن هذه المنصة سوف تشجع 

وفقا لخطتها الاستراتيجية 
التطويرية الرامية الى تحويل 
محطاتها إلى محطات نموذجية 
وتطويرها وفق أحدث المعايير 
والأمــن  للجــودة  العالميــة 
والسلامة لتقديم خدمة متكاملة 
للعملاء، أعلنت الشركة الأولى 
للتسويق المحلي للوقود عن 
البــدء بتنفيذ المرحلة الثانية 
من العمليــات التطويرية في 

محطة الفنطاس. 
وفــي هــذا الإطــار، صرح 
الرئيــس التنفيذي للشــركة 
عــادل العوضي قائــا: »كما 
وعدت الأولــى العملاء الكرام 
فيما يتعلق بتطوير المحطات، 
فســتتم إعــادة هيكلة محطة 

الفنطاس لتعمل طبقا للمعايير 
المعتمدة من الشــركة )الأولى 
للوقــود(، كما ســتتم إضافة 
خدمــات متعــددة إلى المحطة 
تجعلها بمنزلة وجهة تسوق 
واحدة للعميل بما يوفر عليه 

الوقت والجهد«. 
وأضاف العوضي أن خطة 
الأولــى التطويريــة قد بنيت 
اســتجابة لتطلعات عملائها 
وحرصــا منهــا علــى تلبيــة 
رغباتهم. وأوضــح أن مكانة 
شركة »أولى للوقود« الريادية 
النفطية  في قطاع الخدمــات 
تفرض عليها مسؤولية كبيرة 
تجــاه العمــاء وبالتالي فإن 
تطويــر المحطــات يصب في 

صلب هذه المسؤولية.
يجــدر بالذكــر أن »أولــى 
للوقــود« قد بــدأت قبل ثلاث 
ســنوات بخطتها الخمســية 
كل  تطويــر  الــى  الراميــة 
محطاتها لتطابق أعلى المعايير 
العالمية فيما يتعلق بالعمليات 
التشغيلية للمحطة والخدمات 
المتوافرة فيها، فقد تم تطوير 
جميــع المحطــات المشــمولة 
تحتــوي  بحيــث  بالخطــة 
على أعلــى معايير الســامة 
للمتواجدين فيها سواء أكانوا 
من الموظفــن أو العملاء، كما 
تم تركيــب أنظمة اســترجاع 
الأبخــرة المتطورة بما يحقق 

المحافظة على البيئة. 

احتفلت الخطوط الجوية 
الوجهــة  التركيــة بإضافــة 
الســياحية المفضلة سيشيل 
إلى شــبكة خطوطها العالمية 
وذلــك عندما حطــت الرحلة 
الافتتاحيــة للناقلة في مطار 
ماهي الدولي لتفتح بذلك عالما 
مــن 114 بلدا أمام المســافرين 
من »أرض الصيــف الدائم«. 
وســتربط الخدمة الجديدة، 
التــي تســافر مباشــرة مــن 
مطار ماهي الدولي، المسافرين 
المغادرين من سيشــيل بـ 88 
وجهة عالمية، بما فيها باريس 
ودبــي وفرانكفــورت ولندن 
وميلانو وبومباي وأبوظبي 
وڤيينــا وميونيخ وزيوريخ 
وروما وموسكو ودوسلدورف 
وكولومبيــا وهونــغ كونغ. 
ويمكــن حجــز الرحلات عبر 
www. الموقــع الإلكترونــي

turkishairlines.com. وبإضافة 
هــذه الخدمة يصــل إجمالي 
عدد الوجهــات التي تخدمها 
الخطوط الجوية التركية في 
أفريقيــا إلى 42 وجهة، حيث 
تحافظ على مكانتها كالناقلة 
التي تسير رحلاتها إلى أكبر 
عــدد من البلــدان والوجهات 

وتمنح المستثمرين والمشترين 
الثقة في مواصلة المشاركة في 
نمو القطاع العقاري بالمنطقة، 
وبشكل خاص للاستثمار في 
مشاريع عالمية المستوى مثل 
مشروع )هاربر رو(، بالإضافة 
إلى ذلك فإن هذا التوجه سوف 
يمــد المطوريــن فــي المنطقة 
بالوســائل والمهــارات اللازمة 
للمشاركة في أسواق التطوير 
العقاري على المستوى الدولي«. 
وأضاف الرئيس التنفيذي 
للمصرف الخليجي التجاري 
خليل المير بقوله: »نحن سعداء 
بتعييننا وكلاء ضمان لمشروع 
)هاربر رو(، وهو أحد المشاريع 

الدوليــة مقارنــة بــأي ناقلة 
أخرى فــي العالــم من خلال 
خدمــة 114 بلــدا فــي أوروبا 
وروســيا وآســيا الوســطى 
والشــرق الأقصى والشــرق 
الأوســط وأفريقيــا وأميركا 
الشمالية وأميركا الجنوبية. 
وشــهدت الرحلة الافتتاحية 
تحية برشاشات المياه في مطار 
ماهي الدولي في احتفال حضره 
رئيس التسويق في الخطوط 
الجوية التركية أحمد أولمستر، 
ووزير السياحة والثقافة في 
جمهورية سيشيل آلان سانت 
انج، ووزير الخارجية والنقل 
بجمهوريــة سيشــيل جويل 
مورجــان، وعدد مــن ممثلي 
السلك الديبلوماسي والمراسم 
ووســائل الإعلام، فضلا عن 
مســؤولي الخطوط الجوية 
التركية. وبهذه المناسبة، قال 
أولمســتر: »لا يستغرق الأمر 
طويــا لنــدرك لمــاذا تحظى 
سيشيل بهذه السمعة الممتازة 

حول العالم، والتي تشبه كثيرا 
الخطوط الجوية التركية في 
وضع خــاتم الجودة على كل 
مــا تقدمه كوجهة ســياحية. 
لذا فإنه يشرفنا ويسعدنا أن 
نضيف هذه الوجهة الرائعة 
إلى شبكتنا، التي تحظى حاليا 
بأكبر عدد من الوجهات مقارنة 
بأي ناقلة أخرى في العالم«.

وتعد سيشيل واحدة من 
أكثر الوجهات السياحية طلبا 
عليها فــي أفريقيــا والعالم، 
الواعــي  لاســيما للمســافر 
والســائح الباحث عن مناظر 
طبيعية وتجارب فريدة غير 
معتــادة.  وعــاوة على ذلك، 
تشــهد البــاد معــدلات نمو 

اقتصادي ثابتة. 
وتعزيزا لمكانة هذه البلاد 
كوجهــة يكثر الطلــب عليها 
للمستثمرين المحتملين، ستوفر 
شبكة الخطوط الجوية التركية 
رحــات ربــط أفضــل لبقية 

الوجهات حول العالم.

المتميزة لمجموعة جي إف إتش 
المالية. نحن ملتزمون بتقديم 
منتجات وحلول مالية متوافقة 
مع أســس ومبادئ الشــريعة 
الإسلامية، للمؤسسات والأفراد 
والعملاء والمستثمرين بغرض 
مساعدتهم على إنشاء وإدارة 
أصولهــم وثرواتهــم. يعتبر 
العقار من فئات الأصول الهامة 
لزبائننا، ويســعدنا أن نكون 
قادريــن على مســاعدتهم في 
تنفيذ وحماية اســتثماراتهم 
في هذا القطاع وفي مشــروع 
)هاربــر رو(«. الجدير بالذكر 
أن مشروع »هاربر رو«، الذي 
يشكل جزءا من مشروع مرفأ 
البحرين المالي الأوسع نطاقا 
والكائن بمدينة المنامة، يعتبر 
مشروعا فاخرا ذا إطلالة بحرية 
متميزة، حيث يضم المشروع 
ســتة مبان بعدد إجمالي 450 
وحدة ســكنية مدعمة بجميع 
المرافق الترفيهية والتجارية، 
بالإضافة إلى ممشى للمقيمين 
يمتد لمسافة كيلومتر تقريبا.

مما يذكر أن توقيع اتفاقية 
الضمان يمهد الطريق لتدشين 
عمليات البيع إلى المستثمرين 
المحتملين والمشترين بمشروع 

»هاربر رو«.

جانب من توقيع الاتفاقية

لحظة وصول رحلة الخطوط الجوية التركية إلى سيشيل

جانب من قص شريط الاحتفال 

»أدفانتج« تنظم »ملتقى الكويت الأول لمراكز الاتصال«
أعلنــت شــركة أدفانتــج 
لتنظيم المعارض والمؤتمرات 
عــن تنظيم »ملتقــى الكويت 
الأول لمراكــز الاتصــال« فــي 
12 ديســمبر المقبــل في فندق 
الجميــرا شــاطئ المســيلة، 
وذلك بدعم مــن غرفة تجارة 
وصناعــة الكويــت والهيئــة 

العامة للمعلومات المدنية.
في هذا الإطار، ذكر مدير 
تطويــر الأعمال في شــركة 
أدفانتــج إيهــاب الســيد أن 
هذا الملتقى يأتي في ســياق 
الحرص على مواكبة التطور 
الكبيــر الحاصل فــي مراكز 
الاتصال، ليبحث في العديد 
مــن القضايا الهامة ويســد 
فراغا كبيرا في قطاع مراكز 
الاتصال من خلال استعراض 
أهم التطورات والمستجدات 
ومناقشة سبل تطوير الأداء 
والنهوض بجودة الخدمات 
التي تقدمها مراكز الاتصال 
القطاعــن الحكومــي  فــي 

والخاص وتســليط الضوء 
على أهميــة مراكز الاتصال 
في تقديم خدمات تسويقية 

وخدمية متميزة. 
وأضاف السيد ان الملتقى 
ســيطرح قضايــا هامــة مثل 
جودة الأداء في مراكز الاتصال، 
وتحســن خدمة العملاء عبر 
مراكز الاتصال، والتكنولوجيا 
فــي خدمــة مراكــز الاتصال، 
والتسويق والمبيعات من خلال 

مركز الاتصال.
الملتقــى  الــى أن  ولفــت 
سيســتعرض أيضا عددا من 
أبرز التجارب العملية لمراكز 
الاتصــال لعــدد مــن كبــرى 
المؤسسات المحلية، من حيث 
التأسيس والتطوير والخدمات 

المقدمة.
ونوه إلى أن مركز الاتصال 
فــي المؤسســات والشــركات 
والهيئــات المختلفــة يعتبــر 
حلقة وصل رئيسية بين مقدم 
الخدمــة والعميل، وقد أخذت 

أهمية مركز الاتصال تزداد في 
السنوات الأخيرة، وأصبحت 
الشركات والهيئات الخدماتية 
الحكومية توليــه الكثير من 
الاهتمــام باعتبــاره واجهــة 
ونقطــة اتصال رئيســية لها 
مع العملاء أو متلقي الخدمات 
المختلفــة، مضيفا أنه نتيجة 
لتعاظــم دور مركــز الاتصال 
أصبحت المؤسسات والشركات 
تســتثمر كثيــرا مــن الجهــد 
والوقــت والمال فــي تطويره 

وتحسين أدائه وكفاءته. 
وأكد السيد أن »أدفانتج« 
تسعى من خلال هذا الملتقى 
إلى دعم جهود هذه الشركات 
وتعميم الخبرات والمعارف 
والتكنولوجيا وإنشاء منبر 
للمختصين يمكنهم من خلاله 
تبادل الخبــرات وطرح أهم 
المواضيع والبحث في سبل 
التحســن والتطوير ورفع 
مســتوى الكوادر البشــرية 
العاملة في مثل هذه المراكز.

إيهاب السيد 

الخان: نحن من 
أوائل المطورين 
المشاركين في 

تحقيق رؤية 
الحكومة

السيد: الملتقى 
يسد فراغاً كبيراً 
في قطاع مراكز 

الاتصال

فوزان الربيعي: 
 Tomini جوهر

 Classics
الشفافية 

والمصداقية في 
عالم السيارات 

الكلاسيكية

سيشيل تصبح 
ثالث جزيرة 

تخدمها الخطوط 
في مجموعة جزر 

فانيلا

شغف شاب يتحول إلى إحدى أفضل
مجموعات السيارات الكلاسيكية والنادرة في العالم

اســتهواه عالم الســيارات 
الكلاســيكية منذ عمر العشــر 
سنوات، وبدأ باقتنائها من عمر 
12 ســنة، اشــترى أول سيارة 
له من ماله الخاص في عمر 16 
سنة، واليوم، أصبح لدى الشاب 
فوزان الربيعي إحدى أكبر وأهم 
مجموعات السيارات الكلاسيكية 
على مستوى المنطقة والعالم. 
هو حلم بدأ من ولع فوزان 
بالســيارات  نشــأته  خــال 
الكلاسيكية الأميركية على وجه 
الخصوص، حوله إلى حقيقة 
مبهرة وضعت منطقة الخليج 
على خارطة وجهات السيارات 

الكلاسيكية العالمية. 
يقول الربيعي إن مسيرته 
في مجال السيارات بدأت بشراء 
سيارات كلاسيكية بقيمة ألف 
دينار، وسرعان ما بدأ يتحول 
باتجاه سيارات كلاسيكية أثمن 
وأكثر نــدرة بدفــع من بعض 
الرفاق العاملين في هذا المجال. 
فــي العــام 2010 فــي كندا، 
حيث كان يعيش فوزان طموح 
الشباب، أقدم على شراء سيارة 
Grand Marquis سيدان طراز عام 
1985 وهي سيارة يشبهها فوزان 
باليخت نظرا لحجمها الضخم. 
وكانت هذه نقطة البداية.. 
فمن تلك اللحظة بدأت الهواية 
تتحول إلى شــغف، والشغف 
إلى رؤية وخطط مســتقبلية، 
وسرعان ما ترجم الربيعي هذه 

الخطط إلى عمل ناجح. 

ففي العام 2012، عاد فوزان 
مــن كندا إلــى الخليج، وكانت 
دولة الإمــارات محطته الأولى 
حيــث تعــرف علــى مجموعة 
الشــبان والشــخصيات  مــن 
الذين يشــاركونه هذا الشغف 

للسيارات الكلاسيكية. 
وفي دبــي، تعــرف فوزان 
 Tomini Classics علــى شــركة
التي تمتلك معرضا للسيارات 
الكلاســيكية في منطقة القوز 
بإمارة دبي، وأنشأ معها شراكة 
نجــم عنها مجموعة تضم 120 
سيارة من أرقى وأندر السيارات 
الكلاســيكية في العالم والتي 

بهما لأقصى الحدود«. وتتميز 
Tomini Classics بأنها ليســت 
وســيطا تجاريــا، بــل تمتلك 
مجموعــة ســياراتها بالكامــل 
ممــا يضمــن وجود ســيارات 
بســجل واضح وجودة عالية 
وشــهادات توثــق أصالتهــا.  
بالتالي، تفتخر الشركة بكونها 
الكلاسيكية  مرجعا للسيارات 
في المنطقة، ولا تقارن نفســها 
بغالبية تجار السيارات الذين 
يلعبون دور الوسيط بين البائع 
والمشــتري دون أي ضمانــات 
موثوقة لجودة السيارة. وتشمل 
مجموعة الشــركة سيارات لها 
تاريخ مرمــوق كانت تمتلكها 
شخصيات رفيعة المستوى من 

حكام ومشاهير. 
ويقــول فــوزان: »نمتلك 
قدرة شرائية كبيرة تخولنا 
شراء أي سيارة أو مجموعة 
ســيارات كلاسيكية موثوقة 
وندعــو جميــع الراغبين في 
بيع أو شراء سيارات مميزة 
إلــى التواصل معنا، أو حتى 
للحصول علــى أي نصح أو 
إرشــاد يحتاجونه فــي هذا 
القطاع«. للراغبين في الاطلاع 
To�  على مجموعة سـ�يارات 
mini Classics، أو للتواصــل 
مع فــوزان الربيعــي، يمكن 
متابعة حساب انستغرام أو

@tominiclassicskuwait
إرسال إيميل على البريد الإلكتروني:

fa@tominiclassics.com.

تتراوح أســعارها بين 20 ألف 
دينار ومليــون وربع المليون 

دينار. 
وعقبها أســس فوزان فرعا 
لـ Tomini Classics في الكويت، 
وبات هدفه إنشاء معرض مماثل 
لمعرض دبي على أرض الكويت 

بحلول العام 2019. 
لكــن الأحلام حــن تصبح 
حقيقــة، خصوصا لو تحولت 
إلى عمل مهني، فهي تخرج من 
نطاق الهوايــة وتترتب عليها 
مسؤوليات وسلوكيات وأخلاق 

مهنية. 
يقــول الربيعــي: »جوهــر 
Tomini Classics اليــوم ودائما 
الشــفافية والمصداقيــة.  هــو 
السيارات، لاسيما الكلاسيكية 
منها، هي تحف فنية حالها حال 
لوحات بيكاســو وفان جوخ، 
وسوق الأعمال الفنية مع الأسف 
يشوبه الخداع والتلفيق سعيا 
وراء الربــح المــادي. بالتالي، 
وخصوصا عندما يفتقد العميل 
الخبرة الكافيــة، قد تباع إليه 
لوحــة مزيفــة بقيمــة لوحــة 
حقيقيــة – وهــذا بالضبط ما 
ينطبق على قطاع الســيارات 
الكلاسيكية اليوم لا سيما في 
منطقــة الخليــج التــي تعتبر 
ســوقا مبتدئة في هــذا المجال 
وتفتقر للدراية والاختصاص. 
بالتالي، المصداقية والشفافية 
 Tomini Classics أعمــدة همــا 
ولن نتوانى يوما عن التزامنا 

فوزان الربيعي


