
خدمات اقتصادية
الثلاثاء 20 سبتمبر 2016

33

»إكسبو سيتي« أطلقت الحملة التسويقية الضخمة الخاصة بالمعرض

شركات جديدة تعلن مشاركتها في »العقارات الكويتية والدولية«

أطلقت »إكســبو سيتي« 
لتنظيم المعارض والمؤتمرات 
التسويقية الضخمة  الحملة 
الكويتية  العقــارات  لمعرض 
والدولية من ٢٥- ٢٨ سبتمبر 
المقبل في الريجنسي، والذي 
يعتبر الحدث العقاري الأكبر 

والأضخم في الكويت.
وقال مدير القســم الفني 
والتسويق في الشركة عبدالله 
الشهابي إن الحملة الإعلانية 
التي تقوم بها الشركة ستكون 
في مقدمتها تغطية صحافية 
مشــاريع  لجميــع  شــاملة 
الشركات المطروحة خلال فترة 
المعرض، وتسعى من خلالها 
إلى جذب الجمهور والتعرف 
على المشاريع المعروضة عن 

قرب.
وأضاف الشهابي: ستقوم 
الشــركة باستضافة باقة من 
المجموعــات المعروفــة لــدى 
التواصــل  متابعــي مواقــع 
الاجتماعي حتى نصل بالفائدة 
العامــة إلــى جميع شــرائح 

المجتمع.
الشــركة  أن  إلــى  ولفــت 
التســويقية  بــدأت الحملــة 
الضخمــة للمعــرض، والتي 
تشــمل إعلانــات فــي جميع 
اليومية، وإعلانات  الصحف 
الباصــات، إضافــة إلى دليل 
عقــاري يتضمــن مشــاريع 
الشركات الضخمة يوزع مع 
جميع الصحف اليومية وداخل 

وخارج المعرض.
بــدأت الشــركة  وتابــع: 
نشــر إعلان المعــرض المرئي 

في جميع القنوات الإعلامية 
المرئية والمسموعة، وكذلك عبر 
التواصل الاجتماعي  وسائل 
على الانترنت بما فيها موقع 

الشركة الخاص.
وقال الشهابي ان المعرض 
الحــدث  ســيكون بمنزلــة 
العقاري المتجــدد، ودائما ما 
يقدم بمنظور ومفهوم فريد من 
نوعه في كل دورة من دوراته، 
ويقدم فرصا تناســب جميع 

الشرائح من المستثمرين.

 البستان 
مــن جهته، أعلــن رئيس 
مجلــس الإدارة فــي شــركة 
البســتان يوسف النجار عن 
فتــح باب الحجــز في أحدث 
مشروعات الشركة في تركيا، 
بإطلالــة فريدة علــى البحر، 
مشــيرا إلى أن المشروع يعد 
الأفضل للعملاء الراغبين في 
الانتفاع بوحداتهم السكنية.

إلــى أن  النجــار  ولفــت 
مشــروع الشــركة في ألمانيا 
هــو علــى قمــة مشــروعات 
الشركة أيضا من حيث العوائد 
الاستثمارية حتى الآن، مشيرا 
الى أن عملاء الشــركة الذين 
سبق لهم الشراء بالمشروعات 
التركية حققوا عائدا استثماريا 
بلغ 42% خلال 7 أشهر فقط، 
وهي نسبة تم تحقيقها بالفعل 

على أرض الواقع.

»مسلك الخير« 
من جانبه، قــال الرئيس 
التنفيذي لشركة مسلك الخير 

الشركة محمود الصابونجي 
ان الشــركة ســتقوم بعرض 
العديد من مشــاريعها داخل 
الكويت وأهم هذه المشــاريع 
المهبولة بوليفارد،  مشــروع 
ويقع المشــروع خلــف أبراج 
عالية وغالية وإطلالة بحرية 
ومطابقة لشروط قرض المرأة، 
والمشــروع جاهز للاســتلام 
الفوري، ومشــروع سبريت 
تاور بالجابرية ويضمن عائدا 
اســتثماريا لا يقــل عن %10، 
هــذا بالإضافة إلى مشــروع 
بمنطقة كوشاداســي بتركيا 
وأيضا جاهز للاستلام الفوري.

»الهدف الذكي«
التنفيذي  الرئيــس  وقال 
في شركة الهدف الذكي خالد 
علوان ان الشــركة ستشارك 
فــي المعرض بعدة مشــاريع 
أهمها »أمنيــات جاردنز« في 
الكويت، وهو عبارة عن شقق 
تمليك مساحات مختلفة وبنتا 
هاوس ومحلات تجارية، ويعد 
المشــروع تحفــة مــن ناحية 
التصميــم المعماري لأنه أول 
مشــروع في الكويــت يضم 
حدائق معلقة، بالإضافة إلى 
تصاميم وتشطيبات الشقق 
والبنتــا هــاوس تجعل منه 
طرازا فريدا ينافس المجمعات 

السكنية بأرقى دول العالم.
وأضاف »المشروع سيتم 
تسليمه في نهاية الربع الأول 
من عام 2017 ونعمل من الآن 
علــى تأكيــد مصداقيتنا مع 
عملائنا في التسليم بالموعد 

المستوى ضمن بيئة طبيعية 
خلابــة تجمع بين الشــواطئ 
الرملية والمسطحات الخضراء 
الشاسعة لتمنحك تجربة غنية 

ومتميزة«. 

»المملكة الخليجية« 
وقــال مديــر المبيعات في 
إبراهيم  المملكــة الخليجيــة 
أبوعمـارة عـــن هذه المشاركة 
ان أهم المشاريع التي ستطرحها 
خــال المعرض وأبرزها على 
الإطــاق هو مشــروع فندق 
مجموعــة الحرمــن المتحدة 
بالمدينة المنــورة في المنطقة 
المركزيــة بجــوار المسجـــــد 
النبــوي، وهــو عبــارة عــن 
برج فندقــي 5 نجـــوم يضم 
3 أبــراج بواقــــع 630 غرفة 
فندقية، والذي يتم الانتهـــاء 
من تنفيذه خــــلال 18 شهر، 
على أن يتـــم تنفيــــذه على 
مرحلــة واحــدة، موضحا أن 
شركته توفر للعملاء وحدات 
بديلــة لحــن الانتهــاء مــن 

التنفيذ.
وأضاف: ستطرح الشركة 
هذا المشروع بأسعار تنافسية 
المســتويات  كل  تناســب 
الفئات والإمكانات  ومختلف 
والدخول وفقا لنظام صكوك 
التملك لمدة 25 ســنة، علاوة 
على المزايا العديدة للمشروع 
التي من أهمها قربه من المسجد 
النبوي الشــريف وانخفاض 
عامل الخطورة وارتفاع عامل 
الأمــان والضمان فــي المقابل 
كونه منتجــا عقاريا ناجحا 

العقارية إيهاب علام ان الشركة 
قامت بتوقيع عقود حصرية 
لبعض المشاريع في دبي منها 
مشــروع يبعــد 6 دقائق عن 
البوليفارد ومول دبي بأسعار 
تنافسية وتسهيلات متميزة 
في طرق الدفع، هذا لما تتميز 
به دبي من استقرار استثماري 

واقتصادي كبيرين.
وأكد حرص الشركة على 
تلبية رغبة المستثمر الكويتي 
في الاســتثمار بإنجلترا من 
خلال التعاقد على مشــاريع 
متميزة في لندن وبأسعار تبدأ 
من 80 ألف جنيه استرليني 
وباستثمار مضمون لمدة خمس 
سنوات وعوائد عالية تصل 

إلى 8% سنويا.
وأشـــــار عــام إلـــى أن 
الشــركة أصبحــت تنهــض 
وتستمر وتتوسع بمصداقيتها 
التــي لطالما جمعت  وبالثقة 
بينهــا وبين عملائهــا، حيث 
يطرح فــرع الشــركة بلندن 
مشروعا في القريب العاجل 
ملكا لها بمدينة سكاربورج، 
وتقدم فيه شققا سكنية تتكون 
مــن غرفــة إلى ثــاث غرف 
وبعوائد تصل إلى 13.9% من 
قيمــة الوحدة حيث يتســلم 
العميــل عوائده شــهريا من 

مقر الشركة بالكويت.

»دووم العقارية«
أعلنــت مجموعــة دووم 
الكويت العقارية عن مشاركتها 
في المعرض، حيث قال مدير 
التطويــر والتخطيــط فــي 

المتفق  المحدد وبالتشطيبات 
عليها«. 

وعن المشروع الآخر الذي 
ستشــارك بــه الشــركة، أكد 
علوان أن الشركة تحرص على 
تقديم كل ما هو جديد ويحقق 
تطلعات وطموحات مواطني 
الكويت ودول مجلس التعاون 
الخليجــي خاصــة أصحاب 
الذوق الرفيــع والراغبين في 
التملـك والاستثمار العقاري 
في إســبانيا خاصــة بماربيا 
مصيــف الأثريــاء ونجــوم 
هوليــوود والنخبــة علــى 

مستوى العالم. 

»هومز العقارية« 
من جهته، أشار مدير عام 
شــركة هومز العقارية حاتم 
يوســف إلــى انــه تم توقيع 
الاتفاقيــات النهائية ومذكرة 
التفاهم مع الوفد الإســباني 
والــذي أصبحــت بموجبــه 
الوكيــل والممثــل  »هومــز« 
الحصري لمشروع مارينا دور 

في منطقة ڤالنسيا. 
ولفــت إلــى أن المشــروع 
يتألف من 20 ألف وحدة سكنية 
مفروشــة بالكامــل وجاهزة 
للتملــك في مدينــة متكاملة 
الخدمات مع خيارات استثمار 

بعوائد عالية ومجزية.
وتابع: »يقع المشروع في 
مدينة »ڤالنسيا« ويعتبر أكبر 
مدينة ســياحية في اسبانيا 
وأوروبــا ويضــم مجموعــة 
واسعة من الوحدات السكنية 
والفنــادق والمرافــق عاليــة 

وآمنا وبكل قطاعاته في أطهر 
بقعة مباركة بالمملكة العربية 

السعودية.

»جرين سيتي« 
وقــال مســؤول شــركة 
جرين سيتي العقارية محمد 
فــاروق ان الســوق العقاري 
يشــهد الكثير مــن التغيرات 
والتطورات سواء من الناحية 
أوالتنفيذية، في  التسويقية 
حين ان السوق الكويتي واحدا 
من الأسواق الواعدة بالمنطقة 

العربية.
ولفت فاروق إلى أن الشركة 
تقدم العديد من المشــروعات 
العقارية ببلدان مختلفة مثل 
مصــر، أميــركا، تركيا، دبي، 

وتايلند.
وتابــــع: تقــدم شـــــركه 
جريــن ســيتي العقــــــارية 
حاليــا مشرــــوعات عقارية 
بأسعار منافســـة مـع عوائد 
استثمارية مضمونة، بالإضافة 
الى ضمان إعادة البيع بأرباح 

متفاوتة.
وأشار إلى أن الشركة تقدم 
أحــدث مشــروعاتها بمدينة 
ســقارية بتركيا وهو عبارة 
عن استديوهات سكنية قريبة 
من الجامعة ويعاد تأجيرها 
للطلبة بقيمة مادية جيدة، في 
حين ان المسافة بين المشروع 
وبين الجامعة تبلغ نحو 750 
م تقريبا وأســعار الوحدات 
تبدأ من 9000 دينار والسداد 
على 6 شــهور والاستلام في 

فبراير المقبل.

حاتم يوسف إيهاب علامخالد علوان محمود الصابونجيمحمد فاروق يوسف النجارإبراهيم أبوعمارة عبدالله الشهابي

الشركات تعرض 
باقة من المشاريع 

المتنوعة
في الكويت

والخليج وأوروبا

المعرض يقدم فرصاً 
عقارية تناسب 
جميع الشرائح

من المستثمرين

لتقديم أحدث الخدمات المصرفية للعملاء »التجاري« يحتفل بتخريج
»بيتك«: تجديد 50 جهاز صرف آلي»الدفعة الخامسة« من أكاديميته

احتفــل البنــك التجاري 
بتخريج الدفعة الخامسة من 
موظفي الخدمات المصرفية 
للأفراد، بعد أن أتموا تدريبهم 
بنجاح في أكاديمية التجاري 

بفرع الفيحاء. 
المناســبة قامت  وبهــذه 
منــى العبدالرزاق مدير عام 
إدارة الموارد البشرية بتقديم 
التهاني للدفعة الخامسة من 
المتدربين الذين أتموا تدريبهم 
بنجاح في مجــال الخدمات 

المصرفية للأفراد.
وأشارت العبدالرزاق إلى 
التدريــب والتطوير  أهمية 
الوظيفي بالنســبة لموظفي 
التجــاري، حيث يرى البنك 
أن الاهتمام بتدريب العنصر 
البشري لديه يساهم في خلق 
جيــل واعد مــن المصرفيين 
المدربين على أحدث التقنيات 
المتبعة في العمل المصرفي، 
مبينة أن أســاليب التدريب 
المتبعة في أكاديمية التجاري 
لا تقتصر فقط على التدريب 
النظــري، بل تشــمل أيضا 
إشــراك الموظفين الجدد في 
التدريب العملي على الأنظمة 

قام بيت التمويل الكويتي 
)بيتــك( بتجديــد 50 جهاز 
الفــروع  آلــي فــي  صــرف 
المصرفيــة وذلــك فــي إطار 
سعيه المتواصل لتقديم أفضل 
وأحدث الخدمات المصرفية 
الرائــدة والمبتكرة للعملاء، 
بما يعزز مكانته الرائدة على 
مستوى القطاع المصرفي في 
الكويت ويحقق رضا العملاء 
وتطلعاتهم. ويهدف »بيتك« 
الى رفــع مســتوى خدمات 
إيداع  عديــدة مثــل خدمــة 
الشيكات وخدمات السحب 
والإيــداع النقــدي وغيرها، 
بالإضافة إلى توفير مجموعة 
الوظائــف المصرفيــة  مــن 
الأخرى وتقديم افضل الحلول 
المصرفيــة والتكنولوجيــة 
المتطورة وفق أعلى معايير 
الجودة والسرعة والسهولة 
والآمان. وتأتي مبادرة تجديد 
أجهزة الصرفــي الآلي لدى 
»بيتك« ضمن خطة لاستبدال 
كافــة أجهزة الصــرف الآلي 
القديمــة بأخرى على احدث 
طــراز خــال مدة محــددة، 
بالتعاون مع ارقى الشركات 
العالمية المتخصصة في هذا 
المجــال، بما يعكس ســعي 

التي تحاكــي تماما الأنظمة 
الموجــودة في فــروع البنك 
من خلال الفرع الوهمي في 

الأكاديمية. 
وأكــدت العبدالــرزاق أن 
نجاح البرامج التدريبية التي 
يتم تنظيمها فــي أكاديمية 
التجاري إنمــا يأتي نتيجة 
لتضافر جهود فريق العمل 
من الإدارات المختلفة بالبنك، 
إيمانا مــن التجاري بأهمية 
الكويتــي  تأهيــل الشــباب 
للعمــل في القطــاع الخاص 
بصفة عامة والقطاع المصرفي 

»بيتــك« وجهوده في تقديم 
الحلول المتكاملة التي تمكنه 
من تعزيــز وتوطيد مكانته 
الرائدة، وتوسيع حصته في 
السوق، ورفع مستوى خدمة 
عملائــه وخفــض تكاليفها 

التشغيلية بشكل عام.
ويحــرص »بيتــك« على 
توفيــر خدماتــه المصرفية 
الإلكترونية لعملائه على مدار 
الساعة، بما يتيح لهم القدرة 
على تجاوز القيود التقليدية 
المتعلقة بالمعاملات المصرفية، 
مثل ساعات العمل ومدة إنجاز 

والبنك التجاري بشكل خاص، 
مشيدة في الوقت ذاته بجهود 
إدارة البنــك في الاســتثمار 
في الكوادر الوطنية وزيادة 
الكويتيين  نســبة الموظفين 
بالبنــك. وبدورهــم، أعرب 
المتدربــون عــن ســعادتهم 
الــذي حصلــوا  بالتدريــب 
عليه في أكاديمية التجاري، 
التدريب  مشيدين بأساليب 
المتطورة التي ساهمت بشكل 
كبير في صقل مهاراتهم في 
مجــال الخدمــات المصرفية 
للأفراد والتعامل مع العملاء.

المعاملات وغيرها، الامر الذي 
يؤكد ريادة البنك في تقديم 
التقنيــات المصرفية  أحدث 
وأكثرها تطورا بطرق عصرية 

وآمنة.
وسيواصل »بيتك« جهوده 
في مواكبة احدث التطورات 
التكنولوجيــا في الســاحة 
المصرفية وتوظيفها لمصلحة 
العميل والبنك على حد سواء 
بما يشكل رافدا قويا من روافد 
خدمة العميل ويعكس صورة 
»بيتــك« المؤسســة الماليــة 

الاسلامية الرائدة عالميا.

الدفعة الخامسة من موظفي الخدمات المصرفية للأفراد

التدريب يساهم 
في خلق جيل واعد 

من المصرفيين 
المدربين على 

أحدث التقنيات 
المتبعة

التجديد يتضمن 
استبدال كافة 
أجهزة الصرف 
الآلي القديمة 

بأخرى حديثة خلال 
مدة محددة

يطُلق حملة »قسطها بسعر الكاش على 5 سنوات«

»وربة« يقدم لعملائه عروضاً مميزة لشراء تويوتا لاند كروزر 2016
يتميــز بنك وربــة بتصميم 
حلــول تمويلية تناســب كافة 
العمــاء وتلبــي  احتياجــات 
متطلباتهم وبناء عليه وحرصا 
منه على تمييز عملائه بعروض 
نوعية وفــق أحكام الشــريعة 
الســمحة وتلبيــة  الإســامية 
متطلباتهم الى منتجات مصرفية 
نوعيــة ومبنية على الســهولة 
والمرونــة، أعلن بنــك وربة عن 
إطلاق عرض »قســطها بســعر 
الكاش على 5 سنوات« لعملائه 
لتمويل ســيارات تويوتا-لاند 
كروزر 2016 من مؤسسة محمد 
ناصر الساير للسيارات، وكلاء 
تويوتا فــي الكويــت. ويتميز 
العرض بالمرونة القصوى حيث 
يتيح للراغبين بالحصول على 

سيارات تويوتا لاند كروزر على 
تمويل )بنســبة 0%( أي بدون 
أرباح تؤخذ مــن العميل وعلى 
مدى 5 ســنوات. ويأتي عرض 
وربــة مبنيا علــى اطلاعه على 
تفضيــات عملائــه فــي اقتناء 
الســيارات الرباعية الدفع التي 
تلقى رواجا كبيرا في الســوق 
الكويتية لما تتميز به من متانة 
وفخامة، وبناء عليه عمل البنك 
على تصميم هذا العرض الجديد 
الذي حــرص في تصميمه على 

معايير السهولة والمرونة.
الى ذلك، يتواجد فريق بنك 
وربة المهني للمبيعات في كافة 
أفــرع وكالات الســيارات حيث 
يتولــون الإجابــة علــى كافــة 
استفسارات العملاء ومشاركتهم 

حلول البنك الريادية للتمويل.
تجدر الإشارة الى ان بنك وربة 
يسعى حثيثا الى تصميم عروض 
تمويلية للسيارات تناسب كافة 
تطلعــات العمــاء حيــث عمل 
مؤخرا على إطلاق برنامج كاسب 
لتمويل شراء السيارات بالتعاون 
مع مؤسسة محمد ناصر الساير، 
الكويــت.  وكلاء تويوتــا فــي 
وبرنامج كاســب هو عبارة عن 
برنامج تمويل مدته 5 سنوات، 
يقدم نظاما جديدا لتمويل شراء 
الســيارات وفق عقود مساومة 
بأقساط مرنة بطريقة مبتكرة.

ويسعى بنك وربة من خلال 
هذه الشراكة الجديدة مع مؤسسة 
محمد ناصر الساير إلى توسيع 
خيــارات العمــاء الراغبين في 

اقتنــاء ســياراتهم المفضلة من 
علامة تويوتا. هذا وسيســتمر 
البنك في جهوده لتوفير أفضل 
الخدمات والحلول المالية لعملائه، 
ساعيا إلى تلبية رغبات عملائه 
وتوفير العروض التي تناسب 
أذواقهــم وتطلعاتهــم وتخفف 
عنهــم الأعباء الماليــة من خلال 
خدمة تمويل السيارات.وتضاف 
الشراكة الجديدة بين بنك وربة 
ومؤسســة محمد ناصر الساير 
إلى سلسلة من الشراكات التي 
أقامها البنك مؤخرا مع أهم وكلاء 
السيارات العالمية في الكويت في 
إطار العروض المميزة لعملائه 
مــع شــراكة متنوعة مــن أجل 
خدمتهم وتوسيع قائمة الخيارات 

للسيارات الحديثة.

الشراكة
مع »الساير«

تهدف إلى توسيع 
خيارات العملاء 

الراغبين في اقتناء 
سيارات تويوتا


