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بشكل بسيط ومباشر، 
كيف يمكن أن نعرف 

خدمة »تخارج«؟
خدمــة  هــي  »تخــارج«  ٭ 
استشارية استثمارية طورتها 
وأطلقتها شركة المال للاستثمار 
لتعمــل عبر موقــع إلكتروني 
يمنــح أصحاب أســهم الأقلية 
غيــر المدرجــة حضــورا أكثر 
فعاليــة، ويمكنهم من تحقيق 
عوائــد أعلى من الأســهم التي 
يملكونهــا، فبمجــرد إدخــال 
البيانات الأساسية لاستثماراتهم 
عبر التطبيق، يمكن لمساهمي 
الأقليــة أن ينضمــوا إلى كتلة 
كبيرة من المساهمين، حيث يمكن 
لهم التفــاوض لتحقيق أفضل 

النتائج.

أليس هناك في السوق 
المحلية من يقوم بنفس 

عملكم وخدمتكم؟
٭ بنفــس الطريقــة لا يوجــد 
في الوقــت الحالــي، حيث ان 
»تخارج« يختلف عن أي منتج 
آخر في الســوق، فتخارج هي 
خدمة مصممة للتعامل مع أي 
نوع من الاستثمارات المرتبطة 
بأســهم غير مدرجة، بما يتيح 

قــال تقرير صادر عن 
بنــك الكويــت الدولي إن 
الكويتي  العقــار  ســوق 
شــهد خــال أغســطس 
2016 نشــاطا أقل نسبيا 
من الشهر السابق، وذلك 
علــى الرغم مــن أن عدد 
أيام العمل الفعلية خلال 
شــهر أغســطس قد بلغ 
نحو23 يوم عمل مقارنة 
بـــ 18 يــوم عمــل خــال 
الشــهر الســابق يوليــو 
2016، وذلــك اســتمرارا 
التــي  التراجــع  لموجــة 
الســوق متأثرا  يشهدها 
بالتطــورات الاقتصادية 
وعوامل موسمية مرتبطة 
بالعطل الصيفية وأيضا 
اســتعداد الحجــاج لأداء 

مناسك الحج. 
وأضاف تقرير »الدولي« 
ان مبيعات ســوق العقار 
الكويتي بلغت خلال الشهر 
نحــو 156 مليــون دينار، 
متراجعة بأقل من 1% على 
أساس شهري وبنسبة %24 
على أساس سنوي، فيما 
ســجل في الســوق نحو 
318 صفقــة فقــط )عقود 
ووكالات(، مقارنة بنحو 
314 صفقة خلال الشــهر 

المنصرم.
وبذلك يرتفع مؤشــر 

لمســاهمي الأقلية بأن يكونوا 
جزءا مــن تكتل ســهمي كبير 
يمكنهم من تحقيق عوائد أعلى 

من الاسهم التي يملكونها. 

ما الذي يجعل اختيار 
المستثمر لخدمة »تخارج« 

أكثر فائدة لأسهمه 
واستثماره الصغير؟ 

٭ بطبيعة هذه الخدمة، فإننا 
نتعامــل بشــكل خــاص مــع 
مســاهمي الأقلية في الأســهم 
غير المدرجة، وبما أن الخيارات 
المتوافــرة لمســاهمي الأقليــة 
محدودة جدا، فإن القيمة المضافة 
التي تحصلون عليها من خلال 
التعامل مع »تخارج« هو فرصة 
تحقيق قيمة أعلى لهذه الأسهم 
من خلال جمعكم مع المساهمين 
اصحاب الآراء المتقاربة في نفس 

الكتل السهمية.
وعندها تصبــح خياراتكم 
وازنة أكثر، ســواء تعلق ذلك 
بالدعوة إلى اجتماع الجمعيات 
العموميــة، أو طلــب إحــداث 
تغييرات في الشــركة، أو بيع 
أسهمك بشــكل أفضل، وصولا 
إلى الترشح لعضوية مجلس 
الإدارة، وسوف يقدم مستشارو 

شكل لشــركة المال للاستثمار 
أن تبيع استثماراتك أو تتصرف 
بــدون موافقتك، وعند وصول 
عدد الأسهم المجمعة فعليا في 
الموقع إلى عدد مناسب لتشكيل 
كتلة ســهمية فعالة، ســتقوم 
عندئذ شــركة المال للاستثمار 
بالاتصال بك كما ستتصل بسائر 
المســتثمرين، لتقــديم أفضــل 
الاقتراحــات العمليــة لتعزيز 
السيولة وقيمة الأسهم، ويبقى 
لك حق الخيار بالانضمام أم لا 
إلــى خطة العمل، بحيث إنه لا 
يمكن لشــركة المال للاستثمار 
أن تتصرف في استثمارك دون 
الموافقــة والتفويــض الكامــل 
والصريــح من حامل الأســهم 

الفعلي.

هل يمكننا اعتبار »تخارج« 
كيانا مستقلا أم تابعا 

لشركة المال للاستثمار؟
٭ »تخارج« هي خدمة مقدمة 
حصريــا من قبل شــركة المال 
للاستثمار، وهي شركة مدرجة 
في سوق الكويت للأوراق المالية، 
إن »تخــارج« هي خدمة رائدة 
تقدمها شــركة المال للاستثمار 

وتديرها بشكل حصري.

٭ كما أشــرنا سابقا، فوجود 
العــدد الكبيــر مــن أصحاب 
الأسهم القليلة أو المتعثرة في 
شركات غير مدرجة يبحثون 
عن حلول لتعزيز استثماراتهم، 
لذلك فإننا نتوقع إقبالا على 
هــذه الخدمة الجديــدة، فهي 
الأولــى من نوعهــا في تقديم 
حلول مرنة ومناسبة لصغار 
المستثمرين، فهم سيتمكنون 
من تعزيز قيمة استثماراتهم 
عند تشكيل كتل سهمية أكبر، 
وبالتالي يصبــح لهم صوت 
وقــوة فــي قرارات الشــركة، 
كما أنهم بذلك يعززون قيمة 
أسهمهم في حال أرادوا بيعها 
ممــا يعنــي أن يحصلوا على 
أنسب حلول التخارج المثمر.

كيف تنظرون لتطور 
هذه الخدمة وانتشارها 

ونجاحها؟ وما الرؤية 
العملية لتحقيق هذه 

الاستراتيجية؟
٭ تعتمــد اســتراتيجيتنا في 
مرحلتها الأولى على التعريف 
بالخدمة النوعية التي نطرحها 
بحيــث نوضــح ونجيــب عن 
كافــة الاستفســارات ومــا قد 

شركة المال للاســتثمار أفضل 
النصائــح والاقتراحات حول 

أفضل السبل العملية.

هل تعتمدون على رسوم 
الخدمة والعمولات 
لتحقيق الأرباح، أم 

أن هنا مصادر أخرى 
لتحقيق الربح؟ 

٭ إننا نؤمن ونعمل وفق مبدأ 
الرسوم مقابل الأداء والنتائج، 
وهذا يعني أنــه حيث ينطبق 
ذلــك نأخذ فقط نســبة مئوية 
من القيمة النهائية للصفقات، 
ولاحقا لتطبيق الحل وهذا يعفي 
عملاءنا من دفع رسوم شهرية، 
لاسيما أن تنفيذ بعض العمليات 
قد يســتغرق 6 أشــهر أو أكثر 
لكي تظهر نتائجها الإيجابية. 
أمــا بالنســبة للتســجيل فهو 
مجاني وليســت هناك عمولة 
يجب سدادها لحين إنهاء الصفقة 

بنجاح.

هل تستطيع »تخارج« بيع 
أسهم العميل عند تسجيله 

في التطبيق، أم يحتاج 
الأمر لموافقة مباشرة؟

٭ بالطبــع لا، فــا يمكن بأي 

على أي أساس قررت 
شركة المال للاستثمار 

طرح هذه الخدمة؟
٭ إن الدراسات التي قامت بها 
شركة المال للاستثمار قد دلت 
على وجود شريحة كبيرة من 
صغار المستثمرين الذي اشتروا 
أســهما متنوعــة في عــدد من 
الشركات غير المدرجة، وتجمدت 
مدخراتهم وقيمة استثماراتهم 
دون تحقيق عوائد تذكر، إضافة 
إلى الخسارة الناجمة عن تجميد 
هذه الامــوال في تلك الأســهم 

المتعثرة. 
وبالتالي، فكرنا في تطوير 
منتــج أو خدمــة استشــارية 
تكون عونا لهؤلاء المستثمرين 
تســاعدهم على تعزيــز قيمة 
استثماراتهم، وتؤكد من جهة 
أخــرى علــى روح الابتــكار 
والتطوير التي تعكس جوهر 
رؤية واستراتيجية شركة المال 

للاستثمار.

ما الذي جعلكم تعتقدون 
أن السوق بحاجة 

لخدمة مثل »تخارج«؟ 
وكيف تتوقعون تقبل 

المستثمرين لها؟

يخطــر على بال المســتثمرين 
من أسئلة وخاصة أن الخدمة 
جديــدة، كمــا ســيكون الموقع 
الالكترونــي فعــالا للبــدء في 
استقبال الراغبين في الاستفادة 
من الخدمة عبر إدخال بيانات 
أسهمهم وبياناتهم الشخصية 
في ســرية وخصوصية كاملة 
ليقوم بعدها خبراء الاستثمار 
والتحليل الاستثماري بدراسة 
هــذه الأســهم وطــرح الحلول 
قصيــرة المدى وبعيــدة المدى 

لتعزيز قيمة هذه الأسهم.

كيف يستفيد أصحاب 
الأسهم القليلة عندما يتم 
جمعهم في كتلة واحدة؟

٭ عند جمع أصحاب الأســهم 
في شــريحة أو شركة واحدة، 
فإنهم يشــكلون كتلة ســهمية 
يديرهــا طرف واحد هو نحن، 
وبذلــك نكــون ممثلــن لعدد 
كبيــر من الأســهم مما يجعلنا 
من الكتل الســهمية المتوسطة 
أو الكبيرة في الشــركة، وهو 
الأمر الذي يعطينا حق المطالبة 
بالمشــاركة في قرارات الشركة 
العمومية ومجلس  والجمعية 

الإدارة وغيرها.
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حولي تحتل صدارة 
المبيعات العقارية 

بـ 36%.. والأحمدي 
ثانية بـ %17

»الاستثماري« يسجل 
80 صفقة عقارية في 
أغسطس.. المستوى 

الأدنى منذ فبراير 
2015

مبيعات العقار الكويتي بلغت 156 مليون دينار.. بتراجع سنوي %24

»الدولي«: أغسطس 2016 يشهد 
أقل عدد صفقات عقارية في 10 سنوات

عدد الصفقــات بنحو %1.3 
علــى أســاس شهــــــري، 
 %26 بنســبة  ويتراجــع 
على أســاس ســنوي، فيما 
بلغ مؤشــر متوســط قيمة 
ألــف  الصفقــة نحــو 489 
دينار، متراجعا على أساس 
شهري بنحو 1.6%، ليرتفع 
قليلا من مستوياته المسجلة 
خلال الشهر نفسه من العام 

الماضي بنحو %2.6.
وأشــار التقريــر إلى أن 
جميــع القطاعــات العقارية 
القطاع  الرئيسية باستثناء 
السكني شــهدت تراجعا في 
مســتويات مبيعاتها، حيث 
القطــاع  حققــت مبيعــات 
السكني ارتفاعا بنحو %16.6، 
فيما تراجعت مبيعات القطاع 
الاســتثماري بنحو 7% على 

أساس شهري.
القطــاع  شــهد  وأيضــا 
التجــاري تراجعــا هو الآخر 
وبنسبة 18% مقارنة بالشهر 
الماضــي، فيما شــهد القطاع 
الحرفي تراجعــا كبيرا نظرا 
لتحقيقه مستويات مبيعات 
أكبر من المعدل خلال الشــهر 
الماضي، وشهد قطاع المخازن 
صفقة واحدة بقيمة 1.2 مليون 
دينار، لكن تبقى مســتويات 
القطاعــن  مبيعــات هذيــن 
هامشــية نســبة إلــى حجم 

المبيعات في القطاعات الأخرى.

إجمالي قيمة وعدد الصفقات
وبمتابعة الأداء الشهري 
لســوق العقار الكويتي من 
خــال مقارنة أداء الســوق 
خلال أغسطس 2016 بنظرائه 
كل عــام منــذ 2007، وذلــك 
لبيان التغير في مؤشــرات 
الســوق مــع تحييــد بعض 
الأثر الموسمي، فقد حل شهر 
أغسطس في المرتبة الخامسة 
خلال السنوات الـ 10  السابقة 
في مؤشر قيمة المبيعات، كما 
حل فــي المرتبة الأخيرة في 
مؤشــر عدد الصفقات، فيما 
حل في المركز الأول بمؤشر 

متوسط قيمة الصفقة.

الأداء بحسب القطاع
٭ ارتفعــت مبيعات القطاع 
الســكني، حيث بلغت نحو 
77 مليــون دينــار، مرتفعة 
بنســبة بنحــو 16.3% على 
أســاس شــهري ومنخفضة 
بنســبة 9.5% على أســاس 
ســنوي، كما ارتفع مؤشــر 
عدد الصفقات العقارية المنفذة 
في القطاع الســكني بنسبة 
8.5% على أســاس شــهري، 
فيمــا تراجــع بنحــو %12.9 
على أســاس ســنوي ليبلغ 
نحو 229 صفقــة، فيما بلغ 

مؤشر متوسط قيمة الصفقة 
نحو 341 ألف دينار، مرتفعا 
بنحو 7.2% على أساس شهري 
وبنســبة 4% علــى أســاس 

سنوي على التوالي.
٭ شهد القطاع الاستثماري 
تراجعا فــي مبيعاته لتبلغ 
نحــو 58 مليــون دينــار، 
متراجعــة بنســبة 7% على 
أساس شــهري وبنحو %32 
على أساس سنوي، كما تراجع 
مؤشر عدد الصفقات العقارية 
الاستثمارية بنحو 10% على 
أساس شهري، وبنحو %48 
على أساس سنوي ليبلغ 80 
صفقــة فقط، حيث اســتمر 
المؤشــر في الهبوط للشهر 
الثاني على التوالي ليصل إلى 
الحد الأدنى لعدد الصفقات 
في القطاع منذ فبراير 2015، 
فيما بلغ مؤشر متوسط قيمة 
الصفقة نحو 727 ألف دينار، 
ليسجل ارتفاعا بنسبة %3.4 
على أساس شهري، وبنحو 

30.6% على أساس سنوي.
٭ أمــا القطاع التجاري فقد 
بلغت مبيعاته نحو 17 مليون 
دينار، متراجعا بنسبة %18.8 
على أســاس شهري وبنحو 
36% على أساس سنوي، كما 
سجلت في القطاع التجاري 
6 صفقات فقط وهو أكثر من 
عدد الصفقات المسجلة الشهر 

الماضي بصفقة واحدة، فيما 
بلغ مؤشــر متوســط قيمة 
الصفقــة فــي القطــاع نحو 
2.8 مليون دينار. فيما شهد 
القطــاع الحرفــي صفقتــن 
فقط بقيمــة إجمالية بلغت 
1.7 مليون دينار، وشهد قطاع 
المخازن صفقة واحدة فقط.

 أداء السوق العقاري جغرافيا
حافظــت محافظة حولي 
على صدارة المبيعات بنسبة 
قاربــت 36% مــن إجمالــي 
مبيعات السوق، كما احتلت 
المرتبــة الثانية في مؤشــر 
عدد الصفقات بنسبة %24، 
فيما حلت محافظة الأحمدي 
في المرتبة الثانية في حجم 
المبيعات وبنسبة 17% واحتلت 
المرتبة الأولى من حيث عدد 
الصفقات بنحــو 26%، فيما 
حصلت محافظــة العاصمة 
على المرتبة الثالثة في مؤشر 
المبيعات والمرتبة الخامسة في 
مؤشر عدد الصفقات وبنسبة 

10.2% من الإجمالي.
٭ ويبقى التنبؤ بمستويات 
نشاط سوق العقار الكويتي 
خلال الأشهر المقبلة مرتبطا 
الاقتصاديــة  بالتغيــرات 
الدولية وعلى رأسها أسعار 
النفط الخام وانعكاساتها على 

الاقتصاد المحلي.

نتعامل بشكل خاص 
مع مساهمي الأقلية 

بالأسهم غير المدرجة

»تخارج« تعمل 
على جمع 

المساهمين أصحاب 
الآراء المتقاربة بنفس 

الكتل السهمية

مستشارو الشركة 
سيقدمون أفضل 

النصائح والاقتراحات 
لعملاء »تخارج«

قال عضو مجلس الإدارة والرئيس التنفيذي في شركة المال للاستثمار عبد الوهاب المطوع ان »تخارج« هي خدمة استشارية استثمارية طورتها وأطلقتها شركة المال للاستثمار لتعمل عبر موقع إلكتروني 
يمنح أصحاب أسهم الأقلية غير المدرجة حضورا أكثر فعالية، ويمكنهم من تحقيق عوائد أعلى من الأسهم التي يملكونها.

واضاف المطوع انه بمجرد إدخال البيانات الأساسية لاستثمارات المساهمين عبر التطبيق، يمكن لمساهمي الأقلية أن ينضموا إلى كتلة كبيرة من المساهمين، حيث يمكن لهم التفاوض لتحقيق أفضل 
النتائج. واشار الى أن الدراسات التي قامت بها شركة المال للاستثمار قد دلت على وجود شريحة كبيرة من صغار المستثمرين الذي اشتروا أسهما متنوعة في عدد من الشركات غير المدرجة، وتجمدت 

مدخراتهم وقيمة استثماراتهم دون تحقيق عوائد تذكر، إضافة إلى الخسارة الناجمة عن تجميد هذه الاموال في تلك الأسهم المتعثرة. 
لذلك جاءت الفكرة بتطوير منتج أو خدمة استشارية تكون عونا لهؤلاء المستثمرين تساعدهم على تعزيز قيمة استثماراتهم، وتؤكد من جهة أخرى روح الابتكار والتطوير التي تعكس جوهر رؤية 

واستراتيجية شركة المال للاستثمار، وفيما يلي التفاصيل:

عضو مجلس الإدارة والرئيس التنفيذي في »المال للاستثمار« يتحدث عن أحدث خدمات الشركة

عبد الوهاب المطوع: »تخارج« 
خدمة استشارية واستثمارية 

ننفرد بتقديمها في السوق المحلي


