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البرنامج تضمن طريقة العمل المصرفي

»الوطني« يختتم التدريب الصيفي
لطلبة المدارس والكليات

اختتــم بنــك الكويــت 
الوطنــي فعاليات الدورة 
التدريبيــة الثالثــة وقبل 
برنامــج  مــن  الأخيــرة 
التدريــب الصيفــي لعام 
2016 والمخصــص لطلبة 
المــدارس والكليات الذين 
تتــراوح أعمارهــم بــن 
15 و20 عامــا، مــن خلال 
زيارتهــم لمقــر جمعيــة 
الهــال الأحمــر الكويتي، 
حيث تعرفــوا على المهام 
الأساســية لفريــق العمل 
إلى جانب الاطلاع عن كثب 
على طريقــة التعامل مع 
الحالات العادية والطارئة 
التي تواجه المنظمة بجميع 

أقسامها.
برنامــج  ويتضمــن 
التدريب الصيفي الذي يأتي 
تنظيمه في إطار المسؤولية 
الاجتماعية لبنك الكويت 
الوطنــي لصقــل مهارات 

الطلبة وتأهيلهم لدخول 
سوق العمل، مجموعة من 
مواد التدريب والدراســة 
المدارس والكليات  لطلبة 
تشمل أساليب عمل الفريق 
الإبداعي  التفكيــر  وطرق 
وســبل التعبيــر الذاتــي 
الأمثل وأساليب التعامل مع 
العملاء، إضافة إلى مفهوم 
جــودة الخدمــة وتأهيل 
وتمكــن الطلبة من خلال 
مــا يوفــره البرنامج من 
المواد التدريبية والأكاديمية 

المتطورة والحديثة. 
الدورات  وتتخلل هذه 
جولات ميدانية للمشاركين 
بهدف إتاحة المجال أمامهم 
للاطلاع عن كثب على عمل 

إدارات وفروع البنك.
ويهدف برنامج التدريب 
الصيفي إلى تعريف الطلبة 
بطبيعــة عمــل الإدارات 
والفروع وآليات وأساليب 

العمل المصرفي من خلال 
الجولات الميدانية في البنك. 
ويتوزع البرنامج على أربع 
دورات، مدة الدورة الواحدة 
أســبوعان. وتتكون هذه 
الدورات من حلقات تدريب 
نظرية وميدانية بواقع 5 

ساعات يوميا.
وينظــم بنــك الكويت 
الوطنــي هــذا البرنامــج 
للعام الخامس عشر على 
التوالي، وهو يشهد إقبالا 
متزايــدا كل عام. ويهدف 
البرنامــج إلى المســاهمة 
في تشجيع الطلبة خلال 
فترة إجازتهــم الصيفية 
التدريب والانخراط  على 
في تجربة العمل المصرفي، 
كمــا انــه يأتي فــي إطار 
التزام بنك الكويت الوطني 
تجاه الشباب ودعمهم في 
مسيرتهم للقيام بدور فاعل 

في المستقبل.

لقطة أخرى للمتدربين

لقطة جماعية للمتدربين

التدريب شمل 
أساليب عمل 
الفريق وطرق 

التفكير الإبداعي 
والتعامل مع 

العملاء

لعملائها من الهيئات والشركات

»زين« توفر عرض السعة المحلية لإنترنت التجوال
أعلنت »زين« عن طرحها 
إنترنــت  لعــرض خدمــات 
التجوال لعملائها من الهيئات 
والشركات، الذي يقدم سعة 
أثنــاء  الإنترنــت المحليــة 
التجوال على شبكات شركاء 
زين المميزين خلال السفر.

وذكــرت الشــركة فــي 
بيــان صحافــي أن إطــاق 
هذا العــرض يأتي في إطار 
رؤيتها لتبني عملائها نمط 
الأعمال الرقمي، وذلك لعلمها 
بمدى أهمية خدمات البيانات 
وأهمية الوصول إلى المحتوى 
على شــبكة الإنترنت أثناء 
السفر لعملائها من الهيئات 
والشــركات، خاصــة مــع 
متطلبــات العصــر الحديث 
التي تتطلب من الشــركات 
التواصل الدائم مع العملاء.

وأضافت »زين« أن عملاء 
الهيئــات والشــركات مــن 
 Smartphone( مشتركي باقة
الآن  بإمكانهــم   )Global
الاســتفادة من هذا العرض 
الجديــد كليــا، الــذي يقدم 
نفس سعة الإنترنت المحلية 
الحالية للعميل أثناء التجوال 
فور اختيارهم إحدى شبكات 
شركاء »زين« المميزين عند 
وصولهم إلى وجهتهم، كما 
يمكــن للعملاء أيضا تفعيل 
التجــوال  إنترنــت  خدمــة 
المعتادة مقابل 7 د.ك أسبوعيا.
وأفــادت الشــركة بأنهــا 
وفي خطــوة لإضافة المزيد 
مــن المرونــة إلــى تجربــة 
التجوال لعملائها من الهيئات 
والشركات، توفر »زين« آلية 
منصة التحكم، والتي تتيح 
للعميل مراقبة اســتخدامه 
للإنترنــت مــن خــال هذه 
المنصة أثناء السفر عن طريق 
 ،connect.kw.zain.com زيارة
بالإضافة لتوفير ميزة خاصة 

 Smartphone لمشتركي خدمة
Global، التــي تقوم بإيقاف 
الخدمة تلقائيــا عند انتهاء 
سعة الإنترنت الحالية أثناء 
السفر، لتفادي الفواتير غير 
المتوقعــة، حيــث حرصــت 
على تجديــد حزمة الحلول 
العمليــة التــي تقدمهــا بما 
يواكــب متغيــرات طبيعــة 
المهام والأعمال، وفقا للآليات 
التوجهــات  تخــدم  التــي 

الاستراتيجية لعملائها.
وأشــارت إلى أن خطتها 
الاستراتيجية تتضمن إطلاق 
المزيد من الخدمات الرقمية 
المبتكرة لعملائها من الهيئات 

والشــركات، رغبة منها في 
تلبية متطلبات واحتياجات 
عملائها بالشكل الذي يحافظ 
علــى ريادتهــا في الســوق 

الكويتية.
وأوضحــت »زيــن« أنها 
بكونهــا شــركة اتصــالات 
رائــدة، فإنها تحــرص على 
تعزيز تعاونها مع شركائها 
الحاليين بالإضافة إلى توسيع 
شــبكة شركائها من مزودي 
خدمات الاتصالات والشبكات 
لإعطاء العميل حرية اختيار 
الشــبكة التي يفضلها أثناء 
السفر، حيث تتضمن قائمة 
شــركائها مجموعة من أكبر 
مزودي خدمات الاتصالات في 
الخليج وأوروبا والولايات 

المتحدة وآسيا وغيرها.
وأوضحــت »زيــن« أنها 
وبالإضافة إلى طرحها العديد 
مــن المنتجــات والخدمــات 
المبتكرة لعملائها من الهيئات 
والشــركات، فإنهــا دائما ما 
تعــزز قدراتها فــي خدمات 
قطــاع الأعمــال بالمزيــد من 
الشــراكات الاســتراتيجية 
مع شركائها على المستويين 
الإقليمــي والدولــي، والتي 
تسعى من خلالها إلى تنويع 
قائمة خيارات عملائها، وفي 
نفس الوقت مقابلة أهدافهم 

وخططهم العملية.
وأكدت الشركة أنها ملتزمة 
بوعودهــا بتزويــد عملائها 
الهيئــات والشــركات  مــن 
بأحــدث الحلول والخيارات 
الكفيلة بالارتقاء بمســتوى 
الإنتاجيــة لديهــا، وهي في 
هذا الإطار تقوم بالتخطيط 
لإطلاق مجموعة من الخدمات 
والحلــول الموجهــة لعملاء 
الهيئــات والشــركات خلال 
عامــي 2016 و2017 لتنقــل 
عملائها إلى المستقبل الرقمي.

الشركة تعزز قائمة 
عروض وحلول 
خدمات قطاع 

الأعمال

من 25 إلى 28 سبتمبر في »الريجنسي«

»مسلك« تطلق مشاريع في تايلند
بمعرض »العقارات الكويتية«

أعلنــت شــركة مســلك 
العقاريــة عن مشــاركتها 
إلــى معرض  وانضمامهــا 
العقارات الكويتية والدولية 
من تنظيم شــركة إكسبو 
ســيتي لتنظيــم المعارض 
والمؤتمرات خلال الفترة من 
25 إلى 28 ســبتمبر المقبل 

في الريجنسي.
وقــال المدير العــام في 
الشــركة محمد المشلوم ان 
المشاركة في المعرض جاءت 
لتجســد اهتمــام وحرص 
التواجــد  الشــركة علــى 
والمشاركة في هذه المعارض 
العقارية المتخصصة التي 
تعزز تفاعلها مع الأنشطة 
التــي تقــام  الاقتصاديــة 
فــي الكويت بصفــة عامة، 
تأثيــره  إلــى  بالإضافــة 
الإيجابي البالغ في الحركة 
الترويجيــة والتســويقية 

للشركة.
واعتبر المعرض بمنزلة 
النافذة التي يطل من خلالها 
على قاعدتنــا الجماهيرية 
العريضة والطريق المباشر 
الــذي يصلنــا بمختلــف 
الشرائح المجتمعية الأخرى 
لاســتقطابهم وتعريفهــم 
بتمييز مشــروعات شركة 
مسلك العقارية ونشاطاتها 
وخدماتها المتنوعة وطرق 
السداد الميسرة التي يفضلها 
المســتثمرون وتناسب كل 
راغبــي التملــك العقــاري 
بمشــروعات الشركة التي 
نقدمهــا لهــم وفــق أعلــى 
معايير ومستويات الخدمة 

إقليميا ودوليا.
وأكــد حــرص مســلك 
العقارية على المشاركة في 
المعرض نظــرا للعديد من 
معطياتــه الإيجابيــة بدءاً 
بكونه متخصصــاً وأثبت 
نجاحاتــه من خــال قدرة 
منظميــه علــى تميزهــم 
وانفرادهم لتقديم الأفضل 

طيلــة الســنوات الماضية، 
ناهيــك عــن انــه يحظــى 
بمشاركة واسعة واهتمام 
كبيــر من قبل فئــة كبيرة 
من المواطنين والمستثمرين 
في القطاع العقاري وراغبي 

التملك.
الشــركة  ان  وأعلــن 
ستقوم بطرح مشاريع في 
مملكة تايلند، حيث التملك 
والاســتثمار الآمــن نظــرا 
لما يشــهده الوقــت الحالي 
من اضطرابــات اقتصادية 
ونزاعات وخلافات سياسية 
في بعض الدول، وان مملكة 
تايلند بعيدة كل البعد عن 

هذه الأحداث.
وتابــع: »المشــاريع في 
جميع أنحاء مملكة تايلند في 
بانكوك العاصمة، بوكيت، 
وأيضــا في مدينــة باتايا، 
حيث تجمع مــا بين جمال 
المعالم  الطبيعــة وروعــة 
السياحية والترفيهية فضلا 
عــن توافــر كل الخدمات، 
وهــذا مــا يجعــل مدينــة 
باتايا التايلندية من أفضل 
المدن التي يفضلها السائح 
دائما ولا يمل من زيارتها، 
فهــي بحــق مدينــة تجمع 
علــى أراضيها كل مقومات 
السعادة والراحة في مكان 
واحد مما يجعلها الأفضل 

استثماريا واقتصاديا«.
وبين ان مدينة باتايا تقع 
على الساحل الشرقي لخليج 
تايلند، على بعد حوالي 165 
كم جنوب شــرق بانكوك، 
بما يعادل ســاعة ونصف 
بالسيارة من مطار العاصمة 
التايلندية بانكوك، وتعد من 
أهم المناطق السياحية في 
تايلند، وهي مدينة ساحلية 
حتى بدأت تستقبل السياح 
منذ أوائل التسعينيات لما 
تتميز به من جمال وروعة 
الشواطئ والمناظر الطبيعية 
الخلابــة وتعدد الأنشــطة 

الرياضية وتنوع الرحلات 
السياحية الرائعة.

وأشار إلى أن المشاريع 
الفوري  جاهــزة للتســلم 
بأسعار تنافسية ومفروشة 
بالكامل، وتتميز المشاريع 
بتعدد الوحدات والأحجام 
والإطــالات مــع جميــع 
مطاعــم  مــن  الخدمــات 
وحمامات سباحة، صالات 
ألعاب رياضية، قسم خاص 
للرجــال وآخــر للنســاء، 
والعديــد مــن الخدمــات 

الأخرى.
وكشــف عــن تحالفات 
ومشــاركات جديــدة مــع 
كيانات تجارية عملاقة في 
أسواق تركيا وقطر والمملكة 
السعودية، حيث تتجه إليها 
شركة مسلك العقارية خلال 
العقــاري الحالي  الموســم 
الــذي يتزامن مــع افتتاح 
فرع الشركة بدولة الإمارات 
العربيــة المتحــدة - إمارة 
أبوظبي، فــي الوقت الذي 
تتفاوض فيه الشركة على 
فــرص توســعية عقارية 
واستثمارية جديدة في مصر 
والأردن لتأتي بالتزامن مع 
تنفيذ استراتيجية الشركة 
للموسم الجديد المتمثلة في 
تطوير أدائها وفتح أسواق 
عقارية واعدة جديدة والتي 
تلبــي احتياجات ورغبات 
وراغبــي  المســتثمرين 
الدولي  العقــاري  التملــك 
ســواء مــن المواطنــن أو 
المقيمــن أو المغتربين، كما 
ستقدم الشركة في المعرض 
تسهيلات عدة حيث توفر 
لعملائهــا إمكانيــة تملــك 
العقــارات وأطــول مــدة 
تقســيط بمــا يناســب كل 
العملاء ومن دون أي شروط 
ائتمانية، حيث يســتطيع 
العمــاء تملــك العقــارات 
وتسلمها قبل تسديد كامل 

قيمة العقارات.

محمد المشلوم 

الشركة تتطلع 
لتملك المستثمرين 

بصورة آمنة
في تايلند

خصم 20% عند استخدام الڤيزا والبطاقات الإلكترونية

»الأهلي«: عرض لعملاء البنك في مطاعم فندق »جميرا«
الأهلــي  البنــك  أعلــن 
الكويتــي بالتعــاون مــع 
شــركة ڤيــزا العالمية، عن 
الترويجية  أحدث عروضه 
التي يقدمها لعملائه وحاملي 
بطاقات ڤيزا الأهلي الإمارات 
الائتمانية والبطاقات مسبقة 
الدفع وبطاقات السحب الآلي 
وهي الحصول على خصم 
حصري بنسبة 20% لدى أي 
من المطاعم السبعة بفندق 
ومنتجــع جميرا بشــاطئ 
المســيلة، حيــث يســري 
العرض حتى 30 ســبتمبر 

 .2016
والمطاعم الســبعة التي 
يشملها العرض هي: سولت، 
بيبر ستيك هاوس، غاردن 
أرابيســك،  كافيــه، أوليو، 
مينت كافيــه، وتي لاونج. 

العرض  وللاســتفادة مــن 
يجب علــى حاملي بطاقات 

البنك الأهلي الكويتي طلب 
الخصم قبل دفع الفاتورة.

»تيماس« تعتزم تكريم كبار عملائها 
والمشاركين القدامى

أعلنــت شــركة تيمــاس 
العقاريــة أنها بصــدد إنهاء 
الترتيبات اللازمة لتكريم ثلة 
من كبار عملائها والمشاركين 
القدامى، تقديرا لمجهوداتهم 
المســاندة والداعمة للشركة 

منذ التأسيس وإلى الآن.
جاء ذلك في بيان أصدرته 
الشركة، وقالت فيه إنها عازمة 
خلال الأيام المقبلة على تكريم 
مجموعة من عملائها الكبار 
والقدامى، الذيــن كانت لهم 
مشاركات قيمة ووقفوا إلى 
جانب الشركة في كل الظروف 
وعلى مدى سنوات عدة منذ 
إلى  التأســيس واســتمروا 
اليوم، فشــكلوا بذلك دعامة 
أساســية أعطت دافعا لمزيد 

من التطور والتوسع.
أن  الشــركة  وذكــرت 
هذا التكريم ســيكون ماديا 
ومعنويــا، حيــث يشــمل 
تقديمــات ماليــة ومكافــآت 
لبعــض العملاء، منها إهداء 
وحدات ســكنية في تركيا، 
إضافــة لمنــح العديــد مــن 
بطاقات الـ Private Client التي 
تخول حاملها الحصول على 
خصومــات كبيرة وخاصة، 
وســتكون هــذه التقديمات 
مخصصــة لعملائهــا الذين 
كانت لديهم مشاركات عقارية 
في أي مــن المشــاريع التي 
أقيمت بدبي وتركيا وإسبانيا 
وألمانيا، بالإضافة إلى تقديم 
العديد من المزايا والعطاءات.
أن  الشــركة  وأضافــت 
هذه المبــادرة جاءت عربون 

وفاء وتقديرا للعملاء الذين 
وضعوا كل ثقتهم بها، والتي 
بنيت على أساس المصداقية 

والشفافية المتبادلة.
وختم البيان أن شــركة 
تيماس العقارية مستمرة على 
هذا النهج تجاه عملائها الذين 
أثبتوا دائمــا أنهم على قدر 

عال من الجدية والمسؤولية.
مــن جهة ثانيــة، تعتمد 
»تيماس« على قاعدة واسعة 
مــن العملاء وهــي في نمو 
دائم، نتيجــة تطبيقها مبدأ 
الشفافية وكذلك حسن الإدارة 
والتخطيــط، ما يعزز الثقة 

والمشاركة بين الطرفين.


