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تنوع مشاريعه المعروضة حاز إعجاب زواره.. وإشادات كبيرة بمستوى التنظيم العالي

معرض النخبة العقاري يختتم فعالياته اليوم
هم كويتيون بالدرجة الاولى 

ثم سعوديون.

»الشبيب«

م����ن جهة اخ����رى، أعلنت 
العقارية  الش����بيب  مجموعة 
عن س����عادتها بهذه المشاركة 
مؤك����دة نجاح المع����رض في 

تحقيق اهدافه للجميع.
وق����ال رئي����س مجل����س 
الادارة والمدير العام لمجموعة 
الش����بيب، بدر الش����بيب إن 
مشاركة المجموعة في معرض 
النخبة يأتي إيمانا منها بأهمية 
المعارض كوسيلة من وسائل 
العملاء  المباشر مع  التواصل 

الأكارم. 
وتابع الشبيب بقوله: لقد 
بنينا جس����را من الثقة بيننا 
وبين عملائنا خلال السنوات 
الماضية وها نحن نواصل البناء 

من أجل ارضاء العملاء.
وأضاف: نحن حريصون 
دائما على جعل رضا عملائنا 
ف����ي قم����ة أولوياتن����ا، لذلك 
باتت مجموعة الشبيب قلعة 
اقتصادي����ة كبيرة ذات صيت 
ذائع ف����ي مجال الاس����تثمار 
العقاري في س����نوات قليلة 
ه����ي عمر المجموع����ة، ونحن 
عاكفون على تطوير منتجاتنا 
من ش����قق التمليك باستمرار 

ودون توقف.
من جانبه، ص����رح المدير 
التنفيذي لمجموعة الش����بيب 
أبوالعلا بأن  أم��ي�ن  العقارية 
المجموعة عاكف����ة حاليا على 
تجهيز عدد من مشروعات شقق 
التمليك في الكويت تناسب أكثر 
من شريحة من شرائح العملاء 
بدءا من صغار المس����تثمرين 
حتى كبارهم. وأكمل أبوالعلا 
أنه سيتم الاعلان عن باكورة 
تلك المشروعات خلال الفترة 

القليلة القادمة.
اللذين  وعن المش����روعين 
تعرضهما مجموعة الشبيب 
العقارية خلال معرض النخبة، 
أوضح أبوالعلا أن المش����روع 
الأول ه����و مش����روع رماس 
السالمية لشقق التمليك المطل 
على ش����ارع البلاجات والذي 
يتكون من 13 طابقا بعدد 37 
ش����قة وهو الآن ف����ي مرحلة 
النهائية وسيتم  التشطيبات 
تسليمه خلال الربع الأول من 

العام الحالي.

الكرام مشاريع متنوعة في 
سلطنة عمان وبالتحديد في 
ولاية صحار، وولاية صحار 
هي ولاية متكاملة الخدمات 
وبها مناطق سياحية وأثرية، 
التجارية  العاصم����ة  وهي 
للس����لطنة وبها ثالث أكبر 

ميناء في الشرق الأوسط.
المقبالي: ولاية  وأضاف 
صحار من المناطق الواعدة 
بمستقبل صناعي وتجاري 
ومعظ����م  واس����تثماري، 
الاس����تثمارات الحكومي����ة 
الش����ركات  واس����تثمارات 
الكبرى بهذه الولاية، ويوجد 
نشاط عمراني كبير بالولاية 
واقبال استثماري ملحوظ، 
ونح����ن في دان����ة الكويت 
ننص����ح بالاس����تثمار في 
الولاية، ونطرح على  هذه 
العملاء في معرض النخبة 
أراضي تجارية، ونتميز في 
دانة الكويت بمتابعة جميع 
الاجراءات المتعلقة بالأراضي 
ب����دءا من تصاري����ح البناء 
وحتى ايداع الايجارات في 

حسابات المستثمرين.
ق����ال عزيز  من جانبه، 
العمراني المدير العام لشركة 
دانة الكوي����ت: نطرح على 
العملاء كذلك أراضي فضاء 
في ولاية صحار بمساحات 
مختلفة وتبدأ اسعارها من 
4 آلاف دين����ار كويتي، كما 
نطرح كذل����ك بيوتا قائمة 
»س����كنا عائليا« ذات عائد 
ثابت للمستثمرين سنويا، 
وتتفاوت  أسعار تلك البيوت 

بين 70 و100 ألف دينار.
العمراني: دانة  وأض����اف 
الكويت شركة ضخمة وتدير 
حاليا أكثر من 70 مبنى قامت 
الشركة ببنائها وتقوم بالإشراف 
عليها، واغلب المستثمرين لدينا 

انقرة، ويتميز بخصوصية 
مطلقة فهو عبارة عن مدينة 
مصغرة، ويحتوي على 20 
مبنى سكنيا بمجموع 1500 
شقة بالإضافة إلى 50 ڤيلا 
وأس����واق تجارية ضخمة 
وجامعة وكلية ومدرس����ة 
ومستشفى وفندق وشقق 
فندقية، ويتميز بقربه من 
أنقرة وم����ن مركز  مط����ار 

المدينة.
الثاني  أم����ا المش����روع 
لش����ركة دار الج����وار ف����ي 
تركيا فهو مش����روع »بلو 
ليك« وهو مشروع النخبة 
بحس����ب وصف حمزة من 
حي����ث التصمي����م والموقع 
والخصوصية والخدمات، 
ويتميز المش����روع بموقعه 
الفريد على بحيرة كوشيك 
شيكماجيك واطلالته الخلابة 
التاريخية  البحي����رة  على 
وقربه من مط����ار اتاتورك 
الدولي، ويتكون المشروع 
من ثمانية ابراج سكنية تلبي 
حاجة جميع الاذواق من حيث 
مقاسات الشقق السكنية كما 
يحتوي على اسواق تجارية 
وكافيهات، وهو أول مجمع 
سكني يحتوي على ممشى 
العليا  ومسابح في الادوار 
للمشروع، كما يحتوي على 
مواقف س����يارات وحراسة 

امنية على مدار الساعة.

»دانة الكويت«

من جانبه، كشف عزيز 
سيف المقبالي رئيس مجلس 
إدارة ش����ركة دانة الكويت 
العقارية عن المش����روعات 
التي تطرحها شركته حاليا 

في سلطنة عمان.
المقبال����ي: تطرح  وقال 
شركتنا على جمهور زوارنا 

حمزة المدير العام لش����ركة 
العقارية تحقيق  الج����وار 
شركته للأهداف التسويقية 
والبيعية المرصودة، وثمن 
الجه����ود المقدرة للش����ركة 
المنظم����ة للمعرض، معربا 
القائمين  عن شكره لجميع 
على هذه الفعالية العقارية 

الضخمة.
وق����ال حمزة: ش����ركة 
دار الج����وار تط����رح خلال 
المعرض ثلاثة مشاريع في 
كل من النمسا وتركيا، وهذه 
المشاريع الثلاثة فريدة وهي 
الاولى من نوعها في منطقة 
الخليج، حيث نتيح للعميل 
فرص����ة المش����اركة بحصة 
اس����تثمارية في المش����روع 
بالكامل وليس وحدات فقط 
من المش����روع، وفي المقابل 
يحصل العميل على عائد من 
اعادة بيع المش����روع لا يقل 
عن 20% لمدة ثلاث سنوات 

مع ضمان رأس المال.
تل����ك  وص����ف  وع����ن 
ق����ال حم����زة:  المش����اريع، 
مش����روعنا في النمسا هو 
الس����لطان بلاس«،  »فندق 
وهو أح����د أرق����ى الفنادق 
السياحية بالنمسا بمدينة 
كيتذ بيل القريبة من بحيرة 
زلامسي الشهيرة، ويتكون 
المشروع من غرف فندقية 
على احدث طراز التصميمات 
الفندقية الأوروبية وتبلغ 
مس����احة الغرف����ة 40 مترا 
مربعا ويتمتع بالخصوصية 

والطبيعة الخلابة.
وعن مشروعي تركيا، قال 
حمزة: المش����روع الأول هو 
مشروع ناتورا دوجا سيتي 
وهو باكورة مشاريع شركتنا، 
وهو المشروع الأول من نوعه 
في قلب العاصمة السياسية 

وعن الخدمات الجديدة 
التي استحدثتها الشركة قال 
فريد: نقدم لعملائنا الكرام 
نظام »day & night«، وهو 
نظام جديد تم تطويره على 
العقار  أكبر خب����راء  أيدي 
في ش����ركة إسكان للحلول 
العقارية، ويأتي هذا النظام 
الجديد في سياق معايير عمل 
الشركة والتي تسعى لإضافة 
القيمة المضافة للعميل من 
خلال الاس����تخدام المزدوج 
للعقار بما يحقق أعلى قيمة 
للعقار في ح����د ذاته وبما 
يضيف قيمة اس����تثمارية 

عالية للعميل.
ويضيف فريد: هذا النظام 
الجدي����د س����يتيح للعميل 
التمتع والتنقل بين عدة أماكن 
ومنتجعات مملوكة للشركة 
وسيحقق للعميل والمستثمر 
قيمة مضافة عالية، وسيكون 
هذا النظام من ضمن منظومة 
خدمات جديدة سنطرحها 
تباعا ستكون بمنزلة مفاجأة 

كبيرة للسوق العقاري.
وعن الفرص الاستثمارية 
الجديدة التي تطرحها الشركة 
حاليا، قال فريد: نطرح حاليا 
مشروع منتجع شرم الشيخ 
والذي تم تصميمه وإعادة 
تجهيزه بالكامل بما يتلاءم 
واحتياجات السائح والأسرة 
الكويتية، فقد تمت اضافة 
البعد الشرقي والعربي لكافة 
مكونات وأجزاء المنتجع بما 
يضيف مزيدا من الشعور 
بالراحة والسكينة ويمنح 
العميل الاحس����اس بالالفة 
ل����م يغ����ادر منزله  وكأنه 

الاصلي.

»دار الجوار«

أكد محمد  من جانب����ه، 

الزوار للأحداث، وهو الامر 
الذي كان محل استحسان 

وإشادة الجميع.
واختتم حس��ي�ن موسى 
تصريحه قائلا: وفي الختام 
نشكر شركاءنا في نجاحات 
مجموعة »إسكان جلوبل« 
المس����تمرة والمتصاعدة من 
رعاة وشركات ومؤسسات 
مشاركة وجميع العاملين في 
المجموعة الذين لم يبخلوا 
بجهدهم وطاقاتهم الخلاقة 
والمبدعة لتق����ديم الأفضل 
للعم��ل�اء، فبه����م جميع����ا 
أصبح اسم »إسكان جلوبل« 
رقما يصع����ب تجاوزه في 
مج����ال تنظي����م المعارض 

والمؤتمرات.

»أموال الكويت«

أموال  كش����فت ش����ركة 
الكوي����ت العقارية التابعة 
لمجموعة إس����كان جلوبل، 
عن تمدد الش����ركة إقليميا 
بالإضافة إلى مشاريع جديدة 
تطرحها عل����ى عملائها من 
مستثمرين وراغبي التملك 

العقاري.
وق����ال مهاب فريد المدير 
العام للشركة: تماشيا مع 
السياسة التوسعية للشركة 
وتنفيذا للخطط المستقبلية 
الموضوعة مسبقا، تم بحمد 
الله تدشين فرع للشركة في 
جمهورية مصر العربية في 
منطقة مصر الجديدة، والذي 
س����يكون مكتبا متكاملا به 
التي تقدمها  كافة الخدمات 
الش����ركة الأم، كم����ا نعدكم 
بالمزي����د م����ن التوس����عات 
الإقليمية في منطقة الشرق 
الأوسط والمزيد من الخدمات 
والفرص العقارية المتميزة 

في الفترة المقبلة.

وأضاف: نشعر بالفخر 
والرضا عن نجاح مجموعة 
»إسكان جلوبل« في الوصول 
بمعارض النخبة إلى النتيجة 
المرجوة، حي����ث أصبحت 
معارض النخبة حاليا الحدث 
الأبرز في مجال التس����ويق 
العقاري والفعاليات العقارية 
الكوي����ت، بل تعدت  داخل 
س����معة مع����ارض النخبة 
الكويتي ودخلت  الس����وق 
كمناف����س قوي في س����وق 
العقارية  الفعاليات  تنظيم 
العربي  في منطقة الخليج 
ومنطقة الش����رق الأوسط، 
وذلك من خلال التنظيم المميز 
والدقيق والمصداقية العالية 
للمنتجات العقارية التي يتم 
طرحها، وتنوع تلك المنتجات 
بما يمن����ح العميل خيارات 
متعددة ترض����ي طموحه 

وتلامس احتياجاته.
وأضاف: أضحى لمعارض 
العقاري����ة طابعها  النخبة 
الخاص والمميز الذي يميزها 
عن باقي الفعاليات المشابهة 
واتسمت بطابع العالمية في 
فعالياته����ا المتنوعة، وذلك 
بسبب التجهيزات الخاصة 
والمتطورة التي استحدثتها 
المجموعة ف����ي معارضها، 
المجموع����ة  واس����تعانت 
بالتقني����ات الحديثة لدمج 
عنصر الاثارة والتش����ويق 
الفعالي����ات المصاحبة  في 
لمعارضها، حيث استقطبت 
المجموعة وسائل اعلام محلية 
ودولية لتغطية فعالياتها 
وأضاف����ت فق����رات خاصة 
بمعارضها بمشاركة نجوم 
وإعلاميين محليين وعرب، 
وكان لاس����تخدام شاشات 
الع����رض الضخم����ة داخل 
المعرض دور كبير في مواكبة 

تتواصل فعاليات معرض 
النخب����ة العق����اري والذي 
تنظم����ه مجموعة إس����كان 
جلوب����ل لتنظيم المعارض 
والمؤتمرات في فندق الجميرا 
تحت رعاية وزير التجارة 
والصناعة وبمشاركة أكثر 
من 35 ش����ركة ومؤسس����ة 
عقارية م����ن داخل وخارج 
الكويت تط����رح على زوار 
المعرض مشاريعها العقارية 
وفرصها الاستثمارية حول 

العالم.
ويختتم المعرض فعالياته 
الي����وم الخمي����س والت����ي 
صاحبتها جوائ����ز وهدايا 
فورية قيمة للجمهور على 
مدار الساعة وسيتم اليوم 
السحب على سيارة حديثة 

موديل 2016.
وحظي المعرض الضخم 
بحضور كبير جدا من الزوار 
طوال أيامه التي امتدت لأربعة 
أيام، وأشاد الزوار بالتنظيم 
الممي����ز والدقيق للمعرض 
وبالمشاريع والخدمات التي 
اشتمل عليها بالإضافة إلى 
الفعالي����ات المتمي����زة التي 
المع����رض مثل  صاحب����ت 
النخبة« وغيرها  »استديو 
من الفعاليات التي تعودت 
»إسكان جلوبل« على تقديمها 

في معارضها.
وحص����د المعرض كذلك 
إشادة الشركات والمؤسسات 
العقارية التي أكدت تحقيقها 
للأهداف البيعية والتسويقية 
المرجوة منه بالكامل وبما 

يفوق التوقعات.

»باشا كويت«

أكد حسين موسى المدير 
التنفيذي لمجموعة إسكان 
جلوب����ل لتنظيم المعارض 
العام  والمؤتم����رات والمدير 
لشركة باش����ا كويت رضا 
القائمين على المجموعة عن 
النجاح المنقطع النظير الذي 
تحققه فعاليات المجموعة 

المختلفة.
وقال موسى: نحن نطلق 
اليوم دورة جديدة من دورات 
معرض النخبة العقاري الذي 
تنظمه المجموعة، وسيكون 
هذا المعرض أولى الفعاليات 
العقارية للعام الحالي في 

الكويت.

مهاب فريد بدر الشبيب حسين موسى عزيز المقبالي عزيز العمراني محمد حمزة

مهندسو KISR و»الأرجان« خلال جولة ميدانية في مقر الشركة 

 »KISR« الأرجان« تستضيف«
في جلسة حوارية حول المباني الخضراء

»الأهلي« يضيف خاصية »لمسة واحدة 
لتسجيل الدخول عن طريق البصمة«

نظم���ت ش���ركة الأرجان 
العقاري،  العالمية للتطوي���ر 
جلسة لتبادل المعرفة مع خبراء 
الكوي���ت للأبحاث  من معهد 
العلمي���ة )KISR( مؤخرا، في 
الرئيس���ي للشركة في  المقر 
الشويخ، المنطقة الحرة. ويأتي 
هذا التعاون كجزء من التزام 
ش���ركة الأرجان بالاستدامة 
البيئية وتطبي���ق معاييرها 
في مش���اريعها، وإيمانا منها 
بضرورة نقل المعرفة والخبرات 
من أجل المساهمة في دفع عجلة 
التنمية المستدامة في الكويت 

الى الأمام.
وتهدف الأرجان من خلال 
هذا التعاون الى نقل خبرتها 
ف���ي إدارة المبان���ي الخضراء 
لأعضاء منظمة الأبحاث العلمية 
وتعريفهم بمعايير الاستدامة 
العالمية التي تتبناها الشركة 
في مقرها الرئيس���ي، والذي 

في إطار مبادرة التسويق 
الإستراتيجية للبنك الأهلي 
الكويتي، وهي »بنك أسهل«، 
البنك عن آخر تحديث  أعلن 
أدخله على تطبيقه الخاص 
لجع���ل الخدم���ات المصرفية 
»أس���هل« عل���ى العملاء عبر 
الهاتف الجوال، والذي يتضمن 
خاصية »لمسة واحدة لتسجيل 
الدخول عن طريق البصمة« 
One Tap Touch ID Sign-
in. وتوف���ر ه���ذه الخاصية 
مس���توى أعلى م���ن الأمان 
والس���رعة والراحة للعملاء 
التطبيق. وقد  عند استخدام 
أصبحت الخاصية الجديدة 
جاهزة ومتوافرة الآن للعملاء، 
الذي���ن يقومون بتس���جيل 
 ،iPhones 5 الدخول من هواتف

والمعماريين من شركة الأرجان 
لإدارة المشاريع العقارية. 

وركزت المناقشات على عدة 
نقاط، أهمها كيفية إدارة وتعزيز 
احتياجات وتحديات الطاقة في 
الى جولة  الكويت، بالاضافة 
ميدانية لمقر الشركة الحاصل 
على اعتراف LEED »يتم منح 
شهادة LEED من قبل المجلس 

ويعتبر هذا النظام بديلا لرمز 
المرور، وطريقة أكثر أمانا وثقة 
للحفاظ على أمن الجهاز، حيث 
ان بصمات الأصابع لا تتطابق 

أبدا مع أي إنسان آخر.
وتعليقا على هذا التحديث 
قال حس���ان أبوزيد، مساعد 

يعد أول مبن���ى حاصل على 
اعتراف LEED البلاتينية في 

الكويت.
وحضر الجلسة التثقيفية 
 KISR 25 مهندسا مختصا من
الدولية  المعايي���ر  لمناقش���ة 
للاس���تدامة والإدارة الفني���ة 
للمبان���ي الخضراء مع فريق 
مخت���ص م���ن المهندس�ي�ن 

أو الموديلات الأحدث.
ونظام قارئ البصمة عن 
طريق اللمس Touch ID للأمان 
هو نظام استشعار الهوية عن 
طريق البصمة الذي يس���هل 
على المس���تخدمين الوصول 
إلى أجهزتهم بلمسة إصبع. 

الأميرك���ي للأبنية الخضراء، 
وهو مجلس مقام في الولايات 
المتحدة الأميركية ويتألف من 
78 فرعا، ويضم أكثر من 20000 
شركة ومؤسسة، ومما يزيد 
على 140000 خبير« الى جانب 
ذلك، شهد اليوم جلسة حوارية 
تفاعلي���ة، ح���ول احتياجات 
الكويت للطاقة واستراتيجية 
الاستدامة المستقبلية )2030( 

في البلاد. 
وتعليقا على هذه الشراكة، 
صرح نائ���ب رئيس مجلس 
التنفيذي  الإدارة والرئي���س 
لش���ركة الأرج���ان العالمي���ة 
العقارية م.خالد خضير المشعان 
 KISR قائ�ل�ا: »تعاوننا م���ع
يوفر مساحة لتبادل المعرفة 
ولاجراء مناقشات بناءة، كما 
أنه فرصة جيدة للتعرف على 
التطبيقات الأفضل في مجال 

الاستدامة«.

مدير عام الخدمات المصرفية 
للأفراد: »إن تقنية »لمس���ة 
واحدة لتسجيل الدخول عن 
البصمة« هي واحدة  طريق 
من سلسلة تحديثات يعتزم 
البنك الأهلي الكويتي إدخالها 
على خدماته المصرفية عبر 
الانترنت والهاتف الجوال. 
وهي توفر للعملاء وس���ائل 
مريح���ة وآمنة عن���د إجراء 
معاملاته���م المصرفية عبر 
وإدارة  الذكي���ة  الهوات���ف 
حس���اباتهم رقميا. ويمكن 
تحميل التطبيق الالكتروني 
للبنك الأهل���ي الكويتي من 
متجر آبل. ونحن ننصح جميع 
التطبيق  عملائنا بتحمي���ل 
والاستمتاع بتجربة مصرفية 

الكترونية أكثر سهولة«. 

إيهاب علام 

أعلنت ش����ركة مس����لك 
العقاري����ة انضمامها  الخير 
الى الش����ركات المشاركة في 
الكويتية  العقارات  معرض 
والدولي����ة، الحدث العقاري 
الأكبر والأب����رز في الكويت 
على الإطلاق، والذي تنظمه 
شركة اكسبو سيتي لتنظيم 
المعارض والمؤتمرات خلال 
الفترة م����ن 7 إلى 10 مارس 
الريجنسي  المقبل في فندق 
وتشارك فيه مجموعة كبيرة 
من الشركات العقارية المحلية 

والخليجية والعالمية. 
وقال المدير العام لشركة 
مسلك الخير العقارية إيهاب 
ع��ل�ام ف����ي بي����ان صحافي 
بمناس����بة الانضم����ام إل����ى 
الشركات المشاركة في المعرض 
انه تم بيع »منتجع الصفوة« 
بالكامل، وهو مش����روع يقع 
في س����راييفو - البوس����نة 
ويتكون من منتجع الصفوة 1 

الموقع بعناية حتى يتناسب 
العربي  الذوق  مع متطلبات 
والخليج����ي، ويتك����ون من 
مس����جد وعدد 3 ديوانيات 
للرجال والنساء، ومطاعم، 
وكوفي شوب، وسوبر ماركت، 
وغرف����ة ألع����اب للأطف����ال، 
وملاع����ب كرة قدم وس����لة، 
بالإضافة إلى مكتب سياحة 
لمساعدة الملاك وحديقة زهور 

وبحيرات وجندول مائي.
م����ن ناحية أخ����رى، أكد 
ع��ل�ام أن����ه تم بي����ع أيضا 
مشروع »مساكن كارلتون« 
بالكامل الذي يقع في مدينة 
ليدز بلندن وهو عبارة عن 
مساكن اس����تثمارية للطلبة 
وتقدر تكلفته بنحو مليون 

و250 ألف دينار. 
وبين أن للمشروع إطلالة 
ساحرة على البحر وتربطه 
بمدينة مانشيستر وليڤربول 
وسائل نقل متعددة مما يسهل 

والصف����وة 2، حيث يعتبر 
ذلك إنجازا مثمرا في السوق 
العقاري الكويتي. ولفت إلى 
أنه تم بيع المشروع بالكامل في 
فترة قصيرة منذ طرحه إذ إنه 
يعد استثمارا حقيقيا بأسعار 
مميزة وعائد استثماري يعتبر 
الأعلى في الخليج حيث تقدر 
تكلفة المش����روع بـ 4 ملايين 
دينار. وأضاف: »تم اختيار 

المقيمين الاس����تمتاع  عل����ى 
بأوقاته����م وزي����ارة الأماكن 
السياحية. وتابع: »مساكن 
كارلت����ون« ه����و مش����روع 
اس����تثماري بعوائد مجزية 
وتبدأ أسعار الغرف فيه من 
19500 دينار. وأعلن أن الشركة 
ستطرح مشروع »ماي فير« 
في مانشيس����تر وهو عبارة 
عن مساكن استثمارية بعوائد 
استثمارية مميزة تصل إلى 
10%، لافتا الى أن المش����روع 
يقع بالقرب من معظم الأماكن 
الس����ياحية والترفيهية في 
مانشيستر مما يوفر للسكان 

قضاء وقت ممتع. 
وق����ال: يعتبر مش����روع 
»جري����ن فاتس����ا - أوردو« 
ومش����روع »س����مارت لايف 
ريزيدنس - كوشاداس����ي « 
أحدث مشاريع »مسلك الخير 
العقارية« حي����ث يتميزان 
بخدمات وإطلالات ساحرة. 

»مسلك الخير« تطرح مشروع »ماي فير« في مانشيستر

عبدالعزيز أشكناني وخالد اللباد مسؤول التسويق لحظة إجراء السحوبات

لاقت حملة »هابيتات« 
التي أطلقتها الشركة مؤخرا 
تحت شعار »أثث واربح حتى 
5000 دينار كويتي« من قيمة 
مش���ترياتك نق���دا، نجاحا 
واسعا بين الجمهور وعملاء 
الشركة، اذ شهدت معارض 

الشركة اقبالا ملحوظا. 
التي  وكان���ت الحمل���ة 
أطلقته���ا ش���ركة هابيتات 
للأثاث والمفروشات، التابعة 
لمجموعة ش���ركات الخالد، 
تمن���ح كل مش���تر فرصة 
الفوز بقيمة مشترياته من 
الأثاث نقدا حتى 5 الآف دينار 
كويتي، وذلك مقابل كل 100 
دينار ينفقه���ا في معرض 
هابيتات، ليدخل تلقائيا في 
السحب على استرداد قيمة 
مشترياته، وكذلك على قسائم 
شراء بقيمة تتراوح بين 200 

الأوفياء وهي إنعام عبدالله 
العلي المطوع، حيث فازت 
بالجائزتين الأولى والثانية 
أما الجائ���زة الثالثة فكانت 
من نصيب وليد يوس���ف 
بورسلي، وفازت بالجائزة 
الرابعة ياس���مين حس���ن 

حارف.

و400 دينار كويتي.
وأسفرت نتيجة السحب 
ال���ذي أجرته الش���ركة في 
الكائ���ن بمنطقة  معرضها 
الشويخ الصناعية بحضور 
عبدالعزيز أشكناني مندوبا 
عن وزارة التجارة والصناعة 
عن مفاجأة سارة لأحد عملائها 

وحول هذه الحملة يقول 
روني نك���د مدير المعرض: 
»س���اهمت هذه الحملة في 
زيادة الإقب���ال على صالة 
التعريف  عرضنا وكذل���ك 
بمنتجاتن���ا حي���ث تعتمد 
استراتيجية مبيعاتنا على 
التجديد المس���تمر وتوفير 
منتج عصري بجودة عالية 
وبأسعار تنافسية، ولا شك 
أن هذه الحملة اثبتت نجاحها 

في تحقيق هذا الهدف«.
وأض���اف ان »هابيتات« 
تسعى من اطلاق هذه الحملة 
نحو تحقيق هدفين رئيسيين 
اولهما التعبير عن تقديرنا 
للعم�ل�اء المخلصين بتقديم 
جوائز نقدية وثمينة لهم، 
اما الهدف الثاني فهو البقاء 
عل���ى تواصل مس���تمر مع 

جميع العملاء.

»هابيتات« تعلن عن الفائزين 
بحملة »أثث واربح حتى 5000 دينار كويتي«


