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 الأنصاري شكل لجنة اختيار عميد 
القبول والتسجيل بجامعة الكويت

وكيل التعليم العالي د.حامد 
العازمي ود.نجيب السماوي 
ود.طيبة العصفور ود.عيسى 

الأنصاري.
ولفت����ت المصادر إلى انه 
يفت����رض باللجن����ة الب����دء 
بأعماله����ا اليوم أو غدا على 
إلى أن  أبعد تقدير، مشيرة 
القبول  القائم بأعمال عميد 
والتسجيل بجامعة الكويت 
د.عادل مال الله فوجئ بقرار 
تشكيل اللجنة دون موافاته 
بق����رار اللجنة مع انه معني 
بشكل مباش����ر كونه القائم 
بالأعمال حاليا بالعمادة خلفا 

للمخيزيم.

ثامر السليم

علمت »الأنباء« من مصادر 
مطلعة ف����ي جامعة الكويت 
أن مدير الجامعة د.حس��ي�ن 
الأنصاري اصدر قرارا يقضي 
بتشكيل لجنة اختيار عميد 
القبول والتسجيل بجامعة 
الكويت خلفا لعميد القبول 
والتسجيل د.صبيح المخيزيم 
الذي تم تعيينه مديرا للمركز 

الوطني لتطوير التعليم.
أن  إلى  وأشارت المصادر 
اللجنة يترأسها نائب مدير 
الجامعة للأبح����اث د.طاهر 
الصحاف وبعضوية كل من 

د.صبيح المخيزيم د.حامد العازمي

د.طاهر الصحاف

حسين الأنصاري

اضطلاع »التطبيقي« بدورها 
الرائ����د والحيوي ف����ي خدمة 
المجتمع وتأكيدا لدورها الوطني 
وإسهاماتها الفعالة في دفع عجلة 
التنمية في البلاد كمؤسس����ة 
أكاديمية كبرى تعنى بقضايا 
الوطن وتس����خر كل إمكاناتها 
العلمي����ة والبش����رية لرفعته 

وازدهاره.
الهيئة تهدف  ان  وذك����رت 
م����ن إقام����ة المؤتم����ر وتناول 
موض����وع اقتصاد المعرفة إلى 
تحقيق العديد من الطموحات 
ف����ي مقدمتها طرح  والأهداف 
موضوعات تسهم في تحقيق 
التنمي����ة المس����تدامة وتفعيل 
الأهداف الاستراتيجية للخطة 
التنموي����ة للدول����ة وتطبيق 
الحل����ول وتس����خير الأدوات 
والموارد التكنولوجية وتعزيز 
البحث العلمي في المجالات التي 
تساهم في تنمية دولتنا الحبيبة 

الكويت.
ولفت����ت إل����ى التط����ورات 
الكبيرة التي تطرأ يوميا على 
نظريات الاقتص����اد والأعمال 
ف����ي العالم وتأثيره����ا الكبير 
على مختل����ف مناحي الحياة 

»التطبيقي«: مؤتمر »غلوبال هيدينغ 2016« 
ينطلق من الرؤية السامية بجعل الكويت مركزاً مالياً

وأبعادها السياسية والاجتماعية 
التي تطال ش����تى المجتمعات 
والأوطان وما صاحب ذلك من 
تقدم كبير في البحث الأكاديمي 

والعلمي.
وأش����ارت العازمي في هذا 
الشأن إلى المشاريع التي تتناول 
وتبح����ث في فاعلي����ة تطبيق 
اقتصاد ومجتمع المعرفة وتنمية 
الفك����ري والثقافي  المال  رأس 
إلى جانب إصلاح  والمجتمعي 

البيئة وحمايتها.

أكدت الهيئة العامة للتعليم 
التطبيقي والتدريب ان تنظيمها 
المؤتمر العالمي »غلوبال هيدينغ 
2016« ينطل����ق م����ن الرؤي����ة 
السامية بانتهاج مبدأ الاقتصاد 
الحر وإتاحة المجال للاقتصاد 
الكويتي ليناف����س اقتصادات 
المنطقة وصولا إلى جعل الكويت 
مركزا ماليا واقتصاديا للمنطقة 

والعالم.
وقالت المتحدثة الرس����مية 
للهيئ����ة فاطم����ة العازمي في 
تصريح صحافي اليوم السبت 
إن ه����ذا المؤتم����ر العالمي الذي 
تجري الاستعدادات على قدم 
وساق لإقامته في نوفمبر 2016 
يأتي أيضا استش����رافا لآفاق 
أوسع وأرحب نحو المستقبل 
ويتناول اقتصاد المعرفة وآثاره 
الإيجابي����ة عل����ى الاقتصادات 

المحلية والعالمية.
ان  العازم����ي  وأضاف����ت 
المؤتمر ستش����ارك في أعماله 
نخبة كبيرة م����ن الأكاديميين 
من الكويت والمعنيين من أهل 
العل����م والاختص����اص محليا 
وإقليمي����ا وعالم����ي، موضحة 
فاطمة العازميان المؤتم����ر يندرج ف����ي إطار 

توسيع آفاق التعاون بين »الأميركية« وكلية دارتموث

آلاء خليفة

أعلنت الجامعة الأميركي����ة في الكويت عن 
توسيع آفاق التعاون مع دارتموث خلال العام 
الأكاديمي 2016-2017، حيث س����تقوم كلية تاك 
)TUCK( لإدارة الأعمال في دارتموث بإرسال فريق 
من طلبة الماجستير إلى الكويت كجزء من برنامج 
»الاستشارات العالمي TuckGO«، للعمل على إجراء 
الأبحاث اللازمة وتقديم توصيات تتعلق بسبل 
تطوير المناهج الدراسية المطروحة في كلية الأعمال 
والاقتصاد ف����ي الجامعة الأميركية في الكويت، 
فضلا عن اجراء دراسات السوق المحلي لتحديد 
الطلب على برامج إدارة الأعمال والاقتصاد وما 

يترتب على ذلك من تنمية وتوسع برامجي. 
وفي معرض حديثه عن الاتفاقية، قال د.نزار 
حمزة، رئيس الجامعة الأميركية »نحن تواقون 
للترحيب بطلبة الماجس����تير من كلية تاك في 
حرمنا الجامعي للاستفادة من التجربة والرؤية 
ال����ذي يمكن أن يقدموها ف����ي عملية التخطيط 
الاستراتيجي« وأضاف »لدينا حاليا برامج متميز 
في إدارة الأعمال، ونحن الآن في مرحلة التقدم 
للحص����ول على اعتماد من قب����ل برنامج هيئة 
تطوير كليات إدارة الأعمال )AACSB(، ونرى أن ما 
سيقدمه فريق كلية تاك لإدارة الأعمال من البحوث 
الاستراتيجية المتعمقة سيدعم مساعي الجامعة 

الهادفة إلى تقديم تعليم نوعي ومتميز«. 
وأعرب عميد كلية إدارة الأعمال والاقتصاد في 
الجامعة الأميركية في الكويت، د. جين وانغ عن 
التزام الكلية »بالتحسين المستمر واعداد الطلاب 
مجهزين برؤية مس����تقبلية تخدم الاحتياجات 

المحلية والإقليمية والدولية«، أضاف أنه »بإمكان 
كلية تاك والجامعة الأميركية التعلم من بعضهم 
البعض«.  من جهته علق عميد كلية تاك لإدارة 
الأعمال، ماثيو سلاوتر على الاتفاقية قائلا »ليس 
هناك أهم من اكتساب خبرة التعامل مع الثقافات 
الأخرى حيث إنن����ا في كلية تاك نعد خريجينا 
ليكونو رواد في إدارة الأعمال العالمية. وان إطلاق 
TuckGO مع الجامعة الأميركية في الكويت سيوفر 
لجميع طلاب كلية تاك، خبرة في الأعمال الإدارية 
على مستوى عالمي«، وأضاف قائلا: »نشعر بالفخر 
لتقديم مثل هذه الخبرات بالتعاون مع جامعات 
مثل الجامعة الأميركية الذين يعتبرون من الرواد 
في الأسواق العالمية الهامة«. وتشمل الاتفاقية، 
إرسال طلبة من الجامعة الأميركية في الكويت 
في صيف عام، 2016 إل����ى برنامج TuckGO في 
دارتموث للعمل كمتدربين. حيث سيشارك الطلاب 
المختارون في مختلف برامج TuckGO العالمية فضلا 
عن المش����اركة في الحلقات الدراسية التعليمية 
التي ستخولهم اكتساب خبرة في طريقة عمل 
كليات إدارة الأعم����ال الأميركية. وأضاف دايل 
ايكيلمان، أستاذ علوم الإنسان والعلاقات الإنسانية 
في جامعة دارتموث، لازاروس ومنسق برنامج 
الجامعة الأميركية في الكويت ودارتموث، »ان 
الاتفاقية الجديدة هي اضافة إلى التعاون المستمر 
بين المؤسس����تين، اللتين ترتبطان باتفاقية منذ 
العام 2003«. من جهتها أضافت بث هندمارش، 
منس����ق برنامج الجامعة الأميركية في الكويت 
ودارتموث، »هذا التعاون مع كلية تاك س����وف 
يضيف بعدا لما نقدمه لطلاب الجامعة الأميركية 

القادمين إلى دارتموث في الصيف«.

برنامج  برنامج »TuckGO« بيث هينمدمارش – مديرة  لوفر – مدير  أيكلمان د.ماثيو سلاوتر- كيري  البروفيسور دايل 
الجامعة الأميركية في الكويت ودارتموث

الكويت ومن ثم يقوم مدير 
الجامعة برفع الأمر الى وزير 
التربية خلال اجتماع مجلس 
الجامعة ويتم اختيار احد 
الأس���ماء المرفوعة من قبل 

اللجن���ة المش���كلة. ولفتت 
اللجنة  ان  ال���ى  المص���ادر 
المدير الانسب  الى  سترفع 
بالترتيب من حيث التصويت 

والأفضلية.

د.عبدالله الغزالي.
وأشارت المصادر إلى أنه 
يفترض باللجنة المش���كلة 
لاختيار عميد كلية الآداب 
رفع 3 أسماء الى مدير جامعة 

ثامر السليم

علم���ت »الأنب���اء« من 
اكاديمية رفيعة  مص���ادر 
الكويت  المستوى بجامعة 
ان المرشحين لمنصب عمادة 
كلية الآداب خلفا لعميدتها 
السابقة د.حياة الحجي هم 
كل من رئيسة قسم اللغة 
العربية س���ابقا د.س���عاد 
عبدالوهاب ورئيس مكتبنا 
الثقافي في جمهورية مصر 
العربية س���ابقا ورئيس 
العربي���ة  اللغ���ة  قس���م 
السابق د.عبدالعزيز سفر 
والعميد المساعد للشؤون 
القناعي  الطلابية د.جمال 
ورئيس قسم اللغة العربية 

د.عبدالله الغزالي د.سعاد عبدالوهاب  د.جمال القناعيد.عبدالعزيز سفر

اللجنة سترفع إلى مدير الجامعة الأنسب بالترتيب من حيث التصويت والأفضلية

انتصار السالم: المؤتمر يقدم أدوات الإيجابية في الكويت

سعاد وسفر والغزالي والقناعي مرشحون لعمادة »الآداب«

»فكر.. اعمل.. عيش بإيجابية 3« في »gust« أبريل المقبل

ان تروها انها بهذه البساطة 
وتلهمكم في حياتكم. 

من جانبه، قال د.صلاح 
الش���رهان نائ���ب الرئيس 
للشؤون الأكاديمية ونائب 
الرئيس للتخطيط والتطوير 
بالانابة بجامع���ة الخليج 
للعلوم والتكنولوجيا والذي 
أناب عنه في الحضور م.بول 
زلوعا مساعد نائب الرئيس 
للتخطيط والتطوير، تسر 
جامع���ة الخلي���ج للعلوم 
والتكنولوجي���ا ومب���ادرة 
اقامة  النوير الاع�ل�ان عن 
مؤتمر »فكر، اعمل، وعيش 
بايجابية« م���ن 22 الى 24 
من شهر ابريل المقبل وكما 
تعلمون أن ه���ذه هي المرة 
الثانية للتعاون بين جامعة 
الخليج للعلوم والتكنولوجيا 
ومبادرة النوير لاستضافة 
هذا المؤتمر، م���ا يدل على 
مدى نجاح وفائدة الحدث 
لجميع الحضور، من منظمين 
والحضور، فالمؤتمر»فكر، 
اعمل، وعي���ش بايجابية« 
يرسم طريقة التفكير بشكل 

ايجابي، كما يوضح أيضا 
فوائد التفاؤل ليس فقط على 
انتاجك المهني، بل أيضا على 
تحويل حياتنا الى الأفضل، 
ونحن ف���ي جامعة الخليج 
للعل���وم والتكنولوجي���ا 
نؤم���ن بأن���ه يج���ب على 
طلبتنا والموظفين وأعضاء 
هيئة التدريس أن يجسدوا 
ذلك في الواقع بمشاركتهم 
الايجابية، وهذا هو السبب 
الدائبة بأننا  في محاولتنا 
نحاول دائما تحديد فرص 
التعاون التي من شأنها أن 
تعود بالنفع على المجتمع 
ككل، ومس���اعدة طلبتن���ا 
النمو ليصبحوا قادة  على 
للمستقبل واثقين ومستقلين 
يمكنهم أن يحدثوا فرقا من 
خلال تأثيرهم الايجابي على 
الآخرين ونحن نتطلع الى 
الاس���تمتاع بمؤتمر ناجح 
آخر، وس���نوات عديدة من 
التع���اون المثمر والايجابي 
بيننا وب�ي�ن مبادرة النوير 
لتحقيق أهدافنا المش���تركة 

في نشر الايجابية.

سليمة وتحويل الصراعات 
في العمل الى شيء ايجابي 
وكيفي���ة تحوي���ل الحياة 
الى س���عادة خلال العامين 
المنصرمين وذلك من خلال 
الاس���تعانة بنخبة من ألمع 
العقول في مجال علم النفس 

الايجابي في العالم.
الى  العل���ي  واش���ارت 
ان فريق النوي���ر قدم منذ 
انطلاقه العديد من الفعاليات 
والحملات في جامعة الخليج 
للعل���وم والتكنولوجي���ا 
فالنوير هي المبادرة الأولى 
والوحيدة م���ن نوعها في 
الشرق الأوسط المتخصصة 
في الترويج للايجابية فهدفها 
خلق مناخ أكثر ايجابية في 
المجتمع لتصبح الايجابية 
اس���لوب حياة في الكويت 
لتحقيق السعادة والرضا 
بين الجميع، فالأبحاث التي 
أجرته���ا جامع���ة هارفارد 
الأميركية اثبتت ان النظرة 
للحياة من زاوية ايجابية هي 
»اختيار« يتخذه الشخص 
بنفسه وانها حقيقة نتمنى 

أعلنت رئيس���ة مبادرة 
النوي���ر الش���يخة انتصار 
سالم العلي عن توقيع مذكرة 
تفاهم بين مب���ادرة النوير 
وجامعة الخلي���ج للعلوم 
والتكنولوجيا لاستضافة 
مؤتمر »فك���ر اعمل عيش 
الثالث« ش���هر  بايجابي���ة 
المقبل، وان هذه هي  ابريل 
المرة الثانية التي تستضيف 
فيها الجامعة المؤتمر، فهي 
أول جامع���ة خاصة تعقد 
اتفاقي���ة مع مبادرة النوير 
وذلك لايمانهم بأن الايجابية 
اختيار قادر على تحس�ي�ن 
حياتنا اليومية، مضيفة انه 
منذ انطلاق مؤتمر »فكر.. 
اعم���ل.. عي���ش بايجابية« 
)+twl( وهدفه تقديم طرق 
وادوات للحضور يستطيعون 
بها تحقيق التوازن والرضا 
في حياتهم والتي من خلالها 
يدركون كيفية تحديد اهدافهم 
ويحققونها، فالمؤتمر تناول 
عدة موضوعات شيقة مثل 
كيفية بناء علاقات ممتازة 
وكيفية تنظيم الوقت بطريقة 

الشيخة انتصار سالم العلي مع م.بول زلوعا والحضور  الشيخة انتصار الصباح وم.بول زلوعا

د.صلاح الشرهان

»الأسترالية« نظمّت المنتدى السنوي الثاني للاتصالات التسويقية

المستخدم، إذ يمكن للمستهلكين 
الآن القيام بالتسوق عبر شركة 
في متجر فعلي، أو عبر موقع 
على الانترن����ت أو من خلال 
تطبيق على الهاتف المحمول، 
أو عبر كتالوج للمنتجات، أو 
حتى من خلال وسائل التواصل 

الاجتماعي.
وفي حديثه عن التسويق 
الحسي والتسويق القائم على 
التجربة، قال د.سام توجلو، 
الأستاذ المس����اعد في الكلية 
الاس����ترالية في الكويت: إننا 
ننتقل من التس����ويق القائم 
على المعلومات إلى التسويق 
القائ����م على العلاق����ات التي 
تتضم����ن خب����رة العمي����ل 
الش����خصية وحواسه. ومع 
ذلك، فإن العديد من العلامات 
التجارية تزي����ف ارتباطات 
حسية في أذهان العملاء من 
خلال دغدغة حواس����هم. وقد 
أشارت أمل الداحوق، مديرة 
التسويق في »إيلفيشن برجر« 
أن نهج الشركة لتعزيز إنتاج 
برغر عضوي صديق للبيئة 
لم يكن عامل النجاح الوحيد 
لسلسلة الوجبات السريعة 
الخاصة بهم، وإنما يضاف إليه 
محاولتهم الناجحة لإش����راك 
حواس العمي����ل، والذي كان 
عاملا رئيسيا في انتشار مطاعم 

إيلفيشن برغر في جميع أنحاء 
العالم.

من ناحية أخرى، أشار ناجي 
مجاعص المهندس المعماري، 
 PAD10 والمدير المؤسس لشركة
المعمارية للتصاميم والممارسات 
المعمارية في الكويت وبيروت 
كيف ساعدت مفاهيم التصميم 
متع����ددة التخصصات التي 
ش����ملت العمارة الحضرية، 
والمناظر الطبيعية والتصميم 
الداخلي في الخطة الشاملة لما 
يسمى بـ »فن الخدمات« وهو 
مفهوم هام من مفاهيم تسويق 

الخدمات.
وفيما يتصل بالتسويق 
التجريبي، أشار أحمد ناجي 
مدير تسويق مجموعة الزياني، 
إلى أن عيش تجربة القيادة 
بكل الح���واس أمر ضروري 
للتأثير عل���ى رغبة العميل 
في الش���راء. وقام مايك أبو 
العاني الشريك الإداري بشركة 
3is للاستش���ارات بتسليط 
الضوء على تطبيق التسويق 
التجريب���ي أو الانخراط���ي 
القائم على إشراك المستهلكين 
للمساهمة في تطور العلامة 

التجارية.
كما تحدث د.فايدون ثيو، 
الأستاذ المس���اعد في الكلية 
الاسترالية، حول دور الموسيقى 

البنك الأهلي المتحد ستركز 
على إطلاق منتجات جديدة 
جاذبة وذات قيمة مضافة، 
مشيرا الى أن تلك المنتجات 
ستش���كل مفاجأة لعملائه 
وللس���وق المحلية على حد 

سواء. 
كما قدمت زينة رمضان، 
رئيسة قطاع الاستراتيجية 
والابتكار بمجموعة شلهوب، 
تطبي����ق تج����ارة التجزئ����ة 
متعددة القن����وات المعروف 
باس����م »أومني«، وهو عبارة 
عن استخدام مجموعة متنوعة 
من القنوات في تجربة تسوق 
العميل بما ف����ي ذلك متاجر 
البيع بالتجزئة، المتاجر على 
الانترنت، ومتاجر تطبيقات 
الهواتف المتنقلة، ومبيعات 
الهاتف، وأي وس����يلة أخرى 
لإجراء المعاملات مع العملاء. 
وأش����ارت رمض����ان إلى أن 
التس����ويق يش����هد تغيرات 
س����ريعة، حيث يتحول من 
التسويق القائم على »دفع« 
المتسوقين للشراء عبر التواصل 
الشخصي مع المستهلكين عن 
طريق العديد م����ن القنوات، 
حيث يتعين على المس����وقين 
الآن توفي����ر تجربة تس����وق 
سلس����ة، بغ����ض النظر عن 
القناة التسويقية أو الجهاز 

اس����تضافت كلي����ة إدارة 
الأعمال لدى الكلية الأسترالية 
في الكويت المنتدى التسويقي 
الثاني تحت عنوان »التقنيات 
الحديثة في تكامل العمليات 
التسويقية« في الخليج. وقد 
جمع المنتدى خبراء من قطاعات 
مختلفة تحت سقف واحد مثل 
المص����ارف، وإدارة الضيافة 
وتجارة التجزئة، والإعلان، 

وقطاع السيارات.
ف����ي البداية، ألق����ى وليد 
كنفان����ي، رئي����س الجمعية 
الدولية للإعلان ـ فرع الكويت، 
كلم����ة تحفيزية س����لط من 
خلالها الض����وء على مؤتمر 
جديد لتدريب المبتدئين يعقد 
قريبا في الكويت عام 2016. 
من شأن هذا المؤتمر الوشيك 
أن يساعد الطلاب على الوفاء 
بمتطلبات راغبي التوظيف، 
بغية العمل لدى الخبراء في 
مختلف المجالات من أجل تعلم 

تلك المهن.
بدورها، أكدت شونا ارثرز، 
المدير العام المساعد لمجموعة 
الخدمات المصرفية الشخصية 
في بنك الكويت الوطني على 
أهمية جم���ع البيانات عن 
الشريحة السوقية المستهدفة، 
من أجل خلق قيمة للتسويق 
والاتص���الات. وأضافت أن 
تقنيات الاستهداف الصحيحة 
مهمة للغاية لنجاح الرسالة 
التسويقية في بلوغ هدفها. 
من ناحية أخرى، أشارت فاتن 
اس���ماعيل مديرة المبيعات 
والخدمات بالبن���ك الأهلي 
المتحد ال���ى أن تركيز البنك 
هو الحفاظ على القيم الثقافية 
الكويتية وتجسيدها في كل 
خدماتها، وهو ما شكل النقطة 
الفارقة الرئيسية في الأعمال 
المصرفية الإسلامية للبنك 

الأهلي المتحد. 
بدوره، أشار أنور البغدادي 
أن استراتيجية التسويق لدى 

جانب من الحضور زينة رمضان متحدثة في اللقاء 

في التسويق، حيث التلاعب 
بالموسيقى الخلفية لإعلان ما 
لإثبات كيف يمكن للموسيقى 
أن تغير الرسالة الإعلانية، 
واقترح نوعية الموس���يقى 
التي يمكن اس���تخدامها في 
بيئ���ات الخدمة المختلفة من 
أج���ل التأثي���ر إيجابيا على 
سلوك المستهلك. فالموسيقى 
في الإعلان تخل���ق الإثارة، 
وتجذب الانتباه وتؤس���س 
علاقة عاطفي���ة مع العلامة 
التجارية بل أنها تغير المزاج 

وتوصل الرسالة الإعلانية.
أما بالنس���بة لتس���ويق 
المحت���وى، فقد أش���ار خالد 
الزنك���ي، الرئيس التنفيذي 
لبودكاست »لونش أون فاير« 
الش���هير في الكويت، إلى أن 
تسويق المحتوى أمر يعنى 
في جوهره بربط العملاء مع 
المنتج عن طريق محتوى ذو 

قيمة مضافة. 
وفي الختام تحدث د.أحمد 
الخالدي، الأستاذ المساعد في 
الكلية الأسترالية، عن مستقبل 
التسويق الرقمي. وأوضح أن 
التسويق عبر الهاتف النقال 
يشكل مس���تقبل التسويق 
الرقمي وأنه ما من ش���ك في 
كونه لم يعد خيارا بالنسبة 

للموسقيين بعد اليوم.


