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تنظمه مجموعة إسكان جلوبل على أرض المعارض الدولية

مجموعة جديدة من الشركات تنضم إلى معرض النخبة العقاري
الأراضي، وتقوم شركة سيتي 
العالمية  سكيب عبر شريكتها 
ري فاليو بتوفير هذه الفرص، 
إعادة بيع هذه  والمساعدة في 
الأراضي بعوائد اس����تثمارية 
مغرية. من جانبه أكد العضو 
المنتدب لشركة ري فاليو محمد 
ص����ادق أن ش����ركة ري فاليو 
تحرص دائما على الش����راكات 
الناجحة مع الشركات المحلية 
ف����ي الوطن العرب����ي، وهو ما 
دفعها لشراكة بناءة مع شركة 
سيتي سكيب الكويت، لتحقيق 
رغبات السوق العقاري الكويتي 
بأعلى مس����توى م����ن المهنية 
والاحترافية، وتعد ري فاليو 
حلقة الوصل بين كل شركات 
الاس����تثمار العقاري والعميل 
النهائي ولها مكاتب تمثيل في 
أكثر من دولة وتعمل معا في 
منظومة عالمية لتخدم المشتري 
النهائي في أي مكان فنحن نؤمن 
بأن التسويق مهنة تقوم على 
أسس علمية متطورة لا يقدر 
عليها إلا المتخصصون، حيث 
لا مجال للعشوائية أو الارتجال 
في هذا المجال الذي يعتبر من 
أهم المج����الات الاقتصادية في 

العالم.

العمي����ل بما يصب����و اليه من 
عقارات، شقق سكنية، أراض، 
اس����تثمارات عقارية في تركيا 
والبوس����نة وقريبا في العديد 
من ال����دول التي تحت����ل فيها 
المرتب����ة الأولى من  العقارات 
اهتم����ام الجمهور العقاري في 
العالم أجمع. وأوضح أن سيتي 
سكيب الكويت ستقدم من خلال 
مشاركتها في المعرض العديد 
الرائعة في تركيا  الفرص  من 
والبوسنة، بدءا بمشروع رائع 
في أرقى مناطق تركيا في منطقة 
باسين اكسبريس، بمواصفات 
عالية من الفخامة والرفاهية، 
وبأسعار منافسة جدا وأساليب 

عديدة ميسرة للسداد.
كما ته����دي عملاءها وزوار 
المعرض قطع أراض في منطقة 
سليفري بتركيا، تتمتع برؤية 
ساحرة للبحر، مع إمكانية تقديم 
الدعم لبناء ڤيلات متميزة على 
هذه الأراضي لتحقق ما يصبو 
اليه العمي����ل من ڤيلات فخمة 
رائعة في أجمل مناطق تركيا، 
ليس ذلك فحسب بل تعد هذه 
الأراضي فرصة اس����تثمارية 
الذين  رائع����ة للمس����تثمرين 
يرغب����ون في إع����ادة بيع هذه 

على عاتقه����ا توفير كل ما هو 
مميز ورائع من العقارات التركية 
والبوس����نية وأيضا العقارات 

المتميزة في أنحاء العالم.
ولضم����ان نجاح عملها أكد 
الطبطبائي أن س����يتي سكيب 
تعاقدت مع واح����دة من أكبر 
العالمية وهي شركة  الشركات 
»ري فالي����و«، والت����ي تعتبر 
شركة سيتي سكيب هي الوكيل 
الحصري لها في الكويت، مشيرا 
إلى أنه بهذه الشراكة البناءة تم 
إثراء السوق العقاري الكويتي 
باكبر المش����روعات في تركيا 
والبوسنة، لتلبي احتياجات 

بأسعار تنافسية.

سيتي سكيب

من جهتها أعلنت ش����ركة 
س����يتي س����كيب الكويت عن 
مشاركتها في المعرض، حيث 
أكد رئيس مجلس إدارة الشركة 
سيد صلاح الطبطبائي أن إنشاء 
شركة سيتي سكيب جاء نتيجة 
احتياج مواطني ومقيمي الكويت 
لشركة كويتية محل ثقة لتكون 
بوابتهم العقارية على العالم، 
ولتلبي احتياجاتهم العقارية في 
مناخ من الثقة والشفافية، مؤكدا 
على أن س����يتي سكيب أخذت 

من حيث الموقع وجاهزية البنية 
التحتية من )اسفلت وأرصفة 
وأعمدة انارة(، كما تتميز أيضا 
بأس����عارها التنافسية، والتي 
تبدأ م����ن 7500 دينار كويتي، 
مع تس����جيل ص����ك الكتروني 
فوري. وأضاف أن مش����اركة 
»الدعم الاقليمية« في المعرض 
ستتضمن كذلك طرح مشاريع 
التركية، في  في الجمهوري����ة 
كل من اسطنبول وطرابزون، 
إلى جانب مناطق اخرى، ومن 
المقرر أن تطرح الشركة وللمرة 
الأولى ڤللا متميزة مع تسليم 
مفتاح فوري في مدينة طرابزون 

وأيضا تتميز بأسعارها المنطقية 
وموقعها الاستراتيجي بحيث 
لا تبعد عن الحرم المكي سوى 
ساعة بالسيارة وأيضا قربها 
من المطار وقربه����ا من المطار 
الجديد والمط����ار الحالي يبعد 
عن منطقة عشيرة ثلث ساعة 

بالسيارة تقريبا.
وأشار النامي إلى أن مشروع 
اراضي العشيرة سيكون اضافة 
للمشاريع التي طرحتها الشركة 
الدعم  سابقا، علما بان شركة 
تنفرد وتتميز بمشروع اراض 
في منطقة حائل الاستراتيجية 
حيث تنفرد بهذا المشروع المتميز 

أعلنت مجموعة جديدة من 
الشركات العقارية عن مشاركتها 
في معرض النخبة العقاري الذي 
تنظمه مجموعة إسكان جلوبل 
لتنظيم المعارض والمؤتمرات 
على ارض المع����ارض الدولية 
بمش����رف خلال الفترة من 14 
إلى 19 ديس����مبر بمشاركة 74 
شركة ومؤسس����ة عقارية من 

داخل وخارج الكويت.

مجموعة النامي

بداية أكد د.نامي يوس����ف 
النامي رئيس مجموعة النامي 
القابضة مشاركة شركة الدعم 
الاقليمي����ة »احدى ش����ركات 
مجموع����ة النام����ي القابضة« 
في مع����رض النخبة العقاري، 
حيث من المقرر أن تطرح شركة 
الدعم مشروعها العقاري الجديد 
ف����ي منطقة عش����يرة  الواقع 
بمدينة الطائف بالمملكة العربية 

السعودية.
وق����ال النام����ي ان منطقة 
عش����يرة في مدين����ة الطائف 
تمتاز بأن لها قبولا وجمهورا 
عريضا م����ن الكويتيين كونها 
تتمتع بأجواء مميزة وطقس 
صيفي رائع خاصة في المساء 

أيمن السنعوسي سيد صلاح الطبطبائي د.نامي النامي فهد العنزي فهد المطوع

»ميراس الوطنية للمقاولات« تشارك
في معرض ستي سكيب الكويت 2015

وال���ذي س���يقوم بعرض 
هذه الأفكار بالتفصيل، بل 
وسيقوم بتوجيهه للخطوات 
الرئيسية لتحقيق خطواته 
الأولى بنج���اح، والجدير 
بالذكر أن ميراس الوطنية 
تقوم بهذا المجهود لتوعية 
المجتمع في المقام الأول ليأتي 
موضوع التعاون المشترك 
كهدف ثان لإدارة الشركة.

وأنه���ت الأمير حديثها 
بدعوة الجميع لزيارة معرض 
سيتي سكيب الكويت لما له 
من أهمية كبيرة ليس على 
المس���توى المهني فقط، بل 
على المستوى التثقيفي أيضا 
وهو السبيل لإنجاح مثل 
هذه الفعاليات الداعمة لخلق 
قنوات تواصل بين الشركات 

والمجتمع بشكل عام.

للوقوف على تطور عملية 
البناء بنفسه، انها سياسة 
الشركة من أجل خلق ارض 
صلبة بينها وبين عملائها 
فعمر الشركة القصير نوعيا 
تم تخطيته بمساحة ثقة 
وولاء كبيرين بين الشركة 
وعملائها مما يخلق حالة من 
التدفق للمشروعات كنتاج 
لهذا النوع من التوجه ولقد 
بدأنا تحقيق نتائج رائعة 
عبر ه���ذا التوجه بالفعل 
حيث حصلت الشركة على 
العديد من المشروعات منها 
الخ���اص والتجاري كذلك 
المش���روعات العامة حيث 
تضع الشركة أولى خطواتها 
في مجال إقامة مشروعات 
الدولة حيث حصلنا على 

ترسيتنا الاولى بالفعل.
وأكملت الامير أن شركة 
ميراس الوطنية للمقاولات 
العامة للمباني ستقوم هذه 
المرة بعرض 3 مفاجآت من 
أعمالها للعملاء حيث تقدم 
حلا رائعا لمن يريد أن يقوم 
بتنفي���ذ مس���كنة الخاص 
بأس���رع وقت ممكن وفي 
أقل وق���ت تنفيذي ممكن، 
ونحن ندعو كل المقبلين على 
خطوة إقامة مسكنة الخاص 
 H50 أن يزور جناحنا رقم
في أي وقت من الساعة 1:00 
ظهرا وحتى الساعة 10:00 
مساء في أرضي المعارض 
الدولي���ة م���ن 9 وحتى 11 
ديس���مبر الجاري لمقابلة 
التنفيذيين  أحد مهندسينا 

المهندس���ة  صرح���ت 
منيرة جاسم الأمير المدير 
الع���ام لش���ركة مي���راس 
الوطنية للمقاولات العامة 
للمبان���ي بأن مش���اركة 
الشركة في معرض سيتي 
س���كيب الكوي���ت لع���ام 
2015 هو احدى الخطوات 
التي  التسويقية الجديدة 
تنتهجها الشركة من أجل 
التعريف بخدماتها وكذلك 
تقديم الخدم���ات الجديدة 
الكبير  في ه���ذا المحف���ل 
والذي تم اختياره ليكون  
الش���ركة للتواصل  منبر 
م���ع الجمه���ور ولعرض 
الش���ركة وتطورها  رؤية 

وإنجازاتها في آن واحد. 
وكشركة كويتية ترى 
»ميراس الوطنية للمقاولات 
العامة للمباني« انه لزاما 
عليها تعري���ف الجمهور 
الش���ركة  بما تس���تطيع 
عمله وتقديمه من خدمات 
وبناء مس���احة من الوعي 
ل���ه  المجتمع���ي تس���مح 
بالتعرف على عالم البناء 
من الداخل، فالشركة تعتمد 
أسلوب تدفق المعلومات أي 
وببساطة تنتهج الشركة 
سياسة تجعل فيها العميل 
مطلعا بكافة الإجراءات التي 
تتم بمشروعة منذ اللحظة 
التي يب���دأ فيها  الأول���ى 
التعاقد، حيث يصله تقارير 
البناء  أعم���ال  دورية عن 
إلى  وتطوره���ا بالإضافة 
الميدانية المخططة  منيرة الأميرزيارته 

الشيخ مبارك الصباح

تقدم عروضاً استثنائية في دبي وإسطنبول وعمان

المزايا القابضة راعياً ذهبياً لمعرض سيتي سكيب الكويت
استثمارية حقيقية موجهة 
للمستثمرين والأفراد وبعوائد 
مجزية تصل إلى 8% سنويا. 
وس���تتضمن هذه العروض، 
تسهيلات بالدفع، وخصومات 
على الشراء النقدي تصل الى 
12%، بالإضاف���ة إل���ى توفير 
تمويل يصل 75% من جهات 

تمويلية معتمدة.
وقال إن جميع المش���اريع 
المعروضة تس���تهدف فئتي 
المستثمر والمستخدم النهائي، 
حيث تقدم المزايا حلولا للفئتين 
بأسعار ومميزات تتناسب مع 
حجم الاستثمار، علاوة على 
أن معظم المشاريع المطروحة 
تندرج ضمن مشاريع الاسكان 
المتوسط، الأمر الذي يجعلها 
مشاريع آمنة ومستقرة وذات 
أس���عار مقبولة، ما يعني أن 
تأثرها بأي تقلبات مستقبلية 

سيكون في أضيق الحدود.
وأضاف: »ستقوم الشركة 
بعرض العديد من مشاريعها 
المميزة في المنطقة، بما فيها 
مشروع كيوبوينت السكني 
في دبي، وهو المشروع الذي 
تطور فيه المزاي���ا 52 مبنى 
س���كنيا من خلال اس���تثمار 
مباشر وغير مباشر يخدم فئة 
الاسكان المتوسط، حيث يعد 
من المشاريع الرائدة التي تقوم 
الشركة بتنفيذها، فهو يقع في 
أكثر مناطق دبي حيوية، وهي 
دبي لاند، التي تعد المستقبل 
الواعد لإمارة دبي لما تحتويه 
حاليا من مش���اريع اسكانية 
وحيوي���ة وترفيهية، إضافة 
إلى الخارطة المستقبلية لدبي 
لاند التي من المزمع أن تضم 
إحدى كبرى المدن الترفيهية 
العربي، وتضم  العال���م  في 
المباني السكنية الواقعة ضمن 
مشروع كيوبوينت 3131 وحدة 
سكنية، تتضمن شققا سكنية 
مكونة من غرفة نوم واحدة 

واثنتين وثلاث غرف، بأسعار 
تبدأ من 45 ألف دينار كويتي، 
حيث بلغت نسبة الانجاز في 
المش���روع نحو 80% ونسبة 
البيع 80%، حيث تم تس���ليم 
المرحلتين الاولى والثانية من 
المشروع، فيما يتوقع تسليم 
المرحلة الثالثة والاخيرة في 

نهاية أغسطس 2016.
كما س���تعرض »المزايا« 
خلال »سيتي سكيب الكويت« 
مشروع »ريتم اسطنبول«، 
الذي تقوم بتطويره بالشراكة 
مع مجموعة دومانكايا العقارية 
التركية، وهو المشروع الذي 
يتألف من 6 أبراج، ثلاثة منها 
تخدم القطاع السكني بواقع 
863 ش���قة سكنية تتنوع ما 
بين غرف���ة وغرفتين وثلاث 
غرف وبأس���عار تبدأ من 35 
ألف دين���ار، والأخرى تخدم 
القطاع المكتب���ي علاوة على 
مركز تجاري تفوق مساحته 
22 ألف متر مربع، حيث بلغت 
نس���بة الإنجاز في المشروع 
75%، ونس���بة البي���ع %60، 
ومن المتوقع تس���ليم إنجاز 
الس���كنية في نهاية  الابراج 

يونيو 2016.
هذا وستعرض الشركة أيضا 
المزايا ريزيدنس في  مشروع 
س����لطنة عمان، والذي يمتاز 
بموقعه الاس����تراتيجي على 
مقرب����ة من المراك����ز التجارية 
الجديدة وخلف سيتي سنتر 
مس����قط، ويقام عل����ى أرض 
مساحتها 23.194 مترا مربعا 
ويشمل وحدات سكنية وتجارية 
بواقع 200 شقة سكنية مختلفة 
المساحة واسعة من المساحات 
من 1، 2 و3 غرف نوم وبأسعار 
تبدأ من 31.600 دينار، إلى جانب 
العديد م����ن المرافق الترفيهية 
الأخرى، بما فيها حمام سباحة 
مح����اط بالحدائ����ق المزدهرة 

وملاعب للأطفال.

الكويت منصة مثالية لتبادل 
المعلومات حول آخر التطورات 
الكويتي.  العقار  في س���وق 
وفرص���ة فريدة م���ن نوعها 
لبناء علاقات مع مستثمرين 
محليين وإقليميين وعالميين، 
بالإضافة إلى دوره في توفير 
فرص ن���ادرة ومتميزة لكل 
الكويت  المشاركين من داخل 
ومن خارجها، ولكل الباحثين 
عن الفرص الاستثمارية ذات 

الجودة العالية«.
وأكد الصب���اح أن الفترة 
الحالية والتي تشهد تراجعا 
حادا في أسعار النفط العالمية، 
وشحا في الفرص الاستثمارية 
المجزي���ة، تعزز م���ن خيار 
العقاري وتجعله  الاستثمار 
في قمة الفرص المتاحة وتتمتع 
بعوائد اس���تثمارية مقبولة 
إل���ى جانب انخف���اض عامل 
المخاطرة، ومن هنا س���تقدم 
المزايا وخلال المعرض فرصا 

أعلنت شركة المزايا القابضة 
عن مش���اركتها كراع ذهبي 
في فعالي���ات الدورة الثانية 
من معرض »س���يتي سكيب 
الكويت«، المعرض الأكبر من 
نوعه ب�ي�ن المعارض الأخرى 
التي تستضيفها الكويت في 
مجال الاس���تثمار والتطوير 
العقاري، الذي س���يقام على 
الدولي���ة  المع���ارض  أرض 
بمشرف في الفترة الممتدة من 
9 وحتى 11 ديسمبر الجاري، 
بمش���اركة نخبة من شركات 
التطوير العقاري في الكويت 

والمنطقة.
وستتضمن مشاركة المزايا 
ف���ي س���يتي س���كيب حملة 
تسويقية كبيرة من ضمنها 
الرعاية الاعلامية للمعرض 
بالتعاون مع قناة cnbc عربية، 
والتي تعتبر من أهم القنوات 
الاقتصادي���ة العربي���ة التي 
تعنى بالشؤون الاقتصادية 
والعقارية على مستوى العالم 

العربي.
وبهذه المناسبة، قال الشيخ 
مبارك الصباح، مساعد المدير 
التنفيذي للتسويق والمبيعات 
في المزايا القابضة إن اقتصادات 
المنطقة تتمت���ع بالكثير من 
الفرص الاستثمارية العقارية 
في طي انفتاح أسواق عقارية 
جديدة أمام المستثمر، خاصة 
في ظل الظروف السياس���ية 
والاقتصادية الحالية التي تمر 
بها معظم دول العالم، حيث 
حرصت المزايا القابضة على 
مواكبة طلبات المس���تثمرين 
وذل���ك م���ن خ�ل�ال تنويع 
الخيارات الاستثمارية وتعزيز 
العقارية،  جاذبية مشاريعها 
وتقديم مرونة في أس���عارها 
التطورات  بما ينس���جم مع 
المالية والاقتصادية المحلية 

والعالمية.
»يعد معرض سيتي سكيب 

المزايا القابضة 
توفر مرونة في 

الأسعار وخيارات في 
الاستثمار تتناسب مع 

التطورات المحلية 
والعالمية

جيمس هوجن وكارن والكر بعد الإعلان عن فوز الاتحاد للطيران بالجائزة 

من قبل جوائز مجلة »إير ترانسبورت وورلد«

الاتحاد للطيران تفوز بلقب شركة طيران العام 2016
على مسافة متساوية، استطاع 
جيمس هوج����ن وفريق عمله 
الق����وي أن يثبتوا للجميع أنه 
بالإمكان الارتقاء بشركة الطيران 
نحو آفاق أبعد من خلال الفكر 
الإبداع����ي والمنتجات المبتكرة 
على صعيد العملاء فضلا عن 
التمسك القوي بتحقيق النجاح 
من خلال رؤية واضحة. أود من 
هنا أن أهنئ الاتحاد للطيران 
لإنجازاتها الكبيرة التي تستحق 
كل تقدير«. بدوره تحدث جيمس 
هوج����ن، الرئي����س التنفيذي 
للاتحاد للطيران، قائلا: »يسرني 
الهامة  أن أتسلم هذه الجائزة 
بالإنابة ع����ن موظفي الاتحاد 
للطيران البال����غ عددهم نحو 
27 أل����ف موظف ممن يعملون 
العالم.  أنح����اء  في مختل����ف 
وأود أن أثن����ي على جهودهم 
المتواصلة وتفانيهم في العمل 
للوصول لهدفنا المتمثل في أن 
نصبح أفضل شركة طيران في 
العالم«. وتجدر الإشارة إلى أنه 
تم تأسيس جوائز الإنجاز في 
ش����ركات الطيران من قبل إير 
ترانسبورت وورلد عام 1974 
بهدف تقدير مس����يرة التفوق 

على مستوى باقة واسعة من 
التش����غيلية لقطاع  العمليات 
الطيران ويشكل هذا البرنامج 
واحدا من الجوائز المرموقة على 
مستوى القطاع، علما بأن لدى 
المجلة ومقرها الولايات المتحدة 
الأميركية، فريق تحرير يعمل 

من مختلف أنحاء العالم.
وج����اء الإعلان ع����ن خبر 
الجائزة خلال حفل اس����تقبال 
أقامت����ه الاتح����اد للطيران في 
نيوي����ورك الليل����ة الماضي����ة 
بمناسبة وصول أولى رحلاتها 
المش����غلة عبر طائرة إيرباص 
A380 الحائ����زة على الجوائز، 
العاصمة  إل����ى  أبوظب����ي  من 
المالية لأمي����ركا.  وفي أعقاب 
اس����تراتيجية النمو الطبيعي 
المدروسة بعناية والاستثمارات 
الاس����تراتيجية ف����ي عدد من 
شركات الطيران المختارة حول 
العالم، تمكنت الاتحاد للطيران 
بشكل سريع من تقديم نفسها 
كشركة طيران مختارة، ووضع 
معايير جديدة عالية للخدمة 
وحسن الضيافة مع الحرص 
على أن يكون الابتكار دائما في 

صلب أعمالها.

إلى جانب  الاتحاد للطيران«، 
القيادة التنفيذية القوية التي 

تحظى بها الشركة. 
وفي هذا الخصوص، تحدثت 
كارين والكر، رئيسة تحرير مجلة 
إير ترانسبورت وورلد، قائلة: 
إنه لمن دواعي سرورنا أن نكرم 
الاتحاد للطيران اليوم بجائزة 
العام 2016«  »ش����ركة طيران 
إير ترانسبورت  أعلى جوائز 
وورلد. ففي سوق تحتدم فيها 
المنافس����ة ويقف الجميع فيها 

فازت الاتحاد للطيران، الناقل 
الوطني لدولة الإمارات العربية 
المتحدة، ومقرها أبوظبي، ليلة 
أم����س بلقب »ش����ركة طيران 
العام 2016« من قبل مجلة إير 
ترانس����بورت وورلد المرموقة 
المتخصص����ة بأخب����ار القطاع 

ومقرها الولايات المتحدة.
وتم اختيار الاتحاد للطيران 
للفوز بالجائزة الكبرى من قبل 
هيئة تحرير المجلة ضمن بيئة 
عالية التنافسية، بمشاركة أكثر 
من 100 شركة طيران من مختلف 
أنحاء العالم. وجاءت الجائزة 
تقديرا لرؤية الاتحاد للطيران 
الطبيعي  الواضحة، والنم����و 
الناجح للش����ركة الذي ترفده 
استراتيجية ش����راكة فريدة، 
فضلا عن التركيز القوي على 
النواحي التجارية الذي أثمر عن 
تحقيق الربحية على مدار الأربع 
سنوات الماضية، وأثنت أيضا 
على النمو المتسارع لكوادرها 
العاملة عالية الكفاءة والحماس، 
والمنتجات والخدمات المبتكرة 
الت����ي تحرص الش����ركة على 
تطويرها باس����تمرار، لاسيما 
مقصورتها الرائدة »الإيوان من 

»المستقبل للاتصالات« مركزاً لخدمة 
العملاء لأجهزة »هواوي« في الكويت

ومن خلال مرك����ز خدمات 
المس����تقبل الذي يعد المركز 
الرئيسي لخدمات الصيانة 
وخدمات ما بعد البيع الكائن 
في مدينة الكويت. ونتيجة 
لهذا الاتفاق، سيحصل عملاء 
أجهزة هواوي على خدمات ما 
بعد البيع وصيانة حصرية 
من مركز خدمات المستقبل 
الواقع في المنطقة التجارية 
التاسعة في مدينة الكويت، 
كما يمكنهم الحصول على 
هذه الخدمات من خلال فروع 
شركة المستقبل للاتصالات 
المنتش����رة في جميع أنحاء 

الكويت.

ومع خدماتنا الأخرى. وإنه 
لشرف بالنسبة لنا أن يتم 
اختيارن����ا من قبل ش����ركة 
هواوي الذين لديهم مقاييس 
عالمية، ونحن فخورون بأننا 
نمثل هذه العلامة التجارية 

سريعة النمو«. 
م����ن جانبه، ق����ال جيم 
تشو، رئيس مجموعة أعمال 
»هواوي كونسيومر« لأجهزة 
المستهلك في الكويت: »نحن 
في شركة هواوي ملتزمون 
بخدم����ة العم��ل�اء، وتوفير 
خدم����ات س����ريعة وفعالة 
لجمي����ع عملائن����ا. ويأتي 
توقيع هذه الاتفاقية لتعزز 
الكويت،  التزامنا بس����وق 
الذي يعتبر سوقا رئيسية 
في الشرق الأوسط لشركة 
هواوي. ونح����ن فخورون 
للغاية بالعمل مع ش����ركة 
المس����تقبل للاتصالات في 
الكويت ونتطلع إلى تطوير 

هذه الشراكة«.
وتعد ش����ركة المستقبل 
للاتصالات واحدة من شركات 
الرائدة في  التكنولوجي����ا 
التي تدير ش����بكة  الكويت 
البيع بالتجزئة  من متاجر 
للعديد من العلامات التجارية 
للهوات����ف الذكية والأجهزة 
اللوحية واكسسواراتها. كما 
تقدم خدمات ما بعد البيع من 
خلال مراكز الخدمة السريعة 
المتواجدة في أغلب متاجرها 

أعلنت شركة المستقبل 
للاتص����الات ع����ن توقيعها 
مؤخرا اتفاقية استراتيجية 
مع الشركة المصنعة لهواتف 
العالم  ف����ي  الذكية  هواوي 
لتكون بمنزلة مركز خدمة 
العم��ل�اء لهوات����ف هواوي 
الذكية والأجهزة اللوحية في 
الكويت، مما يدل على التزامها 

الاستثمار في المنطقة. 
وف����ي هذا الص����دد، قال 
م.جمي����ل القص����اب، مدير 
الصيانة في شركة المستقبل 
للاتص����الات: »هناك العديد 
الهواتف  من مراكز صيانة 
الذكية الصغيرة المنتشرة 
في الكويت التي تقدم خدمات 
الصيانة ولكن ليست كلها 
جدي����رة بالثق����ة، إذ أنه����ا 
لا تس����تخدم قط����ع الغيار 
الأصلية. وبالتالي، فقد قمنا 
بتجهيز مراكز الخدمة لدينا 
بأحدث الأجهزة وأمهر الفنيين 
الذين حصلوا على دورات 
تدريبية مكثفة من هواوي 
تمكننا من تقديم خدمات ما 
بعد البيع بأسرع وقت ممكن، 
فضلا عن أنها جديرة بثقة 

عملاء هواوي«.
وأضاف القصاب: »هدفنا 
هو أن نكون محطة واحدة 
ل����كل ما يتعل����ق بالهواتف 
الذكي����ة والأجهزة اللوحية 
وتوفي����ر مراك����ز صيان����ة 
جميل القصابنوعية تتطابق مع رؤيتنا 


