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الزياني: كفالة ٥ سنوات مجانية دون تحديد للمسافة
لعامها الثاني تستمر شركة الزياني في تقديم عرضها المميز، فكل عميل يشتري 
ــيارات مازيراتي الجديدة يحصل على خمس سنوات كفالة مجانية  أيا من س
(دون تحديد المسافة)، يأتي هذا العرض كقيمة مضافة دون أي تكاليف يتحملها 
العميل ويعكس مدى اهتمام شركة الزياني بخدمة عملائها وتعهدها لهم بضمان 
تمتعهم بأعلى مستوى من خدمة ما بعد البيع مما يضمن لهم مزيدا من راحة 
ــى مع التزام مازيراتي بمعايير  ــركة الزياني يتماش البال، وهذا التوجه من ش
ــركة. وتعليقا على هذا العرض  ــودة التي تطبقها في كل مرافق إنتاج الش الج
المميز صرح ستيف براون مدير عام شركة الزياني: «كل سيارة من سيارات 
ــج مثالي من الابتكار والأناقة والإبداع والذي ينعكس على  مازيراتي هي مزي
ــيارات مازيراتي لتظهر في أروع حالاتها، ونحن سعداء جدا بردود الفعل  س
الإيجابية التي تلقيناها من العملاء على مر السنين، إن برنامج الخمس سنوات 
ــو دليل على ثقتنا والتزامنا لكل من عملائنا ومازيراتي، تمديد فترة الكفالة  ه

سيضمن استمرار تمتع سيارات مازيراتي بأعلى معايير السلامة والأداء».
ــن ١٠٠عام، أصبح لمازيراتي  ــركة الممتد لأكثر م وللمرة الأولى في تاريخ الش
ــيارة السيدان الرياضية جيبلي، مازيراتي غران  أربعة موديلات مختلفة، الس

توريزمو، غران كابريو، فضلا عن الجيل السادس من كواتروبورتي.
 ،Quattroporte «في عام ٢٠١٣، أطلقت مازيراتي الجيل السادس من «كواتروبورتيه
الجديدة كليا لنماذج GTS «كواتروبورتيه» «كواتروبورتيه» S في منطقة الشرق 
ــة من «كواتروبورتيه» نموذجا يضع  ــط. تعتبر سيارات الفئة السادس الأوس
ــتخدمها الشركة في الفئات المستقبلية  المعايير للتكنولوجيا المتقدمة التي تس
ــيارات مازيراتي  إلى جانب إخلاصها إلى تاريخ مازيراتي الطويل. منتجات س
ــيارات أخرى  تتميز بحجمها الكبير وخفتها ورفاهياتها وعمليتها مقارنة بس

ــهرة عالمية. يطغى المحرك القوي المقصورة الكبيرة على تصميم  اكتسبت ش
«كواتروبورتيه»، الذي يتميز بمدخل هواء مقعر يعمل كهمزة وصل بين السيارة 

وطرازي «كواتروبورتيه» و«غران توريزمو» GranTurismo الحاليين.
 «S و«كواتروبورتيه «GTS ــه ــياراتها «كواتروبورتي ــد زودت مازيراتي س وق
ــواحن توربو وحقن  ــه» بأحدث المحركات القوية المزودة بش و«كواتروبورتي
 «V» من ثماني أسطوانات على شكل GTS مباشر للوقود، حيث يتألف محرك
سعة ٣٫٨ ليترات، ومحركا S و«كواتروبورتيه » من ست اسطوانات على شكل 

«V» سعة ٣٫٠ ليترات. جرى تصميم كلا المحركين في قسم المحركات لدى 
مازيراتي وتم تجميعهما بواسطة فيراري في مارانيلو.

ــرع فحسب بل هو الأقوى والأكثر  ولا يعتبر طراز GTS الأس
ــا مازيراتي بأربعة  ــيارات التي تصنعه ــة في الس اقتصادي
أبواب. ولتعزيز أدائها، خفضت «كواتروبورتيه GTS» من 
ــتهلاكها للوقود وابنعاثاتها بنسبة ٢٠٪ مقارنة بطراز  اس

«كواتروبورتيه».
ــكل اختياري  ــه S» فهي متوافرة بش ــا «كواتروبورتي أم
ــي الأول من نوعه، ومع  ــام مازيراتي للدفع الرباع مع نظ

نظام مازيراتي Q٤ المتطور والذي تم تطويره لتعزيز الأداء 
المتفوق ونظام الدوران المطلق في «كواتروبورتيه»، بالإضافة 

ــلامة والقدرة الحقيقية على القيادة في جميع  إلى مميزات الس
الأحوال الجوية.

تجدر الإشارة إلى أن مازيراتي غران توريزمو أم سي ستراديلي 
تأتي فقط مع ٣ سنوات كفالة مجانية دون تحديد للمسافة.

معارض

تختتم مساء اليوم السبت فعاليات معرض الكويت الدولي للعقار الذي 
نظمته مجموعة توب اكسـبو لتنظيم المعارض والمؤتمرات على أرض 
المعارض الدولية بمشرف بمشاركة ٧٤ شركة ومؤسسة عقارية خلال 
الفترة من ٥ إلى ١٠ أكتوبر، وقد اكد المشاركون في معرض الكويت الدولي 
للعقار على ان الدورة الحالية كانت ضمن سلسلة المعارض الناجحة التي 
تنظمها مجموعة توب اكسبو بشكل دوري كل عام، حيث أكد عدد كبير 

من هؤلاء المشاركين على انهم قد حققوا أهدافهم البيعية والتسويقية 
من خلال هذه المشاركة، وذلك في ظل إقبال جماهيري لافت من ناحية، 

وفي ظل جدية معظم العملاء في الشراء من الناحية الأخرى.
وفي السياق نفسـه اكدت شريحة كبيرة من الشـركات المشاركة في 
المعرض رغبتها في حجز مواقع لها ضمن خريطة المعرض القادم، وذلك 
بعد النجاح الكبير والنتائج الإيجابية التي حققتها من خلال مشـاركاتها 

في هذا المعرض، فيما اكد عدد آخر من المشاركين في المعرض على أن 
الهدف من مشاركاتهم في هذا المعرض ليس تحقيق مبيعات أو توقيع 
عقود فحسب، وإنما يتمثل الهدف الرئيسـي بالنسبة لهم في التواجد 
والتواصل مع العمـلاء في مثل هذه الفعاليات، وهو الهدف الذي تحقق 
لهم بالفعل، ومن ثم فإن المشاركات المستمرة في مثل هذه المعارض 

هي أمر لابد منه على المدى البعيد لهذه الشركات.

المشاركون أكدوا على نجاحهم في تحقيق أهدافهم التسويقية والبيعية

مشعل الراشد
على العومي 

سامر التركاوي

عمرو الجمال

دينا الحفار

ناصر المطيري

المحلي كان لافتا منذ اليوم الأول 
للمعرض، خاصة في ظل رغبة 
شــــريحة كبيرة من المواطنين 
في تملك شــــقق بهدف السكن 
أو الاســــتثمار، وذلك حرصا 
منــــه على البقــــاء بالقرب من 
اســــتثماره في دولة مستقرة 

كدولة الكويت.
الوقت نفســــه، أعلن  وفي 
الراشد عن استعدادات الشركة 
لمواجهة الموسم العقاري الجديد 
بمشاريع جديدة طور الإنشاء 
ومشــــاريع جاهزة للتســــلم 
الكويت  في مختلف مناطــــق 
والمرغوبة من قبل المستثمرين 
مثل حولي والسالمية ولؤلؤة 

الخيران.

لمعرض الكويت الدولي للعقار 
يرى أن المعرض الحالي شهد 
أكبر عدد من زوار المعارض 
خلال الفترة الأخيرة، مقارنة 
بالمعارض السابقة التي ربما 
تراجعت فيهـــا اعداد الزوار 
بســـبب موســـم الاجـــازات 
والاعيـــاد والســـفر، مضيفا 
أنه لا يكفـــي القول إن أعداد 
الزوار كانـــت كبيرة في هذا 
المعرض، وإنما يجب التأكيد 
على تميـــزه بنوعية وجدية 

العملاء والزوار.
العومي أن شريحة  وأكد 
كبيرة من زوار المعرض كانوا 
أكثر وعيا من أي وقت مضى، 
بمعنى أن العميل الحالي بات 
يســـأل الكثير من الأســـئلة 
التفصيليـــة الدقيقـــة حول 

قـــال مدير عام شـــركة دار 
الرؤية العقارية سامر التركاوي 
إن الشركة التي أصبحت وكيلا 
حصريا لشركة داماك الإماراتية 
في الكويت، طرحت خلال الدورة 
الحالية للمعرض مجموعة كبيرة 
ومتنوعة من المشاريع العقارية 
في عدد من الأسواق الواعدة التي 
كان من بينها سوق السوق التركي 
والجورجي وســـوق بلغاريا، 
بالإضافة إلى السوق الأردني، 
مبينا أن الشركة طرحت مزارع 
وأراضي سكنية في منطقة جرش 
بـــالأردن، وغيرها من الأراضي 
والعقارات بأســـعار تنافسية 
ومواقع مميزة. وأضاف أن عمل 
الشركة لم يتوقف عند هذا الحد، 
حيث طرحت الشركة كذلك من 
خلال مشـــاركتها مجموعة من 

أشـــاد رئيس مجلس إدارة 
شركة برج العقارية عمرو الجمال 
بمســـتوى الحضور والإقبال 
والمبيعات الذي شهده معرض 
الكويت الدولي للعقار، مؤكدا 
ان الشركة نجحت من خلال هذه 
المشـــاركة في مواصلة مسيرة 
مبيعاتهـــا في مشـــروع «برج 
الباباز» الذي طرحته منذ أكثر 
من عام ونصف في تركيا، مبينا 
ان نسبة المبيعات في المشروع 

وصلت حاليا إلى نحو ٨٥٪.
وأضـــاف ان أغلـــب عملاء 
المعـــرض الحالي هم من عملاء 
شركة برج العقارية، حيث ساهم 

على مســـتوى عال من الجودة 
والإدارة والإقبال.

وقالت إن عمل آفاق المستقبل 
يتركز في مشاريع عقارية في 
البحريـــن، حيـــث تحظى هذه 
المشـــاريع بإقبال كبير من قبل 
المســـتثمرين، وذلك نظرا لأن 
البحرين تعتبر مركـــزا ماليا 
لشـــريحة كبيرة من الشركات 
والمؤسسات والبنوك العالمية، 
فضلا عن وجود عدد كبير من 
الجامعات هنـــاك، مما يجعلها 
قبلة للمســـتثمرين والطلاب 
الذين يبحثون عن فرص للسكن 
أو الاســـتثمار بالقرب من هذه 

الأماكن.

أنواع العقار الكويتي.
وقال ان «المستشار» طرحت 
من خلال مشاركتها في معرض 
الكويت الدولـــي مجموعة من 
الشقق والمحلات تجارية للتمليك، 
حيث حظيت هذه العقارات بإقبال 
لافت للنظر، خاصة ان مثل هذه 
العقارات شهدت ارتفاعا بواقع 
٣٠٪ مقارنة بأسعارها في العام 
الماضي، ناهيك عن ريعها الذي 

يصل إلى نحو ٨٪.
ولفـــت المطيـــري إلـــى ان 
الشـــركة طرحت مشاريع في 
مناطق متنوعة من بينها حولي 
والرقعي والجابرية التي كانت 
من أكثر المناطق طلبا من قبل 

المستثمر.

«أمان واستثمار»: الإقبال على العقارات
 المحلية كبير للسكن والاستثمار

«سنيار الدولية» :العقار التركي مازال مرتفعاً

«دار الرؤية»: العقارات الجورجية والبلغارية 
جذبت الكثير من المستثمرين

«برج العقارية»: المعرض ساهم
 في التواصل أكثر مع عملاء الشركة

«آفاق المستقبل»: مشاريع الشركة
 بالبحرين حظيت بإقبال كبير

«المستشار العقارية»: إقبال كبير
 على العقارات المحلية لارتفاع عوائده

طبيعة العقود والشروط التي 
العقار  تتضمنها، وضمانات 
وغيرها من الأمور التي تدل 
الوعي  ارتفاع مستوى  على 

لدى العملاء.
وأشـــار إلى أنـــه رأى أن 
التركي  العقـــار  الطلب على 
مازال في مستويات مرتفعة، 
حتى ان شـــريحة كبيرة من 
العمـــلاء باتوا أكثـــر إطلاعا 
علـــى الكثير من المشـــاريع، 
خاصة في ظل تزايد زيارات 
العملاء لتركيا أو للمعارض 
التي تقام بشـــكل  العقارية 
إلى  الكويـــت، هذا  كبير في 
جانب اهتمام العميل الكويتي 
بالاستثمار في السوق المحلي 
من خلال البحث عن الفرص 

الاستثمارية المناسبة.

الأراضي السكنية في مدينة حفر 
الباطن والخفجي بالسعودية 
بصكوك شرعية. وأشار التركاوي 
إلى أن المتابع لحركة الســـوق 
العقاري يلمس توجها واضحا 
من قبل شريحة العملاء الحاليين 
نحو الأسواق العقارية المستقرة 
سياسيا واقتصاديا، بالإضافة 
إلى ارتفاع الطلب على الأسواق 
الخليجية القريبة من الكويت، 
وأشار إلى أن شريحة أخرى من 
المستثمرين بدأت تتجه للسوقين 
الجورجي والبلغـــاري اللذين 
يعتبران من الأسواق الأوروبية 
المستقرة والتي ما زالت أسعار 
العقارات فيها في متناول شريحة 
كبيرة من الأفراد، فضلا عن أن 
مستوى المعيشة في تلك الدول 

مازال رخيصا ومناسبا.

المعرض في التواصل والالتقاء 
مع هؤلاء العملاء الذين هم على 
موعد مع استلام عقاراتهم في 
المشروع خلال السنة القادمة، 
إضافة إلى اســـتقطاب شريحة 
جديدة من العملاء ممن لديهم 
رغبة في التملك في المشـــروع 
على الرغم من ارتفاع أسعاره 
حاليا بعد أن أوشـــك المشروع 
علىالتسليم. وقال انه ومع ظهور 
ملامح المشروع بشكل أوضح، 
تزايد الإقبال من قبل العملاء، 
وذلـــك على الرغم مـــن ارتفاع 
الأسعار فيه بنسبة زادت على 

٦٠٪ مقارنة بقبل عام.

أشــــاد المدير التنفيذي في 
شركة أمان واستثمار للخدمات 
الراشــــد  العقاريــــة مشــــعل 
بالحضــــور والإقبــــال الممتاز 
على المعرض بشكل عام، وعلى 
مشاريع الشركة بشكل خاص، 
مشــــيرا إلى أن مشاريع «امان 
واستثمار» حازت استحسان 
شــــريحة كبيرة من المواطنين 
كونها مشــــاريع محلية تضم 
مجموعة من شقق التمليك في 
المناطق الاستثمارية المرغوبة 
(حولي والســــالمية) وبأسعار 
تنافسية تناسب شريحة كبيرة 

من صغار المستثمرين.
وأكد الراشد على ان الإقبال 
النوع من الاستثمار  على هذا 

قال مدير تطوير المشاريع 
في شـــركة ســـنيار الدولية 
العقارية علي العومي ان المتابع 

أكدت مديرة التســـويق في 
شركة آفاق المستقبل العقارية دينا 
الحفار أن الإقبال على المعرض كان 
مميزا جدا خلال الدورة الحالية، 
من حيث أعداد العملاء وجديتهم 
في التعرف على المشاريع التي 
تطرحها الشركات والتواصل مع 
المشـــاركين. ولفتت الحفار إلى 
أن ذلك الأمر ساهم في تحقيق 
مســـتوى جيد من الحجوزات 
بالنسبة للمشاريع التي طرحتها 
الشركة خلال المعرض، وهو أمر 
غير مستبعد بالنسبة للمعارض 
السنوية التي تنظمها مجموعة 
توب اكسبو لتنظيم المعارض 
والمؤتمرات والتي تكون دائما 

أشـــار مديـــر عام شـــركة 
المستشار العقارية ناصر المطيري 
إلى ان مؤشر الاستثمار العقاري 
في الكويت قد عاد إلى السوق 
المحلي بعد فترة من التوجه نحو 
الأسواق الخارجية، لاسيما في ظل 
تغير بعض الظروف الاقتصادية 
والسياسية في الخارج. وأرجع 
المطيري سبب عودة الاستثمار 
من جديد إلى داخل السوق المحلي 
بالكويت إلى زوال هاجس الخوف 
لدى شريحة الأفراد والمستثمرين، 
حيث بـــدأ العملاء بالبحث عن 
الفرص المميزة داخل الكويت، 
لاسيما في ظل العوائد المتزايدة 
في الوقت الحالي والذي ارتفعت 
فيه معدلات الإيجارات في مختلف 

«الحور العقارية»: الإقبال على 
المعرض يجعله الأفضل خليجياً

«تألق العقارية»: حققنا أهدافنا 
التسويقية والبيعية خلال المعرض

«برج بياز»: نعمل على تنويع 
مشاريعنا  العقارية 

قال مدير عام شركة الحور العقارية (الشارقة) 
طالب بوحمادي انه لاحظ من خلال مشاركته الحالية 
التي تعد الأولى مـــن نوعها في معرض الكويت 

الدولي للعقار إقبالا 
لافتـــا للحضور في 
هذا المعرض، معتبرا 
ان هذا المعرض كان 
أفضـــل بكثيـــر من 
عدد مـــن المعارض 
الأخرى التي شاركت 
بهـــا شـــركته على 
الخليجي،  الصعيد 
ممـــا شـــكل فارقـــا 
كبيرا بالنســـبة له، 
الامر الذي سيجعله 
متواجدا في المعارض 
المقبلة في  العقارية 

الكويت بكثرة.

أعرب مدير التســـويق في شـــركة تألق العقارية 
أحمد تمام عن شـــكره لإدارة مجموعة توب اكسبو 
على ما وصفه بالمستوى الراقي من التنظيم والاهتمام 
والمتابعة، مبينا أن معرض الكويت الدولي للعقار يمتاز 
بالشفافية والمصداقية والثقة. وأشار إلى أن الصفات 

السابقة هي التي زرعت 
في قلوب العملاء الثقة 
في التعامل مع المعارض 
العقارية في الكويت، 
خاصة أن المعرض الذي 
يعتبر من اقدم المعارض 
العقارية في الكويت، 
حريـــص دائمـــا على 
اســـتقطاب الشركات 
العقاريـــة الناجحـــة 
والموثوقة والابتعاد عن 
أي شركات مشبوهة، 
بدليـــل تزايـــد أعداد 
الشركات المشاركة عاما 

بعد عام، وغياب الشركات المشبوهة وغير الجادة.

أشاد المدير العام لشركة بروجيه بياز العقارية تولغا 
هان بالصورة المشرفة التي ظهر عليها معرض الكويت 
الدولي للعقار، مؤكدا ان مســـتوى التنظيم والإدارة 
والحملة الإعلامية للمعرض كانت في أعلى مستوياتها. 

وأشار إلى أن «بروجيه 
بياز» هي شركة تركية 
دخلت السوق الكويتي 
منـــذ ٣ ســـنوات من 
خلال طرح مشاريعها 
العقارية التي تطورها 
وتسوقها بنفسها بدون 
الاعتماد على أي وسيط 
بينها وبين العميل، مما 
يعتبر بمنزلة ضمان 
مباشـــر للعميل الذي 
سيكون تعامله المباشر 
مع الشركة وليس مع 

المسوق العقاري.

طالب بوحمادي

أحمد تمام

تولغا هان

على سيارات 
مازيراتي 
الجديدة

معرض الكويت الدولي للعقار يختتم فعالياته مساء اليوم بأرض المعارض الدولية


