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مبنى »بيتك«

»التجاري« يعلن فائزي »النجمة«
أج����رى البن����ك التجاري 
الكويتي السحب على »حساب 
اليومي، يوم الأحد  النجمة« 
المركز  16 أغسطس 2015 في 
الرئيس����ي للبنك، بحضور 
وزارة التجارة والصناعة ممثلة 
بعبدالعزيز اشكناني، وقد فاز 
كل من: اشلي لويس سيكويرا، 
ومحمد شفيق محمد، وشاكر 
أحمد الفهد، وكرم عبدالشافي 
حماد، وطارق حس��ي�ن خادم 
بجائزة قيمتها 7000 دينار. 

النجمة  ويتميز حس����اب 
الجديد بتأهيل عملائه الفوز 
بجائ����زة يومية قدرها 7000 

أحد فروع البنك الأهلي المتحد

شاطىء كويت ماجيك

»الأهلي المتحد« يعلن نجاح حملة تحويل الراتب

12 مليون دينار استثمارات جديدة بـ »كويت ماجيك«

أعلن البنك الأهلي المتحد 
عن اعت���زازه بنجاح حملته 
الرامية إلى تش���جيع الأفراد 
لتحويل الراتب، والتي لاقت 
رواجا كبيرا وتفاعلا إيجابيا 
للغاية من قبل عملاء البنك.
وتتيح الحمل���ة للعميل 
الحصول عل���ى هدية نقدية 
بقيمة 100 دينار عند تحويل 
الرات���ب إلى البن���ك الأهلي 
المتحد، وفي حالة فتح حساب 
الراتب سيحصل العميل على 
إصدار فوري لبطاقة السحب 
الآلي بالإضافة الى الحق في 
إصدار بطاقة ائتمان من دون 
رسوم في السنة الأولى من 
الإصدار م���ع إمكانية إصدار 

بطاقة ائتمان إضافية.
وفي هذا الصدد، استعرض 
نائب أول الرئيس التنفيذي 
ـ مجموعة الأعمال المصرفية 

إدارة  أكد رئيس مجلس 
منتزه »حولي بارك« و»كويت 
ماجيك« د.عدنان الصالح انه 
سيتم ضخ استثمارات بـ 12 
ملي���ون دينار ف���ي منتجع 
»الكويت ماجيك«، مشيرا إلى 
ان افتتاح المنطقة المفتوحة 
للأطفال بتكلفة بلغت 7 ملايين 
دينار، كما يتم التجهيز حاليا 
لافتتاح منطقة ألعاب مائية 
بتكلفة قد تصل إلى 5 ملايين 

دينار.
وأوض���ح ان المنتج���ع 
الوسائل  سعى لضم أحدث 
الترفيهية على مستوى العالم 
لج���ذب الزائري���ن، خاصة 
عند الإعداد لمنطقة الأطفال 
المفتوحة والتي تعد الأكثر 

تقدما في الكويت.
وعن القرية المائية المزمع 
إنش���اؤها في المنتجع، لفت 
إلى قيام احد المس���تثمرين 
القرية،  باس���تئجار ه���ذه 
موضحا ان هذا المس���تثمر 

ـ بالبن���ك المميزات المرتبطة 
بالحملة، قائلا: تتيح الحملة 
للعميل الاستفادة من المنتجات 
المصرفية التي يقدمها البنك 
الأهلي المتحد، ومنها الحصول 
على تموي���ل لغاية 70 ألف 
دينار بأسعار ربح تنافسية، 
بالإضاف���ة إلى قي���ام البنك 

هو مؤس���س قري���ة »أكوا 
ب���ارك« ل���ذا فم���ن المتوقع 
ان تك���ون بمس���توى مبهر 
يجعلها تستقطب العديد من 
الزائرين من مختلف مناطق 

الكويت.
كما أكد الصالح ان شركاته 
تسيطر على 55% من السوق 
الترفيهي في الكويت سواء 
الألعاب الخارجية أو الداخلية، 
المتواصل  النم���و  إلى  لافتا 

بتخصيص أكثر من وسيلة 
للاستفسار عن حملته لتحويل 
الراتب من خلال زيارة الموقع 
الإلكتروني للبنك، أو الاتصال 

بخدمة »حياكم«.
ان  الرافع���ي  وأض���اف 
البنك الأهلي المتحد يسعده 
الترحيب بالعملاء من خلال 
شبكة فروعه المميزة والمنشرة 
في كل أنحاء الكويت، حيث 
يتم توفير منتجات وعروض 
تنافسية تستقطب الاهتمام، 
وتأتي حملتنا لتحويل الراتب 
الترحيب بعملائنا  في إطار 
الذين لم يحظوا بعد  الجدد 
بفرص���ة تجربة ما يمكن أن 
نوفره له���م من خلال تقديم 
مجموعة واس���عة من المزايا 
والع���روض الجذابة المعدة 
خصيصا لتلبية تطلعاتهم 

واحتياجاتهم.

لعدد الزائرين الذين يأتون 
سنويا إلى منتجع »الكويت 
ماجيك«، والذي أصبح الوجهة 
الترفيهية الأولي لس���كان 
المنطقة الجنوبية بمختلف 
ش���رائحهم، والتي يقضون 
فيه���ا الأعي���اد والإجازات 

للترفيه والتسوق.
وأوض���ح ان المنتج���ع 
العديد من  يستقطب أيضا 
الزائرين من مناطق أخرى 
أن  الكوي���ت، متوقعا  ف���ي 
يزيد هذا الاستقطاب خلال 
الفت���رة المقبلة م���ع انتهاء 
أعمال التطوير في المنتجع، 
لافتا إلى قيام المنتجع بعمل 
العدي���د م���ن المهرجان���ات 
الرفيهية والتس���وقية، كما 
قام باس���تضافة العديد من 
العروض الترفيهية من دول 
اخرى مثل السيرك القومي 
المصري والفرق الش���عبية 
والموسيقية وعروض للساحر 

والأقزام.

فهد الفوزان

»بوبيان« يطرح خدمة الإيداع الفوري عبر »الكي نت«
أعل���ن بن���ك بوبيان عن 
طرح���ه لخدم���ة الإي���داع 
الفوري عبر الكي نت والتي 
تأت���ي ضم���ن مجموعة من 
الخدمات الحصرية والمميزة 
التي تؤك���د ريادته وقيادته 
لس���وق الخدمات المصرفية 
الإلكترونية والتي يسعى من 
خلالها لجع���ل حياة عملائه 

أكثر راحة وسهولة.
وقال مدير عام المبيعات في 
مجموعة الخدمات المصرفية 
الشخصية في بنك بوبيان فهد 
الفوزان ان الخدمة الجديدة 
التي يطرحها البنك لأول مرة 

الكويتي وهي  الس���وق  في 
خدمة الإي���داع الفوري عبر 
الكي نت، حيث أصبح بإمكان 
العملاء إيداع الأموال فورا من 
الش���خصية في  الحسابات 
البنوك المحلية الى حساباتهم 
في بنك بوبيان عن طريق الكي 
نت في اي وقت ومن اي مكان 
على خ�ل�اف الوضع الحالي 
في التحويلات التي لا يمكن 
تنفيذها بعد الساعة 11 صباحا 

ولا في أيام العطل.
إمكانية الحصول  وأك���د 
على ه���ذه الخدمة من خلال 
الاختيار من قائمة التحويلات 

في الخدم���ة المصرفية عبر 
الانترن���ت وتطبيق بوبيان 
موبايل، حي���ث يتم اختيار 
ث���م اختيار  »إيداع فوري« 
حساب الإيداع والمبلغ المراد 
إيداعه لتظهر بعدها صفحة 
الـ »كي-نت« المعروفة للدفع 
الفوري، حي���ث يتم إدخال 
البيانات المطلوبة ليتم إيداع 

المبلغ فورا. 
الى أن  الفوزان  وأش���ار 
الخدمة مجانية ليس عليها 
اي رسوم سواء من قبل البنك 
او الكي نت وهو ما يميزها 

بصورة أخرى. 

جانب من التكريم

»آي سيس« أفضل شريك لـ »زين« في إجمالي الإيرادات
كرمت شركة زين مجموعة 
آي س���يس، حيث جاءت في 
المركز الأول كأفضل ش���ريك 
لـ»زين« في إجمالي الإيرادات، 
وأفضل ش���ريك في إيرادات 

خدمات القيمة المضافة.
وجاء تكريم مجموعة آي 
س���يس خلال الاحتفال الذي 
أقامته شركة زين لشركائها 
وموزعيها المعتمدين ضمن 
برنامج الأوائل عن فترة الربع 
الثاني من العام الحالي 2015، 
حيث قامت بتكريم الموزعين عن 
أدائهم العالي في ضبط كفاءة 

العمل مع قاعدة عملائها.
ان  بالذك���ر  الجدي���ر 
مجموع���ة آي س���يس كانت 
فازت أيضا بجائزة الشريك 
الأول للتحصيل الإلكتروني 
لشركة زين الكويت عن العام 
2014، حيث تتمتع المجموعة 
برصيد حافل من الإنجازات 
مع شركة زين، والذي عززته 
مؤخرا بالعديد من المبادرات 

والمشاريع.
وق���ال الرئيس التنفيذي 
لعمليات مجموعة آي سيس 

الكويت م.حمد مساعد المنصور 
في تعليقه على هذا التكريم: 
»ان تكريم مجموعة آي سيس 
كأفضل ش���ريك لشركة زين 
عن فئتي أفضل ش���ريك في 
إجمالي الإيرادات، وإيرادات 
الخدم���ات القيم���ة المضافة، 
يضعنا على مستوى جديد 
من التحديات، للمحافظة على 

هذه المكانة«.
وأضاف بقوله: »مجموعة 

آي سيس تسير بخطى ثابتة 
ف���ي تنفيذ اس���تراتيجيتها 
المحلية على مستوى السوق 
الكويتية، وه���ي تتطلع من 
خلالها الحفاظ على ريادتها 
في خدم���ات القيمة المضافة 
النقدية  المدفوعات  ومجالات 
والتحصيل الإلكتروني، حيث 
الرائدة  تعتبر من الشركات 
التي كان لها سبق الريادة في 

هذه العمليات«.

لقطة للقياديين خلال المؤتمر الاعلامي

استثمار إستراتيجي بين »الاتحاد للطيران« و»جيت آيروايز«
صرح كبار المس���ؤولين 
التنفيذيين بالناقلتين الاتحاد 
للطيران وشركة جيت آيروايز 
بان الاستثمار الاستراتيجي 
للاتحاد للطيران في شركة 
جيت آيروايز يحقق نتائج 
قوية لكلت���ا الناقلتين على 
امتداد مختلف مجالات العمل 
بما في ذلك النمو في شبكات 
الوجهات، وتعزيز العائدات 
وتحسين العمليات التشغيلية 

والتكاليف.
وخلال المؤتمر الإعلامي 
انعقد عق���ب اجتماع  الذي 
الجمعية العمومية السنوية 
آيروايز في  لش���ركة جيت 
مومباي، استعرض كل من 
رئيس مجل���س إدارة جيت 
آيرواي���ز ناري���ش غويال، 
والرئيس والرئيس التنفيذي 
للاتحاد للطي���ران جيمس 
هوجن، والرئيس التنفيذي 
لشركة جيت آيروايز كريمر 
بول تفاصي���ل نتائج الأداء 

للناقلة الهندية التي شهدت 
تحسنا كبيرا. 

وتوف���ر الناقلت���ان معا 
في الوقت الراهن مزيدا من 
الرحلات من وإلى الهند بما 
يتجاوز أي ش���ركة طيران 
أخرى حي���ث تبلغ الحصة 
السوقية للناقلتين 21% من 
سوق السفر الجوي الدولي 

المتنامي في الهند. 
ومن���ذ إتم���ام الاتح���اد 

للطيران لصفقة الاستثمار 
التي امتلكت بموجبها %24 
الملكية بشركة  من حصص 
جيت آيرواي���ز في نوفمبر 
الثاني 2013، عملت الناقلتان 
على زيادة وجهاتهما المباشرة 
بين الهند وأبوظبي من تسع 
وجهات إل���ى 15 وجهة، كما 
قدم���ت الناقلت���ان طائرات 
الب���دن لخدم���ة  عريض���ة 
الرئيسية وزادت  الوجهات 
الناقلت���ان كذل���ك من عدد 
الرحلات اليومية في العديد 
من الأسواق. وأشار غويال 
وهوجن وبول خلال المؤتمر 
الناقلتين  أن  إل���ى  الإعلامي 
توفران في الوقت الراهن معا 
40 ألف مقعد في كل اتجاه بين 
الهند وأبوظبي كل أسبوع. 
وقد أثمر ذلك عن توفير المزيد 
من الخيارات وتحسين قدرات 
الرب���ط المتاح���ة للضيوف 
المسافرين من وإلى الهند من 

مختلف أنحاء العالم. 

خالد المالكي 

من 14 إلى 17 سبتمبر في الريجنسي

»برستيج« تشارك في معرض »العقارات الكويتية والدولية«
أعلنت ش��ركة برس��يتج 
المتحدة العقارية عن مشاركتها 
في معرض العقارات الكويتية 
العقاري  والدولي��ة الح��دث 
الأكب��ر والأبرز ف��ي الكويت 
على الإطلاق ومن تنظيم شركة 
إكسبو سيتي لتنظيم المعارض 
والمؤتم��رات خلال الفترة من 
14 إلى 17 س��بتمبر المقبل في 

الريجنسي.
وق��ال المدي��ر الع��ام في 
الشركة وعضو مجلس الإدارة 
في »برستيج العقارية« خالد 
المالكي ان الشركة تجمع بين 
الرؤية المستقبلية والتخطيط 
الآمن في الاستثمار، لافتا الى 
إن رؤيتها تتمحور حول توفير 
الفرص الواعدة في إطار قانوني 
آمن متكامل، مبينا ان كسب ثقة 
العميل هي الغاية والمصداقية 

لدى الشركة.
ولف��ت إل��ى ان الش��ركة 
س��تطرح منتج��ع فيس��كو 
المتكامل  السياحي  السكني ـ 
الخدمات ويحت��وي على 54 
وح��دة س��كنية ويض��م من 

الخدمات نظاما أمنيا متكاملا ـ 
مطاعم ومقاهي ـ سوبر ماركت 
ـ ملاعب رياضية ـ ألعاب أطفال 
ـ مجرى مياه طبيعيا ـ بحيرة 
طبيعية. وتابع: »يقع المشروع 
في منطقة غودوشا وتبعد 25 
كم عن المطار والعاصمة وعن 
مركز فيسكو 7 كم، وتم البدء 
في الأعمال الإنشائية والبنية 
التحتية والتس��ليم وافتتاح 
المشروع س��يكون في يوليو 
2016«. وعن مش��روع ليان، 
قال المالكي ان الشركة تطرح 
هذا المشروع وهو عبارة عن 
منازل وأراض على مس��احة 
23 أل��ف متر ويتكون من 38 
وحدة سكنية ويقع المشروع 
على إطلالة س��احرة وقريبة 
م��ن نه��ر البوس��نة العظيم 
السريع ويبعد عن  والطريق 
مركز فيسكو ومرافقها 2 كم 
فقط، حيث المجمعات التجارية 
والمقاهي والمطاعم ويبعد عن 
مرك��ز العاصم��ة والمطار 23 
كم. أما المشاريع غير المملوكة 
للش��ركة، فذك��ر المالكي انها 

تتمثل في مشاريع في تركيا 
منها مشروع ڤلل النوير في 
منطق��ة صبنجة بإطلالة على 
البحيرة مباشرة وموقع مميز، 
حيث ان المشروع متكامل من 

جميع الخدمات.
وتابع: »يتكون المش��روع 
من 32 وحدة سكنية وقريب 
من جميع المرافق الس��ياحية 
والترفيهية ومنها )مرتفع كارتيه 
ـ مطع��م منظرة ونوتر كوي 
وأدي بهج��ه ـ فندق جورال 
وفندق ريتشموند ـ الحديقة 

العامة ـ الممشى البحري(«.
ولف��ت إل��ى ان الش��ركة 
س��تقوم بتس��ويق مشروع 
ربوة وس��كاي في اسطنبول 
والذي يقع على مساحة 19 ألف 
متر مربع على تلة لها إطلالة 
رائعة على بهجة شهير وبحيرة 
جكمج��ه، كما ان المش��روع 
سيطل على التوسعة الجديدة 
لحديقة غولييت والمقدر حجم 
التوسعة 1.5 مليون ونصف 
مليون متر مربع وتضم عدة 

مرافق رائعة.

قرار »المركزي« 
ينسجم مع سياسة 

»بيتك« الرامية 
إلى التميز بخدمة 

العميل

شرط الالتزام 
بـ30٪ في تسديد 

الأقساط

»بيتك«: مستعدون لإعادة ترتيب شروط التعاقد لتمويلات العملاء
التوعية والتثقيف المالي لهم، 
وتقديم الخدمات المالية لهم 
في إطار سلوك مهني يراعي 
التنافسية ويحمي  الأسس 
خصوصية وسرية معلومات 

العملاء. 
وتساهم التعليمات الجديدة 
ف���ي تحفيز س���وق الائتمان 
المحل���ي من خلال المنافس���ة 
بين البنوك على اس���تقطاب 
العمي���ل، بما ينعكس إيجابا 
على الخدم���ات التي تقدمها 
الجهات التمويلية وأسعارها 
وبم���ا يع���زز دور »بيت���ك« 
في الس���وق بفض���ل ريادته 
المصرفي���ة وتميزه في طرح 
منتجات وخدمات مصرفية 
وفق أعلى المعايير العالمية في 
الجودة بما يلبي احتياجات 
العملاء على اختلاف فئاتهم 

واحتياجاتهم.

من حيث الالتزام والانتظام 
في سداد 30% من مدة التمويل 

الحالي.
وينسجم قرار المركزي 
اعادة ترتيب  بشأن قواعد 
التمويلات  ش����روط تعاقد 
مع سياسة »بيتك« الرامية 
إلى التميز في جودة الخدمة 
وتعزيز الأدوات والحلول 
المصرفي����ة التي تصب في 
الذي يضعه  العميل  خدمة 
»بيت����ك« عل����ى رأس هرم 
أولوياته، مع مراعاة أهمية 
حماية المستهلكين في مجال 
الخدمات المالية، إذ إن القرار 
يضمن مجموعة من المبادئ 
العامة لحماية عملاء البنوك 
والتي يتمثل أهمها في تعزيز 
مفهوم الشفافية والإفصاح 
المالي����ة  المعام��ل�ات  ف����ي 
والمصرفية مع مراعاة أهمية 

تمويلات الأفراد اس���تهلاكية 
وعملية إعادة ترتيب شروط 
تعاقدها قد ينعش الأسواق.

ويمكن لعم�ل�اء »بيتك« 
إعادة ترتيب شروط التعاقد 
لتمويلاتهم التي حصلوا عليها 
سواء استهلاكية أو مقسطة 
والحصول عل���ى تمويلات 
انتظامهم  جديدة في ح���ال 
بس���داد ما لا يق���ل عن %30 
م���ن عدد الأقس���اط المحددة 
لتمويلاته���م ف���ي تواريخ 
استحقاقها وفقا لشروط العقد 
المبرم، كما يمكن لعملاء البنوك 
الاخرى في ظ���ل هذا القرار 
أن يستفيدوا من التسهيلات 
التي  الائتماني���ة والمميزات 
يمنحها »بيتك« للعملاء من 
خلال تحويل تمويلاتهم إلى 
»بيت���ك« وإع���ادة جدولتها 
حسب شروط البنك المركزي 

يح���رص بي���ت التمويل 
الكويتي »بيتك« على الالتزام 
بتعليم���ات الجهات الرقابية 
وضواب���ط الس���لوك المهني 
المصرفي والتنسيق مع بنك 
الكويت المركزي وترس���يخ 
مفهوم الش���فافية والإفصاح 
في المعاملات المصرفية والمالية 
بما يصب في تحسين الخدمات 
المصرفية وتوفير بيئة مناسبة 
لحفظ حقوق العملاء في إطار 
علاقة متوازنة توفر الحماية 

للقطاع المصرفي.
وأعل���ن »بيت���ك« امتثالا 
لقرار المركزي بشأن السماح 
للعملاء بإعادة ترتيب شروط 
التعاقد للتمويلات الاستهلاكية 
والمقس���طة، ع���ن جاهزيته 
للتعامل مع هذه القرارات التي 
من شأنها أن تساهم في دفع 
عجلة الاقتصاد كون معظم 

دينار، لينفرد البنك التجاري 
اكبر جائزة س����حب  بتقديم 
يومي، بالإضاف����ة إلى أربعة 
سحوبات كبرى تجرى خلال 
العام تبلغ قيمة كل جائزة منها 
100 ألف دينار تقام في العيد 
الوطني والتحرير، عيد الفطر، 
وعيد الأضحى المبارك بالإضافة 
إلى ذكرى تأسيس البنك في 
19 يونيو. كما يفتح حساب 
النجم����ة بمبل����غ 500 دينار 
والتأهل لدخول السحب اليومي 
بعد فترة أسبوع وسحوبات 
المناسبات بعد فترة شهرين، 
علما بأن حساب النجمة يمنح 

عملاءه اكبر عدد من الفرص 
العميل  للربح حيث يحصل 
على فرصة للربح مقابل كل 
25 دينارا تبقى في الحساب 

بدلا من 50 دينارا. 
و»التج����اري« ينتهز هذه 
الفرصة ليهنئ جميع الفائزين 
في سحب النجمة، علما بأنه 
سيتم قيد الجوائز النقدية إلى 

حسابهم في البنك.
كما يتوجه البنك بالشكر 
التج����ارة والصناعة  لوزارة 
على تعاونهم الدائم وإشرافهم 
الفعال على عمليات السحب 

التي تمت بسلاسة ونظام.
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