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»Zain Great Idea« زين«: 70 مشروعاً تتأهل للمرحلة الثانية من«
ب���أن  وأف���ادت »زي���ن« 
المشاركين سيقضون فيها 3 
أس���ابيع بصحبة نخبة من 
أصحاب الأعمال من مختلف 
دول العالم، حيث سيستفيدون 
الرحلات  من مجموعة م���ن 
الميدانية لع���دد من كبريات 
التكنولوجية منها  الشركات 
 LinkedInو Facebookو Google
وTwitter، بحي���ث يتبادلون 
فيها الخبرات ويتلقون فيها 
النصح والمش���ورة لتحسين 
مشاريعهم وتطويرها بالشكل 
الذي يعزز م���ن نجاحها في 
الدورات  إلى جانب  السوق، 
التي  اليومية  والمحاض���رات 
سيلقيها متحدثون عالميون 
بشكل تفصيلي تمهيدا لتجهيز 
المشاريع المشاركة إلى طورها 

النهائي.
وتواصل الشركة التعاون 
في هذا البرنامج مع شركائها 
وف���ي مقدمته���م مؤسس���ة 
Brilliant Lab التي تهدف إلى 
دعم المش���اريع الصغيرة في 
 Mind The Bridgeالكويت، و
وهي المؤسسة الاستشارية 
في س���ان فرانسيسكو التي 
تسعى إلى توفير بيئة عملية 
ذات معايير عالمية للش���باب 
لابتكار وإطلاق مش���اريعهم 

الصغيرة.

 Mind the Bridge إلى مؤسسة
العالمية الت���ي يقع مقرها في 
وادي السيليكون الشهير في 
سان فرانسيسكو بالولايات 
المتح���دة، وه���ي العاصم���ة 
الروحية لأصحاب المشاريع 
الصغيرة التي خرجت المئات 
من الشباب الطموح ذات الأفكار 
إلى  التي تحولت  البس���يطة 
شركات ضخمة يتعامل معها 

الملايين حول العالم.

مشاريعهم وأفكارهم والأهداف 
التي يسعون إليها بالتفصيل 
حتى يتسنى للجنة التحكيم 
اختي���ار 12 مش���اركا نهائيا 
ليبلغوا المرحلة الأخيرة من 
المش���روع والذين ستأخذهم 
»زين« من خلالها إلى الولايات 

المتحدة.
المش���اركون  وسيش���هد 
التجرب���ة العالمية في المحطة 
الثالثة، حيث ستأخذهم »زين« 

الثامن حتى 24 الجاري في مقر 
زين الرئيسي لمساعدتهم على 

التخطيط لمشاريعهم.
وأش���ارت »زي���ن« إلى ان 
لجنة التحكيم التي ش���كلتها 
إلى  ستتولى مهمة الاستماع 
الأفكار والمشاريع التي قدمها 
المش���اركون بعد انتهاء فترة 
التدريب، حيث سيكونون قد 
تلقوا المشورة والنصح بالشكل 
الذي يجعلهم مستعدين لشرح 

إن محتوى البرنامج التدريبي 
والمدربين تم اختيارهم من أرقى 
المؤسسات التعليمية العالمية 
التي تش���مل جامعة هارفرد 
وجامعة ستامفورد، وجامعة 
 MITو الأعم���ال،  لإدارة   IE
Enterprise، بالإضافة إلى العديد 
من المستثمرين ورواد الأعمال 
الكويتيين، الذين س���يقدمون 
للمشاركين برنامجا تدريبيا 
مكثفا يستمر لمدة أسبوعين من 

من خلالها مجموعة من الورش 
التدريبية المكثفة التي ستصقل 
مهاراته���م وتس���اعدهم على 
أفكارهم ومشاريعهم  توجيه 
بالشكل الصحيح وفق أعلى 

المعايير العالمية.
وأضافت الشركة ان المحطة 
الثانية تعتب���ر من المحطات 
الأساسية في تزويد المشاركين 
بالمعلومات الأساس���ية لبدء 
التخطيط لمشاريعهم، حيث 

أعلنت »زين« أن 70 مشروعا 
من المشاريع التي تم تقديمها في 
النسخة الثالثة من برنامجها 
المبتك���ر Zain Great Idea قد 
تأهلت للمرحل���ة الثانية من 
البرنامج وهي مرحلة الورش 

.ZGI Boot Camp التدريبية
وأوضحت الشركة في بيان 
صحاف���ي أن المرحلة الأولى ـ 
التسجيل والتأهل ـ التي انتهت 
مؤخرا قد لاقت إقبالا قياسيا 
من قبل الشباب الطموح ذي 
الأفكار الواعدة، والذي وجد في 
هذا البرنامج فرصة حقيقية 
المبتكرة في  لخلق مشاريعه 
سوق العمل وعلى أرض الواقع، 
مؤكدة أنها أطلقت النس���خة 
الثالثة من هذه المبادرة في إطار 
استراتيجيتها ومسؤوليتها 
الاجتماعية لإثراء جهودها في 
مجالات الاس���تدامة، وخاصة 

تجاه قطاع الشباب.
وبينت »زين« ان المرحلة 
الثامن  ف���ي  الثانية انطلقت 
اللقاء  من فبراير من خ�ل�ال 
ال���ذي عقدت���ه  التنوي���ري 
الش���ركة في مقرها الرئيسي 
بالش���ويخ، حي���ث تم جمع 
المتأهلين وتزويدهم بالمعلومات 
الأساس���ية التي سيحتاجون 
إليها ف���ي المراحل المقبلة من 
البرنامج، والتي سيخوضون 

»Zain Great Idea« المشاركون في برنامج

»مركز سلطان«:خدمة جديدة بعنوان »اطلب«
يق���دم مرك���ز س���لطان 
TSC خدم���ة فريدة لعملائه 
بعن���وان »اطل���ب« حيث 
الفرصة  تتيح هذه الخدمة 
لمحبي التسوق عبر المواقع 
الالكترونية والكتالوجات 
ش���راء كل ما يبحثون عنه 
ولم يكن متوفرا داخل مركز 
سلطان أو في الكويت عموما، 
حيث يقوم مركز س���لطان 
بالتسوق بالنيابة عن عملائه 
وبتوفي���ر كل م���ا يرغبون 
به م���ن جميع أنحاء العالم 
وتوصليه اليهم مباشرة إلى 
حيث يريدون سواء أكان إلى 

مكان العمل أو المنزل.
وقد تم ابتكار هذه الخدمة 

 TSC الممتازة لمكافأة عملاء
الأوفي���اء، وذلك بتس���هيل 
تجربة التسوق عبر الانترنت 
عن طريق توفير فريق من 
العم�ل�اء متخصص  خدمة 
وجاه���ز لاس���تلام طلبات 
العم�ل�اء في منته���ى الدقة 
والسلاسة، ليس ذلك فحسب 
ولكن خدمة »اطلب« تعتبر 
خدم���ة متكامل���ة من ثلاث 
مراحل بسيطة »أنت تطلب، 
نحن نتسوق، ثم نرسله إليك 

مباشرة حيث تريد«.
المرحلة الأول���ى هي أن 
يق���وم العم�ل�اء بالتواصل 
م���ع احد مس���ؤولي خدمة 
العملاء لدى TSC وإبلاغهم 

التي  الس���لعة  بتفاصي���ل 
يرغبون بش���رائها، ثانيا : 
يقوم فري���ق خدمة العملاء 
بالتواص���ل مع الم���ورد ثم 
يقومون بشراء السلعة، عند 
وصول الشحنة الى الكويت 
يقوم TSC بإجراءات الإفراج 
الجمركي وأخيرا يقوم مركز 
سلطان بتوصيل السلعة إلى 
العميل مباش���رة إلى حيث 
يريد س���واء أكان إلى مكان 
المنزل. ومن أجل  أو  العمل 
ضم���ان توصيل الش���حنة 
 TSC أقام الوقت المحدد  في 
شراكة مع ش���ركات خدمة 
البريد الس���ريع الرائدة في 

الكويت.

د.سارة الشمالي 

سعود النجادة 

أعلنت مجموعة السلام 
الوكيل الحصري  القابضة 
لسيارة بوفوري في الشرق 
الاوسط عن رعايتها الذهبية 
لمع���رض »كونك���ورز دي 
للس���يارات  إليغان���س« 
التاريخي���ة والتقليدي���ة 

والقديمة.
وقالت الرئيس التنفيذي 
القابضة  لشركة الس�ل�ام 
د.سارة الشمالي ان رعاية 
المجموع���ة للمعرض تأتي 
تجسيدا لاس���تراتيجيتها 
في التواص���ل مع عملائها 
في مختلف المواقع لعرض 
سيارة بافوري يدوية الصنع 
والت���ي تش���تهر بحرفية 
وبراعة التصميم والتي يتم 
تصميمها خصوصا للعملاء 
الذين يقدرون عراقة الاسم 

الأصيل ويثقون فيه.
وأضافت الشمالي: »ان 
رعايتنا لمعرض السيارات 
التاريخي���ة والتقليدي���ة 
والقديمة يشكل خطوة مهمة 

أعلنت شركة دار مائدتي 
للتجارة العامة والمقاولات 
)منتجع برادايس السياحي( 
عن مشاركتها في معرض 
العقارات الكويتية والدولية 
في فندق الريجنسي خلال 
الفتره من 9 إلى 12 مارس 

المقبل.  
وق���ال مدي���ر العلاقات 
العامة في الش���ركة سعود 
النجادة ان منتجع برادايس 
الس���ياحي مش���روع ملك 
للش���ركة، وه���ي تمتل���ك 
المشروع وتقوم بتسويقه 
في الخلي���ج وخاصة في 

الكويت.
وبين النجادة ان المنتجع 
يقع على مساحة 170.000 
مت���ر مرب���ع ومك���ون من 
600 ڤيلا بمس���احات بناء 
مختلفة، كما يوجد العديد 

لطرح خدماتنا في معرض 
متميز لاس���يما أن سمعة 
المعرض في دوراته السابقة 

كانت إيجابية للغاية«.
إلى أن سيارة  وأشارت 
»بوفوري ـ لا جويا« تتميز 
بالخطوط الأنيقة الكلاسيكية 
المركبات  الحديثة وبمظهر 
الفخمة لأواخر الثلاثينيات 
القرن العشرين، وبها  من 
نظام امتصاص الصدمات 
الذي يمكن ضبطه لكي يلائم 
ما يفضله السائق من تعدد 
سبل الراحة الإضافية، لافتة 
إلى أنه يضمن درجة عالية 
من الرضا للسائق، موضحة 
انه���ا تضم أح���دث أنظمة 
المتانة والسلامة الحديثة تم 
الاهتمام بها ضمن تصميمها 
الكلاسيكي، بما يشمل نظام 
 )ABS( فرامل مضاد للانغلاق
إلكتروني لقوة  والتوزيع 
الفرام���ل )EBD(، والتحكم 
في قوة السحب، والوسائد 
الهوائية الخاصة بالسائق، 

الفندقية  م���ن الخدم���ات 
إلى  والترفيهية، بالإضافة 
أن الڤيلا ستكون استثمارا 
واعدا للمالك وتورث للورثة 

دون ضرائب.
وتاب���ع »ه���ذه الڤي�ل�ا 
تح���ول مصاريف الس���فر 
إلى اس���تثمار  والإج���ازة 
يدعم ميزانية الأس���رة مع 
التمتع والاستجمام في هذه 

الڤيلا«.
وبين النجادة ان المنتجع 
يوفر فرصة للتملك بأرخص 
الأسعار، حيث ان قيمة الڤيلا 
تبدأ من 17.300 دينار وبعائد 
سنوي يزيد على 1500 دينار 
كويتي، لافتا إلى أن الڤيلا 
ذات ملكية مطلقة للمشتري 
وليس نظام المشاركة بالوقت 
 no ليس نظام تايم ش���ير(
time share(، بالإضافة إلى أن 

ونظام أحزمة المقاعد المطور 
ونظ���ام مراقب���ة ضغ���ط 

.)TPMS( الإطارات
وقالت الش���مالي: »يتم 
اختيار الأجزاء الميكانيكية 
أو الجل���د الجوزي الباعث 
للهيبة يتم تركيبها بحلقات 
واكسس���وارات فخمة ذات 
أل���واح ذهبي���ة والخياطة 
اليدوية المتقنة وكذلك باقي 
التفاصيل غير المرئية مثل 
صهريج الوقود الملحوم باليد 
أو عجلات الهبوط الفخمة، 
ويتم تصنيعها ببراعة حتى 
الإتقان التام بالإضافة الى 
كابينة مقاومة للصوت بشكل 
تام ويتم استخدام الجلود 
درجة »أ« المختارة بعناية. 
ولوحة أجهزة القياس ذات 
النسيج الجوزي والكثير 
التي سوف  التفاصيل  من 

تأسركم«.
وأكدت الشمالي أن أصالة 
»بوفوري« تكمن في الحرفية 

العالية الخاصة بها.

هذه الڤيلا استثمار واعد.
وق���ال ان »دار مائدتي« 
قامت بالعديد من الرحلات 
للمش���ترين للاطلاع على 
ڤللهم وعلى عمليات استكمال 
بناء الخدمات في المنتجع، 
وتوج���د فرص���ة مذهل���ة 
وجدي���دة لش���راء ڤيلا في 
المنتجع مع حوض سباحة 

وحديقة خاصة بها.
وأكد أن دولة جورجيا بلد 
الأمان والاستثمار والسياحة 
وذات طبيعة خلابة والجو 
الرائع على مدار السنة وفي 
الفص���ول وخاصة  جميع 
الصيف منها، ففي الإجازة 
الشتوية، حيث الثلج للتزلج 
على الجليد والصيف وهو 
جميل للبحر والس���واحل 
إلى  والخري���ف للذه���اب 

رحلات الصيد.

»مجموعة السلام« الوكيل الحصري لـ »بوفوري« 
راعٍ ذهبي لمعرض »كونكورز دي إليغانس«

»دار مائدتي« تطلق »برادايس« بمعرض العقارات الكويتية

موظفو مركز الاتصالات المكرمون

كرّم بنك الكويت الدولي 
بحضور ممثلين عن إدارته 
مجموعة من موظفي مركز 
التاب����ع للبنك  الاتص����ال 
»الدولي وي����اك« بمنحهم 
ش����هادات تقديرية نظرا 
لتمي����ز أدائه����م الوظيفي 
بالجودة والكفاءة في خدمة 
العملاء وال����رد على كافة 
استفساراتهم حول الخدمات 
المصرفية والمنتجات التي 

يقدمها »الدولي«.
الهزاع،  وأكدت شروق 
مدير »الدول����ي وياك« أن 
هذه اللفت����ة الكريمة تعد 
إحدى أساس����يات نجاح 
التي  التحفيزية  السياسة 
دأب »الدولي« على اعتمادها 
منذ تأسيسه، كوننا ندرك 
تمام����ا أن رض����ا عملائه 
ارتباط����ا وثيقا  يرتب����ط 
بكفاءة الموظفين المتعاملين 

معه����م، لذا ف����إن موظفي 
»الدول����ي وياك« يمتازون 
باعتمادهم أعلى مواصفات 
الرد  اللباقة والسرعة في 
العملاء  على استفسارات 

حول المنتجات والخدمات 
التي  الش����املة  المصرفية 
يقدمها البنك وتلبية كافة 
التمويلي����ة  متطلباته����م 

والاستثمارية.

»الدولي« يكرمّ موظفي مركز الاتصال »الدولي وياك«


