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الشروط والأحكام
أو من يجدد اشتراكه في جريدة »الأنباء« • يحصل كل مشترك جديد 

 لمدة سنة بقيمة 25 د.ك على هدية فورية عبارة عن طقم حليّ نسائي، وذلك خلال 
الفترة من 2015/1/25 إلى 2015/2/28.

إيقاف اشتراكه مهما كانت الأسباب أو  إلغاء  • لا يحق للمشترك في هذا العرض 
ولا يحق له استبدال قيمة الهدية الفورية نقداً.

أكثر من مرة باسمه )اشتراك واحد فقط( ولمدة سنة واحدة. • لا يحق للمشترك الاشتراك 

للاشتراك
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25 د.ك اشـــــتركي بــ
واحصلي فوراً  على طقم نسائي مميز

تخص »الاستهلاكية« و»المقسطة« للأفراد من البنك الدائن فقط.. وفرصة للعملاء بأسعار الفائدة الحالية

ً إعادة جدولة قروض المواطنين .. قريبا
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 بريلنت لاب هي مسرعة مشاريع صغيرة 
ومتوسطة، تهدف الى توفير اهم الوسائل 
التدريبية للمبادرين في الكويت، كما تنظم 

العديد من المراسم والمؤتمرات الخاصة 
بسوق المشاريع الصغيرة واهم وسائل وسبل 

الاستثمار بها.
يقوم على إعداد هذه الصفحة م.نشوة الابراهيم 

من فريق بريلنت لاب وذلك بهدف الإضاءة 

على اهم التجارب المحلية والعالمية في 
عالم اعمال المشاريع الصغيرة بصورة عامة 
والتكنولوجية منها بصورة خاصة، كما نود ان 

نسلط الضوء على آخر الصفقات الاستثمارية في 
عالم المشروعات الناشئة وذلك بهدف تقريب 

وجهة النظر بين شركات الاستثمار الكويتية 
والمبادرين.

www.brilliant-lab.com

صفحة من إعداد: «بريلنت لاب» 

نصائح برانسون لتسويق مشروعك

هناك العديد مــــن النصائح التي قد يجهلها 
الكثيــــرون منا عند الاقدام على بدء المشــــاريع 
الصغيرة والمتوسطة، وفيما يلي نصائح جوهرية 

تساعد المبتدئين الصغار على بدء نشاطهم:

1 - الذكاء عند الانفاق:
من المعروف ان الميزانيات او نسب التمويل 
الناشـــئة والمشاريع  المخصصة للشـــركات 
الصغيرة تكون محدودة، لذلك يجب انفاقها 
على العمليات والمهام اليومية وليس اهدارها 
في امـــور يمكن التخلي عنها او تأجيلها مثل 
التجهيز التام للشركة او المتجر او شراء بعض 
المعدات الحديثة التي يمكن الاستغناء عنها او 

الاعتماد على اخرى مستعملة وغيرها.

2 - بيع المنتجات 
التي يصعب نسيانها:

حاول ان تبيع منتجا فريدا من نوعه ومميزا 
عن منتجات الشركات الاخرى المنافسة لك في 
السوق وهذا بالطبع سيؤدي الى اهتمام العملاء 
بهذا المنتج وشرائه للاستفادة منه والاكثر من 
ذلك انه سيكون من الصعب عليهم نسيانه وهذا 
ما يعمل على تذكيرهم بشركتك وما يترتب على 
ذلك هو قدوم بعضهم لشراء منتجاتك الاخرى 

التي تقدمها للاستفادة منها ايضا.

3 - خلق الامواج 
بدلاً من ركوبها:

فكرة ان تركب الموجة وتدخل في المنافسة 
مع شركات اقدم منك في السوق تعد فكرة غير 
سديدة وذلك لأنك ما زلت صغير وامكانياتك 
محدودة وفي نفس الوقت الشركات الاخرى 
تمتلك ميزانيات اكبر ووضعها مستقر في 
السوق وتمتلك عملاء يساعدونها على الربح 
والتطور، وعلى ذلك يجب ان تخلق الامواج 
الخاصة بك وذلك عن طريق ايجاد طريقة 
تبعدك عن المنافسة وفي نفس الوقت تضمن 

لك النجاح في سوقك المستهدفة.

4 - متابعة الزبائن:
ابق على اتصال دائــــم بعملائــك لبناء 
علاقــــات جيــــدة معهم وحــــاول ان تعرف 
منهم المشاكل التي تواجههم مع شركتك او 
منتجاتك والعمل على حلها وبهذا تستطيع 
ان توصلهم لمرحلة الرضا وهذا ما يجعلهم 
عملاء دائمين لشركتك بل وسيساعدونك في 
جذب عملاء جدد وذلك لان العملاء في الغالب 
يحكون تجاربهم الجيدة والسيئة لمعارفهم 
واصدقائهم وبالطبع هؤلاء الاقارب والاصدقاء 
سيذهبون للشــــركات الجيدة ويتجاهلون 

الشركات السيئة.

ماذا تفعل حتى تضمن إدارة 
ناجحة لمشروعك؟

شـــخصيا 
فكلما كانت 
علاقة صاحب 
ع  و لمشـــر ا
بالموردين قوية 
كلما ساعده ذلك 
في الحصول على 
تســـهيلات منهـــم 
وكلمـــا زادت علاقته 
بالموزعـــين زاد ولائهم 
له ولمنتجاتـــه وهذا يؤدي 
إلى زيادة المبيعات ومن ثم نمو 

وتطوير منشأته.
٭ عمـــل تحليل نقاط القوة والضعف والفرص 
قبل بداية كل سنة مالية: صاحب المشروع الصغير هو المسؤول 
الأول عن تحليل نقاط القوة والضعف والفرص لمنشأته، ويمكن 
الاستعانة بمكاتب الاستشارات (المالية والإدارية والتسويقية) 
للتأكد من نجاح مشـــروعه من خلال التقييم السنوي لسلامة 
سير مشروعه، كما يجب عليه دراسة وتحليل التكاليف الإدارية 
والتشـــغيلية والتسويقية، والتكاليف التمويلية والرأسمالية 
والمرتبات والأجور وحساب الاستهلاك المتعلق بالآلات والمباني 
والأثاث، وتكاليف التأمين وتكلفة مواد الصيانة، وتكلفة عمال 
الخدمـــات الفنية والقوى المحركة والعـــدد والأدوات الصغيرة 
والتقلبات في حجم المبيعـــات وتقدير حجم الأرباح من حيث 

الزيادة أو الانخفاض.
٭ إصـــدار موازنـــة تقديرية قبل بداية كل ســـنة مالية: يجب 
على صاحب المشـــروع اعتماد موازنة تقديرية توضح تكاليف 
كل نشـــاط يتطلب مصاريف مالية لتنفيذه خلال السنة المالية 
للمشروع كالإجراءات التجارية والتوسع في المشروع وتطويره 
ويجب السير بموجبها في تنفيذ جميع الأنشطة المعتمدة لضمان 
الخطة تنفيذ الخطة التشـــغيلية للمشروع وتحتوي الموازنة 
على إمكانيات وأرصدة المشروع المالية والنقدية المتوفرة خلا 

العام الجديد.
٭ إصدار القوائم المالية الخاصة بالمنشـــأة مع نهاية كل سنة 
مالية: تعتبر القوائم المالية المؤشر الذي نحدد من خلاله النتائج 
التي حققها المشـــروع من ربح أو خسارة في فترة معينة وأهم 
هذه القوائم: قائمة نتيجة الأعمال وتظهر فيها جميع الإيرادات 
وجميع المصروفات ـ قائمة المركز المالي (الميزانية) وتظهر فيها 
الأصول والخصوم وحقوق أصحاب المنشأة بالإضافة إلى تقارير 
تحتوي على بعض المؤشرات والنسب المالية مثل معدل العائد على 

الاستثمار ومعدل دوران البضاعة وتطور حجم المبيعات.

٭ تطوير وتحســـين مكان 
وبيئة العمل: يتوقف تطور 
ونمو المشروع الصغير على 
قدرة صاحبه في اختيار المكان 

المناسب للمشروع وتحديد المركز 
التنافســـي في السوق وتوزيع 

السلع وعمليات البيع والمستهلك 
والحصة السوقية في 

وسهولة  القطاع 
إلى  وصولـــه 

المستهلك وعدد 
العاملين والعمل 

الدؤوب على تحسين 
المنتجات أو الخدمات بما 
التغيرات  يتناســـب مع 
والظروف الاقتصادية 
العرض  مـــن حيـــث 
والطلب، والاستفادة 
من تجارب الآخرين 
ـ خصوصا المنافسين 
ـ وتلمس احتياجات 
وأذواق المستهلكين 
والدوافـــع الخاصة 
بالشـــراء ومعـــدل 

استعمال السلعة.
٭ الاهتمـــام بوضع 
العاملـــين: إن تطويـــر 
العاملين من أهم  كفاءات 
مقومـــات النجاح، فوجود 
عامل غير مؤهل أو غير مدرب 
يقلـــل من جـــودة العمل وعدم 
الاهتمام بوضع وســـلامة العاملين 
في المنشأة يؤدي إلى انخفاض التحفيز 
لديهم، وهذا يؤثر ســـلبا في رضى العملاء 
والمســـتهلكين ومن ثم في المبيعات لذلك يجب على 
صاحب العمـــل الاهتمام بوضع العاملين معه بتطوير قدراتهم 
والحفاظ على سلامتهم وبناء علاقات قوية معهم وهذا يساعد 
على رفع كفـــاءة العمل وزيادة رضى العمـــلاء ومن ثم زيادة 

المبيعات.
٭ إقامـــة علاقات جيدة مع الموردين والموزعين: دائما ما تحمل 
العلاقة بين صاحب المشروع الصغير والموردين والموزعين طابعا 

التي قام بها وتتمثل المقومات الرئيســـية للنظام المحاسبي في 
(المستندات والدفاتر والسجلات والقوائم والتقارير) فالمستندات 
تعتبر نقطة البداية في تدفـــق المعلومات وتوضيح البيانات 
الخاصة بالعمليات التجارية للمنشـــأة ومن واقع المســـتندات 
يتم التســـجيل في الدفاتر والسجلات لإثبات جميع العمليات 
ومن ثم يتم تفريغ المعلومـــات في قوائم وتقارير تعتمد على 
النظام المحاسبي المالي للمنشـــأة لتوضح نتيجة الأعمال عن 

فترة معينة.
٭ المحافظة على جودة عالية: إن شدة المنافسة 

على السلعة يتطلب الكثير من الاهتمام 
بالمنتـــج أو الخدمـــة المقدمة، فمن 

العناصر الأساسية للتسويق 
أن تكون السلعة المقدمة ذات 

جودة عاليـــة تتطابق مع 
متطلبات المســـتهلك من 
الشـــكل واللون  حيث 
والتصميـــم والمتانة 
والصلاحية والتعبئة 
ولكسب ثقة المستهلك 
وضمان الاستمرارية 
في السوق لابد من 
المحافظة على الجودة 
والتفكيـــر دائما في 

التحسين والتميز.
٭ المحافظـــة علـــى 

سعر تنافسي: السعر 
القيمـــة الحقيقية  هو 

للمنتج ومن خلاله يقيم 
المستهلك مقدار احتياجاته 

وقدرته الشرائية، ولذلك يجب 
أن يكون للمنتج ســـعر منافس 

يحقق هامش ربح مناسبا ويجب أن 
تتم عملية التسعير بعد دراسة تكلفة 

المنتج ومستوى الطلب وخصائص المستهلك 
وحدة المنافسة.

٭ التطوير المستمر للذات: على صاحب العمل تحمل المسؤولية 
ومواجهة المشاكل والإصرار والمثابرة، والعمل لساعات طويلة 
دون تذمر، وعليه تعلم مهارات التعامل مع الآخرين وبناء علاقات 
طيبة معهم، وكذلك اكتساب المهارات الإدارية كالتخطيط والتنظيم 
والقيادة والرقابة على العمل والتي تساعد صاحب العمل بشكل 

كبير في إدارة عمله وتخطي العقبات التي تواجهه.

أسئلة كثيرة تدور في أذهان المبادرين، منها ماذا أفعل حتى أضمن 
نجاح مشروعي؟ في الحقيقية، هناك من سبقونا ونجحوا في 

تحقيق أحلامهم وحولوها الى مشاريع.
لكن تبقى هناك مجموعة كبيرة من التساؤلات التي تدور في 
أذهان المبادرين، وفيما يلي إجابة عن بعض هذه التساؤلات:

1 ـ هل يجب أن أُشرف بنفسى على 
مشروعي الخاص؟

بالطبع نعم حيث يجب على صاحب العمل أن يقوم بالإشراف 
على المشروع بنفسه حتى يتمكن المشروع من ترسيخ تواجده 
التنافســـي في الســـوق المحلي ومن ثم يبدأ في الانطلاق إلى 
الأســـواق الخارجية فمعظم المنشآت الكبيرة كانت في بدايتها 
صغيرة ونتيجة إدارتها المتطورة والمتميزة استطاعت ان تنمو 
وتتفوق مما مكنها من التحرك داخل السوق بأقصى كفاءة ممكنة 
وكل قصص النجاح كانت لأشـــخاص أشرفوا على مشاريعهم 

بأنفسهم.

2 ـ هل يمكن أن أضع أموالي الشخصية 
مع الأموال المكتسبة من المشروع؟

من الواجب على صاحب المشروع الصغير ان يحدد لنفسه 
مبلغا من المال كراتب شـــهري مدرج ضمن المصاريف الإدارية 
للمشروع وأن يتعايش طبقا لدخله المالي وألا يخلط مصاريفه 
الشـــخصية مع مصاريف وإيرادات مشروعه إذ يؤدي ذلك إلى 
خلل مالي للمشـــروع مما يترتب عليه قصـــور في الالتزامات 
المالية ومتطلبات العمل التشـــغيلية وهذا يؤدي تدريجيا إلى 

فشل المشروع.

3 ـ ماذا أفعل حتى أضمن إدارة ناجحة 
لمشروعي؟

حتـــى تقوم بتحقيق نجاح لمشـــروعك الخاص يجب عليك 
القيام بالخطوات التالية:

٭ مراقبة ومتابعة قيد الدفاتر المحاســـبية واستخدام برنامج 
محاسبي مبســـط: تحتاج جميع المنشآت باختلاف أشكالها أو 
أحجامها إلى نظام محاسبي، يساعد أصحابها في الحصول على 
المعلومات المحاسبية خلال فترة نشاط المنشأة فالتاجر لا يستطيع 
أن يعتمـــد على ذهنه في اســـترجاع ومعرفة جميع العمليات 

ريتشارد تشالز نيكولاس برانسون هو رجل أعمال بريطاني ومؤسس مجموعة فيرجين 
غروب التي تضم أكثر من ٣٦٠ شركة. أسس برانسون مجموعة مراكز تسجيل باسم 

فيرجين ريكوردس في بداية السبعينيات وتغير اسمها لاحقا إلى فيرجين ميغاستورز، 
ويعتبر من ألمع رجال الاعمال في اسلوب ادارته.. وفيما يلي نصائحه لإنجاح مشروعك:

ريتشارد برانسون في أشهر طرقه الادارية التسويقية على متن احدى طائرات شركته مرتديا زي المضيفات 

والحصة السوقية في 
وسهولة  القطاع 

إلى  وصولـــه 

المنتجات أو الخدمات بما 
التغيرات  يتناســـب مع 
والظروف الاقتصادية 

العاملـــين: إن تطويـــر 
العاملين من أهم  كفاءات 
مقومـــات النجاح، فوجود 
عامل غير مؤهل أو غير مدرب 
يقلـــل من جـــودة العمل وعدم 
الاهتمام بوضع وســـلامة العاملين 
في المنشأة يؤدي إلى انخفاض التحفيز 
لديهم، وهذا يؤثر ســـلبا في رضى العملاء 
والمســـتهلكين ومن ثم في المبيعات لذلك يجب على 

٭ المحافظة على جودة عالية: إن شدة المنافسة 
على السلعة يتطلب الكثير من الاهتمام 

بالمنتـــج أو الخدمـــة المقدمة، فمن 
العناصر الأساسية للتسويق 

أن تكون السلعة المقدمة ذات 
جودة عاليـــة تتطابق مع 

متطلبات المســـتهلك من 
الشـــكل واللون  حيث 
والتصميـــم والمتانة 
والصلاحية والتعبئة 
ولكسب ثقة المستهلك 
وضمان الاستمرارية 
في السوق لابد من 
المحافظة على الجودة 
والتفكيـــر دائما في 

٭ المحافظـــة علـــى 
سعر تنافسي: السعر 

القيمـــة الحقيقية  هو 
للمنتج ومن خلاله يقيم 

المستهلك مقدار احتياجاته 
وقدرته الشرائية، ولذلك يجب 

أن يكون للمنتج ســـعر منافس 
يحقق هامش ربح مناسبا ويجب أن 

تتم عملية التسعير بعد دراسة تكلفة 
المنتج ومستوى الطلب وخصائص المستهلك 

ماذا تفعل حتى تضمن إدارة ماذا تفعل حتى تضمن إدارة ماذا تفعل حتى تضمن إدارة 

كلما ساعده ذلك 
في الحصول على 
تســـهيلات منهـــم 
وكلمـــا زادت علاقته 
بالموزعـــين زاد ولائهم 
له ولمنتجاتـــه وهذا يؤدي 
إلى زيادة المبيعات ومن ثم نمو 

وتطوير منشأته.

٭ تطوير وتحســـين مكان 
وبيئة العمل: يتوقف تطور 
ونمو المشروع الصغير على 
قدرة صاحبه في اختيار المكان 

المناسب للمشروع وتحديد المركز 
التنافســـي في السوق وتوزيع 

السلع وعمليات البيع والمستهلك 
والحصة السوقية في 

إلى  وصولـــه 
المستهلك وعدد 

العاملين والعمل 
الدؤوب على تحسين 

والحصة السوقية في 
وسهولة  القطاع 

إلى  وصولـــه 
المستهلك وعدد 

العاملين والعمل 
الدؤوب على تحسين 

فكرة ان تركب الموجة وتدخل في المنافسة 
مع شركات اقدم منك في السوق تعد فكرة غير 

ريتشارد تشالز نيكولاس برانسون هو رجل أعمال بريطاني ومؤسس مجموعة فيرجين 
 شركة. أسس برانسون مجموعة مراكز تسجيل باسم 

فيرجين ريكوردس في بداية السبعينيات وتغير اسمها لاحقا إلى فيرجين ميغاستورز، 
ويعتبر من ألمع رجال الاعمال في اسلوب ادارته.. وفيما يلي نصائحه لإنجاح مشروعك:

كيف تتميز 
في تسويق منتجاتك؟

في كثير مــــن الأحيان، يهمــــل أصحاب 
المشــــاريع الصغيرة الضرورات الأساسية 
للتسويق والتي تقطع بهم شوطا طويلا في 
طريق جذب الزبائن المحتملين. هذه الضرورات 
مهمة جدا ويجب على كل صاحب بزنس ألا 

يتجاهلها.
هل المشروع الخاص بك 

يحتوي على هذه الضروريات 
الـ 5 للتسويق؟
١ - رسالة جوهرية

٢- لوغو وعلامة تجارية جيدة
٣- موقع على الإنترنت أو مدونة

٤- كروت شخصية
٥- الظهور.

إذا هو كل ما يجب عليك عمله، وما تحتاجه 
لترويج البزنس الخاص بك بفعالية، سواء 
أكنت فردا تعمل لحسابك الخاص، أو توظف 
الآخرين للعمل لحسابك، أو تملك مشروعا 

صغيرا أو متوسط الحجم.
لا يهم مجالك أو الصناعة التي تعمل فيها، 
ربما تكون ممن يعرضون منتجا أو خدمة.. 
أيضــــا هذا لا يهم. إذا كان لديك أساســــيات 

التسويق الصحيحة، والظهور الصحيح أمام 
الجمهور، فإن مشــــروعك لديه فرصة قوية 

لمواجهة الصعاب التي ستظهر له.
الضرورات الـ ٥ الأساسية في التسويق 
تعمل لجعل مشروعك يســــاعدك في خلق 
وإيجاد فرصة. هذه العناصر الـ ٥ ليســــت 
صعبة للحصول عليها، وحين تحصل عليها، 
فإن تكلفتها ليســــت مرتفعة، وإنشاء هذه 
الضروريات الـ ٥ يحمــــل في طياته الكثير 
من المتعة والطرافة بالنسبة لك وأنت تقوم 
بإنشائها. إنه من المثير بصفة عامة أن تقوم 
بإنشاء مشروع ما وتتابع تطوره يوما بعد 

يوم.
إذن، ما الذي يحجز الناس عن 

ترويج البزنس الخاص بهم 
بشكل فعال؟

وجدت هنا بعض الأسباب القليلة، والتي 
من المحتمــــل أن تعترف أنت بها بينك وبين 
نفســــك، أو حتى في التعليقــــات موضحا 

أعذارك:
«العمل الخاص بي لا يحتاج موقعا على 

الإنترنت.. لدي كروت شخصية».

«أنا لا أحتاج مطبوعات أو كروتا شخصية.. 
أنا أعمل على الإنترنت».

«أنــــا أمتلك متجرا بالفعــــل، وزبائني لا 
يهتمون إذا كنت أمتلك موقعا على الإنترنت 

أم لا».
«نوعية البزنس التي أعمل بها لا تحتاج 
مطبوعات أو موقعــــا على الإنترنت بصفة 

عامة».
«أنا لا أعرف حتى كيف استخدم الكمبيوتر، 

وأين وكيف من الممكن أن أوزع كروتي؟».
هذه الافتراضات الخاطئة، والعقبات التي 
تنشئها لنفسك بنفسك، تضر مشروعك - 
أيما ضرر - كل يوم. تجاهل تكلفة المبيعات، 
فالتسويق الفقير للبزنس الخاص بك يؤدي 

إلى الفشل.
ونحن لا نريد أن يحدث ذلك بالطبع.

لمساعدتك في تأدية أعمالك بشكل أفضل.. 
وعلى توضيح أي سوء فهم في التسويق، 
وتعريفك بضرورات التسويق الأساسية التي 
تحتاجها لترويج أعمالك بفعالية، وخصوصا 
على النت، ننصحك بمتابعة المدونات المختصة 
مثل: مدونة أنا مســــتقل، ومدونة تسويق 

أون لاين.

ماذا تفعل حتى تضمن إدارة  ناجحة 
لمشروعك؟

نصائح برانسون لتسويق مشروعك

كيف تتميز  في تسويق منتجاتك؟

الأمين العام للمجلس الوطني للثقافة والفنون والآداب أكد خلال استضافته 
في »ألو الأنباء« أن الكويت لا تشتهر فقط بالنفط وإنما بالثقافة أيضاً

 م.علي اليوحة: مجمع ثقافي في المهبولة  بمساحة
24 ألف متر مربع قريباً

تحويل السينما إلى صناعة يحتاج إلى عدة سنوات ويمكن إيجاد 
سينما في الكويت دون الاعتماد  على الجهاز الحكومي

90% من المرشحين للعمل بالمجلس تم قبولهم 
ولدينا عجز في تخصصات الآثار والمتاحف والإعلام 

والمكتبات والتخطيط

»ألو  الأنباء« لقاء

محليات

السفير الإيراني علي رضا عنايتي

يعقوب الصانع

15

12

عنايتي لـ »الأنباء«: 
الكويت وإيران

 بدأتا مراحل تنفيذ 
اتفاقية تبادل السجناء

زيارة الرئيس روحاني 
 إلى الكويت قائمة 

ولم يحدد موعد 
لها حتى الآن

اللجنة العليا المشتركة 
بين البلدين ستعقد 

في طهران بداية مارس 

»الصحة« تنتهي 
من التقييم السنوي

 لـ 48 ألف موظف.. 
والنتائج في مارس

المهنا: الأمراض 
 الروماتيزمية تصيب
 15 ٪ من المجتمع

الزايد: الاكتئاب يصيب 
واحداً من كل خمسة 

أشخاص بالكويت

		   	           )هاني الشمري( م.علي اليوحة يرد على أسئلة القراء عبر الهاتف
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)ا.ف.پ(  مظاهرات رافضة للحوثيين في مدينة إب اليمنية أمس 	

الحوثي: »يدي ممدودة لكل القوى السياسية«

»التعاون« ترفض الانقلاب الحوثي: تهديد لأمن المنطقة واستقرارها

الصانع: مشروع السلطة القضائية إلى »قانونية مجلس الوزراء«
جهدها لإنهائه في زمن قياسي 
من وزارة المالية والتأمينات 
الاجتماعية وديوان الخدمة 
المدنية. ولفت الى ان كل جهة 
أبدت ملاحظاته����ا وتم رفع 
المش����روع الى ادارة الفتوى 
والتش����ريع التي بدورها لم 
تدخر جهدا لإنهاء مراجعته 

في زمن قياسي.
وأكد الصان����ع ان وزارة 
العدل حريصة كل الحرص 
على س����رعة الانته����اء منه 
لتحقي����ق الرغبة الس����امية 
لصاحب السمو الأمير الداعمة 

للقضاء.

تطورا مهما في قانون تنظيم 
القضاء ويتضمن قواعد تعلي 
القضائية  من شأن السلطة 
وتعزز استقلاليتها عن باقي 
س����لطات الدولة. وأشار الى 
ان المش����روع تضمن أحكاما 
مس����تحدثة بميزات لرجال 
القضاء والنيابة العامة غير 
مسبوقة سواء في حال شغلهم 
او بع����د تقاعدهم  وظائفهم 
بما يضمن تحقيق المستوى 
اللائق بهم. وشدد  المعيشي 
عل����ى ان الحكومة حريصة 
كل الحرص عل����ى إنهاء هذا 
المش����روع وبذل����ت قصارى 

قال وزي����ر العدل ووزير 
الأوقاف والشؤون الإسلامية 
يعق����وب الصان����ع ان إدارة 
انتهت  الفتوى والتش����ريع 
من مراجعة مشروع السلطة 
القضائية وإفراغه في الصيغة 
القانونية المناسبة وأرسلته 
الى وزارة العدل التي انتهت 
من مراجعته تمهيدا لإرساله 
الى اللجنة القانونية بمجلس 
الوزراء ومن ثم إلى مجلس 
 الأم����ة. وأض����اف الصان����ع 
الذي  ان المشروع  لـ »كونا« 
أعدته الوزارة بالتنسيق مع 
المجلس الأعلى للقضاء يمثل 

محمود فاروق

علمت »الأنباء« من مصادر 
مس����ؤولة أن مقترح إعادة 
الس����ماح بجدول����ة قروض 
الافراد الاستهلاكية والمقسطة 
سيدخل حيز التنفيذ قريبا، 
بع����د ان ابدت جميع البنوك 
الكويتية موافقتها في خطابها 
الذي ارس����لته لبنك الكويت 
المركزي مؤخ����را على اعادة 
العمل به����ذا الملف الذي كان 

قد توقف إبان الازمة المالية. 
وقالت المصادر إن مجلس ادارة 
»المركزي« قد يتخذ القرار في 
اجتماعه المزمع انعقاده اليوم، 
على ان يب����دأ العمل به بعد 
وضع شروط جديدة. ومن 
ابرز هذه الشروط الا يكون 
 BLACK العميل ضمن قائمة
LIST على موقع الساي نت، 
وان تتم الجدولة ضمن البنك 
الذي اقت����رض العميل منه. 
وسيبقي البنك المركزي على 

قراره بعدم السماح بالاقتراض 
من بنك لتسديد قرض في بنك 
آخر. وس����يخفف قرار اعادة 
الجدولة عن سوق القروض 
السوداء التي تكبد مواطنون 
ومقيمون خسائر بسببها، كما 
انه ق����رار يحقق العدالة بين 
المصارف الاسلامية والتقليدية 
والاحتفاظ بالحصة السوقية، 
حيث قرار الجدولة داخل البنك 
انتقال  المقرض يتيح ع����دم 
العميل الى بنك آخر بغرض 

الحصول على قرض لتسديد 
قرض، كما ان العدالة تتحقق 
لان البنوك التقليدية تتقاضى 
الفائدة حسب اوقات تسديد 
العميل وليس دفعة واحدة، 
بالإضافة الى ان البنوك تعرف 

عملاءها جيدا. 
الذي  العميل  وس����يكون 
يتطلب قرضه اعادة الجدولة 
هو المس����تفيد الاول من هذا 
القرار وسط اس����عار فائدة 

متدنية.

عواصم ـ وكالات: رفضت 
دول مجلس التعاون الخليجي 
الانق��ل�اب الحوث����ي مؤكدة 
انها س���تتخذ »الإجراءات 
الضـروري���ة« لحمـايــ���ة 
مصالحها، ودعت في بيان 
أمس مجلس الأمن إلى سرعة 
اللازمة  الق���رارات  اتخ���اذ 
»لوضع حد لهذا الانقلاب«. 
وشددت على ان »ما يهدد أمن 
اليمن وسلامة شعبه يعد 
تهديدا لأمنها ولأمن المنطقة 

واستقرارها«.
بم���وازاة ذل���ك، طالب 
وزراء خارجي���ة التعاون، 
خ�ل�ال اجتماع م���ع وزير 
الخارجي���ة الأميركي جون 
كيري عل���ى هامش مؤتمر 
ميونيخ للأم���ن، المجتمع 
الدول���ي بالقيام بدور أكبر 
وأقوى في الأزمة اليمنية.

وفي غض���ون ذلك، قال 
عبد الملك الحوثي في كلمة 
ي���ده »ممدودة  متلفزة إن 

لكل القوى السياس���ية في 
اليمن«، دعيا »الجميع الى 
تحمل مسؤوليتهم في البناء 

لخدمة الشعب اليمني« بدلا 
من التصارع.
التفاصيل ص30٭٭


