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350 ألف مركبة مبيعات تويوتا بالمنطقة للنصف الأول
ضب���ط المكابح للمحافظة على 
سرعة خفيفة متواصلة تعزز 
السلامة والقيادة عبر مختلف 
التضاري���س. وبلغ���ت زيادة 
نسبة المبيعات لمركبة تويوتا 
هايلوكس عالية المتانة 17% وتم 
بيع 81.705 وذلك خلال الفترة 
نفسها. وتتوافر المركبة بخيارين 
من المحركات بس���عة 2.7 لتر 
و2.0 لتر يعملان بالبنزين، مع 
نظام توقيت الصمامات المتغير 
الذك���ي )VVT-i( الذي يضبط 
توقيت الصمامات على أفضل 
مستوى تبعا لظروف القيادة، 
مما يحقق أداء عاليا ويوفر في 
استهلاك الوقود. وتجمع تويوتا 
هايلوكس بين المتانة التقليدية 
والق���درة الهائلة على التحمل، 
علاوة على المزايا العديدة التي 
تكسبها المزيد من الراحة والأمان، 
وتجعل منها المركب���ة المثالية 
الجامعة بين احتياجات العمل 
واحتياجات القي���ادة اليومية. 
وتمتاز تويوتا هايلوكس أيضا 
بمساحة مقصوراتها الفسيحة 
والتي تتس���ع لجلوس س���تة 
أشخاص في المقصورة المزدوجة. 
ونظرا لحضورها الجريء الذي 
يجمع بين القدرة المتفوقة وأعلى 
مستويات الجودة، ترتقي مركبة 
هايلوك���س بتصميمها المتقن 
بمعايير التفوق إلى مستويات 
جديدة وتمه���د الطريق لجيل 
جديد من المركب���ات التجارية 

الخفيفة.

التامة أثناء القيادة على الطرقات. 
وزودت تويوتا »لاند كروزر« 
بمزايا مبتكرة مثل نظام اختيار 
التضاريس المتعددة الذي يتضمن 
خمسة اختيارات، والذي يسمح 
بتوفير قوة التحكم الأمثل من 
خ�ل�ال الحفاظ على أفضل قوة 
تشبث ممكنة بما يتناسب مع 
طبيعة الطرق���ات الوعرة، مما 
يمكن السائق من اختيار نمط 
القيادة تبعا لحال���ة الطريق. 
وتتمتع المركبة بتقنيات ذكية 
للقيادة على الطرق الوعرة مثل 
نظام »التحكم بالزحف« الذي 
يشمل خمس سرعات مما يوفر 
تحكما أمثل بدواسة الوقود وأداة 

نظامي التعليق الأمامي والخلفي، 
ونظام التوجي���ه الإلكتروني 
المع���دل ونظ���ام التحكم بعزم 
الدوران الديناميكي بنظام الدفع 
الرباعي. وشهدت مبيعات مركبة 
تويوتا الأسطورية »لاند كروزر« 
الرياضية متعددة الاستخدامات 
أيضا ارتفاعا، حيث وصل عدد 
إل���ى 41.083  المركبات المبيعة 
مركبة خلال النصف الأول من 
ع���ام 2014، بزيادة وقدرها %4. 
وتمتاز المركبة بمزيجها المتقن 
بين الأداء الاستثنائي على الطرق 
الوعرة والق���درة العالية على 
القيادة على التضاريس القاسية، 
إضافة إلى دقتها العالية والراحة 

المفعمة بالحيوية. وتتوافر مركبة 
»يارس« بخيارين من المحركات 

سعة 1.5 لتر وسعة 1.3 لتر.
كم���ا أس���هم الأداء المتفوق 
والقدرة الاس���تثنائية ومتعة 
القيادة والتصميم اللافت لمركبة 
تويوتا »راف 4« في بيع 7.960 
مركبة مسجلة زيادة في المبيعات 
بنسبة 34% خلال الأشهر الستة 
الأولى من العام 2014. وبالإضافة 
إلى تصميمها الخارجي الرياضي، 
تعتمد مركبة تويوتا »راف 4« 
على مزايا متعددة إضافية لعل 
أبرزها رشاقتها وسهولة قيادتها 
وكفاءتها العالية أثناء المناورة 
على الطرق الوعرة، وذلك بفضل 

مركبة مسجلة بذلك زيادة في 
المبيعات بلغت 63% وذلك خلال 
النص���ف الأول من العام 2014. 
وحظي���ت ه���ذه المركبة برضا 
واستحسان العملاء بفضل قيمتها 
المثالية وأدائها المتفوق، علاوة 
على تصميمها الأنيق ومتانتها 
العالية. كما لعبت زيادة حجم 
المركبة دورا مهم���ا في توفير 
المزيد من المس���احات الداخلية 
الرحبة والمترفة، وأقصى درجات 
التحكم في الثبات والراحة في 
القيادة. وتشكل تويوتا »يارس 
سيدان« قصة نجاح جديدة في 
تاري���خ تويوتا ودليلا واضحا 
على تصاميمها الداخلية الجذابة 

في إحداث قفزة كبيرة ساعدت 
في ترس���يخ رضا العملاء، كما 
عزز ثقتهم في مركبات تويوتا 
وعمقت راحة بالهم إزاء اقتناء 
إحدى مركباتها. ونعول بدورنا 
على هذه النتائج ونتخذ منها 
منصة ممتازة لترس���يخ أدائنا 
القوي خ�ل�ال ما تبقى من هذه 
السنة، وذلك بتقديم مجموعة 
بارزة من مركباتنا التي تعكس 
ابتكاراتنا المتواصلة والجودة 
العالية، علاوة على محافظتنا 
الدائمة على أعلى معايير المتانة 

والموثوقية«.
وحققت »يارس س���يدان« 
بتصميمها الجديد بيع 27.823 

أعلنت ش���ركة تويوتا عن 
تحقيقها نموا مطردا في المبيعات 
في منطقة الشرق الأوسط )دول 
مجلس التعاون الخليجي، اليمن، 
لبنان، الأردن والعراق(، حيث 
نجحت الشركة في بيع 356، 805 
مركبة خلال النصف الأول من 
العام 2014 )يناير- يونيو 2014( 
مسجلة زيادة بنسبة 6% مقارنة 
بالفترة نفسها من العام 2013. 
وقد شهدت مختلف فئات تويوتا 
من مركبات السيدان والمركبات 
الرياضية متعددة الاستخدامات 
والبيك- آب نموا ثابتا، محافظة 
بذلك على مكانتها الريادية في 
المنطق���ة. وفي معرض تعليقه 
على هذا الإنجاز، قال تاكايوكي 
يوشيتسوغو، الممثل الرئيسي 
للمكتب التمثيلي لشركة تويوتا 
في منطقة الشرق الأوسط وشمال 
إفريقيا: »يعزز النمو المطرد في 
المبيعات الذي ش���هده النصف 
الأول من العام الحالي من نجاح 
الأسلوب الجديد الذي انتهجته 
تويوت���ا مؤخرا ف���ي تصميم 
مركباتها. ويرمي التصميم إلى 
تطوير منتجات تعزز التفاعل 
مع الس���ائقين وتمد المزيد من 
جسور التواصل معهم. ونلتزم 
من جانبنا بإنتاج مركبات تجسد 
مفهوم ما يعرف باس���م »واكو 
دوكي« وهو المصطلح الياباني 
الذي يعبر عن الحماس والإثارة 
ومتعة القيادة التي توفره مركبات 
تويوتا. وقد أسهم هذا المفهوم 

تويوتا »راف 4« 
تسجل زيادة في 
المبيعات بنسبة 

تفوق %34

me« الجديدة تعد اس���تكمالا 
التي  للخط���وات والجه���ود 
تقوم به���ا إدارة »ريماكس « 
والتي تتيح لأكبر قاعدة من 
العملاء الاستفادة من الفرص 
التأجيرية المعروضة، سواء 
التجارية، وذلك  أو  السكنية 
انطلاقا من أننا رواد صناعة 
العقار. مشيرة إلى أن المجموعة 
ستفتتح قريبا مقرا متخصصا 
بالتأجير ف���ي حولي لتلبية 
الإحتياجات التأجيرية كافة.

»ريماكس« تطرح باقة خدمات تأجيرية مبتكرة

ن خدمات الطباعة لـ »فولكس فاجن« »كانون« تؤمِّ
أعلنت شركة كانون أنها أبرمت اتفاقية خدمات 
عالمية مع شركة تصنيع السيارات الألمانية فولكس 
فاجن بهدف تق���ديم الأنظمة والحلول المكتبية 
متعددة الوظائف. وعلى مدى السنوات القليلة 
المقبلة، ستعمل كانون كشريك عالمي لفولكس 
فاجن، فتقدم لمكاتب مجموعة فولكس فاجن حول 
العالم خدمات الطباعة المدارة من خلال أنظمة 

وحلول كانون المكتبية متعددة الوظائف.
ومن خلال هذه الاتفاقية الش���املة، ستقدم 

كانون الطابع���ات الليزرية والأنظمة المكتبية 
متعددة الوظائف إلى مكاتب مجموعة فولكس 
فاجن ومصانعه���ا في العال���م، بالإضافة إلى 
مجموعة متنوعة من الحلول والخدمات. وعن 
هذه الشراكة، قال الس���يد أندرياس ويديمان، 
رئيس إدارة خدمات الطباعة في شركة فولكس 
فاجن: »يس���ر شركة فولكس فاجن جدا العمل 
مع كانون لتلبي���ة حاجاتنا في مجال الطباعة 

وإدارتها في مواقعنا حول العالم«.

كشفت مجموعة ريماكس 
العالمية، عبر مكتبها الإقليمي 
في الكويت، أنها بصدد طرح 
خدمة جديدة مبتكرة للتأجير 
 Rent« العقاري تحت مسمى
me« كخدمة تأجيرية مميزة 
بأسعار في متناول الجميع، 
تحق���ق متطلباتهم بأس���رع 

الطرق وأفضل المزايا.
المناسبة، صرحت  وبهذه 
مسؤولة دعم المبيعات بتول 
 Rent« بتول أبو حويليأبو حويلي بأن خدمة

بين مصر وشقيقاتهم في شتي 
المجالات السياسية والاقتصادية 
والاجتماعية والثقافية، وهي 
تفتح أبوابها بكل الأمن والأمان 
والضمانات الكبيرة لنجاح تلك 
الاستثمارات. من جانبه، أشار 
المدير التنفيذي للشركة رأفت 
عزيز الى مش����اركة العديد من 
الوزارات والهيئات الحكومية 

انطلاق »الملتقى الكويتي ـ المصري«
 أكتوبر المقبل بالقاهرة

والاستثمارية والشركات العقارية 
والصناعية والتجارية والمراكز 
العلمي����ة والتعليمي����ة ودور 
النش����ر والصحف من البلدين 

الشقيقين .

ينطل����ق المع����رض انطلاق 
ـ الكويتي المصري«  و»الملتقى 
خلال الفترة من 21 – 23 اكتوبر 
2014 بفندق فيرمونت بالقاهرة 
)هيليوبليس شيراتون سابقا(، 
تحت عنوان )مص����ر.. فرص 
اس����تثمارية جدي����دة(. ويأتي 
انطلاق هذا الملتقى بعد نجاح 
الملتقيات والمعارض الس����ابقة 
والمتعددة والتي نظمتها شركة 
س����كاي اكس����بو للمع����ارض 
والمؤتمرات. وف����ي هذا الاطار، 
قال المدير العام لسكاي اكسبو 
للمعارض والمؤتم����رات ملاك 
صبح����ي عزي����ز ان المعرض 
والملتقى س����يقام بالتعاون مع 
سفير الكويت بجمهورية مصر 
العربية سالم الزمانان، حيث 
سيعمل على توثيق العلاقات 
بين البلدين الشقيقين وترجمة 
التعاون المستمر بين الشعبين.

ملاك صبحي وأكد على ضرورة عن التعاون  رأفت عزيز

iPhone ث تطبيق الـ »أون لاين« بـ »بيتك« يحُدِّ

»الوطني«: 150 متدرباً في البرنامج الصيفي

وتم اضافة عرض مستفيد 
 iPhone تلكس واحد لأجهزة
الى تعديلات  S5 بالاضافة 
على بعض الخدمات لضمان 
السرعة الأكبر والسهولة في 

الاستخدام. 
ويش���مل تطبيق »بيتك 
اونلاين« ميزة عرض ملخص 
أرصدة الحسابات والودائع، 
وعرض كش���ف تفصيلي 
لحسابات العميل، بالاضافة 
الى متابعة معاملات وتسوية 
مستحقات البطاقة الائتمانية، 
واجراء التحويلات المالية بين 
الحسابات الخاصة أوحسابات 
اخرى داخ���ل »بيتك«، كما 
يتميز التطبيق بميزة تعديل 
آلية رمز الدخول، وتحويل 

حيث خضعوا لتدريب مكثف 
على العمل المصرفي وقاموا 
بالعديد من الأنشطة الميدانية 
والزيارات التعريفية إلى العديد 
من مؤسسات القطاعين العام 

والخاص.
ولفت الرشيد إلى أن البنك 
الوطني يحرص من خلال هذا 
النوع من البرامج التدريبية 
على إتاحة الفرصة أمام طلبة 
لصقل قدراته����م ومهاراتهم 
من خ��ل�ال التدريب المنهجي 
والعملي على طبيعة العمل 
لدى مؤسسات القطاع الخاص 
عموما وآليات العمل المصرفي 

بشكل خاص.

تلكس، وتحويل الى حساب 
»بيتك للتداول« ودفع فواتير 
الخدمات المستحقة وشراء 
الدفع المس���بق،  بطاق���ات 
ومستفيدي »بيتك«، وعرض 
تفاصيل الاقساط التجارية، 
وطلب دفتر شيكات، وإشعار 
بالبريد الالكتروني، وربط 
الحس���ابات عل���ى بطاقة 
الصرف الالي، وأوامر دائمة 
للحس���ابات وللبطاق���ات، 
وحالة الشيكات والبطاقات 
الفعال���ة والعديد من  غير 
الت���ي تضيف قيمة  المزايا 
الذي يسهل  التطبيق  على 
على المستخدم خدمات شاملة 
مصرفية وتجارية وتمويلية 
في أي وقت ومن أي مكان. 

ويأتي تنظيم البنك الوطني 
لبرنامج للتدريب الصيفي لعام 
2014 في إط����ار التزام البنك 
الوطني بالمبادرات الاجتماعية، 
وتهدف الدورات التدريبية إلى 
تعريف المشاركين بأساسيات 
العمل المصرف����ي والمعارف 
النظرية مثل أس����اليب عمل 
الفري����ق، وط����رق التفكي����ر 
الإبداعي، وسبل التعبير الذاتي 
الأمثل، وأساليب التعامل مع 
العملاء إضافة إلى مفهوم جودة 
الخدمة. ويتخل����ل الدورات 
حلقات ميدانية ونظرية بواقع 
5 ساعات يوميا ولمدة أسبوعين 

لكل دورة. 

وحماية بطاق���ة الائتمان، 
وإضافة مس���تفيد »بيتك« 
بحي���ث أصبح���ت الموافقة 
انتظار،  تلقائية من غي���ر 

تأكيد جديد على أهمية البرامج 
التدريبي����ة التي يق����وم بها 
البنك الوطني، والتي تضاف 
إل����ى س����جل مبادراته تجاه 
الكوادر الشابة. وتعكس هذه 
البرامج التزام البنك الوطني 
بالمسؤولية الاجتماعية تجاه 
هذه الفئ����ة الواعدة وإيمانه 
بأهمي����ة دعمه����م وتمكينهم 
وتوفير الف����رص التدريبية 

الملائمة لهم. 
وأضاف الرش����يد أن عدد 
المشاركين في برنامج الوطني 
للتدريب الصيفي لهذا العام 
تج����اوز 150 طالب����ا وطالبة 
توزعوا على أرب����ع دورات، 

التمويل  أطل���ق بي���ت 
الكويتي )بيتك( النس���خة 
الجديدة من تحديث تطبيق 
 KFHOnline »بيتك اون لاين«
 iPhone »على أجهزة »الآيفون
وذل���ك اس���تمرارا لتقديم 
افضل الخدمات الالكترونية 
المواكبة لآخر ما توصلت اليه 
التطورات التكنولوجية في 
المجال المصرفي والتي يحتل 
»بيتك« فيها الصدارة على 
مستوى الكويت والمنطقة.

ويتمي���ز تطبيق »بيتك 
اون لاين« KFHOnline بتقديم 
خدمات متنوعة تشمل خدمة 
التسجيل وخدمة »تعديل 
كلمة السر«، وخدمة الرسائل 
القصي���رة م���ن »بيت���ك«، 

اختتم بنك الكويت الوطني 
برنامج التدري����ب الصيفي 
لطلبة المدارس للعام 2014 بعد 
أن اجتاز أكثر من 150 طالبا 
وطالبة ال����دورات التدريبية 
بنج����اح، وخض����ع الطلاب 
لتدريب����ات ميدانية ونظرية 
توزع����ت على أرب����ع دورات 
أتاحت المجال أمامهم للاطلاع 
على كيفية العمل داخل الإدارات 

المختلفة في البنك. 
وقال مدير إدارة العلاقات 
العامة في بنك الكويت الوطني 
عبد المحسن الرشيد إن النجاح 
المتواصل الذي يحققه برنامج 
التدريب الصيفي سنويا هو 

خريجو إحدى دورات برنامج تدريب طلبة المدارس الصيفي 2014 عبد المحسن الرشيد


