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من تويتر وانستغرام 

العبيد مغرداً عن الأخطاء

 بريلنت لاب هي مسرعة مشاريع صغيرة 
ومتوسطة، تهدف الى توفير اهم الوسائل 
التدريبية للمبادرين في الكويت، كما تنظم 

العديد من المراسم والمؤتمرات الخاصة 
بسوق المشاريع الصغيرة واهم وسائل وسبل 

الاستثمار بها.
يقوم على إعداد هذه الصفحة م.نشوة 

الابراهيم من فريق بريلنت لاب وذلك بهدف 

الإضاءة على اهم التجارب المحلية والعالمية 
في عالم اعمال المشاريع الصغيرة بصورة 
عامة والتكنولوجية منها بصورة خاصة، كما 

نود ان نسلط الضوء على آخر الصفقات 
الاستثمارية في عالم المشروعات الناشئة 

وذلك بهدف تقريب وجهة النظر بين 
شركات الاستثمار الكويتية والمبادرين.
www.brilliant-lab.com

صفحة من إعداد: »بريلنت لاب« 

الا  الصغيرة والمتوس���طة، 
أنه يت���م اهمال ه���ؤلاء في 
الخليج، وخاصة من البنوك 
التي تمتلك حاليا س���يولة 
ضخمة يمكن استثمارها في 
مساعدة الشباب على الدخول 
بالمشاريع وخلق فرصة عمل 
جديدة. فالبنوك لديها دور 
مهم في خلق الوظائف وفتح 
فرص عمل جدي���دة، ودعم 
الناتح المحلي الاجمالي للقطاع 
الخاص. ويتم الاتكال اليوم 
على حكومات المنطقة لمساعدة 
الشباب في تنفيذ مشاريعهم 
الصغيرة، وهو ما يشكل عبئا 
اضافيا عل���ى القطاع العام 
الذي يفت���رض منه تمويل 
هذه المشاريع، بعد أن تخلت 
مؤسسات القطاع الخاص عنه 
التمويل  كالبنوك وشركات 

الضخمة.
 Kerros ويقول تقري���ر
ان »البن���وك لديها فرصة 
فريدة للاس���تفادة من هذا 
القطاع عن طريق تحسين 
المنتجات المالية وغير المالية 
والخدمات التي تقدمها التي 
تلبي الاحتياجات التشغيلية 
ونمو الش���ركات الصغيرة 
والمتوس���طة، م���ع زيادة 
عوائدها ودعم نمو القطاع 

الخاص«.

اصبح سوقا وفرص تمويل 
للبنوك العالمية.

اكبر  وتقول الأبحاث إن 
التعاون  بنوك دول مجلس 
الخليجي يجب أن تغتنم ميزة 
المبادرين الاوائل للمشاريع 
 )First Movers( الصغي���رة
لتمويلهم والاستثمار معهم في 
مشروعاتهم، وابتكار منتجات 
وخدمات بنكية خاصة بهذه 
المشاريع، لكي تصبح قائدة 

لها في المستقبل. 
ورغم دعوات مس���تمرة 
م���ن الاقتصاديين الى الاخذ 
بيد المبادرين في المش���اريع 

رغم كل الاهتمام الاعلامي 
بالمشاريع الصغيرة ودعم 
المبادرين من الشباب، الا أن 
هناك حقيقة لا يمكن تجاهلها 
بأن البنوك الخليجية ما زالت 
غائبة عن دعم هذا القطاع 
المهم والحي���وي. وتطلب 
البنوك الكثير من الشروط 
التعجيزية لاقراض مشروع 
جديد ناشئ، وهو ما يضغط 
على المبادرين ويمنعهم من 
متابعهم أفكارهم. وصحيح 
أن للبنوك حس���اباتها في 
تقلي���ل مخاطر انكش���افها 
على الش���ركات، خصوصا 
الصغيرة والمتوسطة منها، 
الا أنه يمكن للبنوك الكبرى 
التعاون  في دول مجل���س 
الخليجي بذل المزيد من الجهد 
للاستفادة من قطاع الشركات 
الصغيرة والمتوس���طة في 

المنطقة.
ابتكار  وحس���ب تقرير 
الصغي���رة  المش���اريع 
ووس���ائل  والمتوس���طة 
المصرفية في دول مجلس 
التع���اون الخليج���ي، وقد 
 Kerros ص���در عن ش���ركة
للاستشارات، فإنه يشير إلى 
أن تمويل المشاريع الصغيرة 
والمتوسطة لم يعد يقتصر 
فقط على البنوك المحلية بل 

لماذا لا تستثمر سيولتها الضخمة في قطاع حيوي؟

المشروعات الصغيرة.. فرص تمويلية ضائعة أمام البنوك

قبل أن تبيع مشروعك الخاص.. إليك 7 خطوات لمساعدتك
عام�ل  م�ن  تحق�ق 

الوقت:
لا نقص���د هن���ا 
الاستعجال، ولكن الفرص 
الممتازة لا تنتظر كثيرا، 
فم���ا يت���م تقديم���ه لك 
اليوم من أسعار لشراء 
مشروعك الخاص، قد لا 
تحص���ل عليه غدا ان لم 
تتعامل معه بطريقة فعالة 

وسريعة.

ل�م  إذا  بالبي�ع  ق�م 
يع�د مش�روعك جل 

اهتمامك:
عادة ما يذهب المبادرون الى 
إنشاء مشاريع تتماشى مع 
رؤاه����م وتطلعاتهم، ولكن 
في بع����ض الاحيان يصبح 
هذا التطل����ع ليس بالهدف 
الأساسي للمبادر، وهو ما 
يؤثر على اداء مشروعه من 
ناحية تس����ويقية ومالية، 
لذلك ينصح بالبيع في الوقت 

المبكر لمثل تلك الحالات.

تحقق من تقييمك المالي 
للشركة:

وهن����ا عليك أن 
تتحقق من السعر الحقيقي 
لمشروعك، وذلك بالاعتماد 
عل����ى خب����راء مالي��ي�ن 
يس����اعدونك ف����ي وضع 
تقيي����م جيد للمش����روع 
بعد قراءة معمقة لميزانية 

المشروع.

وذل���ك ما يجعل���ك نوعا 
ما على أهبة الاس���تعداد 
لمواجهة ه���ذه المصاعب 

في المستقبل.

 انظـ�ر الـى الس�ـوق 
من حولك:

م���ن اه���م مراحل 
الس���وق  البيع دراس���ة 
الذي تعم���ل به ومعرفة 
الى  هل مشروعك وصل 
الح���د الأعلى من الارباح 
الممك���ن تحقيقه���ا ام ان 
هناك مؤشرات لاستحواذ 
شريحة اكبر في السوق؟ 
الدراسات  النوع من  هذا 
يؤثر بش���كل كبير على 
سعر البيع للشركة المراد 

بيعها.

أفكار المنتجات والخدمات، 
ثم يسعون لاحقا لبيعها 
والتوس����ع فيها في اكثر 
من دولة وس����وق، لكن 
بعد فترة يرى المبادرون 
ان هناك أهدافا رئيسية 
اخرى ي����ودون تحقيقها 
ف����ي اس����واق ومنتجات 
اذا بدأت تشعر  مختلفة. 
بهذه الرغبة، فتأكد ان هذا 
هو الوقت المناسب لبيع 

مشروعك.

اكتـب جميع الاحتمالات 
ما بعد البيع:

تأك���د م���ن تقييم 
مرحلة البي���ع مع كتابة 
جميع الاحتمالات الواردة، 
الس���يئ منه���ا والجيد، 

لا ش�ك أنك عانيت كثيرا في 
انجاح مشروعك، وحان الوقت لكي 
تبيعه بعد أن ج�اءك عرض مميز. 
وقبل أن تقوم بهذه الخطوة، لابد 
أن تعرف بعض الحقائق، اذ يقدم 
موق�ع Mashble اقتراحات في 
هذا السياق من خلال مختصين في 
مجال الدمج والاستحواذ في قطاع 
المشاريع الصغيرة، يمكن تلخيصها 

في 7 خطوات كالتالي:

لا تتبع مشاعرك الخاصة 
تجاه المشروع:

تدفعك مش���اعرك 
وحب���ك لمش���روعك ال���ى 
ل���ه، لكن  تقيي���م مرتفع 
الواق���ع، عندما تتخذ  في 
البيع، فعليك  ف���ي  القرار 
التأكد من أن المستثمرين 
العاطفي  لا يرون الجانب 
بين���ك وبين مش���روعك، 
وإنما يرون الارقام ومدى 
امكانية التوسع في المشروع 
اكبر  لكسب قيمة سوقية 
في المستقبل، لذا فعليك أن 
تريه���م هذا الجانب المقنع 
بشكل فعال لتكسب تقييما 

جيدا لمشروعك.

قم بالبيع إذا كان لديك 
هدف آخر:

غالب����ا م����ا يبني 
أصحاب المشاريع الصغيرة 

أفكار الشباب 
المبادرين 

الأوائل 
تستحق المخاطرة 

قليلاً

الشروط 
التعجيزية للإقراض 

تعوق نمو 
كثير من المشاريع 

الواعدة
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المبادرون..  عندما يجتمع العمل والتواصل الاجتماعي
يجد المبادرون فرصة لعرض مش��اريعهم وأفكارهم عل��ى مواقع التواصل الاجتماعي، 
وباتت هذه المواقع مجالا اس��تثماريا، كما ه��ي اجتماعيا. »بريلنت لاب« اقتربت اكثر 
من يوميات وحياة المبادرين الكويتيين والخليجيين، فهناك التحدي والوصول للعالمية 
كما في حالة داود معرفي، وهناك المشاعر الانسانية التي تجمع الناس في العمل ثم 
تأتي الصدفة في الحياة كما في حالة باسل السالم، وأيضا هناك العبر والاستفادة منها 
كما يشرحها محمد السريع. وفيما يلي ابرز ما يفعلونه في عالم »تويتر« و»انستغرام«:

المب���ادر المهندس منصور العبي���د يعرض أبرز الأخطاء التي يق���ع فيها المبادرون 
وأصحاب المشاريع الناشئة، وهي كالتالي: 

إنشاء منتج لا حاجة له بالسوق، الاستعانة بفريق عمل غير قادر على التنفيذ، قلة 
التركيز على الهدف، عدم الوصول الى الشريحة المستهدفة، البطء في التنفيذ وتسويق 
المنتج، عدم الس���ؤال للمساعدة، صرف مبالغ بغير الضرورة، البحث عن مستثمرين 

قبل البحث عن الزبائن المستهلكين.

رب صدفة خير من ألف ميعاد الاستفادة من العبر

مبادرون في قمة الـ 20 الكبار


