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جانب من المؤتمر الصحافي لإطلاق المسابقة
تسليم الفائز الجائزة

Ooredoo تطلق مسابقة لتطبيقات الموبايل
»الملا العالمية للصيرفة« تعلن عن الفائزين

في سحوبات »حول فلوسك لمصر واربح أسبوعياً«

»التجاري« يعلن فائزي »النجمة«

أطلقت Ooredoo ومعهد الابتكار التطبيقي 
مؤخرا التحدي العربي الثاني لتطبيقات الجوال، 
وذلك بهدف التواصل مع الشباب الموهوبين من 

المطورين ورواد الأعمال في مجال الجوال.
ولأول مرة، س����يكون التح����دي المذكور 
على مس����توى العالم العربي، بحيث يمكن 
للش����باب من أي دولة عربي����ة تكوين فرق 
للتنافس في مس����ابقات لتطوير تطبيقات 

جديدة للجوال.
ويمكن التحدي العربي لتطبيقات الجوال، 
الذي أطلق في 2013، الفرق المشاركة والمكونة 
م����ن 6 أعضاء تقل أعمارهم عن 35 عاما من 
تطوير تطبيقات للجوال صممت بحيث يصل 
تأثيرها إلى قطاعات التعليم والرعاية الصحية 
والترفيه والحصول على وظائف أو ريادة 

الأعمال.
ويهدف البرنامج إلى تعريف الشباب العربي 
بفرص ريادة الأعمال وطرق إطلاق ش���ركات 
جديدة بالإضاف���ة إلى تعزيز مهارات الأعمال 

وقدرات التصميم لديهم.
وكان ذلك عاملا أساسيا في نجاح التحدي 
الأول، إذ ان أكثر من 15% من الذين شاركوا فيه 
من الذين وصلوا إلى المراحل ش����به النهائية 
قاموا بإنشاء شركات جديدة، الأمر الذي يسهم 
في إثراء النمو الاقتصادي، ويساعد في الوقت 

ذاته على خلق فرص عمل جديدة.
ويقول د.ناصر معرفية، الرئيس التنفيذي 
للمجموعة Ooredoo: »تدعم Ooredoo المشاريع 
الت����ي تمكن العم��ل�اء من تحقي����ق أحلامهم 
وتطلعاتهم، ونحن مهتمون بش����كل خاص 
بالبرامج التي تساعد على تنمية روح ريادة 
الأعمال في أوساط الشباب. كما اننا نواصل 
دعم التحدي العربي لتطبيقات الجوال لأنه 
يمكن الشباب من إدراك قوة وإمكانيات تقنيات 
الجوال مما يساعدهم على الارتقاء بحياتهم 

المهنية والعطاء لمجتمعاتهم«.
ومن جانبه، قال د.باريس ديلإيتراز، عضو 
مجلس إدارة معهد الابتكار التطبيقي: »ينمو 
سوق التطبيقات بسرعة لم نكن نتخيلها أبدا، 
مما غير الطريقة التي نتعامل بها مع العالم 

وغير الكثير من الف����رص الموجودة أمامنا. 
وتعتب����ر هذه التطبيقات فرصا مثالية توفر 
الحيز اللازم للش����باب الع����رب للتعبير عن 
أفكارهم وإطلاق شركاتهم الخاصة، وتطوير 
محت����وى عربي أصيل يحظ����ى بطلب كبير 

عليه«.
وتدع����م Ooredoo عددا كبيرا من مبادرات 
ريادة الأعمال للش����باب في مختلف مناطق 
تواجدها، والشركة عضو مؤسس في التحدي 

العربي لتطبيقات الجوال.
وقد تم توسيع البرنامج في 2014 لكي يوفر 
خليطا من الأنشطة المباشرة والأنشطة المرتكزة 
على شبكة الإنترنت المفتوحة أمام فرق الشباب 
في الش���رق الأوسط وش���مال أفريقيا، الذين 
س���ينضمون إلى مشاركين آخرين في تحدي 
أميركا الشمالية وتحدي جنوب شرق آسيا.

فبوجود هذا العدد الكبير من المتنافس�ي�ن 
المش���اركين في هذا التحدي من المناطق الـ 3، 
سيكون التحدي هو الأكبر على مستوى العالم 

هذا العام.
وقد خصصت 3 جوائز للفائزين بالمراكز 
الث�ل�اث الأولى ه���ي 25.000 دولار، و15.000 
دولار، و10.000 دولار، بالإضاف���ة إلى فرصة 
المشاركة في منافسات التحدي العالمي لتطبيقات 
الجوال التي ستقام في برشلونة خلال المؤتمر 

العالمي للجوال.
وإضافة إلى ذلك، سيستفيد المشاركون من 
برامج الدعم التي يجري تنفيذها حاليا، ومن 
بينها برنامج التوجيه والإرشاد، والتدريب على 
تطوير الشركاء لتمكين المشاركون الشباب من 

تحقيق أهداف شركاتهم الجديدة.
وفي قطر، س���يكون البرنامج مدعوم من 
مركز قطر لحاضنات الشركات. أمام الشباب 
الراغبين في المش���اركة في التحدي 3 أش���هر 

ابتداء من اليوم.
وعند التسجيل، سيتسلمون أحدث الأنباء 
والمس���تجدات من خلال البريد الإلكتروني أو 
مواقع التواصل الاجتماعي، وسيبدأ التدريب 
في س���بتمبر إلكترونيا وعبر زيارات للمدن 

الكبرى في العالم العربي.

أقامت »شركة الملا العالمية للصيرفة«، 
الخاص  الثامن والتاسع والعاشر  السحب 
بحملتها الترويجية: »حول فلوسك لمصر 
واربح أسبوعيا«، والتي تخص فيها عملاءها 
المصريين الذين يقومون بعمليات تحويل 

أموال إلى بلادهم.
وفي هذا السياق، يقول مدير عام الشركة 
راجيش جايرولا: »تعتبر هذه الحملة دافعا 
آخر للعملاء لتحويل أموالهم من خلال شركة 
الملا للصرافة التي طورت قطاع الصرافة 
في الكويت منذ نش���أتها في عام 2001 عبر 
الاستثمارات المستمرة في مجال التكنولوجيا، 
ومن خلال تقديم حلول مبتكرة للتحويلات 

المرتكزة على إرضاء العملاء كافة«.
وقال: »مبروك للفائزين في أضخم وأكبر 
حملة جوائز نقدية بتاريخ الكويت، إذ يصل 
إجمالي قيمة الجوائز النقدية التي تتضمنها 
الحملة لمدة عام أكثر من ربع مليون دولار، 
ونعد عملاءنا بمزيد من فرص الفوز المقبلة 

مع الملا العالمية للصرافة«.
وفي كل سحب أسبوعي، سيحظى 15 عميلا 
بفرصة للفوز بجوائز نقدية، على أن يحصل 
الفائ���ز الأول على مبل���غ 1500 دولار، فيما 

الجوائز الـ 14 الأخرى بقيمة 250 دولارا.
وفاز في سحب الأسبوع الثامن عبدالفتاح 
صبره رضوان بالجائ���زة الأولى وقيمتها 

1500 دولار.
فيما فاز كل من رجب عبدالمجيد عبدالسيد 
أحمد، عصام السيد أحمد أحمد، جمال أحمد 
عبدالحافظ محمد، هشام صبري محمد، عمرو 
أحمد الهنداوي، أحم���د عصام عبدالرازق، 
رجب خفاجي عبدالمنعم عبدالحافظ، عادل 
مصطفى عبدالله أحمد، عزازي عبدالحي محمد 
اسماعيل، نها توفيق المرسي محمد، هاني طه 
محمد الغمري، محمود محمود حسن الدهان، 
إيمان أنور أحمد بدوي وزكريا صالح حسن 

جاه الرسول بمبلغ 250 دولارا.
أما سحب الأسبوع التاسع فقد فاز فيه 
أنور فايز اس���كندر جرج���س بمبلغ 1500 
دولار، فيما فاز كل من شادي طه عبدالحق 

فراج، عماد عطية محمد الدالي، مجدي محمد 
حس���ين عطيفة، رفاعي عبدالنبي محمود 
عبدالله، هشام ربيع يوسف عبدالحي علي 
صالح، حسام أحمد محمد منصور، البدري 
السيد عبدالعزيز، رمضان عبدالله  رفعت 
محمدين أبوزيد، عبدالخالق حسن عبدالخالق 
محمد، هاشم أبوالمجد محمد محمود، الطيب 
س���عدي ياسين س���يد، محمد علي خليفة، 
تحسيم حسين حنفي خليل وزينب نجيب 
محمد أحـمـد بجـائـزة نقـدية قيـمتها 250 

دولارا.
وفي سحب الأسبوع العاشر، فاز بالجائزة 
الأولى ابراهيم بسيوني ابراهيم حمادة وقدرها 
1500 دولار، فيما فاز كل من أحمد سيد عبدالله 
عطية، أحم���د ابراهيم محمود فرج، جعفر 
فاروق محمد مريود، متولي محمد محمود 
عبدالرحمن، أمل هاشم خليل حسين، ياسر 
علي محمد أبوزايد، أحمد محمود عبداللطيف 
محم���د، محمد محمود محمد محمود، أحمد 
ش���وقي محمد دسوقي، محمد رزق محمود 
أحمد، محمد أسامة سيد عبدالمجيد، إسماعيل 
محمد علي خليل، وليد محمد العرابي علي 
وسيد همام حسن عبدالمجيد بجائزة نقدية 

قيمتها 250 دولارا.
وتمتد حملة »حول فلوسك لمصر واربح 
أس���بوعيا« لمدة عام واحد، تجري خلاله 
الشركة سحبا بشكل أس���بوعي يخول 15 
عميلا الفوز بجائزة نقدية، في الوقت الذي 
تدخل فيه جميع معاملات العملاء المصريين 
الذين يقومون بإرس���ال حوالات مالية إلى 
بلدهم الأم من أي فروع شركة الملا العالمية 
للصيرفة المنتشرة في جميع أنحاء الكويت 

في السحب الأسبوعي.
وتقدم الش���ركة خدمات التأمين ونقاط 
الولاء مجانا على كل معاملة، فضلا عن التأكيد 
على عمليات التحويل من خلال الرس���ائل 
النصية القصيرة )SMS(، كما توفر الشركة 
سرعة وأمان تحويل الأموال من المنازل أو 
المكاتب من خلال خدمة الإنترنت عن طريق 
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الكويتي الس���حب  التجاري  البنك  أجرى 
اليومي على »حس���اب النجم���ة«، في المركز 
الرئيسي للبنك، بحضور ممثل وزارة التجارة 
والصناعة صقر المناعي، وقد فاز كل من: فاطمة 
علي عوض، يوس���ف محمد الكندري، فاطمة 
البحري، عزيزة عبدالحميد المطوع،  محمود 
وسالم علي الش���مري بجائزة قيمتها 7000 

دينار لكل منهم.

ويتميز حساب النجمة الجديد بتأهيل عملائه 
للفوز بجائزة يومية قدرها 7000 دينار، لينفرد 
البنك التجاري بتقديم اكبر جائزة سحب يومي، 
بالإضافة إلى أربعة س���حوبات كبرى تجرى 
خلال العام تبلغ قيمة كل جائزة منها 100.000 
دينار تقام في العيدي���ن الوطني والتحرير، 
وعيد الفطر، وعيد الأضحى المبارك بالإضافة 

إلى ذكرى تأسيس البنك في 19 يونيو.

لاكتشاف المواهب الشابة

..وتطلق باقة التجوال الخليجية والدولية
الخليجي أو الدولي، علاوة 
على توفيرها مرونة كاملة 
للاتصال والرسائل النصية 
القصيرة وتصفح الانترنت 

بسهولة وبكل حرية.
وفي الوقت الذي رأت فيه 
Ooredoo أن مستوى استخدام 
خدمات التجوال يرتفع وبشكل 
ملحوظ خلال موسم الصيف 
والأعياد، أكدت أنها طرحت 
خدمة »My Passport« لتقدم 
البال للمسافرين من  راحة 
عملائها دون اي مفاجآت على 
فواتي���ر التجوال، وتمكنهم 
من استخدام هواتفهم حسب 

الباقة المختارة مسبقا.
الباقة الخليجية  وتوفر 
30 دقيق���ة للاتصال و200 
ميجابايت و30 رسالة نصية 

باشتراك 9 دنانير.
اما الباقة الدولية فتوفر 
30 دقيق���ة للاتصال و200 
ميجابايت و320 رسالة نصية 

باشتراك 19 دينارا.

أطلق���ت Ooredoo ف���ي 
 »My Passport« الكويت خدمة
لعملائها والتي تمكنهم من 
الاس���تمتاع بس���فرهم الى 

جميع انحاء العالم وتمنحهم 
راحة تامة دون مفاجآت غير 
متوقعة فيما يتعلق بفواتير 

التجوال. 
كما توفر ه���ذه الخدمة 
للعم�ل�اء مي���زة اختي���ار 
الس���فر  اش���تراكاتهم قبل 
سواء من خلال باقة التجوال 

»My Passport« مع خدمة

»مينا العقارية« تسوق 
مشروعها الجديد في صبنجة

»برقان« يعلن فائزي »يومي«

ووتر كينغما سفيراً
لأجهزة »كانون«

صرح نائب الرئيس التنفيذي بشركة مينا 
العقارية عبدالرحمن النصف بأن الشركة بدأت 
تسويق مشروعها الجديد في مدينة صبنجة 
والذي يحمل عنوان »منظرة« والمشروع عبارة 
عن 58 ڤيلا سياحية تشمل نوعين من الڤلل 

رائعة  بتصاميم 
وهي ڤيلا منفصلة 
تتك���ون من )3( 
غرف نوم وغرفة 
معيشة مع حمام 
س���باحة وغرفة 
خادمة مع حمام 
منفصل، كذلك ڤلل 
متصلة تتكون من 
)2( غرف���ة نوم 
وغرفة  رئيسية 
معيش���ة وغرفة 

إضافية. 
ف  ض���ا أ و

النصف أن ش���ركة مينا العقارية قد انتهت 
من كل التراخيص اللازمة للمشروع وبدأت 
بعملية التطوير والمتوقع أن تنتهي الصيف 

القادم 2015.
وتابع النصف ان ش���ركة مينا العقارية 
أنجزت أكثر من عدد 3 مجمعات سكنية في 
مدينة صبنج���ة التركية وبعدد 114 ڤيلا تم 
تس���ليمها بالكامل واصدار صكوك الملكية 
للعملاء، وهذا الأمر عزز من مصداقية الشركة 

وسمعتها في انجاز المشاريع العقارية.
وأوضح النصف أن مدينة صبنجة أصبحت 
من المناطق السياحية الجاذبة في الجمهورية 
التركية، فبالاضافة الى الأجواء الس���احرة 
والاطلالة الرائعة على بحيرة صبنجة فإن 
المدينة تش���هد اقبالا متزايدا من الس���ياح 
الخليجيين لما تتميز به المنطقة من إمكانات 
س���ياحية رائعة، وبين النص���ف أن اختيار 
اسم »منظرة« يعني باللغة التركية الإطلالة 
عل���ى منظر طبيعي جمي���ل وهذا ما يتميز 
به موقع المشروع بإطلالة بانورامية رائعة 

على البحيرة.
وذك���ر النصف أن المبيعات للمش���روع 
تجاوزت 20% من الڤلل المعروضة والطلب 
في تزايد على شراء هذه النوعية من الڤلل 

ضمن المجمعات السياحية المتكاملة.

أعلن بنك برقان اليوم عن أسماء الفائزين 
في الس����حوبات اليومية على حساب يومي 
والذين فاز كل واحد منهم بجائزة 5000 دينار 
وكان الحظ في هذه السحوبات من نصيب: 
صالح عبدالله العنزي، انوار يوسف امان، 
عبدالعزيز احمد الصراف، محمد عبدالله علي، 

بشار صلاح الدين عرفة.
أصبح بإمكان العميل فتح حساب يومي 
والدخول في السحب مباشرة بعد 48 ساعة 
من فتح الحساب مما يعد نقلة جديدة تضيف 

فرصا سريعة ومباشرة للفوز.

عبدالرحمن النصف

ووتر كينغما سفيرا لـ»كانون«

أعلنت »كانون الش���رق الأوس���ط«، عن 
إبرامها شراكة مع ووتر كينغما ليكون أول 
س���فير لأجهزة الطباعة بالحجم الكبير في 
المنطقة، وسيعمل كينغما، المصور الصحافي 
والتجاري، إلى جانب »كانون« على التعريف 
بتوجهات القط���اع وتوفير أدوات تعليمية 
لمجتمع المصورين، يتم من خلالها تناول 

أهمية ومزايا الطباعة بالحجم الكبير.
ومن ش���أن هذه المب���ادرة أن تعزز من 
اس���تراتيجية »كانون الش���رق الأوس���ط« 
)أقرب إلى العميل(، حيث أنها ستوطد من 
العلاقات طويلة الأمد التي تربط الش���ركة 
مع المصورين، كما أنها ستس���لط الضوء 
على مبادراتها وممارساتها في المسؤولية 
الاجتماعية المؤسسية بهدف الارتقاء بالشركة 
لتصبح مؤسسة عالمية متميزة بالفعل، وتأتي 
الشراكة في إطار التزام الشركة تجاه قطاع 
طباعة الرسومات الغرافيكية بالحجم الكبير 

ومواصلة استثماراتها في هذا المجال.
وبتسميته سفيرا لشركة »كانون«، سيعمل 
كينغما على إله���ام المصورين المحترفين 
وهواة التصوير بتوظيف خبرته الواسعة 
في الم���زج بين التصوير والطباعة ليبتكر 

صورا متميزة وعالية الدقة.
كم���ا س���يعمل كينغما عل���ى التعريف 
بحل���ول »كانون« الحاصلة على العديد من 
الجوائز، وس���يقدم نصائح وخطوات ذكية 
لاستخدامها ضمن ورش عمل خاصة تستهدف 
ستديوهات وش���ركات التصوير، ومدارس 
الفنون، والبائعين، وأصحاب الصلة بقطاع 

التصوير في المنطقة.
وبهذه المناسبة قال أنوراغ أغراوال، المدير 
التنفيذي في »كانون الشرق الأوسط«: »يعتبر 
ووتر فنان تصوير ناجحا جدا، وقد نفذ العديد 
من مهام التصوير التي تناولت طيفا واسعا 
من المواضيع بطريق���ة مذهلة. وباعتباره 
شخصا يس���عى لتخطي حدود قدراته على 
الصعيد المهني، فإن ووتر يشاطر »كانون« 
الشغف والقدرة على الابتكار والطاقة لالتقاط 
صور واضحة وجديدة، إننا على ثقة بأن هذه 
الشراكة ستكون محفزا لإطلاق موجة جديدة 
من التصوير المبدع، مما يساعد المصورين 
في تحويل صورهم من الملفات الرقمية إلى 

رسومات متميزة«. 


