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الفوزان يتوسط الفائزين وبعض الاداريين في »بيتك«

»بيتك« يكرم موظفي مركز الاتصال

وربة يختتم حملته »حول راتبك« بنجاح

»الخليج«: حافظ على رصيدك لزيادة فرص الفوز بـ »الدانة«

»الدولي«: 20% خصماً على هليكوبتر شلالات نياغرا

أكد رئيس الخدمات المصرفية 
للأفراد في بيت التمويل الكويتي 
»بيتك« محم����د ناصرالفوزان، 
أن الموارد البشرية هي الركيزة 
الأساسية لمواصلة النجاحات 
والإنجازات التي حققها »بيتك« 
على مختل����ف الأصعدة محليا 
وخارجيا، مشيرا في هذا الصدد 
عل����ى أهمية تك����ريم الموظفين 
المتميزين وتحفيزهم لمزيد من 
العطاء مما يس����اهم في زيادة 
الكفاءة والطاقة الإنتاجية في 

المؤسسة.
وقال الف����وزان في كلمة له 
بمناسبة تكريم موظفي إدارة 
مرك����ز الاتص����ال الفائزين في 
مسابقة حملة الودائع، إن وجود 
متميزين من مختلف قطاعات 
»بيتك«، وخصوصا إدارة مركز 
الاتصال، يدعو للفخر، كما يؤكد 
في الوقت ذاته اهتمام »بيتك« 
بك����وادره البش����رية وتأهيلها 
بالشكل الأمثل لمواجهة المنافسة 
المهنية المتصاعدة على مستوى 
القطاع المصرفي، مؤكدا مواصلة 
تقديم »بيتك« للدعم والمساندة 
للكوادر البشرية المتميزة بما 

يحافظ على قيم العمل الجماعي، 
وينعكس على ج����ودة تقديم 

الخدمة والارتقاء بها.
وقال الفوزان ان مس����ابقة 
حملة الودائع تستهدف زيادة 
مبيعات الودائع من خلال إدارة 
مركز الاتصال، واستقطاب عملاء 
جدد وتوجيههم لمنتجات الودائع 
المتنوع����ة، خصوصا ان ودائع 
»بيتك« تتميز بتحقيقها افضل 
العوائد على مس����توى السوق 
الكويتي كما في نهاية عام 2013، 
وإمكانية حصول العميل على 
نسبة ربح التوفير الاستثماري 
حتى في حال الالغاء، كما يمكنه 
إنشاء الوديعة عبر إدارة مركز 
الاتص����ال دون الحاجة لزيارة 
الفرع، وكذلك يحصل العميل 
على تسهيلات مصرفية مقابل 
تجمي����د الودائ����ع كالبطاقات 
المصرفية، لافتا الى ان الحملة 
تس����تهدف أيض����ا خلق فرص 
بيعية وإمكانية تعزيز العلاقة 
مع العملاء وتوطيدها من خلال 
التواصل معهم، لاسيما في ظل 
استكمال إنشاء نظام LMA الذي 
يساهم في تحقيق نسب عالية 

من الاتصال، بما يضمن تقديم 
خدمات تتوافق م����ع المعايير 

العالمية لجودة الخدمة.
وأشار الفوزان إلى أن »بيتك« 
يعول كثيرا عل����ى إدارة مركز 
الاتصال في هذه المرحلة التي 
شهدت تطبيق »بيتك« للعديد من 
الخدمات الإلكترونية والتحديثات 
في آلية العمل والأنظمة المتبعة، 
التي تركز عل����ى تطوير الأداء 
والاهتمام بخدمة العملاء وجودة 
الخدمة، وهي الأدوار التي دأبت 
إدارة مركز الاتصال على أدائها 
بكفاءة واقت����دار خلال المرحلة 

الماضية.
وتابع »ان »بيتك« يحرص 
دائما عل����ى تك����ريم الموظفين 
المتميزين بش����كل دوري، في 
مب����ادرة تعكس إيمانه بأهمية 
تقدير جهود الموظفين وحثهم 
على مواصلة التميز، من أجل بث 
روح الإبداع والمبادرة والمنافسة، 
مشيدا في هذا الصدد بأداء جميع 
موظفي إدارة مركز الاتصال والتي 
حفلت بالعديد من الإنجازات على 
صعيد طرح المنتجات والخدمات 

المبتكرة وتسويقها.

 عدنان السالم 

أعل����ن »بنك ورب����ة« أن 
الس����حب الخ����اص بحملة 
»اعتمد وربة.. حول راتبك« 
 G63 للفوز بسيارة مرسيدس
AMG ذات المواصفات القياسية 
سيقام يوم الخميس الموافق 
10 يولي����و 2014 خلال حفل 
خاص يقيم����ه البنك في الـ 
»غراند أڤنيوز«، وسينطلق 
الحفل عند الساعة 10:30 مساء 
وسيشتمل الحفل على العديد 
م����ن الفعالي����ات والمفاجآت 
والسحب على الجائزة سيارة 

 .AMG G63 مرسيدس
واختتمت حملة ‏»اعتمد 
وربة.. حول راتبك« ‏يوم 26 
يونيو 2014 والتي استمرت 
لأكثر من ش����هرين، لتحقق 
تفاعلا كبيرا من قبل العملاء، 
حيث تم تخصيص أجنحة 

يحث بنك الخليج جميع عملاء 
حس����اب الدانة على الاحتفاظ 
بأرصدتهم المودعة في حساب 
الدانة، وذلك لتعزيز فرص الفوز 
في ثالث سحب ربع سنوي لعام 
2014 عل����ى إحدى ثلاث جوائز 
نقدية كبرى تبلغ قيمها 500 ألف 
دينار و125 ألف دينار و25 ألف 
دينار، علما بأن سحب الأموال من 
الحساب في أي وقت قبل موعد 
السحب بتاريخ 25 سبتمبر 2014 
يقلل من فرص الفوز المتاحة. 
ويشجع بنك الخليج الجميع 

أعلن بن����ك الكويت الدولي 
مؤخرا، وبالتع����اون مع ڤيزا 
إنترناش����يونال، بمنح خصم 
على رحلات »هليكوبتر شلالات 
نياغرا«، أحد أش����هر عجائب 
الواقعة على  الطبيعية  الدنيا 
نهر نياغ����را بين مدينة نياغرا 
في ولاية نيويورك الأميركية 
ومدين����ة نياغرا ف����ي مقاطعة 
أونتاريو الكندية، والتي يبلغ 
ارتفاعها 56 مترا فوق مستوى 
البحر، وذلك ضمن باقة المزايا 
الاستثنائية التي أطلقها البنك 
مؤخرا مع بداية موسم الصيف، 
ويستفيد منها حاملو بطاقات 
»ڤيزا الدولي«، والتي تش����هد 
بين فترة وأخرى إضافة جديدة 

ومميزة. 
وحول هذا الخصم قال مدير 
الخدمات المصرفية الإلكترونية 
وقنوات الاتصال وليد القطان 
أصبح بإمكان حاملي بطاقات 
»ڤيزا الدول����ي« اليوم التمتع 
بخصم 20% على أسعار الجولات 
التي تجرى بواسطة الهليكوبتر 
لمشاهدة الش��ل�الات من أعالي 
السماء، هذا بالإضافة إلى التقاط 
ص����ورة تذكارية أثناء الجولة 
مجانا، وذلك خلال الفترة من 
1 مايو وحتى 31 ديسمبر 2014، 
وبالتعاون مع الشركة المسؤولة 

عن النقل عبر الهيليكوبتر في 
منطقة الشلالات، مشيرا الى أنه 
يمكن الحصول على المزيد من 
التفاصيل والمعلومات بزيارة 
http://www.visamiddleeast.
com/ أو موقع الشركة الناقلة 
http:// على ش����بكة الإنترنت
www.niagarahelicopters.

./com
وأكد القطان إلى أن إضافة 
المزيد من المزايا لحاملي بطاقة 
ڤيزا جاء تقديرا من إدارة البنك 
لعملائه المميزين، حيث يهدف 
البنك إلى توفير أفضل الخدمات 
والمنتج����ات لعملائ����ه، ومنح 
حاملي بطاقات »ڤيزا الدولي« 
قيمة مضاف����ة وطابعا مميزا 
المنتج  وفريدا لاختيارهم هذا 
المميز من بطاق����ات »الدولي« 

المتنوعة المزايا.
القطان بأن بطاقات  وختم 
الدول����ي« تضم: بطاقة  »ڤيزا 
»ڤي����زا بلاتيني����وم« بباقتها 
الغنية بالعروض والخصومات، 
وبطاقة »ڤيزا الميسرة« المتوافرة 
بخياريها الذهبية والكلاسيكية، 
وبطاقة »ڤيزا المميزة« المتوافرة 
بخياريها الذهبية والكلاسيكية، 
وقد صممت هذه البطاقات بأعلى 
مستويات الأمان والجودة لتلبية 

احتياجات العملاء المختلفة.

في »مجمع الأڤنيوز« و»مول 
360« أتاحت للعملاء الفرصة 
للتعرف على تفاصيل الحملة 
والحصول عل����ى معلومات 
حول الجائزة الكبرى، سيارة 

.AMG G63 مرسيدس
وبه����ذه المناس����بة ق����ال 

على زي����ادة إيداعاتهم أو فتح 
حس����اب للعملاء الجدد، وذلك 
لزيادة فرص فوزهم والاستفادة 
من س����هولة تلك العملية، كما 
يتضمن برنامج حساب الدانة 
لعام 2014 سحوبات يومية على 

عدنان سلمان السالم، رئيس 
المجموعة المصرفية في »بنك 
وربة«: »سنحتفل في القريب 
العاجل بالإعلان عن اس����م 
 G63 الرابح بسيارة مرسيدس
AMG بعد الانتهاء من حملة 
»اعتمد وربة.. حول راتبك« 
والتي تأتي في إطار مساعينا 
الاس����تراتيجية  لتعزي����ز 
التسويقية للبنك والتي تم 
وضعها خصيص����ا لزيادة 
قاع����دة عملائن����ا«. واختتم 
السالم بقوله: »تعكس الحملة 
حرصنا المتواصل على تقديم 
كل م����ا هو جدي����د للعملاء 
ومنحهم العديد من المميزات 
الاستثنائية، كما أنها تسلط 
الضوء على جهودنا الحثيثة 
في تلبية كافة احتياجاتهم 

ومتطلباتهم«.

جائزتين قيمة كل منها 1000 دينار 
)خلال أيام العمل(، وسحوبات 
ربع سنوية يجري الثالث منها 
في 25 س����بتمبر على الجوائز 

التالية:
)500 أل����ف دينار، 125 ألف 
دين����ار و25 ألف دين����ار(. أما 
السحب الرابع والأخير فسيجري 
بتاريخ 8 يناير 2015 على الجوائز 
النقدية بقيمة 50 ألف دينار و250 
ألف دينار، بالإضافة الى مليونير 
الدانة الذي سيحصل على جائزة 

بقيمة مليون دينار.

أعلنت شركة أرزان ثروات، 
الخاضعة لإشراف سلطة دبي 
للخدمات المالية، عن قيامها 
بتقديم استشارة لمجموعة من 
المستثمرين لبيع مستودع 
بالمملكة المتح����دة والمؤجر 
لشركة مستحضرات التجميل 
العالمية »لوريال«. هذا وقد تم 
بيع العق����ار المذكور بتاريخ 
إل����ى صندوق   2014/06/26
اس����تثمار معروف بالمملكة 

المتحدة.
وتم إنشاء العقار لشركة 
لوريال في عام 2006 ضمن 
تطوير Sherwood Park قرب 
مدينة نوتنغهام، ويشمل على 
مساحة 112.806 أمتار مربعة 
للمستودع و13.254 مترا مربعا 
للمكاتب و78 موقفا للسيارات 
بالإضافة إلى مساحة واسعة 
للخدمات. في ديسمبر 2012، 
قامت ش����ركة أرزان ثروات 
وش����ريكها الاس����تراتيجي 
العقارية  وشركة 90 نورث 
بالعم����ل م����ع مجموعة من 
المس����تثمرين للاس����تحواذ 
على عق����ار لوري����ال بهدف 
الحصول على دخل شهري 
بما يعادل 8% س����نويا، وفي 
ذلك الوقت كانت نسبة العائد 
على الاستثمار المتوقعة عند 

التخارج هي 12.4% وذلك عند 
جمع عوائد الأرباح الشهرية 
والزيادة المحققة في رأس المال 

المستثمر.
ونظرا للقبول الكبير من 
قبل المش����تريين لهذا العقار، 
استطاعت شركة أرزان ثروات 
العقارية  وشركة 90 نورث 
أن توصي لمستثمريها ببيع 
العقار بس����عر 10.960.000 
جنيه اس����ترليني لصندوق 
استثماري معروف في المملكة 
المتحدة والذي نتج عنه رفع 
نس����بة العائد السنوي على 
الاستثمار إلى 16.6% بعد خصم 

الضرائب والمصاريف.
وفي هذا الاطار علق مهند 
أبو الحسن ـ الرئيس التنفيذي 
لشركة أرزان ثروات: »سعداء 
بتخط����ي وعودن����ا وبتلقي 
مستثمرينا عوائد أعلى بكثير 
من المتوقع. إن هذا التخارج 
أثبت الاختيار الجيد للأصول 
ومق����درة أرزان ثروات على 
تقديم استثمارات بعوائد أعلى 
من المتوس����ط ومخاطر أقل. 
ونأمل أن نكون دائما عند ثقة 
مستثمرينا ونتطلع لتزويدكم 
بالمزيد من الأنباء الجيدة في 

المستقبل«.

»أرزان ثروات« تنجز أول تخارج بالمملكة المتحدة

أجرى البنك التجاري الكويتي السحب 
اليومي على »حساب النجمة«، بحضور 

ممثل وزارة التجارة والصناعة عبدالعزيز 
أشكناني ، وقد فاز كل من: وليد بسام 

جعفر، زيد خالد بشير، عمار احمد كنعان، 
مدحت عادل رياض، جعفر محمد زبيدي 

بجائزة قيمتها 7000 دينار لكل منهم.  
ويتميز حساب النجمة الجديد بتأهيل 

عملائه الفوز بجائزة يومية قدرها 7000 
دينار، لينفرد البنك التجاري بتقديم اكبر 
جائزة سحب يومي، بالإضافة إلى أربعة 
سحوبات كبرى تجرى خلال العام تبلغ 

قيمة كل جائزة منها 100.000 دينار تقام 
في العيد الوطني والتحرير، عيد الفطر، 

وعيد الأضحى المبارك بالإضافة إلى ذكرى 
تأسيس البنك في 19 يونيو.

.. ويعلن فائزي »النجمة«
يعقوب الإبراهيم 

صرح الناطق الرس���مي باسم البنك التجاري الكويتي 
يعقوب الابراهيم بأن البنك قد حصل على الموافقة النهائية 
من بنك الكويت المركزي والموافقة المبدئية من هيئة أسواق 
الم���ال على إصدار س���ندات بقيمة لا تتج���اوز 120 مليون 
دينار كويتي ولمدة لا تتجاوز عش���ر س���نوات من تاريخ 

الإصدار. 
ويأتي طرح السندات المنوه عنها في إطار جهود البنك 
لتعزيز قاعدة رأس المال لديه وبما يتوافق ويلبي متطلبات 
معايير بازل 3 الصادرة من لجنة بازل للرقابة المصرفية 
والمعتمدة من قبل الجهات الرقابية في الدولة، ومن جهة 
أخرى توفير موارد مالية طويلة الأجل تتناسب والمشاريع 

والنشاطات التي يخطط البنك القيام بها.
وأضاف أن السندات المنوه عنها تم تقييمها )BBB-( من 
قبل وكالة كابيتال إنتليجنس، علما بأنه سوف يتم طرحها 

قريبا ووقفا للتشريعات والقرارات المنظمة لها.
واختتم الابراهيم بأن طرح السندات المنوه عنها يوفر أداة 
استثمارية جاذبة لجميع شرائح المستثمرين وبعوائد تفوق 

بشكل واضح العوائد المتصلة بالودائع لدى البنوك.

»التجاري« يصدر سندات بـ 120 مليون دينار

كعادته���ا ف���ي جمي���ع 
المناس���بات تقدم ش���ركة 
عبدالمحس���ن عبدالعزي���ز 
البابطين، الوكيل الحصري 
لسيارات نيسان في الكويت، 
الع���روض وأكثرها  أقوى 
تميزا خاصة خلال ش���هر 
رمضان المبارك، وقد أطلقت 
عروضها الحصرية الجديدة 
بهذه المناسبة الكريمة، حيث 
اشتمل العرض الجديد على 
خصومات استثنائية كبيرة 
المناس���بة، بالإضافة  بهذه 
إلى قس���ائم شرائية تصل 
إلى 500 دينار، إلى جانب 
المتكاملة  باق���ة خدماته���ا 
»باقة راح���ة البال« والتي 
تش���تمل على 5 س���نوات 
كفالة غير محددة المسافة 
وصيانة مجانية لمدة سنة 
أو 20.000كم، أيهما أسبق، 

وتأمين ض���د الغير مجاني 
وتس���جيل مرور مجاني. 
وبهذه المناسبة تتقدم نيسان 
البابطين بالتهنئة لجميع 
عملائها بحلول شهر رمضان 
المبارك متمنية أن يساهم هذا 
القوي والمستوى  العرض 
القيم م���ن الخدم���ات في 
زيادة وتعزيز ثقة العملاء 
تعزيز مكانة علامة نيسان 
التجارية كاس���م رائد في 
الس���يارات المحلية  سوق 
والعالمية. وتدعو نيس���ان 
البابطين جمي���ع عملائها 
للاحتفال معه���ا بالأجواء 
الرمضاني���ة المميزة داخل 
معارضه���ا ف���ي منطقتي 
الري والأحم���دي للتعرف 
العرض  على تفاصيل هذا 
المذهل والاستفادة من العديد 
من المفاجآت الحصرية التي 

تقدمه���ا البابطين لعملائها 
داخل صالات العرض على 
مختلف فئات نيسان. هذا 
وتحرص شركة عبدالمحسن 
عبدالعزيز البابطين الوكيل 
الحصري لسيارات نيسان 
في الكويت باستمرار على 
أق���وى العروض  تق���ديم 
وأفضلها لعملائها، بالإضافة 
إلى خدمات م���ا بعد البيع 
لمقابلة معدل الطلب المتزايد 
على سيارات نيسان وتحقيق 
أهداف الشركة لتبقى دائما 
في صدارة العلامات التجارية 
الرائدة في عالم السيارات.
كما تجدد الشركة التزامها 
اللانهائي بتعزيز ثقة العملاء 
من خ�ل�ال جودة الخدمات 
الدائم  المقدمة والح���رص 
على تقديم أقوى العروض 

وأكثرها تميزا.

»نيسان البابطين« تقدم أقوى عروض رمضان

»شفروليه ـ الغانم«: تمديد الفحص المجاني لنهاية أغسطس
بع����د الإقب����ال الكبير الذي 
شهده عرض الفحص المجاني 
من����ذ انطلاقت����ه، وحرصا من 
ش����ركة يوس����ف أحمد الغانم 
وأولاده للسيارات على توفير 
أفضل وأوفر العروض لعملائها، 
تم تمدي����د العرض حتى نهاية 
شهر أغسطس، لتمكين العملاء 
من الاستفادة من هذا العرض 
وتوفي����ر فرص����ة لا تعوض 
لأصحاب س����يارات شفروليه. 
لطالما اعتبرت ش����ركة يوسف 
أحمد الغانم وأولاده للسيارات 
)الوكيل الحصري لس����يارات 
شفروليه وكاديلاك في الكويت( 

عملاءها غايتها المنشودة، لذا 
تبنت الش����ركة منهجا جديدا 
كليا في التعامل معهم للحفاظ 
على أعلى مس����تويات الخدمة 
ونيل الرض����ا التام عليها. من 
هذا المنطلق، تسعى الشركة إلى 
تحسين وتطوير تجربة عملائها، 
لذا يسعدها أن تعلن عن تمديد 
عرضه����ا المجان����ي لفحص أي 
سيارة شفروليه عبر21 نقطة 
تتضمن تقري����ر فحص حالة 
السيارة، بالإضافة الى خدمة 
تبدي����ل الزي����ت والفلتر التي 
تبدأ تكلفتها من 9 دنانير، كما 
تشمل غسيل مجاني للسيارة. 

وتتعهد ش����ركة يوسف أحمد 
الغانم وأولاده بالعناية بعملائها 
وتق����ديم تجربة لا تضاهى في 
الشراء وخدمات ما بعد البيع، 
إضافة إلى تقديم أحدث وأكبر 
تشكيلة من السيارات والخدمات 
عبر مرك����ز الخدمة الذي يلبي 
مختل����ف متطلب����ات العملاء 
لصيانة س����ياراتهم. وحرصا 
منها على تقديم أعلى مستوى 
من الخدمة، تستمر الشركة في 
إطلاق عروضها المتجددة دوما 
ليستفيد جميع عملائها ولنيل 
رضاهم عبر مجموعة متميزة من 

الخدمات والعروض القيمة.


