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»تويوتا« الأغلى قيمة في العالم
واقتصادية استهلاك الوقود«، 
كما ذكر التقرير أن »مبيعات 
تويوتا الهجينة في أوروبا 
قد نمت بنسبة 43%، محققة 
بذلك أرباحا كبيرة للعلامة 
التجارية في المنطقة«. وقد 
ارتفعت مبيعات السيارات 
الهجينة بنس���بة 30% في 

الولايات المتحدة. 
تقوم التصنيفات المعدة 
م���ن قب���ل ش���ركة الإعلان 
والعلاقات العامة دبليو بي 
بي والمصنفة من قبل شركتها 
الش���قيقة لأبحاث السوق 
ميلوارد ب���راون اوبتيمور، 
على مزي���ج من التحليلات 
المالية المفصلة للأداء التجاري 
واستبيان لأكثر من 2 مليون 

مستهلك حول العالم. 
فقد أعلنت شركة تويوتا 
موتورز عن بيع اكثر من 10 
ملايين سيارة حول العالم 
خلال السنة المالية المنتهية 
في 31 مارس 2013، محققة 
بذلك رقما قياسيا جديدا في 

عالم صناعة السيارات.
كما بلغت مبيعات تويوتا 
العالمية للسنة المالية 2013 ما 
يصل الى 10133000 سيارة. 
وتحدث أحد محللي الصناعة 
قائلا: إنه لم يسبق لأي صانع 
سيارات آخر اجتياز حاجز 
ال���ـ 10 ملايين خلال فترة 12 

شهرا. 
مبيعات السيارات العالمية 
لصناع سيارات كامري سيدان 
وبري���وس هايبرد ولكزس 
الفخمة قفزت بما يقارب %23 
عن السنة الماضية. المبيعات 
في الخارج ارتفعت بنسبة 
19% بينما المبيعات في اليابان، 
حيث شهد اقتصادها نوعا من 
عدم الاستقرار، تعافت بنسبة 
هائلة بلغت 35%. إن تحقيق 
علام���ة بارزة من خلال بيع 
مليون سيارة كامري في دول 
مجل���س التعاون الخليجي 
واليمن منذ بدايتها في السوق 
في العام 1992 يعطي تويوتا 

إحساسا رائعا بالإنجاز. 

المركب���ات الهجينة تواصل 
أداءها الجي���د فيما يتعلق 
بكف���اءة واقتصادي���ة في 
استهلاك الوقود وانخفاض 
مستوى الانبعاثات لترسم 
أولويات المشتري. »فالأمر 
لي���س تفضيل المش���ترين 
ه���ذه  أداء  أو  لتصمي���م 
الس���يارات، بل الاستمتاع 
بمزاياها الأساسية ـ كفاءة 

ع���ززت تويوتا مكانتها 
كأغلى العلام���ات التجارية 
قيمة في العال���م اثر زيادة 
الطلب على المركبات الهجينة، 
ونم���و الاقتص���اد الياباني 
وانتعاش سوق السيارات 
في الولايات المتحدة. للسنة 
الثانية على التوالي، تتصدر 
علام���ة تويوت���ا التجارية 
الرائدة قائمة براندز لأغلى 
العلامات التجارية العالمية. 
وقد ارتفع���ت قيمة علامة 
تويوتا التجارية خلال العام 
الماضي بنس���بة 21% لتصل 
إلى 29.6 مليار دولار مقارنة 
بمتوسط ارتفاع بمقدار %17 
لقطاع السيارات و12% لأفضل 

100 علامة تجارية.
إنها المرة الس���ابعة على 
مدى تسع س���نوات تتوج 
فيها تويوتا العلامة التجارية 
الأعلى قيمة للسيارات في 
تقرير براندز لأغلى 100 علامة 

تجارية عالمية.
وق���د ذك���ر التقرير أن 

»الوطني« يستقبل الدفعة العاشرة من متدربي »أكاديمية الوطني«

البنك بهدف إع���داد قيادات 
مصرفية وطنية شابة ذات 
مؤه�ل�ات عالية ف���ي جميع 
التخصص���ات المصرفي���ة 
المتط���ورة، لتلبية تطلعات 

ال���ى الارتقاء  البنك الرامية 
المتواصل بالخدمات والنمو 
المضطرد للأنشطة والخطط 
التوس���عية على المستويين 

المحلي والإقليمي.

ويعتبر برنامج »أكاديمية 
الوطني« أول مبادرة من نوعها 
على مستوى القطاع الخاص 
في الكويت لتدريب وتأهيل 
الكوادر الوطنية الشابة لدى 

استقبل بنك الكويت الوطني 
الدفعة العاشرة من الموظفين 
الجدد في برنامجه »أكاديمية 
الوطني« الذين اجتازوا بنجاح 
شروط ومعايير الاختيار لهذا 
البرنامج المكثف المعد خصيصا 
لحملة الشهادات الجامعية من 
الكوادر الكويتية الشابة التي 
تم اختيارها للعمل بالبنك. 
ويندرج هذا البرنامج في اطار 
استراتيجية البنك الهادفة إلى 
استقطاب وتوظيف الكفاءات 

الوطنية.
وكان في استقبال الموظفين 
الجدد مدير ع���ام مجموعة 
الخدمات المصرفية الشخصية 
في بنك الكويت الوطني مازن 
س���عد الناهض ونائب مدير 
عام مجموعة الموارد البشرية 
عماد العبلاني وقيادات من 

البنك.

قيادات من البنك الوطني في صورة جماعية مع المتدربين من الموظفين الجدد

»الوكالات الوطنية« رعت حفل خريجات ثانوية اليرموك
أمنياتي الشخصية بمرحلة 
جديدة ف����ي حياتكن، عامرة 
بمزيد من الجد والمثابرة باتجاه 
الوصول إلى أعل����ى المراتب 
العلمية والمعرفية، وأن تظل 
حياتكن مليئة بالأمل والطموح 
للوصول إلى ما تصبون إليه 
من نتائج مبهرة. حيث يظل 
الارتقاء ف����ي العلم والمعرفة 
هو الوس����يلة المثل����ى لنقل 
المكتسبات الحضارية بين الأمم 
ودعم مسيرة الإنسانية تجاه 

المستقبل«.
وأكد المطوع في ختام كلمته 
على أن المثابرة هي أعتى أسلحة 
النجاح، وخير الأمثلة على ذلك 
ما تمكنت مجموعة الوكالات 
الوطنية م����ن تحقيقه، لافتا 
إلى أن شراكاتها مع مجموعة 
كيا موت����ورز العالمية بدأت 

في العام 1997 صغيرة، ومن 
خلال الج����د والعمل الدؤوب 
من قبل الطرف��ي�ن، تجاوزت 
الحصة السوقية لسيارات كيا 
في الكويت الآن 7% بإجمالي 
مبيعات تصل إل����ى 10 آلاف 

سيارة سنويا.
وثمن جهود المخلصين في 
كل مراك����ز العمل بالمجموعة 
والتي س����اعدت خلال فترة 
وجيزة من منافسة شركات 
راس����خة الوجود ف����ي عالم 
صناعة السيارات، كما ساعد 
ال����ذي طرأ  التن����وع الكبير 
على موديلات س����يارات كيا، 
وتصاميمها الرائعة وجودتها 
العالية وأسعارها التنافسية، 
واس����تخدام آخ����ر التقنيات 
التكنولوجي����ة، عل����ى زيادة 

المبيعات.

شتى المجالات، باعتبارهم عماد 
المستقبل وعلى عاتقهم تقع 
مسؤولية تقدم ورفعة بلدنا 

الحبيب الكويت«.
وأضاف: »لقد أسعدني أن 
أكون جزءا م����ن هذا الحدث، 
واسمحوا لي أن أقدم خالص 

رع����ت مجموعة الوكالات 
الوطني����ة، إحدى ش����ركات 
مجموع����ة عبدالعزيز العلي 
المط����وع، والوكي����ل المعتمد 
لس����يارات كيا موت����ورز في 
الكوي����ت، الحفل الذي أقامته 
ثانوية اليرموك بنات، بمناسبة 
تخرج كوكبة جديدة من طالبات 
الصف الرابع الثانوي للعام 

الدراسي 2013/ 2014.
وقد مثل مجموعة الوكالات 
الوطنية في هذا الحفل، مدير 
عام مبيعات كيا الكويت مهند 
المطوع الذي ألقى كلمة هنأ من 
خلالها المحتفى بهن، نيابة عن 

مجلس إدارة المجموعة.
وقال المطوع: »إن المشاركة 
في حفل تكريم هذه الكوكبة 
من بناتنا، يعكس مدى الاهتمام 
الذي نوليه لطلبة العلم في 

المطوع ملقيا كلمته

»الزياني«: جاكوار تصنع أقوى وأسرع سيارة على خط الإنتاج
الثاني من النظام التفاضلي 
الإلكتروني النش����ط. كما تم 
 F-TYPE Project تجهيز سيارة
7 قياسيا بمكابح مصنوعة من 
 ،)CMM( الكربون والسيراميك
المتوافرة كميزة اختيارية في 
سيارة F-TYPE RCoupé، حيث 
توفر فرملة قوية ودقيقة دون 
أي تناقص في أدائها. وتتضمن 
المزايا القياسية الأخرى نظام 
توجيه عزم الدوران بالفرملة 
)TVbB(، ال����ذي يتكام����ل مع 
النظام التفاضلي الإلكتروني 
النشط )EAD(، لتوفير تحكم 
دقيق للغاية. وتتيح المكونات 
الهوائية الديناميكية الخاصة 
المصنوعة من ألياف الكربون 
والإعدادات الفري����دة لنظام 
 F-TYPE التعليق في سيارة
Project 7 توفير تجربة قيادة 

تفاعلية في قمة الروعة.
وبينم����ا تتمتع س����يارة 
F-TYPE Project 7 بمزاي����ا 
هندس����ية تركز عل����ى الأداء 
قام بتطويرها فريق عمليات 
الس����يارات الخاصة ـ وحدة 
الهندسة والسيارات في قسم 
العمليات الخاصة ـ فقد حافظ 
تصميمها على اللمسات الأنيقة 
والجذابة للس����يارة النموذج 
الأصلية بروجيكت 7، والتي 
تم الكشف عنها خلال الصيف 
الماض����ي. وتتضمن عناصر 
التصمي����م الرئيس����ية مزايا 
انسيابية مستوحاة من سيارة 
D-type خلف رأس السائق، 

وزجاجا أماميا أقصر، ومصدا 
أماميا جديدا، وتعديلات هوائية 
ديناميكية تسهم في زيادة قوة 
الضغ����ط– بما في ذلك موزع 
اله����واء الأمام����ي، والحواف 
الجانبية، والناشر الخلفي، 
والس����بويلر الخلفي القابل 
للتعديل، المصنوعة جميعها من 
ألياف الكربون. وقد تم تحويل 
السيارة النموذج ذات المقعد 
الواحد إلى سيارة ذات مقعدين، 
مع دمج قضبان الحماية من 
الانقلاب للسائق والراكب ضمن 

التصميم حاليا.
كما ستبدأ عمليات التسليم 
الأولى اعتبارا من منتصف عام 
2015. ويقول مدير عام قسم 
العمليات الخاصة في جاكوار 
لاند روڤر جون إدواردز: »تم 
تأسيس قسم العمليات الخاصة 
بهدف تطوير مجموعة منتجات 
وخدمات تلب����ي احتياجات 
عملائن����ا المتميزي����ن وتعزز 
شغفهم بسياراتنا. وتعتبر 
 7 F-TYPE PROJECT سيارة
مثالا متكاملا لهذا النوع من 
المنتجات. إنها السيارة الأكثر 
قوة على الإطلاق ضمن خط 
الإنتاج ل����دى جاكوار، حيث 
تحتف����ي بانتصارات جاكوار 
السبعة في سباق لومان مع 
تفاصي����ل تصميمية مميزة 
مستوحاة من سيارة جاكوار 
D-type التي تحتفل بالذكرى 
الس����تين لإطلاقه����ا ف����ي هذا 

العام«.

5.0 ليترات بقوة 575 حصانا 
وعزم دوران يبلغ 680 نيوتن 
متر، حيث سيتيح للسيارة 
ذات البدن المصنوع بالكامل 
من الألومنيوم – التي يصل 
وزنها إلى 1585 كغ – التسارع 
من 0-60 ميل في الساعة خلال 
3.8 ثوان )0-100 كم/س����اعة 
خ��ل�ال 3.9 ثانية( وس����رعة 
قص����وى مح����ددة إلكترونيا 
قدرها 186 ميل في الس����اعة 
)300 كم/س����اعة(. وتتمت����ع 
 7 F-TYPE Project س����يارة
بكافة المعايير المطلوبة قانونيا 
للقيادة على الطرقات العامة، 
مع سقف قابل للإزالة ومساحة 
تخزين تبلغ 196 ليترا. وتم 
تعزي����ز قوة دف����ع العجلات 
الخلفية من خلال نظام نقل 
الحركة ذي الثماني سرعات 
Quickshift من جاكوار، والجيل 

تم الكش����ف عن س����يارة 
F-TYPE Project 7، المودي����ل 
الأحدث ضمن تشكيلة جاكوار 
F-TYPE الرياضية الشهيرة، 
خ��ل�ال فعالي����ات مهرج����ان 
جودوود للس����رعة 2014 في 

يوم 26 يونيو.
 7 F-TYPE Project وتعتبر
سيارة جاكوار الأدائية الأولى 
م����ن إنتاج فري����ق العمليات 
الخاصة في جاكوار لاند روڤر، 
وس����يتم إنتاجها في إصدار 
حصري مح����دود مكون من 
250 سيارة. ويشار إلى أن بدن 
سيارة الرودستر الاستثنائي 
الذي تم تقديمه في السيارة 
النموذج خلال الصيف الماضي 
 D-type مستوحى من سيارة
إحدى أكثر سيارات السباق 
شهرة من جاكوار، حيث فازت 
لثلاث مرات في سباق لومان، 
وتحتفل في عام 2014 بالذكرى 
السنوية الس����تين لإطلاقها. 
 F-TYPE Project ويشير اسم
7 إلى الانتصارات الس����بعة 
الت����ي حققتها جاك����وار في 
سباق لومان. وتعتبر جاكوار 
F-TYPE Project 7 لعام 2014 
أكثر السيارات المستوحاة من 
طراز F-TYPE الحاصل على 
الجوائز تميزا على الإطلاق، 
إلى جانب كونها أسرع وأقوى 
سيارة ضمن خط الإنتاج لدى 
جاكوار. وسيتم تجهيز سيارة 
F-TYPE Project 7 بمح����رك 
جاكوار V8 سوبر تشارجد سعة 

تح���ت ش���عار »مجتمعن���ا 
مس���ؤوليتنا« والتي تساهم 
في تنمية ودعم كل ش���رائح 
المجتمع في الكويت. ويحرص 
البنك الأهل���ي الكويتي على 
المتميزين  الطلبة  تش���جيع 
وتقديم الحوافز لهم لمواصلة 

تفوقهم الدراسي.
من جهة أخ���رى، تقدمت 
مدي���رة المدرس���ة بالش���كر 

رسمة«، بتصويت من موظفي 
المعرض والعملاء الموجودين. 
الرابحون على  الط��ل�اب  حاز 
جوائز قيم����ة إضافة إلى نيل 
تقدير الحاضرين على امتيازهم 

وموهبتهم. 
ومن خ��ل�ال اس����تعراض 
مواهب الطلاب الفنية في جو 
ترحيبي ممي����ز، تظهر هوندا 

»الأهلي« يكرّم الطالبات المتفوقات
 بثانوية خالدة بنت الأسود

»هوندا الغانم« تدعم المواهب الفنية
 لطلاب جامعة الكويت

والتقدير للبنك الأهلي الكويتي 
على هذه المبادرة الطيبة في 
دعم وتشجيع الطلبة وحثهم 
على الاجتهاد في تحصيلهم 

الدراسي والعلمي.

الغانم اهتمامها الواضح ودعمها 
الكويتي، وإصرارها  للشباب 
الأكيد في نف����س الوقت على 
أهمي����ة القيام بأعم����ال فاعلة 

ومفيدة للمجتمع المحلي.

ساهم البنك الأهلي الكويتي 
بالتعاون مع إدارة مدرس���ة 
ثانوية خالدة بنت الأس���ود 
في تكريم الطالبات المتفوقات، 
ضمن حملته لرعاية وتكريم 
المتفوقين في المراحل الدراسية 
المختلفة، تحت شعار »جائزة 
الطالب المتفوق«، حيث ساهم 
البنك مع إدارة المدرس���ة في 
تقديم مكافآت مالية للطالبات 
المتفوقات تشجيعا لهن وتقديرا 
للجهود التي قمن بها لتحقيق 

هذا النجاح المتميز.
وبهذه المناس���بة صرحت 
مديرة العلاق���ات العامة في 
البنك سحر الذربان قائلة: »في 
البداية ألف مبروك للطالبات 
المتفوقات مع تمنياتنا بدوام 
النج���اح والتفوق ومواصلة 
العم���ل الج���اد والاجته���اد 
للمحافظة على هذا التفوق في 

المراحل الدراسية القادمة«.
وأضافت بأن هذه المبادرة 
إنما تأتي ضمن حملة البنك 

كجزء من جهودها المستمرة 
والهادفة لدعم طموحات الشباب 
الكويتي الإبداعي����ة والفنية، 
نظمت هوندا الغانم مس����ابقة 
فني����ة مش����وقة ف����ي معرض 
الس����يارات في الري، يوم 25 

يونيو 2014.
وبدأت المسابقة وسط أجواء 
مفعمة بالطاقة والإبداع، حيث 
أمضى طلاب كلية إدارة الأعمال 
وكلية الفنون من جامعة الكويت 
وقتهم بالإطلاع على السيارات 
التي كانت بمنزلة وحي فني 
لهم ف����ي معرض هوندا الغانم 
في ال����ري. بعدها، قام الطلاب 
بتجسيد هذا الوحي من خلال 
رسومات مستخدمين الألوان 
المائي����ة، الزيتية، الباس����تيل 
وأق��ل�ام الرص����اص بحضور 
واشراف عدد من أعضاء الكلية. 
بعد تقيي����م دقيق، تم الإعلان 
عن الفائزين بمسابقة »أجمل 

جانب من التكريم

المشاركون مع رسوماتهم

»علي الغانم وأولاده للسيارات« تطرح عروضاً 
خاصة على سيارات BMW خلال شهر رمضان

أعلنت شركة علي الغانم وأولاده للسيارات، 
 BMW الوكيل الحصري والموزع المعتمد لسيارات
في الكويت، عن طرح عروض شراء مذهلة على 
مجموعة واسعة من سيارات BMW خلال شهر 

رمضان المبارك.
وفي ضوء هذا الإعلان فإن عشاق سيارات 
BMW في الكويت على موعد بمفاجآت وعروض 
حصرية، حيث تتيح لهم الشركة فرصة إتمام 
صفقات شراء لا مثيل لها تشمل الاستفادة من 
تمويل حصري يسمح للعميل بسداد دفعة أولية 
50% من قيمة السيارة مع سداد المبلغ المتبقي 
على عامين بنسبة فائدة 0%، هذا بالإضافة إلى 
مزاي���ا أخرى من بينها ضمان لمدة 5 س���نوات 
وخدمة مجانية لـ 4 سنوات وتسجيل مجاني 
للسيارة. ويتوافر برنامج التمويل على سيارات 
 BMWالفئات الثالثة والرابعة والخامسة و BMW
X1 وX3 وZ4، إضافة إلى السيارة الجديدة كليا 
BMW الفئة الرابعة »غران كوبيه«. إلى جانب 
ذلك، تقدم شركة علي الغانم وأولاده للسيارات 
ميزة أخرى للعملاء الذين يشترون موديلات 
2015 من سيارات BMW، حيث يحصل العميل 
على حزمة تأم�ي�ن مجانية للعام الأول، لينعم 
براحة البال طوال عام كامل بعد شراء سيارته 
الجديدة. وتضم قائمة الموديلات التي يشملها 
العرض سيارة BMW X3 الجديدة وBMW الفئة 

الرابعة »غران كوبيه« الجديدة كليا.
وتمتاز س���يارة BMW X3 الجديدة بإطلالة 
أقوى م���ع أضواء أمامية دائرية جرى تعديلها 
وشبك جذاب ومصد أمامي وآخر خلفي ومرآة 

خارجية تحتوي على إشارات للدوران.
وتوفر المقصورة الداخلية للسيارة مستوى 
متميزا من الجودة العالية والخصوصية، وتتيح 
مجموعة تجهيزات xLine الجديدة لملاك السيارة 
الاستمتاع بالديناميكية والطابع الرياضي القوي 
للس���يارة BMW X3، ويضاف إلى ذلك خاصية 
الفتح الذكي للباب الخلفي وصندوق التخزين، 
 .BMW X3 ما يعزز من الفعالية المذهلة للسيارة
من ناحية أخرى، تت���رك BMW الفئة الرابعة 
»غ���ران كوبيه« الجديدة كلي���ا انطباعا فوريا 
ولافتا وتمزج ببراعة بين أناقة مظهر الكوبيه 

ذات البابين وما تمتاز به سيارة ذات 4 أبواب، 
ما يتيح للمسافرين سهولة الدخول إلى السيارة 
والخروج منها. ويضفي تصميمها توازنا مثاليا 
مع حضور قوي. وتتوافر السيارة بـ 3 محركات 
قوية هي 435i و428i و420i مع تقنية التيربو 
الثنائ���ي م���ن BMW لأداء ديناميكي ممتاز مع 
استهلاك منخفض للوقود. وتمتاز الكوبيه بأداء 
رياضي وراح���ة إضافية لركاب المقعد الخلفي 
بفضل هيكلها القوي للغاية، الذي يضم تعزيزات 

خاصة، وتكنولوجيا الهيكل المتطور.
وقال مدير عام ش���ركة علي الغانم وأولاده 
للسيارات يوسف القطامي: »شهر رمضان المبارك 
شهر العبادة والطاعات، ويعكس الشهر الفضيل 
روح الكرم والعطاء. ومن هنا واتباعا لهذه القيم 
الرمضانية، نقدم لعملائنا خلال هذا الشهر الكريم 
عروضا حصرية ترك���ز على رضا العملاء مع 
توفير خدمة فاخرة لعملائنا الذين نحمل لهم كل 
تقدير. ولا شك ان هذه العروض تتيح الفرصة 
لكل عشاق السيارات في الكويت لامتلاك سيارة 
BMW والاستمتاع بمزايا لا تضاهى بأسهل الطرق 
وأكثرها راحة«. ومن بين المزايا التقنية الفريدة 
 BMW والخصائص الحصرية في معظم سيارات
تقنية ConnectedDrive التي تواصل وضع معايير 
جديدة فيما يتعلق بالسلامة والراحة والترفيه، 
وتشتمل على مجموعة من تطبيقات BMW بما 
في ذلك تطبيق BMW Remote المتوافق مع أجهزة 
»آي فون« أو تلك التي تعمل بنظام التش���غيل 
 ConnectedDrive أندرويد«. كما تجسد تقنية«
من BMW فلس���فة مجموع���ة BMW في تبادل 
المعلومات بين السائق والسيارة والعالم في خارج 
السيارة. ومن خلال هذه الخاصية الفريدة يجري 
تزويد جميع قائدي سيارات BMW والركاب على 
متنها بكل المعلومات والخدمات التي تجعل من 
تجربة قيادتهم والسفر على متن هذه السيارات 
أكثر أمانا وراحة. وخلال شهر رمضان تستقبل 
صالة عرض BMW في شركة علي الغانم وأولاده 
للسيارات العملاء من السبت إلى الخميس بدءا 
من العاش���رة والنصف صباحا حتى الواحدة 
والنصف بعد الظهر، وم���ن الثامنة والنصف 

مساء حتى الحادية عشرة والنصف ليلا.


