
اقتصاد
الاحد 15 يونيو 2014

36

»الشال«: السوق الكويتي الأحوج 
للانضمام لمؤشر »مورغان ستانلي«

معظم مؤشرات ربحية »برقان« 
تسجل ارتفاعاً للربع الأول 

تناول تقرير الشال الاقتصادي الأسبوعي 
السيولة ومؤشر »مورغان ستانلي« الذي 
يعد هدفا رئيسيا تنشده الأسواق المؤهلة 
لدخوله بعد ترقيتها الى مستوى الأسواق 

الناشئة، وارتفاع جاذبية هذه الأسواق 
للسيولة، وتزن أسواق دبي وأبوظبي 
وقطر نحو 1.05% من مكونات مؤشر 
»مورغان ستانلي«، وعليه يفترض أن 

تحظى بسيولة في حدود هذه النسبة من 
تلك الأموال المخصصة للاستثمار في تلك 
الأسواق. وجذب السيولة لأسواق الأسهم 

في اقليم الخليج ليس هدفا رئيسيا، 
والواقع أن وفرة السيولة في دول الاقليم 

تسبب مشكلة رئيسية لأسواق الأسهم 
المحلية في أحوال ما يسمى بالرواج، لأن 

أثر وفرتها مع ندرة فرص الاستثمار 
الأخرى يهدد دائما بفقاعات في أسعار 

الأصول المالية، وتدفق السيولة الأجنبية 
بوفرة، قد يرفع من مخاطر الفقاعات، 
فهي أموال ساخنة، أي سريعة الدخول 
والخروج، تدفع بالأسعار الى الأعلى، 
وعادة هي أول من ينسحب من تلك 

الأسواق.
ولازال الوقت مبكرا لقياس تأثير دخول 

الأسواق الثلاثة على سيولة تلك الأسواق، 
ولكن »الشال« قامت بمتابعة مستويات 

السيولة منذ اعلان تركزية تلك الأسواق 
في 12 يونيو 2013 الى نهاية الأسبوع قبل 

الفائت موزعة على ثلاث فترات ومقاسة 
بمعدل قيمة التداول الأسبوعي. الحقبة 
الأولى هي نصف السنة الثاني من عام 

2013، والثانية للشهور الأربعة الأولى من 
عام 2014، والثالثة هي الأسابيع ما بين 

بداية شهر مايو، وهو شهر اتخاذ القرار 

النهائي مضافا اليه زمن نفاذ القرار، أي 
ما بين 2014/06/02 و2014/06/09، واتضح 

أن سيولة الأسواق -السيولة المحلية 
والأجنبية- زادت بشكل ملحوظ.

ولأن سيولة الأسواق تزداد أو تنخفض 
لمبررات أخرى لا تقل أهمية، مثل تعافي 

الشركات أو تعافي الاقتصادات التي تعمل 
فيها، تابعتا تغير مستوى السيولة في 

سوقين رئيسيين آخرين في الاقليم وخلال 
نفس الفترات، وهما السوق السعودي 

والسوق الكويتي، وسار السوق السعودي 
في نفس الاتجاه وان بمعدلات أقل، بينما 

ظل السوق الكويتي ضعيف السيولة 
وتتطور باتجاه سالب. ولاعتبارات خاصة 

بالكويت، لا يصلح سوقها حالة مقارنة، 
ويمكن أن يعزى الفارق في نمو السيولة 

ما بين الأسواق الثلاثة -دبي وأبوظبي 
وقطر- والسوق السعودي الى أثر 

التصنيف على مستوى الأسواق الناشئة.
 ونظل مع مبدأ اعداد أسواق الاقليم 

الأخرى لتصنيف الأسواق الناشئة رغم 
عدم حماسنا للنمو في السيولة الذي يأتي 

معها، ولكن التنظيم والانضباط والعمق 
ونوعية وكم المعلومات، كلها ميزات 

تستحق العمل من أجلها، ولا بأس من 
تحوط استثنائي لمخاطر ارتفاع السيولة، 

والأجنبي منها تحديدا. 
ويبقى السوق الكويتي الأحوج الى 
الانضمام، فهو يفتقر الى التنظيم 

وخلافات مؤسساته المعلنة والخافية 
كبيرة، وادارته الاقتصادية ضعيفة، 

والبيئة السياسية مضطربة، لذلك سارت 
سيولته بالسالب ودفعت البلد تكاليف غير 
ضرورية لأزمة يفترض أنها ليست أزمتها.

استعرض تقرير الشال الاقتصادي نتائج 
بنك برقان للربع الأول من العام الحالي، 

والتي تشير الى ‏أن صافي ربح البنك، بعد 
خصم الضرائب، ‏بلغ نحو 18.6 مليون 
دينار، وبارتفاع مقداره نحو 345 ألف 
دينار، أو ما يعادل %1.9، ‏عن مستوى 
الشهور الثلاثة الأولى من عام 2013 

البالغ 18.2 مليون دينار. وعند خصم 
نصيب الحصة غير المسيطرة، نجد أن 
البنك حقق صافي ربح لمساهمي البنك 
بلغ 17.1 مليون دينار، مقارنة مع 15.6 
مليون دينار، للفترة نفسها من العام 

السابق، أي بارتفاع بلغ نحو 1.5 مليون 
دينار، وتحقق هذا الارتفاع نتيجة ارتفاع 

اجمالي الايرادات التشغيلية بقيمة أعلى 
من ارتفاع اجمالي المصروفات.

وارتفعت جملة الايرادات التشغيلية، 
ببلوغها نحو 61.7 مليون دينار، مقارنة 

بنحو 56 مليون دينار، للفترة نفسها من 
عام 2013، وبنسبة 10.2%، وجاء معظمه 

من ارتفاع صافي ايرادات الفوائد، بنحو 
6.6 ملايين دينار، أي ما نسبته %18.8، 
وصولا الى 41.6 مليون دينار، مقارنة 

بنحو 35 مليون دينار، للفترة نفسها 
من عام 2013، وارتفع بند صافي ايرادات 

الاستثمار بنحو 2.6 مليون دينار، 
وصولا الى 3.5 ملايين دينار، بعد أن كان 

عند نحو 917 ألف دينار، للفترة نفسها 
من عام 2013، بينما انخفض بند صافي 

الربح من العملات الأجنبية بحدود %79.3 
أو ما يعادل نحو 5 ملايين دينار، وصولا 
الى نحو 1.3 مليون دينار، مقارنة بنحو 

6.3 ملايين دينار، للفترة نفسها من العام 
الفائت. وفي جانب المصروفات التشغيلية، 

ارتفع اجمالي المصروفات )مصروفات 
الموظفين والمصروفات الأخرى( بقيمة أقل 

من ارتفاع اجمالي الايرادات التشغيلية، 
اذ بلغ ارتفاعها نحو 1.4 مليون دينار، 
أو بنسبة 5.4% عندما بلغت نحو 27.6 

مليون دينار، مقارنة بنحو 26.2 مليون 
دينار، للفترة نفسها من العام الفائت. 

وارتفعت قيمة اجمالي المخصصات 
بنحو 4.7 مليون دينار أو بنحو %63.9، 

عندما بلغت نحو 12 مليون دينار، مقارنة 
بالفترة نفسها من العام الفائت عندما 

بلغت نحو 7.3 ملايين دينار.

»الجزيرة«: 76% زيادة في عدد المسافرين لإسطنبول خلال إبريلسيولته بالسالب ويفتقر للتنظيم وضعف الإدارة الاقتصادية
ابريل  واستحوذت في شهر 
2014 على حصة تش���غيلية 

بلغت 7% على هذا الخط.
وعلى الخطوط التي تخدم 
كل من جدة والبحرين، شهدت 
»طيران الجزيرة« زيادة بنسبة 
36% في عدد المسافرين على 
خ���ط الكويت-جدة، وزيادة 
بنسبة 19% على خط الكويت-

البحرين، واستحوذت الشركة 
على حصة تشغيلية بلغت %17 
على خط الكويت-جدة، وعلى 
حصة تشغيلية بلغت 10% على 

خط الكويت-البحرين.
التي  أما على الخط���وط 
تخدم مصر، فإن الشركة تخدم 
ست مدن في مصر، من بينها 
الأقصر، حيث كانت الشركة 
أكبر ناقلة تخدم هذه المدينة 
بحصة تشغيلية بلغت %70. 
واس���تحوذت الش���ركة على 
حصة تشغيلية بلغت %24 
الكويت-القاهرة،  على خط 
وحصة تشغيلية بلغت %18 
على خط الكويت-الاسكندرية، 
وحصة تشغيلية بلغت %42 
الكويت-أسيوط،  على خط 
وحصة تشغيلية بلغت %47 

الكويت-سوهاج.  على خط 
واستأنفت الشركة رحلاتها إلى 
الوجهة الموسمية شرم الشيخ 

خلال شهر مايو 2014.
وجاء أيضا ف���ي التقرير 
الشهري للشركة أن »طيران 
الجزيرة« شهدت زيادة بنسبة 
10% في عدد المسافرين على 
خط الكويت-القاهرة مقارنة 
بالشهر ذاته من العام الماضي، 
وزيادة بنسبة 21% على خط 

الكويت-الاسكندرية.
وشهدت »طيران الجزيرة« 
زي���ادة بنس���بة 11% في عدد 
المسافرين على خط الكويت-
مشهد حيث استحوذت على 
حصة تش���غيلية بلغت %11 

خلال شهر أبريل 2014.
وأظهر تقرير شهر أبريل 
2014 أن الشركة استحوذت 
على حصة تشغيلية بلغت 
29% على خط الكويت-بيروت، 
وحصة تشغيلية بلغت %12 
الكويت-دبي،  عل���ى خ���ط 
وحصة تشغيلية بلغت %5 
الكويت-الرياض،  على خط 
وحصة تشغيلية بلغت %39 

على خط الكويت-النجف.

أكبر ناقلة  »الجزيرة« كانت 
من بين 4 ناقلات تخدم خط 
الكويت-عمان للشهر الثامن 
على التوالي بحصة تشغيلية 

بلغت %33.
وب�ي�ن التقري���ر أيضا أن 
الشركة شهدت زيادة بنسبة 
76% في عدد المسافرين على 
خط الكويت-اسطنبول مقارنة 
بالفترة ذاتها من العام الماضي، 

أص���درت ش���ركة طيران 
الجزيرة ام���س تقرير أدائها 
التش���غيلي لش���هر ابري���ل 
2014، حي���ث ج���اء في���ه أن 
عدد المس���افرين ارتفع على 
الخطوط التي تخدم كلا من 
اسطنبول، وجدة، والبحرين، 
والاسكندرية، والقاهرة ومشهد 
ابريل 2013،  مقارنة بش���هر 
فيما س���جلت الشركة نسبة 
التزام بمواعيد السفر بلغت 

.%92.59
وتصدر »الجزيرة« تقريرا 
شهريا عن أدائها التشغيلي، 
وتقري���را آخ���را ف���ي نهاية 
الع���ام عن أدائها الس���نوي، 
وتعتمد تقارير الشركة على 
الإحصاءات الشهرية والسنوية 
لحركة المس���افرين في مطار 
الكويت الدولي الصادرة عن 
الإدارة العامة للطيران المدني 
الكويتي، في حين تعتمد نسبة 
التزام بمواعيد الس���فر على 
التقرير الشهري الذي يصدره 
المركز الأميركي المستقل لتعقب 
الرح�ل�ات »فلايت  ومراقبة 

ستاتس«.
أن  التقري���ر  وأظه���ر 

مدير أول اتصالات الشركات في VIVA أيمن سالم المطيري مع الفائزين 

VIVA : المطيري وراتنياكا أول فائزين  بسحب فيسبا كأس العالم
أتقدم   ،VIVA باسم ش���ركة«
من محم���د محمود حس���ن 
المطيري وراتنياكا صاحبي 
التهاني  الحظ السعيد بأحر 
والتباري���ك كما أش���كر كل 
عميل من عملائنا ممن بذلوا 
الجهد من أجل المش���اركة في 
هذا السحب. إن VIVA ملتزمة 
بتقديم منتجات وخدمات فريدة 
من نوعها إلى عملائها فضلا 
عن تصميم المزيد من العروض 
التي ستتيح لها التفاعل أكثر 
مع عملائه���ا وأن تكون أكثر 

قربا منهم«.
ودعت VIVA عملاءها إلى 
المشاركة في هذه الحملة من 
عملاء الدفع الآجل )الصوتية 
وخطوط الانترنت( والدفع 
المسبق )الصوتية( الحاليين 
والج���دد ومضاعف���ة فرص 
فوزهم بسكوتر فيسبا كأس 
العالم عند س���داد فاتورتهم 
الش���هرية من خ�ل�ال موقع 
VIVA أو تطبيق VIVA أو عند 
الاتصال بمركز خدمة العملاء 

على الرقم 102. 

أعلنت شركة الاتصالات 
الكويتية VIVA أن محمد محمود 
حسن المطيري وراتنياكا هما 
أول سعيدي الحظ من عملائها 
الذين ربحوا سكوتر فيسبا مع 

تصاميم كأس العالم.
وق���د أقيم الحفل وس���ط 
أجواء احتفالية أحياها المذيع 
المميز علي نج���م الذي أمتع 

الحضور الغفير.
وبهذه المناسبة، قال مدير 
أول اتصالات الش���ركات في 
VIVA أيمن س���الم المطيري: 

»مجموعة بن حوحو« تشارك  في ملتقى فوربس للشرق الأوسط
للمرة الثانية يتم اختيار مجموعة بن حوحو لإدارة المشاريع 

ممثلة بمؤسسها ورئيس مجلس إدارتها عبدالعزيز حسان بن 
حوحو من ضمن أفضل ثلاثين شركة ومجموعة نموا اقتصاديا 

في الدول العربية، للمشاركة في الملتقى الذي ينظمه مركز فوربس 
للشرق الأوسط للأبحاث والإعلام والمتخصص في رصد الثروات 
عالميا، حيث سيقام يوم 17يونيو الجاري في فندق أبراج الإمارات.
وعلى هذا الصعيد صرحت مسؤولة الوساطة الخاصة بمجموعة 
بن حوحو لإدارة المشاريع  منة السمري بأن دعوة فوربس تأتي 

تكريما لمجموعتها المالكة لعدة علامات تجارية وأبرزها »اتش 
ام جي« حيث شهدت المجموعة تطورا ملحوظا في السنوات 

الخمس الأخيرة من خلال استثماراتها في مجالات العقارات 
والتكنولوجيا والإعلام. وأضافت السمري أن هذا الملتقى سيجمع 
ابرز الرؤساء التنفيذيين من مختلف الشركات تحت رعاية شركة 

الطيار ومجموعة الجنابي وطيران الامارات ومجموعة اتش ام 
جي والمستشفى الأميركي. والجدير بالذكر أن مجموعة بن حوحو 
لإدارة المشاريع قد تأسست في العام 2001 بالكويت على يد رجل 

الأعمال الكويتي عبدالعزيز حسان بن حوحو، وانطلقت للعالمية 
حيث تمتلك المجموعة مساهمات في 40 مؤسسة وشركة منتشرة 
في إحدى عشر دولة، تتوزع في منطقة الشرق الاوسط وأوروبا 

وشمال أميركا وأفريقيا.

منة السمري

منيرة الأمير

لقطة جماعية لمسؤولي شركة جلف نت والبنك الأهلي المتحد خلال الاحتفال

»جلف نت« للاتصالات تحتفل بنجاح شراكتها مع »الأهلي المتحد«

البنك الأهلي المتحد: إن البرنامج 
الذي تم تدشينه يقدم باقة من 
التقنيات الحديثة لإدارة علاقات 
العملاء والتي ستسهم في زيادة 
العملاء  العلاق���ات مع  كفاءة 
وتوفير سهولة الوصول إلى 
هذه المعلوم���ات مما ينعكس 
في النهاية على راحة عملائنا 

وتلبية طموحاتهم.

إن  الخول���ي  وأوض���ح 
التحدي���ث المس���تمر لبرامج 
العم�ل�اء أصبحت  علاق���ات 
ضرورة لأي مؤسسة مصرفية 
تسعى لتحقيق النجاح والذي 
يتطلب تقليل التكلفة والجهد 
المبذول والوقت المستغرق في 
تنفيذ جميع العمليات المختلفة 
بكف���اءة كبيرة ع���ن طريق 
استخدام الأنظمة الإلكترونية 
المخصصة لذلك، والتي تحقق 
طموح المؤسسات في إرضاء 
العملاء وتحقيق متطلباتهم 
بسرعة كبيرة وبأقل تكلفة بما 

لا يؤثر سلبا على الجودة.
بدوره عل���ق المدير العام 
لشركة »مايكروسوفت الكويت 
شارل نحاس بالقول »إن برنامج 
العملاء الجديد يعكس اهتمام 
»مايكروس���وفت« المتواصل 
بالتعاون مع مؤسسات بارزة 
كالبنك الأهلي المتحد ترسيخا 
لمكانتها كمساهم رئيسي في 
عملية التنمية الاقتصادية على 

الساحة المحلية«. 

يثبت بما لا يدع مجالا للشك 
قدرة الشركة والكوادر العاملة 
فيها على تنفيذ جميع المشاريع، 
التي تتطلب ق���درا عاليا من 
التكنولوجي���ة  الإمكان���ات 

والتقنية.
وبهذه المناسبة، أفاد شريف 
الخولي نائب رئيس الخدمات 
المصرفية للأفراد بالوكالة في 

أقامت شركة شبكة الخليج 
للاتصالات »جلف نت«، أول 
مزود لخدم���ة الإنترنت في 
الكوي���ت ومنطق���ة الخليج 
العرب���ي، حفل عش���اء على 
البنك الأهلي المتحد  ش���رف 
وذل���ك بالتعاون مع ش���ركة 
وش���ركة  مايكروس���وفت 
فيريبارك، بمناس���بة نجاح 
الشراكة القائمة بينهم، وذلك 
بحضور رئيس مجلس إدارة 
الش���ركة وعدد من الموظفين 
والرؤساء التنفيذيين والإدارة 
العليا من البنك الأهلي المتحد، 
وممثلي شركة مايكروسوفت 

وفيريبارك.
وفي كلمته خلال الحفل، 
لفت رئيس المجلس التنفيذي 
للشركة د.أحمد صالح الى أن 
إستراتيجية الشركة تعتمد 
على بناء شراكات ناجحة مع 
العملاء على الأمد الطويل، مما 
يضمن تنفيذ المشاريع بجودة 

عالية.
مشيرا الى أن هذا التعاون 

»ميراس الوطنية للمقاولات« تقدم خدمة 
تسعير البناء عبر موقعها الإلكتروني

صرحت مدير عام شركة ميراس الوطنية للمقاولات العامة 
للمباني المهندسة منيرة جاسم الأمير بأن الشركة قررت تمديد 
عرضها الخاص بتقديم أعمال البناء الصغيرة وأعمال التجديد 

والصيانة بسعر التكلفة لعملاء الشركة حتى 31 يوليو.
وأوضحت الأمير أن قرار الشركة هذا لم يكن الغرض منه 
تجاريا، فالشركة من الأساس قررت أن تتحمل هي أعباء 

مهندسيها المسؤولين عن المتابعة طوال مدة العرض، ولكن الهدف 
الرئيسي هو أن يستفيد العدد الأكبر من العملاء بهذه الخدمة 

وبهذا النوع من الطرح الجديد لخدمات المقاولات فميراس 
الوطنية للمقاولات تعتبر من الشركات القليلة التي تسعى 

للتعامل مع العملاء بشكل مباشر مدفوعة بقناعتها أن العميل 
يستحق أن يعرف مثل هذه التفاصيل التي تفيده وتجعله 

يستفيد من هذه الأمور لتوسع الدائرة لتشمل عددا أكبر من 
العملاء بعيدا عن الدائرة المغلقة من الشركات والأفراد العاملين 

في مجال المقاولات ودوائرهم، لافتة الى ان الشركة تدخل عهدا 
جديدا للمقاولات وتسعى لأن تكون عنصرا فاعلا فيه.

٭ 372.9 مليون دينار قيمة تداولات العقود والوكالات في مايو 
بانخفاض %22.

٭ الأفراد أكبر المتعاملين بالبورصة.. ولكن بالسالب.
٭ تفاصيل التقرير على موقع »الأنباء« الالكتروني


