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طارق السلطان

طارق السلطان: نستهدف 3 إلى 5% من الخدمات اللوجستية للمشاريع النفطية الكويتية

أجيليتي لـ »الأنباء«: انتظروا 5 مشاريع
 نفطية ولوجستية قبل نهاية العام

محمود فاروق

وج����ه نائ����ب رئي����س 
إدارة والرئي����س  مجل����س 
التنفيذي لش����ركة أجيليتي 
الس����لطان في حوار  طارق 
مع »الأنب����اء« مجموعة من 
الرسائل المطمئنة لوضعية 
الشركة على المدى الطويل، 
حيث قال إن الش����ركة لديها 
5 مشاريع تدرس����ها حاليا 
سيتم الإعلان عنها قبل نهاية 
العام، تتعلق بقطاعي النفط 

واللوجستي.
وأوضح أن المشاريع المزمع 
تنفيذها موزعة محليا وعالميا، 
الناشئة،  خاصة الأس����واق 
أن المش����اريع  مؤك����دا على 
النفطية خاصة المحلية تعد 
من أولويات »أجيليتي« في 
الوقت الراهن، نظرا لما لدى 
الش����ركة من خبرات كافية 
تؤهله����ا للعمل من الناحية 
اللوجس����تية في المشاريع 
النفطي����ة، بدلي����ل حصول 
»اجيليتي« على عقد نفطي 
مع ش����ل يقدر ب����ـ 60 مليار 

دولار. 
إلى أن الشركة  وأش����ار 
تس����تهدف الحصول على 3 
إلى 5% من قيمة المش����اريع 
المزم����ع تنفيذها  النفطي����ة 
بالكويت، وذلك على اعتبار 
أن أي مش����روع نفطي كبير 
النس����بة على  يصرف تلك 

الخدمات اللوچستية.
وح����ول عقود الش����ركة 
خ��ل�ال الفترة المقبلة قال أن 
»اجيليتي« لديها عقود عدة 
مع الأمم المتحدة، ونتطلع إلى 
زيادة العمل مع الأمم المتحدة 
سواء على الصعيد الإنساني 

أو التجاري. 
توزيع����ات  وح����ول 
»أجيليتي« النقدية )البالغة 
40% نق����دا( الت����ي وصفت 
بالجريئ����ة نظ����را لتراجع 
الإي����رادات قال إن الش����ركة 
ركزت عل����ى قطاعي البنية 
التحتية والعقار خلال العام 
الماضي عبر الشركات التابعة 

مما انعك����س ذلك بالإيجاب 
أرباح الشركة، مفسرا  على 
القطاعين  التوجه نحو  ذلك 
الأخيرين بسبب تراجع قطاع 
الخدمات اللوجستية بشكل 
عام محليا وإقليميا. التفاصيل 

في الحوار التالي:

ما تطلعات »أجيليتي« 
خلال العام الحالي؟ 

٭ الشركة لديها عدة مشاريع 
الوقت  ف���ي  مهمة تدرس���ها 
الحالي منها 5 مشاريع ضمن 
أولوياتها تتعل���ق بالقطاع 
النفطي واللوجس���تي سيتم 
الإعلان عنها قبل نهاية العام، 
وتنفيذها سيكون موزعا ما 
بين محلي���ا وإقليميا خاصة 
الناشئة كالبرازيل  الأسواق 

والهند وأفريقيا.

أين تتجه أجيليتي 
خلال الفترة المقبلة؟

٭ نهت���م بش���كل أساس���ي 
بالمشاريع الحكومية، فالقطاع 
النفط���ي مهم جدا للش���ركة 
خلال المرحلة الحالية خاصة 
النفطي���ة المزمع  المش���اريع 
تنفيذها بالكويت، بعد الخبرة 
التي اكتسبتها الشركة خلال 
الس���نوات الماضية وفوزها 
بالعديد من المشاريع العالمية 
التي كان آخرها مشروع شل 
الذي بلغ قيمته 60 مليار دولار، 
الأمر الذي يعد دليلا على قوة 
وق���درة أجيليتي على تنفيذ 
اللوجس���تية  جميع الأعمال 
النفطية  المتعلقة بالمشاريع 

داخل الكويت وخارجها.
كما نتطلع إلى مش���اريع 
التحتية، ومش���اريع  البنية 
التعلي���م، بالإضافة  قط���اع 
إلى تقديم خدمات لوجستية 

بالخليج كتوزيع الأدوية.

رغم تراجع إيرادات 
أجيليتي قمتم بتوزيع 

أرباح جريئة.. ما 
السبب؟ 

٭ لدين���ا أكث���ر م���ن قطاع 
نعمل في���ه، فقطاع الخدمات 

اللوجس���تية ظهر عليه منذ 
أكثر م���ن عام البطء وهو ما 
واجهته الش���ركات المنافسة 
أيضا، وهو ما دعا الش���ركة 
إلى الدخول في قطاعات اخرى 
وبأس���واق جدي���دة كالبنية 
التحتية والعقار، مما انعكس 
بالإيجاب على أرباح الشركة 
بشكل عام، وبالتالي تحقيق 

نتائج أفضل.

ما حجم عقودكم مع 
الأمم المتحدة وهل 
هناك عقود جديدة 

تدرس حاليا؟
٭ م���ن الناحية الإنس���انية 
لدينا شراكة منذ زمن مع الأمم 
المتحدة UN لتوصيل الإغاثات 
وغيرها، أما الناحية التجارية 
فلدينا أكثر من مش���روع مع 
الأمم المتح���دة ومعظمها في 
الدول الناشئة منها ما سيتم 
الإعلان عن���ه قريبا وأخرى 

يجري تنفيذها حاليا.

ما حجم الاستثمار 
المتوقع من العمل 

اللوجستي بالمشاريع 
النفطية؟

٭ ب�ي�ن 3 و 5% م���ن قيم���ة 
النفطية تكون  المش���روعات 
لصالح الخدمات اللوجستية، 
وأعتقد أننا سنركز في الفترة 
المقبلة على اس���تهداف هذه 

النسبة.

ما نظرة أجيليتي 
للأسواق الناشئة؟

٭ تعتبر أساس إستراتيجية 
الش���ركة، فبعد أن استفادت 
الشركة واكتس���بت خبرات 
كبي���رة بعملها ف���ي الخليج 
العربي، فضلت أن تتوس���ع 
باتجاه تلك الأسواق الناشئة 
التي مازالت تحقق نموا في 
مجال البنية التحتية، ، فلدينا 
40 ألف موظف في 100 دولة 
ومعظمها ناشئة، وأهمية عملاء 
الشركات كبيرة زيادة أعمالهم 
في هذه الدول كالهند والصين 

والبرازيل وأفريقيا.

أفخم العروض من التأجير

لكزس
الأجرة الشهرية ابتداءً من

د.ك

ES 250

199

لكزس
الأجرة الشهرية ابتداءً من

د.ك

RX 350

219

سارع لانتهاز فرصة تأجير سيارة لكزس بأسعار تنافسية من خلال معارض

بيتك والوكيل، واستمتع بتجربة لا تنسى من الرفاهية والفخامة.

فتحة - سنسر امامي وخلفي - مقاعد جلد

عروض التأجيــر
الأفراد و الشركات

USB - AUX - DVD -

المشاريع الحكومية 
ضمن أولوياتنا في 

المرحلة المقبلة

نتطلع إلى زيادة 
العقود التجارية

 مع الأمم المتحدة


