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ضمن توصيات مؤتمر »قانون الشركات الجديد«

الخرافي: ضرورة تنظيم نشاط التوريق بـ »هيئة الأسواق«

مثــل الكوكبــة التــي تمــت 
الاستعانة بها لإدارة جلسات 
ومحاضــرات المؤتمر، حيث 
شملت قائمة المتحدثين نخبة 
وإعــام معروفــة فــي عالم 
العربي  القانــون والقضــاء 
من أمثال د.سمير الشرقاوي، 
د.سميحة القليوبي، د.أسامة 
الفولــي، د.أحمد وشــاحي، 
المستشــار طــارق شــعبان، 

د.خليل فيكتور وآخرين.
التوصيات  وقال إن أهم 
التــي صــدرت عــن المؤتمر 
تناولــت ضــرورة وضــع 
القواعد اللازمة لتنظيم نشاط 
التوريــق والتصكيك ضمن 
المال  قانــون هيئة أســواق 
ولائحتــه التنفيذية وإعادة 
النظــر في الشــركة التي لا 

تهــدف إلى الربــح وهي من 
الإضافات المهمة الجديدة التي 

جاء بها القانون الجديد.
كمــا طالبــت توصيــات 
المؤتمر بضرورة وضع قواعد 
حوكمة مناســبة تطبق على 
شركة المساهمة ضمن أحكام 
قانون الشــركات مــع إعادة 
النظــر في قواعــد الحوكمة 
الصــادرة من هيئة أســواق 
المال لتلزم بقانون الشركات.
وأشــار الخرافــي إلى أن 
المجتمعين رأوا أنه بخصوص 
المادة 230 من القانون يجب 
إضافة عبــارة »باعتبار هذه 
التصرفات غيــر نافذة بحق 
الشــركة دون اخلال بحقوق 

غير الحسن النية«.
وطالبت توصيات المؤتمر 

بضــرورة إعــادة النظر في 
التوصيــة  قواعــد شــركة 
بالأســهم بضبــط الصياغة 
القانونيــة الواردة بالقانون 
فيمــا يتعلــق بالمصطلحات 
الواردة بشــأنها كما طالبت 
التوصيــات بضرورة النص 
علــى مــدة قانونيــة محددة 
يتم خلالهــا تزويــد مراقب 
الحسابات بالمستندات لمباشرة 
مهمته طبقا لأحكام القانون.
الخرافــي  واختتــم 
تصريحاته مطالبا أصحاب 
بضــرورة  الاختصــاص 
الاهتمــام بكل نقطــة وردت 
التوصيــات وأخذها في  في 
الاعتبار حين البدء في الإعداد 
لأي تعديلات مستقبلية واردة 

على القانون الجديد.

أشاد لؤي جاسم الخرافي 
التــي  بالنتائــج الإيجابيــة 
حققتها أعمال »مؤتمر الكويت 
الأول لمناقشة أهم المستجدات 
في قانون الشــركات الجديد 
المتعلقــة بتوفيق  والأحكام 
أوضــاع الشــركات القائمة« 
والتي تواصلت أعماله خلال 
الفترة مــن 10 إلى 12 مارس 
الجاري بحضــور نخبة من 
أســاتذة القانــون والخبراء 

المتخصصين.
وقــال الخرافــي إن إقامة 
المؤتمر يأتي في إطار الاهتمام 
البالغ بترسيخ قاعدة قانونية 
متينــة يســتند اليهــا قطاع 
الشــركات في الكويت الذي 
يمثــل دعامــة رئيســية من 
دعامــات الاقتصــاد الوطني 
لاســيما أن صياغة القانون 
الجديد الصادر قد اســتغرق 
كثيرا من الوقت والجهد ليظهر 

بالصورة التي ظهر بها.
ولفت إلى أن ما من قانون 
يصدر كاملا مكملا وانما يحدث 
أن تشــوبه بعض النواقص 
والملاحظات ومــن هنا تأتي 
الأهمية القصــوى لمثل هذه 
المؤتمــرات التي من شــأنها 
أن تلقــى مزيــد مــن الضوء 
التشــريع  والاهتمــام بهــذا 
الجديد حتى يمكن استدراكه 
من خلال إدارة نقاش جاد مع 
أساتذة وخبراء متخصصين 

لؤي الخرافي يكرم د.سمير الشرقاوي لؤي الخرافي يكرم د.سميحة القليوبي

لقطة جماعية للمكرمين في ختام  المؤتمر

»بوبيان للتأمين التكافلي« تحصد جائزة أفضل شركة تأمين تكافلي

يشهدها عالم التأمين التكافلي 
وصناعــة المال والاســتثمار 
الاســامية.  وأشــار الــى ان 
العام الحالي سيشــهد المزيد 
التطــورات الإيجابيــة  مــن 
للشركة على مختلف الأصعدة 
والقطاعــات التــي تعمل بها 
في الســوق الكويتي في ظل 
ســعي الشركة لرفع حصتها 

السوقية.

وكانــت وكالــة كابيتــال 
ســتاندرد العالمية قد حدثت 
النظرة المســتقبلية للشركة 
الــى إيجابية،  من مســتقرة 
وهو ما يؤكد نجاح الخطوات 
التــي اتخذت خــال العامين 
الماضيــن مــن أجــل تطوير 
الشركة وجعلها احد اللاعبين 
الرئيسيين في سوق التأمين 
التكافلي. وأوضح أن مجموعة 
من العوامل ساهمت في هذه 
التطــورات الإيجابية أبرزها 
الدعم الذي تتلقاه الشركة من 
بنك بوبيان )باعتباره المالك 
الرئيسي للشركة( الى جانب 
الاستعانة بالخبرات الكويتية 
المتخصصة في التأمين، وذلك 
التأمــن  لمعرفتهــا بســوق 
الكويتــي وطبيعة النشــاط 

التجاري في الكويت.
وأضاف أن مــن العوامل 
أيضا طرح منتجات وخدمات 
تأمينية متميزة تلبي مختلف 
المتطلبات، سواء كان ذلك من 
خلال طرح الجديد أو تطوير 
المنتجات والخدمات المتواجدة 
في الشــركة، مشــيرا الى ان 
بوادر النجاح بدأت بالحصول 
علــى تأمينــات الكثيــر من 

الشركات الكبرى.

المحــرك  تــزال  ولا  كانــت 
الرئيســي لأي تطور أو نمو 
في أنشــطة وأعمال الشركة 
ونتائجهــا الماليــة. وكان قد 
تسلم الجائزة في الحفل الذي 
أقيم في ابوظبي على هامش 
قمة التأمين التكافلي العالمية 
الثامنة والتي عقدت على مدى 
يومين، حيث تمت مناقشــة 
وبحث أبــرز التطورات التي 

حققــت شــركة بوبيــان 
التكافلــي )التابعة  للتأمــن 
لبنك بوبيان( انجازا بحصولها 
على جائزة أفضل شركة تأمين 
تكافلي في المنطقة لعام 2014 
من قمة التأمين التكافلي التي 
عقدت مؤخرا في دولة الامارت 

العربية المتحدة.
وقال رئيس مجلس إدارة 
الشــركة وليد خالد الياقوت 
»تمثل الجائزة تحديا جديدا 
للشركة وتضع أمامنا التزامات 
جديدة تجاه عملائنا لنكون 
دائمــا عند حســن الظن من 
خلال تقديم منتجات وخدمات 
وحلــول تأمينية بمســتوى 
مميــز« مؤكدا أن المســتقبل 
لايزال يحمل الكثير للعملاء«.

وأضاف أن التطورات التي 
يشهدها عالم التأمين التكافلي 
ونمو الصناعة في ظل الإقبال 
المتزايد من قبل العملاء إنما 
يؤكــد مــدى النجــاح الــذي 
حققتــه المنتجات والخدمات 
التأمينية المتوافقة مع أحكام 
الشريعة الإسلامية السمحة 
ونمو الطلب عليها في أسواق 
المنطقة.  وأهدى الجائزة إلى 
جميع موظفي الشركة مؤكدا 
أن موارد الشــركة البشــرية 

وليد الياقوت متسلما الجائزة

»نيسان البابطين« تطلق أقوى عروض 2014

استمرارا للعروض القوية التي عودتنا عليها 
البابطين وبعد انقضاء فترة الأعياد، أعلنت شركة 
عبدالمحسن عبدالعزيز البابطين، الوكيل الحصري 
لسيارات نيسان في الكويت عن إطلاقها لأقوى 
العــروض لشــهر مــارس الجاري، علــى أحدث 
موديلات ســيارات نيسان 2014 الجديدة بمزايا 
فريدة واســتثنائية، تشمل عروض أسعار على 

بعضها وخدمات مجانية على البعض الآخر.
ويسري عرض الصيانة المجانية والتأمين ضد 
الغير وتسجيل المرور المجاني على كل من سيارة 
»نيســان z 370« المشهورة بتصميمها الرياضي 
الجــذاب وقوتها المعهودة وتعرض حاليا ابتداء 
من 9.999 دينارا فقط، ونيسان »سنترا الجديدة« 
الموصوفة بأناقتها وفخامتها غير المحدودة بسعر 
يبدأ من 4.150 دينارا فقط، ونيسان »التيما 2014 
« الجديدة والأكثر فخامة وتطورا على الإطلاق 

بسعر يبدأ من 5.550 دينارا فقط. 
وايضا عروض الأسعار الخاصة بشهر مارس 
فهي تشمل كلا من سيارة نيسان »جوك الجديدة« 
موديل 2014 فهي متوافرة اليوم بمواصفات قياسية 
وســعر اســتثنائي يبدأ بـــ 4.550 دينارا فقط، 
ويشــمل العرض ايضا »نيسان قاشقاي 2014« 
المثيرة بإبداعاتها وجمالها على الطرقات بسعر 

يبدأ بـ 5.550 دينارا.

وسيارة »نيسان صني« الجديدة بسعر مميز 
ابتداء من  3.300 دينار فقط، وســيارة »نيسان 
تيدا هاتش باك 2014« بسعر مميز ومغر ابتداء 

من 3.950 دينارا فقط.
وتأتي هذه العروض من »نيسان البابطين«، 
حرصا منها على أن ينال عملاؤها مزايا استثنائية 
عند شرائهم سيارات نيسان الجديدة من موديلات 
2014، ولإتاحــة الفرصــة أمام العملاء وعشــاق 
سيارات نيسان اليابانية للاستفادة من هذا العرض 

الحصري والقيم.
وتلتزم شركة عبدالمحسن عبد العزيز البابطين، 
الوكيل الحصري لســيارات نيسان في الكويت 
بتوفير أفضل وأقوى العروض لعملائها، وتؤكد 
حرصها على مواكبة عروضها بالخدمات والحلول 
المميزة بأعلى مستويات الجودة سواء في خدمات 
الصيانة أو متابعة العملاء أو خدمة ما بعد البيع، 
ومراكز الخدمات السريعة التي تفتح أبوابها أيام 
الجمعة، إضافة الى ذلك التزام نيسان البابطين، 
بالمعايير العالمية المعتمدة في نيسان اليابانية، 
وتطبيقها في الكويت على أيدي خبراء واخصائيين 
وتقنيــن تم تأهيلهم خصيصا لتجويد خدمات 
نيسان والحفاظ على ثقة العملاء كانت وما زالت 
تشكل عنصر الأمان والاطمئنان لعملاء البابطين.

غداً انطلاق معرضي »الساعات«
و»العطور وأدوات التجميل«

تحــت رعايــة وبحضــور 
وكيل وزارة التجارة والصناعة 
عبدالعزيز الخالدي، تشهد أرض 
المعارض الدولية بمشرف في 
تمــام الســاعة العاشــرة مــن 
صباح يوم غد الأربعاء الموافق 
انطــاق فعاليــات   2014/3/19
معرضــي »العطــور وأدوات 
التجميل« و»الساعات«، واللذين 
تقيمهمــا وتنظمهمــا شــركة 
معرض الكويــت الدولي على 
ارض المعارض الدولية بمشرف 
علــى أكبــر وأحــدث صالاتها، 
وتستمر أنشــطتهما حتى 29 
مارس 2014 الجاري، بمشاركة 
حشــد من شركات ومؤسسات 
محلية وإقليمية ودولية تمثل 
وكلاء لمــاركات متعــددة مــن 

وأضافــت الدهيــم ان عدد 
المشــاركين بمعــرض العطور 
وأدوات التجميل يفوق 145 جهة 
وشــركة عريقة ممثلين لوكلاء 
وماركات عالمية شهيرة ومميزة 
في عالم العطور ومستحضرات 
التجميــل ومنتجاتها المختلفة 
من الطيــب والبخور في حين 
ضم معرض الساعات مشاركة 
25 جهة عريقة لممثلي ووكلاء 
الراقيــة  العالميــة  الســاعات 
والاكسســوارات، حيث جاءت 
جميعها لتتنافس وتستعرض 
منتجاتها تحت سقف واحد في 
محاولة لتوفير افضل العروض 
ســعيا منهــا لاقتنــاص رضا 
عملائها من رواد هذه المعارض.
وتوقعت الدهيم ان تشــهد 
هذه المعــارض نجاحا وصدى 
ايجابيا واســعا نظرا لما تلقاه 
من إقبال كبير من قبل الجمهور 
الزائــر من مواطنــن ومقيمين 
على ارض الكويت، وليس أدل 
على نجاحها من تكرار أنشطتها 
وعروضها الموسمية الى أكثر من 
دورتين في العام الواحد بالشكل 
الذي اصبح يعكس مدى حجم 
التفاعــل والإقبال الذي تحدثه 
هذه المعارض على صعيد هذا 
القطاع في الكويت، حيث تشهد 
صالات 5 و6 و7 فعاليات معرض 
»العطــور وأدوات التجميــل« 
بينما تحظى الصالة 8 بفعاليات 

معرض »الساعات«.

الســاعات والعطورات المحلية 
والعالمية.

ولقــد تم توجيــه الدعــوة 
لحضور مراسم حفل الافتتاح 
الــى عــدد من رجــالات الدولة 
والشخصيات الرسمية وأعضاء 
السلك الديبلوماسي المعتمدين 
لــدى الكويت ورجــال الاعمال 
والاعلام، إضافــة الى عدد من 

الشركات الراعية للمعرضين.
وبهذه المناسبة قالت باسمة 
الدهيم المدير التنفيذي للتسويق 
والمبيعــات بشــركة معــرض 
الكويت الدولي ان إقامة وتنظيم 
فعاليــات معــرض »العطــور 
وأدوات التجميل« و»الساعات« 
المعــارض يمثــل  علــى ارض 
تواصلا للنجاح الذي بدأناه معا 
قبل عقدين من الزمن شــهدنا 
خلاله نمو هذه المعارض حتى 
أصبحت اليوم من اقدم واكبر 
المعارض في هــذه المنطقة بل 

واكثرها جماهيرية.
وأشــارت الدهيــم الــى ان 
نجاح هــذه المعــارض بزيادة 
أعداد المشــاركين كل عام يظهر 
حجم وعظم المكانة التي وصلت 
اليهــا كأكبر حدث اســتهلاكي 
متخصــص مــن نوعــه يلبي 
احتياجات الجمهور في مجال 
العطور ومستحضرات التجميل 
، والساعات والهدايا بالمنطقة 
ككل، حيث أكدت 14 جهة رعايتها 
لمعرض العطور وأدوات التجميل 
في حين حظي معرض الساعات 
برعاية حصرية من بنك بوبيان. عبدالعزيز الخالدي

»بورشه« تحقق أرقاماً قياسية بـ 2013 ونمو 15% في تسليم السيارات
عززت شركة بورشه الألمانية لصناعة السيارات، 

ومقرها شتوتغارت، النجاح الذي شهدته في 
العام المالي 2013، بأرقام قياسية في التسليمات 

والإيرادات والأرباح.
فبينما ارتفع عدد السيارات التي سلمتها الشركة 

في العام الماضي بنسبة 15% ليبلغ 162.145 سيارة، 
قفزت الإيرادات بنسبة 3% إلى 14.3 مليار يورو 

وارتفع الربح التشغيلي بنسبة 6% إلى 2.58 
مليار يورو مقارنة بـ 2012. أما بالنسبة إلى عدد 

الموظفين، فقد وصل إلى أعلى مستوى له مع 
19.456 موظفا بنمو 11% مع نهاية العام الماضي.

وفي المؤتمر الصحافي السنوي الذي عقدته 
بورشه الجمعة الماضية، قال الرئيس التنفيذي 
لشركة بورشه ماتياس مولر: »لم يكتف صانع 

السيارات الرياضية بمواصلة النمو المربح فحسب، 
بل عزز أيضا موقعه التكنولوجي الرائد عبر 

تطوير تقنيات جديدة وإطلاق سيارات مذهلة«. 
ففي العام المالي 2013، باتت بورشه أول شركة 
في العالم تقدم طرازا مزودا بنظام دفع مختلط 

مع قابس ضمن فئة السيارات الفاخرة من خلال 
»باناميرا إس إي-هايبريد«، كما طرحت الشركة في 
العام الماضي أول سيارة رياضية خارقة في العالم 
بنظام دفع مختلط متقدم الأداء أطلق عليها اسم 

»918 سبايدر«، بالإضافة إلى ذلك، كشفت بورشه 
في 2013 النقاب عن »مكان«، وهو أول طراز 

رياضي أصيل ضمن فئة السيارات الرياضية 
المدمجة المتعددة الاستعمالات.

في هذا السياق، تابع مولر قائلا: »لقد أرسينا 
بفضل هذه السيارات الثلاث قاعدة صلبة لمواصلة 

نجاحنا مستقبلا، ويعود الفضل لهذه الطرازات 
في جعل العام 2013 الأكثر نجاحا في تاريخ 

الشركة حتى الآن«. وفي خلال المؤتمر الصحافي، 
لفت عضو مجلس الإدارة التنفيذي المسؤول عن 
الشؤون المالية وتكنولوجيا المعلومات لدى شركة 

بورشه هلوتز ميشكه إلى أن »هيكلية الكلفة 
السليمة في الشركة والإيرادات المرتفعة على المدى 

الطويل تجسدت بعائد تشغيلي على المبيعات 
بنسبة 18%« بالإضافة إلى ذلك، نوه المسؤول المالي 

بالتحسن الكبير في السيولة الصافية لقسم 
السيارات ـ السيولة الإجمالية ناقص الالتزامات 

المالية، باستثناء قسم الخدمات المالية ـ من ناقص 
1.87 مليار يورو في 31 ديسمبر 2012 إلى ناقص 

899 مليون يورو في 31 ديسمبر 2013.
وعلق ميشكه على هذه الأرقام بقوله: »تتيح 

لنا هذه النتائج الإيجابية الاقتراب خطوة كبيرة 
من تحقيق هدفنا على المدى المتوسط، والمتمثل 

بتسديد ديوننا بالكامل بالتزامن مع تمويل نمونا 
من الدفق النقدي الناتج عن نشاطاتنا التشغيلية«.
كما أعرب كل من ماتياس مولر ولوتز ميشكه في 
المؤتمر الصحافي عن ثقتهما بقدرة بورشه على 

مواصلة النمو في العام المالي في 2014.
فقد ارتفع عدد السيارات التي سلمتها الشركة 

حول العالم في أول شهرين من العام الحالي 
بنسبة 3% ليبلغ 23.286 سيارة.

وبحسب الرئيس التنفيذي لشركة بورشه، 
»سيتعزز هذا التوجه الإيجابي في 2014 بالأخص 
عند تقديم »مكان« في شهر أبريل، ما سيزيد من 
مبيعات الشركة«. بدوره لفت المسؤول المالي إلى 

أن تطوير وإنتاج »مكان« ترافق مع كلفة موظفين 
وأعباء استهلاك أكبر.

كما أشار إلى النفقات الهائلة التي تتكبدها بورشه 
لتطوير أنظمة دفع عصرية تستجيب لشروط 

الانبعاثات العالمية الأشد صرامة.
وعلى الرغم من ذلك، يجد ميشكه »اننا على أتم 

الاستعداد للعام المالي الحالي. وإذا ما افترضنا أن 
مبيعاتنا في أوروبا ستظل مستقرة، على الرغم 

من بعض المسائل الهيكلية العالقة، فنحن قادرون 
على تحقيق هدفنا القاضي بتسجيل ربح تشغيلي 

في 2014 مماثل للعام الماضي على أقل تقدير«.


