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هيونداي »شمال الخليج«: مبيعاتنا تجاوزت الـ 12000 سيارة 
وبحصة سوقية 8% تحتل المرتبة الثالثة بين وكلاء السيارات بالكويت

مع���رض للس���يارات ومركز 
الفارهة  السيارات  متخصص 
واكبر مركز خدمة للسيارات 
والش���احنات والمع���دات في 
 العالم على مساحه بناء حوالي

الـ 57 الف متر مربع وسيكون 
تحفة فنية رائعة وس���يكون 
أكبر مفاجآت هيونداي  أيضا 
الكويت لعملائه���ا ومحبيها، 
وذلك ضمن رؤية ادارة الشركة 
وما توليه م���ن أهمية كبيرة 
لتقديم خدم���ة راقية بتقنية 
عالي���ة وجودة مميزة لجميع 

عملاء هيونداي.
وبفضل ه���ذه الاجراءات 
الكويت«  حققت »هيون���داي 
نسبا عالية في الحيازة على 
رضا العم�ل�اء وظهر ذلك في 
ازدياد نس���بة مبيعاتها وفي 
ازدياد حصتها من حجم السوق 

العام.

وجائزة من شركة »موبيس« 
المصنع الرس���مي لقطع غيار 
»هيون���داي«، وغيره���ا من 
الت���ي تظهر إصرار  الجوائز 
الش���ركة على البقاء دائما في 

المراتب الأولى.
واعتمدت »شمال الخليج« 
خلال السنوات القليلة الماضية 
اس���تراتيجية تطوير شاملة 
بدأت بتصميم عصري وثوري 
لمعرضها الرئيسي في الشويخ، 
كذلك تحوي���ل مركز الخدمة 
والصيانة الى ما يشبه عيادة 
متخصصة للس���يارات تلقى 
فيه كل سيارة اهتماما دقيقا 
وتشخيصا تفصيليا ليحظى 

العميل بخدمة كاملة.
وتعمل حاليا الشركة على 
البدء في وضع حجر الأساس 
لإنشاء أكبر مشاريع هيونداي 
الكويت على الإطلاق وهو أكبر 

انتهى  ال���ذي  وع���رض مايو 
بسحب على س���يارة »إلنترا 
كوبي���ه«، وعرض»هيونداي 
على طول أس���عارها كوول« 
غيرها من العروض التي حققت 
جميعها أهدافها ولاقت ترحيبا 

من العملاء.
وق���د ت���وج ه���ذا النجاح 
الاستثنائي عاما مثمرا لشركة 
شمال الخليج حصدت خلاله 
عدة جوائ���ز مرموق���ة على 
الصعيدين المحلي والإقليمي، 
منها حصولها على لقب وكيل 
العام من »هيونداي«، ودرعا 
تكريمية من ش���ركة »ش���ل« 
العالمية كأفضل شريك تجاري 
في الشرق الاوسط، وجائزة 
»أفض���ل الأعمال« ع���ن فئة 
التسويق لعام 2013، من قبل 
 »Awards Intelligence« منظمة
البريطاني���ة المعروفة عالميا، 

في الشرق الأوسط«.
وقد جاءت هذه النتائج لتؤكد 
أن »شمال الخليج« تمضي قدما 
بخطى ثابتة لتحقيق هدفها، 
وهو ان تك���ون الوكيل الاول 
الكويت، وذلك  للسيارات في 
بفضل التزامها باستراتيجيتها 
الموضوعة، وبالتميز في تقديم 
خدم���ات مبتك���رة وعروض 
تس���ويقية ممي���زة. واطلقت 
الشركة خلال العام 2013 عدة 
عروض تس���ويقية لا تقاوم، 
من بينها عرض »اقبض نقدا«، 
الذي تضمن مزايا غير مسبوقة 
وفوائد عديدة واسترجاع مبلغ 
نقدي يص���ل إلى 1000 دينار، 
وع���رض »ص���وب وارب���ح« 
الرمضاني الش���هير، وعرض 
المميز، وعرض  ارب���اح«   %1«
سبتمبر الذي حمل هذا العام 
شعار »هيونداي على ذوقي«، 

وحملة التطوير الواسعة في 
منشآتها وخدماتها خلال الأعوام 
القليلة الماضية لاتزال تحقق 
النج���اح تلو الآخ���ر«، مؤكدا 
أن »المصداقي���ة العالية التي 
تتمتع بها سيارات هيونداي 
في جميع أنح���اء العالم، الى 
جان���ب الخدمات المميزة التي 
تقدمها ش���مال الخليج لمالكي 
سيارات هيونداي في الكويت 
هما معادل���ة رابحة لتحقيق 
انجازات جدي���دة للعام 2014 

أيضا«. 
ولفت إلى أن »شمال الخليج 
حافظت على حصتها السوقية 
خلال العام 2013 لتحافظ على 
8% من حصة الس���وق الأكثر 
الوكلاء، محتلة  تنافسية بين 
بذل���ك المركز الثالث من حيث 
المبيعات الإجمالية وذلك حسب 
تقرير رابطة وكلاء السيارات 

من بيع 10828 مركبة، بحسب 
الرابطة نفسها.

وجاء ذلك الإنجاز بالتزامن 
مع إعلان ش���ركة »هيونداي 
موتور« عن تحقيقها مبيعات 
قياس���ية مجددا ف���ي منطقة 
الشرق الأوس���ط خلال العام 
2013، متخطي���ة حاجز 300 
ألف مركبة للسنة الثانية على 
التوالي. وسجلت »هيونداي 
أكبر ش���ركة  موت���ور« رابع 
لتصنيع السيارات في العالم 
زيادة في مبيعاتها في الشرق 
الأوسط نسبتها 7.5% مقارنة 
إذ قامت ببيع  بالع���ام 2012، 

328.856 مركبة في المنطقة.
وتعليقا على هذه النتائج، 
قال المدير العام التنفيذي لشركة 
ش���مال الخليج رائد ترجمان 
الشاملة  ان »الاس���تراتيجية 
التي وضعتها شمال الخليج 

نجحت شركة شمال الخليج 
التجاري���ة، الوكيل الحصري 
لسيارات ومركبات هيونداي 
في الكوي���ت، بتحقيق إنجاز 
جديد، محافظة على مرتبتها 
في الصف���وف الأولى لوكلاء 
»هيونداي« في الشرق الأوسط، 
محققة نس���بة نمو بلغت %11 
الع���ام 2013، لتحتل  خ�ل�ال 
بذلك المرتبة الثانية بين وكلاء 
هيونداي في المنطقة من حيث 

نمو المبيعات.
وأعلنت »شمال الخليج«، 
التي تعتبر واحدة من الشركات 
الرائدة والأكثر نموا وحضورا 
في الس���وق المحلي الكويتي، 
أنها تمكنت م���ن بيع 12.020 
مركبة خلال العام 2013، بحسب 
تقرير رابطة وكلاء السيارات 
في الش���رق الأوسط، علما أن 
الشركة تمكنت في العام الماضي 

رائد ترجمان يتوسط موظفي شركة شمال الخليج التجارية الوكيل الحصري لسيارات ومركبات هيونداي في الكويت

»كيلي بلو بوك«: فورد موستانج وإكسبلورر 
يحصدان جائزة »أفضل كلفة للتملك«

فاز طرازان من طرازات 
س���يارات فورد على جائزة 
»أفض���ل كلف���ة إجمالي���ة 
للتملك خلال 5 س���نوات« 
kbb. »من »كيل���ي بلو بوك
س���يحظى  حي���ث   ،com
الذين يرغبون في  العملاء 
ش���راء الس���يارات متعددة 
والكروس  الاس���تخدامات 
أوفر من الحجم الكامل على 
أخفض كلفة للتملك خلال 
السنوات الخمس الأولى مع 
فورد إكسبلورر 2014، فيما 
سيحصل مشترو السيارات 
الرياضية على أفضل تجربة 
مع فورد موس���تانج 2014. 
وعن فئة طرازات السيارات 
متع���ددة الاس���تخدامات/
الفاخرة  أوف���ر  الك���روس 
متوس���طة الحجم، جاءت 
لينكول���ن MKX في المرتبة 
الأولى وحصدت جائزة أقل 
كلفة للتملك خلال السنوات 

الخمس الأولى.
التي  وتهدف الجوائ���ز 
تقدمها الشركة إلى مساعدة 
مش���تري الس���يارات ف���ي 
اتخاذ قرارات ش���راء قائمة 
على المعرف���ة والمعلومات 
المعمقة، وذلك عبر تسليط 
الضوء على تفاصيل تكلفة 
العادي���ة، وتحديد  التملك 
أس���ماء العلامات التجارية 
الكلف���ة  والط���رازات ذات 

الأق���ل خ�ل�ال  الإجمالي���ة 
الس���نوات الخمس الأولى. 
وتأخ���ذ الجوائ���ز العوامل 
التالية بعين الاعتبار: سعر 
الوقود،  الشراء، واستهلاك 
وتكاليف الصيانة والتصليح، 
وكلف���ة الصيانة الإضافية، 
والتمويل، وانخفاض القيمة 

بالاستعمال.
وبه���ذه المناس���بة، قال 
تييري صباغ، مدير مبيعات 
فورد الشرق الأوسط: »تمثل 

»الملا للصرافة« تعلن عن فائزي السحب الـ 5
أعلنت »شركة الملا للصرافة«، 
ع���ن نتائج الس���حب الخامس 
الترويجي���ة بعنوان  لحملتها 
»هل تصبح أح���د المحظوظين 
السبعة؟«.  هذا، وقد بدأت الحملة 
الترويجية في 7 نوفمبر الماضي 
وتستمر حتى 20 مارس المقبل، 

جانب من تسلم الجائزة 

..وفائز آخر 

الجوائز التي حصلنا عليها 
مؤخرا دليلا واضحا يؤكد 
حرصنا على توفير سيارات 
وتقنيات عالمية المس���توى، 
وتزويد قيمة مجدية وحقيقية 
لعملائنا في الوقت ذاته«. 

وأردف بقوله: »يعكس 
نمونا في الش���رق الأوسط 
زيادة شعبية طرازاتنا في ما 
يرتبط بتوفير القيمة المضافة 
مقابل الكلفة: فعلى س���بيل 
المثال، يحتل طراز إكسبلورر 

مرتبة الص���دارة في فئته. 
ويأتي ذلك بعد إدراك العملاء 
للعروض والمميزات الفريدة 
التي تحويها طرازاتنا، بما 
يشمل الضمانة من الشركة 
المصنعة لمدة 5 سنوات/100 
ألف كيلومتر، وباقات الخدمة 
والصيانة المجانية، بما يضمن 
راحة بال العملاء والتجربة 
السلسة التي نوفرها لهم في 

اقتناء سياراتنا«.
وكان���ت فورد الش���رق 
الأوس���ط قد أعلنت مؤخرا 
عن نمو مبيعاتها بنس���بة 
12% في سائر أرجاء المنطقة، 
حيث حل كل م���ن طرازي 
إكس���بلورر وتوروس على 
رأس فئتيهما الخاصة، وذلك 
بحسب البيانات الصادرة عن 
مجلس مصنعي السيارات في 
 Middle East( الشرق الأوسط
Automotive Council(. كما 
شهد طراز فورد موستانج، 
ال���ذي يصادف ه���ذا العام 
الذكرى السنوية الـ 50 على 
المبيعات  إطلاقه، زيادة في 

بلغت نسبتها %10. 
وسجلت لينكولن نسبة 
نمو غير مس���بوقة بـ %50 
في أسواق الشرق الأوسط، 
مدفوع���ة بالنمو المتواصل 
لطراز MKX والذي ارتفعت 
مبيعاته بنس���بة 125% في 

سائر أسواق المنطقة.

حيث يشترك جميع العملاء عند 
القيام بتحويل أموالهم بأي من 
فروع الشركة في السحب الدوري 
كل أس���بوعين لاختيار سبعة 

فائزين بكل مرة. 
وفاز في الس���حب الخامس 
الذي أقيم في 28 يناير الماضي 
في فرع الملا بمنطقة الفروانية 
بسوق جلف مارت، مجمع بدر 
مهاوش، العملاء التالية أسماؤهم: 
س���ي أتش راما )400 دينار(، 

كاسافريان موهان )سامسونج 
Note 3(، أحم���د إبراهيم دوري 
)ثلاجة سامسونج(، سباش يادافا 
)سامسونج كاميرا ديجيتال(، 
 16 iPad Mini( محمد عبد المنعم
غيغابايت(، رافجندرن رامايه 
)سامسونج LED TV 32(، أم دي 
هانيف )ماكين���ة خلط الطعام 
الفائزين  براون(.  وتم اختيار 
التي تمت  من جميع المعاملات 
في الـ 52 فرع���ا من فروع الملا 
الكويت  المنتشرة في  للصرافة 
خلال الأس���بوعين الماضيين من 
تاريخ الس���حب، بم���ا في ذلك 
التحويلات التي تمت من خلال 
ويسترن يونيون، والمعاملات 
النقدية بالعملة والمعاملات عبر 
الإنترنت.  وتعتبر هذه الحملة 
الترويجي���ة دافعا آخر للعملاء 
لتحوي���ل أمواله���م م���ن خلال 
شركة الملا للصرافة التي طورت 
قطاع الصرافة في الكويت مند 
نشأتها في عام 2001 من خلال 
الاستثمارات المستمرة في مجال 
التكنولوجيا ومن خلال تقديم 
حلول مبتكرة للتحويلات المرتكزة 
العملاء.فيما تقدم  على إرضاء 
التأمين ونقاط  الشركة خدمات 
الولاء مجان���ا على كل معاملة، 
فضلا عن التأكيد على عمليات 
التحوي���ل من خلال الرس���ائل 
القصيرة )SMS(، كما  النصية 
توفر الش���ركة س���رعة وأمان 
تحويل الأموال م���ن المنازل أو 
المكاتب من خلال خدمة الانترنت 
عن طريق الش���بكة الخــاصــة 
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