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للسيارات«

مبيعات »فورد ولينكولن« لعام 2013
ترتفع 12% في الشرق الأوسط

دبي: سجلت فورد الشرق الأوسط أداء قويا 
في العــام 2013، حيث ارتفــع إجمالي مبيعاتها 
بنسبة 12% مقارنة بالعام الماضي، ونجحت الشركة 
بكسر حاجز 85 ألف سيارة. وجاءت هذه النتائج 
القوية نتيجة الجهــود المتواصلة والمبذولة من 
شــركة فورد موتور كومباني وشــبكة وكلائها 
على الصعيد المحلي من أجل تقديم سيارات فورد 
ولينكولن ذات مستوى عالمي للعملاء، بالإضافة 
إلى الاستثمار المتواصل في توسيع شبكة الخدمات 

وقطع الغيار في جميع أنحاء المنطقة.
وتأتي هــذه النتائج القويــة بفضل الجهود 
المتواصلة التي يبذلها وكلاء فورد والتي ساهمت 
بتعزيز تواجد منتجات فورد ولينكولن في مختلف 
أنحاء المنطقة، بالإضافة إلى الاستثمار في فروع 
إضافية للمبيعات والخدمات لدعم العملاء على 
المستوى المحلي. وعمل الوكلاء على توفير العديد 
من العروض الجذابة لتمويل شــراء الســيارات 
وتمديد فترة الضمان إلى خمس سنوات/ 100 ألف 
كيلومتر، مما ساعد في تسجيل توسع ملحوظ 

لقاعدة عملاء فورد في المنطقة.
وبهذا الســياق، قال مدير المبيعات في شركة 
فورد الشرق الأوسط تييري صباغ: »إنها فترة 
مميزة للغاية لشركة فورد هنا في الشرق الأوسط، 
فقد خطونا خطوة هامة من حيث المبيعات عام 
2013، ونتوقع أداء أقوى هذا العام. وتشهد قاعدة 
العملاء توسعا مستمرا في الشرق الأوسط، وذلك 
بفضل الالتزام المســتمر والجهود الحثيثة التي 
يبذلها وكلاؤنا المعتمدون، من أجل تعزيز أعمال 
فورد في السوق المحلية«. وأضاف بالقول: »إننا 
نســير على قدم وساق لتسجيل بداية قوية في 
عام 2014، ونستعد لإطلاق سبعة منتجات جديدة 
هذا العام مع العمل على تعزيز قدرتنا على تقديم 
الخدمات لدعم قاعدة عملائنا المتنامية، كما أننا 
نكثف جهودنا مع وكلائنا لتقديم مستويات أعلى 

من رضا العملاء وتكلفة أقل للملكية«.
وجاءت هــذه النتائج الإيجابيــة في منطقة 
الشرق الأوسط بعد أسابيع قليلة من إعلان شركة 
فــورد موتور كومباني عن مبيعاتها التي بلغت 
2.493.918 سيارة في الولايات المتحدة الأميركية، 
مما يعزز مكانة فورد باعتبارها علامة السيارات 
الأكثر مبيعا في أميركا للعام الرابع على التوالي. 
كما أظهرت نتائج نهاية العام أيضا رقما قياسيا 
للمبيعات السنوية لســيارت فييستا وفيوجن 
واسكيب وشاحنات F-Series، والتي أثبتت ريادتها 
بلا منازع باعتبارها الشاحنات الأكثر مبيعا في 

أميركا للعام الـ 37 على التوالي.
وأعلنت فورد مؤخرا أرباح العام 2013 كاملة 
قبل خصم الضرائــب والتي بلغت 8.6 مليارات 
دولار وبذلك تكون 2013 واحدة من أفضل السنوات 
للشركة على الإطلاق. كما أتت هذه الأرباح نتيجة 
لأعلى نسبة أرباح قبل خصم الضرائب المختصة 
بقطاع السيارات على الإطلاق لأكثر من 10 سنوات، 
 Ford إضافــة الى الأرباح الصلبة التي ســجلتها
Credit. أمــا صافي الدخل لعــام 2013  فبلغ 7.2 
مليارات دولار. وكانت قد أعلنت فورد عن إطلاق 
وحدة الأعمال العالمية الخامســة ـ فورد الشرق 
الأوسط وأفريقيا ـ اعتبارا من 1 يناير 2014. وتعمل 
الوحدة الجديدة انطلاقا من دبي، وتنقســم إلى 
منطقتين الأولى في جنــوب أفريقيا والصحراء 

الكبرى، والثانية في منطقة الشرق الأوسط وشمال 
أفريقيا، لتغطي بذلك 47 سوقا في المنطقة.

وحول هــذا الموضوع، قال المديــر التنفيذي 
لمنطقة الشرق الأوسط وشــمال افريقيا كاليانا 
شيفاجنانام: »يمثل الأداء الإيجابي الذي تسجله 
فورد في الشرق الأوسط بداية قوية لوحدة الأعمال 
الجديدة في الشــرق الأوســط وأفريقيا. وتملك 
منطقة الشــرق الأوسط وأفريقيا إمكانات هائلة 
للنمو في قطاع الســيارات، حيث من المرجح أن 
تزيد المبيعات فيها بنحو 40% لتصل إلى نحو 5.5 
ملايين ســيارة بحلول عام 2020. وتعتزم فورد 
تعزيز مكانتها في هذه المنطقة، لتوفر لعملائها 
الفرصة للاســتمتاع بســيارات فورد ولينكولن 
وتقنياتهــا الرائــدة على مســتوى العالــم، كما 
نحرص علــى الالتزام بمبادئنا التي تحثنا على 
العمل بنشاط لدعم جميع المجتمعات التي نؤدي 
عملياتنا فيها«. وســجلت مبيعات سيارة فورد 
توروس المميزة في المنطقة نموا بلغت نســبته 
60%، حيث احتلت مرتبة الريادة ضمن فئتها في 
عام 2013 وفقا لتقرير مجلس مصنعي السيارات 
في الشرق الأوسط )MEAC(. كما ارتفعت مبيعات 
سيارة فورد فوكس في المنطقة بنسبة تجاوزت 
10% بفضل زيادة الطلب على طراز ST الرياضي. 
وواصلت فورد اكسبلورر ريادتها كأكثر سيارة 
رياضية متعددة الاستخدامات شعبية، واحتلت 
 ،MEAC مرتبة الصــدارة في فئتها وفقا لبيانات

حيث سجلت زيادة في المبيعات بنسبة %13.
أما سيارة فلكس فقد سجلت مبيعات أكثر بـ 
75% في المنطقة من مبيعاتها في عام 2012. وفي 
قطاع الشــاحنات، واصلت شــاحنة فورد رنجر 
تألقها في قطاع أساطيل الشركات عبر تسجيل 
زيــادة كبيرة في المبيعات بلغت أكثر من %200، 
 150- F فــي الوقت الذي ضاعفت فيه شــاحنات
من مبيعاتها، لتؤكد بذلك تزايد شعبية الشاحنة 

الأكثر مبيعا في أميركا في أرجاء هذه المنطقة.
من جانبها، شهدت لينكولن، العلامة التجارية 
الفاخرة من فورد، أداء متفوقا في عام 2013 لتسجل 
أعلــى معــدل نمو على الإطلاق بزيــادة 50% في 
مبيعات السيارات )2219 سيارة( في جميع أنحاء 
منطقة الشرق الأوسط، وذلك بالمقارنة مع العام 
2012. ويســاهم وكلاء فورد في منطقة الشــرق 
الأوسط بالاستثمار في تطوير شبكتهم في الأسواق 
الخاصة بهم من أجل توفير منتجات فورد وقطع 
الغيار الأصلية للعملاء، فضلا عن تعزيز قدرات 
الخدمــات التــي تقدمها لدعم العــدد المتزايد من 

العملاء ما بعد المبيع. 
وشهد العام 2013 افتتاح نحو 20 منشأة متكاملة 
وصالة عرض ومراكز خدمة بالإضافة إلى افتتاح 
العديد من منافذ »كويك لاين« و»كويك بارتس« 
فــي جميع أنحاء دول مجلس التعاون الخليجي 
والمشرق العربي، بما يشمل أكبر منشأة لشركة 
»الطاير للسيارات« في الإمارات العربية المتحدة 
والتي تم افتتاحها رسميا في الشارقة خلال الربع 
الأخير من عام 2013. كما تم افتتاح 12 منفذ »كويك 
لاين« في المملكة العربية السعودية وحدها ومن 
المتوقع أيضا أن يرتفع عدد منافذ »كويك بارتس« 
في المملكة إلى 60 منفذا بحلول نهاية العام، ويتم 
العمل حاليا على تنفيذ أكثر من 40 منشــأة في 

سائر أرجاء المنطقة.

بفضل الطرازات الجديدة وتوسع شبكة الوكلاء

من أفضل مركبات الدفع الرباعي الفاخرة في العالم

»لاند روڤر« تكشف عن »رينج روڤر أوتوبيوغرافي بلاك«

الســوداء والكروم.  بالمينــا 
وتعــزز الأضــواء الخلفيــة 
وفتحات التهوية الإضافية في 
المقدمة من تفرد هذه المركبة 
مع التشطيبات البارزة بمادة 

الكروم على الباب الخلفي.
وفــي هــذا الإطــار، قــال 
والمديــر  التصميــم  مديــر 
الإبداعي في لاند روڤر جيري 
ماكغفرن: »تعتبر رينج روڤر 
أوتوبيوغرافي بلاك الخطوة 
الأحدث في رحلتنا الانتقالية 
التــي ترتقــي بالفخامة إلى 
مســتوى آخــر. وتعــد هذه 
المركبة اســتجابة تصميمية 
مركزة وشاملة لرغبة عملائنا 
في الحصــول على مزيد من 

الخيارات والتفرد«.
وأضــاف ماكغفــرن: »تم 
وضــع أعلــى المعاييــر مــن 
حيث دقة التفاصيل، إضافة 
إلى اســتخدام أفضــل المواد 
المصنوعة بحرفية بالغة، وذلك 
داخل المركبة وخارجها. وباتت 
رينج روڤــر أوتوبيوغرافي 
بلاك تجسد قمة الجاذبية في 
عالم الفخامة الذي يعيشــه 

عملاء رينج روڤر«.
وتقدم مركبة رينج روڤر 
أوتوبيوغرافي بلاك تصميما 
فريدا لغطاء المقاعد من خلال 
حزمة مقاعد الفئة التنفيذية 

الجذابة. وتوفر هذه الحزمة أعلى 
مســتويات الفخامة في الصف 
الخلفي من المركبة مع مقعدين 
فرديين قابلين للتعديل بالكامل 
ولوحــة مفاتيح مركزية معادة 
التصميم وموسعة بالكامل لتأمين 
أعلى مستويات الراحة والقدرة 

الوظيفية.
ومع إعادة تصميمها بصورة 
حصرية لمركبة أوتوبيوغرافي 
بــاك، تتضمن لوحــة المفاتيح 
المركزية في القســم الخلفي من 
المركبــة طاولات يمكــن فتحها 
بواســطة الطاقــة الكهربائيــة، 
علما بأنها مغطاة بالجلد الأسود 
مع مقابس شحن USB متكاملة 
وحاملات أكواب. وتوفر حجيرة 
التبريد الصغيرة مساحة إضافية 
للكؤوس والقوارير، وسيتمتع 
عملاء المركبات المجهزة بقاعدة 
العجلات الطويلة بسعة تخزين 
إضافية في القسم الخلفي. ويمكن 
إزالة تشطيب المكان المخصص 
للســماعات للكشف عن حجرة 
تخزيــن صغيــرة، بينما يمكن 
إضاءة الكونسول الخلفي بالكامل 
بالتناغم مع إعدادات نمط إضاءة 

المركبة.
وتتوافر ثلاث مجموعات ألوان 
حصرية منذ إطلاق مركبة رينج 
روڤر أوتوبيوغرافي بلاك وهي 
الأبنوس/الفضي، والإسبريسو/
الحنطي والأحمر الكرزي الداكن/

العاجي، ويتضمن الخيار الأخير 
مقاعد ذات تدرجات لونية ثنائية 
فريدة من نوعها. وسيتبع ذلك 
اللــون الفضي/الســيروس في 
ربيع عــام 2014، عندما يصبح 
 »Poltrona Frau« تصميم مقاعد
الفريد من نوعه باللون البحري/
العاجــي متوافــرا، حيث يزود 
العملاء بفرصة إضافية لتصميم 
القســم الداخلي بحسب ذوقهم 

الشخصي.

وفي معرض تعليقه على 
الظهــور الأول فــي منطقــة 
الشرق الأوسط، قال مدير عام 
جاكوار لاند روڤر في الشرق 
الأوسط وشمال أفريقيا روبن 
كولغان: »تقدم مركبة رينج 
روڤر أوتوبيوغرافي بلاك قمة 
الفخامة والتميز، وســيقدر 
عملاؤنــا فــي هذه الســوق 
مستويات النقاء المتميزة التي 
لا يمكن أن تتوافر سوى في 
إصدار يتم تصنيعه حســب 
الطلب. وقد ســجلت مركبة 
رينج روڤــر الجديــدة كليا 
مبيعات اســتثنائية هنا في 
منطقة الشرق الأوسط وشمال 
إفريقيــا، وأنا على يقين بأن 
مركبــة أوتوبيوغرافي بلاك 
ســتحظى بإقبــال جيد جدا، 
حيث ستسهم بشكل أكبر في 
النجاح الباهــر لهذا الموديل 

الرائد«.
مــن  عــدد  أســهم  كمــا 
القســم  علــى  التغييــرات 
مركبــة  مــن  الخارجــي 
أوتوبيوغرافي بلاك في منحها 
شخصية مختلفة تجمع بين 
التميــز والاتقان. وتم إدخال 
لمســات تصميمية فريدة من 
الشــبك الأمامي  نوعها على 
وفتحات التهوية الجانبية إلى 
جانب الشعار المتميز المطلي 

كشفت شــركة لاند روڤر 
لأول مرة عن إصدار حصري 
مــن مركبــات رينــج روڤــر 
الجديدة كليا والأكثر مبيعا 
والتي سيتم توفيرها للعملاء 
المهتمين في الكويت من خلال 
الطلب الخاص من خلال شركة 
علي الغانم وأولاده للسيارات 
الوكيــل الحصــري والموزع 
المعتمــد لمركبــات لاند روڤر 

في الكويت.
وتجسد مركبة رينج روڤر 
أوتوبيوغرافي بلاك الجديدة 
قمة الجاذبية لتقديم مستويات 
أعلى من النقاء لأفضل مركبات 
الدفــع الرباعــي الفاخرة في 
العالــم. وجــرى تصنيــع 
وتصميــم القســم الداخلــي 
بعنايــة ليلبــي احتياجــات 
العملاء، إلى جانب التفاصيل 
المميزة للقسم الخارجي التي 
تجمع بين الإتقــان والتميز، 
حيث تم تجهيزه وتشطيبه 
بأفخر الجلود والمواد عالية 

الجودة.
وفي هذا الإطار، قال المدير 
التنفيذي للمبيعات العالمية 
فــي جاكوار لانــد روڤر فيل 
بوبهام: »تعتبر رينج روڤر 
أكثر  بــاك  أوتوبيوغرافــي 
إصداراتنا فخامة على الإطلاق. 
وتجسد هذه المركبة التصميم 
المتطور مع الاهتمام الدقيق 
بالتفاصيل. وتتزامن اللمسات 
الفاخرة التــي تتميز بدقتها 
وأناقتهــا مع تقــديم تجربة 
رفيعــة المســتوى لــكل من 
الســائق والركاب، بما يكفل 
توفير مستويات جديدة من 

التفرد لعملائنا«.
واستنادا إلى خبرة تزيد 
عن أربعين عاما، قامت وحدة 
 ETO خبراء جاكوار لاند روڤر
بتصميــم وهندســة مركبة 
رينج روڤــر أوتوبيوغرافي 
الجديــدة لتقــدم توافقــا لا 
يضاهى بين الأداء على جميع 
التضاريس والفخامة  أنواع 

والتصميم.

أفضل مركبات الدفع الرباعي الفاخرة في العالم 

رينج روڤر أوتوبيوغرافي بلاك تصميم رائع وجاذب للأنظار

»الشايع والصقر« تقدم عرضاً خاصاً لعملاء »بيتك«
سيارة 408 نقدم قيادة تثير 
البهجة خاصة لأولئك الذين 
يأخذون علــى عاتقهم تولي 
عملية القيادة، هذا بالإضافة 
إلــى مســاحة واســعة توفر 
الراحة لركاب المقاعد الخلفية 
وأن سيارة 408 مفضلة لدى 
المهنيين الشــباب وعائلاتهم 
القيــم  مــع  وقــد صممــت 
الأساسية للانسجام، الأناقة 
والديناميكيــة.  إن 408 هــي 
سيارة سيدان متوسطة الحجم 
تمت صناعتها لتلبية رغبات 
ومتطلبات أســواق محددة، 
قدمت على أنها سيارة صالون 
عائليــة متوســطة الفخامة، 
408 تعكس المعنى الحقيقي 
النقــاء والفاعلية  للجــودة، 
مع الشــكل الخارجي الأنيق 
وداخلية ذات جــودة عالية. 
إن 408 تجسد الروح الملهمة 
للقائمين على التصميم لدى 
بيجو، وباختصار وبكلمات 

قليلة: أناقة، رحابة، أداء.

الأناقة 

التصميــم  خطــوط  إن 
لــدى 408 تجمع بين التوازن 
والبســاطة، مــا جعل عملية 
الركوب أنيقة، بارعة حساسة 
ونقيــة، ومزيج مــن الراحة 
والتصميــم  الاســتثنائية 

الأوروبي المميز والتي تجعلك 
ترغــب بإطالة فتــرة الرحلة 

لأقصى مدى ممكن. 

الرحابة

الداخلــي  التصميــم  إن 
لســيارة 408 هــو واحد من 
المساحات الجامحة مع تطور 
أنيق، مقصورة 408 مصنوعة 
من مواد ذات جودة وفخامة 
عالية مع المزيد من الرحابة، 
لقد تم تصميمها بذوق رفيع 
بمــواد ذات ملمــس ناعم مع 
تباين في اللون بين الأرضية 
ذات اللون الغامق مع لمسات 
معدنية مقلمة لإضفاء مزيد 

من الإحساس بالفخامة.

الأداء

إن 408 الجديدة، متوفرة 
بمحرك حجم 2.0 ليتر وبقوة 
147 حصــان وعلبــة تروس 
أوتوماتيكيــة جديدة مكونة 
من 6 ســرعات )AT6( والتي 
تم تطويرها لتتلائم مع بيئة 
دول مجلس التعاون الخليجي.
والمميزات الأخرى تشمل 
عجلة قيادة مسطحة متداخلة، 
إلكترونيــة مــع زر  نوافــذ 
أوتوماتيكــي لقفلهــا وعــدم 
العبــث بهــا بالإضافــة إلــى 

مصابيح ضباب.

وذلك من خلال سيارة بيجو 
408، والتي تجمع التصميم 
القوي مع التقنيات الحديثة 
وتقدم رحلة مريحة وجذابة«.  
وشــدد تانــدون على أن 
كايكو تفخر بعلاقتها مع بيت 
التمويل الكويتي، وتعمل دائما 
للحصــول علــى رضا عملاء 
»بيتــك«.  مــن جانبــه قــال 
مدير علامــة بيجو بالكويت 
علي الصباغ إن بيت التمويل 
الكويتي لديه تاريخ حافل في 
مجال التمويل والبنوك، وأثبت 
كفاءة عالية في تقديم قروض 
الســيارات بما يخــدم أنماط 
مختلفة من العملاء، وأضاف: 
»نحن اليوم نعمل على تقوية 
هذه العلاقة بهدف تحقيق رضا 
العميل عند اختيار السيارة 
وتمويــل ملائم ومريح، ومع 

الكويتية  أطلقت الشركة 
لاستيراد السيارات )الشايع 
والصقــر(، المــوزع المعتمــد 
لســيارات بيجو في الكويت 
منذ العام 1969، مؤخرا عرضا 
خاصا لعمــاء بيت التمويل 
الكويتي على سيارتها السيدان 
الفاخرة الجديدة بيجو 408، 
حيــث يعكس هــذا العرض 
مدى وعمق العلاقة التجارية 
القائمــة بــن كايكــو وبيت 

التمويل الكويتي )بيتك(. 
ومن ناحية العرض، فهو 
يشــتمل علــى ســعر خاص 
لعملاء بيت التمويل الكويتي 
يبلغ 5499 دينارا، وقسيمة 
شــراء بقيمة 250 دينارا من 
محلات الشايع، بالإضافة إلى 
خدمة مجانية لغاية 30.000 
كم إلى تسجيل مرور وتأمين 

ضد الغير مجانا. 
وبهــذه المناســبة، فقــد 
صرح مدير عام كايكو اشيش 
تاندون، قائلا »ان علاقتنا مع 
بيت التمويل الكويتي ممتدة 
على مدى سنوات طويلة وانه 
من دواعي سرورنا أن نعلن 
اليوم عن هذا العرض الخاص 
لعملاء بيت التمويل الكويتي 
)بيتك(«، أضاف قائلا: »نبذل 
كل جهدنا لتلبية احتياجات 
هذه الشــريحة مــن العملاء 

»الشايع والصقر« تطلق حملة »قيادة آمنة  وتوفير المال مع ميشلان«
تعلن الشركة الكويتية لاستراد 

السيارات الشايع والصقر الوكيل 
الحصري لإطارات ميشلان بالكويت 
منذ 1977 عن حملة ميشلان للشتاء 
تحت شعار )قيادة آمنة وتوفير المال 
مع ميشلان وكايكو(، وينطلق عرض 

ميشلان للشتاء من تاريخ 1فبراير 2014 
إلى غاية 17 أبريل 2014 في جميع فروع 

ميشلان بالشويخ شارع الكندا دراي 
وشارع الزينة وشارع البنوك بالشويخ 

كذلك فرع خدمة كايكو بالأحمدي 
بالإضافة الى مركز خدمة تاير بلاس 

بالجهراء بالإضافة الي الموزعين 
المعتمدين لإطارات ميشلان. وقد أوضح 

المدير العام لكايكو الشركة الكويتية 
لاستراد السيارات الشايع والصقر 

أشيش تاندون تفاصيل العرض حيث 
أن العميل الذي يشتري إطارين من 
إطارات ميشلان عالية الجودة خلال 

فترة العرض سيحصل على 15 دينارا 
كويتيا قيمة بطاقة الشايع وأن العميل 

الذي يشتري 4 من إطارات ميشلان 
عالية الجودة سيحصل على 30 دينارا 

 أشيش تاندونقيمة بطاقة الشايع للتسوق.


