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فيصل العيار

»المشاريع« جمعت 500 مليون دولار بيوم واحد.. والطلب وصل إلى 3 مليارات دولار

الاكتتاب بسندات »كيبكو« يفوق قيمته 6 مرات
الأوســط والمملكــة المتحــدة 
وآسيا ومستثمري الحسابات 
الخارجيــة الأميركيــة علــى 
التوالــي، واســتقطب الإصدار 
مجموعة متنوعة من المستثمرين 
حيــث حصل مدراء الصناديق 
علــى 58%، والبنوك 33% و%9 

لآخرين.
وفي معــرض تعليقه على 
هذا الإصدار، قال نائب رئيس 
مجلس إدارة شــركة المشاريع 
فيصل العيار »يسرنا ما لقيته 
من  ســندات شــركة المشاريع 
من اســتجابة من المستثمرين 
الإقليميين والدوليين، يشكل هذا 
الإقبال الذي فاق حجم الاكتتاب 
فيه الســت مرات شــهادة على 
ســجلنا فــي تحقيــق النتائج 
وانضباطنا المالي، لقد انجذب 
المستثمرون إلى جودة الشركات 
العاملة ضمن مجموعة شركة 
الســوقي  المشــاريع ومركزها 

القوي وآفاق النمو المستقبلي«.
بدوره، قال رئيس المديرين 
الماليين لمجموعة شركة المشاريع 
بيناك مايترا »لقد كانت شركة 
مشــاريع الكويــت علــى مدار 
السنين مصدرا ثابتا في سوق 
السندات العالمي، وتعكس هذه 
الصفقــة التجربــة الإيجابيــة 
للمســتثمرين مــع الإصدارات 
السابقة للشركة، لدينا قاعدة 
مســتثمرين متنوعــة وعالية 
الجودة وقد تم تسعير سنداتنا 
من خلال منحنى العائد للشركة. 
وسوف يساهم هذا الإصدار في 
إطالة أمد اســتحقاقات الديون 
ويعزز المرونــة المالية لتنفيذ 

استراتيجيتنا المالية«.
وقــد قام كل مــن بي إن بي 
باريبــا، وإتــش إس بي ســي، 
وجي بي مورغان بدور المديرين 
لهــذا  الرئيســيين المشــتركين 

الإصدار.

سريعة في يوم واحد وجمع 500 
مليون دولار في إطار برنامجها 
لإصدار أوراق مالية متوسطة 

الأجل باليورو.
وحظــي الإصــدار بتوزيع 
جغرافــي كبيــر بنســبة %41 
الأوروبيــن،  للمســتثمرين 
وبنســبة 19 و15% و14 و%11 
الشــرق  مــن  للمســتثمرين 

أعلنــت شــركة مشــاريع 
الكويت )القابضة( عن استكمالها 
بنجاح تســعير سندات بقيمة 
500 مليون دولار )141 مليون 

دينار( لأجل خمس سنوات.
الــذي  وحظــي الإصــدار، 
يعتبر الأول في منطقة الشرق 
الأوســط وشــمال أفريقيا في 
عــام 2014، بطلــب كبيــر من 
المستثمرين عند إطلاقه حيث 
فاق الاكتتــاب قيمته بمقدار 6 
مرات جاذبا 250 مستثمرا من 
مختلف أنحاء الشرق الأوسط 
وأوروبا وآسيا، وأتاح الطلب 
الســندات لشركة  القوي على 
المشاريع تســعيرة عند سعر 

فائدة ثابتة بنسبة %4.80.
وتمكنت شــركة المشــاريع 
فــي ظــل أوضــاع اقتصاديــة 
تشوبها التقلبات من الاستفادة 
التجــاوب الإيجابــي من  مــن 
المستثمرين لتنفيذ عملية إصدار 

بيناك مايترا 

»بيتك«  يطلق حملة 
»وقتك يهمنا..انجز معاملتك بوقت قياسي« 

»راكو مسكو« توقع عقداً مع »أبناء السور« 

وأشار الفوزان إلى أن هذه 
الحملــة تأتي في إطار تعزيز 
التمويلية  خدمــات »بيتــك« 
وتعميــق الصلة مــع العميل 
وإتاحة الخدمات التمويلية لكل 
الشرائح، كما أنها تأتي ضمن 
جهوده لتنشيط السوق وزيادة 
حركة التجار والموردين الذين 
تربطهم مــع »بيتك« علاقات 
تعاون مشــتركة، إضافة إلى 
ذلك فإنها تعزز مفهوم التعامل 
بالأقساط الذي يكسب العميل 
إمكانيات مادية أكبر عند رغبته 
في شــراء أي من احتياجاته 

المعيشية.
وذكــر الفــوزان أن أهداف 
إبــراز  الحملــة تتمثــل فــي 
وتســويق خدمــات »بيتــك« 
المميزة التي يقدمها، والسعي 
العملاء بالامتيازات  لتعريف 
يمكنهــم  التــي  التمويليــة 
الحصــول عليهــا، كمــا أن 
الحملة تسهم في تنمية حركة 
الاقتصاد الوطني وسوق المواد 
والأعمال الإنشائية بما يمثله 
هذا الســوق مــن أهمية لأنه 
يلامــس احتياجات شــريحة 
كبيرة مــن المواطنين. ويمول 
لاقتنــاء  العمــاء  »بيتــك« 
السيارات الجديدة والتجارية 
الغيار،  والمســتعملة، وقطع 
والأثاث والأجهزة الكهربائية 
والقــوارب  والالكترونيــة، 
والمعــدات البحرية بالإضافة 
إلــى منتجــي التمويل الطبي 

والتمويل التعليمي.

الــى أن فــرع  واشــار 
الشــركة في السودان وهي 
شركة راكو مسكو للاستثمار 
لديه مشــاريع ومناقصات 
يقــوم علــى تنفيذها وهي 
مشاريع حكومية وتختص 
بالماء والكهرباء، في حين أن 
فرع ماليزيا وهي شركة راكو 
مســكو زيت النخيل وهي 
شــركة مســجلة ومعتمدة 
لدى منظمة زيــت النخيل 
العالميــة وتقوم أيضا على 
تنظيــم وحضور المعارض 
الدولية، أما فرع الشركة في 
بلغاريا )الاتحاد الأوروبي( 
فيقــوم على إنشــاء مجمع 
سكني بالعاصمة البلغارية ـ 
صوفيا ـ وسيتم الانتهاء منه 

نهاية العام الحالي.
وأضاف »الشركة تقوم 
من خلال فرعها في الكونغو 
الديموقراطيــة كينشاســا 
بإنشــاء مدينة سكنية في 
العاصمة الكنغولية مكونة 

من 1400 وحدة سكنية«.
ولفت الراشد أيضا إلى 
أن الشــركة لديها مشاريع 
في الكويت وهي مشــاريع 
مقاولات مختلفة في جميع 
قطاعات الدولة، وتقوم على 
تسويق مشــاريع متميزة 
دولية داخل الكويت، وانها 
تمتلك محافظ اســتثمارية 
ثلاثا وهي المحفظة الإفريقية 
الأوروبيــة  والمحفظــة 

والمحفظة الآسيوية.

التمويــل  الحصــول علــى 
المطلوب من منتجات التمويل 
الشــخصي كافة مــن مواد 
البناء والمقــاولات والهيكل 
الأسود وشركات التشطيب 
وأعمال الديكــور والمنجور 
الخشبي وكافة الاحتياجات 
التــي تتعلق ببنــاء المنزل 
وتشطيبه بالإضافة الى منتج 
المركبات والقوارب والمعدات 
البحرية، والأدوات والأجهزة 
الإلكترونيــة والكهربائية، 
والأثاث، من خلال كل فروع 
ومراكز الخدمة المنتشرة في 
مناطق الكويت، وذلك لتلبية 
احتياجات العملاء من جهة 
ومساهمة في تحريك عجلة 
الســوق وتنميــة مبيعــات 
التجــار مــن جهــة أخرى. 
وأضاف الفوزان أن »بيتك« 
يقدم ميزات تمويلية فريدة 
مــن أبرزهــا فتــرة ســماح 
لاستحقاق القسط الأول تصل 
إلى 12 شهرا للتمويل المقسط 
وفترة ســماح لاســتحقاق 
القســط الأول تصــل إلى 6 
أشهر للتمويل الاستهلاكي، 
حيث يصل التمويل المقسط 
إلــى 70 ألف دينار مع فترة 
سداد الأقساط تصل لمدة 15 
سنة والتمويل الاستهلاكي 
إلى 15 ألــف دينار مع فترة 
ســداد الأقســاط تصل إلى 
5 ســنوات، حيــث تخضع 
جميــع المعاملات للضوابط 
الائتمانية الخاصة بـ »بيتك«. 

بتســويق عدد 2142 قطعة 
أرض استثمارية تنتج زيت 
النخيل في الكونغو بعوائد 

تصل إلى 100% في عامين.
وأشــار الراشــد إلى أن 
المشــروع يعتبــر فرصــة 
عقارية جديدة ومميزة وهي 
فرصة استثمارية في مجال 
الزراعة بدرجــة عالية من 
الثقة والسهولة في إجراءات 
البيع والشــراء مما يؤدي 
إلى عائد استثماري سريع 
ومضمون ونمــو في رأس 
المــال، ولاســيما حصــول 
ملكيــة  علــى  المســتثمر 

مباشرة.
ولفــت الراشــد إلــى أن 
الشركة ســتقوم بتسويق 
خمس مراحل للمشــروع، 
في حــن ان المرحلة الأولى 
من المشروع يصل فيها عدد 
الأراضــي إلــى 2142 قطعة 
أرض، مشــيرا فــي الوقت 
نفســه إلى أن شــركة أبناء 
الســور مالكــة للمشــروع 
بالكامل مما يعطي مصداقية 
على أن المشروع ملك لشركة 

كويتية.
وبين الراشــد ان شركة 
راكو مسكو غروب للتجارة 
العامــة والمقــاولات لديهــا 
فروع في كل من الســودان 
وبلغاريا وفرعان في ماليزيا 
والكونغــو وتســعى لفتح 
فــروع لهــا في بلــدان عدة 

خلال الفترات المقبلة.

التمويــل  أطلــق بيــت 
الكويتــي )بيتــك( حملــة 
تســويقية تتعلق بســرعة 
إنجــاز المعاملــة التمويلية 
بعنوان »وقتك يهمنا..انجز 
معاملتك بوقت قياسي« حيث 
يمكن للعميل الحصول على 
التمويل المطلوب لاحتياجاته 
مــن كل منتجــات التمويل 
الشــخصي بــكل ســهولة 
ومرونة وامتيازات تمويلية 
فريدة. وقال رئيس الخدمات 
المصرفية للأفــراد في بيت 
التمويــل الكويتــي )بيتك( 
محمــد ناصــر الفــوزان إن 
حملــة »وقتك يهمنا.. انجز 
معاملتــك بوقــت قياســي« 
إمكانيــة  للعميــل  تتيــح 

وقعت شركة »راكومسكو 
العامة  غــروب« للتجــارة 
والمقاولات عقدا مع شــركة 
العقارية«  الســور  »أبنــاء 
كمستشار تسويقي حصري 
لها لتسويق مشروع أراض 
اســتثمارية في جمهورية 
الكونغــو الديموقراطيــة 
كينشاسا بقيمة إجمالية 7 

ملايين دينار.
وقــال المديــر التنفيذي 
فــي شــركة راكــو مســكو 
العامــة  غــروب للتجــارة 
والمقــاولات ناصر الراشــد 
الراعي التســويقي لشركة 
أبناء السور العقارية عقب 
توقيع العقد أمس ان الشركة 
ســتقوم بموجب هذا العقد 

محمد الفوزان

ناصر الراشد

معرض الكويت لليخوت ينطلق اليوم
كما شــكل لنا حافزا وأضاف 
الى مسؤوليتنا بأن نقدم بكل 
ما أوتينا من جد ومســؤولية 
كل جهود ممكنة لنرتقي بهذا 
المعــرض إلــى مســتوى راق 
ونقدمه للكويت بنسخة ثانية 
أكبر وأكثر شمولا«. وتابعت: 
»لقــد قمنــا بزيــارة معارض 
اليخــوت المختلفــة فــي كافة 
أنحــاء العالم بغيــة الترويج 
الكويــت لليخــوت  لمعــرض 
وتقديمه لصناع القرار العالميين 
في هــذه التجــارة«. ونوهت 
الهاجــري الى أن المعرض هذا 
العام موســوم بفخامة ورقي 
السلع ما يجعله الحدث الأمثل 
الذي يكفل تلبية كل الرغبات 
والاحتياجات لعشاق البحر.  
بالاضافــة الــى ذلك، شــددت 
مدير عام مجموعة ph7 زينة 
المقدم على أهمية الدعم الوارد 
مــن كيانات القطــاع الخاص 
المختلفــة، والجهــات الراعية 
ووســائل الإعــام قائلة: »كل 
شركة راعية للمعرض، كل فرد 
من مالكي اليخوت الذي وهب 
مســاحة يخته للمعرض، كل 
مساهم ساعد في بناء المعرض، 
كل وســيلة إعلام ساهمت في 
نشــر الحدث محليــا، إقليميا 
وعالميا هو حليف أساسي في 
سعينا لوضع معرض الكويت 
لليخوت على خارطة معارض 

القوارب العالمية«.

الحياة البحرية ولقد حرصت 
المنظمــة   ph7 مجموعــة 
للمعرض علــى تكريس كل 
الطاقات والجهود اللازمة لكي 
تكون النســخة الثانية من 
المعــرض أكثر تنوعا، حيث 
إنها أكبر بثلاثة أضعاف من 
الدورة الاولى للمعرض في 
عام 2013 من حيث المساحة، 
عدد المشاركين والمعروضات 
المحليين، الإقليميين والعالميين 
أيضــا.   وفي هذا الســياق، 
مشــروع  مديــرة  أكــدت 
معــرض الكويــت لليخوت 
نوف الهاجــري على أهمية 
المعــرض قائلــة: »يتلقــى 
معــرض الكويــت لليخوت 
هذه الســنة دعمــا حكوميا 
كبيرا ســاهم في استقطاب 
مشــاركة إقليميــة وعالمية. 
ومما عزز من مكانة المعرض 

تشــهد الكويــت اليــوم 
انطلاقة الــدورة الثانية من 
معرض الكويت لليخوت الذي 
تنطلق فعالياته في المارينا 
كرسنت تحت رعاية كريمة 
من سمو الشيخ جابر المبارك 

رئيس مجلس الوزراء.
ويهــدف المعــرض الذي 
يعقد على مدى 6 أيام لغاية 
السابع من فبراير، إلى توفير 
أحدث وأرقى المعدات البحرية، 
القــوارب واليخوت الفخمة 
التــي تلبي جميــع القدرات 
والاحتياجــات  الشــرائية 
المتنوعــة الى مســتلزمات 

نوف الهاجري وزينة المقدم

لتسويق المرحلة الأولى من مشروع أراض زراعية بالكونغو

BMW الفئة السابعة تحافظ على ريادتها بفئة سيارات السيدان
التوالي.  و1.077 ســيارة على 
وكانت الكويت الرائدة من حيث 
نسبة نمو مبيعات سيارة الفئة 
السابعة مع نمو بنسبة 98% في 
المبيعات. ومن الأســواق التي 
حققت نموا ملحوظا في مبيعات 
سيارة BMW الرائدة، نجد عمان 
مع نسبة نمو بلغت 24% وقطر 

مع 19% وأبوظبي مع %12.
وتعليقا على نجاح سيارة 
BMW الفئة السابعة في المنطقة، 
قال مدير المبيعات والتسويق 
فــي مجموعــة BMW الشــرق 
إفتيموف:  اليكساندر  الأوسط 
»طورنا استراتيجية واضحة 
بالتعاون مع شركائنا الوكلاء في 

المنطقة للتأكد من الحفاظ على 
موقع الفئة السابعة الريادي، 
وقد نجحت هذه الاستراتيجية 
بتفــوق وجعلــت من الشــرق 
الأوســط السوق الثالثة عالميا 
 BMW من حيث مبيعات سيارة

الفئة السابعة«.
وأضاف قائلا: »اختارت إدارة 
 BMW مطار دبي الدولي سيارة
الفئة السابعة لنقل الركاب من 
كبار الشخصيات من المطار إلى 
الطائرة. وقــد اختارتها أيضا 
شــؤون الطيــران المدنــي في 
البحرين لنقل كبار الشخصيات 
التــي تزور معــرض البحرين 

الدولي للطيران«.

والمساهم الأبرز في المبيعات مع 
1.631 ســيارة مبيعة عام 2013 
تتبعها دولة الإمارات العربية 
المتحــدة والكويت مــع 1.299 

أعادت ســيارة BMW الفئة 
الســابعة الرائدة التأكيد على 
نجاحها المســتمر وســيطرتها 
في السوق مع ارتفاع مبيعاتها 
بنســبة 16% عام 2013. فخلال 
السنة المنصرمة، تمكن وكلاء 
BMW في أنحاء الشرق الأوسط 
من بيع 4.815 ســيارة من هذه 
الفئة مقارنة مع 4.044 في 2012 
لتثبت ريادتها في فئة سيارات 
السيدان الفاخرة ولتكون أبرز 
المســاهمين في نمــو المبيعات 
القياسي الذي حققته الشركة 
في الشرق الأوسط العام الماضي.
العربيــة  المملكــة  وكانــت 
السعودية أسرع الأسواق نموا 

الطلب القوي أتاح 
التسعير بفائدة ثابتة 
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