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أرض المعارض تبدأ التسويق 
لمعرض سوق الكويت للسفر

يحظى سوق السفر بالكويت باهتمام شريحة كبيرة 
من العملاء أفرادا كانوا أو شركات باعتباره نافذة مهمة 
لمواكبة ما يشهده العالم من تقدم وتطور مستمر في هذا 
القطاع الحيوي. وفي هذا السياق، صرح مدير »معرض 
سوق الكويت للسفر 2014« لدى شركة معرض الكويت 

الهارون  الدولي عماد 
ع���ن بدء التس���ويق 
الس���فر  لمع���رض 
الس���نوي، وباعتبار 
أن الكوي���ت ومنطقة 
الخليج تع���د واحدة 
من أكبر الدول المصدرة 
للسواح في المنطقة، 
فق���د قامت ش���ركة 
معرض الكويت الدولي 
بتوقيع اتفاقية تعاون 
مش���ترك م���ع إحدى 
الشركات المتخصصة 
بالتروي���ج لمعارض 

الس���ياحة والس���فر لإدارة وتنظيم وتسويق »معرض 
الكويت للسفر« بحلته الجديدة ليصبح مسماه معرض 
»سوق الكويت للسفر 2014« حيث سيقام في الفترة من 
28 حت���ى 30 أبريل 2014 المقبل، في الصالة رقم 6 على 

أرض المعارض بمشرف.
وقال الهارون إن الدورة المقبلة من معرض »س���وق 
الكويت للسفر 2014« تسعى إلى استقطاب وجذب أكبر 
حش���د من الجهات ذات العلاقة في هذا المجال كشركات 
الطيران ومكاتب الس���ياحة والسفر وهيئات السياحة 
الإقليمية والدولية المتخصصة وعشاق السفر، ومنظمي 
الرحلات السياحية وحجز المنتجعات والفنادق والشقق 
الفندقية وخدمات تأجير الس���يارات والنقل والشحن 
بأنواعه، وذلك في سعي منها لتطوير المعرض والارتقاء 
بنتائجه س���واء في مجال عقد الصفقات والشراكات أو 
تبادل الخبرات بين المختصين، كما يضم المعرض مجموعة 
من الأنشطة والندوات المصاحبة التي يشارك بها كبار 
الش���خصيات الاقتصادية والسياحية والثقافية والتي 
تلقي الضوء على المنتجات المتنوعة والخدمات السياحية 
المتميزة الجاذبة للجمه���ور، إضافة إلى عروض الفرق 

الفنية الموسيقية والفلكلورية.  
وشدد الهارون على أن هذا المعرض والملتقى يعتبران 
فرصة للاطلاع عل���ى مختلف العروض ولطرح العديد 
من القضايا المرتبطة بالس���ياحة وهمومها وشجونها 
وطموحات العاملين فيها ومشكلاتهم وتصوراتهم للوصول 
إلى أفضل الحلول بش���أنها، وتطوير خدمات التسويق 
والتنافس في عروض السياحة والسفر لاقتناص المزيد 
من العملاء والمس���افرين. وتوقع الهارون أن يشهد هذا 
المعرض نجاحا وصدى إيجابيا واس���عا، نظرا لما لقيه 
المعرض م���ن إقبال كبير من قبل الجمه���ور الزائر في 
دورته الماضية، مش���يدا بالجه���ات الراعية لهذا الحدث 
المتخصص والتي تعد مشاركتها إثراء لأنشطة المعرض 
بشكل يعكس حجم التفاعل والإقبال المتزايد على صعيد 

قطاع السياحة والسفر في الكويت.

عماد الهارون 

وفد اقتصادي يوناني 
يزور البلاد 27 الجاري

مباريات كأس العالم مع »الأهلي«.. غير

قال بيان صادر عن السفارة اليونانية في الكويت إن 
الس����كرتير العام لعلاقات التعاون الاقتصادي والتنمية 
الدولية في وزارة الخارجية اليونانية بانايوتيس ميخالوس، 
سيزور الكويت على رأس وفد كبير يضم ممثلين عن هيئة 
الاستثمار اليونانية وصندوق تنمية الأصول اليونانية 
وبلدية أثينا، والغرفة اليوناني����ة العربية للتجارة. كما 
سيرافق الوفد عدد من رجال الأعمال اليونانيين، وسيعقد 
الوفد لقاءات مع ممثلين عن غرفة تجارة وصناعة الكويت 
وممثلين عن عدد من الش����ركات الكويتية ضمن المنتدى 
الكويتي اليوناني لرج����ال الأعمال، وذلك في مقر الغرفة 

بتاريخ 27 يناير الحالي الساعة العاشرة صباحا. 
وأش����ار البيان إلى أن البحث س����يتطرق إلى المجالات 
ذات الاهتمام المش����ترك وتشمل قطاعات عديدة ومتنوعة 
أبرزها القطاع العقاري، والقطاع السياحي وقطاع معدات 
الدفاع، وقطاع الاستشارات المصرفية والمشاريع التجارية، 
وخدمات الطاقة والمي����اه والكهرباء وقطاع الغذاء وطرق 
تغليف الم����واد الغذائية وقطاع البناء والتكنولوجيا، كما 
سيتطرق البحث إلى مجالات أخرى كالتربية، والتعليم، 
والملابس والصيدلة، والرعاية الصحية، والمراكز العلاجية، 
والمنتجات الصناعية كقطع غيار السيارات والبلاستيك، 

والورق والإنتاج التلفزيوني.

احتف����الا ببطولة كأس العالم FIFA 2014 الذي يعتبر 
أكبر حدث رياضي في العالم، يقدم البنك الأهلي الكويتي 
إصدارا خاصا ومميزا من بطاقة ڤيزا الذهبية للسفر مسبقة 
الدفع، يتيح لك فرصة الفوز برحلة لحضور مباريات الربع 
والنصف نهائي لكأس العالم FIFA 2014 المقامة في البرازيل 
ومقدمة من ڤيزا. الحملة خاصة لحاملي الإصدار الخاص 
من بطاقة ڤيزا الذهبية للس����فر مسبقة الدفع بمناسبة 
بطولة كأس العالم FIFA 2014، سيتم إجراء 3 سحوبات 
ش����هرية لكل عمليات الشراء التي تتم من خلال البطاقة 
وعمليات تعبئة البطاقة الت����ي تتم خلال فترة العرض 
لتمنحك فرص الدخول والفوز في السحب، حيث يسري 
العرض حتى 30 أبريل 2014. الإصدار الخاص لبطاقة ڤيزا 
الذهبية للسفر مسبقة الدفع، متوافر للجميع من عملاء 
البنك وغي����ر عملاء البنك، وتأتي البطاقة مع الكثير من 
المزايا والخدمات الخاصة ببطاقات الأهلي مسبقة الدفع ومن 
أهمها الشراكة مع طيران الإمارات ببرنامج المكافآت سكاي 
واردز، حيث يكسب حامل البطاقة اميال سكاي واردز من 

طيران الإمارات مع كل دينار ينفقه محليا ودوليا.
وبهذه المناسبة صرح ستيوارت لوكي مدير عام إدارة 
الخدمات المصرفية للأفراد بقوله »نحن في البنك الأهلي 
نتطلع دائما إلى تقديم أفضل المنتجات والخدمات المبتكرة 
لخدم����ة عملائنا الكرام، والإص����دار الخاص لبطاقة ڤيزا 
الذهبية للسفر مسبقة الدفع بمناسبة بطولة كأس العالم 
FIFA 2014 صممت بالتعاون مع ڤيزا وطيران الإمارات، 
حيث نمنح عملاءنا الكرام فرصة الفوز برحلة لشخصين 
لحض����ور مباريات بطولة كأس العال����م FIFA 2014 التي 

ستقام في البرازيل«.

»زين« تستعرض خريطة عملياتها لـ 2014
الع���ام الماضي،  تحقيقها في 
والت���ي حافظت م���ن خلالها 
الشركة على مكانتها الريادية 
في الس���وق، على الجميع أن 
يعتبرها قاعدة انطلاق لسقف 

جديد من الطموحات«.
وتاب���ع قائ�ل�ا: »فلننتهز 
هذه الفرص���ة لإبراز العوامل 
الإيجابي���ة والس���لبية على 
خريطة الأداء في العام الماضي، 
والتي بلا شك شهدت نجاحات 
وتحديات، فالهدف هو كتابة 
وثيقة تع���اون تخدم أهداف 
الجميع وبالشكل الذي يرضي 
الطموحات له���ذه المرحلة«. 
وبين بقوله »سنظل معا عند 
وعدنا جميعا بأن نكون سباقين 
ومبدعين ف���ي منتجاتنا وفي 
خدماتنا، فكما يعرف الجميع 
فإنا ه���ذه الصناعة متغيرة 
ومتطورة بشكل غير طبيعي«. 
وعلى جانب آخر كش���ف أن 
الإدارة التنفيذية في الشركة 
ستعزز من مبادراتها في دعم 
ومس���اندة موزعيها، س���واء 
بال���دورات التدريبية، أو من 
خلال مساعدتهم في حملاتهم 
التسويقية والتجارية، رغبة 
منها في توحيد الرسالة التي 

تخاطب منها العملاء.

وش���دد ف���ي حديث���ه إلى 
الموزعين المعتمدين على ضرورة 
خلق قيمة مضافة للعملاء وقال 
»هدفنا أن نعزز من روح الولاء 
وذلك بخلق »قيمة حقيقية« 
لعملائنا، فهي جس���ر العبور 
نحو مناط���ق النمو الجديدة 
لعملياتنا«. وأشار إلى أن شركاء 
زين هم جزء أصيل من عائلة 
زين الكبيرة، فقد بين في ذات 
الوقت أنهم يلعبون دورا كبيرا 
في تنفيذ اس���تراتيجية عمل 
الشركة، وعلى هذا الأساس فإن 
الإدارة التنفيذية في زين تنتهز 
فرصة عقد مثل هذه الاجتماعات 
الدورية لاس���تعراض خطط 
العمل لرس���م الصورة بشكل 

واضح أمامهم.
وذكر أن الشركة تحرص 
على إكساب هذا التجمع السنوي 
صفة الألفة، بل وتس���عى من 
العلاقات  إلى توطي���د  خلاله 
الاجتماعية مع الموزعين بعيدا 
عن المناخ العام لمجالات العمل 

المختلفة.
وق���ال: »هدفن���ا أن نصل 
إل���ى نقط���ة اتص���ال يضمن 
فيها الجميع ممارس���ة العمل 
أو  م���ن دون أي صعوب���ات 
معوقات، فالإنجازات التي تم 

التي  الش���فافية والمصداقية 
تس���ود أجواء هذا الاجتماع 
سيكون لها أثر كبير في تعزيز 
خطط الشركة للمرحلة المقبلة«. 
واعتبر هذا اللقاء بمنزلة محطة 
لالتقاط الأنفاس، للاستعداد 
لانطلاقة جديدة نحو تعزيز 
المزيد من التعاون المشترك مع 
الموزعين المعتمدين، من اجل 
إيجاد الآليات المناسبة للارتقاء 
التي ترضي  العمل  بمنظومة 

طموح الجميع.

المتينة مع  العلاقة  من دعائم 
ش���ركائنا، فتحقيق الأهداف 
الاس���تراتيجية للع���ام 2014 
يحتاج إلى مزيد من التواصل 
والتفاهم ف���ي كيفية توصيل 
الرسالة الصحيحة للعملاء«. 
وقال: »هذه الجلسات النقاشية 
ستكون الأساس الذي ستبني 
العمل  عليه الشركة منظومة 
بينها وبين وموزعيها من جهة، 
وبينها وبين عملائها من جهة 
أخ���رى، ونحن على يقين بأن 

عق���دت زين أول ش���ركة 
الكويت  اتصالات متنقلة في 
اجتماعها السنوي العاشر مع 
موزعيها المعتمدين في دبي، 
ال���ذي تحرص  اللقاء  وه���و 
إقامته سنويا  الش���ركة على 
بهدف تأكيد مبدأ الشراكة مع 

موزعيها المعتمدين.
وكشفت الشركة في بيان 
صحافي أن الح���وار المفتوح 
وتطبيق مبدأ الش���فافية في 
التعام���ل م���ع موزعيها، هما 
أبرز م���ا تناولته الجلس���ات 
الحوارية والنقاش���ية في هذا 
الاجتماع، والذي جاء هذا العام 
تحت عنوان »النجاح عنوان 
شراكتنا«. وأوضحت الشركة 
أنها تعتبر هذا اللقاء السنوي 
خطوة مهمة ورئيس���ية نحو 
تحقيق علاقة التواصل بينها 
وب�ي�ن ش���ركائها بهدف طرح 
وتقديم أفضل الخدمات لقاعدة 
الكويت،  ف���ي  عملائها الأكبر 
مبينة أنها استعرضت خططها 
التجاري���ة والتس���ويقية مع 
موزعيها للعام الجديد 2014.

التنفيذي  الرئي���س  وقال 
للشؤون التجارية في الشركة 
ش���فيق الس���يد عمر: »نحن 
المزيد  حريصون على إرساء 

جانب من الحلقات النقاشية في المؤتمر

شفيق السيد عمر متحدثا أثناء كلمة الافتتاح

شفيق عمر: خلق 
القيمة بخدماتنا هو 

جسر العبور نحو 
كسب ثقة وولاء 

العملاء

»بنك الجزيرة« يطلق خدمة تحويل الأموال عبر »موني جرام«
توقيع الاتفاقية ينسجم تمام 
مع رؤيتنا في إطار تحقيق 
مس���تويات عالية من رضا 
العم�ل�اء، وتوفير خدمات 
تلبي كل متطلباتهم المالية 
تنبث���ق من مص���در واحد 
الكبيرة«.  يحظى بثقته���م 
وأشار جرانت لاينز، نائب 
الرئيس بشركة موني  أول 
جرام الشرق الأوسط، آسيا 
ودول المحي���ط الهادي، إلى 
أن »الاتفاقية تأتي في وقت 
يشهد فيه س���وق تحويل 
الأموال السريع نموا كبيرا 
المملكة، حيث بات يعد  في 
السوق الثاني عالميا، بحجم 
يقدر بقيمة 27.6 مليار دولار 
من الحوالات وفق أرقام العام 
المنص���رم«، وأض���اف: »ان 
بنك الجزيرة يمثل الشريك 
الاستراتيجي الأمثل في هذا 
التوقيت لنتمكن من تعزيز 
نجاحاتنا وإتاحة خدماتنا 
لقاع���دة أكبر م���ن عملائنا 

محليا، إقليميا وعالميا«.

المالية وف���ق معايير جودة 
مصرفية عالمية. إن توقيع 
هذه الاتفاقية الاستراتيجية 
مع شركة رائدة كشركة موني 
جرام هي خطوة هامة جدا 
في إطار سعينا إلى الابتكار 
والتنوع في توفير خدماتنا 
لعملائنا الكرام على اختلاف 

متطلباتهم وتطلعاتهم«. 
وأش���ار الحوش���ان إلى 
أن تق���ديم خدم���ة تحويل 
الأموال السريعة من خلال 
شبكة من المنافذ وبسهولة 
فائقة، ستتزامن مع التحقق 
الكامل من تطبيق الأنظمة 
العالمية لمراقبة التحويلات، 
وكذلك القوانين المرعية التي 
تقتضيها أنظمة مؤسس���ة 
الس���عودي،  العربي  النقد 
والخاصة بالمعايير الأمنية 
ومكافحة غسيل الأموال، مع 
الحفاظ على مس���توى عال 
من الخدمة وإرضاء العميل 
وتوفير كادر متميز لخدمة 
العملاء. مختتما بقوله: »إن 

قريبا. وبهذه المناسبة، صرح 
الرئيس  نبيل الحوش���ان، 
التنفيذي لبن���ك الجزيرة 
قائلا: »إننا على الدوام نعد 
عملاءن���ا بتق���ديم خدمات 
وباقة واسعة من المنتجات 

وتوسعة أعمالها من خلال 
شبكة قوية من منافذ خدمة 
)مراكز( »فوري« لخدمات 
تحويل الأموال والتي سيقوم 
البنك بإطلاقها والإعلان عن 
تفاصيلها ومواقعها المعتمدة 

أعلنت شركة موني جرام 
العالمي���ة MoneyGram، عن 
توقيع اتفاقية مشتركة مع 
الرائد  البنك  بنك الجزيرة، 
في تقديم الخدمات المصرفية 
الحديثة وفق معايير الشريعة 
البنك  الإسلامية، س���يقوم 
بموجبها بتق���ديم خدمات 
موني جرام لتحويل الأموال 
عبر )مراكز( »فوري« التابعة 
له وفي مواقعها المختلفة في 
أنحاء المملكة، ومما سيمكن 
الشركة أيضا من الوصول 
إلى قاعدة أكبر من العملاء 
الراغبين في إرسال واستقبال 
الأموال بش���كل فوري عبر 

الدول المختلفة.
وتأتي هذه الاتفاقية في 
إطار س���عي بنك الجزيرة 
لتعزيز تحالفاته مع الشركات 
العالمية وتنويع باقة الخدمات 
التي يقدمه���ا لعملائه، كما 
ستسهم في تعزيز حضور 
شركة »موني جرام« العالمية 
في الس���وق الس���عودي، 

تبادل وثائق الاتفاقية عقب التوقيع

دراسة لسنة من »الوطني« لـ 10 فائزين لحساب »الشباب«

خلال ابتكاره وتطويره الدائم 
للخدمات البنكية في تعزيز 
صدارته وموقعه المتميز محليا 
من خلال أكبر ش����بكة فروع 
وقنوات توزيع في الس����وق 

المصرفي. 
تجدر الإشارة إلى أن حساب 
»الشباب« من البنك الوطني 
يتمي����ز بعروضه ومنتجاته 
المبتك����رة والمعدة خصيصا 
لتلبية احتياج����ات عملائه 
من طلبة الجامعات والمعاهد 
العليا ممن تتراوح أعمارهم 

ما بين 17 و23 عاما.

الوطني من الدخول تلقائيا 
في الس����حوبات الش����هرية 
للفوز بمبل����غ 2400 دينار 
كمكافأة دراس����ية لمدة سنة 
مقدمة من البن����ك الوطني.  
ويحرص البنك الوطني من 
خلال حملاته الترويجية على 
الوصول إلى أكبر شريحة من 
العملاء وتعريفهم بالخدمات 
المصرفية المنوعة والمختلفة 
التي يقدمها، وإتاحة المجال 
أمامهم للاستفادة من العروض 
المجزية عل����ى امتداد العام. 
وقد نجح البنك الوطني من 

عجايب خالد علي عتيج، خالد 
العتيبي، حوراء  حمد طلق 
محمد ش����عبان زمان، غدير 
محسن ناصر العجمى ودانة 
عادل درويش قاسم بمكافأة 
دراسية لمدة سنة من البنك 
الوطني، وهم آخر مجموعة 
م����ن الفائزين في الس����حب 
الأكبر ضمن هذه الحملة. وقد 
كافأت الحملة منذ انطلاقها 
15 فائزا، حيث استفاد عملاء 
الش����باب الحاليون  حساب 
والجدد ممن قاموا بتحويل 
مكافآتهم الدراسية إلى البنك 

أعلن بنك الكويت الوطني 
عن 10 فائزين بمكافأة دراسية 
لمدة سنة، وذلك في ختام حملة 
»حول وارب����ح« المخصصة 
لعملاء حساب الشباب الحاليين 
والجدد الذين يقومون بتحويل 
مكافآتهم الدراسية تلى البنك 

الوطني.
وق����د ف����از: عبدالرحمن 
عب����دالله س����فير العتيبي، 
مبارك محمد فهيد العجمي، 
فهد عبدالرحمن فهد البديوي، 
فجر رمضان مختار ميرزا، 
نور محمد عبدالعزيز البحر، 

طلال التركي يسلم الجائزة للفائز فهد البديوي

طلال التركي يسلم الجائزة للفائزة نور البحر

..والفائزة فجر ميرزا تتسلم جائزتها..ويسلم الجائزة للفائز خالد العتيبي


